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Glasfaserverstarkte Kunststoffprofile kinnen Eckverbinder fiigen die Profile einfach und Der Klebstoff wird umlaufend in zwei Reihen auf
passgenau auf jede Offnung zugeschnitten werden. schnell im 90° Winkel zusammen. dem Rahmen aufgebracht.
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Was sind die neuen Trends?

MUND: Selten war ein Messestart so fragil wie heute — einige Branchenmeetings wurden ja
bereist aufgrund des grassierenden Coronavirus abgesagt bzw. verschoben: Die Mobilfunk-
messe in Barcelona, die R+T Asia, die Light + Building in Frankfurt und die EISENWARENMESSE
in KoIn sind da nur vier Beispiele. Jetzt steht die FENSTERBAU FRONTALE auf der Agenda und
noch heif3t es seitens der Messegesellschaft: Die Messe findet statt! Aufgrund der lokalen Ausrei-
serestriktionen rechnet die Messe schon jetzt mit weniger chinesischen Besuchern - die hatten
2018 aber ohnehin nur einen Anteil von 1,9 % der Gesamtbesucherzahl ausgemacht. Wie findest
du die Idee, dass Besucher auf den traditionellen Handschlag verzichten kdnnten?

VOGELE: Ich bin national und international viel auf Messen unterwegs und sehe das ganze relativ
entspannt. Was wollen wir noch alles absagen? Der Karneval findet statt, die Messen nicht? Wo kommt
man sich ndher? DerVerzicht auf den Handschlag ware ein einfacher Schritt, Risiken zu senken. Wenden
wir uns den aktuellen Themen zu. Die Gastronomiemesse INTERGASTRA mit der Sonderausstellung
Outdoor zeigte sich sehr erfolgreich und bildete den ungebrochenen Trend im Bereich Outdoor Living
ab. Sicher werden wir hier auch so einiges Neues auf der FENSTERBAU FRONTALE sehen. Was gibt es
Neues im Bereich Fenster und Fassade?

MUND: Das ganze Heft ist gespickt mit den Neuheiten, die uns bereits im Vorfeld mitgeteilt
wurden. Manches sind nur Weiterentwicklungen, aber eine grol3e Zahl der Aussteller innovieren
ja speziell auf die FRONTALE mit ihrem 2-Jahres-Rhythmus hin. Wenn man mal das alles beherr-
schende Thema Digitalisierung auler Acht lasst, so fallen besonders die PVC-Profilsystemgeber
auf. Rehau hat das Potenzial in der Absturzsicherung ausgemacht und bietet nun,,Skyforce” fiir alle
Produktlinien an. Veka hat einen interessanten PYC-Aluminium-Verbund (,AluConnect”) im Gepack
und Systemgeber Profine hat sich weiter mit dem Hightech-Werkstoff Ultradur von BASF beschéf-
tigt. Damit kann man auf den Stahl im Rahmen verzichten — auch bei farbigen Profilen. Auch bei
Deceuninck geht es bei ThermoFibra, Forthex und iCOR um den Stahlersatz im PVC. Ich kdnnte jetzt
seitenweise so weitermachen, aber zwischendurch die Frage an Dich: Was zeigt die R+S-Branche
auf der FRONTALE - die eigene Branchenmesse R+T findet ja erst im nachsten Jahr statt.

VOGELE: Viele Weiterentwicklungen, wenig Innovationen. Diese werden sicher zur R+T im
kommenden Jahr prasentiert, bzw. beim Innovationspreis der R+T angemeldet. Sicher tut sich einiges
im Smarthome-Bereich. Der neue Warema Vorstand Christian Steinberg z.B. sieht die weitere Digita-
lisierung als sehr wichtiges Branchenthema. Ich bin selbst gespannt, denn so viel war im Vorfeld der
Messe nicht zu erfahren. Apropos,GUIDED Tours", welche Themen erwarten die Besucher hier?

MUND: Guter Hinweis an dieser Stelle! Schlie(3lich bieten wir mit diesem Angebot den Messe-
besuchern einen ganz besonderen Service: Sie bekommen in verschiedenen Touren exklusive
Rundgange geboten in finf wichtigen Themenbereichen. So bekommen sie exklusives Exper-
tenwissen und die neuesten Innovationen auf dem Silbertablett serviert. Mein Tipp: Einfach
mitmachen (www.glaswelt.de/guidedtours) und gleichzeitig Messeticket sichern — viel Spaf}
auf der Messe und mit der vorliegenden Messevorschaul
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Jransparente Prozesse, Zeitersparnis und
im ldealfall noch ein Gaming Faktor”

Anfang Februar 2020 fand in KéIn die erste Auflage der digitalBAU in den
Messehallen am Rhein statt. Dort sprach die GLASWELT mit Marc Everling,
Head of Marketing Communication bei AGC Interpane, denn auch dieses
Unternehmen hat bereits eine Reihe an digitalen Tools im Angebot. Wir
wollten erfahren, wie er die Digitalisierung fiir die Fenster-, Fassaden-
und Glasbranche einschatzt und welche Chancen sowie auch Fallstricke
er fiir die Verarbeiter im Rahmen der digitalen Transformation sieht.

GLASWELT _ Herr Everling, wo sehen Sie die
grélSte Verdnderung durch die voranschreitende
Digitalisierung fiir die Branche?

Marc Everling _ Digitalisierung bringt insge-
samt eine hohere Transparenz in alle Abldufe.
Von der Kundenanfrage Gber die Auftragserfas-
sung und anschlieSende Produktion bis hin zur
Auslieferung sind alle Schritte, die ein Produkt
durchlduft, nachvollziehbar und zwar in Echtzeit.
Dabei sind alle Beteiligten, inklusive der Endkun-
den, heute kompetenter und besser informiert.

GLASWELT _ Bitte erlciutern Sie das néher?
Everling _ Das beginnt beim Endkunden, der
sich heute in der Regel vorab im Internet infor-
miert, bevor er (berhaupt eine Anfrage an ei-
nen Verkaufer, Handwerker oder Planer stellt. Die-
se schnelle Art der Informationsbeschaffung, oft
Uber das Smartphone, gab es friher nicht. Wenn
der Kunde dann seine Anfrage an den Handwer-
ker schickt, ebenfalls Gber sein Smartphone, dann
erwartet es auch ziigig eine Antwort bzw. ein An-
gebot. Und damit sind wir bei der zweiten grol3en
Veranderung: Es muss schnell gehen. Der Kunde
will nicht lange auf eine Antwort warten, sonst
fragt er den ndchsten Anbieter. Diese Zeitbe-
schleunigung setzt die Handwerker unter Druck.
Weiter ist es ohne gro3en Mehraufwand einfach,
zeitgleich mehrere Angebote einzuholen. Das for-
dert die Handwerker mehr als friiher.

GLASWELT _ Was bedeutet das fiir die Berater?
Everling _ Der Handel und das Handwerk ms-
sen heute den Kunden anders beraten und infor-
mieren. Es braucht mehr als fundierte Argumente,
da ja der Kunde ein Vorwissen mitbringt. Techni-
sche Argumente sind die Basis, erweitert werden
sie um soziale Faktoren und der Kunde wiinscht
sich, dass die Arbeit mit hnen SpalS macht. Wir

Foto: AGC Interpane

Marc Everling von AGC Interpane

nennen das fast, easy and funny”. Es beginnt be-
reits damit, dass die Leute vorab sehen wollen,
was sie genau bekommen, am besten in 3D oder
als digitale Simulation oder auch mittels digita-
ler Datenbrille im virtuellem Raum. Hier werden
Unternehmen das Rennen machen, die solchen
Kundenwiinschen entgegenkommen. Digitale
Tools missen funktionieren, Ihnen die Arbeit er-
leichtern und wenn sie dann noch Spald machen
ist die Sache geritzt.

GLASWELT _ Was ist noch wichtig?

Everling _ Heute geht es in keinem Bereich
mehr ohne Software, die uns unterstiitzt. Die
Software macht uns heute Uberhaupt erst ge-
schaftstlichtig und zwar in der Kundenansprache,
ebenso wie in der Auftragserfassung und im Fer-
tigungsprozess und bei der Auslieferung. Das gilt
fur den kleinen Handwerker ebenso, wie den mit-
telstandischen Fensterbauer, internationale Fens-
terhersteller, Fassadenbauer oder Architekten. Sie
sehen es hier auf der Digitalbau: BIM, Augmented
Reality, Virtual Reality. Bei den gro3en Architektur-
biros ist das alles bereits im Einsatz. Je komplexer
das Projekt, desto wichtiger die Digitalisierung.

GLASWELT _ Wenn es eine solche Vielfalt gibt,
wie findet der Verarbeiter die passenden Tools?
Everling _ Bevor sich jemand digitale Tools und
Werkzeuge anschafft, sollte er genau (berlegen,
was er flr seine Projekte benotigt. Hier sind wir
wieder bei der Transparenz, man muss viel friher
als bisher entscheiden, was am Ende einer Pro-
zesskette herauskommen soll. Das beeinflusst
den kompletten Fertigungsprozess, inklusive al-
ler vernetzten/eingebundenen Zulieferer. Und
genau deshalb ist das auch fir Handwerker re-
levant. Wenn ich genau weil3, was ich brauche,
kann ich ganz anders den Softwaremarkt ange-
hen und Dinge von uns Herstellern fordern.

GLASWELT _ Welche Tools setzen Sie ein?
Everling _ Wichtig ist seit jeher unser Glas-Konfi-
gurator sowie unser neuer BIM Glass Selector: Sie
wahlen die gewlnschten Eigenschaften eines
Glases und erhalten Produktvorschldge. Fir das
dann gewahlte Produkt erhalten Sie mit einem
Click die zugehorigen BIM-Daten in allen Forma-
ten. Und last but not least haben wir einen Ar-
chitectural Glass Visualizer, der zeigt, wie einge-
setzte Produkte spater in der Fassade ausschauen.
Unsere digitale Tools finden Sie auf agc-yourglass.
com. Die Speerspitze ist aber unser Service ,Coa-
ting on Demand”. Hiermit erméglichen wir Archi-
tekten die Entwicklung individueller Glaser, die
exakt auf ihre Wiinsche abgestimmt sind und un-
abhdngig von der Standardproduktpalette pro-
duziert werden. Die technischen und optischen
Eigenschaften werden gemeinsam individuell
definiert. Eine Rendering-Software simuliert das
beschichtete Glas in realistischen Einbausituatio-
nen farbecht. Der Kunde erhdlt die Moglichkeit,
mit Lichttransmission, Reflektion und Glasfarbe
zu experimentieren und zu spielen, um die per-
fekte Konfiguration fiir sein Projekt zu finden. Sind
alle technischen und dsthetischen Eigenschaften
definiert, werden direkt Musterglaser produziert.
Coating on Demand benétigt gerade mal einen
Tag, um ein neues Produkt zu definieren.

Das Interview fiihrte Matthias Rehberger.

Tipp der Redaktion: Lesen Sie auch den C2C-Beitrag mit
Marc Everling auf Seite 186.
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EU-UMWELTAUFLAGEN

PVCGRecycling-Ziele in Gefahr?

Das EU-Parlament hat am 12.02. einen Rechtsakt
der EU-Kommission blockiert, der es zugelassen
hétte, PVC mit einem geringen Bleigehalt recyceln
zu kdnnen und damit der Wertstoffverwertung zu-
ganglich zu machen. Der Vorschlag aus Briissel
laufe dem Ziel zuwider, ,ein hohes Schutzniveau
fiir die menschliche Gesundheit und fiir die Um-
welt sicherzustellen”, erkldrten die EU-Abgeordne-
ten gestern zur Begriindung.

Die Kommission hatte vorgeschlagen, bei Hart-
PVC den Grenzwert des Bleigehalts auf zwei Pro-
zent und bei Weich-PVC auf ein Prozent festzuset-
zen. Die Briisseler Behdrde gab zur Begriindung
an, die Recyclingquote erhdhen zu wollen.

Das Parlament betonte nun, dass das Recycling die
weitere Verwendung gefahrlicher Stoffe nicht recht-
fertige. Mit den Ausnahmeregeln wiirden ,2500 bis
10000 Tonnen Blei iiber riickgewonnenes PVC wie-

RAUMKOMFORT IN DER ZUKUNFT

Siegenia hort auf junge Talente

Was bedeutet Raum-

der in Verkehr gebracht” und die um-
weltgerechte Entsorgung bleihaltiger
PVC-Abfille lediglich ,aufgeschoben”.
Die Européische Chemikalienagentur
mit deren Fachausschiissen hat sich im Vorfeld fiir
Ausnahmen in ausgewdhlten Anwendungen aus-
gesprochen. In einem Statement der AGPU (Arbeits-
gemeinschaft PVC und UMWELT e.V.) heifit es, dass
das Abstimmungsergebnis im EU-Parlament den
Zielen der Kreislaufwirtschaft widerspreche und
nicht nur bereits getétigte, sondern auch kiinftige
Investitionen in das PVC-Recycling gefdhrde.

Brigitte Dero, Geschéftsfiihrerin von VinyIPlus, dem
Nachhaltigkeitsprogramm der europdischen PVC-
Branche dazu: ,VinylPlus bedauert das Abstim-
mungsergebnis im Europdischen Parlament zu der
von der EU-Kommission vorgeschlagenen Ausnah-
meregelung zur weiteren Verwendung von bleihal-

Die EU-Kommission wollte es zulassen, dass PVC-Fenster mit geringen
Bleigehalt recycelt werden kdnnen. Das EU-Parlament war dagegen.

tigem Rezyklat aus Alt-PVC. [...] Da es keine alter-
native Losung gibt, ist die Konsequenz der heuti-
gen Abstimmung, dass alte PVC-Produkte aus lang-
lebigen Anwendungen deponiert oder energetisch
verwertet werden miissen. Dies fiihrt zu einer we-
sentlich hoheren Umweltlast fiir die zukiinftige Ge-
nerationen. Das Abstimmungsergebnis verzégert
auBerdem das Einfuhrverbot von bleihaltigen PVC-
Produkten nach Europa. Die daraus resultierende
Rechtsunsicherheit gefahrdet zukiinftige Investitio-
nen ins Recycling, untergrabt die Ziele der europai-
schen Kreislaufwirtschaft und beschrankt erheblich
das Erreichen der Recyclingziele, die im Rahmen der
Circular Plastics Alliance angestrebt werden.

www.agpu.com

FUNFTE UBERNAHME IN SECHS JAHREN

Voilap Gruppe erwirbt Mecal

komfort aus Sicht von
jungen Menschen,
die fir die Anforde-
rungen und Ideen ei-
ner heranwachsenden
Generation  stehen?
In  Kreativworkshops
lud Siegenia 60 Nach-
wuchskréfte ein, Ideen
fiir neue Losungen zu
entwickeln. So kamen
36 junge Mitarbeiter

Mit seiner innovativen Idee stie8 Yannic Brombach bei
der Prasentation vor dem Management auf offene Ohren.

am Standort Niederdielfen zum Brainstorming zusammen. Zwei Teilnehmer

schafften mit ihren Vorschldgen den Sprung in die Endrunde: Jonas Schéler,

Auszubildender zum Informatikkaufmann und Yannic Brombach, Systembe-

treuer in der Anwendungstechnik. Gemeinsam présentierten sie Ende Januar ih-

re ldeen vor dem Management und ausgewdhlten Fach- und Fiihrungskréften der

Gruppe - und stieen dabei auf offene Ohren: Das Management fand grofRes Inte-

resse an den frischen Ideen. Sie erérterten unterschiedliche Nutzenanforderun-

gen aus Sicht von jungen Menschen. Von den neuen Impulsen zeigt sich Mar-
kus Bade, Geschéftsbereichsleiter Strat. Geschaftsfeldentwicklung & PM, an-
getan:,Die etablierten Denkschemata erfahrener Kollegen werden durch das

Querdenken von Neueinsteigern ergdnzt. Fiir unsere jungen Talente hingegen

ist die Moglichkeit zur aktiven Mitgestaltung duBerst motivierend.”

www.siegenia.de

Foto: Siegenia

Die Voilap Gruppe (u.a. Emmegi, elu-
matec, Tekna, Keraglass) kiindigt den Er-
werb von 80 % des Stammkapitals von Me-
cal an. Mecal ist ein italienisches Unterneh-
men, das auf die Herstellung von Maschinen

und Anlagen zur Verarbeitung von Aluminium und Leichtmetallen spezia-
lisiert ist. Die Ubernahme soll noch in Q1/2020 erfolgen.

Mecal beschaftigt rund 150 Mitarbeiter und erwirtschaftete 2019 einen
Umsatz von Uber 30 Mio. Euro, davon mehr als 75% im Ausland. Das Un-
ternehmen verfiigt Gber eine Produktionsstatte in Frascarolo (Pavia) mit
einer Fliache von etwa 44000 m”,

Valter Caiumi, Prasident des Verwaltungsrats der Voilap Gruppe, bemerkt
zur fiinften Ubernahme in den letzten sechs Jahren: Fiir das Wachstum
der Gruppe spielt die Integration unterschiedlicher Unternehmen eine
zentrale Rolle. Mecal passt perfekt in das historische Kerngeschaft, der
sogenannten industriellen Division, und starkt mit den Marken eluma-
tec, Emmegi und Tekna die bereits gefestigte Fiihrungsposition im Be-
reich der Verarbeitung von Aluminium, PVC und Leichtmetallen. Mit die-
ser Ubernahme erwarten wir einen Gesamtumsatz von iiber 350 Mio. Fu-
ro. Durch die Expertise von Mecal [...] ist es der Gruppe nun moglich, Kun-
den in Nischenbereichen mit spezifischen Anforderungen noch besser zu
bedienen.”

Die 1970 gegriindete Voilap ist in Gber 60 Landern prasent und verfiigt
liber acht Produktionsstatten sowie ein Netzwerk von 40 Handelsnieder-
lassungen. Die Gruppe beschéftigt tiber 1400 Mitarbeiter.

www.voilapholding.com
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SIEGENIA

brings spaces to life

So wird aus Smart Home

Sweet Home?

Alle Gerate und Funktionen in der SIEGENIA Comfort App:
Die smarte SIEGENIA Welt ist jetzt noch groRer.

Mit der SIEGENIA Comfort App lassen sich unsere smart-Produkte intuitiv und auch per Fernzugriff bedienen,
vernetzen und Uberwachen. Das gilt neben unseren Antrieben und Luftern jetzt auch fur diese smarten Losungen:
© Zukunftssichere Zutrittskontrolle mit SI-BUS Technologie als effiziente Plug & Play Losung

© Innovative IO-Module zur einfachen Vernetzung mit Fremdsystemen

© Funk-Fenstersensor senso secure, der alle Offnungszustdnde und auch Erschiitterungen erkennt

Mehr Raumkomfort flr Ihre Kunden, mehr Wirtschaftlichkeit fur Sie:

FENSTERBAU FRONTALE, Stand 215 in Halle 4

SIEGENIA. Das ist aber smart.
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DIGITALBAU IN KOLN
Messe-Premiere, ein voller Erfolg

Die Premiere der digitalBAU, die vom 11. bis 13. Februar von der Messe Miin-
chen in K&In veranstaltet wurde, war beeindruckend. Hier herrschte eine Auf-
bruchstimmung. An allen Tagen gab es eine volle Halle mit einer Menge an
Besuchern und immer vollen Vortrags-Sessions. Was besonders freute, ist die
hohe Qualifizierung der Besucher, so die Aussteller: Allen voran Planer und
Fachleute aus den Ministerien und Verwaltungen sowie auch Handwerker.
Der Auslandsanteil der Besucher belief sich auf knapp 10 %. Es zeigte sich, wie
hoch der Bedarf nach Informationen zur Digitalisierung der Baubranche ist.
Auch die Veranstalter der digitalBAU waren mit der Auftaktveranstaltung sehr
zufrieden, die tiber 270 Aussteller und etwa 10000 Besucher in Halle 7 auf dem
KoéIner Messegelande gelockt hatte. An den Standen der Aussteller sowie bei
den Fachvortrdgen wurde deutlich, die Digitalisierung eréffnet fiir die Bau-
branche viele Chancen entlang der gesamten Wertschopfungskette.

Chance fiir die Baubranche: Digitale Tools und vernetztes Arbeiten helfen,
Produktivitat und Effizienz bei allen Schritten im Bauprozess zu erhéhen und
den Gesamtprozess schneller und sicherer — und damit besser kalkulierbar —
zu machen. Die wiederum sei eine gute Basis fiir langfristigen Erfolg der Bau-
beteiligten, so der Tenor der Vortréage sowie auch der Aussteller und der An-
bieter von digitalen Tools und von Dienstleistungen.

Die Entscheidung der Messe Miinchen und des Bundesverband Bausoftware
BVBS, mit der digitalBau nach Kdln zu gehen habe sich ausgezahlt, wie Dr.
Reinhard Pfeiffer von der Messe Miinchen, hervorhob: ,Der enorme Zuspruch
aus der Branche unterstreicht den Erfolg des neuen Konzepts. Gemeinsam mit
der Industrie haben wir ein neues Kapitel aufgeschlagen: die digitalBau for-
dert den Dialog der Akteure entlang der Wertschopfungskette und begleitet
so digitale Entwicklungen, Trends und Dienstleistungen fiir die Bauindustrie.”
Auch Prof. Joaquin Diaz vom BVBS ist Uiberzeugt:,Die Digitalisierung erfordert
ganz neue Antworten auf die Fragen der Baubranche, die von traditionellen
Messen bisher nicht adressiert werden. Die ehemals getrennten Bereiche der
Planung, Ausfiihrung, dem Betrieb sowie der Bauprodukte selbst, riicken im-
mer mehr zusammen und miissen integral betrachtet werden.”

Vielfdltiges Angebot: Die Zusammensetzung der Aussteller war bunt ge-
mischt, allen voran natirlich Anbieter von Softwaretools, gleichzeitig war
auch eine Reihe von Unternehmen aus der Glas-, Fenster-, Fassaden- und auch
der Tiirenbranche als Aussteller in KIn sowie von den Zulieferern.

So war z.B. mit einem groen Stand die Digital Building Solutions GmbH
(DBS) vor Ort, ein Start-Up von Veka und Gealan, das die digitalen Produk-
te der Systemgeber fiir Fenster- und Fassadenbauer entwickelt und betreut.

Gezeigt wurde ein Konfigurator fiir die Planung als App sowie Online. Damit

&

lassen sich CAD Profilschnitte herunter-
laden, u.a. deren Statik priifen sowie die
bauphysikalischen Eigenschaften und der
Bauanschluss. Weiter kénnen Glaser in die
hinterlegten Profile eingebaut werden.
Alles Iasst sich in 3D modellieren und fiir
BIM verwenden.

Weiter lassen sich nach Auskunft der Ent-
wickler die Stammdaten fir verschiede-
ne Fenstersoftwaresysteme bereitstellen
und dariiber hinaus auch die Maschinen-

Auf der Messe waren vielféltige Tools auchfiir Fensterhersteller zu sehen. Hier z.B. fiir
einen digitalen Schowroom, bei dem sich der Endkunde iiber eine Augmented Reality
Brille vorab die Formate und Farbe der kiinftigen Fenster im Raum ansehen kann.

mit der Fensterhersteller einen digitalen Schowroom aufbauen kann, der sich
u.a. iber eine Augmented Reality Brille von Endkunden nutzen lasst.

BIM im Fokus: Auch Lamilux préasentierte einen Produktkonfigurator, der 2D-
und 3D-Zeichnungen umsetzen kann und sich fiir BIM nutzen ldsst. Zudem
lassen sich aus dem Konfigurator heraus auch Ausschreibungstexte erstellen.
Lamilux bot zudem Praxisworkshops an bei denen Architekten, Handwerker
und weitere Baubeteiligte zusammensaBen, um kurz und biindig digitale Lo6-
sungen fiir unterschiedliche Bauproblematiken zu finden.

Dormakaba stellte digitale BIM Lésungen vor und zeigte digitale Zutrittssyste-
me, u. a. fir Officebauten und Mehrfamilienhduser, und wie sich damit mittels
Smartphone Tiren und Tore 6ffnen lassen. Weiter wurden Tirlésungen pra-
sentiert, bei denen sich der Antrieb meldet, wenn eine Wartung ansteht und
der zudem digitale Daten, wie Offnungszahlen etc. weiterreichen kann. Inter-
essant war zu horen, dass sich éltere Antriebe digital nachriisten lassen.
Glasanbieter vor Ort: Andreas Bittis, International Market Manager bei Saint-
Gobain Glass, BU Facade, war sehr euphorisch: ,Genau so eine Messe brauchen
wir, um das Planen und Bauen mit digitalen Tools und Dienstleistungen in seiner
Komplexitdt abbilden zu kdnnen” Er sieht zudem noch Bedarf, die digitalBAU zu
erweitern. Im Rahmen der Digitalisierung der Bauprozesse sollte seiner Meinung
nach auch noch die Bereiche Smarthome und Robotik mit in die Messe-Présenta-
tion eingebunden werden. Aber das sei etwas fiir das nachste Mal.

Mobile Tools fiir Handwerker: Das Start-Up Wiirth [T, stellte einen,App Store”
fiir Handwerker vor: Alle Apps konnen einfach miteinander kommunizieren,
da Wiirth IT dafiir sorgt, dass die passenden Schnittstellen reibungslos funk-
tionieren. So kdnnen Handwerker zur Dokumentation und
zur Kommunikation im und mit dem Betrieb z.B. eine Fo-
to App nutzen, um die Baustelle zu dokumentieren. Dabei
wird automatisch iber GPS die Adresse der Baustelle zuge-
ordnet. Gleichzeitig ldsst sich leicht eine mobile Projektak-
te anlegen, die sich auch von Biiro- und Werkstatt-Mitar-
beitern nutzen lasst und in die sich neben Bildern auch al-

Foto: Matthias Rehberger /GLASWELT

le nétigen Projektinfos und Dokumente einpflegen lassen.
Die Idee: Alles ist zentral in der Mappe abgelegt und fiir alle
Baubeteiligten immer auf dem neuesten Stand.

Unisono war das Feedback der Aussteller und Besucher po-

steuerung mit einbinden.
DBS stellt auch Tools fiir die Einbindung
von Endkunden und Planern bereit, wo-

Das Start-Up Wiirth IT des Zulieferers aus Kiinzelsau
stellte einen ,App Store” fiir Handwerker vor.

sitiv, man freue sich schon auf die nichste digitalBAU. Die-
se findet vom 15.— 17. Februar 2022 in Kdln statt.
Matthias Rehberger
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Das ultimative Fenster-Konzept

Schlank und clever.
In jeder Hinsicht.

Halle 6,
Stand 101 & 103

Einzigartiges Design mit innovativer Glasfaser-Technologie: Elegant
kombiniert einen extrem schlanken Uberschlag mit der hervor-
ragenden Warmedammung und Langlebigkeit von PVC-Fenstern.

Es ist das erste von vielen Designs, die auf unserem universellen
Baukastensystem iCOR basieren. Ein intelligentes Modulsystem, das
Ihnen eine kompatible, einfache Produkt-Struktur ermaglicht und
dadurch Ablaufe in Produktion und Logistik deutlich vereinfacht.

\

www.elegant-deceuninck.de

Elegant
ThermoFibra Infinity
(Glasfasertechnologie)

Deceuninck Germany GmbH
BayerwaldstraBe 18 - 94327 Bogen




Foto: Daniel Mund / GLASWELT

SERVICE FENSTERNEWS

INSOLVENZGELD BIS MAI 2020
Bayerwald stellt Insolvenzantrag

Die Bayerwald Fenster Haustiiren GmbH (80.000 Fenster und 8000 Haustiiren, 40
Mio. Euro Umsatz) sowie die Bayerwald Holding GmbH aus Neukirchen vorm Wald
haben am 17.02.2020 einen Eigeninsolvenzantrag beim Amtsgericht Passau gestellt.
Der Geschéftsbetrieb wird fortgefiihrt, Léhne und Gehélter der rund 380 Beschaftig-
ten sind Uiber das Insolvenzgeld bis Anfang Mai 2020 gesichert. In den letzten beiden
Jahren befand sich das Unternehmen im Besitz der Adcuram Group auf Wachstums-
kurs, heil3t es in einer Presseerkldrung. Dies bedingte Investitionen und eine laufen-
de Anpassung der Prozessorganisation.,,Nach den Planungen fiir 2020 war die kiinf-
tige Finanzierung des Geschéftsbetriebes nicht mehr vollumfanglich abgesichert”, so
GF Jiirgen Hartrampf. Kunden und Lieferanten wurden aktuell tiber die Ausgangssi-
tuation und die Fortfiihrung der Zusammenarbeit informiert. Das Unternehmen bli-
cke auf eine gute Auftragslage, die be-
trieblichen Strukturen seien intakt. Zu
den Sanierungsaussichten erldutert

Anzeige

der vorldufige Insolvenzverwalter Dr.
Hubert Ampferl:,Das Unternehmen ist
[...] sowohl fiir strategische Investoren
als auch fiir Finanzinvestoren attraktiv.”
In einer Meldung der Passauer Neuen
Presse wurde von Gesprachen mit ei-
nem potenziellen Kaufer berichtet, die
bereits gescheitert seien.

www.bayerwald-fenster-tueren.de

BAYERWALD

Das Unternehmen Bayerwald Fenster
Haustiiren GmbH hat am 17.02.2020 einen
Eigeninsolvenzantrag gestelit.

STANDORTSICHERUNG IM FOKUS

©d€

PRODUKTE UND LOSUNGEN

RUND UM FENSTER UND TUREN

FENSTERZUBEHOR-SYSTEME

PROFESSIONELL

ROLLLADENLAUFSCHIENEN

WWW.EXTE.DE

Im Bild v. li. Christoph Meilhammer, Gerd Achten, Andreas Jany, Jean-

Felix Renard, Mark Harcourt-King, Geschaftsfiihrer Helmut Meeth, Martin
Wawer, Klaus Laubinger, Riidiger Schreck, Jiirgen Kotz und Christian Kempe
(nicht im Bild).

AUSSENDIENSTMANNSCHAFT ERWEITERT
Meeth kindigt
Vertriebsoffensive an

Die Firma Helmut Meeth zahlt mit 140 Mitarbeiterlnnen und einem
Jahres-Umsatz von 20 Mio. Euro zu den filhrenden Kunststofffenster-
Herstellern in Deutschland. Jetzt will man offensichtlich diesen Status
Quo verdndern und kiindigt eine neue Vertriebsoffensive mit erwei-
terter AuBendienstmannschaft an.

Dazu sei die AuBendienstmannschaft erweitert worden. Das deut-
sche Vertriebsgebiet ist neu aufge-
teilt um den Bekanntheitsgrad der
Meeth-Marke aus Wittlich weiter
auszubauen.,Der Vertrieb wird bun-
desweit und im benachbarten Aus-
land Uiber den Fachhandel abgewi-
ckelt, diesen wollen wir mit verstérk-
ter Manpower weiter ausbauen’, so
Geschéftsfiihrer Helmut Meeth.
Beim Vertriebsmeeting im Janu-
ar trafen die neuen und alten Kol-
legen zusammen um gemeinsam
die Strategie fiir das Jubildumsjahr
2020 zu fixieren.

,Das Team ist komplett, motiviert
und fachlich top aufgestellt’, so
Meeth. ,Hinzu kommen die lang-
jahrige Erfahrung im Kundenser-
vice sowie die personliche, indivi-
duelle Beratungskompetenz — ein
guter Mix, der in jedem ,Werkzeug-
koffer” des Vertriebsmitarbeiters im
AuBendienst zu finden ist.”

www.helmut-meeth.com

hilzinger Ubernimmt Lux Fenster und Turen
Die hilzinger Unternehmensgruppe hat mit Wir-  auch Aluminium-Elemente im Profil- ! _l drangungswettbewerb. Durch die In-
kung zum 01.01.2020 die ,Lux Fenster und Tiren  system Akotherm. Als verantwortli- FENSTER UNDTURen  tedration sei man fiir die Zukunft op-

GmbH” in 97264 Helmstadt (Umsatz rund 5 Mio.

che Betriebsleiterin Vertrieb bleibt Ma-

GMBH timal aufgestellt, heiflt es.

Euro, 300 Fachhédndler in Hessen, Bayern und Nie-
dersachsen) {ibernommen.

Das Unternehmen wurde 1997 von Theresa Mader
gegriindet und fertigt mit insgesamt 43 Mitarbei-
tern lberwiegend Fenster und Tiiren aus Kunst-
stoff im Profilsystem Gealan. Hergestellt werden

12

der gemeinsam mit lhrem Sohn Daniel

(als technischer Betriebsleiter) dem Unternehmen
erhalten bleiben. Grund fiir die Entscheidung, sich
der Unternehmensgruppe hilzinger anzuschlie-
Ben, war fiir Mader die mittel- und langfristige
Standortsicherung in einem zunehmenden Ver-

Fiir die Mitarbeiter bedeute es wirt-

schaftliche Stabilitat, Sicherheit und eine

nachhaltige Perspektive. Durch die Ubernahme

steigt bei hilzinger selbst die Mitarbeiterzahl auf

liber 1300. Der Umsatz lag 2018 insgesamt bei rund
214 Mio. Euro.

www.hilzinger.de
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MONTAGE-LEITFADEN

Eike Gehrts neu im Dupp-Team

Branchenexperte Eike Gehrts ist im Sachverstandigen-
biiro Alexander Dupp & Kollegen seit Februar 2020 neu-
er Gutachter und Priifer fiir die Bereiche Brandschutz und
Schallschutz an Fenster und Tiiren. Nach einer Einarbei-
tungszeit wird er auch als Priifer fiir die Leistungsnach-
weise nach DIN EN 14351-1 tétig sein und weitere Aufga-
ben Gbernehmen.

Alexander Dupp freut sich Uber die Verstarkung seines
Teams:, Als Branchenkenner wird Eike Gehrts auch fiir die
Betreuung von Fensterbaukunden im Bereich der WPK
und der allgemeinen Qualitdtssicherung eine wertvol-
le zusétzliche Verstarkung sein. Wir sind froh, dass er be-
reits jetzt vier Projekte libernehmen konnte und schétzen
seine Erfahrung im Fensterbau sehr. Dies ist ein weiterer
wichtiger Schritt fir die Zukunft unseres Unternehmens,
der nicht zuletzt durch die steigende Nachfrage notwen-
dig wurde.”

VERBAND FENSTER + FASSADE
Billige Fenster sind oft
inr Geld nicht wert

Eike Gehrts (iber seine neuen Aufgaben:,Ich freue mich,
mein Fachwissen in den Bereichen Brand- und Schall-
schutz, WPK und Qualitatssicherung, Leistungserklarung
und CE-Kennzeichnung sowie Ermittlung der Leistungs-
eigenschaften von Fenstern und Tiiren dem Sachverstan-

Branchenexperte Eike Gehrts ist neuer
Gutachter und Priifer fiir die Bereiche
Brandschutz und Schallschutz an

digenbiiro Alexander Dupp und Kollegen als neuer Mitar-  panster und Tiiren.
beiter zur Verfiigung stellen zu kénnen.”
Neben diesen neuen Aufgaben laufen seine bisherigen ...

Tatigkeiten dennoch weiter: Seit 22 Jahren ist Gehrts in
der technischen Arbeit des Verbands Fenster + Fassade
sowie der Gilitegemeinschaft eingebunden. Gehrts be-
treut VFF-Merkblatter, insbesondere zu Holzarten und
Holzbeschichtung und ist mit Fragen der Branche als Mit-
arbeiter des Technischen Ausschusses im VFF vertraut.
Seit 2004 ist Gehrts zusatzlich und auch weiterhin als ex-
terner ift-Auditor des in der Uberwachung und Zertifizie-
rung unterwegs.

www.sachverstaendiger-tischler.de

Kein Giitesiegel, Herkunft fraglich und extrem preiswert: Das Inter-
net ist voll von solchen Angeboten ,angeblich qualitativ hochwerti-
ger Top-Fenster”. Da Idsst sich bei einem Einfamilienhaus schon mal
eine ganze Etage fiir wenige hundert Euro modernisieren. ,Das bdse
Erwachen kommt allerdings oft nur kurze Zeit spater, denn preiswerte
Fenster erfiillen in vielen Féllen weder grundlegende Anforderungen
an die Produktqualitdt und Gebrauchstauglichkeit noch an die fach-
gerechte Montage”, erkldrt der Geschéftsfiihrer des VFF, Frank Lange.
,Billig muss nicht immer gut sein: Kostet das Fenster viel weniger als

Der Kauf hochwertiger Fenster lohnt sich, denn
dann bekommt man auf einen Schlag Fenster und
Tiiren mit hohem Komfort, viel Sicherheit und
einer guten Dauergebrauchstauglichkeit.

Foto: Internorm

4 #VARIOTEC

www.variotec.de

Haustiirrohlinge
fiir Funktionstiiren Innen und AuRen
Finden Sie den passenden Rohling
fiir Ihre Anwendung!
... auch als All-inclusive Bausatz erhdltlich!

Besuchen Sie uns!

den marktiiblichen Preis und wird es zwar mit viel ,Marketing-Spre-
che’ beworben, fehlen aber jegliche Giitezeichen, ist Vorsicht gebo-

ten’, warnt der VFF-Geschéftsfiihrer in einer Pressemitteilung fiir die Endverbraucherpresse.

Lange erldutert, dass Billigfenster oft eine schlechte Warmeddmmung besitzen.
Auch der Blick nach drauBen kénne durch minderwertige Glasqualitdten schon
nach kurzer Zeit zunehmend triilbe werden oder die die Gebrauchstauglichkeit
lasse beim Offnen und SchlieBen des Fensters schnell zu wiinschen {ibrig.

Als Ersatz fiir die defekten Billigheimer miissen dann héherwertige, giitegesi-
cherte Fenster und Tiiren gekauft werden, die — nach guter Beratung im Vor-
feld - von einem Fachbetrieb professionell eingebaut werden. Der direkte Kauf
hochwertiger Fenster lohne sich, so Lange, denn er bedeute bessere Rahmen-
profile, stabilere Fliigel, ordentlich verarbeitete Verglasungen sowie fortschritt-
lichere Dichtungen, Beschldge, SchlieBteile und automatisierte Komponenten.
Der Verbandsmann rat deshalb, sich bei jeder Modernisierung einen ordentlich
arbeitenden Fensterfachbetrieb aus der Umgebung zu suchen, der in Sachen
Produkt- und Montagequalitat einen guten Ruf genieft.”

www.window.de
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FENSTERBAU
FRONTALE "t
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VARIOTEC GmbH & Co. KG
WeiRmarterstraBe 3-5 » D-92318 Neumarkt/OP¥. * Tel.: +49 9181 6946-0
Fax: +49 9181 6946-50 * E-Mail: info@variotec.de * www.variotec.de
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WERKZEUGLOSUNGEN

7 JANY

TWVVT HIGH TECH TOOLS

FUR FENSTER&TUREN

TWT LASER HP
DIE NEUE BENCHMARK IN DER
ZERSPANUNGSTECHNOLOGIE

ZUANI Deutschland GmbH
Meidelstetter Str. 13
72531 Hohenstein-Bernloch

Telefon (0 73 87) 98 73-0
E-Mail info@zuani.de
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SERVICE GLASNEWS

FLACHGLAS MARKENKREIS

Glashandbuch 2020 anfordern

Das jiingste Glashandbuch des Flach-
glas MarkenKreises ist jetzt kosten-
los erhdltlich. Es umfasst 360 Seiten
voll mit Informationen zu Produk-
ten, zu Normen sowie zum Einsatz
von Glas als Bauprodukt aus den Be-
reichen FassadenGlas und RaumGlas
sowie Leistungen, die der Flachglas
MarkenKreis bietet. Das Handbuch
richtet sich an Verarbeiter, Monteure
und Planer, die sich mit dem Einbau
von Glas beschaftigen.

Bestellung und Online-Version des
GlasHandbuchs 2020 finden sich auf
der Website des Flachglas Marken-
Kreises. Registrierte Nutzer kdnnen
dort auch eine interaktive PDF-Da-
tei laden.

Das erste Glashandbuch ist kosten-
los, weitere Exemplare kosten 5,- Euro
(zzgl. 3 Euro Versand und MwSt.).

www.flachglas-markenkreis.de

OKALUX

Jetzt ein Tell
von BGT

Die BGT Bischoff Glastechnik AG
ibernimmt die Betriebsmittel von
Okalux, nachdem der Hersteller von
Spezial-Isolierglas und Tageslichtsys-
temen Ende 2019 Insolvenz anmel-
den musste. Zudem libernehme BGT
die Mehrheit der Okalux-Mitarbeiter.
+Unsere beiden Unternehmen ergan-
zen sich hervorragend’, so Klaus Witt-
mann, Vorstand/Managing Director
der BGT Bischoff Glastechnik
AG, die zur niederlandischen
Scheuten Gruppe zihlt.

Mit dem Zusammengehen
wurden nun gemelnsam die

caegacsopaaen wa (D[R NG

Kompetenzen zum -
ckeln von Gronrojekten aus-

gebaut, insbesondere auch in internationalen Markten,
wie in den USA, wo Okalux bereits vertreten ist.

Das neue Glashandbuch kann ab
sofort bestellt werden.

Anzeige

Foto: Flachglas MarkenKreis

GIMAV

Cattaneo ist neuer GeschaftsfUhrer

Dem Verband der italienischen Glas-
maschinenhersteller (GIMAV) steht
ab sofort Fabrizio Cattaneo als neu-
er Geschéftsfihrer vor. Er 16st Laura
Biason ab, die Ende 2019 ausgeschie-
den ist.

Fabrizio Cattaneo bringt grofe Er-
fahrung mit Verbanden und der Con-
findustria (Italiens groB3te Arbeitge-
berorganisation) mit und wird den
GIMAV Vorstand dabei unterstiitzen,
den Verband weiter voranzutreiben.

©d€<
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VERKLEIDUNGSPANEELE

LANGLEBIG

DAS PROFI PLANK-DACH

WWW.EXTE.DE

FRANKISCHE THERMOGLAS INSOLVENT
Investor gesucht

Foto: GIMAV

www.gimav.it/en

SCHMALZ
Auch in Austria

Der Vakuumspezialist Schmalz hat in
Osterreich eine  Tochtergesellschaft
gegriindet mit Sitz in Linz (Oberos-
terreich). Von dort aus beteut das 6s-
terreichische Team ab sofort die Kun-
den und berét zu allen
Themen rund um

e
SCHMALZ

die Automatisie- S

rung mit Vakuum,

Vakuum-Technik fiir Roboter

und die ergonomische Handhabung
sowie Kransysteme fiir Vakuum-Hebe-
gerate. Oberdsterreich zahlt zu den dy-
namischsten Wirtschaftsregionen Os-
terreichs. Wichtige Zielbranchen fiir
Schmalz sind neben Logistik, Holz und
Metall auch Robotik und Automation.

www.schmalz.com

Die Frénkische Thermoglas GmbH & Co. KG hat Insolvenz angemeldet: Nun wurde ein vorldufiges
Insolvenzverfahren iiber das Vermdgen der GmbH angeordnet, um einen Investor zu finden. Zum vor-

laufigen Insolvenzverwalter wurde Dr. Stefan Oppermann von der Kanzlei Curator bestellt. Er ist nun

auf der Suche nach geeigneten Investoren: ,Da die Frankische Thermoglas das gesamte Isolierglas-

www.okalux.de | www.bgt.glass
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Spektrum anbietet sowie auf groe Glasformate spezialisiert ist, rechnen wir damit, einen Investor zu
finden.” Mit 70 Mitarbeitern fertigt der Betrieb Isoliergldser und Gro3fomate.

www.neu.ftg-glas.com
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GUARDIAN
Glaser mit Cradle to Cradle

Guardian Glass Europe hat fiir Glaser der drei Produktgruppen Float, Ver-
bundglas und beschichtetes Glas die Cradle to Cradle-Zertifizierungen in
Bronze erhalten. Diese Glaser werden in acht européischen Werken des
Unternehmens hergestellt.

Durch die Bronze-Zertifizierung will sich Guardian fiir die Verbesserung
der Lebensqualitdt von Menschen einsetzen. Die Zertifizierung ziele dar-
auf ab, Glasprodukte zur Verfligung zu stellen, die den Energieverbrauch
reduzieren und das Wohlbefinden der Gebdudenutzer erhdhen.

www.guardianglass.com

SEMCO GLAS
JAzubine” des Jahres

Bei der jiingsten Azubi-Wahl der Semco-Gruppe hatte Rieke Minssen aus Wes-
terstede die Nase vorn, Niklas Kuhr (21) und Katharina Hopfner (22) kamen auf
Platz zwei und drei. Die drei Sieger setzten sich im Wettkampf der knapp 150
Semco-Auszubildenden durch. Dazu die 1. Siegerin, die 20-jahrige angehen-
de Industriekauffrau Rieke Minssen:,Ich bin {iberwaltigt. Damit hétte ich nicht
gerechnet. Vielen, vielen Dank!’, freute sie sich nach Verkiindung ihres Erfolgs.
Wer es unter die ersten Drei schafft, hat den Sieg absolut verdient’, so Her-
mann Schilller, geschéftsfiihrender Gesellschafter der Semco-Gruppe.,Am En-
de entscheiden Nuancen iiber die Platzierung. Rieke Minssen hat in allen Teil-
bereichen auBerordentlich Giberzeugt und ist damit zurecht unsere Auszubil-
dende des Jahres 2019." Alle drei Sieger erhalten eine Ubernahmegarantie.

www.semcoglas.de

afficr 4, , o oty s 2
Nach der Preisverleihung (v. I.): Hermann Schiiller (Geschaftsfiihrender
Gesellschafter), Kevin Bosse (GF Bad Siilze und Neubrandenburg), Bernhard
Feldmann (Kaufméannischer GF sowie GF Westerstede und Vechta), Katharina
Hopfner (Platz 3), Niklas Kuhr (Platz 2) und Siegerin Rieke Minssen

032020 | GLASWELT

Foto: Cradle-to-Cradle

Foto: Semco Glas

GLASFACHSCHULE HADAMAR
Die beste deutsche Glasermeisterin

Foto: Vera Jalink / Staatliche Fachschule Weilburg-Hadamar

ME'STER-
BRIEF

Zur besten Meisterin 2020 im Glaserhandwerk wurde Elisabeth-Katharina Wallenfels (32)
gekiirt, die heute bei der Flintermann Glasveredelung in Salzbergen arbeitet. Sie wurde
bereits im Zuge ihres Berufsabschlusses 2015 Kammersiegerin als Glasveredlerin der
Fachrichtung ,Glasmalerei und Kunstverglasung” an der Staatlichen Glasfachschule
Hadamar und erhielt 2018 eine Auszeichnung fiir den besten Abschluss als,Staatlich
gepriifte Technikerin” der Fachrichtung Verglasung und Glasbau.

www.glasfachschule-hadamar.de

Anzeigen

Vermietung und Verkauf

« Minikrane
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in Niirnberg e
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B
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Maschinenbau Riebsamen
GmbH & Co. KG
Bierstetter Str. 1

D 88348 Allmannsweiler
Telefon: +49 (0) 7582 791
Telefax: +49 (0) 7582 792

. . info@riebsamen.de
Kauf oder Mietservice www.riebsamen.de
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SERVICE SONNENSCHUTZ-NEWS

Neuer Veranstaltungsort der Leitmesse ist das
National Exhibition and Convention Center (NECC)

SICHERE DURCHFUHRUNG IM SOMMER GEWAHRLEISTET

R+T Asia findet vom 28. bis 30.
Juni 2020 in Shanghai statt

Die R+T Asia, Asiens Leitmesse fiir Sonnenschutzsys-
teme und Tiiren/Tore, wird vom 28. bis 30. Juni 2020
stattfinden, dann auf dem modernsten und gréten
Messegeldnde in Shanghai, dem National Exhibition
and Convention Center (NECC). Der urspriingliche
Termin (24. bis 26. Februar 2020) war aufgrund des
jlingsten Ausbruchs des Coronavirus in China zum
Schutz der Gesundheit und Sicherheit von Ausstel-
lern und Besuchern verschoben geworden.

Roland Bleinroth, Geschaftsfiihrer der Messe Stutt-
gart, berichtet: ,Zusammen mit unserem Partner
VNU Exhibitions Asia sind wir tiberzeugt, dass bis

im Juni eine sichere Durchfiihrung der R+T Asia ge-
wahrleistet ist. Wir halten daher am jahrlichen Bran-
chentreff in Shanghai fest und freuen uns, zusam-
men mit unseren Ausstellern die Vorbereitungen fiir
die 16. R+T Asia wieder aufzunehmen. Unsere ndchs-
ten Schritte sind nun die Hallenaufplanung und In-
formation aller Beteiligten tiber den neuen Termin.”
Shanghai ist weiterhin Veranstaltungsort der
R+T Asia, die Terminverschiebung bedingt aber
den Umzug auf das neue Messegeldnde. Das
NECC ist das groBte und modernste Messegeldn-
de in Shanghai, es wurde 2015 er6ffnet. Die R+T

e

Asia 2020 wird die Hallen 1.2,2.2, 7.2 und 8.2 bele-
gen. Das Geldnde befindet sich in direkter Nach-
barschaft zum internationalen Flughafen Shang-
hai-Honggiao sowie dem Verkehrsknotenpunkt
Honggiao, mit guter Anbindung an U-Bahn, Hoch-
geschwindigkeitsziige und Busse. Der neue Veran-
staltungsort im NECC gewahrleistet damit eine ho-
he Servicequalitdt und eine gute Erreichbarkeit fiir
die Messebesucher.

TROTZ WACHSENDER NACHFRAGE
Beschattungsquote sinkt!

Der Markt fiir Sonnenschutzsysteme wuchs in Deutschland auch im Jahr 2019 robust. Trotzdem
entwickelte sich die Beschattungsquote riicklaufig, zeigen aktuelle Daten einer Marktstudie zu
Sonnenschutzsystemen. Bei anndhernd stabilen Preisen wuchs der Markt fiir AuBenbeschat-
tung auch im vergangenen Jahr signifikant, wenngleich um einen Tick langsamer als im Jahr
davor. Der Herstellerumsatz erhéhte sich um 3,3 % gegeniiber Vorjahr auf rund 1,14 Milliarden
Euro. Fiir den im Jahr 2019 anhaltenden Aufschwung war — im Gegensatz zum Jahr davor - al-
lerdings im Wesentlichen nur noch der Neubau verantwortlich. Im Vergleich zu 2018 expandier-
ten die Erlose aus dem Neubaugeschéft um 5% gegeniiber Vorjahr. Der Giberwiegende Anteil
kam aus dem Objektgeschéft. Trotzdem stieg die auf den Neubau bezogene Beschattungsquo-
te nurim Nicht-Wohnbau, nicht jedoch im GeschoBwohnbau, da im letzten Jahr das bauwirksa-
me Neubauvolumen im Objektwohnbau rascher wuchs als die Nachfrage nach Auenbeschat-
tungen. Wahrend die Beschattungsquote im Nicht-Wohnbau um 4% wuchs, ging sie im Ge-
schoBwohnbau um nahezu dasselbe AusmafR zuriick. Im kleinvolumigen Wohnbau, also in Ein-
und Zweifamilienhdu-

sern, stieg der Anteil SONNENSCHUTZSYSTEME (AUBENBESCHATTUNG) | Deutschland

w

Marktentwicklung Sonnenschutzsysteme (Aufienbeschattung) | zu Herstellerpreisen

von mit auBenliegen-

dem Sonnenschutz

2017 2018 2019 2020e 2021f

aufgerlisteten Fenster-
und  Glasfassadenfla-

. 1] tz | in Mio. E 1.0 1.100 136 1.178 121
chen um etwa ein Pro- i ", 113 ! ’
zent gegeniiber Vor-  Abw.geg. Viin% 35 41 33 37 3
jahr. Vom Marktwachs-  quelte: BrancrENRADAR f in 2020

tum profitierten alle
Produktgruppen,  mit
Marktentwicklung Sonnenschutzsysteme (AuBenbeschattung) in

Deutschland | Herstellerumsatz in Mio. Euro

Ausnahme von Winter-
gartenbeschattungen.
Uberdurchschnittlich
rasch wuchs der Umsatz mit Aulenjalousien, Raffstores und Rollldden, jeweils um rund vier
Prozent gegeniiber Vorjahr. Fiir 2020 wird ein Anstieg der Herstellererldse um 3,7 % gegeniiber
Vorjahr prognostiziert. Fiir 2021 wird Umsatzplus von rund 3% gegentiber Vorjahr.

www.branchenradar.de
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www.en.rtasia.net

ERSTMALIG IN MUNSTER
11. Rosenheimer Tur- und
Tortage SE—

JJatort Minster” heilt es
bei den diesjahrigen Ro-

Tar- und Tortage 2020

Rosenheimar I'Ft

senheimer Tir- und Torta-
gen, die am 28. und 29. Mai
2020 stattfinden. Wie be-
reits mit dem ift-Standort
in Rheda-Wiedenbriick bie-
tet das ift Rosenheim auch
bei dieser traditionellen
Veranstaltung mehr Kun-
denndhe und Regionalitat.
Inhaltlich geht es, wie das

JTatort Miinster” heift es fiir
die Rosenheimer Tiir- und
Tortage 2020

Motto schon sagt, um ,Ti-
ren und Tore flir morgen —
barrierefrei, sicher, digital”.
So ist es nur naheliegend,
dass Institutsleiter Prof. Jorn P. Lass seinen Einfiihrungsvor-
trag der ,Zukunft von Tiiren und Toren” mit Techniktrends
und Regelwerken widmet. Um die Plenumsbeitrdge grup-
pieren sich 8 Vortragsblocke. Im Block ,Tore” befasst sich bei-
spielsweise Fabian Kutscher (ift Rosenheim) mit den Klassifi-
zierungssystemen der einbruchhemmenden Eigenschaften
von Toren auf Basis der neuen DIN SPEC 18194. Um die Ein-
bruchhemmung von Beschldgen via Biometrie, Chipkarten,
PIN-Codes u.a. geht es im Vortrag von Falko Adomat (VDMA
Sicherheitssysteme) im Block ,Beschldge”. Im Block ,Brand-
schutz” will Dr. Gerhard Wackerbauer (ift Rosenheim) die Teil-
nehmer in seinem Beitrag ,Die Zukunft von CE/U/ZiE/Exap
und Co.” sicher durch den Normen-Dschungel fiihren.

www.ift-rosenheim.de
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IN ABSTIMMUNG MIT DEN BRANCHENVERBANDEN
Verschoben: Light + Building
findet im September 2020 statt

Das unerwartete Auftreten
von Covid-19 in ltalien seit
dem vergangenen Wochen-
ende erforderte eine neue
Bewertung der Situation in
enger Abstimmung mit dem
Gesundheitsamt der Stadt
Frankfurt. Es wird eine mehr-

stufige gesundheitliche Pri-
Die Messe Light & Building wurde wegen

dem Corona-Virus in den September 2020
verschoben.

fung von Messegdsten aus
China verlangt, die durch die
Messe Frankfurt nur mit un-
verhaltnismdBigem Aufwand
realisiert werden kann. Hinzu kommen vermehrt Reiserestriktionen, die es po-
tenziellen Besuchern wie Ausstellern erschweren, an der Messe teilzunehmen.
Aus diesem Grund hat sich der Veranstalter fiir eine Verschiebung der Light +
Building entschieden. Dieser Entschluss wird ebenfalls von den Kooperations-
partnern der Light + Building, dem Fachverband Elektroinstallationssysteme
sowie dem Fachverband Licht im ZVEI (Zentralverband Elektrotechnik- und
Elektronikindustrie) und dem Zentralverband der Deutschen Elektro- und In-
formationstechnischen Handwerke (ZVEH) mitgetragen. Auch die wichtigsten
italienischen Verbé@nde unterstiitzen die Entscheidung. China und Italien stel-
len nach Deutschland sowohl die groBte Aussteller- als auch Besuchergruppe.
Die Light + Building ist das wichtigste internationale Branchentreffen fir Ar-
chitekten, Industrie, Handwerk, Handel und Planer. Als Innovationforum und
interdisziplindrer Marktplatz ist sie auBerdem Garant fir Geschéftsanbah-
nung, Kontakte und eine nachhaltige Zukunft. Die Industrie machte deutlich,
dass sie die Plattform zur Geschaftsanbahnung unbedingt braucht.

https://light-building.messefrankfurt.com/

BUNDESWEITE AKTION DES R+S FACHVERBANDES
Rollladen- und
Sonnenschutztag 2020

20. MarZ2020

Mit dem bundesweiten Rollladen-
und Sonnenschutztag (R+S-Tag) am
20. Marz erinnern die Fachbetriebe

des Rollladen- und Sonnenschutz- )

techniker-Handwerks an den Friih-
lingsanfang. Bereits jetzt beginnt fir
die R+S-Fachbetriebe die Hauptsai-
son. In ihren Ausstellungen bieten

Auch 2020 findet der Rollladen- und
Sonnenschutztag zum Datum der

Zeitumstellung auf Sommerzeit statt.
sie moderne Sonnenschutzldsungen

zum Anfassen und umfassende in-

dividuelle Beratung fiir einen perfekten Start in den Friihling. Das Rollladen-
und Sonnenschutzportal www.rollladen-sonnenschutz.de bietet einen Uber-
blick tiber die vielseitigen Qualitatsprodukte der R+S Branche.

www.rollladen-sonnenschutz.de
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Innovative Motorisierungs- und
Automatisierungslosungen
rund ums smarte Fenster:

FUr optimale Raumluftqualitat,
mehr Komfort und Sicherheit.

FENSTERBAU



Foto: NuernbergMesse / Thomas Geiger

TOP-THEMA

Bei der Veranstaltung 2018 gab es zum Messestart um 10.00 Uhr dichtes Gedrange an den Einlasskontrolistellen. Viele Besucher waren von einem Messestart um 9 Uhr
ausgegangen.

Schlaue Fenster, neue Werkstoffe
und chickes Design

Ab dem 18. Marz ist es wieder soweit: Das ,,Who is Who” der Branchen Fenster, Tiir und Fassade liefert an
vier Messetagen einen einzigartigen Marktiiberblick auf der FRONTALE verteilt auf acht Messehallen. Die
Doppelmesse im Verbund mit der HOLZHANDWERK expandiert immer weiter und lockte 2018 bereits iiber
110.000 Fachbesucher in die Frankenmetropole. Auch in diesem Jahr wird man sich erneut auf iibervolle
Messestdande einstellen miissen und die Unternehmen haben einige Innovationen im Gepack. »
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Always precise

Anderen einen
Klick voraus sein -
Mit unseren
neuen Digital
Services

Projekte mit Winkhaus bald noch einfacher realisieren

Wir mdchten Sie unterstltzen und Abldufe zukUnftig noch einfacher fur Sie gestalten,
mit unseren neuen Digital Services. Verschaffen Sie sich einen ersten Eindruck und
entdecken Sie |hre Moglichkeiten!

Besuchen Sie uns auf der FENSTERBAU FRONTALE
Eﬂ%ﬁ#ﬁﬁg in Nlirnberg vom 18.- 21. Marz 2020.
Wir freuen uns auf Sie! Halle 4, Stand 4-243

winkhaus.de

X




Foto: NuernbergMesse / Thomas Geiger

Foto: NuernbergMesse / Thomas Geiger

TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE

0 den 17 Hallen des komplett belegten Messezentrums werden

zum Messeverbund wieder die neuesten Trends rund um Fenster,
Tur und Fassade und fir die handwerkliche Holzbe- und -verarbeitung prasen-
tiert. Die Nirnbergmesse erwartet mehr als 1300 Aussteller aus tiber 40 Lan-
dern, die erneut wohl tber 110000 internationale Besucher anlocken werden.
Viele Messebesucher werden sich immer noch nicht an die Offnungszeiten
gewdhnt haben. Aufgrund der nunmehr achtstiindigen Messezeiten (10:00—
18:00 Uhr) gilt es, gut vorbereitet nach Nirnberg anzureisen und genau zu
wissen, welchen Messestand man ansteuern méchte. Dazu hilft das Studium
unseres umfangreichen Messeausblickes auf den néchsten Seiten.

GUIDED TOURS: Exklusiver Routenplaner

Vielleicht haben wir mit den GLASWELT ,GUIDED TOURS" fir Sie schon ge-
nau die richtige Route auf der Messe festgelegt. Immerhin konnten wir das
Tourenangebot nach der letzten FRONTALE noch einmal deutlich auswei-
ten: Wir informieren Sie jetzt kostenlos und exklusiv in finf Touren in max.
zwei Stunden an ganz verschiedenen Messestanden zu den Themen

— Montagetechnik und Fensterfertigung

— Moderne Fenster

= Schiebeelemente und innovative Fensterkonstruktionen

= Sicherheitstechnik, Turbeschldge, Einbruchschutz, Smarthome

— Bauelemente, Fertigelemente, Zubehdr, Sonnenschutz und smarte Glaser
Mehr Informationen dazu gibt es auf Seite 24 oder unter www.glaswelt.de/
guidedtours. Touren-Treffpunkt ist am GLASWELT-Stand 142 in Halle 5.
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Auf zur Sonderschau des ifts — ,Fenestration Digital —
Digitale Prozesse, Produkte, Priifungen und Service “.

20

. 4 et

»Schlaue Fenster” und neue Werkstoffe werden bei
den Profilsystemgebern zu entdecken sein.

Digitalisierung ist Schwerpunkt Nummer 1

Einen Schwerpunkt wird 2020 auf dem Messe-Doppelevent die Digitalisie-
rung bilden. Es werden wieder beeindruckende Weiterentwicklungen der
Maschinenhersteller und Softwarehduser in Bezug auf die Automation be-
ziehungsweise Digitalisierung der Fertigungsabldufe zu bestaunen sein.
Echte Digital-Strategien sind aber auch gefordert in Bezug auf die Inter-
aktion mit dem Kunden, bei der Montage und im After-Sales-Bereich. Die
Erwartungen der Kunden an die digitale Sichtbarkeit eines Fensteranbie-
ters sind klar und werden doch hdufig (noch) nicht verstanden. Aber eine
schnelle Angebotserstellung und mehr digitalen Service fir den Endkun-
den sind die Erfolgsfaktoren von morgen.

Fir den Geschaftserfolg eines jeden Unternehmens braucht es kompetente
Mitarbeiter, effiziente Arbeitsabldufe, gewinnorientierte Geschaftsmodelle
und innovative Produkte oder Dienstleistungen. Die Digitalisierung macht
das Zusammenspiel dieser Erfolgskomponenten planbarer, steuerbarer,
transparenter. Wie kann die Digitalisierung konkret umgesetzt werden? Da
gibt es viele Ideen, die auf der Messe prasentiert werden. Beispielsweise ha-
ben die Systemgeber Veka und Gealan mit der DBS ein Tochterunternehmen
formiert, das einen ,digitalen Werkzeugkasten” fir schnellere, stabilere und
kosteneffizientere Prozesse im Fensterbau bereithdlt. Gespannt darf man
auch sein, was sich unter der Marke ,Rock Dein Handwerk" verbirgt (S. 134).
Initiator Armin Leinen verspricht, dass die Digitalisierung im Handwerk mit
einem ganzheitlichen Erfolgskonzept speziell fur Bauelementehdndler neu
definiert werde. Seine Gesamtlésung vereinfache das Verkaufen und das

Die Guided Tours waren schon 2018 ein voller Erfolg — jetzt wurde das Angebot noch einmal deutlich ausgeweitet.

Beschlagsthemen sind traditionell ein ganz wichtiger
Bestandteil der Messeprasentationen.

GLASWELT | 032020
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Montieren, spare Kosten und Produktivitat ein, digitalisiere Abldufe und be-
geistere Mitarbeiter und Kunden. Wir werden uns das erkldren lassen...

Der Stahl im Rahmen hat ausgedient

Um auf die aktuellen Messeprdsentationen der Aussteller sprechen zu kom-
men, kann man auch in diesem Jahr bei den Systemgebern eine ganz beson-
dere Innovationsfreude feststellen. Rehau hat das Potenzial in der Absturzsi-
cherung ausgemacht und bietet nun,Skyforce” mit geschlossener Nachweis-
kette fUr alle Produktlinien an. Auch die Sicherheitsldsung,Smart Guard” wur-
de in Bezug auf Konnektivitdt noch einmal erweitert. Systemgeber Profine hat
sich weiter mit dem Hightech-Werkstoff Ultradur von BASF beschéftigt und
diesen fest in die Profilstruktur integriert. Dadurch kann man auf den Stahl im
Rahmen verzichten — auch bei farbigen Profilen. Und Deceuninck konfrontiert
den Besucher und Verarbeiter mit vollig neuen Werkstoffen und Wortschop-
fungen: Machen Sie sich schon mal gefasst auf ThermoFibra, Forthex und
iCOR - es lohnt sich, sich damit auseinanderzusetzen (lesen Sie dazu S. 36).
Ubrigens: Die Welt wird immer matter. Beide grol3en Folienanbieter Continen-
tal (friher Hornschuch) und Renolit und auch Veka mit seiner Spectral-Folie
glauben an den Erfolg einer matten Oberflache: Da wird das matteste Matt mit
dem schwdrzesten Schwarz kombiniert. Aber Giberzeugen Sie sich selbst. ..

Schweil3en ohne Putzen — das war schon vor einigen Jahren ein gro3es Mes-
sethema und jetzt kommt noch mehr Fahrt in diese Thematik. Immerhin
sieht die Spectral-Folie besonders chic aus, wenn sie mit 0-Fuge verschweift
werden kann. Und bei Anlagenanbieter Ryko gibt es die V-Perfect-Technolo-

gie, mit der man lackierte, folienbeschichtete PVC-Profile wunderbar figen
kann.,Schéne Ecken” lassen sich auch mit Technologien von Urban fertigen
— die Anlagenschmiede setzt dabei auf die U-Nut-SchweiStechnologie mit
Schalenzulagen und anschlieBender Color-Optimierung im Verputzvorgang.
Was das Holzfenster angeht, gibt es einige Weiterentwicklungen und sogar
Premieren auf der Messe: Weinig verspricht eine CNC-Weltneuheit und auch
im Klebethema fiir Holzfenster bleibt's innovativ: Die Kooperationspartner
Lohmann, Otto-Chemie und Remmers haben weiter getiftelt und getestet:
Jetzt liegt auch das positive Ergebnis der Einbruchschutzpriifungen RC3 fir
den gehobenen Privatbedarf mit Holz-Aluminium-Fenstersystemen vor. Mit
im Boot diesmal auch die Firmen Leitz, Roto, GU und Gutmann. —

Daniel Mund

\1/ DIE MESSE UND SOCIAL MEDIA

Wer vor, wahrend und nach der Messe auf dem Laufenden bleiben mochte und
sich mit den Ansprechpartnern der NirnbergMesse vernetzen mochte, kann sich
auf den Social Media Kandlen der GLASWELT immer auf dem Laufenden halten.
Hier ein Uberblick der allgemeinen Tags und Links auf den Social Media Kanalen:
— facebook.com/glaswelt — twittercom/fensterbau

— twitter.com/DanielMund — instagram.com/fensterbaufrontale
— ttfensterbaufrontale — linkedin.com/company/

— facebook.com/fensterbaufrontale fensterbaufrontale

Anzeige

VENTANA BLEIBT A

Fensterbau Frontale 2020

Halle 5 | Stand 5-303 | www.ventana-deutschland.de
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: VERANSTALTUNGEN

IFT ROSENHEIM

Sonderschau Fenestration Digital

Die Digitalisierung ver-
andert jetzt schon die
Fenster-, Tiren- und
Fassadenbranche. Dies
reicht vom Vertrieb mit
online-basierten Ver-
kaufsrdumen, Konfigu-
rationstools und Ver-
kaufsplattformen, die
Planung mit CAD-und
BIM-Produktion
die automatisierte Pro-

Uber

duktion bis zur Wartung auf Basis digitaler Infor-
mationen. Die Sonderschau ,Fenestration Digi-
tal” zeigt bereits heute verfiigbare digitale Tech-
nik, mit der sich Zeit und Kosten sparen oder neue
Geschéftsmodelle entwickeln lassen. Jeder der 15
Mitaussteller ist ein Experte auf seinem Gebiet
und stellt seine Kompetenz zur Verfiigung. Damit
bietet die Sonderschau eine ideale Mdglichkeit zur
umfassenden Information.

Auch wenn die Fensterbranche kein ,Silicon Valley”
ist, gibt es sehr nitzliche digitale Dienstleistungen
und Produkte mit groBem Verdnderungspotenzial.
Disruptive Anderungen in der Fensterbranche lie-
gen vor allem in den Bereichen Online-Portale mit
virtueller Prasentation und individueller Konfigura-
tion der Produkte, BIM, 3D-Druckverfahren und Ro-

ift Rosenheim, NiirnbergMesse und 15 Mitaussteller bieten Ubersicht iiber digitale
Services — vom Vertrieb bis zur Wartung

botik, Smart Home und automatisierten Wartungs-
und Serviceangeboten.

Auf der FRONTALE bietet die Sonderschau ,Fe-
nestration Digital — Digitale Prozesse, Produk-
te, Priiftungen und Services” einen idealen Uber-
blick Gber heute schon verfiigbare digitale Tech-
nologien. Das Standkonzept ,Enterprise” folgt der
Idee eines Raumschiffes. In der Mitte ist eine Kom-
mandozentrale, von der sich der Priifstand der ift
MessTec digital fernsteuern Iasst. Darum gruppie-
ren sich die Online-tools; aufen sind die Produk-
te wie die AuBenhiille eines Raumschiffs angeord-
net. 15 Mitaussteller aus allen Bereichen der Wert-
schopfungskette zeigen detailliert, welche Vortei-
le und Chancen digitale Technik bietet, und wo die
Reise hingeht.

www.ift-rosenheim.de/fensterbau-frontale-2020 | Ik Halle 1, Stand 515

FENSTERVERBANDE IN NURNBERG

VFF zeigt Flagge

Auch in diesem Jahr werden die Fensterverban-
de auf der Fensterbau Frontale in Nirnberg mit ei-
genem Stand und Programmangeboten prasent
sein. Die Weltleitmesse der Branche, die vom 18.
bis 21. Mdrz 2020 in Niirnberg stattfindet, bietet
die ideale Biihne fiir den Verband Fenster + Fas-
sade (VFF). Dieser bildet eine Standgemeinschaft
mit der Gilitegemeinschaft Fenster, Fassaden und
Haustiiren sowie mit EuroWindoor, der europdi-
schen Interessenvertretung fiir Fenster, Fassaden
und AuBentiiren.

,Sie finden uns wahrend der gesamten Messezeit
in Halle 1am Stand 1-619", so Frank Lange, der Ge-
schaftsfiihrer von VFF und Giitegemein-schaft.,Sie

22

konnen uns aber auch am 19. Marz 2020 von 10.30
bis 14.00 Uhr im Forum der Messe in der Halle 3A
erleben.” Frank Lange und andere Branchenexper-
ten sprechen dort im Rahmen des VFF-Themen-
blocks ,Ak-tuelle Impulse und Anforderungen fiir
die Fensterbranche” iiber Themen wie Impulse fiir
den Klimaschutz mit Fenster und Fassaden, den
Einsatz von Montagezargen bei Fenstern und Ti-
ren, die Vertrauensmarke RAL und den neuen Leit-
faden zur Montage fiir Fenster und Haustliren von
2020. Zum Abschluss stellt Frank Lange dann die
neue App flir Smartphones und Tablets des, Leitfa-
dens zur Montage von Vorhangfassaden” vor.

www.window.de | Ik Halle 1, Stand 619

Foto: ift Rosenheim

~TASTE OF WINDAYS”

Smarte Fenster —
smart konstruieren

Die Berner Fach-
hochschule BFH ist
in der Halle 5 mit
Informationen zu
den neusten For-
schungsprojekten

und ihrem Dienst-
leistungsangebot
vertreten. Zum

Die Berner Fachhochschule
organisiert die Veranstaltung
dieses Jahr zum 5. Mal.

fiinften Mal orga-
nisiert sie dazu im
Rahmen der Veranstaltungsreihe ,Taste of win-
days” gemeinsam mit dem Schweizerischen Fach-
verband Fenster- und Fassadenbranche FFF, der
Holzforschung Austria und der TU Wien Fachsemi-
nare zum Thema ,Smarte Fenster — smart konstru-
ieren” im Rahmenprogramm der Messe.
Glasverklebung mit DIC und FEM optimieren: Die Kle-
befuge mit der Finite Element Methode verlasslich
dimensionieren. Referent: Marcus Schiere, Berner
Fachhochschule

Die Maglichkeiten, Konstruktionen mit der Fini-
te-Elemente-Methode FEM am Bildschirm zu ent-
werfen, sind enorm. Die Berner Fachhochschule
BFH erforscht die Anwendung der FEM fiir gekleb-
te Glas/Rahmen-Konstruktionen an beweglichen
Fensterfligeln. Das Messverfahren ist die Digitale
Bildkorrelation (DIC), welches vor allem bei Mate-
rialprifungen und bei mechanischen Bauteiltests
zur Anwendung kommt. Dieses Verfahren ldsst
nicht nur Riickschliisse auf die 3D-Verformung zu.
Es erkennt auch die Dehnungen und Verschiebun-
gen in der Bauteiloberfldche.

Motorisiert, leise und smart — das neue Standardfens-
ter: Weiterentwicklung von automatisierten Proto-
typen fiir den Wohnbau. Referent: Urs Uehlinger,
Berner Fachhochschule

Das Morgen-Fenster — Entwicklung smarter und
energieeffizienter Prototypen. Referenz: Dr. Ulrich
Pont, TU Wien

Die Sessions finden statt:

— Donerstag 19. Mérz 2020 um 10.30-12.15 Uhr

— Freitag, 20. Mdrz 2020 10.30-12.15 Uhr

jeweils im NCC Ost, Raum Budapest

Informationen und Anmeldung:

Die Teilnahme ist kostenlos. Um Anmeldung wird
gebeten (wb.ahb@bfh.ch, Tel. +4132 344 03 30).

www.bfh.ch/tasteofwindays
Ik Halle 5, Stand 104
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EPPA UND GKFP
Kunststofffenster im Forum

Die
Fensterprofil-Verband
EPPA und die RAL Giite-
gemeinschaft Kunststoff-

europdische  PVC 7

e
== |

Fensterprofilsysteme

(GKFP) gestalten einen
Programmblock ,Kunst-
stofffenster” im Forum
der Messe. Dieser findet
am Freitag, den 20. Mérz
2020, von 10:30 bis 14:00
Uhr in Halle 3A statt.

Die Vortragsthemen

FENSTERBAU FRONTALE FORUM

— Wie die Kunststoff-Fensterprofilindustrie in der Circular Plastics Alliance
und mit europdischer Palettenriickfiihrung MaBstédbe setzt (Referentin:
Charlotte Rober, EPPA und René Eckel, EPPA Arbeitskreis Logistik)

= VinylPlus und das VinyIPlus Product Label - Eine Bestandsaufnahme (Stefan
Eingartner, VinyIPlus)

— Neues aus der europdischen Giitesicherung von Kunststofffenstersystemen
und Fenstern (Hubert Lagier CSTB, Paris und Bernhard Elias GKFP, Bonn)

— Innovation - Digitalisierung: Der standardisierte Stammdatenkatalog der
Systemhduser (Anett Schulze, GKFP Expertenkreis Stammdaten)

— Nachhaltige Entwicklung: Das neue RAL Giitezeichen fiir Kunststofffens-
tersysteme — Dauergebrauch - gesundes Wohnen — umweltfreundliches
Bauprodukt (Ulrike Quiehl, GKFP, Bonn)

www.eppa-profiles.eu| I Halle 3A

BPH INFORMIERT

Klimaschutzdebatte nutzt
dem Holzfenster

Auch der Bundesverband ProHolzfenster e.V. (BPH) ist in Niirnberg vertreten.
In Halle NCC Ost wird es u.a. um Klima- und Umweltthemen gehen. ,Holz-
fensterherstellern kommt die aktuelle Sensibilisierung fiir Klimaschutz- und
Umweltthemen sehr zugute”, sagt BPH-Geschéftsfiihrer Heinz Blumenstein.
,Fenster aus dem nachwachsenden Werkstoff Holz tragen schlieBlich dazu bei,
Gebdude klimafreundlicher zu machen.” Der Verband gibt auf der Messe Tipps,
wie Fensterbauer dies im Marketing fiir sich nutzen kénnen. Damit im Zusam-
menhang steht die Frage nach der Holzherkunft und dem Nachweis der Nach-
haltigkeit — fiirimmer mehr Kunden ein wichtiges Thema. Seinen Mitgliedern
bietet der Verband inzwischen eine giinstige Gruppenzertifizierung an; auch
dariiber kdnnen sich Messebesucher an Stand des BPH informieren.
Innovationen und Trends konkret zum Anfassen — die stets umlagerten Mus-
ter-Fensterecken der BPH-Mitglieder zeigen auch diesmal die Vielfalt und
Bandbreite der Fenstersysteme auf dem aktuellen Stand der Technik. Und wie
immer ldsst es sich beim Branchentreffpunkt des BPH hervorragend netzwer-
ken. Heinz Blumenstein und sein Team sind Anlaufstelle fiir alle, die spezielle
Fragen zum Holz-/Holz-Alufenster sowie zur Verbandstatigkeit haben.

Foto: NuernbergMesse / Thomas Geiger
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1‘ INFORMATIONEN ZUM CORONA-VIRUS

Die Sicherheit und Gesundheit aller Messebesucher, Aussteller sowie

der gesamten Offentlichkeit hat fiir die NirnbergMesse oberste Prioritét.

,Daher beobachten und analysieren wir laufend alle Entwicklungen, die im

Zusammenhang mit dem Coronavirus (COVID-19) stehen. Zusatzlich stehen

wir mit den Gesundheitsbehérden in standigem Austausch’, heift es auf der

Internetseite der NirnbergMesse.

Mafgabe des Handelns seien die Empfehlungen der

Weltgesundheitsorganisation (WHO) sowie des Robert Koch-Instituts. Auf

Grundlage dieser Informationen kann die FENSTERBAU FRONTALE in Nirnberg

wie geplant stattfinden.,Dennoch haben wir — rein vorsorglich — MaBnahmen

ergriffen, die fiir alle unsere Messen bis auf weiteres gelten:

— Im gesamten Bereich der Messe Niirnberg haben wir zusatzliche Spender
von Desinfektionsmitteln aufgestellt.

— Zusatzlich haben wir Aushé@nge erstellt, die fiir richtiges Hindewaschen
sensibilisieren.

— Aushdnge erinnern unsere Messebesucher an die Méglichkeit, sich mit
einem freundlichen Lacheln anstatt eines Handschlags zu begri3en. ”

Das medizinische Personal ist fir den Umgang mit Infektionskrankheiten in

besonderer Weise geschult worden und eine kompetente Anlaufstelle ftr

alle Fragen im Zusammenhang mit COVID-19. Reinigungsfirmen wurden

angewiesen, Stellen, die gewdhnlich haufig angefasst werden (z. B. Turgriffe,

Rolltreppenldufe), mit erhéhter Intensitét zu reinigen.

Mehr Informationen dazu:

www.frontale.de/de/messeinfo/aktuelle-informationen

Anzeige

Mehr Ubersicht

Beim Sagen und Lagern
von Metall sind wir

KASTO-Lagersystemlosungen fur
Fenster-, Turen- und Fassaden-
Technologiefuhrer insbe- hersteller sind unubertroffen,
sondere im Themenfeld
der digitalen Losungen.
Als kompetenter Partner
schaffen wir Mehrwerte,

die sich sehen lassen

da wir in der Lage sind,
Verarbeitungs-, Lager- und
Inventarisierungstechnik
innerhalb |hrer bestehenden
Stellflache zu

kénnen. kombinieren.

/‘

Ségen. Lager. Mehr. I(AST(J®

fensterbau / frontale Nurnberg | 18. - 21.3.2020 | Halle 4 / Stand 353

www.proholzfenster.de | Ik Halle NCC Ost, Stand 7AF 102

www . kasto.com
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: GUIDED TOURS

GUIDED TOURS MACHEN ES MOGLICH

Die FENSTERBAU ganz neu

entdecken

Mit den Guided Tours planen wir fiir

Sie den Messerundgang. So bekommen

Sie exklusives Expertenwissen und

die neuesten Innovationen auf dem
Silbertablett serviert. Wir bieten lhnen
kostenlose gefiihrte Touren zu den Themen
Montagetechnik, Fensterfertigung,
Sicherheitstechnik, Smarthome, Moderne
Fenster, Schiebeelemente und innovative
Fensterkonstruktionen sowie Zubehor,
Sonnenschutz und smarte Glaser an. Und das
Messeticket gibt’s obendrein gratis dazu!

mmmm  |hr Fachmagazin GLASWELT bietet mit Unterstlitzung der Nirn-
berg Messe vom 18. bis 20. Mdrz 2020 geflihrte Rundgange wah-
rend der FENSTERBAU FRONTALE 2020 an. Perfekt durchorganisiert erhal-
ten so angemeldete Besucher einen schnellen und strukturierten Uberblick
Uber das jeweilige Thema.
Die themenbezogenen Rundgénge finden an den ersten drei Messetagen in
deutscher Sprache statt. Ein fachlich kompetenter Themenguide der GLAS-
WELT fiihrt Sie zu den Messestanden ausgewdhlter Hersteller. Hier werden
Ihnen die technischen Neuheiten und Trends durch Ingenieure, Produktma-
nager oder Vertriebsexperten der kooperierenden Unternehmen vorgestellt
und Ihre Fragen beantwortet.

DIE GUIDED TOURS IM EINZELNEN

Tour Nr. 1: Montagetechnik und Fensterfertigung

Mittwoch - Freitag, Start jeweils um 10:30 Uhr

— Leichter auf die Baustelle, leichter und schneller
eingebaut

— S0 macht man es richtig: Dicht-, Damm- und
Klebestoffe fiir die Fenstermontage die Haustir

— Innovationen der Profilanbieter

— Maschinentechnik und EDV

— Designfragen: schlanke Ansichten, effiziente
Konstruktionen

dennoch Ganoven das Leben schwer machen —

Teilnehmende Unternehmen: Iso-Chemie, Hanno- ein Widerspruch?
Werke, Stadur, Ramsauer, Deceuninck (ehemals Inoutic),

Gealan, Adulo und Salamander Schiit-Duis und Basys
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— Komfort und Sicherheit dank Motorschléssern
— Ganz ohne Magie — smarte Zugangslésungen fiir

— Einbrechern einen Riegel vorschieben: Das sind
die Neuheiten, wenn es um die Sicherheit an der
Tir und am Fenster geht.

— Terrassentiren: Barrierefrei, schlagregendicht und

GLASWELT
GUIDED TOURS

www.glaswelt.de/guidedtours

Die Dauer der Rundgange betrdgt ca. 2 Stunden und die Teilnehmerzahl ist
begrenzt. Fir die Fihrungen stehen den Teilnehmern zur besseren Verstan-
digung Headsets zur Verfligung.
Die Teilnahme an den Touren ist kostenlos. Darlber hinaus erhalten die Teil-
nehmer freien Zugang zur Messe.
Der Start- und Endpunkt der GLASWELT Guided Tours ist in Halle 5, Stand 142.
Mehr Informationen zu den Guided Tours gibt es unter
Telefon: + 49 (0) 711/63672-502
E-Mail: guidedtours@gentner.de

www.glaswelt.de/guidedtours

Tour Nr. 2: Gebdudezutritt, Sicherheitstechnik, Tiirbeschldge, Einbruchschutz, Smarthome
Mittwoch - Freitag, Start jeweils um 11:00 Uhr
— Haustiren als Visitenkarte

— Stolperfrei: Ohne Barrieren von drinnen nach
draufen

— So stellt sich der Endkunde ein perfektes
Smarthome vor

— LUftungskomfort: Fenstersteuerung per
Geisterhand

— Wenn die Haustr erkennt, dass der Besitzer nach
Hause kommt

— Wie lassen sich der Einbruchschutz und die
Gebdudesteuerung miteinander kombinieren

Teilnehmende Unternehmen: Alumat-Frey, Lohmann, Assa Abloy, Athmer, Gealan, Rademacher,

GLASWELT | 032020
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Tour Nr. 3: Moderne Fenster
Mittwoch - Freitag, Start jeweils um 13:30 Uhr

— Fiir den Ubergang zwischen Wohnraum und Terrasse:

— Hebe-Schiebe- und PSK-Elemente und weitere Spielarten
der Groffldchenelemente

— Innovative Konstruktionsideen der Systemanbieter

— Gro3e Elemente, groes Staunen: Ausgereifte
Schiebelésungen sorgen fiir den Aha-Effekt

— Nullschwellen sind mehr als nur barrierefrei — sie
vermitteln Mehrwerte
Teilnehmende Unternehmen: Warema, Gutmann, Innoperform, Roma, Regel-air Becks, Gealan, Renson, Aereco

Tour Nr. 4: Schiebeelemente und innovative Fensterkonstruktionen

Mittwoch - Freitag, Start jeweils um 14:00 Uhr

— Ob mit integriertem Sonnenschutz oder Liiftungstechnik,
ob PVC, Holz oder aus mehreren Rahmenmaterialien
kombiniert, ob Grofsflichenelemente fiir viel Licht oder
Sonderkonstruktionen fiir besondere Anwendungen.

Die Hersteller haben sich zur Messe einiges einfallen
lassen.

— Die Bauelemente-Ausstellung von morgen: Die virtuelle
Realitét erweitert den Showroom.

Teilnehmende Unternehmen: Geze, Solarlux, Alumat, heroal, Glas Marte, Gealan, Gutmann und Berner Fachhochschule

Tour Nr. 5: Bauelemente, Fertigelemente, Zubehor, Sonnenschutz und smarte Glaser

Mittwoch - Freitags, Start jeweils um 14:30 Uhr

— Der Kunde will immer mehr: So runden Sie Ihr
Handelsgeschdft ab.

— Rollladen, Jalousien, Raffstores und Sonnenschutz:
Gewerkegrenzen Uberwinden und neue Geschaftsfelder
entwickeln

— Viel Tageslicht im Haus, aber keine Uberhitzung: Die
passende Verschattungsanlage oder das passende
Sonnenschutzglas

— Wintergarten, Vorddcher und Terrasseniiberdachungen

— Mit Zusatzgeschaften und Zubehérprodukten den
Mehrwert am Fenster steigern.

— Absturzsicherung mit Glas: Glasgelander flr innen und
aulen, fur die Befestigung sowohl an Fenstern und
Rahmen

— Die Bauelemente-Ausstellung von morgen: Virtuelle
Realitét erweitert den Showroom

Teilnehmende Unternehmen: elero, Innoperform,
Regel-air, heroal, Warema, Showmotion, Gealan und
Abel Metallsysteme

\ 1 / FEEDBACK AUS DEN LETZEN GUIDED TOURS

Bereits 2018 veranstaltete die GLASWELT auf der
FENSTERBAU exklusive Rundgange. Die teilnehmenden
Besucher waren unisono begeistert:,,Super, wie in der Uni

— zehn Minuten ein Thema, dann das ndchste. So wird man
nicht dberfrachtet oder schaltet nicht ab, genau die richtige
Ldnge’, meinte riickblickend ein Berufseinsteiger nach seiner
Tour. Uberhaupt schien das Format in eine echte Liicke
gestoflen zu haben. Die Gruppen bestanden sowohl aus
erfahrenen Mitarbeitern, die,sich schon ldngst mal einen
Uberblick verschaffen wollten” als auch aus Mitarbeitern, die
erst seit ein paar Monaten im Markt tatig sind.

Dabei war auch die Bandbreite der teilnehmenden
Berufsgruppen entsprechend grof: Von Zuliefer-
Unternehmen der Fensterbranche tber Architekten, Planer

032020 | GLASWELT

und Fensterbaubetriebe bis hin zu einer ganzen Reihe von
Vertretern der Kriminalpolizei verschiedener Lander oder
Bundesbehdrden/-einrichtungen interessierten sich fir die
neuesten Entwicklungen und wollten schnell und intensiv
mehr Gber,smarte Losungen” wissen.

Es wurden Eindriicke geschildert wie :,Es war eine sehr
intensive Informationsaufnahme’, ,In kurzer Zeit optimal viel
aufgenommen’, aber auch:,Ich muss jetzt nochmal zum
Stand XY zurlick, da habe ich noch ein paar Fragen” und
vielen Dank fiir den Uberblick!”

Manchen schien auch eine kleine Pause nicht unangenehm,
selbst den begleitenden Redakteuren. Ach ja, und das
waurde auch mehr als einmal gedufert:,Sehr interessant —
das mache ich ndchstes Mal wieder — bis in zwei Jahren!”

Anzeige
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§SHOWmo’rion

Showrooms & Displays

Platzsparende
Ausstellungssysteme

Traglast
bis zu 100 Kg

Anmeldung fir das
kostenlose Gutachten

FENSTERBAU Halle 4A
FR@NTALE Stand 230

www.showmotion.de



TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: PVCGFENSTERSYSTEME

GEALAN

Schlaues Fenster

im Gepdack

Digitale Losungen, die das Gewerk Fenster von der Planung bis

zum Einbau miteinander sprechen lassen - das prasentiert Gealan
auf FENSTERBAU. Was der Systemgeber sonst noch in Niirnberg
prasentieren wird und wie Sie exklusive Einblicke gewinnen werden.

mmmmm Als einzige Systemhduser in Deutsch-
land biete man zusammen mit der
Konzernmutter Veka das komplette Produktport-
folio in BIM-fahigen Dateiformaten (Building Infor-
mation Modeling) an. Planungsherausforderun-
gen wie Lasteinbringung in den Baukdrper oder
korrekte Auslegung des Schallschutzes konnten
damit automatisch festgelegt und tberprift wer-
den. Auch die Nahtstellen zwischen Planer, Fens-
terhersteller und Monteur schlieSen sich mehr
und mehr mit neuen Applikationen fir Tablet oder
Smartphone wie zum Beispiel einer Aufmal3- und
Preisberechnungs-App. Somit entstehe eine digi-
tale Wertschopfungskette vom ersten Gedanken
an ein Produkt bis zum Hausbesitzer, der digital an
die Fensterwartung erinnert wird.
Hinzu kommt eine neue Produktlinie zum Thema
Sicherheit: Gealan-Sense: Fenstersensoren ge-
gen Einbrecher, die unabhédngig vom Beschlag,
unabhéngig vom Fensterprofil unsichtbar und
einfach montiert werden kdnnen. Dem Sicher-
heitsaspekt stelle man den Gedanken des digita-

Foto: Gealan

Das Linear-System ist ein ausgewogenes Profil im
Bereich der 74-80 mm-Systeme fiir hohe Anspriiche an
moderne Fenster mit Riicksicht auf Verarbeitbarkeit
und Lagerhaltung.
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len Geddchtnisses des Fensters zur Seite. Mit der
hauseigenen Entwicklung des IPS-Chips kénnen
Hersteller und Monteure Gber das Fenster digital
kommunizieren. Abgerundet werde das digita-
le Konzept durch die Smart-Home-Fdhigkeit der
neuen Luftungsfamilie Caire.

Der ,digitale Werkzeugkasten” kann live erlebt
werden: Auf dem Messestand von Gealan in der
Halle 5, Stand 203.

Ganz neu im Portfolio: Das 74 mm System Line-
ar, das als Erganzung zur Plattform S 9000 dienen
soll. Das Design orientiert sich an einer kantigen
Formsprache, wie sie in der Architektur tonange-
bend ist. Sicherheits- und Schallschutzrelevante
Leistungswerte und eine maximale Glasaufnah-
me bis 48 mm beziehungsweise bis 50 mm mit
STV runden die Vielseitigkeit von des Systems ab.
Und wenn es mal zu laut ist in der Umgebung,
bietet der Oberkotzauer Profilgeber das Hafen-
City-Fenster als Ausfiihrung in S 9000 mit mo-
torischer Offnungsldsung an. Gerade in Rand-
bereichen von Bahnanlagen oder an stark be-

Foto: Gealan

Caire flex ist die Losung zur passiven Basisliiftung: Der
Fensterfalzliifter bringt schon bei geringen Luftdruck-
unterschieden Frischluft in die Wohnraume, bietet also
inshesondere eine wirksame Schimmelprophylaxe

Das Gealan S 9000 ist ein vollumfangliches
Profilsystem - hier zu sehen mit Intensiv Kern
Dammung (IKD) und Acrylcolor Oberflache RAL 7016.

fahrenen DurchgangsstralSen ist die Gerdusch-
kulisse durch den Verkehr zum Teil unertrdglich
hoch.
Eine bodengleiche Schwellenlésung wurde im S
9000er System Programm fiir Haus- und Balkon-
tlren entwickelt. Bereits im Programm befindli-
che Standardschwellen kénnen mit wenig Auf-
wand barrierefrei umgestaltet werden, um so
den Komfort einer bodengleichen Schwelle zu
gewinnen.
Eine Erweiterung im Schiebesystem Smoovio
(herkdmmliche Dreh-, Schwenk- und Hebefunk-
tionen fallen weg) fir Fenster und Tdren wird mit
einer mechanischen Eckverbindung auf der Mes-
se zu sehen sein. Gealan wird neben dieser Pro-
duktionsalternative ein zusatzliches Angebot an
Beschlagslosungen neben der Roto-Umsetzung
prasentieren. Dabei spielt die umlaufende du-
Bere Dichtung, an die der Systemfligel mittels
intelligenter Beschlagstechnologie angepresst
wird, eine entscheidende Rolle.
www.gealan.de

Fenstersensoren gegen Einbrecher, die unabhéngig
vom Beschlag, unabhangig vom Fensterprofil
unsichtbar und einfach montiert werden konnen.
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Foto: Gealan
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Beim Kubus betragt das SystemmaB sowohl bei der Rahmen-Fliigel- Kombination als auch beim Stulp 100 mm.

Das aktive Zwei-Wege-Liiftungsgerét wird ins Fenstersystem
Damit verfiigen Stulp und seitliche Rahmenteile iiber die gleiche Ansichtsbreite.

integriert und kann iiberdimmt und iiberputzt werden.

Mit der exklusiven Guided Tour mehr erfahren”

Foto: Gealan

‘ l Eine besondere Gelegenheit das volle Spektrum der
Neuheiten von Gealan kennenzulernen bietet die
GLASWELT mit Ihren Guided Tours: Egal, fir welche
Tour Sie sich entscheiden, auf jeden Fall werden Sie
Station machen am Stand von Gealan in Halle 5.
Deswegen mein Tipp: Sichern Sie sich schon heute
lhren Platz in einer der beliebten und exklusiven
gefiihrten Touren auf der FENSTERBAU

FRONTALE.

Gealan feiert 40 Jahre Oberflachentechnologie

acryleolor, die Kunststofffenster veredelt und schiitzt. Daniel Mund

Anzeige

FENSTERBAU B
FRONTALE Pro Log 1C
Software fiir die Fenster- und Turenproduktion

Halle 1, Stand 336

Full Service bedeutet flr uns — Wir sind fur sie da!

FenOffice

Software fiir Fenster- und
Tlrenproduzenten

ProAdmin

Das Verwaltungs- und
Organisationsmodul

ProLogic Computer GmbH
Ostring 21
97228 Rottendorf

Fon: +49930298798-0
Fax: +49930298798-79
info@prologic.eu - www.prologic.eu
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: PVCGPROFILSYSTEME

IM INTERVIEW MIT VEKA

Im deutschen Fenster-
markt haben wir
tatsachlich 3 Prozent
Wachstum erzielen
konnen.

,Was jetzt passieren
sollte, ist vorgezeichnet”

Im Zentrum allen Handelns steht bei Veka der Erfolg
seiner Kunden, das wurde von allen Beteiligten

im exklusiven Interview im Veka-Headquarter in
Sendenhorst immer wieder unterstrichen. Interessante
Aussagen kamen von den wichtigen Protagonisten des
Weltmarktfiihrers zu Innovationen, Zukunftsthemen
und den Vorbereitungen auf die FRONTALE.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Veka-Vorstandsvorsitzender
Andreas Hartleif

Hartleif _ In Nordamerika sind wir mit rund 9 % Uberproportional gewach-
GLASWELT _ Letztes Jahr feierte Veka das 50-jdhrige Jubildum —wie kann ~ sen. Auch in Asien haben wir mit Gber 20% stark zugelegt und insbesonde-
man nach dem Jubildumsjahr wieder zuriickfinden zur Normalitdit? re in Indien eine sehr positive Entwicklung zu verzeichnen. Europa ist flr uns
Andreas Hartleif _\Wir haben das Jubildum natlrlich genossen und  die grofite Marktregion und hier sind wir mit knapp 3% gewachsen.
gleichzeitig gezeigt, dass wir mitten im Markt stehen und mit interessan-
ten Entwicklungen nach vorne blicken. Die Tore sind im Jubildumsjahr daftir ~ GLASWELT _ Wie haben Sie sich auf dem deutschen Markt entwickelt?
aufgestoBen worden und jetzt sind wir gefordert, die Themen abzuarbeiten.  Hartleif _ In Deutschland konnte Veka tatsdchlich auch knapp 3 % Wachs-
Was in den ndchsten Jahren passieren sollte, ist insofern zu einem groen Teil ~ tum erzielen.
bereits vorgezeichnet: Wir wollen unsere Innovationen, wie beispielsweise  Josef Beckhoff _ Interessanterweise haben wir uns in Deutschland gar
AluConnect, jetzt ausrollen, Spectral muss starker im Markt verankert werden  nicht so sehr durch Neukunden, sondern vielmehr mit unseren guten Be-
und wir werden die Digitalisierung auch gewerkelbergreifend weiter voran-  standskunden hervorragend entwickelt.
treiben. Nicht verdndert hat sich unsere Basisstrategie: Wir orientieren uns
global, wir setzen weiterhin auf nachhaltige Kreislaufwirtschaft, lassen nicht ~ GLASWELT _ Herr Beckhoff, Sie sind ein Kenner des russischen Marktes,
nach in unserem Qualitatsanspruch und sind fokussiert auf unsere Kunden.  haben dort fiir Veka viele Jahre Aufbauarbeit geleistet. Wie charakterisieren

Sie das Geschdift in Russland und der Ukraine aktuell?
GLASWELT _ Haben Sie Ihre wirtschaftlichen Ziele erreichen kénnen? Beckhoff _ Seit 2017 wachsen wir wieder in diesen Mdrkten. Aber wir hatten
Hartleif _ Wir hatten uns fiir 2020 rund 1,2 Mrd. Umsatz vorgenommen —da  bis zuletzt eine starke Preis-Erosion in Russland. Mengenma@ig stehen wir
sind wir 2019 mit Gber 1,125 Mrd. Euro auf einem guten Weg. Das ist immer-  wieder gut da, wir sprechen aktuell von 50000 Tonnen PVC-Profile. Der Er-
hin ein organisches Wachstum gegeniiber 2019 von (iber 3 %. Das Rendite-  trag ist aber definitiv verbesserungsbedirftig. Die Richtung stimmt, die 6ko-
ziel, das wir uns gesteckt hatten, ist mit unserem globalen Portfolio sehran-  nomischen Schwierigkeiten sind weitgehend tberwunden und wir werden
spruchsvoll gewesen. Aber wir sind auch diesem Ziel viel ndher gekommen.  davon profitieren, dass Wettbewerber ihr Geschaft aufgegeben haben.

GLASWELT _ In welchen Lindern oder Regionen konnte iiberproportio- ~ GLASWELT _ Sie sind (iber 35 Jahre ein Teil von Veka — was reizt Sie an der
nales Wachstum generiert werden? neuen Herausforderung als Vorstand Vertrieb und Marketing?

Kunststoff trifft Aluminium

if Es kann nur darum gehen,
ganz eng am Kunden zu
sein und sich mit den
Kunden gemeinsam zu

entwickeln.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Unter dem Motto ,PVC meets Aluminium” wurde bereits im letzten Jahr ein vollig
neues Sandwich-Modell prasentiert. Mehr zeigt Veka jetzt davon auf der FRONTALE.

Veka-Vorstand fiir Vertrieb und
Marketing, Josef L. Beckhoff
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Wir haben mit AluConnect
das Beste aus zwei Welten
zusammengefiigt.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Leiter Anwendungstechnik Profile
Hermann Schmitz

Beckhoff _ Ich war 22 Jahre fiir Veka in Russland tatig. Wenn das Angebot
nicht gekommen ware, wiirde ich das heute immer noch gerne tun. Das Un-
ternehmen suchte aber einen Nachfolger fiir Bonifatius Eichwald und mein
Vorganger und ich sind in der Marktauffassung hundertprozentig kongruent:
Es kann nur darum gehen, ganz eng am Kunden zu sein und sich mit den
Kunden gemeinsam zu entwickeln. Das ist vielleicht auch das Rezept, war-
um sich Veka besser entwickelt hat als andere.

GLASWELT _ Herr Hartleif, kiirzlich (iberraschte eine Meldung aus Briis-
sel, dass das EU-Parlament die Mdglichkeit, PVC mit einem geringen Bleige-
halt auch zukiinftig recyceln zu kénnen, blockiert. Steht damit das komplet-
te PVC-Recycling von Altfenstern vor dem Aus?

Hartleif _ Die Entwicklung ist auf jeden Fall ein Schlag ins Gesicht derje-
nigen, die wie wir auf die Altfenster-Wiederverwertung gesetzt haben und
sehr viel in die Sammel-, Sortier- und Recyclingtechnologie investiert ha-
ben. Beim Recycling missten wir uns nach der Beschlusslage zukiinftig aus-
schlieRlich auf die Produktionsabschnitte beschranken und auf das Altfens-
ter-Material, bei dem wir sagen kdnnen, dass es garantiert bleifrei ist. Das
ist aus unserer Sicht 6konomisch wie 6kologisch absolut der falsche Weg.
Die Alternative zu unserem sicheren und effizienten Weg der Kreislaufwirt-
schaft heifSt Verbrennen oder Deponieren von hunderttausenden Tonnen
hervorragenden Materials, das wir als Sekunddrwerkstoff betrachten, nicht
als Abfall. Die Lobbyarbeit Giber unsere europdische Vertretung ist auf jeden
Fall gerade jetzt extrem wichtig. Wir werden uns mit den Politikern weiter-

Ich bin beeindruckt, wie
die Unternehmenskultur
hier gelebt wird. Die Riick-
meldungen aus dem Markt
zeigen eine dahnliche
Einschatzung.

Alexander Scholle (38) ist seit 10/2019
Veka Vertriebsleiter Profile Inland.

hin sehr intensiv auseinandersetzen missen, um der nachhaltigen Kreis-
laufwirtschaft in unserer Branche eine solide und verldssliche Basis zu ge-
ben. Zudem besteht Nachholbedarf bei der Einbindung unserer Kunden.
Wir missen mit ihnen reden, um das Label Verified Vinyl bekannter zu ma-
chen und die europdischen Recyclingziele zu erreichen.

GLASWELT _ Kommen wir zuriick zu Veka. Sie haben 2019 das Unterneh-
men DBS - Digital Building Solultions — gegriindet. Was steckt dahinter?

Hartleif _ Die DBS ist die Gesellschaft in der Veka Gruppe, die die digita-
len Kompetenzen biindeln und weiterentwickeln soll. Sie wirkt konzerniber-
greifend, also auch fir Gealan. DBS entwickelt und vertreibt digitale Lésun-
gen fUr alle Wertschopfungsstufen im Fensterbau zum Thema Digitalisie-
rung — von der Kundengewinnung, tber die technische Planung, tber den
Einkauf und die Produktion, bis hin zur Montage und dem After-Sales-Sup-
port. Der digitale Werkzeugkasten orientiert sich am Kunden, genauer ge-
sagt an dessen Anforderungen, und soll bei Veka und Gealan gleicherma-
Ben genutzt werden. Wir sehen sehr viel Potenzial darin, sodass wir es flr die
ganze Gruppe ausschopfen wollen — unabhéngig von den Produktmarken.

GLASWELT _ Was hat der Kunde von einem Fenster mit dem digitalen
Durchblick?

Hartleif _ Mit dem Chip Idsst sich das Fenster mit Datenintelligenz ausstat-
ten. Bei DBS heif3st die korrespondierende Anwendung dazu WinDo ~ »

Anzeige

Besuchen Sie uns auf
der FRONTALE 2020
in Halle 7, Stand 7-116
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Flow und dient der Dokumentation von Daten,
zur Unterstiitzung von Prozessen und Kommu-
nikation zwischen Partnern im Bereich des Fens-
ter- und TUrvertriebs. Es verwaltet fir sie relevan-
te Daten aller Prozesse von der Herstellung von
Profilen bis zur Montage der Fenster beim End-
kunden und speichert diese sicher in der Cloud.
Durch die Anbindung an die gangigen Software-
Losungen fir den Fensterbau werden Informati-
onen und Anhdnge ihrer Auftrdge sowie Produkte
importiert. Zur ldentifikation der einzelnen Fens-
ter- und Tlrelemente werden bereits wahrend
der Produktion NFC-Chips im Produkt verbaut.
Diese konnen spater per Smartphone und Tab-
let zur weiteren Verwendung ausgelesen werden.

werden.

GLASWELT _ Zu welchem Zeitpunkt wird der Chip in das Fenster einge-
baut? Und gibt es schon Fensterbauer, die das umsetzen?

Beckhoff _ Der Einbau des Chips erfolgt vor der Verglasung an einer defi-
nierten Position meist in der Nahe des Fenstergriffes. Wir befinden uns mit
Pilotkunden in der Testphase. Jeder Kunde hat dabei einen anderen Ansatz,
wie er den Chip im Fenster nutzen mochte. Daher hat es viel Zeit gebraucht,
um die relevanten Apps nutzenoptimiert zu erstellen. Nun sollte es gelingen,
den Prozess zu beschleunigen. Denn wenn ich grundsatzlich davon Uber-
zeugt bin, dass die Daten ber die verkauften Produkte irgendwann mal zu
nutzen sind, ware es doch téricht, die Fenster nicht jetzt schon damit aus-
zustatten.

GLASWELT _ Welche Méglichkeiten hat der Fensterbauer mit dem Chip?

Hartleif _ Das ist vielfdltig! Beispielsweise will der eine Pilotkunde seine
Kunden im After-Sales-Bereich damit ansprechen und Wartungsangebote
machen. Ein anderer denkt dariiber nach, seine nachgelagerte Montage da-
riber zu steuern, die Qualitatsaspekte der Montage zu dokumentieren und
auch die Montageleistung damit abzurechnen.

GLASWELT _ Im letzten Jahr wurde von der Schwestergesellschaft celotec
ein eigenes Werk gebaut und eine Folienbeschichtungsanlage in Betrieb ge-
nommen. Was hat Veka in der Oberfldchenthematik noch alles vor?
Hartleif _ Die Technologie ist spannend und wir sind noch dabei, die ge-
samte Bandbreite der mdglichen Anwendungen zu erschlieen. Unser An-
spruch war es, eine neue Folie fiir den AuBenbereich mit dem Elektronen-
strahl gehérteten Lack zu entwickeln. Wir haben damit Vorteile gegentber
dem Powder Coating, beispielsweise die hohere Lichtbestandigkeit. Neben
dem Einsatz fir Fenster und Tiren gibt es beiVeka gute Potenziale in der Plat-
tendivision im Innen- und AuReneinsatz. Fiir die celotec &ffnen sich dartber
hinaus weitere Anwendungen, wie zum Beispiel Garagentore, Fassadenele-
mente oder Indoor-Anwendungen — schlielich ist die Oberflache optisch,
haptisch und technisch sehr attraktiv.

GLASWELT _ Wie viel Volumen-Anteil hat die Spectral-Folie bislang bei
Veka-Profilen?

Hartleif _ Noch recht gering, das sind wohl rund 5% bei einem Gesamt-
kaschieranteil von rund 40%. Aber monatlich verzeichnen wir steigende
Spectral-Bestellungen.

GLASWELT _ Herr Scholle, Sie sind der neue Vertriebsleiter Profile Inland.
Haben Sie fiir sich Schwerpunkte gesetzt und Ziele definiert?
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Veka kann sich mit dem Chip im Fenster noch viel
vorstellen. Dabei geht es um Anwendungen, mit denen
sowohl Fensterbauer als auch Endkunden profitieren

Alexander Scholle _ Hier bei Veka liegen ein
enormer  Erfahrungsschatz  und  umfassende
Kompetenzen vor. Dies gilt es zu biindeln, genau
hinzuhoren was unsere Kunden bendtigen, dar-
aus die Bedrfnisse abzuleiten und Losungen fur
ihren langfristigen Unternehmenserfolg anzubie-
ten. Mich hat zudem beeindruckt, wie die Unter-
nehmenskultur hier gelebt wird. Riickmeldungen
aus dem Markt zeigen eine ahnliche Einschét-
zung. Diese hohe Vertrauensbasis gilt es immer
wieder aufs Neue zu beweisen.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

GLASWELT _ Kommen wir auf den deutschen

Markt zu sprechen, wie stellt der sich fiir Sie dar?

Scholle _ Wir blicken gegen den allgemeinen
Trend auf ein sehr erfolgreiches Umsatzjahr 2019 zuriick. Ein Treiber dabei ist
der steigende Anteil folierter Profile. Es wurde somit hochwertiger verkauft.
Der Trend des steigenden Farbanteils wird in den kommenden Jahren wei-
ter zunehmen.
Beckhoff _ \Wir sehen auch, dass der Konzentrationsprozess anhdlt: Gerade
kleinere Betriebe entwickeln sich zum Handler und geben die eigene Pro-
duktion auf. Das spiren auch wir, die Anzahl unserer Kunden ist auf etwas
Uber 400 zuriickgegangen. Auf der anderen Seite haben sich viele mittlere
und grolBere Verarbeiter sehr positiv entwickelt und so haben wir unter dem
Strich unsere Umsdtze und unsere Marktanteile ausweiten kdnnen und so-
gar ein Rekordjahr in Deutschland markieren drfen.

GLASWELT _ Wie sind Sie dann jetzt in das neue Jahr gestartet? Was
haben Sie sich fiir 2020 vorgenommen?

Scholle _ Es ist kein Abriss dieser guten Konjunktur fir uns zu verzeichnen
und wir sind stark ins neue Jahr gestartet. Uns geht es darum, nachhaltig zu
wachsen und nicht um jeden Preis, sondern in Zeiten von Konzentrations-
prozessen mit Bedacht und Weitsicht. Wir wollen genau hinhéren, was un-
sere Kunden von uns erwarten und so gemeinsam mit ihnen vorankommen.

GLASWELT _ Sie stehen jetzt mit dem AluConnect-Fenster in den Startlé-
chern. Was zeichnet diese Konstruktion aus? Wann wird es verfiigbar sein?

Beckhoff _ \Wir sehen hier sehr viel Potenzial, der Markt hat extremes Inte-
resse signalisiert. Bei dem Profil liegt eine kraftschlissige Verbindung zwi-
schen Kunststoff und Aluminium vor. Damit liefern wir die Moglichkeit, ein
echtes Aluminiumfenster in einer industriellen Kunststofffensterproduktion
durchlaufen zu lassen. Der Markt dafiir scheint grof zu sein, aber das Pro-
fil muss sich noch beweisen. Uns gibt es Moglichkeiten, unseren Anteil am
Gesamtfenstermarkt noch einmal auszuweiten. Wir sind noch in der Ent-
wicklung, ab Sommer werden dann bestimmte Zielkunden das Profil testen.
Geplant ist, dass wir 2022 dann den breiten Markt damit bedienen kénnen.

GLASWELT _ Herr Schmitz, was kénnen Messebesucher auf der FRONTALE
entdecken, wenn Sie auf den Veka-Stand in Halle 6 kommen?

Hermann Schmitz _ Neben den allgemeinen Neuerungen haben wir vier
Themen, die besonders herausstechen. Zum einen haben wir die neue He-
be-Schiebe-Tir Vekamotion 82 entwickelt, bei der wir die Anforderungen
nach mehr Glas und kleineren Rahmenansichten umgesetzt haben. Dabei
haben wir auch an die rationale Fertigung dieser Elemente gedacht und bie-
ten im Paket dazu eine eigene Bodenschwelle mit einer kleinen 4 mm Kan-
te in der Laufschiene. Insofern kann man von einer kompletten Barrierefrei-
heit sprechen.

GLASWELT | 032020
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Mit Veka AluConnect prdsentiert man eine neue Sys-
temldsung, die es schaffen soll, das Beste von Alumi-
nium und Kunststoff miteinander zu vereinen, ohne
Kompromisse bei Verarbeitung oder Leistungseigen-
schaften zu machen.

Ein weiterer Schwerpunkt ist die Vorstellung des neu
konstruierten Hebe-Schiebet(r-Systems Vekamoti-

on 82. Hier standen gestiegene Anspriiche an das De-
sign und an die Verarbeitung im Vordergrund der Ent-
wicklungsarbeit. Wichtige Anforderungen wie Barrie-
refreiheit, Sicherheit, Verschattung oder vereinfachte
Montage sind mit praxisgerechten Lésungen umge-
setzt worden. Mit der Designvariante Vekamotion 82
Max Idsst sich der ohnehin schon gro3ziigige Licht-
einfall durch schmalere Ansichten im Festfligel noch
weiter erhohen. Die Oberfldchentechnologie Spectral
wird an vielen Exponaten zum Einsatz kommen. Dank

VEKA AUF DER FRONTALE

der einzigartigen Optik und Haptik sowie der guten
technischen Eigenschaften werde Spectral immer star-
ker nachgefragt und tiberzeuge Planer und Architek-
ten ebenso wie anspruchsvolle Bauherren. Dies zeigen
die mittlerweile 9 erhaltlichen Farbtone ebenso, wie
die weiteren zukiinftig moglichen Farbvarianten, die
ausgestellt werden.

Abgerundet wird die Prasentation durch den Bereich
Digitalisierung und Automation. Die Veka Entwickler
sowie die eigens gegriindete neue Tochtergesellschaft
DBS haben die zurlickliegenden Monate dazu genutzt,
viele Ansatze weiterzuentwickeln, um den Partnern
nun praxisgerechte und nutzenstiftende Produkte aus
den jeweiligen Bereichen vorzustellen.

Vertriebs- und Marketingvorstand Josef Beckhoff freut
sich auf den Dialog mit den Partnern:, Wir sind davon
Uberzeugt, dass wir mit unserem diesjdhrigen Messe-

Ein Ausstellungsschwerpunkt auf der FRONTALE:
Fugenfreie Gehrungsstoe werden mit der Spectral-
Oberflache moglich

auftritt zeigen kdnnen, dass wir Antworten zu den
wichtigen Themen der Zukunft haben.”
www.veka.de | B Halle 6, Stand 153

Wirhaben als zweites das Spectral-Thema weiterentwickelt und zeigen jetzt
zwei neue Uni-Farben und neue Holzdekore, beispielsweise matte Soft-
touch-Oberfldchen in realitdtsnahen warmen Farbténen. Tender-Oak nen-
nen wir diese Entwicklung.

Uber unser thermisch getrenntes Aluminiumfenster AluConnect wer-
den wir die Besucher umfangreich informieren. Wir werden Hintergrund-
informationen dazu geben, weil hier ja auch gerade der industrielle Ferti-
gungsaspekt besonders interessant ist. Die Eckverbindung erfolgt tiber das
Schweif3en, alle Systemdichtungen sind direkt am Profil und auch im De-
sign gehen wir neue Wege in Richtung Aluminium und Farbgebung. Beim
U-Wert liegen wir bei 1,0 W/(m?K) — ein hervorragender Wert fiir ein Alumi-
niumprofil — und die thermische Trennung erfolgt durch unseren PVC-Kern.
Aber wir 16sen damit auch die Recyclingfrage bei der thermischen Tren-
nung von Aluminiumfenstern: Das PVC und das Aluminium kénnen den
Wertstoffkreislaufen wieder zugefiigt werden. Wir sind der Uberzeugung,
dass wir mit dem Profil das Beste aus zwei Welten zusammengefligt haben.
Herausstechen wird auch der Bereich der Automation. Beispielsweise
macht das im Fensterprofil integrierte Touchmodul den Fensterrahmen zur
Bedienoberflache. Damit konnen Rollldden, Sonnenschutzeinrichtungen,
schaltbare Verglasungen etc. angesteuert werden. In einem ganz eigenen
Ausstellungsbereich wird sich unsere neue Gesellschaft, die DBS (,Digital
Building Solutions”), mit dem digitalen Werkzeugkasten préasentieren.

GLASWELT _ Man hat den Eindruck, dass das Thema BIM in der Branche
noch immer nicht angekommen ist. Wie sehen Sie das?

Beckhoff _ BIM ist in den Medien in aller Munde. Wenn man dann aber die
Player fragt, ob man BIM-Daten liefern kénne, muss man lange suchen. Selbst
in Russland sind da die Anbieter weiter, hier ist schon eine bemerkenswerte
Zurickhaltung zu verzeichnen. Dennoch: Die grol3en Firmen arbeiten bereits
damit und letztlich wird sich das irgendwann durchsetzen. Unser Online-Pla-
nungstool WinDoPlan wurde flir den vereinfachten Datenaustausch mit Ar-
chitekten und Planern bereits mit den aktuellen BIM-Funktionen ausgestattet.

GLASWELT _ Die Softline-Palette wurde 2017 durch ein schlankeres 76 mm
System ergdnzt. Wie weit hat sich das System durchgesetzt?

Schmitz _ In Deutschland konnen wir bereits einen Profilanteil von Gber
15% verzeichnen. Die Tendenz ist steigend, weil damit die 70 mm-Plattform
abgeldést werden kann und weil der Fensterbauer hier auch 3-fach-Isolier-

032020 | GLASWELT

glaser mit sinnvollen Glasstarken bis 48 mm problemlos unterbringen kann.
Auch die volle Kompatibilitdt ist ein Uberzeugendes Argument. Aber unser
Hauptumsatztrager ist natirlich das 82er-Softline Profil.

GLASWELT _ Fugenfreie Gehrungsstof3e mit Spectral: Wie ist dieser Veka-
Vorschlag im Markt angekommen?

Schmitz _ Das funktioniert gerade mit Spectral sehr gut. Besonders das
matte Design in Kombination mit der Nullfuge in den Gehrungssto3en ist
sehr gut angekommen. Eigens fir diese Entwicklung haben wir uns selbst
eine Vier-Kopf-Schweilanlage angeschafft, damit wir die Verfahrenstech-
nik in unserem Systemtechnikum abbilden kdnnen. Die abrandfreien Ecken
sind jedenfalls ein richtiger Schritt und man wird auf der FENSTERBAU sicher
auch maschinenseitig dazu einige Losungen finden — schlielich ist das nicht
nur optisch eine interessante Entwicklung - sie bietet auch in der Fertigung
deutliche Rationalisierungspotenziale. Nicht zuletzt kdnnen dann auch die
manuellen Eingriffe mittels Lackstifte entfallen.

GLASWELT _ Meine Herren, herzlichen Dank fiir Ihre Auskiinfte so kurz vor
der Messe!

Das Gespriich in Sendenhorst fiihrte Chefredakteur Daniel Mund.

Anzeige

CAD fiir Fenster, Turen und Fassaden
aus Aluminium, Stahl, Holz, Holz-Aluminium, Kunststoff

- intell. Profil-Bibliotheken der fihrenden System-Lieferanten
- intell. Normteile-Bibliothek mit mehr als 100.000 Elementen
- intell. Funktionen fir Dammung, Folie, Blech, Paneel etc.

o

WP system

SYSCAD TEAM GmbH Telefon: +49 (0) 9157 997 9994
Ziegelhutte 18 E-Mail: syscad@syscad.team
91236 Alfeld Internet: www.syscad.team

31

Foto: Daniel Mund / GLASWELT



Foto: Rehau

TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: PROFILSYSTEME

REHAU

Mit Skyforce und Co eine neue Erlebniswelt schaffen

Wie verkniipfen Fenstersysteme Vorteile moderner Technologie mit hochsten
Anspriichen an Design, Sicherheit und Nachhaltigkeit? Smarte Losungen hier-
fiir prasentiert Rehau auf seinem Messestand in Niirnberg.

Neben den bewdhrten Fensterprofilsystemen wie Geneo aus dem weiter-
entwickelten Werkstoff Rau-Fipro X und Synego stellt der Anbieter ein neues
Schiebesystem auf der Synego-Plattform vor. Hierbei stehen Benutzerfreund-
lichkeit, Design und rationelle Verarbeitung im Fokus. Zudem greift Rehau mit
einer eigenen Absturzsicherung einen weiteren aktuellen Branchentrend auf:
Die ab 2020 verfiigbare Systemkomponente Skyforce mit geschlossener Nach-
weiskette ermdglicht minimalistisch gestaltete, verglaste Absturzsicherungen
fiir alle Produktlinien. Weiterhin werden zahlreiche neue internationale Syste-

Mit Skyforce wird eine Losung gezeigt, mit der Glasabsturzsicherungen fiir hochste
Design-Anspriiche einfach und sicher realisiert werden konnen.

SCHUCO

Per App einen Wartungsvertrag ausldsen

Bei der Schiico Polymer Technologies KG steht das
umfassende Dienstleistungsangebot im Vorder-
grund der Messeprésentation: Mit Schiico PolyCal,
einer Gemeinschaftsentwicklung von Orgadata
und Schiico, wird eine neue Fensterbausoftware
fiir die effiziente Kalkulation und Fertigung von
Fenstern, Tiiren und Schiebetiiren aus Kunststoff
prasentiert. Neu ist auch die Online-Plattform
PolyWeb, mit der Sonderbauelemente geplant so-
wie kalkuliert werden kénnen. on zu sehen.
Weitere Highlights sind die gewerkeunabhangi-

Varianten zu sehen, beispielswei-
se in Kombination mit Null-mm-
Schwelle und verdeckt liegendem
Antrieb. Zusétzlich wird erstmals ein
LivingSlide Flugelprofil in schmaler
Ansichtsbreite von 72 mm gezeigt.

Dariiber hinaus gibt es erstmals das
neue Schiebesystem SoftSlide sowie
die EasySlide Hebeschiebe-Generati-

me, unter anderem Synego NL, Delight oder Prestige Design ausgestellt, die
passgenau auf die Bedirfnisse der jeweiligen Méarkte zugeschnitten sind.

Die Weiterentwicklung der bestehenden Sicherheitsldsung Smart Guard wird
in Bezug auf Konnektivitdt neue Optionen ermdglichen. Zudem zeigt das Un-
ternehmen, wie weitere smarte Komponenten interaktiv mit den Rehau L6-
sungen operieren, beispielsweise im Zusammenspiel von smarten Griffen mit
dem Smart Guard, die den Einbruchschutz durch automatische Verriegelun-
gen optimieren.

Zudem zeigt der Systemgeber Losungen, die den Partnern den Verkauf er-
leichtern und sie in Abstimmungsprozessen unterstiitzen. Als absolute Bran-
chenneuheit wird auf der wichtigen Messe ein digitales Highlight als Antwort
auf den Fachkréftemangel beziehungsweise auf den Bedarf nach Fachkréften
in der Montage von Fenstern und Tiiren prasentiert. Mehr will man dariiber
aber im Vorfeld nicht verraten.

Individuelle Raum- und Fenstergestaltung ermdglicht die Design-Reihe Ka-
leido Color. Dazu werden vielféltige Farb- und Oberfldchenvariationen vorge-
stellt. Abwechslungsreiche Lackierungen, Folierungen und Aluminium-Vor-
satzschalen bieten zahlreiche Mdglichkeiten ansprechender Fenstergestal-
tung. Architektonische Highlights mit Fliigelhéhen von bis zu 2,80 m lassen
sich auBerdem dank dem faserverstarkten Fenstersystem Geneo realisieren.
Das Unternehmen fertigt seine Fensterprofile aus recyceltem PVC-Altfenster-
material in einem geschlossenen Materialkreislauf.

Die Fensterprofile, mit mindestens 40 % Rezyklat, werden unter dem neuen
EcoPuls Label vermarktet und bieten Partnern Argumente fiir den Verkauf von
nachhaltigen Fenstern. Diese Fenster sparen in der Produktion groBe Mengen
an CO, ein, da bei der Herstellung von Rezyklat etwa 90 % weniger Emissionen
freigesetzt werden. Dariiber hinaus seien EcoPuls Fenster hochst energieeffizi-
ent und helfen Energieverluste niedrig zu halten.

www.rehau.com | I Halle 4A, Stand 123

Hebeschiebesystem Schiico LivingSlide mit neuem Fliigelprofil in
schmaler Ansichtsbreite von 72 mm

ge Bauprojektmanagement-Software PlanToBuild
und das Vergleichsportal fiir Bauprodukte Plan.
One. Im Bereich Panorama sind neue LivingSlide
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Im Bereich View wird ein neues Designfenstersys-
tem ausgestellt, das Aluminium und Kunststoff
vereint und sich durch schmale Ansichtsbreiten
auszeichnet. An smarten Ldsungen im Fenster-

bereich sind eine energieautarke Funkverschluss-
iberwachung und ein digitales Fenster mit QR-
Code zu sehen. Damit kann beispielsweise ein
Wartungsauftrag ausgeldst werden.

www.schueco.de | & Halle 7, Stand 503
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PROFINE GROUP

Das steckt hinter der Kommerling Unity

Wenn sich vom 18. bis 21. Mdrz 2020 in Nirnberg die Tore zur Weltleitmesse
offnen, ist die profine Group in Halle 7 wieder der groBte Aussteller. Tausen-
de Fachbesucher aus der ganzen Welt werden auf dem profine-Stand er-
wartet, der unter dem Motto ,Your Window to a better World” steht.

Dr. Peter Mrosik, geschéftsfiihrender Gesellschafter der profine Group: ,In
einer Welt, die vor groBen Herausforderungen steht, iibernehmen wir mit
unseren Partnern Verantwortung und tragen zu Lésungen bei. Wir sind
Vorreiter bei verschiedenen Themen der Nachhaltigkeit, engagieren
uns international in zahlreichen sozialen Projekten, helfen Menschen
und unsere Fenster leisten einen wesentlichen Beitrag zur Erreichung
der Klimaschutz-Ziele und zur CO,-Reduktion.”

Als Highlight stellt die profine ,proStratoTec” vor. Dabei bringt der
Systemgeber den Hightech-Werkstoff Ultradur von BASF erstmalig
mittels Tri-Extrusion in seine Premium-Systeme mit 88 mm Bautiefe
ein.

Durch das innovative Herstellungsverfahren wird der Werkstoff fest in die Pro-
filstruktur integriert und ermdglicht es so, vollig auf Stahleinsatz zu verzich-
ten — auch bei farbigen Profilen. Dies ist ohne Gréenbeschrankungen gegen-
liber weiBen Elementen realisierbar. Das System bietet so erstmalig die M6g-
lichkeit, ,Passivhaus nach Dr. Feist Standard” auch in Farbe zu realisieren (le-
sen Sie dazu den Beitrag auf der ndchsten Seite).

Dazu wird die ,Kémmerling Unity” prasentiert: Es sei die erste Losung, bei der
die Werkstoffe Kunststoff und Aluminium gemeinsam und synergetisch als ein
Hybrid-System entwickelt wurden, ist man sicher.,Kdmmerling Unity” ist das Er-
gebnis der beiden Systemhduser profine und Stemeseder. Damit werde erstma-
lig eine direkte kraftschliissige Verbindung der beiden Werkstoffe geschaffen.
Dennoch ldsst das System Bewegungen der beiden Rahmenmaterialien zu.
Es ist modular gestaltbar, als Basis dienen bei den Dreh/Kipp-Varianten das Sys-
tem 76 Mitteldichtung sowie bei den Hebe-Schiebetiiren die,PremiDoor 76".

proStratoTec: Das innovative System mit dem Hightech-Werkstoff
Ultradur von BASF bietet bei profine erstmalig die Moglichkeit,
»Passivhaus nach Dr. Feist Standard” auch in Farbe zu realisieren.

mP

Die profine préasentiert auch ihre breite Systemplattform der Dreh/Kipp-Syste-

me von 70 bis 88 mm Bautiefe, inklusive neuen Lésungen fiir Haustiiren und
zahlreichen internationalen Systemvarianten fiir einzelne Markte.

Zu den Trendsettern gehdren Schiebesysteme. Auch hier erleben die Fach-
besucher die grofRe Plattform-Familie der Schiebesysteme von profine. Im Fo-
kus stehen hier die neue ,PremilLine 58* die erfolgreiche ,PremiDoor 76*, das
universelle ,PremiSlide 76” und die neuartige Dreh-Schiebeanlage ,Premi-
Fold 76"

Zum Thema Barrierefreiheit stellt profine das innovative Null-Schwellensystem
,PremiPlan Plus” inklusive neuer Varianten vor.

Auch zum Thema Digitalisierung erhalten die Kunden und Fachbesucher
auf der Messe Antworten, Ideen und Losungen. Ein Beispiel dazu ist die ,Pro-
Door” Premium Haustir, die sich im eigenen Webshop digital konfigurieren
lasst.

www.profine.com | I Halle 7, Stand 555

Anzeige
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BASF ULTRADUR

Damit werden PVC-Fenster effizienter,
leichter und stabiler

Schon auf der letzten FENSTERBAU FRONTALE sorgte diese
Materialentwicklung fiir Aufsehen - jetzt hat BASF ein Co-
Extrusionsmaterial (,,UItradur”) weiterentwickelt, das mit deutlich
verbessertem Eigenschaftsprofil angeboten wird. Damit lassen
sich PVC Fensterprofile bereits bei der Extrusion mechanisch
aussteifen. Im Vergleich zu einer Stahl-Aussteifung wird das Profil
leichter und der Dammwert kann sich verbessern. Potenziell

sind schlankere Fensterprofil-Geometrien realisierbar.

mmmmmm Der BASF Kunststoff Ultradur kommt

in zahlreichen Industrieanwendun-
gen flr hochwertige und hochbelastbare tech-
nische Bauteile zum Einsatz. Die spezielle Ent-
wicklung — das Material wird mit 55 Prozent an
Glasfasern verstdrkt — biete zahlreiche Vorteile fir
Profilhersteller und Fensterbauer, so der Chemie-
Riese BASF. AuBerdem befinde man sich mit der
Weiterentwicklung jetzt nahe an der Schmelz-
prozess-Temperatur von PVC. ,Unsere neue, ver-
besserte Ultradur-Type bietet Profilherstellern
und Fensterbauern klare Vorteile in der Produkti-
on. Mit unserem Produkt und dem Herstellungs-
verfahren ermdglichen wir unseren Kunden eine
problemlose Integration in bestehende Produkti-
onslinien”, so Dr. Kay Brockmdiller, Project Mana-
ger Construction bei BASF.

BASF-Projektmanager Dr. Kay Brockmiiller kiimmert
sich um Bauprodukte aus technischen Kunststoffen.
(2018 im Gesprach mit der GLASWELT)
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,Auch die Farbe des Materials wurde nach Riick-
sprache mit mehreren Recyclern auf,griin” ge-
andert, damit es beim Recyceln gut von allen
anderen Fraktionen wegsortiert werden kann.”
Damit bleiben insbesondere die Weil3- und die
Farbig-Fraktion des PVC sortenrein, auBerdem
kdnne das aussortierte Ultradur anschlieSend
Uber die Farbe sehr gut hochkonzentriert wer-
den, um selber wieder als Rezyklat eingesetzt zu
werden, erldutert Dr. Brockmdiller gegentiber der
GLASWELT.

Die bestehenden Kerneigenschaften weist auch
das neu entwickelte Material auf. Ultradur besitzt
eine hohe Steifigkeit und bindet mit PVC. Es kann
bei geeigneter Positionierung eine herkdmmli-
che Stahlversteifung im Profil ersetzen. Das co-
extrudierte Profil ist schweilSbar und auf dem
existierenden Maschinenpark mechanisch wei-
ter zu bearbeiten.

Fir Fensterbauer reduziert sich dadurch der Fer-
tigungsaufwand, denn es entfallen alle Tatigkei-
ten rund um den Stahl. Zudem wird die Montage
der Fensterelemente einfacher, da das verstarkte
Profil deutlich leichter ist. Ein weiterer Pluspunkt
fir den Endkunden: Neben der verbesserten
Dammleistung weist das Profil im eingebauten
Zustand eine hohe Formstabilitat auf und zeigt
nahezu kein Nachschrumpfen nach dem Einbau.
Die profine-Gruppe wird zur FENSTERBAU FRON-
TALE vom 18.3. bis 21.3.2020 in Nirnberg ein pas-
sivhaustaugliches Profil (proStratoTec) in dieser
Technologie vorstellen, welches auch fir farbige
Profile/Fensterelemente tauglich ist.

Was das Recyclingthema angeht, so wird be-
schrieben, dass Hybridprofile aus PVC und dem

PVC-Profile konnen in Co-Extrusion mit Ultradur
verstarkt werden. Das Material wurde jetzt
weiterentwickelt. Dabei wurde die Farbe des Materials
auf ,griin” gedndert, damit es beim Recyceln gut von
allen anderen Fraktionen wegsortiert werden kann.

2018 konnte man einen Ultradur-verstarkten
Blendrahmen fiir ein hollandisches Fensterprofil
entdecken. Im Marz will man nun ein passiv-
haustaugliches Profil (proStratoTec) in dieser
Technologie vorstellen.

neuen Ultradur sich auf brancheniblichen Recy-
clinganlagen trennen und zuriickgewinnen las-
sen. Die profine-Gruppe optimiere derzeit ihre
Recycling-Anlagen, sodass beide Materialien
separiert und aufkonzentriert werden und in
neuen Profilen verarbeitet werden kénnen. Hier
sollen zukinftig eigene Produktionsabfdlle und
Verschnitt von kooperierenden Fensterbauunter-
nehmen wiederaufbereitet werden.

www.performance-materials.basf.com
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GUTE AUSSICHTEN

Aber die beste Aussicht haben Sie.

Sie wollen nicht nur einfach Premium-Fenster geliefert
bekommen, sondern einen Partner, der Ihr Geschaft
wirklich voranbringt?

Profitieren Sie von unseren zahlreichen Tools, um bspw.

Endkunden-Anfragen zu erhalten oder Angebote fur lhre
Kunden einfach und schnell selbst rechnen zu kdnnen.

GEMEINSAM LEBENSRAUME GESTALTEN

Unter diesem Motto laden wir Sie herzlich
ZU einem Besuch auf unserem Messestand ein.

22| OKNOPLAST

Europas Fensterexperten

FENSTERBAU
FR(ONTALE

18. - 21.03.20 in NUrnberg
Halle 6, Stand 401

Ihr kostenloses Messeticket
www.oknoplast.de/frontale
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IM INTERVIEW MIT JORN SCHUTTE UND PETER LAUBENSTEIN

Was hat es mit ThermoFibra,
Forthex und iCOR auf sich?

Peter Laubenstein verstarkt seit Anfang 2019 die Geschaftsfiihrung der
Deceuninck Germany in Bogen. Sein Fokus: Die operative Leitung der
Geschéfte und den weiteren Ausbau des Standorts Deutschland. Ebenso
unterstiitzt er die Zusammenfiihrung der Produktmarken Inoutic und
Deceuninck. Jorn Schiitte steht als die Konstante im Fiihrungsteam

den Kunden aus dem Fensterbereich als Geschéftsfiihrer Vertrieb und
Marketing als erster Ansprechpartner zur Verfligung. Hinzu kommt: Die
FENSTERBAU steht vor der Tiir. Es gibt viele Griinde also, sich auf den
Weg ins bayerische Bogen zum Deceuninck-Standort zu machen.

GLASWELT _ Herr Laubenstein, seit einem Jahr
sind Sie jetzt in der Geschdftsfiihrung. Was haben
sie vorher gemacht?

Peter Laubenstein _ Ich habe einen Bau-Hin-
tergrund, kenne die Zementbranche ganz gut.
Aus diesem Zusammenhang kenne ich auch den
jetzigen Deceuninck-Konzern-CEQ Francis Van
Eeckhout, der mich hierhin geholt hat.

GLASWELT _ Was sind hier Ihre Aufgaben?
Laubenstein _ Es geht mir darum, die al-
te Inoutic-Gesellschaft in die neue Deceuninck
Gruppe zu Uberflihren.

Jorn Schiitte _ Und ich bin froh, dass wir

ihn an Bord haben, so kann ich mich
sehr intensiv. um unsere Kunden
kiimmern. Peter Laubenstein kann
bei der Restrukturierung die Zigel

in den Hianden halten.

GLASWELT _ Konnen Sie uns et-
was mehr iiber die Umstruktu-

rierungspldne im Konzern und auch hier in Bo-
gen mitteilen?
Laubenstein _ Uber den ganzen Konzern den-
ken wir jetzt in der ,OneEurope’-Strategie. Das
bedeutet, dass wir einerseits eine einheitliche
Produktstrategie in Angriff genommen haben
und andererseits auch die einzelnen Standor-
te neu bewerten, um die Wertschépfung insge-
samt zu erhohen. Die Landerorganisationen wer-
den enger mit der Zentrale in Belgien verbunden.
Hier in Bogen werden wir kiinftig hauptséchlich
sogenannte ,Highrunner-Profile”  produzieren.
Profile mit einer weniger hohen Relevanz fir die
DACH-Region sollen dann in anderen Werken
produziert werden. Aber der Kundenser-
vice, der technische Service und das Mar-
keting bleiben hier. Unsere Kunden soll-
ten von unseren Restrukturierungen ei-
gentlich gar nichts spiren.
Jorn Schiitte _ Der Kern von Onelu-
rope ist auch, dass wir uns im Konzern
viel intensiver austauschen — und zwar

Marketing weiterhin als erster Ansprechpartner zur Verfiigung.

nicht nur auf Management-Ebene, sondern qua-
siin allen Bereichen. Wir versuchen oben ein ge-
meinsames Ziel zu definieren und deklinieren das
dann runter auf die einzelnen Ldndereinheiten. Es
folgt dann die ldnderspezifische Anpassung. Ver-
bunden damit ist auch ein enormes Kostensen-
kungspotenzial auf der einen Seite. Ein noch viel
gréSeres Potenzial sehen wir in der Weiterent-
wicklung unseres Unternehmens. Das wird schon
auf der FRONTALE fir jeden ersichtlich werden.

GLASWELT _ Wird fiir den Extrusionsbereich in
Bogen weniger Personal gebraucht?
Laubenstein _ Es wird leider auch zum Abbau
von Arbeitspldtzen in Bogen und Hunderdorf
kommen. Den Prozess wollen wir bis Ende des
Jahres abgeschlossen haben, die Gesprdche mit
dem Betriebsrat laufen.

GLASWELT _ Um viele Arbeitspldtze geht es?
Laubenstein _ Wir sprechen hier von rund 100
Arbeitsplatzen, aber betreffen wird es weniger
Arbeitskréfte, da wir einiges auch durch Vorruhe-
standsregelungen und Ahnliches auffangen.

GLASWELT _ Herr Schiitte, haben lhre Kunden
die Umbenennung zu Deceun-
inck schon abgehakt?
Jorn Schiitte _ Ja, das
kann man so sagen.
Viele konnen sogar
mit dem Namen De-
ceuninck noch mehr

Peter Laubenstein (r.) ist neuer Geschaftsfiihrer bei der Deceuninck Germany GmbH. Jorn Schiitte steht den Kunden aus dem Fensterbereich als Geschaftsfiihrer Vertrieb und
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anfangen als mit dem Kunstnamen Inoutic. Mit
,Deceuninck Germany” wird impliziert, dass wir
ein eigenstandiges Konzernmitglied sind mit den
Wurzeln und Bindung zur DACH-Region.

GLASWELT _ Kommen wir zu den Produktneu-
heiten. Sie stellen eine Weltneuheit vor?

Schiitte _ So ist es. Das Konzept, dass unter den
verschiedenen Profilsystemen eine hundertpro-
zentige Kompatibilitat besteht, ist véllig neu. Wir
stellen diesem Konzept mit dem iCOR-Kern aber
noch weitere Produkte zur Seite, sodass der Fens-
terbauer wirklich aus einem interessanten Bau-
kasten sein individuelles Fenster generieren kann.

GLASWELT _ Welche Produkte meinen Sie?

Schiitte _ Die Fensterfligel lassen sich mit ein-
gebetteten endlosen Glasfaserstrangen verstar-
ken. Wir nennen die Idee ThermoFibra. Das Fens-
ter wird enorm stabilisiert und gleichzeitig wer-
den bessere Wdarmedammwerte ermdglicht. Da-
mit wird die Stahlarmierung tberflissig gemacht,
maximale Fenstergréfen kénnen mit deutlich ge-
ringerem Gewicht realisiert werden. Minimalisti-

ThermoFibra: Der Fensterfliigel wird mit
eingebetteten endlosen Glasfaserstrangen verstarkt
(im oberen Bildabschnitt sichtbar).

sche Gestaltungen wie beim Elegant profitieren
davon, da der Uberschlag von 9 mm auf 7 mm
reduziert werden kann. Durch ThermoFibra wer-
den die technischen Grenzen des PVC extrem op-
timiert. Wir eréffnen ganz neue Maglichkeiten fiir
die Realisierung von grof3en, farbigen Elementen.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Forthex ist das Verstarkungsprofil fiir den
Blendrahmen. Ein aufgeschaumter PV(-Glasfaser-Kern
sorgt fiir den warmedammenden Ansatz.

GLASWELT _ Sie sprechen vom System Elegant
und nicht wie bekannt ,Elegante”?

Schiitte _ Das ist auch ein Ergebnis unserer neu-
en Ausrichtung: Produktnamen sind jetzt in allen
Landern gleich - So ist das ,e” beim deutschen
Markennamen Elegante weggefallen. »

Anzeige
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OPENS NEW DIMENSIONS

Foto: Daniel Mund / GLASWELT
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Der Abstell-Schiebe-Beschlag flir hohe Dichtigkeit. Verdeckte Beschlag-

t\; mechanik flir schmale Profilansichten.
L: A ATRIUM® MOVE vereint Leichtgangigkeit und intuitive Handhabung durch
innovative Laufwerktechnik.
| -~ |
| ol |
i g

FENSTERBAU
& FRONTALE

HAUTAU GmbH
Halle 4 | Stand 113

www.hautau.de



TOP-THEMA

GLASWELT _ Gibt es Verarbeiter, die das Sys-
tem besonders erfolgreich verkaufen?

Schiitte _ Ja, tatsdchlich alle, die es eingefiihrt
haben. Wir haben die Produkteinflihrung mit Pi-
lotkunden vorgenommen. Diese haben mit dem
neuen Fenster deutlich zugelegt. Durch die neue
Technik haben wir aber auch den Ful3 in die Tur
bei Kunden bekommen, die bislang noch Syste-
me anderer Anbieter verarbeiten.

GLASWELT _ Aberkommenwirnochmalzurtick
zu den Profilverstdrkungen. ThermoFibra-Rahmen
bestehen nicht mehr nur aus PVC...

Schiitte _ Ich weil3, worauf Sie hinauswollen.
Das Material ist vollstdndig recyclingfahig. Die
Glasfasern konnen im eigenen Recycling-Werk in
Diksmuide komplett vom PVC getrennt werden.
Die Verstarkung ist nicht sichtbar, aber sicher re-
volutioniert diese Technik das Fenster. Wir erzie-
len damit eine unerreichte Steifigkeit im Profil.
Ubringens ist das Verfahren sogar in einem Haus-
tlrprofil anwendbar. Durch ThermoFibra wird die
thermische Verformung von PVC extrem einge-
schrankt. Das bedeutet generell auch weniger Re-
klamatonen fur unsere Kunden und uns.

GLASWELT _ Und wie ldsst sich eine Elegant-
Stange mit ThermoFibra verarbeiten?

Schiitte _ Die Maschinenanpassungen zur Pro-
duktion dieser Technik sollten je nach Maschinen-
park nur marginal sein. Wir haben die Verarbeits-
eigenschaften selbstverstandlich auch bei unse-
ren Kunden ausgiebig getestet.

GLASWELT _ Was hat es mit Forthex auf sich?
Schiitte _ Forthex bewirkt im Blendrahmen die
entsprechende Verstdrkung. Ein aufgeschaum-
ter PVC-Glasfaser-Kern sorgt fiir den warmedam-
menden Ansatz. Die mit Stahlkabeln armierte
Verstarkung kann optional in den Rahmen einge-
schoben werden. Insgesamt haben wir somit die
perfekte Losung im Markt fiir Fenster ohne Stahl-
armierung, mit verbesserter Warmedammung
und einzigartiger Stabilitdt. Ein extremer Vor-
teil ergibt sich auch bei der Beschlagsverschrau-
bung. Die Auszugskréfte der Schrauben in Fort-
hex sind um ein Vielfaches héher als bei einer Ver-
schraubung in Stahl. Ich bin Uberzeugt, dass das
Konzept sehr gut ankommen wird. Unser Kunden
werden damit in die Lage versetzt, ohne Verkle-
bung im Standard ein farbiges oder weilses RC2-
Fenster herzustellen. Dazu kommt: Das Fenster
wird deutlich leichter: Bis zu 30 Prozent gegen-
Uber stahlverstarkten Systeme sind maglich.

GLASWELT _ Wie viel Erfahrung hat der Kon-
zern mit den Neuentwicklungen?
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Tomas Klima ist der neue Mann in der Deceuninck-
Vertriebsmannschaft und verantwortlich fiir die
Gebiete Zentral- und Osteuropa.

Schiitte _ Die Technologie, die in ThermoFibra
steckt, wird bereits seit 2012 in Produkte fir den
westeuropdischen Markt verkauft. Die Erfolge dort
sind grol$, denn in den Markten mit hoher Sonnen-
einstrahlung kann das System seine ganzen Vortei-
le ausspielen.Von der Forthex-Armierung sindauch
schon Uber eine Millionen Laufmeter verkauft wor-
den. Insofern kénnen sich alle Verarbeiter auf eine
bereits getestete Technologieeinfiihrung freuen.

GLASWELT _Um wie viel verteuert sich ein
PVC-Rahmen mit Forthex-Technologie?

Schiitte _ Wir sprechen hier von einer Profil-Ver-
teuerung von unter 10 Prozent. Wir glauben aber
auch an eine finanzielle Kompensation durch den
Wegfall der Stahlarmierung und dem damit ver-
bundenem leichteren Handling.

DAS STECKT IN ICOR

Das erste universelle Baukastensystem mit einer
gemeinsamen Verbindung fir unterschiedlichste
Fenster- und Turprofile nennen die Deceuninck-
Systemgeber iCOR. Unterschiedlichste Stile

und Technologien kénnen damit miteinander
kombiniert werden. iCOR wird zum Kernbestandteil
aller Profile aus dem Hause Deceuninck in Europa.
Und mit dem Kern Iasst sich spielen: Ob elegantes
oder minimalistisches Design, ob flichenbiindige
oder flachenversetzte Fenster, ob Glasfaser verstarkt,
mit zusatzlicher Schaum-Dammung, ob fiir Neubau
oder Sanierung: Der Kern kénne problemlos mit
jeder Fliigelserie kombiniert werden. Auch lassen
sich Profiltypen unterschiedlicher Bautiefen damit
austauschen. Zeitersparnis und hohere Flexibilitat in
der Produktion sind die Vorteile des neuen Systems.
Hinzu kommt eine stark reduzierte Komplexitat,
womit sich auch die Lagerhaltung reduzieren ldsst.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

GLASWELT _ Gibt es bei Deceuninck Pléne, das
Fenstersystem zu digitalisieren?

Schiitte _ Wir sind kein Lieferant fir ein fertiges
Produkt. Welcher Endgebraucher mochte mit ei-
nem Chip erfahren, aus welchen Komponenten
sich ein Fensterprofil zusammensetzt? Das wird
erst dann wieder interessant, wenn das Fenster re-
cycelt wird. Dieser Prozess wird aber erst in einigen
Jahrzehnten stattfinden, wenn auch wieder ganz
andere Technologien zur Verfligung stehen. Des-
halb fehlt mir die Idee, das Fensterprofil selbst mit
einem Chip o.A. zu digitalisieren. Sicherheitstech-
nik und die Liftungsthemen machen beispiels-
weise Smarthome-Sinn — aber diese Themen fin-
den am Fenster und nicht am Profilsystem statt.

GLASWELT _ Kénnen Sie uns zum Schluss noch
einige wirtschaftliche Rahmendaten benennen?
Laubenstein _ Durch die neue Konzernstruktur
kdnnen wir tatsdchlich fur den deutschen Markt
keine expliziten Aussagen treffen. Wir haben in
den letzten Jahren einige Kunden im Zuge der
Umstrukturierung verloren. Mit den neuen Ent-
wicklungen mit eigenen Alleinstellungsmerkma-
len und einer neuen Vertriebsstruktur glauben wir
aber an den Erfolg in der Zukunft und freuen uns
auf die FRONTALE, weil die Kunden sehen wer-
den, dass sie mit uns erfolgreich arbeiten kénnen.

GLASWELT _ Besten Dank meine Herren fiir
das Interview.

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund

Foto. Deceuningk

www.deceuninck.com
B Halle 6, Stand 101 und 103
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ALUPLAST

Mit energeto Ressourcen schonen

Unter dem Motto ,Griine Aussichten” prasentiert aluplast
in Nirnberg Produkte, mit denen Fensterbauer die Um-
welt schonen kdnnen. Denn Kunststofffenster kdnnen
fast vollsténdig recycelt werden. Doch nicht nur beim
Endprodukt, sondern schon in der Produktion und bei
der Wahl der Inhaltsstoffe miissen Unternehmen weiter
gehen. Deshalb will man in diesem Jahr neue und verbes-
serte Produkte vorstellen, mit denen Verarbeiter Umwelt
und Mitarbeiter schonen und Kunden begeistern kénnen.
Beim energeto-System ist die Kombination der Techno-
logien powerdur und bonding inside bereits einzigar-
tig: Der Einsatz von powerdur statt Stahl bringt neben ei-
ner verbesserten Warmeddmmung auch in der Produkti-
on groBe Vorteile: Das zeitaufwendige Zuschneiden und
Verschrauben des Stahls féllt weg bzw. wird nur noch fiir
Elemente mit Sondergréen gebraucht. Der Stahlvor-
rat wird auf ein Minimum reduziert. Und auch Monteure
konnen aufatmen. Ohne Stahl sind die Profile rund 20 %
leichter und zur Befestigung des Fensters am Baukorper
lassen sich die erforderlichen Bohrungen ohne Stahl sehr
viel einfacher durchfiihren und sorgen fiir einen festen

VENTANA
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Ohne Stahl sind die Profile rund 20 Prozent leichter.

Baukorperanschluss. Dazu kommt: Durch die Kombina-
tion der Klebetechnik und powerdur bleiben die Fenster
dauerhaft formstabil und lassen sich ohne Wartung auch
nach Jahren noch problemlos 6ffnen und schlieen.

Dazu aluplast prasentiert exklusiv eine neue Oberfla-
chengeneration. aludec kombiniert den Look einer Alu-
Vorsatzschale mit der einfachen Verarbeitung einer Folie.

www.aluplast.net | B Halle 5, Stand 241

Jeder bekommt sein Sonderfenster

Ventana: Produkte, die Kundenanforderungen entsprechen.

Der Schwerpunkt des Sonderbau-Spezialisten Ventana
liegt diesmal neben groBflachigen Exponaten im Bereich
HS-Tiiren und gebogenen Fensterformen vor allem im
Detail: Musterecken, Schwellenldsungen, zahlreiche Be-
schlagvarianten fiir den Sonderbau sowie Zubehér rund
ums Sonderfenster. Von der guten Uberrollbarkeit der
Schwellenlésungen im Bereich HS-Tiiren — von niveau-
gleicher bis hin zur Nullschwelle — kann sich der Besucher

anhand eines Priifstandes selbst {iberzeugen. Es wird
deutlich: Ventana konzentriert sich auch auf sein Allein-
stellungsmerkmal: Fir jeden Kunden wird das Produkt
gefertigt, das den eigenen Anforderungen entspricht.
Dies ist vor allem den engen Partnerschaften zu den Sys-
temherstellern zu verdanken. Umgekehrt schétzen die
Beschlags- und Profilhersteller Ventana als Spezialbe-
trieb, der in der Lage ist, die immer komplexer werden-
den Systeme zu hochwertigen Sonderfenstern zu ver-
bauen. So finden sich auch an zahlreichen dieser Partner-
stande Ventana-Exponate, die aktuelle Themen wie ein-
fache Montage, Uberrollbarkeit und Komfort aufgreifen.
Aus dem Segment Schieben wird die neue aluplast
smart-slide und Gealan-Smoovio Schiebefenster gezeigt.
Ein weiteres Highlight ist ein ,Erdhausfenster” aus dem
System Veka 76 — hier Giberzeugt die besondere Form des
Exponats und die exklusive Beschlagtechnik.

Erstmalig wird zudem eine ganz neue Produktlinie vor-
gestellt: HS-Tiiren aus Aluminium. Die Produktion startet
mit dem System ASE 60/80 HI von Schiico. Eigens hierfiir
wurde eine komplett neue Produktion eingerichtet.

www.ventana-deutschland.com | & Halle 5, Stand 303
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Matte AulSenoberflache
neu erfunden

Mit skai Mattex stellt Continental ei-
ne Innovation im Bereich der einfarbi-
gen AuRenoberflachen in Nirnberg vor, die am
Markt neue Impulse setzen werde. Optisch ent-
spricht Mattex nicht nur dem anhaltenden Matt-

Foto: Continental

Das Quartett der skai Woodec Dekore
komplettiert Turner Oak in der Farbe Toffee.

40

trend — die Oberflichenspezialisten stellen ,das
matteste Matt vor, das fur beschichtete Oberfla-
chen am Markt zu bekommen ist”. Die Oberfla-
che besitzt einen Glanzgrad von 2. Die Innova-
tion ist das Ergebnis eines Entwicklungsprozes-
ses, der darauf abzielte, mit einer besonders fei-
nen, jedoch pragnant strukturierten Oberflache
der Optik und Haptik von pulverbeschichtetem
Aluminium perfekt zu entsprechen. Tatsdchlich
ist ein mit Mattex beschichtetes Kunststofffens-
ter extrem schwer von einem Fenster mit pul-
verbeschichteter Aluminiumdeckschale zu un-
terscheiden. Die Oberfldche wirkt sehr hochwer-
tig, beim Beriihren verstarkt sich dieser Eindruck
noch. Dem Markt steht damit ein technisch aus-
gereiftes Produkt zur Verfiigung.

Auch die technischen Eigenschaften von Mattex
sollen tiberzeugen: Die Oberflache ist durch eine
Narbgebung besonders kratzfest. Zudem ist sie
mit einer PVDF-Schicht versiegelt. Diese zeich-
net sich durch eine besonders niedrige Ober-
flachenspannung aus und ist deshalb sehr rei-
nigungsfreundlich. Gleichzeitig ist sie sehr che-
mikalienbestdndig. Durch die hohe Temperatur-
bestandigkeit der PVDF-Schicht sei weder beim
Schweillen noch beim Biegen ein Aufglanzver-
halten festzustellen. skai Mattex ist von Anfang
an in dem marktrelevanten Farbspektrum von
Weil bis Schwarz mit den wichtigen Zwischen-
tonen verflgbar. Die insgesamt neun Farben
passen zur modernen Neubau-Architektur wie
auch zur anspruchsvollen Altbausanierung.

Vor zwei Jahren vorgestellt, ist skai Woodec ein
grolBer Erfolg am Markt. Die optischen Effek-
te und die haptische Eleganz vereinen sich bei
bei dieser Folie zu einem hochwertigen Gesamt-
bild, bei dem die Oberflache fir den Laien von

skai Mattex in der Farbe Jet Black kombiniert
das matteste Matt mit dem schwarzesten
Schwarz.

Echtholz nicht mehr zu unterscheiden ist. Dazu
tragt eine tiefe Prdgung ebenso bei wie das ext-
rem matte Finish. Das Ergebnis ist eine nachhal-
tige Aufwertung des Bauelements. Bisher waren
zwei moderne, gekalkte Eichendekore in Grau
und Weifs, Sheffield Oak alpine und Sheffield Oak
concrete, erhdltlich, dazu kam das Dekor Tur-
ner Oak malt mit einer sehr nattrlichen, mittle-
ren Farbstellung. 2020 stellt Continental hier eine
vierte Farbe vor, die die bestehende Farbpalet-
te komplettiert. Als neue Farbe wurde mit Turner
Oak toffee ein dunklerer, warmer Holzton ge-
wahlt, der den naturlichen Charakter des Holzes
mit Wohnlichkeit und Wertigkeit verbindet.
www.skai.com | I Halle 5, Stand 202
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RENOLIT

Innovationen zum Anfassen

Folienanbieter Renolit zeigt erstmals auf der
Messe sein Angebot rund um den Folienservice: Es
werden Reparaturprozesse an folienkaschierten
Fensterprofilen demonstriert. Weiter haben

die Folienexperten eine Verkleidungslosung,
»Digitarien” und einen ,Dekorwald” mit

im Gepack. Was steckt dahinter?

mmmmm  Die Instandsetzung beschadigter Folienoberflachen ist nicht nur
unter dkonomischen Aspekten interessant, sondern auch ganz
im Sinne des bewussten Umgangs mit Ressourcen und Werkstoffen. ,Eine
professionelle Reparatur erspart haufig den Austausch des kompletten Ele-
ments’, sagt Harald Neunzehn, Leiter des Folienservice. Das vermittelte Wis-
sen kann der Besucher an den Arbeitsinseln vor Ort selber ausprobieren.
Darlber hinaus kann der Standbesucher eine Messeneuheit erleben — ei-
ne Verkleidungslésung flr den Einbau von Kunststofffenstern, die man mit
wenigen Handgriffen individuell anpassen kann’, ldsst Rainer Langner, im
Vorfeld durchblicken. Details will der Leiter des Projekts aber erst auf dem
Messestand verraten.
In unmittelbarer Nachbarschaft zu Rakel, Cutter und Schleifpapier kann sich
der Besucher in die digitale Welt einklicken: Zwei ,Digitarien” laden zu ei-
nem virtuellen Spaziergang durch die Exofol Produktwelt sowie durch den
Online Shop ein. Er ist Bestandteil unserer digitalen Kundenplattform und
erleichtert unseren Kunden die Bestelltatigkeit — unabhangig von Birozei-
ten”, sagt Projektleiterin Judith Caro. Uber den Online Shop kénnen die Kun-
den sowohl Exofol Reparaturfolien als auch Serviceprodukte wie den Exo-
fol Profi-Lackstift beziehen.

An Arbeitsinseln kann der Besucher auf der Fensterbau Frontale die professionelle
Reparatur dekorativer Folienoberflachen selber ausprobieren.

42

Mit lebendigem Farbspiel und Asteinschliissen gehort Amaranth Oak Super-Matt zu
den ausdruckstarken Eichedekoren und steht fiir einen Trend zu dunklen Hélzern.

Zum Anfassen wiederum présentiert der,Dekorwald” die Farb- und Dekor-
neuheiten 2020, darunter die Farbstellungen Sepia Brown und Sage sowie
die Eichedekore Cinnamon Oak und Amaranth Oak.
Die neuen Farben spiegeln einen Trend zu Verbindlichkeit und Zuriickhal-
tung wider: Wéhrend bei dem griinlichen Sage mit hohem Grauanteil die
Neutralitdt Uberwiegt, symbolisiert der dunkle Braunton Sepia Brown die
damonische Erscheinung von Tiefsee-Lebewesen.
Bei den Dekoren dokumentieren beide Farbstellungen exemplarisch, dass
auch bei der unverandert trendigen Eiche der Braunanteil steigt und sich
insgesamt ein Trend zu dunklen Holzern ankiindigt.
Die rétlich-braune Cinnamon Oak mit ihrer dezenten Zeichnung und gleich-
mafigem Farbverlauf gehért zu den ruhigen Vertretern ihrer Gattung, wah-
rend Amaranth Oak mit lebendigem Farbspiel und Asteinschlissen ein eher
rustikales Bild abgibt. Eine dezent gekalkte Pore verleiht dem Dekor eine
markante Optik und betont seinen Echtholzcharakter.
Allen Neuheiten gemein ist der ungebrochene Trend zu einer samtigen,
hochwertigen Haptik: In der Messeprdsentation Uberwiegen die Oberfld-
chen Ulti-Matt bei den Farben sowie Super-Matt bzw. VLF bei den Dekoren.
Ulti-Matt erflllt den Wunsch zahlreicher Architekten nach einer Hochleis-
tungsfolie mit betont stylischer Oberfliche und macht PVC-Profile zu einer
Alternative zur Pulverlackbeschichtung. Die Oberfldche Super-Matt doku-
mentiert das derzeitige Optimum an Natirlichkeit von Holzdekoren, deren
Struktur von Echtholz optisch wie haptisch praktisch nicht mehr zu unter-
scheiden ist. Der Messebesucher kann alles live nachvollziehen, denn der
,Dekorwald" 1ddt — getreu dem Messemotto,,Hands on Innovations” — un-
missverstandlich zum Anfassen ein.
www.renolit.com | & Halle 6, Stand 131
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OKNOPLAST
Einfacher Verkaufen

Der Hersteller von Fenstern und Tiiren aus Kunst-
stoff und Aluminium Oknoplast will seinen Kun-
den konkret helfen, sich fiir den digitalen Wandel
aufzustellen. Dazu werden verschiedene IT-Tools
prasentiert, welche die Geschéftsprozesse erleich-
tern sollen. Jens Eberhard, Geschéftsfiihrer von
Oknoplast Deutschland. ,So wird die Angebots-
erstellung fiir Endkunden deutlich einfacher und
schneller. Mit einem Shop-in-Shop-System kann
der Fachhéndler seine Produkte in der eigenen
Ausstellung préasentieren.”

Ein Highlight bei der Neuheiten-Prasentation: Das
von Oknoplast mit Systemgeber Veka entwickelte
exklusive 76-mm-System Ecofusion besitzt schlan-
kere Ansichtsbreiten und so eine vergroBerte Glas-
flache fiir eine verbesserte Warmeddammung. Mit
dreifachverglastem Isolierglas ist ein Uw-Wert von
bis zu 0,78 W/m?K erreichbar.

Auch die Weiterentwicklung seines innovativen
Smart Window wird auf dem Stand zu sehen sein.
Das intelligente Fenster kann von Benutzern ganz
einfach zum Surfen im Internet oder zum Abspie-

len von Videoinhalten genutzt werden. Der Proto-
typ wurde auf der letzten Messe vorgestellt, seit-
her hat das Unternehmen den Bildschirm der inte-
grierten LCD-Matrix mit Touch-Panel nahezu voll-
standig transparent gestaltet. Der Fliigel des Smart
Window lésst sich zudem nun &ffnen. Vorgestellt
wird ebenfalls das neue Sicht- und Sonnenschutz-
programm von Oknoplast, das Neubaukasten und
Raffstoresysteme umfasst, sowie das vollstdndig
Uiberarbeitete und deutlich erweiterte Sortiment
an Kunststoff-Haustliren des Herstellers.

Die Gruppe présentiert auch Neuheiten ihrer bei-
den anderen Marken: Aluhaus bringt beispiels-
weise eine neue Aluminium-Objekttir AHS 75 mit
75-mm-Bautiefe. Vorwiegend fiir den Mehrfami-
lienhausbereich geeignet, hat sie optional eine
Briefkastenanlage sowie eine videofdhige Gegen-
sprechanlage. Von WnD wird auf der Fensterbau
erstmals das neue Mitteldichtungssystem S9000
plus mit 82,5 mm Bautiefe zu sehen sein.

Als Mitaussteller des ift Rosenheim ist Oknoplast
zudem auf dem Messestand des Instituts (Halle

Das 76-mm-Fenstersystem Ecofusion bietet dank
schlanker Ansichtsbreiten und vergroBerter Glasflache
mehr Lichteinfall bei einer guten Warmedammung.

1, Stand 515) vertreten. Dort ist Ecofusion Teil der
Sonderschau ,Fenestration Digital”, mit Fokus auf
seinen Funktionen wie integrierter Verschattung,
der per Sensor gesteuerten motorisierten Off-
nungsfunktion bei Witterung, Einbruchsensoren
und sein Anschluss an Tahoma, das Smart-Home-
System von Somfy.

SCHUT-DUIS

Einfach digital bestellen

Beim Fenster- und Tiirentechnik Spezi-
alisten Schiit-Duis konnen Kunden jetzt
schnell und einfach digital bestellen.
Die technische Basis bildet ein Scan-
ner-System aus dem Hause Cosys, das
an die Bedarfe der Schiit-Duis Kunden
angepasst wurde. Der Kunde erfasst
die bendtigte Ware mit einem Barcode-
Scanner und ordert diese anschlieBend
per App mit nur wenigen Klicks. ,Un-
sere Kunden sollen ihre Bestellung so

Schnell einsatzbereit: nur etwa eine
Stunde dauert die Integration des
Scansystems.

schnell und einfach wie méglich abge-
ben konnen, damit sie sich auf ihr ei-
gentliches Geschéft konzentrieren kon-
nen’, betont Geschaftsfiihrer Hermann
Frerichs. Das System ist nach etwa einer Stunde beim Kunden installiert und
einsatzbereit. Dafiir ist lediglich eine WLAN-Verbindung erforderlich — eine An-
bindung an die eigene IT ist nicht notig.

Und auch der Umgang mit den Scannern ist schnell gelernt:,Es hat keine zehn
Minuten gedauert, dann konnte der Kunde schon damit arbeiten”, erzahlt
Dieter Hainke, IT-Leiter bei Schiit-Duis. Der Kunde wahlt einen Liefertermin,
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www.oknoplast.de/frontale | & Halle 6, Stand 401

scannt die Bar-Codes an der Ware im eigenen Lager, trégt die gewiinschte
Menge ein und iibermittelt die Daten an Schiit-Duis. Bestellbar sind alle rund
40.000 gelisteten Artikel aus dem Grof3handelssortiment.

Scanner und Barcodes werden von Schiit-Duis gestellt. Das neue Bestellsys-
tem sorgt nicht nur fiir eine groRe Zeitersparnis, sondern auch fiir mehr Uber-
sicht. Mit dem Absenden der Bestellung erhalt der Kunde automatisch eine
Auftragsbestétigung fiir die Buchhaltung sowie einen Lieferschein fiir die
Werkstatt. Eine personliche Kontrolle der Bestellung durch einen Schiit-Duis
Mitarbeiter soll Fehlbestellungen verhindern und Optimierungspotenziale bei
den Kunden identifizieren, wenn es beispielsweise ein giinstigeres oder bes-
ser geeignetes Produkt zur Verfligung steht.

Schiit-Duis zeigt in Niirnberg auch sein neues Sortiment von Aluminiumpro-
filen zur Herstellung von Fenstern, Tiiren, Wintergdrten und Terrassendéchern
an. Tischler und Fensterbauer kdnnen nun in Aurich vorproduzierte, fertige
Bauelemente ebenso bestellen wie Profile fiir die eigene Fertigung. Basis sind
zwei Profilsysteme aus dem Hause Akotherm, eines thermisch nicht getrennt
fiir den Innenausbau und eines thermisch getrennt z.B. zum Einsatz in einem
Wintergarten. Mit der Sortimentserweiterung méchte Schiit-Duis den mittel-
standischen Handwerksbetrieben, die ihren Schwerpunkt bislang in der Regel
in der Kunststoffverarbeitung haben, die Chance erdffnen, professionell auf
die steigende Nachfrage nach Losungen aus Aluminium zu reagieren.

www.schuet-duis.de | & Halle 6, Stand 337
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KNEER-SUDFENSTER
Inspiriert von
skandinavischem Design

Der neue Messestand von Kneer-Siidfenster zitiert den skandinavischen
Wohnstil in vielen Facetten: mit hellen, freundlichen Farben, klaren Formen
und viel Holz. Reduziertes Design, geradlinig, flexibel und mit hoher Funkti-
onalitdt: Auch die Neuheiten harmonieren vortrefflich mit dem behaglichen
Wohnen im skandinavischen Stil.

Das Thema Glasfassaden prasentiert der Anbieter auf dem Messestand in neu-
er Form, denn auch Kleinfassaden entfalten eine groBe Wirkung: Als wahre
Sonnenféanger, die Haus und Wohnung mit viel Tageslicht versorgen. Die Glas-
fassaden werden von dem Fensterspezialisten exakt auf Maf3 vorgefertigt und
soweit wie mdglich vormontiert geliefert.

Ein neues grof3es Panoramafenster mit tiefer Fensterleibung aus Holz, das als
Sitzfenster genutzt werden kann - diese Neuheit bietet groRes Potenzial, zum
Lieblingsplatz im Haus aufzusteigen.

Daneben zeigt der Komplettanbieter Festverglasungen mit groBen Formaten,
die zu moderner Architektur passen. Auf der anderen Seite entfalten Spros-
senfenster in neuem Design besonderen Charme, beispielsweise ein filigranes
Holz-Sprossenfenster, das zum behaglichen Wohnen im skandinavischen Still
passt. Einen Gegenpol dazu setzt ein Aluminium-Sprossenfenster im Industri-
al Style, gedacht fiir das Wohnen im modernen Loft. Mit neuen Varianten im
Bereich Holzdenkmalfenster stellt Kneer-Siidfenster die gesamte Bandbreite
seiner Leistungsfahigkeit unter Beweis.

Ein groBer Wurf in Sachen Einbruchschutz ist dem Anbieter bei allen Kunst-
stoff-Fenster-Systemen von Rehau gelungen. Die Fenster haben die an-
spruchsvolle RC3-Priifung beim ift Rosenheim bestanden und verfiigen tber
das Zertifikat fiir den erhéhten Sicherheitsanspruch. Das gilt auch fiir die Alu-
minium-Kunststoff-Fenster in diesen Systemen.

Auf neues, hochwertiges Design bei Haustiiren diirfen die Besucher am Stand
ebenfalls gespannt sein. Dazu passend werden die neuesten Zugangssysteme
prasentiert — dabei stehen Komfort und Sicherheit im Fokus.

Zu den Neuheiten von Kneer-Siidfenster gehoren Varianten fiir Glasfassaden und
Festverglasungen in hellen Farben und mit klaren Formen, die Riume weit und
luftig wirken lassen.

www.kneer-suedfenster.de | I Halle 5, Stand 121
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Bauelemente platzsparend prasentieren

Die ShowMotion Sola GmbH zeigt in Niirnberg ihr
neues Ausstellungssystem ShowMotion X5 Rego
vor. Mehrere Bauelemente unterschiedlicher Gro-
Ben lassen sich damit professionell prasentie-
ren. Bauelemente-Fachhandler profitieren von ei-
ner erhdhten Mustervielfalt in der Ausstellung so-
wie von flexiblen Musterwechseln. So lassen sich
beispielsweise eine 110x220 Haustdir, eine 110x210
Haustir, ein 80x80 Fenster und zwei Innentiiren
mit 860x2110 Blatt in nur 2 m” ausstellen.
Alleinstellungsmerkmal des neuen Schiebesys-
tems ist der einstellbare vertikale Pfosten im
Schieberahmen. Durch ihn ldsst sich das lich-
te OffnungsmaR beliebig in der Breite anpassen.
Dabei ist die maximale Nennhéhe des Muster-
produkts auf 2200 mm festgelegt. Das Ergebnis:
Platzsparendes Ausstellen, das mehr Flexibilitat
in der Mustervielfalt ermdglicht. Der Bauelemen-
te-Handler kann schnell auf neue Trends am Markt
reagieren und die Zusammensetzung des Produkt-
portfolios sofort andern.

Die platzsparenden Ausstellungssysteme bie-
ten neue Mdglichkeiten in der Mustervielfalt bei
gleichzeitig voller Funktionalitdt. Das kommt dem
Endverbraucher zu Gute, denn dieser benétigt ei-
ne reiche Auswahl, um sicher zu sein, dass er al-
le Mdglichkeiten kennengelernt und im zweiten

MEESENBURG

Schritt die richtige Wahl getroffen hat. Der Aufstel-

ler ldsst den Kunden das ausgewdhlte Produkt vor

Ort erleben: Fensterfliigel konnen gedffnet und

geschlossen werden. Das Gerdusch der Tir, die ins

Schloss féllt, wird wahrgenommen.

Eigenschaften:

— Positionsstabilisator: Gelenktes Gleiten, auch
bei geneigtem FuBboden

— Punktuelle senkrechte Nivellierung: Ausgleich
unebener Bodenstellen durch Verstellen einzel-
ner Rahmensenkrechten

— Gepriifte Kugellager

— Einfach und schnell aufzubauen

— Leichter Transport

— Leicht Nivellierung der Struktur

— Modulare Bauweise

Die Basisausfiihrung des Ausstellungssystems (X5

Regd) ist mit fiinf Bauelementen ausgestattet.

Wahrend der Konfiguration lassen sich bis zu drei

Schieberahmen ergénzen. Sollen mehr als acht Ex-

ponate ausgestellt werden, lassen sich mehrere

Ausstellungssysteme aneinanderreihen.

ShowMotion ist auf die Planung und Realisierung

von Ausstellungsrdumen fiir Haustiiren, Fenster,

Innentiiren, Tore und Sonnenschutz spezialisiert

- von der Idee iiber die Planung und individuel-

le Fertigung bis hin zur Montage. Die Gruppe ist in

Vom Handler zum Systemgeber

BIM

Information

Baoieing
Modeling
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In Nirnberg stellt die Meesenburg Gruppe ihr
Pilotprojekt zum Thema BIM vor und kombiniert
es mit dem hauseigenen blaugelb Triotherm+
Vorwandmontagesystem. ,Wir wollen dem Pla-
ner, gerade in dem komplexen Bereich der Vor-
wandmontage mit all seinen Richtlinien auch in
puncto Absturzsicherung oder RC2/3, ein Paket
mit auf den Weg geben, das es ihm ermdglicht
seine Planungen mit unseren Produkten schnell
und prézise auszufiihren.” greift Robert Leinert,
Leiter Produktmanagement, auf. ,Hierfiir stellt

Der BIM-Bereich der Meesenburg Gruppe ist auf
der Messe in Halle 2 fiir Besucher und Interessierte
erlebbar.

Das neue Ausstellungssystem ShowMotion X5 Rego
erfiillt hochste Anspriiche an Raumoptimierung und
Design.

ganz Europa aktiv und in drei Landern vor Ort ver-
treten. Produktion und Showroom befinden sich in
Castellarano bei Modena in Norditalien. Zwei Ge-
sellschaften wurden in Berlin und Prag gegriindet,
um jeweils die Kunden in der D-A-CH Region und
in den osteuropdischen Gebieten bedarfsgerecht
zu bedienen.

www.showmotion.de | I8 Halle 4A, Stand 230

BIM das ideale Werkzeug dar, deshalb fiihrte fiir
uns als Systemgeber da auch kein Weg vorbei.” Di-
rekt vor Ort kdnnen Interessierte in die BIM-Welt
eintauchen und sich die verschiedenen Show-Ca-
ses vorfiihren lassen.

+Aufgrund der Vernetzung eines Vorwandmonta-
gesystems mit angrenzenden Bereichen und den
damit verbundenen strikten Vorgaben ist es auch
fiir uns und das Entwicklerteam ein sehr komple-
xer Prozess geworden, den es optimal abzubilden
gilt” fihrt Simon Seibert, Direktor Digital Meesen-
burg, fort. Gleichzeitig sind auch Modelle ausge-
stellt, die das blaugelb Vorwandmontagesystem
in verschiedenen Einbausituationen zeigen - so
dass hier auch der Ubergang von der digitalen in
die analoge Welt gegeben ist.

www.meesenburg.de | Il Halle 2, Stand 102
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SUNFLEX
FUr mehr Licht beim Leben

Licht und ein offenes Wohngefiihl spielen heutzutage in der Immobilienbran-
che eine immer gréRere Rolle. Das beginnt bei der Terrassengestaltung, geht
liber die Fassade und zieht sich innerhalb von Wohnungen und Hausern durch
alle Rdume. Seit tber 30 Jahren realisiert das Unternehmen fiir Falt-Schiebe-
Systeme, Schiebe-Dreh- und Schiebe-Systeme individuelle Losungen.

Ein Problem beim Einsatz von Glas-Schiebe-Systemen gibt es immer dann,
wenn das System nur unzureichende Flexibilitdt zuldsst. Standardmale, -ho-
hen und Rahmen beschranken die Gestaltungsoptionen. Doch Bau-, Reno-
vierungs- und Sanierungsprojekte zeichnen sich vermehrt dadurch aus, dass
Bauherren individuelle Akzente setzen. Ernst Schneider, Geschaftsfiihrer der
Sunflex Aluminiumsysteme GmbH: ,Immer mehr Eigenheimbesitzer wiin-
schen Glaselemente in Sondermafen. Besonders schmale oder extrem brei-
te Elemente lockern Raumtrennungen und Fassaden auf. Vor allem Stadtvillen
oder -hduser, Gebdude im Bauhausstil, Pultdach oder moderne Fachwerkh&u-
ser setzen Glas oft sehr spielerisch und raffiniert ein.”

Statt fester MaRe realisiert Sunflex je nach Systemtyp Hohen bis zu 3,5 m, wie
bei dem Falt-Schiebe-System SF 55.,Selbst unsere hdngenden Schiebe-Syste-
me setzen wir mit Glaselementen bis 2,6 m Héhe und 1,6 m Breite um. Noch
etwas hoher kénnen wir bei dem SF 30 arbeiten.

Dieses System ist stehend aufgebaut, heif3t: Die Gesamtlast liegt auf der Bo-
denschiene. Dies ermdglicht Elementhdhen bis zu 3 m, ohne dass die einzel-
nen Glasscheiben in einem Rahmen stabilisiert werden miissen.” Durch die
Ganzglasoptik fallen bei diesem System stérende Rahmen weg, sodass es sich
als Raumtrenner auch fiir moderne Bauprojekte mit hohen Decken eignet.
Wer auch eine optische Trennung wiinscht, fiir den eigenen sich Glas-Schie-
be-Systeme mit Bunt- oder Milchglas.

Nicht nur in der Konstruktion zeichnen sich hochwertige Glas-Schiebe-Syste-
me durch Flexibilitat aus. Auch fiir den Alltag bringen sie einen Pluspunkt,
den nicht jedes Glasfenster erfiillt: Das komplette Offnen der Elemente.,Sei es
die Trennwand im Wohnzimmer oder die Glasfassade zur Terrasse — bei der In-
tegration von Schiebe-System haben Eigenheimbesitzer die Mdglichkeit, die
Wande bei Bedarf,verschwinden zu lassen’ und so Raume zu vergréBBern oder
flieBende Uberginge zwischen Innen und AuBen zu schaffen”, verdeutlicht
Ernst Schneide

Foto: Sunflex

3 _
Individuell an Kundenbediirfnisse angepasst, fiigen sich Sunflex-Losungen
harmonisch in die Umgebung ein.

www.sunflex.de | I Halle 7A, Stand 516
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Roto NX

Das erneut pragende Drehkipp-
Beschlagsystem jetzt auch fur
Holzfenster

= fertigungsoptimiertes System flr besonders montage-
freundliche Verarbeitung

®  gesichertes Luften in Kipp-Stellung mit dem
TiltSafe-Fenster

= mehr Wohnkomfort durch integrierte Spaltluftung

= aquf Wunsch Smart Home ready mit
Roto Com-Tec Funksensoren

www.roto-nx.com

Roto
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SIKA
Alles rund um das geklebte Fenster

Sika Deutschland GmbH prasentiert ein vollstdndiges und zertifiziertes Leis-
tungsportfolio fiir geklebte Fenster. Das Unternehmen bietet fiir jeden Fens-
terbaubetrieb das Leistungsangebot, das individuell auf GroBe und Automa-
tisierungsgrad des Unternehmens zugeschnitten ist. Die Produktgruppe der
Sikasil WT-Silikonklebstoffe wurde speziell fiir die Glaskanten- und Falzgrund-
verklebung entwickelt. Sie erfiillen die Anforderungen von RC2- und RC3-Ver-
glasungen und bieten damit einen erhéhten Einbruchschutz.

Fiir eine minutenschnelle Aushartung der Verklebung von Glashalteleisten
sorgen die SikaFast-Acrylatklebstoffe. Die SikaFast-Serie 555 wird auf der Messe
erstmals vorgestellt. Die neue Klebstoff-Generation zeichnet sich auch durch
eine geringere Gefahrenklasse gegeniiber vergleichbaren Produkten aus und
bietet einen hoheren Gesundheitsschutz fiir die Verarbeiter.

Die Fensterklebstoffe sind in jeder Gebindeart erhdltlich — vom Schlauchbeutel
Uiber Kartuschen bis hin zu Fassware. So sind die Produkte fiir alle géngigen
Druckluftpistolen bis hin zu Pump- und Dosieranlagen konfektioniert. Eine be-
sonders hohe Leistungsfahigkeit und Prézision ldsst sich mit dem akkubetriebe-
nen PowerCure Dispenser erzielen. Das Verarbeitungsgerét wird deshalb eben-
falls in der industriellen Fertigung eingesetzt. Die Sika-Systemingenieure bera-
ten Messebesucher auch bei der Auswahl der passenden Anlagentechnik und
informieren {iber die Angebote zur Unterstiitzung von Kunden etwa mit Leih-
anlagen oder bei der Integration der Klebeanlage in den Produktionsprozess.

GFA

Fensterbaubetriebe kdnnen sich am Sika-Messestand iiber die fachgerechte
Applikation der Klebstoffe informieren.

Konkrete Analysen sowie softwaregestiitzte Wirtschaftlichkeitsberechnungen
und -prognosen gemeinsam mit den Fachleuten von Sika sind dann die nédchs-
ten Schritte, um eine sinnvolle Positionierung des Betriebs im Marktsegment
fiir geklebte Fenster auszuloten.

Das Sika-Fenestration-Team stellt Besuchern auch die Produktfamilie Sika-
Membran Active vor. Die Hochleistungsmembranen wurden fiir die fachge-
rechte Abdichtung der Baukérperanschlussfugen beim Einbau von Fenstern
und Tiiren entwickelt. Vier Produkte sind ab sofort auf dem Markt verfiigbar,
darunter fléchig selbstklebende Varianten, die dank der Hotmelt Technologie
eine schnelle und sichere Montage ermdglichen. Mit den Hochleistungsmem-
branen erweitert der Anbieter sein Portfolio bei den Abdichtungslésungen.

www.sika.de | I Halle 7, Stand 518

Die Malischneiderei flr Dichtungsprofile

Mit dem WhatsApp Foto-Service konnen Kunden ein
Foto der bendtigten Dichtung mit dem Smartphone
machen und per WhatsApp direkt an GfA schicken.

Das Familienunternehmen GfA-Dichtungen aus
Marxen bei Hamburg prasentiert dieses Jahr seinen
neuen Katalog: 544 Seiten voller Dichtungsldsun-
gen. Damit ldsst sich aus einem Sortiment von
5126 verschiedenen Dichtungsprofilen auswahlen.
Jedes Lagerprofil ist schon ab 5 m bestellbar. Da-
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bei bietet die GfA Werkstoffvielfalt — wie Weich-
PVC, TPE-S, TPE-V oder Silikon —, unterschiedliche
Harten und Materialkombinationen sowie zahlrei-
che Additive, z. B. flammenhemmende, lebensmit-
telechte und antibakterielle Ausfiihrungen. Un-
ter dem Motto ,Wir machen Dichtungen — maf3ge-
schneidert”, produziert die GfA im eigenem Werk-
zeugbau auch individuelle Sonderanfertigun-
gen und bringt selbst auBergewdhnliche Projekte
schnell zum Erfolg.,Individuelle Profile entwickeln
wir ab einer Auftragsmenge von 200 m. Dabei sind
den Vorstellungen unserer Kunden kaum Grenzen
gesetzt”, erklart Geschéaftsfihrer Lars Hagemeier.

Ein weiteres Messe-Highlight ist die 2-Kompo-
nenten-Dichtung. Fiir unterschiedliche Anforde-
rungen, wenn die Dichtung z.B. leicht einzubau-
en und gleichzeitig besonders dicht sein soll, hat
man die 2-Komponenten-Dichtung im Programm.
,Wir fertigen eine Dichtung aus zwei unterschied-
lichen Hérten an und das schon ab einer relativ
kleinen Menge. Wir bieten unseren Kunden sozu-
sagen GrofBserientechnik im Kleinen und auch hier

gilt wieder die Fiille von Auswahimdglichkeiten an
Material und Additiven’, so Hagemeier.

Im Online-Shop kann man das komplette Sor-
timent per Artikelnummer oder Kategorie nach
der passenden Dichtung durchsuchen. Mit dem
WhatsApp Foto-Service konnen Kunden aber auch
ein Foto der benétigten Dichtung mit dem Smart-
phone machen und per WhatsApp direkt zusen-
den. ,Unser Kundenservice meldet sich dann um-
gehend zuriick.” Mit dem Kalibrierungs-Tool kann
der Kunde sein Smartphone oder seinen Moni-
tor in der DarstellungsgroBe so anpassen, dass
die ausgewahlte Dichtung in OriginalgroBe an-
zeigt wird. So lasst sich feststellen, ob die gesuch-
te Dichtung genau die richtige ist.

In diesem Jahr ist zudem die GfA-SiliTech GmbH an
den Start gegangen. Mit dem Universalwerkstoff
Silikonkautschuk im Mittelpunkt will Hagemeier
mit diesem Firmenzweig noch schneller und maR3-
geschneidert auf die Kundenwiinsche eingehen.
Die neue Gesellschaft sorge fiir noch mehr Flexibi-
litdt und Produktivitat.

www.gfa-dichtungen.de | i Halle 1, Stand 549
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ELUMATEC

Maschinen-Riesen auf der FENSTERBAU

Produktinnovationen und intelligente Software:
Die elumatec AG zeigt in Nirnberg ihre maximal
flexiblen und zukunftsweisenden Lésungen — fiir
jede BetriebsgroBe und jede Anforderung. Der An-
bieter von Maschinen fiir die Bearbeitung von Alu-
minium-, Kunststoff- und Stahlprofilen zeigt tech-
nische Innovationen: Insgesamt acht Maschinen
werden hier vorgestellt — darunter auch beson-
ders groBe Modelle.

Zuwachs fiir die Doppelgehrungssdge DG 142: Als
grofBRe Version der beliebten DG kommt die DG 142
XL mit optischen und technischen Neuerungen.
Ob Einzel- oder Mehrfachschnitt, die flexible S&-
ge Uberzeugt im Arbeitsalltag und ist ausgestattet
mit aktueller Sicherheitstechnik sowie einem gro-
Beren Schnittbereich. Sie ist geeignet fiir 90°- und
45°-Zuschnitte und in drei Schnittldangenvarianten
erhéltlich: 3000 mm, 4500 mm und 6000 mm. In-
dividuelle Kundenwiinsche erfiillt die Doppelgeh-
rungssage dank optionaler Ergdnzungen, etwa
Etikettendrucker, Softwareerweiterungen, Rollen-
bahnen oder Dosierspriiheinrichtung.
Unterschiedlichste Aluminiumprofile kdnnen mit
dem groBten Modell der 628er-Baureihe bearbei-

tet werden. Fiir mehr Effizienz beim Arbeiten sor-
gen schwenkbarer Greifer und Fahrspanner. Stan-
dardmaBig ist das SBZ 628 XXL mit fiinf Auflage-
schwingen und acht Hubrollen ausgestattet, die
optional auf neun erweitert werden kdnnen. Wei-
tere Highlights des Spezialisten fiir die Fenster-,
Tiiren-, und Fassadenbearbeitung: linearer Servo-
antrieb, vollautomatische Reststiickverarbeitung
und bis zu acht Spindeln zum Frésen oder Bohren.
Bearbeitete Profile werden materialschonend auf
dem Entlademagazin abgelegt. Auf Anfrage sind
auch kundenspezifische Ausfiihrungen der Ma-
schinenausstattung projektierbar.

Auch das Stabbearbeitungszentrum SBZ 141 steckt
voller Highlights: Kurze Werkzeugwechselzeiten,
verschiedene Bearbeitungsldngen, autonome
Spannerverschiebung und das stabile Maschinen-
bett sind nur einige davon. Fiir komfortables Ar-
beiten sorgt die verbesserte Einlegeposition des
4-Achs-Stabbearbeitungszentrums. Durch die ver-
schobene Null-Kante kénnen Profile zudem leich-
ter eingelegt werden. Der leistungsstarke Alles-
konner ist mit acht mitfahrenden Werkzeugen be-
stlickbar und mit zertifizierten, antriebsintegrier-

Foto: elumatec AG

Beim 4-Achs-Stabbearbeitungszentrum 141 ist ein
Arbeiten im Pendelbetrieb maglich.

Foto: elumatec AG

Bis zu acht Spindeln zum Frasen oder Bohren
ermdglichen die flexible Bearbeitung von
unterschiedlichsten Aluminiumprofilen.

ten Sicherheitsfunktionen ausgestattet. Dank der

zwei getrennten Bearbeitungszonen konnen Alu-

miniumprofile optional im Pendelbetrieb bearbei-
tet werden.

Weitere Messe-Highlights im Uberblick:

— Das grofBte 5-Achs-Modell: Das Stabbearbei-
tungszentrums SBZ 151 mit modularem Aufbau.

— GroBtes Nachfolgezentrum: Das Stabbearbei-
tungszentrum SBZ 609 kommt mit Innengrei-
fer und Anhebefunktion fiir Armierungsver-
schraubung.

= Schnelle und prézise Arbeitsvorgénge sowie
die wegweisende Optik zeichnen das Stabbear-
beitungszentrum SBZ 122/75 aus.

— Alleskénner fiir kleine Betriebe: Das Stabbe-
arbeitungszentrum SBZ 122/70 Plus setzt neue
Standards in den Bereichen Dynamik, Effizienz
und intelligente Regeltechnik.

— Sdgen mit Komfort: Die Doppelgehrungssage
DG 244 besitzt frei zugangliche Auflagetische
und einen grof3en Sdgeblattdurchmesser.

www.elumatec.de | & Halle 3A, Stand 512

vom Allrounder auf kleinstem Raum bis zum
Profi fur industrielle Fertigung

Perfekte Fertigungsmdglichkeiten fur Sie im Fokus!
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Rapid Sagesteuerung PCE6000 mit Multi-Touch Bildschirm
bietet neuartige Losungen fiir modernen Profilzuschnitt.

RAPID

Profilzuschnitt mit neuen Perspektiven

Die Produktion ist bei den Verarbeitern je nach
Produktart und Materialbeschaffenheit sowie
nach Profildiversitat unterschiedlich organisiert,
sodass die Daten fiir den Zuschnitt auf der Dop-
pelgehrungssdge aus unterschiedlichsten Quel-
len und in vielféltigen Formaten generiert werden.
Von manueller MaReingabe, Maf3iibertragung per
Funk, Profilauswahl durch Einscannen des Bar-
codes bis zum vollautomatischen Datenimport
via Netzwerk - die neueste Hightech-Steuerung
PCE6000 von Rapid bietet Losungen fiir all diese
Anforderungen.

,Bei der Entwicklung der neuen Steuerung wur-
den neben unseren eigenen Ldsungsansdtzen
und Vorschldgen von Ferrocontrol, unserem Lie-
feranten fiir Steuerungssysteme, viele Anregun-
gen, sogar ,Traume” unserer Kunden beriicksich-
tigt, die wir im Laufe der letzten Jahre sorgfaltig
aufgenommen haben”, erzéhlt Rapid-Vertriebslei-
terin Olga Kriiger.

Die neue Anwendungssoftware basiert auf der
Dialog,
zum Beispiel fiir die Profilauswahl, kann sich die

Multi-Touch-Technologie. Intelligenter
letzten Eingaben merken, um sie schnell wieder
abzurufen.

Mit der neuen Funktion ,Teachen” wird die zuletzt
gemessene Vorschubzeit des Sdgevorgangs fiir das
eingelegte Profil ibernommen. Damit kann die ef-
fektive Sdgezeit fiir unterschiedlich breite Profile in-
dividuell hinterlegt werden. Der Riicklauf der Sdge-
blétter erfolgt sofort nach dem Schnitt, unabhan-
gig von der Reaktionszeit des Bedieners, der die
Tasten der Zweihandbedienung oft langer als n6-
tig gedriickt halt. Besonders bei sehr schmalen Pro-
filen kann eine bemerkbare Zeitersparnis durch die-
se Ablaufbeschleunigung verzeichnet werden.
Analog zur Vorschubzeit kann die Profilhohe fiir
die Hohenmessung ,geteacht” werden. Mithilfe
der Profilhdhenmesseinrichtung wird die exakte
Hohe des eingelegten Profils auf £0,1 mm genau

bestimmt. Bei einer Abweichung, die zum Beispiel
durch ein falsches Profil oder zu groBe Profitole-
ranzen verursacht werden kann, wird gegebenen-
falls automatisch nachpositioniert oder eine Mel-
dung lber das unzuldssige Maf3 eingeblendet.

Die PCE6000 ermdglicht erstmalig eine Auswahl
zwischen der traditionellen Zuschnittoptimierung
nach auf- oder absteigenden Langen und der al-
ternierenden Optimierungsreihenfolge.

,Ein Muss in der Industrie 4.0 ist die Rlickmeldung
der Auftragsdaten auf ein lbergeordnetes EDV-
System”, weill Kurt Kocher. Der Entwicklungsin-
genieur betreut bei Rapid mehrere Steuerungs-
systeme von Doppelgehrungssdgen und Profil-
bearbeitungszentren, steht den Kunden als An-
sprechpartner in allen Elektronikfragen zur Verfi-
gung und hat zur Entwicklung der PCE6000 maR3-
geblich beigetragen. ,Als erste Rapid Doppelgeh-
rungssage wurde die DGL220 auf die neue Steue-
rung PCE6000 umgestellt”, erzahlt Kocher.

KASTO MASCHINENBAU
Intelligente Lager-L&sung

Der Sdge- und Lagertechnik-Spezialist Kasto zeigt in der Frankenmetropole un-
ter anderem das platzsparende Turmlagersystem Unitower. Das Langgut- und
Blechlager ist ab sofort auch mit einer integrierten Pick-by-Light-Funktion er-
héltlich - dies reduziert den Zeitaufwand und vermeidet Fehler bei der Kommis-
sionierung. Im ,Smart Solutions Corner” kénnen sich die Besucher zudem tiber
die Losungen von Kasto rund um das Thema Industrie 4.0 informieren.

DasTurmlagersystem Unitower ist als Baukastensystem mit einzelnen Modulen
konzipiert. Dadurch lassen sich auch individuelle Ldsungen einfach realisieren.

In der ,Smart Solutions Corner” prasentiert Kasto seine Entwicklungen rund um die
Themen Digitalisierung und Industrie 4.0, wie beispielsweise die VisualAssistance.
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www.rapid-maschinenbau.de | & Halle 3, Stand 215

Die maximale Einlagerlange betrégt 14,6 m. Systemhd&hen bis 25 m sind damit
maglich. Mit ihrer variablen Beladehdhe sind die Turmlager deutlich platz-
sparender als die konventionelle Boden- und Kragarmlagerung. Das Hand-
ling der Ladungstrdger Ubernimmt ein Regalbediengerdt mit Lasttraverse.
Das sorgt fiir schnelle Zugriffszeiten und spart Energie.

Die auf Wunsch erhéltliche Pick-by-Light-Funktion ist besonders hilfreich in
Lagern, in denen die Paletten oder Kassetten in mehrere Ficher unterteilt
sind. Sie ist in die Steuerung integriert und erhélt von dieser die Information,
welcher Artikel fiir den jeweiligen Auftrag gerade ein- oder ausgelagert wer-
den soll. Nachdem der Ladungstrager auf die Station gebracht wurde, wird
der Inhalt der Kassette mit einem Lichtstrahl ausgeleuchtet. Der Bediener er-
kennt auf einen Blick das richtige Fach und kann die Ware fehlerfrei einlagern
oder entnehmen. Das reduziert den Zeitaufwand sowie falsche Zuordnungen.
Die Steuerung der Lager erfolgt durch die eigenen Software-Losungen Pro-
Control und ExpertControl. Per Touchscreen kann der Anwender verschiede-
ne Funktionen wie Lagerfach- und Kassettenverwaltung, Auftragsverfolgung
und Anlagendiagnose aufrufen und steuern.

Auf dem KASTO-Messestand finden Besucher auBerdem den,Smart Solutions
Corner”: Hier zeigt das Unternehmen seine Entwicklungen rund um die The-
men Digitalisierung und Industrie 4.0. Vorgestellt wird etwa das Warehouse
Management System KASTOlogic: Dieses ermdglicht eine durchgéngige Ver-
waltung und Steuerung automatischer Lagersysteme sowie auch ein mobiles
Bestandsmanagement von manuellen Lagerbereichen.

www.kasto.com | & Halle 4, Stand 353
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KNAPP

Neue Verbinder
fr Glasleisten

Knapp bietet mit dem FIXclip-

Schienen System die Ldsung zur

unsichtbaren Verglasung und

erfiillt damit hohe Anspriiche an FIXclip-Schiene fiir Glasbreiten ab 15 mm

die Asthetik. Sie spart Montage-

zeit, ermdglicht sauberes und leichtes Verglasen und tiberzeugt mit ihrer be-
sonderen Profilgeometrie.

Das System wurde jetzt um eine Profilgrée erweitert. Diese ist fiir eine Glas-
leistenbreite ab 15 mm konzipiert. Damit konnen sehr schmale Leisten befes-
tigt werden. Die neue Schiene gibt es in den Varianten FIXclip-Schiene GLE17
Plus und GLE17, das heit mit und ohne Keildichtung.

Das Neuartige ist die leichtgdngige Einrastfunktion. Die Glasleisten kénnen
spater zerstorungsfrei abmontiert werden und sind jederzeit leichter l6sbar.
Dariiber hinaus nehmen die zwei neuen Schienen groBere Toleranzen auf. Sie
sind in neuem Material mit neuer Profilgeometrie in der Farbe schwarz liefer-
bar. Der Einsatz bei Festverglasung aber auch bei Nassverglasungen ist ge-
wahrleistet und die Verarbeitung ist die gleiche wie bei den beiden anderen
Verbindervarianten GLE 18 und GLE 20. Die Schienen werden einfach mittels
SK-Schrauben oder Drahtstiften befestigt.

Wird eingeschraubt kann beim Einbruchschutz die Widerstandsklasse RC2 er-
reicht werden. Damit wird das Verglasungssystem nicht nur bei Sicherheit,
sondern auch bei der Warmeddammung allen Anforderungen gerecht.

www.knapp-verbinder.com | & Halle 4, Stand 150

WEITERE AUSSTELLER AUF DER
FENSTERBAU UND HOLZHANDWERK

Adler: Die Beschichtung mit dem Falten-Trick
Extrem niedriger Glanzgrad und extrem kratzfeste Oberflache: Was lange
Zeit als Widerspruch galt, macht die innovative Excimer-Technologie von
Adler méglich. Der Lackfilm wird mit kurzwelliger Strahlung behandelt. Diese
Strahlen bewirken eine Mikro-Faltung der obersten Lackschicht: Sie ist weder
sicht- noch fihlbar, sorgt durch die Lichtreflexion aber fir eine perfekt matte
Optik. Die Vorteile: stumpfmatte Glanzgrade ohne Mattierungsmittel und eine
extrem kratzfeste und harte Oberflache, wie man sie von UV-Lacken gewohnt
ist. Schrittweise soll bei Adler das Sortiment an farblosen und pigmentierten
Excimer-Lacken fir viele Auftrags- und Anwendungsarten erweitert werden.
www.adler-lacke.com | I Halle 5, Stand 143

Neue Dienstleistungskonzepte bei Leitz

Leitz zeigt auf der HOLZHANDWERK Dienstleistungskonzepte sowie Neuheiten

und Programmergénzungen fiir die holzbearbeitenden und holzverarbeitenden

Branchen. Einer der Schwerpunkte auf dem Messestand wird der

Nachschleifservice sein. Zur Messe werde man Servicekonzepte vorstellen,

die deutlich machen, dass das Nachschérfen und Wiederaufbereiten von

Werkzeugen in Herstellerqualitét die wirtschaftliche Alternative im Vergleich zu

Einmalprodukten ist. Spezialisten aus Oberkochen werden auch zeigen, warum

bestehende Losungen wie die ProfilCut Familie so erfolgreich sind.
www.leitz.org | Il Halle 10.0, Stand 206

032020 | GLASWELT

Anzeige

Y

R WINDOW

www.profine-group.com



Foto: Otto Martin Maschinenbau GmbH & Co. KG

TOP-THEMA FENSTERBAU FRONATLE: FENSTERFERTIGUNG

Um auch im Glasleistenbereich den Zwischenschliff iiberfliissig zu machen, wurde

der Q-Fin ein Fasenaggregat spendiert.

Mittels Rollenkanalfiihrung werden selbst kipptrachtige Bauteile sicher und prazise
durch die Maschine befordert

OTTO MARTIN MASCHINENBAU

Q-Fin: Fasenaggregat integriert

Um auch im wichtigen Glasleistenbereich den
Zwischenschliff tberflissig zu machen, haben
die Martin-Techniker fiir die Spezialschleifmaschi-
ne Q-FIN ein Fasenaggregat entwickelt. Jetzt kann
auch dieser kleine, aber wichtige Bereich mit der
Q-FIN - Technologie bearbeitet werden. Zudem
wurde die elektromotorische Positionierung der
seitlichen Biirstenaggregate realisiert.

,Durch das optional verfiigbare Fasenaggregat
steigern wir die Leistungsfahigkeit dieser Ma-
schine nochmals spiirbar.” ist Michael Miihldorfer,
Marketingleiter bei Martin, sich sicher.

Denn jetzt wiirden nicht nur die beiden Haupt-
sichtflichen einer Fensterkantel perfekt fiir die
Beschichtung vorbereitet, sondern auch die dem
Glas zugewandten Schrégflachen. Sowohl die pro-
filierte Kantel als auch die Glasleiste kdnnten nun
an allen relevanten Fldchen so vorbereitet werden,
dass der lastige und teure Zwischenschliff entfal-
len kann.

Die nun serienmaBig gesteuert einstellbaren seit-
lichen Biirstenaggregate minimieren die Ristauf-
wénde an der Q-FIN nochmals deutlich. Wie auch
das Fasenaggregat werden die beiden Aggrega-
te schnell und prézise per Touch-Steuerung ein-
gestellt.

Mihldorfer: ,Der Zwischenschliff gehort im Fens-
terbau zu den unbeliebtesten und teuersten Ar-
beitsgdangen.” Neben dem Zwischenschliff selbst
kommt dazu der logistische Aufwand: Rahmen
werden transportiert, gelegt und gewendet. Mit
dem ,Quality Finishing”-Verfahren entfallen der
Zwischenschliff und das damit verbunden Hand-
ling nahezu vollstandig.
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Das Verfahren: Durch feines Querkappen werden
die langs orientierten Holzfasern mikroskopisch
klein rechtwinklig angeschnitten. Und das in ei-
ner Definiertheit, die mit den herkdmmlichen Me-
thoden nicht zu erreichen ist. Bei anschlieBendem
Auftragen wasserbasierter Holzschutzmittel und
Lacke stellen sich dadurch die Fasern nicht mehr
auf und die Flachen bleiben glatt. Man bendtigt in
der Regel keinen Lackzwischenschliff mehr.
Zudem wird durch die Anwendung das Saugver-
halten des Holzes homogenisiert, was insbeson-
dere bei dunklen Tonen die bei Fensterbauern be-
kannte Gefahr von Fleckigkeit vermeidet.

Die Maschine ist in der Lage bei entsprechender
Einstellung bis 5/10 mm Holz abzutragen, aller-
dings ist dies laut Anbieter nicht die eigentliche
Aufgabe.

Das Unternehmen schétzt die Schleif- und Hand-
lingkosten auf rund 20 % der Herstellkosten eines
Holzfensters. Was dazukommt: Haufig wird teures,
gut qualifiziertes Personal durch diese Arbeiten fiir
andere Tatigkeiten mit mehr Wertschépfung blo-
ckiert.

Die Bearbeitung einzelner Fensterprofile ist durch
die Méglichkeiten der CNC-orientierten Fertigung
weiter auf dem Vormarsch. Die Beschichtung des
einzelnen Profils vor dem Zusammenbau ist da nur
ein weiterer logischer Schritt.

Der verspricht neben einer abermals gesteigerten
Produktivitat vor allem eine Beschichtung ohne
eingebaute Schwachstellen in den Eckverbindun-
gen. Das Fenstereinzelteil wird in der Q-Fin unab-
hdngig von seiner Profilform vierseitig sicher und
schonend gefiihrt.

Mittels der speziellen Rollenkanalfiihrung werden
selbst kipptrachtige Bauteile von 250 X 250 mm bis
zu Leistenware von 10 x10 mm sicher und prazi-
se durch die Maschine beférdert — auch profilierte
Kurzteile bis minimal 350 mm Ldnge. Die grof3en
maximal bearbeitbaren Dimensionen machen die
Q-Fin auch fiir Fassadenbauer oder Wintergarten-
hersteller interessant.

Die Maschine wird idealerweise direkt hinter der
Profilierung eingesetzt. Danach stehen dem Fens-
terbauer mehrere Wege offen: Entweder die Rah-
men werden verleimt und gehen dann in die

Oberflache. Oder die Werkstiicke laufen zunéchst
durch einen Fluttunnel. Das birgt den Vorteil, dass
alle 6 Seiten des Bauteils mit Impragnierung ge-
schiitzt sind.

www.martin.info
IZ1 Halle 9, Stand 303

Foto: Otto Martin Maschinenbau GmbH & Co. KG

Bereits die Abmessungen von ca. 3,8 X1,7x1,9m
machen klar, dass es sich bei der Q-FIN um kein
Leichtgewicht handelt.
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TWT & ZUANI

Auf die Bauform

kommt es an

Zur Messe prasentiert TWT mit
seiner Niederlassung  Zuani
Deutschland viele Neuigkeiten
rund um Werkzeugtechnologie
und Fensterfertigung. Erstmalig
wird das neue Werkzeugsystem
Laser HP vorgestellt, das — so Zu-
ani-GF Martin Rauscher eine neue
Benchmark in der Zerspanungs-
technik setze. Anspruch der Inge-
nieure bei TWT war, ein optima-

FENSTERBAU FRONTALE: FERTIGUNG UND MONTAGE TOP-THEMA

Foto: ZUANI Deutschland GmbH

Erstmalig wird TWT und Zuani
das neue Werkzeugsystem Laser
HP vorgestellen.

les Werkzeug fiir die CNC-Fertigung zu konzipieren, mit dem Ergeb-

nis hochster Laufruhe bei maximaler Vorschubgeschwindigkeit. Das
neue Werkzeugsystem besteche jetzt durch seine geschlossene Bau-
form, ermdglicht Schnittgeschwindigkeiten bis {iber 120 m/sek. und
beinhaltet eine clevere, patentierte Messerspannung.

Gespannt sein diirfen die Besucher auch auf einen neuen Konfigura-

tor, TWT Sale”. Hervorgegangen aus Anforderung des Zuani-Anwender

Netzwerkes, greift die Software auf Daten der Auftragserfassung zu-

riick und bietet den Anwendern Zusatznutzen im Marketingsegment.

SFS INTEC

So gelingt die Absturzsicherung

Als Spezialist fiir Befestigungslésungen pra-
sentiert sich SFS mit Systemldsungen fiir die
Fenstermontage und die Bandertechnik.
Zu den Highlights zéhlt die absturzsichern-

de Befestigung von Fenstern — das System
JB-D/FA Plus. Diese Lésung wurde mit Blick
auf die hohen Anforderungen bei der Montage
von bodentiefen Elementen ohne Mauerbris-
tung und groBRe Fenster mit hohem Glasanteil
entwickelt.,Mit seiner bauaufsichtlichen Zulas-

sung und einer Typenstatik macht es die Nach- JB-D/FA Plus vereint Lastabtragung und

. . . . Absturzsicherung in einer Systemldsung.
weisflihrung einfach und zuverldssig", erldutert 9 4 J

Michael Mittler, Product Manager bei SFS. Das

System reduziert die Anzahl Befestigungspunkte, zusatzliche Zeiteinsparungen kénnen
durch die optionale werkseitige Vormontage realisiert werden und Profilsysteme mit den
Ublichen Profilverbreiterungen sind in der Zulassung abgedeckt - das kdnne derzeit kei-
ne andere L&sung, heif3t es. Es eignet sich fiir die unterschiedlichsten Einbausituationen.
Als Lésung fiir Fensterbauer présentiert SFS dariiber hinaus das Winkelvollsortiment
JB-A, konzipiert fiir die sichere Lastabtragung bei bodentiefen Fensterelementen. Als
weiteres Highlight stellt SFS das Dynamic 3D-G vor, ein neues Rollentiirband fiir Haus-
tliren aus Kunststoff bei dem keine Dichtungsunterbrechung mehr stattfinde.

www.zuani.de | i Halle 6, Stand 153

www.sfsintec.de | Ik Halle 1, Stand 513

Anzeige

Fassaden Holz/Metall Falt- und Schiebewéande Briefkdsten und Paketboxen Solarsysteme Beratung und Service =
Schweizer

Mit Schweizer spannende
Perspektiven gewinnen. et

Schweizer steht fir innovative Lésungen und zeitgemasse Holz/Metall-Fenster- Ernst Schweizer AG

N . . s pa . . Bahnhofplatz 11
systeme: asthetisch, nachhaltig, sorgfaltig hergestellt in der Schweiz. Erleben 8908 Hedingen
Sie die Highlights 2020 windura E-top, windura classic mit franzésischem Balkon Schweiz

und duraslide top Holz/Metall-Schiebetlr live auf der Fensterbau FRONTALE. www.ernstschweizer.ch

Qualitat
Nachhaltigkeit
Innovation

w

18.-21. Mérz 2020

Telefon +4144763 6111

Foto: SFS



TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: HOLZFENSTERFERTIGUNG

Bei Miiller Holzfensterbau entstehen Holz- und Holz-Aluminium-Fenster in hdchster Qualitdt. Die Profiltiefen von 1V68 bis IV120 werden nach Kunden-Anforderungen gefertigt.

Die Briider Stephan und Matthias Miiller (v.1.) leiten mit ihrem Vater gemeinsam das  Alle Zulieferer sind beim Firmenrundgang beeindruckt von der Fertigungseffizienz
Unternehmen, welches jetzt in 4. Generation besteht. und von den groBen Projektumfingen, die hier bewdltigt werden.

Fensterfertigung par excellence

Wer in Essen an der Firma Miiller vorbeifahrt, ahnt nicht, was sich hinter dieser fast
unscheinbaren Adresse mitten auf einem alten Zechengeldnde verbirgt. Kein extravaganter
Ausstellungsraum weist auf die Produkte hin, die hier entstehen. Auch ein Verwaltungsgebaude
sucht man (noch) vergeblich. Aber schon auf dem zweiten Blick wird klar: Hier geht es

um Fenster, um sehr viel Fenster. Dazu gehoren ein einzigartiges Maschinenkonzept und
Zulieferer, die mit geklebten Systemen fiir wichtige Alleinstellungsmerkmale sorgen.
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mmmmmm Schon der GroBvater Otto Muller fokus-
sierte sich auf Fenster und Tiren aus
Holz. Holz im Blut haben die jetzigen Geschaftsfuh-
rer und seine Enkel auf jeden Fall — jedenfalls wiir-
den sie nicht auf die Idee kommen, ein Fenster aus
Kunststoff zu produzieren. Das bereits in der Wei-
marer Republik gegriindete Familienunternehmen
Miiller Holzbearbeitung entwickelte sich wie so oft
aus einer Schreinerei heraus zum ausgewiesenen
Holzfenster-Experten. Die beiden Brider Matthias
und Stephan Mller haben sich die Betdtigungsfel-
der gut abgesteckt: Stephan ist der Mann fr Ver-
trieb und Kalkulation und Matthias ist der Technik-
Experte. Aber beide und der Vater sind immer da-
riber informiert, was der andere gerade bewegt

Millionenauftrage sind der Alltag

Das Unternehmen richtet sich an GroR- und In-
dustriekunden. Die Firmenlenker jonglieren ge-
lassen mit riesigen Auftragsvolumina, dass man
aus dem Staunen nicht mehr herauskommt. ,Ein
Auftrag fangt bei uns meist erst ab einer halben
Million an’, grenzt Matthias Muller das Kunden-
Spektrum ein. Man agiert als Partner fiir Grol3pro-
jekte (z.B. der ,Koloss von Prora“) und manchmal
als Retter in der Not, denn sogar bei groBeren
Objekten komme es vor, dass Fensterelemente
einfach mal vergessen werden, so sein Bruder.
,Die Wohnungsbaugesellschaft ist dann heil-
froh, wenn wir innerhalb von wenigen Wochen
500 und mehr Fenster liefern kénnen. Vom End-
kundengeschaft hat man sich véllig abgekop-
pelt. Dagegen sind grofRe Objekte im Denkmal-
schutz- oder im Sicherheitsbereich (bis RC 3) ihr
Steckenpferd:,Da fiihlen wir uns wohl!”

LWir verkaufen uns
Uber die Kapazitat”

Eine klare Aussage horen wir zum Thema of-
fentliche Ausschreibungen: ,Die sind fiir uns nur
von Juni bis September interessant — dann ist
der normale Fensterbauer ausgelastet und gibt
auch vernlnftige Preise ab”, so Stephan Miiller.
Ansonsten beteiligt man sich nur an Objekt-Aus-
schreibungen, die zu grof3 sind, um ernstzuneh-
mende Wettbewerber anzusprechen. AulSerdem
habe man seine Stammkunden — und immer
geht es vorrangig um die Lieferfahigkeit. Ste-
phan Mdller:, Wir verkaufen uns heute eigentlich
gar nicht mehr tber den Preis, sondern vorran-
gig Uber unsere Kapazitat” Klar, dass man ohne
entsprechendes hochstes Qualitdtsniveau an der
Baustelle nicht anfahren darf, daftr sei man be-

032020 | GLASWELT

Unter beengten Platzverhaltnissen verrichtet in einem
Nebengebéude ein Conturex 125 Vario seinen Dienst.
Das umfassende Werkzeugmagazin (Rigner) sorgt fiir
geringe Ausfallzeiten.

Die Ecoline Profilschleifmaschine wurde eigens fiir
das Unternehmen neu konfiguriert. So lassen sich die

Eingangskontrolle der Isolierglaseinheiten: Hier
werden die Glaser auf Fehler kontrolliert und
anschlieBend in das Glaslager aufgenommen.

kannt. ,Fir unsere Kunden spielen dariiber hin-
aus die Leistungsfahigkeit und die Liquiditdt eine
wesentliche Rolle” Matthias Mller erganzt, dass
auch die Themen BIM und After-Sales-Service
wichtig seien. Deshalb werde man demndchst
via Fensterbausoftware (Prologic) einen QR-Code
flr jedes einzelne Fenster ausgeben. ,Wenn eine
Scheibe kaputt geht, kann der Kunde die techni-
schen Informationen auslesen. Wir liefern dann
umgehend Ersatz’, erklart Stephan Maller. »

Anzeige

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Foto: Daniel Mund / GLASWELT
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Oberflachen der Fensterkanteln optimal vorbehandeln. W

Alles aus einer Hand
Kompetent und Zuverlassig
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Beschichtungsanlagen
fur Holzelemente

Impragnierung und Grundierung,
Zwischenbeschichtung und
Decklackierung.

Wir planen und realisieren seit
25 Jahren Anlagen fir Handwerk,
Mittelstand und Industrie.
Planung, Konzeption, Beratung,
Schulung.

Ein Partner fur das ganze Projekt.

i

Range+Heine GmbH Www.range+heine.de

Range + Heine GmbH
+49 (0) 7195 9772540
info@range-heine.de




TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: HOLZFENSTERFERTIGUNG

Noch werden hier die Fliigelrahmen gescannt und an die Klebe-Anlage
gemeldet. Kiinftig wird auch hier eine automatische Klebeband-
Montageanlage in den Produktionsprozess integriert.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Hier das Herzstiick der Fliigellinie: Im Glasscheiben-Verklebeautomat werden die Fliigel und die
Glasscheiben ,verheiratet”. Der Tisch muss an drei Stellen absenkbar sein — auBerdem fixiert er
den Fliigelrahmen fiir die Isolierglaseinheit.

Zum Erfolgsgeheimnis der Fensterbauer geho-
ren modernste Bearbeitungsaggregate und eine
sehr intelligent verkettete Produktionslinie. Was
als Fluch und Segen zugleich die Fertigung be-
stimmt: Das Unternehmen verfiigt nur Gber ei-
ne dufBerst begrenzte Produktionsfliche von
5500 m” ohne Erweiterungsméglichkeiten — ein-
gezwdngt zwischen Stadtpark, Stralen, Bahn-
gleisen und Autowerkstatt. Umso wichtiger ist al-
so eine Fertigungslinie, die die knapp bemesse-
nen Platzressourcen geschickt ausnutzen kann.

Neue Fligellinie mit Klebetechnik

2018 stand dann eine wichtige Investitionsent-
scheidung an: Mit dem Anlagenbauer Lemuth
war man sich einig: Eine neue Fliigellinie sollte
die Beschlagsmontage deutlich effizienter ge-
stalten. Auch ging es den Holzfenstermachern
um die Einfiihrung der Klebetechnik — und zwar
ausnahmslos fir jedes Fenster. Schlieflich galt
und gilt es, den Serviceaufwand nach dem Fens-
tereinbau deutlich zu verringern. Das ldsst sich

Eine Andriickeinheit
sorgt mit Andriickrollen
dafiir, dass die Scheibe
auf dem Klebeband
angedriickt wird. Sind
Fliigel und Glasscheibe
fixiert, wird der
2K-Klebstoff in die Fuge
eingebracht.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT
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mit geklebten Systemen umsetzen, denn dem
,Setzen” eines Fensters wird nachhaltig vorge-
beugt. Matthias Mdller: ,Gegeniiber unseren
GroBkunden haben wir mit dem geklebten Flu-
gel ein weiteres Argument, um uns vom Wett-
bewerb zu unterscheiden. Der Kunde bekommt
ein Fenster, bei dem der Wartungsaufwand deut-
lich reduziert ist. Wir nutzen das als Verkaufsargu-
ment Mit der neuen Anlage, die jetzt seit Jah-
resanfang im Einsatz ist, wurde die Klebetech-
nik durchgangig im automatisierten Verfahren
realisiert. ,So lasst sich der finanzielle Aufwand
in Grenzen halten’, hat Matthias Mdller nach-
gerechnet. Die Applikation durch handgefiihrte
Kartuschensysteme komme fUr sie nicht in Frage.

Mit Sicherheit ein gepriiftes System
Der langjdhrige Klebepartner Otto-Chemie und
Remmers als Oberfldchen-Lieferant brachten zu-
sdtzlich noch Lohmann als Klebeband-Experten
mit ins Gesprdch: Alle genannten Unternehmen
haben sich zu einer Initiative fir die Verklebung

von Glasscheiben auf definierten beschichteten
Holzoberflachen zusammengeschlossen.  Ge-
meinsam konnte in einer aufwendigen Priifpro-
zedur bewiesen werden, dass diese Verklebung
den geforderten Belastungen mehr als standhdlt.
Martin Wiesmann, Bereichsleiter Remmers Tech-
nik Service Industrie Geschaftsbereich Holzfarben
und Lacke, erldutert: ,Das Verkleben von Glas auf
rohem Holz passt nicht zum Produktionsprozess.
Dieses Sachverhalts haben wir uns angenommen
und bewiesen, dass die Klebung auf beschichte-
tem Holz funktioniert” Die Verbindung wurde
an 14400 Probehdlzern getestet und am Ende
ist Teil5 der ift-Richtlinie VE-08/4 ,Beurteilungs-
grundlagen flr geklebte Verglasungssysteme”
daraus entstanden.

Fir die Essener Holzfensterhersteller war das der
entscheidende Ansatz: Wir brauchen Sicherheit
fr unsere Konstruktionen. Diese Sicherheit wird
uns mit der Richtlinie und den damit vorausge-
gangenen Versuchsprozeduren gegeben. Uns
stehen jetzt eine umfangreiche Auswahl — »

STECKBRIEF MULLER
HOLZFENSTERBAU

— Holz- und Holz-Aluminium-Fenster

— Umsatz zwischen 30 und 40 Mio. Euro

— 60000 Fenstereinheiten/Jahr

— Sicherheitsfenster bis RC3

— Denkmalschutzfenster

— Aluschale: Batimet, Gutmann

— Beschlag: Roto seit Ende 2019

— Holzlieferant: Miinchinger, Schiller

— Software: Prologic
www.muellerholzfensterbau.de
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DIGITALISIERUNG
UND TRADITION
PASST DAS
ZUSAMMEN?

Individuelle Handwerkskunst ist heute vielleicht gefragter
denn je. Kiirzere Lieferzeiten und attraktive Preise aber
auch. Fur unseren Betrieb brauchen wir deshalb einen
Partner, der uns nicht nur eine Maszhine verkauft, sondern

uns mit umfassender persénlicher Beratung-und skalierbaré_n %
digitalen Lésungen in die Zukunft begleitet. '
WEINIG bietet mehr.

Der erste Schritt nach vorn: think.weinig.com

v

WEINIG Ii'\./e erleben:

HOLZ-HANDWERK 2020 | Halle 9 | Stand 304



TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: HOLZFENSTERFERTIGUNG

“";;’

Nach der Klebestation werden die Fliigel an drei Montagetischen weiterbearbeitet und in die

Fliigelpuffer iibergeben.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Sonderkonstruktionen im Denkmalschutz bis RC 3: Die Gestaltung wird
mit den Bauherren / Denkmalschutzbehdrde individuell festgelegt.

von Klebesystemen zur Verfligung, bestehend
aus Holzart, Beschichtung und Klebstoff/Klebe-
band und Glas. AuRerdem ermdglichen uns die
genannten Zulieferer auch die Weiterentwick-
lung neuer abgestimmter Klebesysteme.”
Remmers Vertriebsleiter Martin Stoger erganzt:
,Es freut uns, nicht mehr nur als Lieferant von
Lacksystemen aufzutreten, sondern unseren
Kunden auch zu helfen, sich weiterzuentwickeln
— auch durch unsere Kooperationen mit den an-
deren Partnern”

Viele Fenster, wenig Platz

Den Gesamtumfang der Anlageninvestition be-
ziffert Stephan Mdller auf rund 3,8 Mio. Euro und
tatsdchlich seien die Versprechungen des Anla-
genbauers und auch der Zulieferer eingehalten
worden.

Anlagenbauer Lemuth selbst freut sich tber sol-
che Herausforderungen wie bei diesem Projekt.
Meinhard Lemuth: ,08/15 kénnen wir nicht bau-
en, daflrist unser Anspruch zu hoch.” An den be-
engten Raumlichkeiten und der Forderung nach
einem 2-Minuten-Takt lieBe sich nichts dndern.
Gefordert war ,in der Lage zu sein, die groften
Fenster zu bauen und daftr den kleinsten Platz
zur Verflgung zu stellen Der Maschinbau-Ex-
perte ist sich nach der Realisierung sicher:,So et-
was hat sonst keiner in der Fensterwelt."

Als besondere Herausforderung erwies sich die
Konzeption des Anlagentisches zur Verklebung:
Dieser muss an drei Stellen absenkbar sein — au-
Rerdem fixiert er den Fligelrahmen fiir die Iso-
lierglaseinheit. Lemuth: ,Wir haben bewiesen:
Auch normale Holzfenster kénnen automatisiert
verklebt werden.” Insgesamt werde das ohnehin
schon hohe Qualitdtsniveau noch einmal ange-
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hoben, denn ,mit jeder Automation innerhalb
der Fertigung werden Storquellen ausgeschlos-
sen und wertschopfende Zeiten optimiert”.
Wenn sich alles so gut fligt, dann Gberrascht es
nicht, dass nach Abschluss des Investitionspro-
jektes gleich der ndchste Schritt folgt: Noch in
diesem Jahr wird die Blendrahmenmontage au-
tomatisiert — eigens daftr wurde bereits ein Fer-
tiglager gerdumt.

RC3 als sicheres Klebe-System

Die Projektpartner Remmers, Otto-Chemie und
Lohmann werden auch in Zukunft Fensterbau-
ern ihre Mdglichkeiten aufzeigen, um die Klebe-
technik auf behandeltem Holz in ihre Fertigung
zu integrieren. Demndchst werde das sogar
mit einer RC3-Konstruktion zu machen sein — die

Vorprifungen beim Sachverstandigenburo Dupp
sind abgeschlossen, PfB-Prifzeugnisse sollen be-
reits zur FENSTERBAU vorliegen. Die Nachfrage
nach abgestimmten Klebesystemen habe jeden-
falls deutlich zugelegt, so alle Partner unisono.
Dennoch bedauert Fensterexperte Muller am
Schluss der Werksfiihrung, dass die Wertschét-
zung flr ein Holzfenster in Deutschland nicht be-
sonders hoch sei — der Preis stehe an erster Stel-
le und man misse seinen Weg aus dieser Preis-
diskussion finden. Andererseits werde wichtiger,
dass sich der Kunde gut beraten fihlt.,Und das
haben wir uns schon immer auf die Fahnen ge-
schrieben: Mein Bruder liefert dem Kunden einen
verniinftigen Preis und von mir bekommt er ei-
nen vernlnftigen technischen Vorschlag” ==
Daniel Mund

L T e
\1/ LEMUTH-ANLAGENKONZEPT FUR FA. MULLER

— Fllgel-Aufgabestation: Autom. Entnahme der
Fliigel aus den Fachwagen und Ubergabe an den
Dichtungseinziehautomaten

— Dichtungseinziehautomat mit 4
Dichtungseinziehkopfen, inkl. Dichtungs-
befeuchtung, Primerspriiheinrichtung

— Fllgel-Beschlagmontagecenter: Autom. Montage
der Fliigellager und Mittenverriegelungen,
Bearbeitungsplatz als Drehtisch mit
Hubeinrichtung, automatische Montage und
Stanzmaschine abzuldngender Beschlagteile,
Mittenverriegelungen, Koppelteile

— Klipsteil-Montageautomat: Setzen und
Verschrauben der Klipsteile fir die Alu-Schale

— Kreuzverteiltisch und Wendeeinrichtung

— Klebeband-Montageautomat mit Montage der
Verbundbeschldge inkl. Absaugeinrichtung fr
abgezogene Schutzfolie

— Glasscheiben-Verklebeautomat: Automatischer
Ein- und Austransport der Fligel und
Glasscheiben, Glasscheibensetzeinrichtung mittels
16 Saugern, DYNA-Flow Dosieranlage fir A- und
B-Komponente, 2K-Pumpeinrichtung fiir Klebstoff
und Andrlckeinheit

— Montageplétze / Ubergabe der Fliigel an die
Pufferanlage

— Puffer- und Sortierstation flir Glasscheiben und
Fllgelelemente

— Glasrandreinigung: Automatische Befeuchtung
und Abschnitt des Reinigungsfilzes

www.lemuth.com B Halle 3, Stand 327
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LOHMANN

Die Experten flr's Klebeband

KLEBESCHUTZ GEGEN LANGFINGER

Das Klebeverfahren flr beschichtetes Holz stellt Remmers, Otto-
Chemie und Lohmann vom 18. bis 21. Marz 2020 auf der FENSTERBAU

Die,Bonding Engineers” Lohmann aus Neuwied stehen Fensterbauern von der ersten Idee FRONTALE vor. Experten erldutern vor Ort die Funktionstiichtigkeit

an als kompetenter Partner zur Seite. Individuelle Klebekonzepte, ein iiberzeugendes Pro- des innovativen Klebeverfahrens und seiner Komponenten. Das ift

duktportfolio, effiziente Prozessintegration und nachhaltige Optimierung sichern den Er- Rosenheim hatte bereits auf der Messe 2018 die Funktionstiichtigkeit

folg in der Fensterfertigung und den idealen Weg zur maB3geschneiderten Klebeldsung. des Verfahrens zertifiziert.

Lohmann selbst versteht sich als Systemanbieter und weltweit tétiges Technologie-Un- Nunmehr liegt auch das positive Ergebnis der
Einbruchschutzprifungen RC3 fir den gehobenen Privatbedarf
mit den beiden Holz-Aluminium-Fenstersystemen ,Mira-CTS" und
,Mira Contour-CTS" vor. Beteiligt waren neben Remmers die Firmen

Lohmann, Otto-Chemie, Leitz, Roto, GU und Gutmann. Eingesetzt

ternehmen, welches die gesamte Wertschopfungskette bei der Produktion doppelsei-
tiger Klebebander abdeckt. DIE Klebebénder schaffen eine sichere Verbindung in den
Bereichen Bauprofile, Fenster- und Tiirenbau, Dachausbau, Fassadenverklebung und
Innenausbau.

werden dabei neben den Induline Lack- und Lasursystemen von
Remmers auch die Klebebdnder, Fliissigklebesysteme, Beschlage,
Aluminium-Verkleidung und Holzfenster der Projektpartner.

www.lohmann-tapes.com | I Halle 6, Stand 259

Das Zertifikat des ift Rosenheim erhielten die beteiligten

Firmen fUr die Abstimmung der einzelnen Komponenten
untereinander bereits 2018. Die Induline-Beschichtungen von
Remmers harmonieren demnach mit der Klebung und erfiillen

die Anforderungen des neuen Teils 5 der ift-Richtlinie VE-08/4
,Beurteilungsgrundlagen fiir geklebte Verglasungssysteme”. Geprft

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

wurde das erfolgreiche Zusammenwirken von Beschichtung und
Klebstoffen anhand verschiedener Holzarten, Trocknungsmethoden
sowie Beschichtungsaufbauten. Das Zertifikat gilt sowohl

fur handwerkliche als auch industrielle Anwendungen. Die
systematische Klebung auf beschichteten Holzoberfldchen
verbessert die Effizienz des Fertigungsprozesses, indem es diesen
beschleunigt. Auch groRere Glasflachen lassen sich aufgrund der
geringen Rahmenbreite herstellen.

\ o »( 1

Auf der Roadshow der Firmen Remmers, Otto-Chemie, Lohmann Klebetechnik und Leitz wurde
2018 ein RC 3-Holzfenstersystem mit Verklebung an beschichteter Holzoberflache prasentiert.

REMMERS OTTO-CHEMIE
Sorglospaket fur Dichten & Kleben an
den Kunden der Gebaudehdulle
Als Komplettanbieter fiir Holzfarben und Lacke biindelt Rem- Eine Reihe neuer Produkte — u.a. Ottoseal M 361,
mers in einem 360°-Konzept seine Produktsysteme und Service- ein Uberstreichbarer Dichtstoff fiir Hochbau-
leistungen mit klarem Mehrwert fiir den Kunden. Deutschland- und Anschlussfugen mit Strukturoptik, Ottocoll
weit gibt es ein Netz von 300 Fachvertretern und Anwendungs- $81 und S670, 2K-Silicone fiir das geklebte Fens- Der neu aufgelegte Branchenkatalog
technikern. Ein Logistikkonzept sorgt dafiir, dass individuelle ter, und Ottocoll S 645 fiir das sichere Kleben und  beriicksichtigt die geinderten
Lieferungen innerhalb von 24 Stunden ankommen. Abdichten von Sonderkonstruktionen aus Glas —  Standards in den Bauvorschriften.
Speziell bei GroBprojekten und Instandsetzungen unterstiitzt hat Otto veranlasst, seinen Branchenkatalog ,Glas
die Remmers Fachplanung durch Beratungsleistungen von der « Fenster « Fassade” anldsslich der Messe neu aufzulegen. Dle 240 Seiten starke Neuaufla-
Analyse bis hin zur Umsetzung. Das eigene Institut fir Analytik ge beriicksichtigt gednderte Standards in den Bauvorschriften ebenso wie die Aktualisie-
bietet eine breite Palette an labortechnisch-analytischen Dienst- rung aller technischen Datenbldtter zu den Produkten. Anwendungsbeispiele, Anleitungen
leistungen u.a. fiir den Fenster- und Tiirenbau an. In den beiden und Arbeitsschritte fiir Dicht- und Klebeaufgaben an Glas, Fenster und Fassade werden an-
Kompetenzzentren in Loningen und Hiddenhausen lassen sich schaulich dargestellt. Der Otto-Branchenkatalog richtet sich an professionelle Verarbeiter
Applikationsverfahren sowie Lacksysteme unter Realbedingun- verschiedener Gewerke. Er ist dem erfahrenen Handwerker ebenso zu empfehlen wie dem
gen auch im Kundenauftrag priifen. SchlieBlich bildet die Bern- Berufsanfanger, der mit den vielen, sorgféltig bebilderten ,Schritt-fiir-Schritt“-Anleitungen
hard Remmers Akademie ein zentrales Element im 360°-Kon- praxisorientierte Informationen zur handwerklichen Ausfiihrung findet. Aber auch der Pro-
zept, wenn es um Technologietransfer sowie um die Wissensver- fi-Verarbeiter kann von der ldsungsorientierten Darstellung der gebrauchlichsten Dicht-
mittlung geht. und Klebeaufgaben um Glas, Fenster und Fassade nur profitieren.

www.remmers.com | B Halle 5, Stand 251 www.otto-chemie.de | & Halle 6, Stand 119
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GLASWELT VOR ORT: SOLARLUX

Hier entstehen
Falten aus Holz

Bei diesem Redaktionsbesuch stand Staunen auf dem Programm:
Solarlux Deutschland fertigt in Melle High-End-Faltwande aus
Holz und Aluminium - mit einem Conturex von Weinig. Warum
die Projektbeteiligten rundherum zufrieden sind und was die
Falten-Crew noch so alles zu bieten hat, steht in diesem Beitrag.

mmmmm  Timo Kolde, Key-Account-Manager

Holz und Holz-Aluminium Systeme
bei Solarlux, spriiht vor Begeisterung. Einerseits
spricht er leidenschaftlich von den Produkten, die
das Haus verlassen. Gleichzeitig merkt man, dass
Kolde sich im Unternehmen pudelwohl fihlt. Seit
4% Jahren hat er nun diese Funktion inne und

bereist die DACH-Region und Luxemburg oder

betreut seine Kunden vom Homeoffice aus.

LSolarlux erfindet sich standig neu” sagt Kolde.
Das Lean Management ziehe sich durchs gan-
ze Unternehmen, von der Produktion bis in die
Verwaltung. Ein Ergebnis der standigen Optimie-
rung der Prozessketten: Die Lieferzeiten konnten

Die Auf- und Abnahme der Werkstiicke erfolgt bei dem
Conturex an verschiedenen Stellen.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

erheblich gesenkt werden: Von bis zu 11 Wochen
vor zwei Jahren auf jetzt nur noch 6 bis 7 Wo-
chen. Dabei hat man auch den Fachkraftemangel
immer im Hinterkopf, denn eine Erhéhung der
Kapazitdtsleistung ist zugleich eine Antwort auf
fehlende Arbeitskraftkapazitdten. Kolde macht
auch klar, dass der Lean-Prozess nie abgeschlos-
sen sein wird. ,Wir sind standig dabei, die Axt zu
scharfen!”

Generell liegt dem Unternehmen viel daran, dass
sich die insgesamt 850 Mitarbeiter wohlfiihlen.
Die Wertschdtzung jedes einzelnen fallt auf! Zu
jeder Gelegenheit macht Geschdftsfiihrer Stefan
Holtgreife mit herzlichen Worten und mehr der

s

Die Vielseitigkeit des Conturex 126 Vario wird hier bei
Solarlux unter Beweis gestellt.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Die Holz Einzel- und Rahmenteile werden auf der
Lackieranlage von R+H beschichtet.

ganzen Mannschaft klar, dass jeder einzelne fur
den tollen Unternehmens-Erfolg verantwortlich
sei. Kolde: ,Wenn Stefan das sagt, dann nimmt
man ihm das auch ab!”

Gelungener Generationenwechsel

Nicole Holtgreife, die Schwester des Geschafts-
flhrers und die Kommunikationsleiterin, berich-
tetvon einem Generationswechsel, der schon vor
vielen Jahren rechtzeitig eingeldutet wurde. Der
Vater Ubertrug dem Sohn zundchst die Aufgabe,
eine Produktionsstatte in Richmond, USA, aufzu-
bauen. Nach und nach wurden weitere Bereiche
Ubergeben. Seit vier Jahren nun fihrt die zweite

.3 — )
Eingriff moglich: Teile kdnnen flexibel nachproduziert
werden, die Flexibilitat hat deutlich zugenommen.

60

Die Decklackierung erfolgt in einer
Automatikspritzkabine von Range & Heine
mit Lackierroboter.

-

Kommt héufiger in Amerika zur Anwendung: Glas-
Faltwande, fiir eine Indoor/Outdoor Kiichenzeile.

03.2020
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Generation das Unternehmen komplett, der 71-jdhrige
Grinder will sich mehr und mehr zurtickziehen.

Vor vier Jahren gab es die deutlichste Zasur fur Solarlux:
2016 wurden alle Standorte in Melle zusammengefiihrt in
einem neuen Firmengebéude, dem,Campus”. Eineinhalb
Jahre Bauzeit haben gereicht, um auf 13 Hektar umbauter
Fldche einen vollig neuen Standort aufzubauen. Beson-
ders beeindruckend: die 3000 m” groRe Ausstellung mit
Stadiontribiine und mobilen Ausstellungsexponaten, die
auch von Handelspartnern genutzt werden kann.

Das Unternehmen setzt im Vertrieb auf die Zusammenar-
beit mit Gber 2000 Fachhandelskunden. Timo Kolde:,,Mit
einer Glas-Faltwand lasst sich das eigene Fenstergeschaft
deutlich aufwerten.” Die meisten Fachpartner bedienen
das Endkundengeschdft. Aber auch im Objektbereich
werden Solarlux-Verglasungen eingesetzt. Die Glas-Falt-
wand eigne sich besonders als gestalterisches Element.
SchlieBlich schafft sie mehrals nur ein gro3flachiges Pan-
orama. Dank ihrer schmalen Profile mit 99 mm Ansichts-
breite im Fliigelsto besitzt sie eine filigrane Optik, die
auch im geschlossenen Zustand fir nahezu unverbaute
Blicke sorgt. Mit ihrer patentierten Fligelzentrierung
kommt sie auch ohne sichtbare Mittelbdnder aus. Und
ein zertifizierter Einbruchschutz nach RC2 ist ein weite-
res Plus. Was dazukommt: Die Faltwande sind ganz indi-
viduell konfigurierbar. Stolz verweist Kolde auf die Erfah-
rungen mit den faltbaren Elementen: Solarlux hat bereits
Gber 250000 Glas-Faltwand-Elemente aus Holz gefertigt.

Der Conturex kann auch falten

Seitdem das Unternehmen 2016 den Standort Melle be-
zogen hat, werden Faltelemente und Wintergartenspar-
ren aus Holz auf einem Conturex gefertigt. Der Leiter

Timo Kolde, Nicole Holtgreife und Thomas Brinkmann beim
Redaktionsbesuch im Februar.

der Fensterfertigung Thomas Brinkmann freut sich da-
riber, dass ,mit dem neuen Produktionslayout die Tei-
le viel seltener in die Hand“ genommen werden. Jetzt
verflige man gleich nach der Bearbeitung im Conturex
Uber die fertigen Teile, stecke nur noch den Fligel zu-
sammen und dann geht es umgehend in die Oberfla-
chenbearbeitung.

Der Umstieg auf die Conturex 126 Vario fiel verhaltnis-
maRig leicht, das Konzept ist zwar vollig anders gewe-
sen, weil vorher auf einer Winkelanlage produziert wurde,
,aber wir haben uns mit einer viermonatigen Koexistenz-
phase beider Standorte die Zeit genommen, alle Kons-
truktionen auf der neuen Anlage einzufahren,” erldutert
Brinkmann. Weinig iberzeugte die Spezialisten aus Melle,
,weil man mit dieser Anlage Doppelteile fahren kann."
Wichtig sei ihnen auch gewesen, dass die Auf- und
Abnahme der Werksticke an verschiedenen Stel-
len der CNC-Anlage erfolge. Und hier kdnnen jetzt so-
wohl Glas-Faltwdnde als auch Terrassenddcher be-
arbeitet werden. Diese Vielseitigkeit sei bemerkens-
wert — genauso wie die Tatsache, dass der Conturex in
der Lage ist, mit bis zu 7,5 m langen Teilen umzugehen.
Ganz im Sinne von Solarlux kann die CNC-Anlage bis
zu vier Stunden lang mannlos laufen — wenn der Puf-
fer mit entsprechenden Kanteln befillt ist. Brink-  »

Das Besondere an dieser Lackieranlage ist der sehr hohe Grad der Automatisierung: Die komplette LackierstraBBe wird iiber einen
Leitrechner gesteuert. Mitarbeiter geben bereits bei der Teileaufgabe den Barcode mit, der den Lackierparametersatz fiir den
Roboter und die Decklackfarbe enthiilt.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT
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Spezial-
Bohrmaschinen fiir
den Massivholzbau

\

5]
@ GOTZINGER
SYSTEM HOFFMANN

HR 150

Bohrmaschine fiir Fenster-, Haustiiren-
und Fassadenbau.

Rahmen- und Langlochbohren in zwei
Ebenen bei einer Aufspannung.

HT 200

Bohrmaschine fiir den Treppenbau.
Bohrungen in Handlauf, Wangen und
Pfosten - fiir alle Treppenausfiihrungen.

HT 200U

Universalbohrmaschine fiir den
Fenster-, Haustiiren-, Fassaden- und
Treppenbau.

Bohren in zwei Ebenen bei einer Aufspan-
nung der Werkstiicke und Bohren aller
Treppenverbindungen — durch reichhalti-
ges Zubehdr fiir den spezialisierten Einsatz
(Fassadenbau, Wintergartenbau, Ingenieur-
holzbau usw.) aufriistbar.

GOTZINGER

Maschinen GmbH

Wagbachstr. 4 - D-68753 Waghdusel

Tel. 07254 92477- Fax 07254 92479

service@goetzinger-maschinen.com
www.goetzinger-maschinen.com
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mann: Wir lassen also jede Pause durchlaufen
und wenn der Maschinenbediener Feierabend
macht, legt der Conturex eine Sonderschicht ein.’
Nun folgt die Frage, wie der Conturex-Einsatz
nach einem vierjahrigen Betrieb restimiert wird.
Brinkmann gibt zu Protokoll: Es steckt viel Technik
in der Anlage, die auch von uns verstanden wer-
den muss. Aber der heile Draht zu Weinig funkti-
oniert bestens. Dort erreichen wir immer jeman-
den, der auch mit der Anlage von uns vertraut ist.”
Und er freut sich, dass man jetzt mal eben auch
ein Teil nachproduzieren konne. Das wdre friher
nicht moglich gewesen. Die Flexibilitat habe also
enorm zugenommen.

Markus Gube von Weinig im Gesprach mit Solarlux-
Kommunikationsleiterin Nicole Holtgreife.

Markus Gube, der frithere Weinig Produkt- und
Verkaufsmanager fir diese Anlagen und jetzige
Teamleiter Knowledge bestatigt den hohen Fle-
xibilitdtsansatz, der hier gefordert war. ,Eckver-
bindungen kommen hier zur Anwendung, die
friher auf einer Winkelanlage gar nicht denkbar
waren. Auch zukinftige Eckverbindungen wer-

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

den durch den kardanischen 5-Achs-Kopf in der
Anlage abzubilden sein.” Damit ist Solarlux fur die
Zukunft gut gerUstet. Wir haben die Anlage mit
zwei Hauptspindeln, mit Mehrspindelbohrkopf
und dem 5-Achs-Kopf voll ausgestattet” Gude
bringt abschlieBend noch das vollautomatische
Werkzeugreinigungsystem zur Sprache: Damit
wird in der Nacht das Werkzeug im Ultraschallbad
gereinigt. Wir haben diese Option in rund 10 Pro-
zent der Anlagen verbaut — und alle die es haben
sagen: Nie wieder ohnel” Saubere Werkzeuge sor-
gen schlieBlich fir eine deutliche Standzeiterho-
hung und damit auch Kostenersparmnis.

Daniel Mund

WEINIG AUF DER HOLZHANDWERK

Der Holzbearbeitungsmaschinen-Experte
plant fir den Messe-Doppelpack in Niimberg
einige Weltpremieren: So ldutet eine

neue Profimat-Serie ein weiteres Hobel-
Zeitalter fir das Einstiegssegment ein. Die
neue Modellreihe um den Profimat 30

bietet Kunden mit einer Betriebsgrole bis

zu 15 Mann einen erheblichen Mehrwert

— vor allem die Méglichkeit mit der
Kleinmaschine auch profilieren zu kdnnen
und das mit minimaler Vibration und hoher
Oberflachengdite. Die nachste Stufe der
Kleinkehlmaschinen bietet im Einstiegssegment ein groReres Leistungspotenzial an. Die 50er-Version

Der Powermat iiberzeugt durch die PowerCom Plus
Steuerung mit der digitalen Riisthilfe Smart Touch.

ist in einer maglichen funf- oder sechsspindeligen Ausfiihrung verfiigbar.

Nach wie vor ist der Cube Plus fiir einfaches, vierseitiges Glatthobeln ein Aushdngeschild des
Marktfiihrers. Der beeindruckende Zauberwiirfel Giberzeugt durch eine robuste Bauweise und
komfortable Bedienung. In der héheren Leistungsklasse steht der Powermat 700 Fenster fiir perfektes
vierseitiges Glatthobeln von Fensterkanteln inklusive Rohleistenaustrennung zur Vorfihrung. Wichtige
Einsparungen der Ristzeiten und ein erhéhter Bedienkomfort werden durch die etablierten Weinig
Entwicklungen wie PowerlLock und der PowerCom Plus Steuerung erreicht.

Mit einer Neuheit aus der CNC-Welt will Weinig seine Innovationskraft erneut unter Beweis stellen und
als Komplettanbieter im Massivholzbereich ein neues Segment bedienen. Mehr dartiber wollte der
Hersteller aber vorab noch nicht verraten.

Rund um das erwartete Release werde mit dem Conturex Artis eine weitere Erfolgsmaschine
prasentiert. Die Maschine wurde fUr kleinere Betriebe konzipiert und ist als Antwort auf den
Konsolidierungsprozess im Fenstermarkt zu verstehen. Die Artis Gberzeugt mit einem modularen
Konzept, die Maschine ist im Standard fir Langen
von 175 bis 3500 mm ausgelegt und kann bei
Bedarf Werkstticke bis zu 4500 mm bearbeiten.
Mit einer Dornldnge von 290 mm bietet das
Werkzeugmagazin ausreichend Kapazitdt

fur eine duRerst flexible und wirtschaftliche
Auftragsabwicklung. Als besonders vorteilhaft
erweisen sich die Qualitdten der Neuentwicklung
bei schlanken Profilen und neuen Architektur-
Fenstersystemen.

Mit der aktuellen Version der App Suite werden
in Niirnberg zudem die neuesten digitalen
Entwicklungen vorgestellt.

www.weinig.de | I Halle 9, Stand 304

Foto: Weinig
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Der Falten-Experte Solarlux wird diesmal seine Produktwelt
auf eine vollig neue Weise — mit einem Kihlschrank,
einer Musikbox und einem Unwetter-Simulator erlebbar
machen. Denn dass die Produkte rein gestalterisch eine
Menge zu bieten haben, hat sich ldngst herumgesprochen.
Daher will das niedersdchsische Unternehmen vor allem
die Funktionalitdt in den Vordergrund stellen. Unter dem
Motto,Spurbar anders” wird also demonstriert, wie gut
sich diese Produkte im Alltag bewdhren — und warum sie
so zuverldssig sind.
Im Mittelpunkt der Produktprasentation steht das Glashaus
Acubis, angebaut an ein Holzhaus samt dazugehoriger
Holzterrasse. Das Flachdach des Acubis ist rundum
komplett mit Glaselementen versehen, die sich zu allen
Seiten aufschieben lassen. Die Glas-Faltwand Woodline
sorgt dabei fiir den barrierefreien Ubergang. Dariiber
hinaus beweisen zwei weitere Exponate den Besuchern
vor Ort, wie leicht die Produkte von Solarlux zu bedienen
sind — selbst dann, wenn es sich um besonders grof3e und
schwere Glaselemente handelt. Dank Edelstahl-Laufwagen
und intelligenter Technik mit optimaler Lastabtragung
konnen die Glaselemente einfach bedient werden.
www.solarlux.com | & Halle 7A, Stand 524

ELN L

Chefredakteur Daniel Mund hat in Melle die
Messestandelemente schon mal getestet. Es wird
auf jeden Fall viel Wind gemacht...
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TRELLEBORG

Die passende Dichtung fur
hohe, schwere Elemente

Anwendungen wie zum Beispiel Schiebefenster und
-tiiren, Rollladenfiihrungen und Torprofile erfordern
Dichtungen, die sehr gute Gleiteigenschaften und
eine dauerhafte Abriebfestigkeit an der Oberfldche
aufweisen. Trelleborg hat fiir diese Anwendungen
genau das passende Produkt entwickelt.

Mit zunehmender GroBe der Systeme steigen die
Anforderungen an die verbauten Materialien — zum
Beispiel bedingt durch die Gewichtsbelastung. Das
technisch Machbare ist dabei auch von den verwen-
deten Dichtungen abhangig.

Letztere haben einerseits die Aufgabe, das Ge-
baudeinnere vor Witterungseinfliissen wie Feuch-
tigkeit, Wind und Kalte schiitzen. Andererseits mis-
sen sie ein gerduschloses Offnen und SchlieBen der
Systeme ermdglichen. Dies setzt bei den Dichtun-
gen spezielle Eigenschaften — wie etwa eine rei-

Foto: Trelleborg

bungsmindernde Oberfldche
sowie Schutz vor Abrieb und
Materialschdden — voraus.

+Aufgrund der dauerhaften Be-
anspruchung steigt das Risi-
ko fiir eine Abnutzung bezie-
hungsweise Abfdrbung der
Dichtungen. Daher miissen die
Profile entsprechend geschiitzt werden”, erklart Franz
Haas, Projektmanager bei Trelleborg Seals & Profiles.
Zum Erreichen der besseren Gleiteigenschaften ver-
wendet das Unternehmen zwei Techniken: Gleitlacke
konnen partiell auf die Oberflache der Funktionsbe-
reiche der Dichtungsprofile aufgebracht werden.

Als Alternative zum Gleitlack und bei besonders ho-
hen Anspriichen bringt Trelleborg eine speziell fiir
diese Anwendungen angepasste Hochleistungsfo-

Spezialdichtungen von
Trelleborg mit Gleitlack oder
Hochleistungsfolien kommen in
vielfaltigen Anwendungen zum
Einsatz.

lie auf die Dichtungen auf. Die-
se ist auch fiir die guten me-
chanischen Eigenschaften der
Dichtungsoberfldche verant-
wortlich.

So zeichnet sich die von Trel-
leborg eingesetzte Premium-
beschichtung durch eine hohe
Abriebbesténdigkeit — vergleichbar mit Stahl — sehr
gute Schlagzéhigkeit, einen niedrigen Reibungsko-
effizienten sowie eine weitreichende Resistenz ge-
geniiber chemischen Substanzen aus. Diese Dauer-
beschichtung ist in Breiten von 6 bos 16 mm verfiig-
bar. Auf Wunsch sind abweichende MaRe erhiltlich.
Spezialdichtungen mit Gleitlack oder Hochleis-
tungsfolien kommen in vielfdltigen Anwendun-
gen zum Einsatz.

www.trelleborg.com/de/sealing-profiles | I8 Halle 1, Stand 128
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Starten Sie mit praziser Profilbearbeitung!

UNSERE LOSUNGEN FUR GROSSE PROJEKTE

UND HOHE ANSPRUCHE:

Die Stabbearbeitungszentren SBZ 141 und SBZ 628 XXL
sowie die neue Doppelgehrungssige DG 142 XL.
Uberzeugen Sie sich selbst! Bei der Fensterbau Frontale
2020. Wir freuen uns auf lhren Besuch!

FENSTERBAU
FRONTALE

18.-21. Mérz 2020

i UE SRl www.elumatec.com
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GLASWELT VOR ORT: TRUTSCH FENSTER AG

Neuer Standort, neue CNC

2014 war eine einschneidende Zasur in der fast 150-jahrigen Geschichte der Firma Triitsch.

Dann namlich wurde der Produktionsstammsitz in Schwyz aufgeldst. Mit dem Umzug in das wenige
Kilometer entfernte Industriegebiet hielt auch ein neues Produktionsverfahren Einzug in die
Fensterfertigung der Experten aus der Zentralschweiz. Lesen Sie, was sich dabei alles anderte.

mmmmmm  Der neue Standort, wenige Kilometer

entfernt, brachte nicht nur eine neue
Umgebung mit sich. Mit dem Umzug Gbernahm
Edi Zwyer auch die Geschaftsfihrung und ein
neues Produktionsverfahren hielt mit einer neuen
CNC-Anlage von Homag Einzug: Fortan wurden
die Fenster nicht mehr in einer Winkelanlage,
sondern in Einzelteilfertigung gefertigt.

Mit Erfa-Gruppe die
Weiterentwicklung umgesetzt

Schon ldnger hat man sich einer Erfa-Gruppe in
der Schweiz angeschlossen. ,Vision-3000" ist ei-
ne Innovationsgruppe, zu der sieben unabhan-
gige Schweizer Fenster- und Fassadenhersteller
gehoren. Die regionale Verankerung, das natio-
nale Betdtigungsfeld und das langjéhrige Know-
how sind Garant fir die Entwicklung und Rea-
lisierung innovativer und modernster Fenster-
systeme. Design, Funktionalitdt und Wirtschaft-
lichkeit kombiniert mit einer immer hoheren
Energieeffizienz bilden dabei die treibenden Er-
neuerungsfaktoren. Mit ihrem Holz-Metall-Fens-
ter setzt die Gruppe schon seit Jahren einen be-

Voller Durchblick bei der Umsetzung der C(NC-Technik in der Fensterproduktion (v. I.): Maschinenbediener
Urs Rickenbacher, Geschaftsfiihrer Edi Zwyer und Homag Schweiz Vertriebsmitarbeiter Rafael Zimmermann.

sonderen Qualitatsstandard. Fur Architekten, In-
vestoren und Privatpersonen biete man damit
eine mafgeschneiderte Losung. Was wichtig
ist: Die Unternehmen selbst stehen aufgrund ih-

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Die Triitsch Fenster AG hat zusammen mit drei weiteren Erfa-Gruppenmitgliedern
2016 in einen powerProfiler der 3. Generation Typ BMB 925 von Homag investiert.

rer raumlichen Distanz nicht im Wettbewerb. In
der Erfa-Gruppe geht es vor allem um die Wei-
terentwicklung des Fensterportfolios — und den
Austausch untereinander. Der Gedanke ei- ~ »

Bei den Fensterexperten werden fiir historische Bauten die Vorgaben der
Denkmalpflege mit modernster Fenstertechnologie kombiniert.
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Kompetent. Enhrlich. Verlasslich. o el I

Das blaugelb All-In-One Anschluss-System —
Die geprufte Losung fur bodentiefe Anschlusse.

Bestehend aus drei Produkten, die fur sich allein schon auf der ganzen Linie Uberzeugen,
aber als Team nochmals starker auftreten:

e blaugelb Sockeldammprofile IHP/EPS, PVC/EPS bzw. EPS
e Dblaugelb Rahmenfixschraube FK-T30
e Dblaugelb Montagewinkel

ALL-IN
ONE
Anschluss

System

Vorteile des blaugelb All-In-One Anschluss-Systems .II

Nachweis gemal ETB-Richtlinie 1985 und DIN 4103-1:2015

im Ensemble fUr horizontale Lasten im Bodeneinstandsbereich geprift

Ein System fur alle relevanten Anwendungen und Einbausituationen
PVC, Holz oder Aluminium als Rahmenwerkstoff
Kombination mit Blendrahmen, Schwelle oder Hebe-Schiebetiren

Horizontale Lastwertpriifung im Gesamtensemble

Anbindung blaugelb Sockeldammprofile an Fensterrahmen

Anbindung blaugelb Montagewinkel mit blaugelb Rahmenfixschrauben an blaugelb Sockeldammprofil
Anbindung blaugelb Montagewinkel an Verankerungsgrund

Statische Bemessungswiderstande Sog/Druck
horizontal und senkrecht zur Fensterebene

asn
i b ™

Geprlftes System fiir die statischen Anforderungen an Befestigung nach DIN 1990-1 (Eurocode) v
Geeignet fur absturzsichernde Befestigung des Elements und RC2 Anwendung 4
Pradestiniert fur einen variablen FuBbodenaufbau i &2‘ .

Fur alle gangigen Profilbreiten der flhrenden Systemgeber verfligbar

www.blaugelb.de
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ner Einkaufsgemeinschaft steckt nicht dahinter.
Aber bei Homag gingen tatsédchlich ,Sammelbe-
stellungen” ein: Denn vier der sieben fensterpro-
duzierenden Betriebe aus der Erfa-Gruppe setz-
ten zeitgleich auf eine neue Homag-CNC.

Preis-, Leistungs- und
Qualitatskriterien entscheidend
,Haben Sie nach der Umstellung die Fensterferti-
gung noch besser im Griff?” — wollte ich vom Ge-
schaftsfihrer Edi Zwyer beim Redaktionsbesuch
wissen. ,Friiher arbeiteten wir mit einer SCM-
Winkelanlage, fur die Umstellung auf das neue
Fertigungskonzept haben wir uns externe Un-
terstlitzung dazugeholt: Es haben uns also ech-
te Experten aus der Maschinen- und Fertigungs-
technik in diesem Prozess begleitet” Die exter-
nen Berater hatten auch die Verhandlungen mit
den verschiedenen Anlagenanbietern gefiihrt.
Letztlich hatte Homag den Zuschlag fiir die CNC-
Anlagenlieferung erhalten — hier stimmten ein-
fach der Preis, Qualitdt und die Leistung.”

Ein wichtiger Vorteil lag darin begriindet, dass
gleich vier Fensterbauer aus der Erfa-Gruppe
gleichzeitig umgestellt hatten. Die Detailzeich-
nungen und die Implementierung des Holz-Me-
tall-Fenstersystems konnte so von einem Mitar-
beiter flr die ganze Gruppe umgesetzt werden.
Edi Zwyer: ,Dann hat es jeder fir sich noch wei-
ter angepasst auf die Eigenheiten, die jeder Fens-
terbauer selbst noch hat.”

Positives Zwischenfazit

Urs Rickenbacher, der taglich mit der Maschine
arbeitet, ist froh, dass der Betrieb die Umstellung
vollzogen hat.,Wir arbeiten nun mit einem hoch-
modernen Produktionsmittel. Die Arbeit ist sehr
interessant und alle Standardsysteme funktionie-
ren einwandfrei’, fallt sein Urteil aus.

Und auf die Frage, ob sich die Stillstandszeiten
in Grenzen halten, bekennt sein Chef Zwyer:,Im
Vorfeld der Umstellung wurde uns in Aussicht
gestellt, dass wir mit Stillstandszeiten zu rechnen
hatten. So waren wir darauf vorbereitet, aber der
Prozess verlief deutlich reibungsloser als erwar-
tet” Jetzt laufe die Anlage wirklich wunderbar.
Falls doch mal etwas schiefgeht, hat das Unter-
nehmen zusdtzlich vorgesorgt: Werkzeuge oder
Aggregate, auf die es ankommt, haben wir als Er-
satz vorratig. Ich habe dafir rund 70000 Franken
investiert, aber das ist mir das wert’

Zwyer zeigt sich aber auch mit dem Service von
Homag Schweiz sehr zufrieden, wenn es einmal
drauf ankommt. Es gebe immer einen Experten,
der den Fenstermachern bei einer Stérung hel-
fen kénne — sogar bei individuellen Fragen um
bestimmte Individualkonfigurationen.
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Entscheidung fallt
beim Zwischenschliff

Und was kommtjetzt?, Wir Giber-
legen eine Hobelmaschine an-
zuschaffen, die den Zwischen-
schliff Uberflissig macht, dann
kommt auch wieder die auto-
matische Beschickung ins Kal-
kil Aber in diesem Punkt sei
man noch sehr zogerlich, denn
wir haben das Holzstlick, vor
dem Auflegen auf den Zufihr-
tisch gerne nochmal in der
Hand

Mit Tapio mannlos
arbeiten

Was den Output angeht, so be-
richtet Zwyer von rund 3000 Fenstereinheiten pro
Jahr. Zwar sei der Flaschenhals immer noch die
CNC-Anlage, aber dafiirwiirde diese von morgens
6 bis abends 10 Uhr laufen, denn ,mit einem Zu-
fUhrtisch kann man die Anlage fir rund 1,5 Stun-
denmannlos betreiben.” Dabei hilft auch dieTapio
machineBoard App. Diese App ermdglicht es
dem Maschinenbediener die Anlagenzustande
zu Uberwachen, auch wenn er sich nicht in un-
mittelbare Ndhe der CNC befindet. Er erhalt
Push-Nachrichten Uber den Status und kann so
schnell und gezielt reagieren.

Insgesamt berichtet Zwyer iber einen zufrieden-
stellenden Auftragsbestand — keine Wettbewer-
ber aus Deutschland wiirden einen bedrohlichen
Preiskampf anzetteln, aber,wir registrieren gend-
gend inlandische Marktbegleiter, die die Preise
nach unten dricken.” Sein Betatigungsfeld sind
dabei nicht die groflen Neubauten, ,wir sind Ex-
perte bei Umbauten und leben eigentlich von ei-
ner gesunden Mischung von Alt- und Neubau-
ten bei den Auftrdgen.”

Nebenbei berichtet der Geschaftsfiihrer, dass
man den Umzug 2014 auch genutzt hatte, um ei-
nige innerbetriebliche Strukturen und Lieferan-
ten auf den Prifstand zu stellen. So setzte man
von da an auch auf Beschldge von Maco.

Das habe sich gelohnt, sagt er riickblickend. In
diesem Zusammenhang kommt die Maco-Ruick-
rufthematik auf den Tisch, die alle zwischen
10/2018 und 03/2019 produzierten Scheren fur
DK-Beschldge betreffen. Wir selber hatten keine
Probleme dadurch. Wir haben unsere Kundenda-
ten an das Maco-Service-Team Ubermittelt und
dort wurde das sehr professionell bearbeitet. Es
ging vielleicht um rund 30 Projekte.” Fir ihn ist
das jetzt jedenfalls abgehakt.

Daniel Mund

Die Fenstermacher haben das Holz- und Holz-Alu-Fenster weiterentwickelt.
Aber klar ist, das hier das Holz zur Leidenschaft gehort.

-.—
\1/) HOMAG AUF DER
HOLZHANDWERK

Leitthema des Anlagenanbieters aus Schopfloch
ist in diesem Jahr die Organisation von
Handwerksbetrieben im digitalen Zeitalter. Im
Vordergrund stehen praktische Losungen, die
den Arbeitsalltag von Schreinern und Tischlern
erleichtern und die Effizienz der Betriebe erhéhen.
Sei es mit moderner Maschinentechnologie,
malSgeschneiderten Softwareanwendungen,
intelligenten Steuerungskonzepten oder innovativen
Serviceprodukten. Zudem zeigt Homag digitale
Assistenten aus vielen Bereichen, die einen echten
Nutzen und Mehrwert bieten.
Was die Anwendungen angeht, so wird eine neue
L6sung fir die Fensterherstellung und anschlieSende
Glasleistenbearbeitung prasentiert. AuSerdem
vereinfacht eine Visualisierung der Produktionsschritte
der Fensterprofile im ,ProfileCenter” die Bedienung.
Moglich ist jetzt auch die automatische Vermessung
der Werkzeugkontur mittels ,Tool Master Wood" zur
stetigen Aktualisierung der Werkzeugverwaltung.
www.homag.de | m Halle 10.0, Stand 108

Homag présentiert eine neue Losung fiir
die Fensterherstellung und anschlieBende
Glasleistenbearbeitung.

GLASWELT | 032020
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KLAES

Hier wird der digitale

Workflow Realitat

Nur intelligente Digitalisierung sorgt fiir transparente
und kurze Workflows - die Horst Klaes GmbH & Co. KG

Fenster, Fassaden, Tiiren oder Wintergarten — Klaes organisiert
die digitalen Workflows.

prasentiert in Niirnberg innovative IT-Losungen, die diesem Anspruch gerecht werden. Das gilt
diesmal sogar fiir eine Materialgruppe, die man bislang noch nicht so sehr im Fokus hatte.

s Miriam Berzen von der Klaes Ge-

schaftsfihrung  bewertet  den
Messeauftritt so:,Die Weltleitmesse in Nirnberg
ist der perfekte Booster fiir den weiteren Ausbau
unserer fiihrenden Position im Markt. Wir konn-
ten jetzt drei Jahre nacheinander unseren Um-
satzrekord steigern und 2019 war er mit tber 12
Prozent Wachstum besonders erfreulich” Ein
Grund flr das Wachstum ist der kontinuierliche
Auf- und Ausbau interessanter Vertriebsregionen
aber auch das breite Produktspektrum, das fir ei-
ne sehr grof3e Zielgruppe sorgt. Dadurch werden
digitale Workflows bei breit aufgestellten Klaes-
Kunden ermdglicht. ,Der Megatrend Digitalisie-

Name ist Programm: TiirDesigner
Der Klaes TurDesigner ist die Softwareldsung fur
die individuelle Gestaltung und Produktion von
Haus- und Zimmerttren. Rahmentiren und auch
frei gestaltete Vollblatttiiren kénnen damit in den
Gesamtworkflow integriert werden. Die Eingabe-
systematik sorge dabei fiir eine hohe Sicherheit
und Geschwindigkeit beim Erfassen.

Foto: Klaes GmbH & Co. KG
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Augmented Reality einfach nutzen

Pergola-Systeme, Uberdachungen, Ganzglas-
Schiebeanlagen - die Software wird mittlerwei-
le fir immer mehr Konstruktionen aus Profilen
und Flachenelementen eingesetzt. Die Augmen-

rung spielt uns genau in die Karten’, sagt Lars
Klaes zur aktuellen Lage.,Deshalb haben wir un-
sere Losungen intensiv weiterentwickelt, damit

Kein Bild — sondern eine Konstruktion, die mit allen
Details im TiirDesigner entsprechend der Eingaben
automatisch generiert wurde.

ted Reality App sorge fur die digitale Verkaufsun-
terstiitzung. Mit dem Tool fir Tablets und Smart-
phones konnen die Konstruktionen (z.B. ein Win-

die Unternehmensprozesse nicht nur fir Fens-
ter noch effizienter gestaltet werden kdnnen’, beschreibt er seine Entwick-
lungsstrategie.

Klaes organisiert Unternehmen

Einheitliche Workflows seien nur moglich, wenn alle Produkte in einer Lo-
sung verwaltet werden, ist die Uberzeugung des Software-Experten. ,Des-
halb haben wir die Materialart Alu plus entwickelt. Pilotkunden arbeiten be-
reits erfolgreich damit und die neue Losung fur Aluminium-Fenster wird im
4. Quartal 2020 auf den Markt kommen. Klaes webshop und webtrade sind
die einfache Anbindung des Point of Sale. Erfasste Projekte kénnen optional
in den lokalen Klaes-Losungen weiterverarbeitet werden”

Der digitale Klaes-Workflow erstrecke sich auch tber den LV-Austausch per
GAEB und das Aufmafd am Bau, sorgt fiir die Koordination und Zusammen-
arbeit der verschiedenen Teams sowie den Austausch von Dokumenten. Im
Hintergrund werden CE- und Leistungserklarungen erstellt, Mitarbeitende
informieren sich per Webzugriff Giber wichtige Geschéftsdaten und Kunden
kénnen ihre Auftrage ,tracken”.

Nicht nur mehr Produkte sorgen fiir Herausforderungen, sondern auch die
immer kirzeren Lieferzeiten und gesplittete Liefertermine. Mit den Klaes
Werkzeugen konnten diese Anforderungen digital erfillt werden. Egal ob
es dabei um Kapazitatsplanung, Warendisposition oder die eigentliche Pro-
duktion gehe.

032020 | GLASWELT

tergarten) virtuell live vor Ort an ein Haus gestellt

und aus allen Richtungen betrachtet werden.
Klaes habe auch die richtige ,Umgebung” fir die Software-Losungen. Das
Angebot ist auch hier sehr umfassend: klassische Terminalserver, hochper-
formante Spezialserver, Cloud-Services zur Datensicherung und mehr. ==
www.klaes.com | I Halle 1, Stand 348

Anzeige
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Schweilsen ohne Putzen
— Ein neuer Malsstab

mmmmmm  Das erste Highlight ist die neue SL8-
FF, eine Weiterentwicklung auf Basis
der 4-Kopf-Maschine SL4-FF EVO und die ,einzi-
ge CNC-Schweimaschine auf dem Markt mit 8
nahtlosen Kdpfen’, so Patrik Rygiel von Ryko. Das
Projekt basiert auf der V-Perfect-Technologie, ei-
nem weltweit erfolgreichen Patent, mit dem
man lackierte, folienbeschichtete PVC-Profile,
Acrylbeschichtungen sowie weitere Materialien
wie Echtholzbeschichtungen oder Aluminium-
deckschalen kombinieren kann, ohne dass eine
Nachbearbeitung erforderlich ist. Dieses Prinzip
findet jetzt seine Kontinuitat in einem System,
das den manuellen Prozess automatisiert und
gleichzeitig die dsthetische Qualitdt sicherstellt,
die nur das Schweilen ohne SchweilSnaht bie-
ten kann. Die Anlage kann als Standard-4-Kopf-
Schweissmaschine arbeiten, als auch mit stumpf
eingeschweillten Kdmpfern als 6- bzw. 8 Kopf.
Ein nachtrdgliches Verputzen oder Nachbearbei-
ten ist auch hier nicht mehr notwendig.
Verarbeiter, die sich fur die nahtlose Technolo-
gie entschieden haben, ,stehen vor einem re-
volutiondren neuen Schritt, einem einzigarti-
gen Produkt, das erhebliche Arbeitseinsparun-

Fabcut 3B-S mit Schallschutzkabine
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gen gewadhrleistet und dank dem es maglich
ist, Schweildndhte ohne nachzubearbeiten, ohne
nachzumalen zu erhalten’, erldutert Rygiel. Auf-
grund der Homogenitat der Schweil3ecken er-
halte man durch diese SchweiStechnik eine war-
tungsfreie Fuge.

Besucher auf dem Messestand wird eine zwei-
te Neuheit nicht verborgen bleiben: Die SLFF5TV.
Diese 5-Kopf-Reihenschweissmaschine wurde
flr Méarkte entwickelt, in denen Kampfer in ,V"-
Modus geschweilst werden sollen — ebenfalls
im Verfahren ohne nachtrdgliches Nacharbeiten.
In einem Arbeitsgang werden das gleichzeitige
Schweil3en sowohl der AulSenecken als auch der
Kampfer mit Hilfe der 3 zentralen Kdpfe ermog-
licht. Die Ecken des Profils werden im 90°-Winkel
verschweil3t, wahrend die Kémpfer mit dem V-
SpiegelschweilSen verbunden werden.
Vorgestellt wird auch die ,Dynamic Connec-
tion Unit", ein modulares Verbindungssystem,
das den konstanten Fluss der Teile zum ASG-E
(Nachfolgezentrum flr PVC-Stahlbearbeitung)
gewahrleistet. Die BemUhungen richteten sich
auf die Optimierung der Produktionszeiten.
Durch die Ausstattung der Einheit mit autonom

Bis zu 3 achsgesteuerte Schrauber zur
Kapazitatenoptimierung

beweglichen Forderwagen, die die Stangen ein-
zeln bewegen, ldsst sich der Prozess deutlich op-
timieren. Es handelt sich um einen komplett au-
tomatisierten Arbeitsplatz, der mit einem elek-
tronischen Gerdt ausgestattet ist, das die exak-
te GroBe erkennt und auf einem Display anzeigt,
ob die Metallverstarkung in das Profil eingesetzt
werden soll u.v.m. Die ASG-E dagegen bearbei-
tet PVC-Profile mit bereits eingelegter Metallver-
starkung, fihrt alle erforderlichen Arbeiten (Ver-
schraubung der Verstarkungseisen, Diibelloch-
bohrungen, Fixierbohrungen, Griffoliven) in ei-
nem genauen und einfachen Verfahren durch. .

Fir Innovation bekannt

Graf Synergy zeigt zudem einige der neuen tech-
nologischen Losungen, wie das 3B Schnitt- und
Bearbeitungszentrum, die SL4-FF-EVO-Schweil3-
maschine und den Roboter fir das Setzen und
Verschrauben der Schlief3teile.

Patrik Rygiel:,Bei Graf Synergy ist man sich sicher,
dass die Besucher der Fensterbau 2020 nicht ent-
tauscht werden.”

www.ryko.de | I Halle 3, Stand 155

Entkoppelte Bearbeitungseinheit

03.2020
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DUSPOHL

Dekorvielfalt bis zur Losgrolie eins

Die vollautomatische Profilummantelungsmaschine RoboWrap, die in fiinf Minuten von einer Profilgeometrie zur
anderen umriistet, zeigt sich dieses Jahr mit dem neuen automatischen Rollenwechselsystem ReelWizard.

Durch gesunkene Losgré3en und hohere Individu-
alisierung kdmpfen Profilummanteler seit Jahren
mit einem Missverhdltnis zwischen Produktions-
und Ristzeit. Auf der FRONTALE zeigt diispohl,
welche Losungen Lohnummantelern und System-
Herstellern helfen, Stillstande zu minimieren, Fle-
xibilitdt zu erhéhen und lhren Output zu steigern.
Die vollautomatische Profilummantelungsmaschi-
ne RoboWrap, die in fiinf Minuten von einer Profil-
geometrie zur anderen umriistet, zeigt sich dieses
Jahr mit dem neuen automatischen Rollenwech-
selsystem ReelWizard. Dieser komplettiere die Ro-
boWrap im Hinblick auf hdchste Flexibilitat und
minimalen Produktionsstillstand. ,Er ermdglicht es
dem Profilummanteler, jedes aufeinander folgen-
de Profil im Durchlauf mit einem anderen Dekor zu
beschichten’, erkldrt Uwe Wagner, Geschéftsfiihrer
der diispohl Maschinenbau GmbH.

Das neue System stellt sicher, dass die Verbin-
dungsstelle der aufeinander folgenden Deko-
re stets zwischen zwei Profilen positioniert wird.
Durch diese Funktionsweise wird der durch Dekor-
wechsel bedingte Folienverlust auf ein Minimum
reduziert. Die Anlage ist auf der Messe mit weite-
ren Modulen ausgestattet, die auch als Kompo-
nenten von Profilummantelungsanlagen mit kon-

ventioneller Ummantelungszone die Produktivitét
erheblich steigern.

Im Einlaufbereich senkt die automatische Format-
verstellung die Riistzeit, indem sie synchron Fiih-
rungsschienen, Transportrader, die Primer-Auf-
tragseinheit und andere Elemente in weniger als
fiinf Minuten passend zur néachsten Profilgeome-
trie positioniert.

Je nach Art der Steuerung kénnen Maschinen von
diispohl mit Anbindungen an das ERP der Kunden
ausgestattet werden. Durch individuelle Plugins
werden alle wichtigen Parameter der Anlage an
die Rechner weitergeleitet. Einstellungen und Pro-
duktionsbedingungen konnen damit auftragsbe-
zogen nachverfolgt werden - eine wichtige Bedin-
gung fiir erfolgreiches Produktionsmanagement.
Um auch bei der Konfektionierung des Ummante-
lungsmaterials von den Qualitats- und Verfahrens-
vorteilen der Automatisierung zu profitieren, ent-
hélt diispohls Portfolio die AutoCut, eine hoch effi-
ziente Rollenschneid- und Wickelmaschine.

Durch den Einsatz von Tellermessern liefert sie
ein optimales Schneidergebnis, wobei deren ein-
zige Nachteile im Hinblick auf die manuelle Posi-
tionierung und das Gefahrenpotential eliminiert
wurden.

www.duespohl.com | I Halle 3, Stand 427

\1/) WEITERE ANLAGENBAUER AUF DER FRONTALE

Emmegi GmbH K Halle 3, Stand 341
KMW Engineering I Halle 3, Stand 360

Stirz B Halle 3A, Stand 223
Rotox I Halle 3, Stand 355
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Besuchen Sie uns in
HALLE 7, STAND 518
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FUR DIE STRUKTURELLE
GLASVERKLEBUNG IM
FENSTERBAU

Mit Sikasil® WT-66 PowerCure
erhohen Sie den Einbruchschutz
und die Stabilitat von UbergréRen:

m Optimal geeignet fir die Glasverklebung,
z. B. im Einbruchschutz und Sonderbau

m Beschleunigte Aushartung,
schnelle Prozesse

m Hervorragende Bestdndigkeit gegen
UV-Strahlung und Witterungseinfliisse

m Sehr gute chemische Vertraglichkeit

m Hohe Austragsleistung, gesteigerte
Produktivitdt

m Auch in tiefen und engen Spalten
leicht zu applizieren

Weitere Informationen:
www.sika.de/fenestration

BUILDING TRUST
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RUBO HEBESCHIEBETUREN
Neues
Schnellmontage-Kit

Auf der FRONTALE stellt rubo Fenster ein neues
Schnellmontage-Kit fiir HS-Tiiren vor. Es soll noch
einfacher, schneller und montagefreundlicher fir
grofRziigige Fensterflichen und eindrucksvolle
Ausblicke sorgen. Bei der Entwicklung konnte ru-
bo auf die Unterstiitzung der Spezialisten von De-
ceuninck zéhlen, die das System auch exklusiv ex-
trudieren und bereits mit einem eigenen Schnell-
montage-Kit seit mehr als 5 Jahren positive Erfah-
rungen gesammelt haben.

Das Schnellmontage-Kit fiir Hebeschiebetiiren
vereinfacht vor allem die Montage auf der Baustel-
le, aber auch Transportschaden werden so vermie-
den und ein platzsparender Transport ist gewdhr-
leistet. Der Rahmen wird in wenige Teile zerlegt
angeliefert und kann einfach und schnell vor Ort
montiert werden, was besonders auch in schwieri-
gen Einbausituationen von Vorteil ist. Fiir die Mon-

URBAN

FUr noch mehr Prazision

Bei der Urban GmbH & Co. Maschinenbau KG ste-
hen die perfekten Fertigungsmdoglichkeiten im
Fokus. Der Spezialist fir Maschinentechnologie
fiir die PVC-Fensterindustrie hat alle Prozesse der
Fenster- und Tiirenfertigung im Blick.

,Das fangt nicht erst beim Schwei8en an und hort
beim Verputzen ldngst noch nicht auf. Im Gegen-
teil: Gerade in Zeiten, in denen Fenster- und Tiir-
elemente immer gréBer und damit auch immer
schwerer werden, kommt es verstarkt auf die Opti-
mierung der Logistikabldufe an. Auch die Ergono-

Urban prasentiert wieder eine Musterwand mit
»schonen Ecken

70

Die Geschaftsfiihrer von rubo, Ludger Lermer und
Carsten Winkler, freuen sich auf die Prasentation des
neuen Schnellmontag-Kits auf der FRONTALE.

teure bedeutet das einen enormen Vorteil, da kei-
ne gesundheitlichen Schaden durch das schwere
Heben von fertigen Elementen entstehen. Vorbe-
reitete Montageteile verbinden den Festfliigel si-
cher und fest mit dem Rahmen und erleichtern die
passgenaue Montage der Tiire.

Die Hebeschiebetiir weist mit einer geringen Bau-
tiefe von 177 mm einen Warmedammwert von U; =
1,3 Wm?K auf und kann Verglasungen bis 52 mm di-
cke einsetzen. Ein grofRes Farbprogramm und opti-
onale Aluminiumschalen sind méglich.

mie und damit die Gesunderhaltung der Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter sind hier wichtige Krite-
rien, die in einer modernen Fertigung beriicksich-
tigt werden miissen” sagt der geschéftsfiihrende
Gesellschafter Martin Urban.

Ein groBes Potential sieht Urban auch bei den au-
tomatisierten Logistikabldufen in der Alu- und
Holzindustrie, hier hat das Unternehmen bereits
einige interessante Projekte realisiert. So nimmt
dann auch das Urban-Logistik-Modul einen gro-
Ben Raum auf dem Messestand ein.

Ein Hingucker wird sicher das von Urban entwi-
ckelte Vario-Cut-1l-SchweiBverfahren sein, das sich
in den vergangenen Jahren zur neuen Benchmark
fiir die Bearbeitung von harten Oberflichen wie
zum Beispiel Alu-Vorsatzschalen entwickelt hat.
,Wir haben diese Technologie stetig verbessert
und nun endglltig zur Serienreife gebracht’, er-
klart Produktmanager und Prokurist Andreas Ler-
chenmiiller.

Am Urban-Stand wird sich auch viel ums Thema
,schénen Ecken” drehen. Diese lassen sich nicht
nur mit der Cut-ll-Frastechnologie erreichen, son-
dern auch mit der U-Nut-Schweitechnologie mit

Foto: rubo Fenster GmbH & Co. KG
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rubo Hebeschiebetiiren gibt es ab sofort auch

als Schnellmontage-Kit, das so noch einfacher,
schneller und montage-freundlicher fiir groBziigige
Fensterflachen und eindrucksvolle Ausblicke sorgt.

www.rubo.de | & Halle 7, Stand 535

Auch das Logistik-Modul steht im Fokus des
Messeauftritts.

Schalenzulagen und anschlieBender Color-Opti-
mierung im Verputzvorgang.

In Nlrnberg zeigt Urban auch neue Wege im Ser-
vice auf und prasentiert den Besuchern unter an-
derem die Live-Wartung iiber das Servicetool
,TeamViewer Pilot”. Die Besucher kdnnen direkt
beobachten, wie das Urban-Serviceteam iber die
Teamvier-Oberfliche remote Maschinen steuert,
die in der Maschinenhalle in Memmingen im All-
gdu stehen.

Weitere Themen des fiihrenden Technologieanbie-
ters sind die High-End-Verputzlésungen, gezeigt
an den Maschinen SV 530, SV 410 und SV 840, das
Trendthema Holz-Fenster-Look und das neue Maf}
der Prazision beim Sagen und direkten Zuordnen
von Glasleisten iiber die Glasleisensage GLS 200/
S4 mit dem Langenanschlag 4-fach.

www.u-r-b-a-n.com | & Halle 3, Stand 127
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The Future in Motion

Matt. Extreme. Mattex.
Beschichtung - neuester Stand

Mit skai® mattex setzt Continental erneut Zeichen. Die attraktive matt-sandige Oberflache

wertet Bauelemente deutlich auf. Die Optik und Haptik entspricht pulverbeschichtetem Aluminium.
Auch technisch Uberzeugt die Innovation: skai® mattex ist kratzfest, chemikalienbestandig und
reinigungsfreundlich. Ausgestattet mit der bewahrten cool colors Technologie und in aktuellen
Trendfarben verfugbar, ist die AuRenfolie auch in extremen Klimaten erste Wahl.

skai® mattex. Beschichtung - neuester Stand.
Erleben Sie skai® mattex auf der Fensterbau Frontale 2020 in Halle 5/202.

www.skai.com/exterior




TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: FUNKTIONSBESCHLAGE

SIEGENIA

Raumkomfort war noch
nie so smart wie heute

Raumkomfort erlebbar
machen - das will die Siegenia
Gruppe anhand konkreter
Wohn- und Geschiftswelten
auf der FRONTALE.

Auch fiir Hebe-Schiebe-Elemente ideal: Dank seines
teleskopierbaren Kanals lasst sich der feuchtegefiihrte
Liifter Aeromat flex HY an unterschiedliche Profiltiefen
anpassen.

mmmmm Mit im Gepéck: Neue Zutrittskontroll-
systeme flr Haus- und Wohnungs-
eingangstiren: Der Transponder, das Keypad
und der Fingerscanner verbinden edles Design
mit hohem Bedienkomfort und einer Zutrittsver-
waltung zum Gebaude. Nutzungskomfort bietet
u.a. der Flachensensor des Fingerscanners, der
Uber das einfache Auflegen des Fingers aktiviert
wird, oder auch der Transponder, der RFID-Karten
unterstltzt. Die Zutrittskontrollsysteme kénnen
per Comfort App eingerichtet und bedient wer-
den. Online-Benutzerverwaltung, zeitlich limi-
tierte Zugangsberechtigungen und Zutrittspro-
tokollierung sorgen flir smarte Sicherheit.
Innovativ sind auch die neuen I0-Module, die
auf der FENSTERBAU prasentiert werden. Sie er-
lauben Endanwendern die Integration der neu-
en Zutrittskontrollsysteme in Fremdsysteme und
gleichzeitig die Einbindung von Fremdproduk-
ten in die smarte Welt von Siegenia.
Uber das I0-Modul lassen sich die neuen Zu-
trittskontrollsysteme beispielsweise mit Alarm-
und Gegensprechanlagen oder Drehtirantrie-
ben kombinieren. Auch die Kopplung der Zu-
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trittskontrollsysteme  an
E-Offner oder eine bereits vorhandene Mehr-
fachverriegelung ist auf diesem Weg moglich.

Garagentorantriebe,

Verdeckt liegende
Zustandsuberwachung fiir Fenster
Smarte Sicherheit fir Fenster bietet der neue
Funk-Fenstersensor senso secure: Verdeckt lie-
gend in das Fensterprofil integriert, informiert
er Uber den Offnungszustand von Dreh- und
Dreh-Kipp-Fenstern. Als derzeit einzige Losung
auf dem Markt erkennt er dabei sogar eventuel-
le Fehlstellungen der Griffe. Aufschluss Uber den
Offnungszustand der Elemente gibt die Com-
fort App, die auch die Bedienung und Steuerung
smarter Wand- und Fensterlifter sowie der mo-
torischen Antriebe flr Fenster und Tiren ermég-
licht. Stehen die Anzeigen auf grln, sind samt-
liche mit einem Funksensor ausgestatteten Ele-
mente sicher verriegelt.

In der Branche derzeit ebenfalls einzigartig sei
der integrierte Vibrationssensor. Erkennt er einen
Manipulationsversuch, reagiert er mit einem lau-
ten Warnton direkt am Fenster und 16st zeitgleich

Uber die Connect Box ein abschreckendes Alarm-
signal aus. Durch die einfache, kabellose Installa-
tion eignet er sich fir Neubauten und Nachris-
tung und ldsst sich mit nur wenigen Handgriffen
im Fensterprofil anbringen.

Ergdnzend dazu stellt Siegenia weitere Neuent-
wicklungen vor. Neben der neuen Automatik-
Mehrfachverriegelung AS 3600C fir Mehrfamili-
enhduser und die Mdglichkeit zum Einsatz des
feuchtegefiihrten Lifters Aeromat flex HY in Ver-
bindung mit Hebe-Schiebe-Elementen zahlen
hierzu auch die neuen Profilvarianten fur die Eco
Pass Bodenschwelle und den Schiebebeschlag
Eco Slide.

Jetzt bietet die Eco Pass Bodenschwelle auch Ver-
arbeitern von Schico-Profilen die fur den Por-
tal HS ab sofort geblindelte Vorteile: Sie ist jetzt
fur das Kunststoff-Profilsystem Schico LivingS-
lide erhdltlich. Die neue Lsung eignet sich fur
die Einbruchhemmung bis RC2 und Uberzeugt
durch eine zeit- und kostenglinstige Montage
und die Méglichkeit zur Lieferung als mafge-
schneidertes Komplettpaket tber die Comfort
Unit. Damit baut der Beschlagsanbieter das An-
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Foto: Siegenia



Foto: Siegenia

Die Automatik-
Mehrfachverriegelung
AS 3600C ermaglicht das
jederzeitige Verlassen
des Gebdudes. Auf die
Blockade des Driickers
wird verzichtet, so dass
die verriegelte Tiir auch
ohne Schliissel von innen
geoffnet werden kann.

wendungsspektrum von Eco Pass auf insgesamt
acht Kunststoff-Systemhauser aus.

Erweitert wurden auch die Einsatzmaéglichkeiten
des Schiebebeschlags Eco Slide: Erstmals zu se-
hen sein wird dieser flr Fenster und Tiren in ei-
ner Ausfihrung fir aluplast smart-slide. Eco Sli-
de kombiniert dabei die einfache Bedienung von
Hebe-Schiebe-Systemen mit der hohen Dichtig-
keit von PSK-Elementen.

Schlussendlich noch ein Hinweis auf die neue
Automatik-Mehrfachverriegelung AS 3600C fUr
Mehrfamilienhduser. Diese bietet allen Hausbe-
wohnern die Méglichkeit, das Gebdude jederzeit
zu verlassen — selbst bei verriegelter Tir. Bei die-
ser Technik wird auf die Blockade des Driickers
verzichtet, so dass die Tir von innen jederzeit
auch ohne Schlissel gedffnet werden kann.

In Verbindung mit der motorischen Offnung ist
das auch Uber die Gegensprechanlage moglich.
Fir die geschickte Verbindung von Sicherheit

Die neuen 10-Module
erlauben sowohl die
Integration der neuen
Zutrittskontrollsysteme
in Fremdsysteme als
auch die Einbindung von
Fremdprodukten in die
smarte Siegenia-Welt.

032020 | GLASWELT

und Komfort beim SchlieBvorgang sorgt das au-
tomatische Verriegeln der Tur durch das Heraus-
fahren von Fallenbolzen und Schwenkhaken.
Erstmals zeigt der Beschlagsexperte den feuch-
tegeflihrten Lifter Aeromat flex HY in Verbin-
dung mit einem Hebe-Schiebe-Element. Moglich
macht dies der teleskopierbare Kanal, mit dessen
Hilfe der kompakte Passivlifter bequem an die je-
weilige Profiltiefe angepasst werden kann.
Dank seiner vollig neuartigen Einbauweise nutzt
er vorhandenen Bauraum und erlaubt die optisch
dezente Integration in die Gebadudehdille. Ganz-
lich unbeeintrachtigt bleiben dabei nicht nur Ein-
bruchhemmung, Schallddmmung und Schlagre-
gendichtigkeit — auch das Liften bei herunterge-
lassenen Rollldden und Beschattungen ist mog-
lich. AuBerdem bleiben die Fertigungsprozesse
der Elemente bleiben unverandert und mussen
nicht unterbrochen werden.
www.siegenia.de | I Halle 4, Stand 215

Anzeige

Foto: Siegenia

»Ostireesen
for morgen«

Nachhaltigkeit ist in aller Munde.
Okologisch, wirtschaftlich und sozial.

Unsere 180jahrige Firmengeschichte
zeigt, dass es geht.

Besuchen Sie unsere Experten auf der Fens-
terbau Frontale in Nirnberg. Wir unterstiit-
zen Sie und |hr Unternehmen mit cleveren
Dienstleistungen und Innovationen, um sich
als mittelstdndisches Unternehmen zukuntfts-
orientiert am Markt zu platzieren.

#Digitales Bestellsystem
#Alu-Elemente
#Smart Home Ready

FENSTERBAU 18.-21. Mirz 2020
FRANTALE Halle 6- Stand 337

SCHUT-DUIS

Fenster & Tilirentechnik

Liebigstr. 4 - Daimlerstr. 5 - 26607 Aurich
Tel.: +494941 6006-0 - Fax.: -259
info@schuet-duis.de - www.schuet-duis.de
Smarte Losungen: www.smartzumquadrat.de
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: FUNKTIONSBESCHLAGE

GRETSCH-UNITAS

Die Automatic-Fallenriegel I6sen nach dem Zuziehen
der Tiir als Erstes aus und geben die SchlieBhaken

mechanisch, ohne storanfillige Magnete, frei.

Die neue Art zu

verriegeln

AuBentiiren stellen besondere Anforderungen an
Einbruchhemmung und Dichtigkeit. Zusatzlich sollen sie
komfortabel gedffnet, bewegt und geschlossen werden. Das
Zusammenspiel von Dichtigkeit, Sicherheit mit komfortablem
Offnen und SchlieBen gelingt mit den automatischen
Mehrfachverriegelungen GU-Secury von Gretsch-Unitas.

mmmmm Die mechanisch selbstverriegeln-
den Verschlusssysteme ersetzen das
manuelle VerschlieBen mit dem Schlissel. Mit
der neuen Verriegelungsart Automatic-Doppel-
riegel (Automatic-DR) wird das Programm der
GU-Secury Systemtechnik — dem modularen
Stulpldngenkonzept — weiterentwickelt: Bei der
neuen Mehrfachverriegelung werden Automa-
tic-Fallenriegel mit SchlieBhaken kombiniert —
die gemeinsam automatisch verriegeln.
Das Schloss sorgt fir eine mihelose, zuverldssi-
ge Ver- und Entriegelung von 1- und 2-fliigeligen
Haus- und Wohnungstiiren mit Holz-, Kunststoff-
und Metallprofilen. Die Automatic-Fallenriegel 16-
sen nach dem Zuziehen der Tir als Erstes aus und
geben die SchlieBhaken mechanisch, ohne stor-
anféllige Magnete, frei. Die SchlieShaken greifen
nun unabhdngig von der Stellung der Automa-
tic-Fallenriegel in die Rahmenteile ein. Zum Off-
nen werden alle Verriegelungselemente durch ei-
ne Driickerbetdtigung wieder zurlickgezogen.
Die SchlieBhaken verriegeln nach oben, was dem
Aushebelschutz bei Einbruchversuchen dient und

GU-SECURY
Automatic-
Fallenriegel

iy +

auch bei einem Absenken der Tur hohe Funktions-

sicherheit gewahrleistet. Die Verriegelungsele-

mente sind gegen Zurlickdriicken gesichert. Zu-

sdtzliches Abschliefen mit dem Schllssel ist nur

dann erforderlich, wenn man den Driicker von in-

nen blockieren mochte, z. B. zur Kindersicherung.

Der GU-Secury Automatic-DR ist kompatibel zu

den Zutrittskontrollsystemen von BKS wie der

Hausgegensprechanlage, Wandtaster, Kartenle-

ser, Transponder, Fingerscanner, Funktranspon-

der, die sicherstellen, dass nur berechtigte Perso-

nen die Tir begehen kénnen.

Zertifikate:

= Zulassung prEN 15685

= RC2-, RC 3- und RC 4-Fahigkeit gemal EN
1627

= VdS-Anerkennung Klasse C gemaf VdS 2201
(in Vorbereitung)

Diese Funktionen sind

optional méglich

Um Tiren noch komfortabler oder sogar barrie-
refrei zu offnen, werden Automatic-Offner und

GU-SECURY
SchlieBhaken J

GU-SECURY

Automatic-
Doppelriegel

= w0

Foto: Gretsch-Unitas
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Automatic-Offner servo eingesetzt. Beim A-Off-
ner servo startet der Offnungsmotor durch eine
minimale Schlisseldrehung oder ein leichtes An-
tippen des Turdriickers und die Verriegelungen
werden zuriickgezogen.
Fir zusatzliche Sicherheit, als Alternative zur Tir-
kette oder Tirspion, lasst sich die Tir durch die
Turfangeinrichtung des Sperrbigels nur einen
Spalt 6ffnen. Die Bedienung erfolgt einfach und
komfortabel Gber den Drehknopf. Diese Aus-
flhrung ist besonders geeignet fir Wohnungs-
eingangstiren und Haustiren in Einfamilien-
hausern.
Mit dem System GU-Secury Automatic mit Ta-
gesentriegelung konnen die Verriegelungsele-
mente vom berechtigten Nutzer bei Bedarf me-
chanisch im Schloss arretiert werden. Ein Off-
nen der Tur von auf3en ist somit ohne Schlissel
moglich.
Der Automatic-DR ist kompatibel zum Strom-
und Datenlbertrager Secureconnect und kann
so problemlos in das GU-Haustirpaket einge-
bunden werden. Die biometrische Fingererken-
nung oder der individuel-
le Zutrittscode ermdég-
lichen einen komfor-
tablen Zutritt.
Die Variante mit
Feuerhemmung ist
geeignet flir Feu-
erschutztliren nach
L} DIN 4102 in Kombi-
nation mit BKS-Be-
schldagen fur Feuer-
schutzabschlisse nach DIN

Bei der neuen Mehrfachverriegelung werden Automatic-Fallenriegel mit SchlieBhaken kombiniert — die gemeinsam automatisch verriegeln.
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GRETSCH-UNITAS
Wir machen das”

Foto: Gretsch-Unitas

Auf dem Messestand der Unternehmensgruppe Gretsch-Unitas geht es die-
ses Jahr darum aufzuzeigen, welche Vorteile die GU-Gruppe den Verarbeitern,
Planern und Architekten bietet, indem sie die entsprechenden Komplettlo-
sungen aus einer Hand liefert.

Die Unternehmensgruppe bietet mit dem Komfortprogramm bodenbiindige Bo-
denschwellen als gepriifte Systemldsung fiir Haustiiren, Fenstertiiren und Hebe-
schiebeelemente, die mit denselben Bauteilen eine barrierefreie Losung bietet
und identische Optik fiir die genannten Tiirarten gewahrleistet.

Die GU-Systembodenschwelle bb ist in Verbindung mit verschie-
denen Profilsystemen CE-zertifiziert. Durch ihre thermische Tren-
nung koénnen Tiiren und Fenstertiiren energieeffizient gebaut o
werden. e
Die patentierte Zusatzverriegelung von GU ermdglicht 0
es, Standard-Drehkipp-Beschlage auch bei barrierefrei-

en Losungen ohne Frasarbeiten zu verwenden. Diese L6-

sung ist sogar bei 2-fliigeligen Elementen RC 2 / RC 2N-tauglich.
Bei den Hebeschiebeelementen kann die barrierefreie Losung, durch nur we-
nige Zusatzbauteile, bei allen GU-thermostep Bodenschwellen eingesetzt

Durch die Weiterentwicklung der Hebeschiebe-
Beschlidge werden Beschlaglosungen fiir alle Schemata
in allen Profilmaterialien (Holz, Holz-Alu, Kunststoff,
Metall) angeboten.

werden. Verarbeiter kdnnen barrierefrei bauen, ohne die Produktion und Ver-
arbeitung zu d@ndern.
Mit der GU-thermostep 164 und 204 wird ein Service angeboten, der dem
Kunden die Mdglichkeit bietet, eine komplett auf Mal zugeschnittene, vorge-
bohrte und vormontierte Bodenschwelle zu bestellen. Dadurch kann die Ferti-
gungszeit verkiirzt und der Fertigungsaufwand reduziert werden, um die Kos-
ten fiir den Verarbeiter zu senken.
Durch die konsequente Weiterentwicklung der Hebeschiebe-Beschla-
ge bietet Gretsch-Unitas als Komplettanbieter Beschlaglésungen fiir al-
le Schemata in allen Profilmaterialien (Holz, Holz-Alu, Kunststoff,
Metall). Mit der Vielzahl an Weiterentwicklungen und Zusatzpa-
;"' keten lassen sich die individuell gefertigten Hebeschiebeldsun-
' gen ganz nach Kundenwunsch gestalten. Bestehende Elemen-
te sind leicht nachzuriisten, um den spezifischen Anforderungen
und Wiinschen gerecht zu werden.
Mit den Sonderausstattungen wird ein Baukastenprinzip angeboten, das
die individuellen Anspriiche der Endverbraucher an Komfort, Sicherheit und
Funktionalitat erfiillt.

sunflex.de

FENSTERBAU

FRAONTALE stand: 7a-516

Sonnige Aussichten fir zuhause...

www.g-u.com | I Halle 4, Stand 201

Anzeige

bieten optimalen Schutz vor Wind und Wetter. Durch die verschiedenen

Dachformen und Ausstattungsdetails lassen sich die SUNFLEX Terrassendach-Systeme optimal an jede
Situation anpassen. 0b Friihling, Sommer, Herbst oder Winter — mit einem SUNFLEX Terrassendach sind
Sie immer auf der sicheren Seite.

SUNFLEX



TOP-THEMA
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GroBe Fenster erhdhen in Biiro- und Wohnimmobilien
die Aufenthaltsqualitét erheblich.

Foto: Geze

FENSTERBAU FRONTALE: FUNKTIONSBESCHLAGE

GEZE

Schwere Flugel leicht und sicher steuern

GroBe Fenster erhohen in Biiro- und Wohnimmo-
bilien die Aufenthaltsqualitat erheblich. Neben
der optischen Aufwertung bringen grof3e Fenster
auch mehr Tageslicht in die Rdume. Geze bringt
2020 einen intelligenten Antrieb fiir Dreh-Kipp-
Fenster bis zu drei Meter Hohe auf den Markt, der
Liftungs- und Sicherheitsautomatiken verbin-
det. Der Antrieb &ffnet und schlieft den Fligel
in Kippstellung fir eine natiirliche Liftung und
Uibernimmt gleichzeitig die Verriegelungsfunkti-
on. Gesteuert wird der extrem gerduscharme An-
trieb entweder zentral lber die Gebdudeleittech-
nik oder tiber das Bedienfeld direkt am Antrieb.

Natiirliche Liiftung ist ein weiterer Faktor fiir eine ho-
he Aufenthaltsqualitat: Das Unternehmen laus Leon-
berg bei Stuttgadrt prasentiert auf der Messe Fens-
terliftungssysteme, die effizientes Energie-Manage-
ment, Sicherheitsaspekte und angenehme Raum-
atmosphére verbinden. Es werden neue Koppelmo-

dule vorgestellt, mit denen sich Fensterantriebe und
Sicherheitssensorik einfach ver- und in die zentrale
Gebaudesteuerung einbinden lassen. Dazu werden
neue KNX-fihige Luftungssteuerungen prdsentiert,
die (ber vordefinierte Liftungsszenarien wie ge-
wiinschtes Zeitfenster, CO,-Liiftung oder Nachtaus-
kiihlung verfiigen, aber auch individuell konfiguriert
werden kénnen.

Zutrittskontrollsysteme regeln, wer, wo und wann ein
Gebdude oder einzelne Gebdudebereiche betreten
darf. GEZE ergdnzt 2020 das Portfolio moderner Iden-
tifikations- und Steuerungssysteme mit einer neuen
smarten L6sung innerhalb der Gebaudeautomation.
Die Software eréffnet Planern und Betreibern zusétz-
liche Méglichkeiten im Rahmen dynamischer Sicher-
heits- und Brandschutzkonzepte, intelligenter Rauch-
und Wérmeabziige sowie fiir die gezielte Freigabe
von Fluchtwegen. GEZE bietet neue Zutrittskontroll-
|6sungen fiir kleine und mittlere Geb&ude an.

Natiirliche Liiftungstechniken lassen sich komplett
automatisieren und zentral steuern.

WINKHAUS
Was in Nurnberg in
Laboren stattfindet

Ob Beschlags- oder SchlieBanlagenkonfiguration, Bestell- oder Rechnungs-
verfolgung, Marketing-Unterstiitzung oder Produktsuche — das neue Wink-
haus Portal unterstiitzt Handler und Verarbeiter mit einem vielfaltigen Online-
Service.,Wir laden unsere Kunden ein, die digitale Welt von Winkhaus kennen-
zulernen, die wir in unseren ,Digital Labs” am Messestand prasentieren”, sagt
Timm Scheible, Geschéftsleiter Vertrieb der Winkhaus Gruppe. In dem eigens
dafiir geschaffenen Bereich erfahren Besucher, auf welche Weise die neue On-
line-Plattform helfen wird, Arbeitsabldufe effizienter zu gestalten oder Pro-
duktinformationen schneller zu generieren. Anmelden dazu kann man sich
auf der eigens angelegten Microsite.

Im Bereich Fenstertechnik werden Messebesucher Programmergéanzungen fiir
das Beschlagsystem aluPilot entdecken. Im Mittelpunkt steht die weiterentwi-
ckelte Bandseite von activPilot Concept, die sich in den letzten Monaten im
Markt etabliert hat. Sie tragt standardméaRig bis zu 150 Kilogramm Fliigelge-
wicht. Die ersten Kunden sind bereits umgestiegen.

Mit den elektronischen Mehrfach-Verriegelungen blueMotion+, blueMatic
EAV4 und blueMatic EAV4+ bereitet sich eine neue Generation von Sicher-
heits-Tiir-Verriegelungen auf den Start vor. Messebesucher kdnnen erstmals
die neuen Prototypen kennenlernen. Das ,+" steht fiir integrierte Funkmodu-
le, die sich via Bluetooth oder WLAN beispielsweise in Smart Home Systeme
einbinden lassen oder ins Internet gehen kdnnen. Auch eine passende App ist
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www.geze.de | I Halle 2, Stand 424

Die mobile Werkstatt: Nach dem Erfolg der Bauteile-Musterkoffer fiir Fensterprofis
fiihrt Winkhaus ein dhnliches Angebot fiir Tiirprofis und Sicherheitsspezialisten im
Nachriistbereich ein.

in der Entwicklung — mit dem Ziel der komfortablen Entriegelung zum Beispiel
via Smartphone. Nicht minder spannend, dafiir aber komplett analog wird die
»mobile Werkstatt” ins Blickfeld der Standbesucher riicken. Vorbild sind die
Musterkoffer der Nachriistbeschldge fir Fenster. Mit dem neuen Bauteile-
Musterkoffer fiir Haustiiren aus Holz und Kunststoff lassen sich die passenden

GLASWELT | 032020

Foto: Winkhaus



NEUER ROTO-AUFTRITT
,Lebensnahe” Vermittlung
von Produktnutzen

Gleicher Standort, gleiche GroRe, gleicher Grundriss — aber
konzeptionell und architektonisch komplett neuer Auftritt:
So kiindigt die Division Fenster- und Tiirtechnologie (FTT)

Die Roto Frank Fenster- und Tiirtechnologie (FTT) verabschiedet sich von der klassischen
Produktprasentation auf der Messe.

der Roto-Gruppe ihre Beteiligung an der wichtigen Fens-

ter-Messe an. Wie es im Vorfeld des wichtigsten Branchenforums heif3t, wer-
den bei Rot wohl keine konventionelle Produktprdsentation prasentiert. Viel-
mehr gehe es auf dem groBen Messestand darum, ganzheitliche Raumerleb-
nisse zu schaffen.

An die Stelle einer produktorientierten Demonstration trete also die ,lebens-
nahe” Vermittlung von Gebrauchseigenschaften und -wirkungen. Da Roto
weltweit alle Offnungsarten und Rahmenmaterialien bediene, lasse sich die
auBergewohnlich groe Anwendungs- und Einbauvielfalt des verzahnten
Portfolios ebenso abwechslungsreich wie anforderungsgerecht zeigen. Ein in
einem Teil des Standes realisiertes spezielles Lichtkonzept habe in der Fran-
kenmetropole einen doppelten Effekt: Es biete nicht nur eine besondere at-
mospharische Note, sondern trage bei simulierter Dunkelheit auch dazu bei,
etwa das Thema ,Sicherheit / Einbruchhemmung” zu inszenieren.

SchlieBblech-Module
und die abldngbaren
dreiteiligen Verriege-
lungen ermitteln, die fiir
eine sicherheitstechnische
Nachriistung oder Repa-

Die einzigartige AZE Protection steckt jetzt auch
in den mechanischen SchlieBzylindern Winkhaus
keyTec ON-tra+.

ratur gebraucht werden.
Bei Bedarf konnen die Tei-
le auch gleich vor Ort ein-

gebaut werden.

Neben leistungsfahigen Sicherheits-Tiir-Verriegelungen werden auch
SchlieBzylinder geliefert. Im Zentrum der Prdsentation in Niirnberg stehen
die Systeme keyOne X-pert und keyTec N-tra+.

Sicherheitsspezialisten werden sich vor allem Prasentation des Schlief3sys-
tems keyTec N-tra+ interessieren. Mit seiner AZE Protection, realisiert durch
einen Niet im Schliissel, der im Kern abgefragt wird, und seine sechs massiv
gefederten Zuhaltungen bietet der N-tra+ liber einen hohen technischen
Kopierschutz.

Dariiber hinaus liberzeugt das elektronische SchlieBsystem blueCompact,
das mittels App konfiguriert wird, nun neben SchlieBzylindern auch durch
einen Zutrittsleser fiir den Innen- und AuBenbereich. Eine konfigurierbare
automatische Abschaltung einer Dauerfreigabe macht diesen fiir private Ei-
genheime und vor allem auch fiir Ladenlokale interessant.

www.winkhaus.com/fensterbau2020 | & Stand 4-243 in Halle 4
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Auf diese Weise werde die umfassende FTT-Losungskompetenz transparent.
Das gelte z.B. fiir die Erweiterung des Drehkipp-Programmes ,NX", den Erfolg
der Schiebesysteme ,Patio Inowa” und ,Patio Alversa” sowie die komplette
,Door”-Technik. In einem eigenen Standbereich gehe es um das stetig wach-
sende Segment barrierefreier Komfortalternativen.

Ebenfalls ,vor Ort” ist das Divisions-Mitglied Deventer. Der Dichtungs-Spezi-
alist informiere u.a. mit entsprechenden Exponaten {iber sein internationa-
les Know-how bei kundenindividuellen Entwicklungen. SchlieBlich stelle sich
auch Roto Professional Service (RPS) dem Fachpublikum vor. lhm préasentiere
das Dienstleistungs-Unternehmen fiir die Nachversorgung von Fenstern und
Tliren einen neuen Online-Ersatzteil-Finder.

Zur ,Fensterbau Frontale” verabschiedet sich Roto Frank Fenster- und Tiirtech-
nologie (FTT) von der klassischen Produktprésentation.

www.roto-frank.com | & Halle 1, Stand 303
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remmers

The Surface
Experts

360° Kundenorientierung

Kompetenz auf allen Ebenen: Holzoberflachen der Extraklasse

Die gesamte Kompetenz in einem Leistungskonzept - das ist Remmers 360°. Denn
wir sind weit mehr als ein Produkt- und Systemhersteller. Fensterbauer profitieren
durch unsere technische Kompetenz in den Bereichen Abdichtung, Verklebung sowie
gezielte Anlagen-Beratung. Sie wollen mehr erfahren? Dann besuchen Sie uns vom
18.03. - 21.03.20 auf der FENSTERBAU FRONTALE (Halle 5/ Stand 251) in Niirnberg.

Remmers Gruppe remmers.com
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: FUNKTIONSBESCHLAGE

MACO

Unterstlitzung im Vorschriften-Dschungel

,Creating Innovation” heif3t es auch 2020 wieder bei Maco. Wie Innovationen
entstehen und diese in die Spur gebracht werden, zeigen die Salzburger -
u.a. am InfinityView. Aus der Hebe-Schiebe-Studie wurde das marktreife He-
be-Schiebe-Element, das auch in Holz 10 m? groBe Glasflichen erméglicht.
Maco présentiert dazu ein vollstandiges Tiirschlossportfolio, das Tirenher-
stellern mit wenigen Komponenten viele und modulare Fertigungsmdg-
lichkeiten bei einfacher Montage biete. Mit griff- und zylinderbetétigten,
automatischen und motorischen Schldssern steigen die Salzburger damit
zum Vollsortimenter auf. Mit einer SchlieBteilplattform fiir alle zylinderbe-
tatigten Schlosser sowie umfangreichem Zubehor, optimiere man die Fer-
tigung und reduziere die Komplexitat fiir seine Verarbeiter.

Das A-TS zeichnet sich dadurch aus, dass es ohne zu sperren beim Zuzie-
hen automatisch verriegelt. Von innen kann es mit einer Schliisselumdre-
hung versperrt werden, damit Kinder oder Haustiere nicht ungewollt auf
Wanderschaft gehen. Fiir den deutschen Markt ist das A-TS nun auch VdS-
zertifiziert und ohne Driickerblockade erhéltlich, um die Eingangstiire in

i

Klaus Auersberg, Leitung MacoAcademy.

Mehrparteienhdusern jederzeit von innen 6ffnen zu kdnnen.

HAUTAU

L eichtes Abstell-Schieben fUr Kunststofffenster

Das Highlight unter den Neuheiten auf dem Mes-
sestand ist aus Sicht des Ausstellers der Atrium
Move fiir den Werkstoff Kunststoff. Der Abstell-
Schiebe-Beschlag bewegt Fensterfliigel in der
Tandemversion bis 250 kg. Der Fliigel wird axial
abgestellt und synchron in die Rahmendichtebe-
ne gezogen. Der Zentral-Verschluss stellt den Fli-
gel Uber die Kulissenfiihrung der Schlief3teile ab

und die Laufwagen sorgen dank Linearkugellager
fiir dauerhaft leichte Bedien- und und Laufeigen-
schaften. Die durchgéngige und verdeckte Ver-
schlussmechanik sorge fiir eine hohe Dichtigkeit.
Das Unternehmen, das zum Maco-Konzern gehort,
prasentiert als weitere Neuheit den Atrium HS in-
viso M. Dezente SchlieB3teile, biindige Ansichten,
freier Durchgang ohne auffillige Beschlagteile,
zeichne diese Verriegelungsmechanik
aus. Der magnetische Riegelbolzenaus-
zug sorgt bei gedffneten Hebe-Schie-
be-Elementen fiir freie Durchgangsbe-
reiche ohne storende Verschlusskom-
ponenten. Stahlpilzkopf-Zapfen sorgen
fiir Sicherheit.

Ein Blickfang sei zudem der Atrium HS
comfort drive in einem grofen Holz-
Alu-Eckelement mit Schwellenvergla-
sung. In einer freitragenden Konst-

Der Abstell-Schiebe-Beschlag Atrium Move bewegt Fensterfliigel in
der Tandemversion bis 250 kg.

78

ruktion bewegt der verdeckt liegen-
de HS-Antrieb die zweiflligeligen Fens-
tertiiren in Schema C. Die Beschlaglo-
sung mit intelligenter Steuerung hebt
und schiebt Elemente bis zu einem Flii-
gelgewicht von 330 kg. Mittels Taster-
box kann jeder handelsiibliche Taster
genutzt werden. Ein integrierter Ein-

klemmschutz gewdhrleistet die Sicherheit im Um-
gang mit der Fenstertiir. Beim Auftreten eines Hin-
dernisses wird der Lauf unmittelbar gestoppt und
vermeidet damit Gefahrensituationen.

Ventra lasst Fenster atmen und sorgt fiir eine per-
manente Versorgung der Wohnraume mit Frisch-
luft bei geschlossenem Fenster. Mit dem Aus-
tausch zwischen trockener AuBenluft und feuch-
ter, verbrauchter Raumluft werden Feuchteschd-
den zuverlassig verhindert und damit die Gesund-
heit und Bausubstanz geschiitzt. Zu- und Abluft
werden dabei iiber ein Gerdt gesteuert. Der in-
tegrierte Warmetauscher sorgt fiir eine behagli-
che Zulufttemperatur und spart Energie. Die neue
Generation des Liifters verfligt Giber einen imple-
mentierten Feuchtesensor. Ab einer Luftfeuch-
tigkeit von 40% erhoht er automatisch die Luft-
wechselrate, ohne dass man aktiv werden muss.
Beim Erreichen des optimalen Feuchtigkeitsgra-
des wird wieder in den Flusterbetrieb zuriickge-
schaltet.

Zwei weitere Ausstellungsstiicke prasentieren die
Anpassungen der Bodenschwelle ThermoTop fiir
einen biindigen Bauanschluss. Das Exponat ver-
deutlicht im Querschnitt den komplexen Zusam-
menhang zwischen Schwelle, Zarge und Baukor-
per in zwei Varianten biindig mit dem Mauerwerk.

www.hautau.de | & Halle 4, Stand 113
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Auch die hauseigene Academy stellt sich in Niirnberg vor. Das Trainings-
Center unterstiitzt Kunden bei der Weiterbildung, Lizenzierung und Prii-
fung ihrer Produkte. Ob Normen-Know-How, CE-Kennzeichnung oder Ein-
bruchhemmung, Kunden kdnnen dafiir aus einer Vielzahl an Lizenzpaketen
wabhlen. Fiir System-Neuentwicklungen auBerhalb der bestehenden Lizen-
zen konnen Verarbeiter ihre Systeme am Priifstand testen. Mit CE4ALL bie-
tet die Academy dariiber hinaus ein Online-Tool, welches die vorhandenen
Nachweise mit den Anforderungen der Endkunden abgleicht und den Ver-
arbeiter beim Endkundengesprach unterstitzt.

Klaus Auersberg, Leitung der neu gegriindeten Academy erklart, worauf es
in der Nachweisfiihrung ankommt. ,Was vielen nicht bewusst ist: Der Inver-
kehrbringer eines Produktes muss Auflagen wie die CE-Kennzeichnung er-
fiillen und ibernimmt das volle Haftungsrisiko gegeniiber dem Endkunden.
Im Fokus der MacoAcademy steht dabei, den Verarbeitern zu zeigen, wie

FENSTERBAU
FRMMNTALE

18.-21. Marz 2020
Halle 4, Stand 4-133

Wie bekommt man den Familienausflug und die wichtige
Paketsendung unter einen Hut? In dem man sieht, wann die
Sendung kommt, obwohl man nicht zu Hause ist. Deshalb
die Video-Tursprechanlage SmartConnect door von FUHR.
Sobald geklingelt wird, sehe ich das auf meinem Smartphone
und kann sofort reagieren.

FUHR-richtig-gut.de

()
160"

sie Pflichten in Vorteile verwandeln und ihre Kundenberatung verbessern
konnen.”

Fenster- und Tiirenbauer kénnen fiir den Weg durch den Dschungel an Vor-
schriften auf die Nachweissammlung und Expertise der Academy zurlick-
greifen. Sie macht mit ihren Schulungen in Normen, CE-Kennzeichnung und
Einbruchhemmung fit fiir den rechtlich sicheren Herstellungsprozess.

Der Priifaufwand fiir Fenster und Tiiren ist immens. Damit Verarbeiter nicht
jedes ihrer Elemente selbst und eigens priifen missen, kdnnen sie per Li-
zenz auf Maco’s Fundament an Systempriifungen zuriickgreifen und dank
Cascading im Rahmen dieser Systeme einfach fertigen. Mit der Onlineplatt-
form CE4ALL bietet man dazu eine branchenweit einzigartige Sammlung
von Nachweisen und Ersttyppriifungen, vereint mit einem dynamischen
Planungstool. Elemente kdnnen somit genau auf die Kundenanforderungen
abgestimmt und die notwendigen CE-Dokumente erstellt werden.

www.maco.at | I Halle 1, Stand 347

Anzeige

WWW.FUHR.DE




TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: FENSTERFERTIGUNG

RICHERT GRUPPE

Auf Innovationen ein-
und umgestellt

Beim Fenstertausch in Wohnbauten gilt jetzt die Neufassung der Liiftungsnorm DIN 1946-
6. Die Richert Gruppe hat umgestellt und setzt seit Jahresbeginn Anfang 2019 den neuen
Fensterfalzliifter arimeo im Einsatz. Lesen Sie, wo und wann der Falzliifter eingeclipst wird.

mmmmm  Die Richert Gruppe fertigt und mon-
tiert Fenster und Turen fir die Woh-
nungswirtschaft. Und hier hat man sich bereits
seit Firmengriindung auf groe Wohnbauten
spezialisiert, inzwischen wurden dber 3,5 Mio.
Einheiten eingebaut.,In der Regel beginnen un-
sere Auftrdge ab 500 Fenster, wir haben auch
kleinere, aber auch deutlich gréi3ere Volumina’,
so Betriebsleiter Axel Ostermann, ,unser grof-
ter Auftrag beinhaltete 8200 Fenster fiir Wohn-
bauten der Convert-Gruppe. Da waren wir etwas
Uber 1 Jahr tatig”
Insgesamt beschiftigt die Richert-Gruppe cir-
ca 220 qualifizierte Mitarbeiter. Davon ist nahe-
zu die Halfte vor Ort draufRen bei den Projekten,
in den Bauten und in der Montage. ,Unser Fir-
menmotto lautet: GrofR8 in der Leistung. 1 Tag.
60 Wohnungen. Schnellster Fenstertausch!, so
Ostermann.

arimeo classic S -
liberzeugende Innovation

,In unseren Objekten stellt sich stets die Frage
des Liftungskonzepts. Die Innovation arimeo
hat uns Uberzeugt. Was die Produkteigenschaf-
ten angeht, brauchen wir nachvollziehbare Prif-
ergebnisse, restimiert Ostermann.

,Der Fensterfalzllfter ist nach allen Regeln ge-
prift. Und fur uns als profine-Verarbeiter gibt es
unter der Bezeichnung ClimaTec Plus eine Vari-
ante des arimeo, die exakt auf profine Profile ad-
aptiertist” Das 20 cm lange Bauteil ersetzt einen
Teil der oberen Fligeldichtung. Es reguliert au-
tark, ohne Stromanschluss, mit einer patentier-
ten 3K-FlieSgelenktechnik feinflhlig den einstro-
menden Luftstrom und leitet diesen konsequent
zur Zimmerdecke hin. Somit wird mit arimeo z.B.
die Feuchteschutzliftung nutzerunabhangig si-
chergestellt, ohne dass man den Fensterfalzltf-
ter sehen oder spiren kann.,So erstellen wir auf
Wunsch die verpflichtenden Liftungskonzepte

80

Axel Ostermann (r.) im Fachgesprach mit Enrico Mager (m.) von Innoperform.

beim Austausch aller Fenster einer Wohneinheit
bei der Sanierung und beim Neubau grundsatz-
lich unter Einsatz der Fensterfalzltfter”, fihrt Os-
termann weiter aus.

Taktzeitneutral clipsen

Dass bei einer Tagesleistung von 60 Wohnungen
am Tag eine Produkteinfiihrung keine Kleinigkeit
ist, kann jeder leicht nachvollziehen. Wenn ein
Produkt nicht funktioniert, dann hat das fur uns
erhebliche Konsequenzen. Andererseits, passt
es, bringt es — wie im Falle arimeo — fUr uns ei-
ne grole Zeitersparnis, denn die Montagege-
schwindigkeit bedeutet bares Geld", beschreibt

Ostermann. ,Daher ist fir uns wichtig: es muss
laufen, es muss optimiert sein. Das bedeutet, ein
Produkt muss sich maglichst leicht in die Prozes-
se der Fertigung integrieren lassen”

Bei arimeo besteht der Vorteil, dass der Lufter
taktzeitneutral in die Fertigung eingebunden
werden kann und die Montage durch schnel-
les Clipsen denkbar einfach ist.,Praktischerweise
kénnen wir den neuen Fensterfalzliifter an meh-
reren Stationen in der Fertigung montieren,” so
der Betriebsleiter, ,entscheidend daftr war, dass
arimeo nicht bei der ,Hochzeit", verbunden mit
einem doch zeitintensiven Abgleich, positioniert
werden muss, sondern eben beschlagsunabhan-
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Foto: Innoperform GmbH



gig flexibel eingesetzt werden kann. Das gibt uns
neue Mdglichkeiten, einen standardisierten Pro-
zess mit hoher Systemsicherheit an verschiede-
nen Stationen durch unterschiedliche Mitarbei-
ter einsetzen zu konnen. Und das bei einer Feh-
lerquote gegen Null’

So hat die Richert-Gruppe, in Zusammenarbeit
mit dem Systemgeber profine und Innoperform,
den Weg mit arimeo Fensterfalzlliftern einge-
schlagen. Die Innovation spart wertvolle Monta-
gezeit von bis zu 50 Prozent.

Foto: Innoperform GmbH

Was steckt hinter dem
Projektsystem

Eine Stdrke der Richert-Gruppe ist das Manage-
ment des Objektgeschafts: ,Hier sorgen wir von
Anfang bis Ende fir einen reibungslosen Ab-
lauf. Das beginnt in der Angebotsphase mit ei-
ner objektbezogenen Fachberatung. Weiter Gber
eine professionelle Projektierung, einem ausge-
feilten Mietermanagement bis hin zur exakten Die Liiftermontage lasst sich taktzeitneutral in die Fertigung einbinden.

Auftragsabwicklung. Hier hilft uns arimeo, denn
wir kdnnen fir das Projekt bzw. flr jede einzelne
Wohnungseinheit konsequent mit dem neuen
Fensterfalzltfter das Liftungskonzept nach der
DIN 1946-6 normgerecht auslegen. Da wir gro-
Ben Wert auf Kompetenz und Zuverldssigkeit le-
gen, haben wir und unser Systemgeber profine
mit dem erfahrenen Hersteller Innoperform ei-
nen starken Partner an unserer Seite. Gemein-
sam als kompetente Ansprechpartner in Sachen
Liftungskonzept haben wir eine Losung mit im
Portfolio, die unkompliziert und normgerecht
ist’, so Ostermann abschlieend. -—

www.arimeo.de

Foto: Innoperform GmbH
Foto: Innoperform GmbH

Axel Ostermann, Betriebsleiter und Projektmanager bei
von GroBobjekten in der Wohnungswirtschaft. der Richert-Gruppe GmbH.
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: BESCHLAGE FUR HAUSTUREN

CARL FUHR
Vielfalt neu entdecken

Fiir die Leistungsschau in Nirnberg ist Fuhr gut ge-
riistet. Das Unternehmen bedient bei den Verriege-
lungslésungen und auch bei den Zutrittskontroll-
systemen nicht nur die gestiegenen Anforderungen
nach Sicherheit und Bedienkomfort, sondern auch
die Forderungen von Verarbeitern und Héndlern
hinsichtlich Zuverldssigkeit und Wirtschaftlichkeit.
Fiir ~zahlreiche Neuerungen innerhalb  der
Fuhr-Vielfalt stehen bspw. Ergdnzungen im Kom-
plettprogramm der Automatikschldsser autosafe
835 und autotronic 836, mit denen nun jede Anwen-
dung bei jedem Werkstoff méglich ist. Ganz gleich,
ob ein Standard-, Motor- oder Panikschloss (1- oder
2-fligelig) geplant ist. Die Schlossserie zeichnet sich
durch ihre DuoSecure-Technik und einer véllig neu-
artigen Riegelkombination aus.

Der neue Verriegelungstyp 10 erlaubt durch seine
Kombination aus stabilem Fallenbolzen und robus-
tem Schwenkriegel einen verldsslichen Verriege-
lungsprozess sowie maximale Sicherheit und Dich-
tigkeit bei jeder Tirkonstruktion. Vielfalt im Detail
zeigt sich z.B. an der Variante autosafe 835TF. Sie
verfiigt tber eine leicht einstellbare Tagesfallen-
funktion, womit der Einsatz eines mechanischen
oder elektrischen Tiir6ffners ermdglicht wird.

o
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Automatik-Verriegelungen mit DuoSecure-
Auslosetechnik.

Mit dem Zutrittskontrollsystem SmartConnect
door beginnt die Sicherheit schon vor der Tir. Die
smarte Video-Tlrsprechanlage steht mit ihren zu-
satzlichen Ausstattungs- und Nutzungsoptionen
gleichsam fiir Vielfalt. Ergdnzend zu der intuitiven
Bedienung der Tiirsprechanlage per App wurden
nun auch die komfortorientierten Zutrittsmoglich-
keiten von auBBen erweitert.

Neu ist, dass die Tirdffnung mit dem Smartphone
nicht nur Gber das Internet, sondern ebenfalls via
Bluetooth erfolgen kann. Eine weitere Offnungs-

Foto: Carl Fuhr

Die smarte Video-Tiirsprechanlage SmartConnect door.
Jetzt mit Bluetooth und integrierter Touch-Tiirklingel.

moglichkeit bietet der Funkschliissel oder optio-
nal per Ausweiskarte bzw. Transponder. Dank in-
tegrierter SmartHome-Funktionen kdnnen mit
SmartConnect door zusatzliche Tiren mit Motor-
schléssern, E-Offnern oder Elektronikzylindern be-
dient werden, ebenso Garagentore, Licht, Funk-
schliissel etc.

Das PVC-Programm wird zur Systemldsung aus-
gebaut. Fir eine effizientere Verarbeitung wer-
den Frds- und Verschraubungspositionen verein-
heitlicht.

ALUMAT
Neuheiten von der
Original-Nullschwelle

Auf der FENSTERBAU FRONTALE stellt Alumat einmal mehr neue und innova-
tive Nullschwellen-Entwicklungen vor. Aktuell kdnne allein die Magnet-Null-
schwelle definitiv alle technischen Leistungsanforderungen fiir barrierefreie,
ergonomische und sturzpraventive Ubergénge vorweisen, heif3t es.

Neben der Schlagregendichtheit, Luftdurchldssigkeit und Widerstandskraft
gegen Windlast sowie dem Einbruch- und Schallschutz hat die Alumat-Null-
schwelle jetzt die weltweit erste Passivhauszertifizierung erreicht.

Im Bereich der Schlagregendichtheit nach DIN EN 12208 meistert die Null-
schwelle mittlerweile Klassen, die sogar die hochste Regelklasse weit tiber-
treffen. Mit einer 1-fliigeligen Fenstertiir wurde die Extraklasse E1200 erreicht.
Dieses Priifergebnis bedeutet, dass diese Tirdichtung ohne Tiiranschlag ei-
nen Schlagregen mit der Windstdrke 14 aushélt. Und selbst bei Stulptiiren hat
die schwellenfreie Magnet-Doppeldichtung mittlerweile schon die Extraklas-
se E900 geschafft.

Die schwellenfreie Magnet-Doppeldichtung ist mit allen gadngigen Profilen
kompatibel. Der Anbieter kann in Verbindung mit jedem groBen Profilherstel-

82

www.fuhr.de | I Halle 4, Stand 133

Die Magnet-Nullschwelle ist die erste Nullschwelle, die ein Passivhauszertifikat
vorweisen kann.

ler und allen géngigen Profilen offizielle Priifzeugnisse vorweisen. Auch diese
breitaufgestellte Sicherheit mit zahlreichen gepriiften Kombinationsvarianten
ermdglicht Gestaltungsfreiheiten, die nur mit der Magnet-Nullschwelle még-
lich seien.

www.alumat.de | I Halle 7, Stand 116
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Beim Modular System lassen sich die SchlieBzylinder
flexibel den ortlichen Gegebenheiten anpassen.

WILKA

Neue Schliefstechnik-
|Bsungen

Wilka SchlieBtechnik GmbH prasentiert Entwicklun-
gen rund um die Produktbereiche Schldsser, Zylinder,
SchlieBanlagen und elektronischen Zutrittsldsungen.

Ob kurzfristige Notdffnung, Service-Einsatz oder neue

SchlieBanlage, die Zylinderldnge ist im Vorhinein

Foto: Wilka

nicht immer be-

kannt. Das praktische Modular System ist dabei die ideale Losung. Alle Systeme lassen sich in der mo-

dularen Variante flexibel den 6rtlichen Gegebenheiten anpassen. Jede Zylinderlange ist damit praktisch

griffbereit. Mit nur wenigen Handgriffen I&sst sich der Zylinder auf die gewiinschte Lange umbauen. Die

Grundlénge
Sinus ist das neue Schliisselprofil
von Wilka.

von 30/30 mm ist beidseitig in 5 mm-Schritten bis auf

eine Zylinderlange von 90/90 mm verlédngerbar.
Sinus, das neue Schlisselprofil, umfasst drei SchlieBanlagenprofi-

le und vier Kundenprofile mit vertikaler und horizonta-

&

ler Schlisselfiihrung. Ein parazentrisches Schliisselpro-
fil, Spezial-Hantelstifte und Gehéausestifte
aus gehdrtetem Stahl beugen unbefug-
tem Offnen vor. Die bis 2036 paten-

: A | )

g AV, - & ) tierten Profile haben einen zusétz-
S N\ 3 B lich patentierten Schliisselkopier-
/ j T 7 > schutz, der das nicht legitime Dupli-

zieren von Schliisseln verhindert. Dieser
Schlusselkopierschutz ist ein besonders leistungs-

starkes Merkmal der Profile SI6, 3VS sowie S1und S3.

DR. HAHN
Neue Rollenbander im

In diesem Jahr présentiert der
Tirbandhersteller Dr. Hahn an
seinem Messestand vier neue,
unscheinbare Rollenbéander fiir
Kunststofftiiren und Rollenban-
dvarianten fiir Tiiren aus Alumi-
niumprofilen. Zusatzlich bringt
Dr. Hahn die weiterentwickel-
te Serie Tiirband 4 AT mit nach
Nirnberg.

Die neuen Rollenbander fiir
Kunststofftiiren, KT-RKN und ” |
KT-RKV, sind die bislang filig- i

ransten und kleinsten Bénder

aus dem Hause Dr. Hahn. Der
Unterschied der beiden Serien
liegtin der Befestigung: Das KT-
RKN wird im Aufdeck, ohne Unterbrechung der Tiir-
dichtung verschraubt, wohingegen das KT-RKV wie
bei Rolllenbéndern iiblich in der Falz befestigt wird.

032020 | GLASWELT

Ziemlich zierlich, die neuen Hahn
Rollenbander fiir Kunststofftiiren

www.wilka.de | & Halle 2, Stand 2-203

Gepack

Trotz der schlanken Bandrol-
le von lediglich 18 mm, tragen
die Bénder je nach Ausfiihrung
der Profile bis 90 kg (2-teilig)
und bei der 3-teiligen Version
bis 120 kg.

Auch ein neues Rollenband fiir

Foto: Dr. Hahn

die Verwendung auf hochwerti-
gen Aluminiumtiiren gehért zu

den Neuheiten. Das Rollenband

AT kann an alle géngigen Profil-

b systeme angepasst werden und

[ ' { : ist durch seinen Rollendurch-

messer von 20 mm besonders

fiir Architekten und Bauherren
interessant.

Fir den Verarbeiter hat man ein
Online-Tool entwickelt, mit dessen Hilfe sich schnell
ermitteln I3sst, ob das Band fiir die in der Werkstatt
verwendeten Profile geeignet ist.

www.dr-hahn.eu| B Halle 1, Stand 327
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FENSTERTECHNIK

TURTECHNIK

AUTOMATISCHE EINGANGSSYSTEME
GEBAUDEMANAGEMENTSYSTEME

GU

MENSCHEN.
KUNDEN.
LOSUNGEN.

Systeml6sungen aus einer Hand.

Die sinnvolle Kombination von
aufeinander abgestimmten
Einzelkomponenten ergibt eine
leistungsfahige Systemlésung.

Wir zeigen Ihnen welche Vorteile wir
Verarbeitern, Planern und Architekten
bieten, indem wir Ihnen die passende
Komplettlosungen liefern.

Besuchen
Sie uns:

WIRMACHENDAS

MENSCHEN. KUNDEN. LOSUNGEN.

Gretsch-Unitas GmbH | www.g-u.com
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: BESCHLAGE FUR HAUSTUREN

BASYS
Dichter, kleiner, stabiler

Baubeschlaghersteller BaSys aus Kalletal hat den
Bénder aus seinen Hauptproduktgruppen einem
Update unterzogen. Vor allem AufBentiiren schlie-
Ben dank der Weiterentwicklungen bei verdeckt
liegenden Béndern und den Bandaufnahmen fiir
Rollenbénder absolut dicht. Die Entwicklungsar-
beit fiir Haustiirbander hatte auch positive Aus-
wirkungen auf die Bander fiir Innentdiren.

Das eigens fiir tberfdlzte Haus- und Wohnungs-
abschlusstiren mit 18 mm Uberschlag und Flii-
geldichtung entwickelte ,Masterband FX2 120 3-D
FD” erfahrt zur Messe eine einschneidende Verén-
derung.

BaSys verlagert auch die seitliche Falzluftjustie-
rung ins Zargenteil des Bandes. Das hat zur Folge,
dass die Dichtigkeit von insbesondere Witterungs-
einfliissen und Temperaturschwankungen ausge-
setzten AuBentiiren bei der Justage nicht mehr
beeintrachtigt wird.

GRUNDMEIER KG

Foto: Basys

Diese Justiertechnologie des
verdeckt liegenden ,Master-

bandes” hat BaSys analog auf

das verwandte, fiir Gberfalz-

te Innentiiren entwickelte ,Pi-

vota FX2 80 3-D” iibertragen

- mit positivem Nebeneffekt.

Das Flugelteil des Bandes fallt

nun wesentlich kleiner aus. Wie

beim ,Masterband” verschiebt

es sich wdhrend der Justa-

ge nicht mehr und bleibt ver-

deckt.

Ein wesentliches Detail fiigte Ba-
Sys der Bandaufnahme ,STV 135/56 3-D” fiir Tiir-
gewichte bis 300 Kilogramm pro Paar hinzu. Die
verstellbare Stahltasche tragt selbst bei weit aus-
ragenden Bandmodellen mit hohen Hebelkraften
- wie sie bei vorgesetzten Aluminiumschalen vor-

Nullschwelle — jetzt auch fur Holztlren

Die Grundmeier KG (GKG) er-
mdglicht mit dem Profilsystem
Combi Plan den Bau von Null-
schwellentiiren mit nur weni-
gen zusatzlichen Einbauteilen.
Bislang war das System nur fiir

Kunststoffprofile  erhéltlich.

Nun gibt es die Nullschwel-
le auch fiir Holztliren auf den
Markt.

Durch ergdnzende Bauteile

IS

werden die vorhandenen Tir-

Fote: Grundmeier KG
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schwellen der Firma Grund-
meier, die bisher bereits in

Mit dem Tiirschwellensystem Combi Plan sind jetzt auch
bodenebene Holztiiren maglich

BaSys verlagert die seitliche
Falzluftjustierung ins Zargenteil des
Bandes.

kommen - das Band stabil und zuver-
ldssig. Den Schlitz der Bandaufnahme
stattete BaSys nun mit einer Dichtlippe
aus, damit gerade bei Tiiren in der Ge-
baudehiille kein Regenwasser eindrin-
gen kann.
Eines seiner meist verkauften Bdnder
optimiert BaSys zur FRONTALE fiir ei-
ne bessere Verarbeitung. Das ,Pivota
DX 38" ein verdeckt liegendes Band fiir
stumpf einschlagende Innentiren bis
60 Kilogramm pro Paar, weist nun bei
180-Grad-Offnungswinkel ein hsheres
OffnungsmaR auf.
Der Abstand der beiden Bandkorper re-
spektive von Fliigel und Zarge zueinander
wurde derart vergroBert, dass das Band auf beiden
Seiten tiefer ins Material eingefrast werden kann,
was die Gesamtkonstruktion stabilisiert.

www.basys.biz| I8 Halle 4, Stand 452

Das Tiirschwellensystem ,Combi Plan” erméglicht, dass AuBen-
und Innenbelag sowie Tiirschwelle eine Ebene bilden

20 mm hoher Ausfiihrung ein-

gesetzt wurden, zu einem absolut barrierefrei-
en und bodenebenen System ausgebaut. Viele
Komponenten des Systems sind beim Einsatz von
20 mm oder 0 mm hohen Tiirschwellen identisch.
Fir die Dichtheit des Systems wird eine im Tir-
fliigel lagernde absenkbare Bodendichtung ein-
gesetzt. Diese senkt sich erst im SchlieBmoment
des Tiirfliigels mechanisch ab.
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Ein besonderes Augenmerk gilt der unteren Tir-
flugelecke zwischen Fliigel und Rahmen.

Ein Falzdichtelement aus Weichkunststoff verhin-
dert an dieser Stelle das Eindringen von Feuch-
tigkeit in den Innenraum oder in flankierende
Bauteile. Holzfenstertiiren (z.B. 1V78) mit Combi
Plan erreichen eine gepriifte Schlagregendichte
von bis zu Klasse 8A (450 Pa).

Der Wasserablauf erfolgt auBerhalb der Ge-
bdudeabdichtung mit dauerhaftem Schutz vor
Feuchtigkeit am Mauerwerk.

Die uneingeschrankte Mdoglichkeit zur Dreh-
Kipp-Funktion — verbunden mit einem besonde-
ren MaB an Sicherheit bei der Einbruchhemmung
(Sicherheitsklasse RC 2 maglich) - schafft die Vor-
aussetzungen fiir bodenebene Holzfenstertiiren.

www.grundmeierkg.de | X Halle 7, Stand 532
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Foto: Grundmeier KG



Bei gednderten Sicherheitsanforderungen

lassen sich die neuen selbstverriegelnden
s OneSystem Panikschldsser leicht

austauschen und funktional aufwerten.

ASSA ABLOY
Komfortable Losungen rund um die Tur

vatll <

)

L]
Ein Messe-Highlight sind die neuen Sicher- L @ dig barrierefreie Nullschwelle fiir einfliige-
heitsschldsser von Assa Abloy, die speziell "' lige Haus- und Balkontiiren. Drei gleichzei-

fiir die Anforderungen zweifliigeliger Voll- tige Dichtbewegungen nach unten, links
° und rechts dichten Haus- und Balkontii-

ren komplett ab. Besonders komfortabel

paniktiren entwickelt wurden. Die neuen
Schidsser sind als Einfach- oder Mehrfach-

Foto: Assa Abloy Sicherheitstechnik GmbH N

Foto: Assa Abloy Sicherheitstechnik GmbH

verriegelung und in mechanischer, motori- ? ist die Verbindung zwischen der Absenk-
scher oder driickergesteuerter Variante er- 2 t dichtung mit einseitiger Auslésung und
héltlich. Aktuell einzigartig am Markt ist die '\‘:!__,_,.f dem modularen Click-Schwellen-System.
Méglichkeit der Kombination mit einbruch- V) |J' Die thermisch getrennte Flachschwelle
hemmenden Tiirsystemen, denn die Sicher- | * kann mit hohen Lasten iiberfahren werden
heitsmehrfachverriegelungen sind RC3- und schafft durch die echte Nullschwelle einen
und RC4-fahig: Fir eine Zulassung nach optimalen Ubergang zwischen Innen und AuRRen.

Schutzklasse RC3 oder RC4 kann der Tirenherstel-  Auch fiir Schiebetiiren bietet Assa Abloy eine bar-
= I ler mit den neuen OneSystem-Schldssern die vor-  rierefreie Losung: Die Planet SN Tiirabsenkdichtung
geschriebene Priifung veranlassen. fiir Schiebetiiren lasse sich leicht bedienen, eignet
Die Absenkdichtung Planet X3 halt Schlagregen si-  sich fiir barrierefreie Zugange und ist fiir Tiiren mit
In Kombination mit dem Click-Schwellen-System bietet  cher vor der Tiir und bietet erstmals eine vollstdn-  Dampfungsmechanik geeignet.

die Tiirabsenkdichtung Planet X3 eine vollstandig
barrierefreie Nullschwelle fiir Haus- und Balkontiiren. www.assaabloy.de | & Halle 2, Stand 103

Anzeige

@GEAIAN

INNOVATION MIT SYSTEM

Intelligente Produkte — digitale Losungen

GEALAN weist in die Zukunft mit klugen Ideen, denkenden Produkten und

schlauen Fenstern. Das sind digitale Lsungen, die das Gewerk Fenster von UNSERE HIGHLIGHTS

der Planung bis zum Einbau miteinander sprechen lassen. Lassen Sie sich in-

spirieren und feiern Sie mit uns 40 Jahre Faszination in Farbe und Bestandig- 40 Jahre acrylcolor - einzigartige Oberflachen

keit: acrylcolor. Wie ein gedffneter Farbficher, kénnen Sie die einnehmende GEALAN S 9000 - das Allroundtalent

Eleganz an jedem Ort des GEALAN-Messestandes entdecken. GEALAN-LINEAR - Evolution in 74mm
GEALAN-COMFORT - bodengleicher Komfort

GEALAN-CAIRE® — mit GEALAN-HOME

Wir freuen uns auf Sie!
Fensterbau Frontale, Halle 5, Stand 203

GEALAN Fenster-Systeme GmbH - Hofer Stra8e 80 - D-95145 Oberkotzau - www.gealan.de




Foto: 3E Datentechnik GmbH

TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: SOFTWARE

3E DATENTECHNIK

Fensterbau muss digitaler werden

Zur wichtigsten Branchenmesse dreht sich bei der
3E Datentechnik GmbH alles um die Digitalisierung.
Der schwébische Softwareanbieter aus Oberko-
chen wird weitreichende Entwicklungen présentie-
ren — wie z.B. die weitere Vernetzung mit Technolo-
giepartnern der Branche. Bei den digitalen Partner-
schaften kann 3E auf Kooperationen mit der Zulie-
ferindustrie im Bereich E-Procurement/digitale Be-
schaffung oder auf integrierte WEB-Konfiguratoren
(Fullungshersteller wie Gutmann GIB-Portal, Roma,
Warema etc.) sowie auf die Stemeseder WEB-L6-
sung flir den Sonnenschutz verweisen.

Die neue Bau-App fiir den AuBendienstler.

SYSCAD 2020
Dem Konstrukteur
viel Zeit gebracht

Auch heute ist das oberste Ziel der Syscad-Entwickler, den Anwen- |
dern Zeit zu sparen und l3stige Routine-Arbeiten abzunehmen. Auf der |
FENSTERBAU FRONTALE in Niirnberg zeigt das Syscad Team einen Aus- W\
blick auf die ndchste Programm-Version mit weiteren zeitsparenden \

Funktionen und neuen Méglichkeiten:

— Gebogene Gléser zeichnen ist nun einfach méglich. Die vorhande-
nen Glasdefinitionen kdnnen als Vorlage verwendet werden.

Dariliber hinaus ist es ein ganz besonderes Anlie-
gen der 3E Datentechnik, die digitale Transforma-
tion bei den Kunden voranzubringen. Denn nach
Angaben von Gerhard Ebert, Inhaber und Ge-
schéftsfiihrer von 3E, ist die Digitalisierung die ein-
zige Antwort auf viele Note der Branche wie den
Fachkrdftemangel, den Preisverfall und schnelle
Unternehmensprozesse. Mit Hochdruck wird an
der durchgédngigen Digitalisierung aller Prozesse
gearbeitet — auch unter Einbeziehung der Rand-
prozesse, wie sie beispielsweise auf den Baustel-
len stattfinden. Zu all diesen Themen werde man
zielgerichtete Lésungen vorstellen.
In den vergangenen Jahren wurde
die ERP-Software 3E-LOOK regelma-
Big technologisch erneuert, um die
Anforderungen der Digitalisierung
an die Arbeitsabldufe und die Orga-
nisation voll und ganz zu erfiillen. So
wird der digitale Wandel in der Bran-
che mit einem besonders tiefen und
breiten Funktionsangebot unter-
stutzt.

Eine bequeme und umfassende Ob-
jektabwicklung, intelligente Hand-
lerlésungen, Industrie 4.0 mit Leit-
standtechnologie in der papierlosen

= Glaser und Paneele konnen nun mit einem Klick im Schnitt aus- i

getauscht werden. Alle Anwender, die zunédchst einmal mit einem

+,Dummy-Glas” die Konstruktion starten, kénnen nun ganz einfach

zu jedem Zeitpunkt das richtige Objekt-Glas einsetzen.

— Objekte, die mit der im Fassadenbau weit verbreiteten Software ,Athena”
aus dem Hause Cad-Plan (Ddmmungen, Bleche, Folien, Kl6tze, Versiege-
lungen ) erstellt wurden, kénnen nun mit einem Klick in echte Syscad-Ob-

jekte umgewandelt werden.

86

Produktion, E-Procurement in der Materialwirt-
schaft und mobile Baulésungen vom AufmaB bis
zum Service sind nur einige Beispiel. All diese Ab-
ldufe sind bereits heute bis hin zu Arbeiten auf der
Baustelle voll digitalisiert darstellbar.

Auch die Themenkomplexe NFC (Near Field Com-
munication) oder RFID (Radio-Frequency Identi-
fication) sind im Fensterbau langst keine Unbe-
kannten mehr. So prasentiert der Digitalisierungs-
spezialist in Nirnberg eine Losung, mit der sich
eingebaute oder zu montierende Fenster iiber ei-
nen integrierten NFC-Chip eindeutig vor Ort iden-
tifizieren lassen. Ebenso werde gezeigt, welche
Vorteile dies im Kundendienst in Verbindung mit
der Fensterbausoftware 3E-Look bringe

In der neuen Softwareversion 10 ist fiir die Objek-
tabwicklung eine digitale Projektmappe integriert,
die bei der Ausfiihrung von Objektauftragen fiir ei-
ne klare Ubersicht in der Ausfiihrung und Abrech-
nung sorgt. Dariiber hinaus werden Produktions-
prozesse mittels einer ausgeklligelten Leitstand-
technologie automatisiert, kontrolliert und ge-
steuert. Die gesamte Beschaffungskette ist digita-
lisiert — unter Nutzung von OpenTrans-Standards:
samtliche Technologiepartner aus der Zulieferin-
dustrie werden mittels komfortabler Webkonfigu-
ratoren und Shops integriert.

www.3e-it.com | B Halle 1, Stand 322

Gebogene Glaser zeichnen ist nun einfach maglich.

Syscad ist verfligbar als Aufsatz zu AutoCAD oder BricsCAD. Insgesamt werden
nun mehr als 600 Profilsysteme von iiber 50 Lieferanten unterstiitzt. Syscad
bietet somit die umfangreichste CAD-Bibliothek fiir Fenster, Tiiren und Fassa-

den aus Aluminium, Stahl, Kunststoff, Holz oder Holz-Aluminium.

www.metallbau-cad.de | & Halle 7A,Stand 502

GLASWELT | 032020

Foto: Syscad



Das Fensterlufter-System.

Unsere Produktneuheit auf der
Fensterbau Frontale

18.- 21. Marz 2020
Halle 6 / Stand 419
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FENSTERBAU
FRONTALE

Regel-air® FFLHmax fur Holzfenster:

« Uber 15 m3/h Luft bei 8 Pa realisierbar je nach Anordnung
» Gewohnte Montage bei unverandertem Frasbild
» Schallschutz bis 42 dB realisierbar

» Akkreditiert gepruft auf Luft, Schall und Schlagregen

Regel-air®

www.regel-air.de



TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: SOFTWARE

A+W

Prozesse werden schneller,
sicherer und billiger

ELCIA-GRUPPE
Das Ziel ist die
MarktfUhrerschaft

MyPricer richtet
sich an Hersteller
von Bauelementen,
ganz gleich ob von

Léngst hat sich der Barcodescanner auch in | o 3 Die Elcia-Gruppe intensiviert in die Bear-

der Fenster-, Tliren- und Rollladenbranche als ’-‘525'2:_‘::3':';:;40” ‘9‘ beitung des deutschen Marktes und be- Fenstern, Tiiren,

Werkzeug etabliert. Vom Wareneingang iiber o aemt o < griiBt ihre Gaste in Niirberg. Der An-  Rollldden oder

die Statusbuchungen in der Fertigung bis hin | = | I bieter fir Branchensoftware im Bereich Sonnenschutz.

zur Lieferung an den Kunden werden Daten i! Fenster, Tiiren, Rollladen und Sonnen-

via Barcodelesung erfasst und an ERP-Systeme i ?1 schutz will mit der Messeprdsenz einen weiteren Meilenstein bei
|

weitergegeben. Doch fiir den Industriescanner der Verfolgung seines Ziels nehmen, bis 2025 zu einem europa-

gibt es nun eine Alternative: Mobile Endgera- ] ischen Marktfiihrer fiir digitale Lésungen fiir Fenster, Tiren und
i ‘! Sonnenschutz zu werden.
A+W Smart Companion kann
Anforderungen in der Fensterbaubranche
ohne die Nachteile traditioneller

Scanner-Hardware erfiillen.

te wie das Smartphone und andere Smart De-
vices, bestiickt mit der App A+W Smart Compa- Ein neues Gesicht wird das Unternehmen in diesem Jahr auf der
nion, hoher Rechenleistung und hervorragen- Messe vertreten. Johannes Salm, verantwortlich fiir das Business
den Algorithmen zur Grafikerfassung schicken Development im deutschsprachigen Raum. Er war siebeneinhalb
sich an, ihm den Garaus zu machen. Jahre fiir das Unternehmen Helmut Meeth tatig. Jetzt will er El-
A+W Smart Companion kann samtliche Anfor- cia auf dem deutschen Markt bekannter machen und sucht noch
derungen in der Fensterbaubranche ohne die Nachteile traditioneller Scanner-Hardware Hersteller-Partner fiir den Start in Deutschland.
erfiillen. Der Anwender ersetzt eine sehr spezielle und teure Hardware durch ein vertrau- Seit 20 Jahren entwickelt das Unternehmen seinen Vertriebskon-
tes mobiles Gerdt, das wir alle taglich benutzen. Daher ist auch der Schulungsaufwand

deutlich geringer.

figurator weiter, um das Kalkulieren von Bauelementen zu ver-
einfachen. Im Gegensatz zu Software, die zur Produktionssteue-
Auch als mobiles Info-Terminal kann der A+W Smart Companion genutzt werden. So rung eingesetzt wird, stehe bei den Elcia-Losungen die Benutzer-
kénnen sich die Mitarbeiter z.B. die Standorte von Auftragskomponenten sowie den In- freundlichkeit und die einfache Bedienung im Vordergrund. Mit
halt von Gestellen anzeigen lassen — die Kommunikation wird bidirektional. einer gefiihrten Konfiguration helfen Abbildungen dem Nutzer,
Ein weiterer Vorteil: A+W Smart Companion kann mehrere Barcodes auf einmal scan- die Produkte schnell und sicher zu kalkulieren. Technische Rest-

nen, z.B. bei Elementetiketten auf einem Gestell. Die Arbeit ist produktiver, und es wer- riktionen werden beriicksichtigt, Preise zuverldssig ermittelt. Im-

Foto: Elcia

Foto: Orgadata

den weniger Fehler gemacht.

mer mit dem Ziel: Einfach besser zu verkaufen.

www.a-w.com | B Halle 1, Stand 329

ORGADATA

Die WPK erledigt sich quasi von selbst

Die Profis im Fenster-, Tiiren- und Fassadenbau
setzten auf die Software Logikal aus dem Hau-
se Orgadata. Auf der Biihne auf dem Messestand
erleben Besucher die kommende Generation der
Software Logikal: die Version 12, die eine ganz
neue Art des Arbeitens ermdglichen wird. Un-

ter wissenschaftlicher Begleitung haben die Soft-

Software-Experten werden Orgadatas Gaste iiber die
digitalen Neuheiten fiir den Fensterbau informieren.

88

ware-Experten von Orgadata unter anderem Be-
nutzerfreundlichkeit, Design und Komfort des Pro-
gramms auf modernste Bediirfnisse von Fenster-
bauern zugeschnitten.

Dabei sei alles ist noch tibersichtlicher geworden.
Dafiir sorgen die neuen Icons im Programm, das
Aussehen erinnert an die bekannten Arbeitsum-
gebungen aus Office-Produkten.

Auf der Biihne présentieren die Moderatoren auch
das Fertigungsleitsystem ,Logikal MES”, das die Ef-
fizienz steigert und unter anderem dafiir sorgt,
dass Zeit und Papier gespart werden. Und ein wei-
terer Clou: Die werkseigene Produktionskontrol-
le mache sich dank ,Logikal MES” wie von selbst,
sind sich die Softwareexperten sicher. Metallbau-
betriebe jeder Grof3e konnen von diesem digita-
len Werkzeug zur Steuerung und Optimierung ih-
rer Produktionsablaufe profitieren.

www.elcia.com | I Halle 4A, Stand 523

Plnktlich zur Messe wird eine wichtige Ergan-
zung von Logikal MES fertig: Eine Art digitale An-
zeigetafel, auf der sich Informationen Ubersicht-
lich zeigen lassen. Dieses Darstellungs-Tool eig-
net sich sowohl fiir die Ansicht auf groBen Bild-
schirmen als auch fiir Computer-Monitore und
mobile Endgerédte. So bekommen die Verantwort-
lichen zu jedem Zeitpunkt einen genauen Uber-
blick Giber das Fortkommen verschiedener Auf-
trage. Zudem lasst sich nachverfolgen, wie weit
einzelne Arbeitsschritte sind. Auch tiber die Aus-
lastungen an den Arbeitsstationen halt das neue
Tool auf dem Laufenden.

Die Standgaste erfahren darlberhinaus, wie Lo-
gikal sinnvolle Unterstiitzung liefert bei Themen
wie zum Beispiel Wandanschluss, CAD-Zeichnung,
Aufmal, Materialbestellung, Werkauftrag, Ver-
schnitt-Optimierung und vieles mehr.

www.orgadata.com | i Halle 7A, Stand 526

GLASWELT | 032020



Foto: Rodenberg

ASSA ABLOY KLART AUF

FENSTERBAU FRONTALE: HAUSTUREN TOP-THEMA

Was tun, wenn der Patentschutz auslauft?

Anlagen und Gebdude Betreiber kritischer Infra-
strukturen wie Energieversorgung und Telekommu-
nikation missen vor Ausfall und Sabotage wirksam
geschiitzt werden. Ewald Marschallinger, GF der As-
sa Abloy Austria GmbH, beschreibt, wie mit elekt-
ronischen SchlieBlésungen entsprechende Einrich-
tungen ihren Sicherheitslevel deutlich verbessern
konnen: ,Betroffene Firmen sind dazu angehalten,
die Anlagen vor Ausfall zu schiitzen sowie im Fall ei-
ner Betriebsstérung die Versorgung so schnell wie
moglich wieder aufzunehmen. Das stellt hohe An-
forderungen an die Schutzstandards. [...] Speziell
bei dlteren mechanischen Schlieanlagen kann das
fiir die Betreiber zu einem Haftungsrisiko werden.
Denn lauft der Patentschutz fiir die SchlieBanlage

ab, lassen sich die Schliissel sehr einfach im Handel
kopieren. [...]"

Selbst eine Neuinvestition in eine mechanische
SchlieBanlage biete keinen ausreichenden Schutz
- die Lebensdauer der SchlieBanlage ibertref-
fe die Dauer eines Patentschutzes um viele Jahre.
,Das bedeutet fiir Gebdudebetreiber, dass sie ent-
weder bereits heute schon das Haftungsrisiko tra-
gen oder es durch eine Neuinvestition bestenfalls
nur einige Zeit bis zum Ablauf des Patentschut-
zes in die Zukunft schieben konnen.” Das Problem
lasst sich aber mit einer elektronischen Schliel3-
anlage ermeiden. Das SchlieBsystem der Assa Ab-
loy namens Cliq ,ist kabellos, schnell installiert,
robust und einfach zu verwalten.” Die elektroni-

Clig-SchlieBanlagen bieten eine Patentschutzlosung.

schen Schliissel konnen nicht kopiert werden, da
sie die Zutrittsberechtigungen nur auf einem Chip
speichern. Verlorene oder nicht zuriickgegebene
Schliissel lassen sich umgehend sperren.

RODENBERG

Jetzt kommmt Carrara an die Tur

Das Unternehmen Rodenberg nutzt den Messe-
auftritt zur Prasentation exklusiver Fiillungskrea-
tionen. Premiere feiert eine neue Kollektion Auf-
satzfiillungen inklusive intelligenter Smart Home
Technologie. Allen Modellen gemeinsam ist die
Integration einer Smarthome Video-Tiirsprech-
anlage direkt in die Haustiirfillung. Musterexpo-
nate vermitteln, wie sich anspruchsvolles Design
und modernste Technik ergénzen - fiir eine Uber-
wachung des Eingangsbereiches per Smartpho-
ne oder Tablet. Mit im Gepack zur Messe: Smart
Touch, der schlissellose Tiirzugang. Integriert in
eine Griffstange aus Edelstahl, macht es die Smart
Touch-Technologie mdglich, Haustiiren lediglich
durch das Beriihren des AuBengriffes zu 6ffnen.

Rodenberg prasentiert eine neue Kollektion von
Haustiirfiillungen mit Smart Home Technologie.

Im Zuge der aktuellen Uber-
arbeitung des Premium-Pro-
gramms kommt Rodenberg

Foto: Rodenberg

mit einem komplett neu ge-
stalteten Gesamtkatalog
2020 nach Nirnberg.

Einen wichtigen Beitrag da-
zu leisten die Neuentwick-
lungen im Bereich der Ke-
ramik-Kollektion. Attraktive
Modelle ergénzen die beste-
henden Serien ,Art-Corten”,
4Art-Steel” und ,Art Stone”.
Der Fiillungsexperte bring
mit den Kollektionen ,Art-
Basalt” nach dem Vorbild
von echtem Vulkangestein

www.assaabloy.de | & Halle 2, Stand 103

Anzeige
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und ,Art-Carrara” in mar-
mor-dhnlicher Optik zwei
weitere Oberflachenvarian-
ten aus dem Naturwerkstoff
Keramik auf den Markt. Wo-

Das Unternehmen erweitert
seine Lignum Kollektion um

eine Reihe neuer Modelle mit
Echtholzoberflachen aus Eiche im
rustikalen Altholz-Look.

a&

Der Problemldser
fiir groBe, schwere

hin die aktuellen Trends bei
der Eingangsgestaltung ge-
hen, macht das Unternehmen auch mit der neuen
»Black Magic” Kollektion deutlich. Die exklusiven
Modelle zeichnen sich durch aufgesetzte, markan-
te Applikationen aus schwarz lackiertem Glas aus.

032020 | GLASWELT

www.rodenberg.ag | & Halle 6, Stand 115

Tiiren und Fenster.

Hi-Tech made in Germany.
Kompakt, stark, langlebig.

WWW.moog-memmingen.com

NMOOG
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Foto: Assa Abloy



TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: BESCHLAGSYSTEME

Das Bandsystem Tectus TEG 310 2D und das magnetische SchlieBsystem Keep Close
bilden zusammen das Beschlagsystem Tectus Glas fiir Ganzglastiiren bis 80 kg.

Foto: Simonswerk
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TECTUS* TEG310 2D platte  Schlief:
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Simonswerk prasentiert innovative Losungen fiir flichenbiindige Ganzglastiiren und
neue Ansatze fiir Holzhaustiiren.

SIMONSWERK

Tectus, Variant, Baka und vieles mehr

In Nirnberg gibt Simonswerk einen Uberblick
Uiber seine Bandtechnik fiir den Einsatz an hoch-
wertigen Objekt-, Wohnraum-, und Haustiiren.
Vorgestellt werden die Bandldsungen Tectus, Va-
riant und Baka. Mit Tectus Glas zeigt Simonswerk
eine asthetische und funktionale Beschlaglosung
fiir den flachenbiindigen Einbau von Ganzglas-
tiren.

Mit Tectus Glas lassen sich Ganzglastiiren filigran
und minimalistisch einbauen. Ganzglastiir, Zarge,
Band- und SchlieBsystem liegen ohne dem bisher
Ublichen Flachenversatz auf einer Ebene und sor-

HAWA EKU

Funktion und Design im Fokus

gen fiir Leichtigkeit und Transparenz. Die zuge-
hoérige magnetische SchlieBung, bestehend aus
einem SchlieBmagneten sowie einer tiirseitigen
Magnetplatte, ermdglicht einen kontakt- und ge-
rauschlosen SchlieBvorgang. Abgerundet wird die
Beschlaglosung mit einer in Form und Farbe auf
das Bandsystem abgestimmten Griffvariante.

Der Belastungswert von zwei Tirbdndern des
Bandsystems Tectus TEG 310 2D liegt bei 80 kg, was
einem TiirmaR von etwa 10 1300 X 2500 mm ent-
spricht. Damit sind nahezu alle Glastiirdimensio-
nen auch im Objektbau abgedeckt.

Bandtechnik fiir Holzhaustiiren: Fiir den Einsatz
an Haustiiren prasentiert Simonswerk zudem auf
seinem Messestand eine breit gefacherte Auswahl
an Bandsystemen. Fiir gefdlzte oder ungefalz-
te Haustiiren bieten verschiedene Modellausfiih-
rungen die passende Losung. Je nach den Vorstel-
lungen des Bauherrn bzgl. Tragkraft, Oberflachen-
oder Falzausfiihrung konnen Verarbeiter die indi-
viduell abgestimmte Haustlir mit ausgewahlter Si-
monswerk Bandtechnik anfertigen.

www.simonswerk.com | & Halle 4, Stand 143

Der Scheizer Anbieter hat sein Schiebebeschlagsysteme fiir Holz- und Glasti-
ren um neue Designmdglichkeiten mit Eku Porta Black Edition erweitert. Der
Beschlag-Allrounder ist in allen géngigen Gewichtsklassen, als Raumteiler und
fiir Schiebetiiren aus Holz und Glas erhéltlich. Die neue ,Black Edition” ist eine
Beschlagvariante fiir Tiiren aus Holz und Glas bis zu 100 kg. Passend zur mini-
malen Einbauhdhe und der unsichtbar integrierten Technik ergédnzen nun die
in matten Schwarz gehaltenen Laufschienen und Aluminiumblenden diese
flexible Lésung. Schiebetiiren mit diesem Baubeschlag nehmen wenig Platz
in Anspruch und verbinden Design, Funktionalitat, einfache Montage und Be-
dienkomfort. Alle Eku Porta Systeme erlauben den nachtrdglichen Ein- und
Ausbau der Lauftechnik inklusive unsichtbare Ddmpfung, ohne Demontage
der Laufschiene, zeitsparend und problemlos.

20

i

Mit der neuen Eku Porta ,Black Edition” erweitert der Schweizer Beschlaganbieter
sein Programm fiir Tiiren aus Holz und Glas bis zu 100 kg.

1

Leichter planen mit Hawa Concepta: Mit dem Online-Planungstool Hawa Con-
cepta (
bebeschlag in nur 3 Minuten online planen.

www.planningconcepta.hawa.com ) lasst sich nun ein Falt-Einschie-

www. hawa.com | www.eku.com | & Halle 4, Stand 123

GLASWELT | 032020

Foto: Hawa



FSB

Beschlage fur den Objektbereich

Foto: Jan_Bitter

Foto: sauerbruchhutton

Seit mehreren Jahren entwickelt sich Mestre, der Stadtteil Venedigs, der
sich auf dem Festland befindet, zu einem besonderen Highlight vor den
Toren der historischen Lagunenstadt. Dort wurde 2019 das vom bekann-
ten Berliner Architekturbiiro Sauerbruch Hutton gestaltete Museum M9
www.m9museum.it eroffnet.
Perfekt auf die Architektur und Farbgebung des imposanten Ensembles abge-
stimmt, entschieden sich die Architekten bei der Wahl der Tiirdriicker fiir ein
Design aus eigener Feder: die FSB-Modellreihen 1230 und 1231. ,Zentrales Bild
fiir unseren Entwurf des M9 ist die traditionelle italienische Stadt mit ihren Plat-

zen, StralBen und Gassen — und mit dem typischen Leben im Freien”, so die Ar-
chitekten selbst.

Das Museum besteht heute aus einem
Neubau und einem restaurierten und re-

vitalisierten Konvent aus dem 16. Jahr-

hundert. Die Produktreihen FSB 1230 und  Neben Griffen fiir Tiiren und Fenster kamen im Mestre M9 Museum zudem Panik-
1231 wurden vom Architektenpaar Matthi-  Stangenbeschldge von FSB zum Einsatz.

Foto: sauerbruchhutton

as Sauerbruch und Louisa Hutton fiir das

v

Die Produktreihen FSB 123-0 und deutsche Traditionsunternehmen aus Bra-
1231 wurden von Sauerbruch kel entworfen, und so fiigen sich die Tiir-
Hutton fiir das M9 Museums in driicker harmonisch in den Gesamtent-
Mestre entworfen. wurf des neuen M9 Museums ein. ) o o
Eine filigrane, mehrfach geschwungene DESIgn wird immer W|Cht|ger. .
Form, deren Handhabe sich dem Nutzer anbietet, ist charakteristisch fiir die
Produktfamilie. Eine schwarz eloxierte mikrogestrahlte Oberflache sorgt fiir ei- Im Interieur wachst die Bedeutung des
ne angenehme Haptik. Neben Fenster- und Tiirgriffen kamen in Mestre eben- Beschlagdesigns. Dass die Funktionalitit
falls Panik-Stangenbeschldge von FSB zum Einsatz. gegeben ist, wird vorausgesetzt. Dadurch
Auf dem FSBI?/Iessestand wird eine Vielfalt an Beschlag-Losungen des Anbie- wird das Design immer mehr zum
ters vorgestellt werden. entscheidenden Kriterium fir Kunden.
www.fsb.de B Halle 4, Stand 145 Matthias Rehberger g \ 7 4
Anzeige

Atrivant 80 - Der innovative Beschlag fiir Balkon- und Terrassen-
VI t rl S verglasungen mit Endlagendampfung und gedampfter Fliigelmitnahme

| ””H”l”“"“ e Unten laufender, parallel 6ffnender Glasschiebetlirbeschlag

Fiir rahmenlose Balkon- und Terrassenverglasungen aus ESG

‘ e Mit beidseitigem Dampfungs- und Einzugssystem sowie ge-
e — dampfter, sukzessiver Mitnahme der folgenden Fligel (Soft
Catch)

Bequemes Entkoppeln einzelner Fligel mit dem FuB (z. B. zur
Reinigung, zur Schaffung von Durchgéngen)

Einfaches Ablangen auf der Baustelle dank intelligenter Lauf-
schuhadapter

Realisiert lineare, L- und U-férmige Anlagen

Auch im Innenbereich und in barrierefreien Wohnungen einsetz-
bar

Lasst die Terrassensaison friher beginnen und langer andauern

BESUCHEN SIE UNS VOM 18.03. - 21.03.2020 AUF E‘ggg
DER FENSTERBAU FRONTALE, HALLE 2, STAND 2-505  [c&

Gebr. Willach GmbH e Stein 2 » 53809 Ruppichteroth ¢ Tel.: +49 (0) 2295 92 08 - 421 / - 427 » Fax: +49 (0) 2295 92 08 - 429 « vitris@willach.com  www.willach.com



Foto: Weissengruber Fotografie

TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: INTERIEUR MIT GLAS

C.R. LAURENCE

Standflache verdoppelt

C.R. Laurence prasentiert sich iauf 100m? mit verschiedenen Wohnwelten, in
die die CRL-Beschldgserien eingebettet sind. ,Nachdem wir in den letzten
zwei Jahren CRL konsequent auf die Bediirfnisse des deutschen sowie der eu-
ropdischen Markte ausgerichtet haben, sind wir nun dabei, das Umgesetzte
weiterzuentwickeln®, so Dominik Hinzen, GF von C.R. Laurence of Europe.

Auf der Messe wird die brandneue Office TT Zarge fiir das flichenbiindige Tec-
tus Band von Simonswerk gezeigt, ebenso das Office Trennwandsystem, der
franzdsischen Balkon CRL Paris, der selbstschlieBende Eckbeschlag CRL380 so-
wie die Schiebetiirserie Stuttgart mit neuen Schlgssern und Anschlagpfosten.
Im Segment Bad und Sanitdr wartet das CRL mit einem neuen Sortiment
schlanker Stabilisationsstangen sowie neuen Duschtiirbéandern auf.

Das Raumtrennsystem CRL Léngle Office mit seinen schlanken Klemmprofile
ist fur transparente und elegante Raumtrennldsungen konzipiert und in den
Oberflachen hell eloxiert, Edelstahloptik gebiirstet, in matt schwarz sowie auf
Wunsch in jeder Sonderfarbe erhaltlich. Mit der Variante Office XL sind als Fix-
verglasung Schallschutzwerte bis 42 dB umsetzbar.

Office TT fiir Tectus-Glas: Erstmals prasentiert CRL das neue Office TT Zargensys-
tem, das fiir den Einsatz des Glastlirbandes Tectus der Firma Simonswerk ent-
wickelt wurde. Das CRL Langle Office TT System nimmt sowohl die flachenbiin-
digen Bénder auf als auch den SchlieBmagneten (optional), der in Kombinati-
on mit dem Klebegriff ein Tlrblatt ohne jegliche Glasbearbeitung ermdglicht.
Fiir das neue Zargensystem Office TT wurde eigens ein Profil entwickelt, das
gleichzeitig sehr filigran ist, und gleichzeitig die aufwénde Technik des fla-
chenbiindigen Tectus-Bands aufnehmen kann. Kompatibel ist das Zargensys-

GLAS MARTE

Ansprechendes Design, schnelle Montage

Am Stand von Glas Marte konnen die Besucher die
GM Trennwandsysteme begutachten, die mit ihren-
auBerst schlanken Profilen, eine Ansichtsbreite von
nur 22 mm aufweisen und so ein ausgesprochen fi-
ligranes Erscheinungsbild ermdglichen. Dabei sind
sie flexibel einsetzbar und eignen sich fir fast je-

tungswunsch. So kann der Planer beispiels-
weise die Position der Tiir frei wahlen und frei
entscheiden, ob er einen einfachen Offnungs-
fligel, eine raumhohe Tiir oder eine Tir mit
Oberlicht einsetzen mochte.

Genauso ldsst sich die Breite der einzelnen

Die Fachbesucher finden auf dem CRL Messestand die CRL-Beschlagprodukte fiir Bad
und Interieur in einer Reihe verschiedener Wohnwelten ansprechend prasentiert.

tem mit allen anderen CRL Langle Fixverglasungs-Systemen. Dazu zéhlen un-
ter anderem Office, Office XL und Office New York. Die Aufnahmen fiir die Ban-
der und die Magnetbeschldge zum SchlieBen werden wéhrend der Produktion
auf MaB ins Profil eingefrést, und dann die Tectus-Komponenten mit Hammer-
kopfmuttern sicher im Profil verschraubt.

Ebenfalls ganz neu im CRL Sortiment sind Beschldge fiir den Bau von Glasduschen:
neben einer neuen Auswahl designorientierter Duschtiirknopfe und -griffe hat
CRL nun optisch und preislich sehr attraktive eckige und runde Stabilisationsstan-
gen und Anschliisse in schlanker 12 mm Ausfiihrung im Programm. Zudem werden
erstmals neue Duschtiirbdnder zur Messe. Bei der Entwicklung der Bander standen
ein quadratisches Design, die leichte Montage und clevere Funktionen im Fokus.
,Mit unserem neuen Messeauftritt und den zahlreichen Produkt-Highlights
zeigen wir unseren Besuchern, dass CRL nun in Deutschland und Europa ange-
kommen ist. Zusétzlich unterstreichen wir unseren Wachstumskurs mit neuen
Mitarbeitern, die im Innendienst und im AuBBendienst fiir unsere Kunden da
sind*, so Geschéftsfiihrer Hinzen.

www.crl.eu I Halle 7a, Stand 326

Die neuen Zargenprofile lassen
sich einfach montieren. Dies ba-
siert auf der stetigen Weiterent-
wicklung der Profilquerschnitte
und der konsequenten Ausrich-
tung auf die Achsen der Trenn-
wandkonstruktion.

Foto: Weissengruber Fotografie

Das Profil in der
Detailansicht

de Raumsituation sowie annahernd jeden Gestal-

Dank der duBerst schlanken Profile (Ansichtsbreite
22 mm), zeichnen sich die GM Trennwandsysteme durch
ein ausgesprochen filigranes Erscheinungsbild aus.

92

Glasfelder an die ortlichen Gegebenheiten an-
passen sowie festlegen, ob diese mithilfe von
Silikon, Dichtprofilen oder transparentem Klebe-
band miteinander verbunden werden sollen. Da-
riiber hinaus ist es auch mdglich, die Fugen ganz
einfach offen zu gestalten. GroB3e Flexibilitat und
Vielfalt zeigt das Glaswandsystem auch bei der Di-
mensionierung und im Schallschutzgrad.
StandardmaBig bietet Glas Marte die Trennwand-
profile niro matt, silber eloxiert und chrom an. Auf
Anfrage auch in allen RAL-Farben. Die GM Zargen-
profile eignen sich fiir Einzelanlagen sowie fiir den
groBRformatigen Einsatz im Objektgeschift.

Samtliche Beschldge, Schldsser

und das Profisystem selbst sind sehr kompakt, wie
die Entwickler unterstreichen. Unabhangig davon,
ob man sehr diinne oder doch 16 mm dicke Schall-
schutzglaser verwendet, die gesamte Bautiefe ist
auf 40 mm beschrénkt.
Diese klare Struktur ermdglicht eine schnelle Ar-
beitsvorbereitung und sowie eine optimierte
Montage. Gleichzeitig werden so mogliche Feh-
lerquellen fiir den Handwerker deutlich reduziert.
Die Monteur kdnnen so die Trennwénde schnell
und effizient in Trockenverglasung montieren.

www.glasmarte.de | I8 Halle 7a, Stand 205

GLASWELT | 032020

Foto: C.R. Laurence of Europe GmbH



GLASTEC ROSENHEIM
Flachenblndiges
Glaselement

Als langjahriges Mitglied der San-
co Gruppe prasentiert die Glas-
tec Rosenheim ihr flachenbiindi-
ges Glassystem fir den Trockenbau Sanco Stand unter dem Produktnamen
(© www.trockenbaufenster.de) am  ganco Planline TB den Fachbesuchern
Sanco Messestand in Niimberg. Be-  prasentiert.

stehend aus einem Trockenbaurah-

Das flachenbiindiges Glassystem fiir
den Trockenbau von Glastec Rosenheim
wird im Format 2000 x 800 mm auf dem

men und einem Glaselement, wird

ein Exponat des System im Format 2000 X 800 mm auf dem Gemeinschafts-
stand der Sanco Gruppe unter dem Produktnamen Sanco Planline TB den
Fachbesuchern prasentiert werden. Messebesucher konnen am Stand die au-
Bergewdhnlichen Optik des Systems mit beidseits flichenbiindiger Perfektion
ohne sichtbaren Rahmen begutachten.

Das montagefreundliche Sanco Planline TB rdumt Architekten und Interieur-
Designern einen groBen planerischen Freiraum ein und punktet im eingebau-
ten Zustand mit einem sehr hohen Grad an Transparenz und Lichtdurchlas-
sigkeit.

GroBziigig dimensionierte Einzelverglasungen des flaichenbiindigen Glassys-
tems sind ebenso realisierbar, wie stumpf aneinander stoene Glaselemente
ohne statische Zwischenpfosten.

Neben der Standardausfiihrung bieten weitere Glasaufbauten einen erhdhten
Schallschutz und/oder Brandschutz. Dariiber hinauslassen sich Sichtschutz
und Verdunkelung ebenso integrierten, wie Rontgen- und Laserschutz. Die
genannten Mdglichkeiten sind als Einzelfunktion oder in Kombination um-
setzbar.

Unabhéngig von den Funktionen bleibt die duBere flichenbiindige Optik im-
mer gleich und ermdglicht so selbst bei unterschiedlichen Anforderungen im
Objekt ein einheitliches Erscheinungsbild.

www.glastec.com | & Halle 7a, Stand 504

Foto: Glastec Rosenheim

GEBR. WILLACH GMBH

Umfangreiches Beschlag-
programm

Die Gebr. Willach GmbH
prasentiert auf der Mes-
se mit Vitris ihr Angebot
an Glasbeschlagen. Mit
der Produktlinie Portavant
bietet Willach heute ein
Sortiment eleganter, tech-
nisch durchdachter Glas-
schiebetiirbeschldge fiir
Innentiiren an. Die Pro-
duktlinie umfasst hoch-
wertige  Glasschiebetiir-
beschlage fiir Balkon- und
Terrassenverglasungen.

Weiter bietet das Vitris-
Beschlagsprogramm ein
umfassendes, modula-
res System an Vitrinen-  Der Glasschiebetiirbeschlag Atrivant 80 mit

beschlagen, Schiebetiir- ~ seiner Endlagendampfung und gedampfter

schléssern sowie an. Tra-  Fliigelmitnahme fiir rahmenlose Balkon- und

gersystemen fiir den an- Terrassenglaser aus ESG.

spruchsvollen Innen-, La-

den- und Messebau an.

Die Vitris-Produkte sind nach ISO-Normen zertifiziert und werden in Ruppich-
teroth nach strengen Fertigungsstandards hergestellt. Dies ist die Grundlage
fiir die hohe Qualitdt und die verldssliche Lieferbarkeit des Vitris-Programms,
so der Anbieter. In Niirnberg werden die Glasbeschldge der Reihe Portavant
am Messestand zu sehen sein sowie der Glasschiebetiirbeschlag Atrivant 80.

www.willach.com | B Halle 2, Stand 505

Anzeige

HOBA®
Frameless

Die Ganzglas-
Brandschutztir
ohne Tirzarge!

Herausragendes
Design fallt aus
dem Rahmen

Informationen unter:
info@hoba.de

Holzbau Schmid GmbH & Co.KG
Ziegelhau 1-4, 73099 Adelberg
www.hoba.de

032020 | GLASWELT
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Foto: Gebr. Willach GmbH



TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: INNENTUREN

Sanierung mit glasernen Brandschutztiren

Die Frasers-Hospitality-Gruppe Hotelkette hat die ehemalige Oberfinanzdirektion in Hamburg zum First-
Class-Hotel umgebaut. Dabei musste das Gebaude in einzelne Brandschutzabschnitte unterteilt werden
und gleichzeitig die Denkmalschutzanforderungen erfiillt werden. Hier erfahren Sie, wie dies mit Hoba-
Brandschutztiiren umgesetzt wurde, die auch noch die hohen Anforderungen an das Design erfiillen.

Im Mai 2019 erdffnete die Frasers-Hos-
pitality ihr erstes Haus in Hamburg.
Hierfur wurde die ehemalige Oberfinanzdirekti-
on am Rodingsmarkt umgebaut. Das denkmal-
geschitzte Gebdude stammt aus dem Jahr 1907.
Es ist eines der wenigen erhaltenen Vorkriegsge-
bdude in der Hamburger Altstadt.

Die die Umbaumafinahmen mussten strenge
Denskmalschutzauflagen erflllen. Das Ergebnis
ist beeindruckend. Bei der Innenausstattung ori-
entierten sich die Planer am Stil der 1920er-Jah-
re. Die imposanten Rdume sind im Art-déco-Stil
mobliert. Ein blasses Samtblau ist die Leitfarbe
des ganzen Hauses.

Insgesamt bietet das Fiinf-Sterne-Hotel 154 Zim-
mer, davon 44 Suiten. Kein Zimmer oder keine
Suite gleicht der anderen. Eine der gréten He-
rausforderungen war, den Bestand so weit wie
maglich zu bewahren und gleichzeitig das Ge-

94

bdude an die heutigen Anforderungen — zum
Beispiel die des Brandschutzes — anzupassen.

Ausgekliigelter Brandschutz

Um die alten Turen zu erhalten und dennoch
den aktuellen Brandschutzvorschriften gerecht
zu werden, bauten die Verantwortlichen hinter
den Originaltiren, die aus lasierter Kiefer gefer-
tigt sind, moderne Rauchschutztiren ein. Und
auch bei den vier Treppenhdusern gingen sie mit
viel Fingerspitzengefuhl vor.

In enger Abstimmung zwischen Architekten, Ho-
ba, Denkmalschutzamt, Bauamt, Feuerwehr und
den Brandschutzsachverstandigen wurde er-
reicht, dass das Gebdude bei seiner Nutzung den
aktuellen Bauvorschriften entspricht.

Die Betreiber hatten die Auflage, das Hotel in
unterschiedliche Rauch- und Brandabschnit-
te zu unterteilen. So mussten die Treppenhdu-

ser brandschutztechnisch von den Gebaudeflu-
ren getrennt werden. Hierfir war es erforderlich,
Rauch- und Brandschutztiren einzubauen.
Zudem mussten die Wandéffnungen zum Flur,
die mit kunstvoll geschmiedeten Gelandern aus-
gestattet waren und einen direkten Kontakt ins
Treppenhaus boten, mithilfe von feuerhemmen-
dem Glas brandsicher (F30) getrennt werden. Zu-
dem waren weitere Brandschutztiiren in die zum
Teil 30 m langen Flure einzubauen.

Fir diese Aufgabe schrieben die Planer einen
Wettbewerb aus, den die Tischlerei Repenning
aus Rodenbeck fir sich entscheiden konnte. Der
langjahrige Hoba-Partner hat fundierte Erfah-
rung mit Brandschutztlren und ist entsprechnd
geschult. Beispielsweise darf die Tischlerei Re-
penning (www.tischlerei-repenning.de) im Rah-
men eines Lizenzprogrammes gewisse Hoba-Tu-
ren selbst fertigen.

GLASWELT | 032020

Foto: Hoba
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Brandschutz mit speziellen
Glaskonstruktion

Eine Besonderheit des Anbieters sind Brand-
schutztlren im freien Glasumfeld. Hier ist der
Rahmen von Glas umschlossen. Das Glas und der
Boden, in den die Zarge eingebaut ist, nehmen
alle anfallenden Lasten auf.

Diese besondere Tur ist in ein- oder zweifligeli-
ger Ausfihrung erhdltlich und verleiht dem Inte-
rieur eine elegante Leichtigkeit. Sie passt im Ham-
burger Fraser-Hotel zu den Glaselementen in den
Treppenhdusern, die erforderlich waren, um alle
Offnungen brand- und rauchdicht zu gestalten.
Um diese Tiren von den restlichen Glaselemen-
ten abzuheben und einen Akzent zu setzen, rahm-
ten die Planer sie durch ein kraftiges Portal ein.

Eine nicht ganz alltégliche
Montagefuge fir Glas

Die Hoba-Tiren, die nicht aus Glas waren, sind
aus gebeiztem und lackiertem Mahagoni ge-
fertigt und haben Gesamtgewicht von bis zu
1000 kg. Das war Schwerstarbeit fir die Monteu-
re der Tischlerei Repenning, denn der Einsatz von
Hebegerdten war nicht moglich.

Dazu Repenning Geschdftsfuhrer Michael Schli-
ter: ,Die historischen Decken des Gebdudes wa-
ren nicht auf die Zusatzlast eines Hebegerates
ausgelegt, so mussten wir die Elemente und Gla-
ser mit Rollwagen und von Hand tragen.” Schli-
ter erganzt ,\Was mich besonders beeindruckt

032020 | GLASWELT

Um das Glas einbauen
zu konnen, wurden die
Granitstiitzen geschlitzt.

Die Glaselemente fiir
den Brandschutz fiigen
sich elegant in die
Hotelgestaltung ein.

hat, war die GroRe des Gebadudes und der Trep-
penhéuser. Hier haben wir die Tiiren in die Gra-
nitsdulen eingelassen.”
Er spricht damit eine weitere Besonderheit von
Hoba an: eine spezielle Montageweise, die in den
Treppenhausern eindrucksvoll zu sehen ist. Die
Gldser wurden in die Granitsaulen eingelassen.
So konnte auf sichtbar umlaufende Rahmen
etc. verzichtet werden, was der Konstruktion
ein filigranes Erscheinungsbild verleiht. Ein wei-
teres Stilmittel, dank dem sich die modernen
Brandschutztliren harmonisch in das Gesam-
terscheinungsbild des edlen historischen Hotels
einfigen.
www.hoba.de B Halle 3A, Stand 434

Das Fraser-Hotel liegt direkt am Alsterfleet.

Anzeige

Foto: Hoba

Foto: Hoba

SIMONSWERK

BANDTECHNIK

TECTUS® Glas

Ganzheitliches
Beschlagsystem fir
Ganzglastiren

4 Besuchen Sie uns!

FENSTERBAU
FRONTALE

Nirnberg
18.-21.Mdrz 2020
Halle 4, Stand 143

GERMAN
Erfahren Sie mehr:
www.tectus-glas.de
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Das Bild zeigt die Risiko-Bereiche einer
Tiir, wenn sie nur sensorisch auf der
Bandseite abgesichert ist.

Dargestellt sind hier die Risiko-Zonen,
wenn die Tiir nur auf der Gegenbandseite
sensorisch gesichert ist.

MEHR SICHERHEIT FUR AUTOMATIKTUREN

So vermeiden Sie Restrisiken

L ) O = o L
Bei dieser kraftbetatigten Tiir bietet der
Athmer Fingerschutz eine zusatzliche
Sicherung neben der sensorischen.

Hier eine kraftbetatigte Gastronomie-Tiir
mit Athmer Fingerschutz NR-32 UniSafe
und zusatzlichem Rammschutzelement.

Kraftbetétigte Tiiren weisen Restrisiken auf, wenn sie ausschlieBlich durch Sensortechnik abgesichert
werden. Dies ist insbesondere auch fiir 6ffentliche Gebadude relevant, die besondere Absicherungen
erfordern. Der Errichter bzw. die Servicefirma der Tiiranlage tragt dafiir die Verantwortung. Hier
erfahren Sie, wie mit Fingerschutzsystemen von Athmer dieses Restrisiko verringert werden kann.

mmmmm Gerade Offentliche Gebdude erfor-
dern besondere Absicherungen: Die
SchlieBkantensicherung an kraftbetdtigten Turen
ist ein sehr sensibler Bereich.
Werden Turanlagen in offentlichen Gebduden
von schutzbediirftigen Personen (Kinder, Altere,
Behinderte) genutzt, sind dort hohe Absiche-
rungsmaflinahmen zu berlicksichtigen. Um ei-
ne barrierefreie Begehung und die Vermeidung
von Quetsch- und Scherstellen an Tiren sicher-
zustellen, sollten kraftbetdtigte Tiren nach DIN
EN 16005 abgesichert sein.
Um diese Nutzungssicherheit einer neuen Tur
bewerten zu kénnen, ist die Durchfiihrung einer
Risikobeurteilung durch den Errichter der Tiran-
lage — idealerweise bereits bei der Planung — er-
forderlich. Im Bestand ist eine regelméafige Beur-
teilung nach dem ,Stand der Technik” durch die
Servicefirma unabdingbar. Demnach sind ent-
sprechende Schutzeinrichtungen auszuwahlen.

Achtung, hier lauern Risiken

Die gdngige Sensortechnologie fur Turen ist auf
einem sehr hohen Sicherheitsniveau. Dennoch
haben auch solche Systeme Schwachstellen. So
birgt die alleinige Absicherung der Nebenschlie-
kanten durch beriihrungslos wirkende Schutzein-
richtungen/Sensorik Restrisiken und bietet so kei-
ne vollstandige Sicherheit.

Daher ist es sinnvoll, in ¢ffentlichen Bereichen zu-
dem mechanische Absicherungen einzubauen.
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Folgende Grauzonen und damit Quetsch- und

Scherstellen sind mit Sensorsystemen maéglich:

— Detektionsbereich hangt von der Instal-
lationshéhe und Positionierung auf dem
Turblatt ab: Sensoren wirken schrdg seitlich
nach unten, sodass im oberen Bereich der
NebenschlieSkante eine Grauzone bestehen
kann und damit keine normkonforme Absi-
cherung der Tdr gem. DIN EN 16005 erfolgt.

— Grauzonen hinter Panikbeschlagen und
aufgesetzten Bandern: Sensoren konnen
nicht hinter diese Beschldge wirken.

- Voreingestellte oder wéhlbare Grauzonen, um
Stérungen vermeiden zu kénnen bestehen
weiter, wenn sie nicht feinjustiert werden.

— Hinterfassen des Sensorschleiers: seitlicher
Eingriff hinter den Sensorschleier ist
maoglich, gerade bei gedffneter Tur auf der
Gegenbandseite (z.B. Quergang zur Tur,
Fassadensituation). Bei hochfrequentierten
Turen, erhohter Turgeschwindigkeit und di-
cken Profilen vergroBert sich diese Grauzone.

= Storanfalligkeit: Die Umgebung beeinflusst
Sensoren. Rauch, Nebel, Staub und Feuchte
sollten im Erfassungsfeld vermieden werden.

Auch Antriebs- und Sensorikhersteller weisen

darauf hin, dass Restrisiken bei der alleinigen Ver-

wendung von Sensoren bestehen.

Zudem bestdtigen Prifinstitute, dass im Falle ei-

ner hohen Wahrscheinlichkeit des Erfassens von

Fingern, eine Kombination von sensorischer und

mechanischer Absicherung in Betracht zu ziehen
ist. Athmer Fingerschutz ist dabei eine passende
Ergénzung zu den gebrduchlichen Tirsensoriken,
um gemdl3 EN 16005 Restrisiken an der Neben-
schlieBkante bis 2,00 m zu reduzieren. Bestenfalls
stimmen sich hier der Metallbauer und Automa-
tikspezialist ab, wer den Fingerschutz montiert,
damit alle Beteiligten auf der sicheren Seite sind.
Die Servicefirma des Antriebes, der Gebdudebe-
treiber und nicht zuletzt der Nutzer.
Ideal fur die zusatzliche Absicherung von kraft-
betdtigten Turen ist das Fingerschutzrollo NR-32
UniSafe. Darlber hinaus bietet Athmer zu jedem
Turband das passende Schutzprofil.
www.athmer-fingerschutz.de
I Halle 2, Stand 415

—.—
\1/ DIE VORTEILE AUF
EINEN BLICK

N

Das bringt bei kraftbetétigten Tiren mit Sensoren die

Kombination mit dem Athmer Fingerschutz:

— immer aktiv und verbesserte Tiirspaltabdeckung,

— sichtbare und kontrollierbare Sicherheit,

— storungs- und wartungsfrei mit langer Lebensdauer,

— an Feuer- und Rauchschutztiren nachristbar, da
werkseitig mit Systemanbietern gepriift,

— universell einsetzbar fir alle Tiren, auch bei
extremen Umgebungsbedingungen wie Staub,
Schmutz, Kalte, Warme und Feuchtigkeit.

GLASWELT | 032020
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FENSTERBAU FRONTALE: BESCHLAGE

FVSB UND PIV

Fundierte Beschlag-Beratung fur Messebesucher

Der Fachverband Schloss- und
Beschlagindustrie (FVSB) und
die Experten vom Priifinstitut
Schldsser und Beschldge Velbert
(PIV) werden in Niirnberg als
kompetente  Gesprachspartner
zur Verfligung stehen. Zudem
berdt das PIV zu mechanischen
Produktpriifungen an Schldssern
und Beschldgen sowie an Fens-
tern und Tiiren wie auch zu Pri-
fungen der Mechatronik. Als ak-
kreditiertes Prifinstitut steht das
PIV fiir unabhangige und kompe-
tente Priifdienstleistungen.

Auf dem Gemeinschaftsstand in
Halle 1 werden der FVSB und das
PIV {ber die Perspektiven und
Entwicklungen der Branche sowie liber Marktent-
wicklungen informieren. Zudem erhalten Inter-
essierte Informationen Uber die Priifmdglichkei-
ten im Institut. Weiter ist das Unternehmen Mark
Schiitz Vorrichtungsbau Mitaussteller auf dem Ge-
meinschaftsstand. Es baut Prototypen und ist im
Bereich Vorrichtungsbau und Automatisierungs-
technik tétig und beschéftig sich mit der Entwick-
lung und Konstruktion von Dauerfunktionsprif-
standen, die auch im PIV zum Einsatz kommen.
Uber den Verband: Der Fachverband Schloss- und
Beschlagindustrie (FVSB) e.V. ist die verbandliche
Organisation der Schloss- und Beschlaghersteller
in Deutschland und somit die zentrale Interessen-
vertretung flir Unternehmen der Branche.
Internationale Interessen der Mitgliedsunterneh-
men gestaltet der Verband durch die Mitglied-
schaftin der ARGE, dem europdischen Verband der
Schloss- und Beschlaghersteller, auf europdischer
Ebene mit. Das zur rechtlich selbstandigen Giite-
gemeinschaft Schldsser und Beschldge e.V. geho-

rende Prifinstitut (© www.piv-velbert.de) steht

BUNDESVERBAND FLACHGLAS
Alles rund um Glas

Auch der Bundesverband Flachglas wird mit einem Stand auf der Messe ver-
treten sein. Dort stehen die Fachleute des Verbands als kompetente Gespréchs-
partner zu Fragen iiber Glas und Isolierglas fiir interessierte zur Verfiigung.

Stephan Schmidt, Geschaftsfiihrer
des Fachverbandes Schloss- und
Beschlagindustrie (FVSB)

Foto: FVSB

Andrea Horsthemke, Leiterin des
PIV Priifinstituts ist mit ihrem Team
vor Ort und beantwortet Fragen.

mit praktischen Priifungen und langjdhriger Prii-
ferfahrung zur Verfiigung.

Uber das Priifinstitut: Das zur rechtlich selbstén-
digen Giitegemeinschaft Schlésser und Beschldge
e.V. gehdrende Prifinstitut Schlgsser und Beschla-
ge Velbert (PIV) steht mit praktischen Priifungen
und langjéhriger Priiferfahrung zur Verfiigung.
Das Priifinstitut nimmt neben mechanischen Pro-
duktprifungen an Schldssern und Beschldgen so-
wie an Fenstern und Tiiren auch Priifungen der
Mechatronik vor.

Das Institut arbeitet zudem in den nationalen und
internationalen Normungsgremien dieser Pro-
duktgruppen mit. Durch die Akkreditierung nach
DIN EN ISO/IEC 17025 werden die Priifergebnisse
weltweit akzeptiert.

Uber die Zertifizierungsstelle: Weiterhin verfligt
das PIV Uber eine Zertifizierungsstelle gemaR DIN
EN ISO/IEC 17065, ist anerkannte Uberwachungs-
und Zertifizierungsstelle nach der Landesbauord-
nung NRW, notifizierte Priif- und Zertifizierungs-
stelle nach der Bauproduktenverordnung und an-
erkannte Priifstelle fiir DIN CERTCO.

www.fvsb.de | Il Halle 1, Stand 645

BF

Bundesverband
Flachglas

www.bundesverband-flachglas.de | I Halle 7a, Stand 202

032020 | GLASWELT
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Die Messe. Fenster. Tiir. Fassade.

Nurnberg| 18. - 21. Mérz 2020
Besuchen Sie uns

Halle 4 | Stand 4-452
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Bartels Systembeschidgge GmbH

BESCHLAGE MIT IDEEN

Bartels Systembeschlage GmbH
Gewerbegebiet Echternhagen 2
D - 32689 Kalletal

Tel.: +49 (0) 5264 6473 -0
info@basys.biz | www.basys.biz
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: ABSTURZSICHERUNG

Q-RAILING

Neue Gelander beim Praxis-Workshop testen

Bei Q-railing dreht sich in Niirnberg alles um die
Absturzsicherung mit Glas.

JUnser Messe-Motto lautet ‘Unsere Besucher sol-
len die vielseitige Q-railing Gelanderwelt live erle-
ben. Egal ob Ganzglas- oder Pfostengeldnder, fran-
zdsische Balkone oder Treppenhandldufe — wir ha-
ben vieles mit im Gepack”, sagt Tom Kruyt, Sales
Manager fiir Deutschland und Benelux.
Besondere Highlights sind das brandneues Alumi-
niumgeldnder Easy Alu, ein System, das fiir Monta-
geschnelligkeit steht, sowie Glasgelander mit dem
revolutiondren Q-disc System zur einfachen Glas-
installation und -ausrichtung.

ABEL METALLSYSTEME

Montagefertige Gelandermodule, die nur noch
auf der Baustelle verankert werden miissen - das
verspricht Q-railing mit dem System Easy Alu. Die
Verarbeiter oder Monteure geben einfach die Pro-
jektdaten an Q-railing durch. Nach Auftragsfreiga-
be werden die Einzelteile auf Mal3 geségt, vorge-
bohrt und, bei Bedarf, in Wunschfarbe pulverbe-
schichtet. Danach werden die vorgefertigten Kom-
ponenten zu baustellenfertigen Geldandermodu-
len vormontiert. Alles, was der Monteur dann tun
muss, ist die Module vor Ort am Boden zu veran-
kern und mir dem Handlauf zu versehen.

Die vorgefertigten Komponenten lassen sich zu-
dem als Einzelteile bestellen, um sie in der eige-
nen Werkstatt zusammenzubauen. Als dritte Opti-
on gibt es die Einzelkomponenten von Easy Alu in
der Standard-Ausfiihrung direkt ab Lager.

Weiter wird das Q-disc System vorgestellt. Dieses
besteht aus einem neuartigen Mechanismus, ei-
nem speziellen Inlay und der Q-disc, und sorgt fiir
eine schnelle und einfache Glasinstallation. Mithil-
fe des Q-disc Werkzeugs sind die Scheiben buch-

100 Jahre Abel wird mit Jubildumsstand gefeiert

In diesem Jahr begeht Abel Metallsysteme das
100-jahrige Firmenjubildum. Mit neuen Produk-
ten und Dienstleistungen sowie einer Entwick-
lungsstudie prasentiert sich der Vollsortimen-
ter in Niirnberg. In dritter Generation leitet Klaus
Peter Abel die Abel Metallsysteme GmbH im
thiringischen Geisa und entwickelt sie erfolg-
reich zum Ideengeber, Vorreiter und Produzent
individueller Absturzsicherungen und Gelénder-
systeme.

Mit Vitrum Insert AD und Simplum Aluminium
Easy hat Abel Metallsysteme in den letzten Mo-
naten zwei neue Produkte auf den Markt ge-
bracht, die insbesondere bei der Montage punk-
teten und auf dem Messestand besichtigt wer-
den kénnen.

+Aktuell entwickeln wir den Bereich der Befesti-

gung konsequent weiter und stellen auf der Fensterbau eine neuartige Befes-
tigungsvariante als Studie vor. Hier freuen wir uns auf zahlreiches Feedback
der Besucher, an deren Bedarf wir die Weiterentwicklung dann konsequent
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Foto: Abel Metallsysteme

Bei diesem Referenzobjekt wurde das System Vitrum Insert
AD von Abel verbaut.

GF Klaus Peter Abel.

Auch das brandneue Aluminium Pfostengelander Easy
Alu wird am Q-railing Stand zu sehen sein, das fiir eine
schnelle Montage konzipiert wurde.

stablich im Handumdrehen und ohne hohen Kraft-
aufwand installiert.

Und mit dem Ganzglasgeldander Easy GlassPri-
me gibt es nun eine justierbare Variante des Q-
disc Systems. Damit konnen die Glaser nicht nur
schnell installiert, sondern auch um bis 1,2° in der
Vertikalen ausgerichtet werden.

Weiter zeigt Q-railing seinen franzdsischen Bal-
kon Easy Glass View. Dieses System bietet Ab-
sturzschutz an bodentiefen Fenstern ohne dabei
Kompromisse in puncto Ausblick einzugehen. Die
schmalen Aluprofile, die sich an der Fassade, auf
dem Fensterrahmen oder in der Laibung montie-
ren lassen, sind von innen und auBen kaum sicht-
bar. Dies sorgt fiir ungestorte Ausblicke und maxi-
malen Tageslichteinfall.

www.g-railing.com | I Halle 7a, 317

ausrichten werden”, so Geschaftsfiihrer Klaus Pe-
ter Abel.

Mit Gber 100 Mitarbeitern, modernster Tech-
nik, konsequenter Zielgruppenorientierung so-
wie Patenten hat sich der Anbieter europaweit
zu einem Partner fiir Architekten, Bauunterneh-
men sowie Fenster- und Metallbauer entwickelt.
Mit den Systemen Vitrum Insert AD und Simp-
lum Aluminium Easy gelang zum Jubildumsjahr
der Schritt des Anbieters zum Vollsortimenter im
Bereich Absturzsicherung.

Seit kurzem verfligt Abel zudem (iber eine eigene
Pulverbeschichtung: In einer 1900 m? dkologisch
zertifizierten Produktionshalle werden Materia-
lien nicht nur Form und Funktion gegeben, son-
dern auch fiir deren Schutz, Sicherheit und Aus-
sehen gesorgt.,, So konnten wir fiir Metallbaube-

triebe, Verarbeiter und viele unserer Kunden auBerdem die Lieferzeiten verkir-
zen und durch unser ,alles aus einer Hand” Angebot den Service ausbauen’, so

www.abelsystem.de | B Halle 7a, Stand 223
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BOHLE
Ganzgelander in null-
komma-nichts eingebaut

Bohle launchte 2019 sein erstes Glasgelandersystem VetroMount, das seitdem
bei Glasern und Metallbauern groBen Anklang findet. Einer der Griinde dafiir
sei der sehr schnelle Sicherheitsmechanismus, der die Glasscheibe mit weni-
gen Handgriffen im Profil verankert.

Neben den bisherigen beiden Profilalternativen fiir die Seiten- und Boden-
montage, zeigt Bohle zur Messe nun ein weiteres Bodenprofil, das biindig zur
Bodenkante abschlief3t. Ein ergdnzendes Seitenprofil ist ebenso in Planung.
Uberzeugend zeigt sich auch der neue Oberflachenschutz BriteGuard Pro. Die-
ser ersetzt gleich vier Vorgéngerprodukte fiir die dauerhafte Beschichtung
glatter (Glas-)Oberflichen und ist dabei noch schneller in der Anwendung,
wie die Entwickler unterstreichen. In Sekundenschnelle aufgetragen, schiitzt
BriteGuard Pro mehrere Jahre vor Korrosion und Schmutz, so der Anbieter.
Einen besonderen Platz auf dem Messestand erhélt die im eigenen Haus ent-
wickelte, elektrisch betriebene Vakuum Hebeanlage. Die innovative Bedie-
nung, der schnelle Austausch des Wechselakkus und die hohen Sicherheits-
standards machen die Hebeanlage zu einem zuverldssigen Montagepartner
im Indoor- und Outdoor Bereich.

Im Fokus wird bei Bohle u. a. das Glasgelandersystem VetroMount stehen, bei dem
die Gldser mit wenigen Handgriffen im Profil verankert werden kdnnen.

Aus dem Bereich der Handhabungstechnik diirfen sich Besucher auf die neue
Generation der Veribor Saugheber freuen. Die Kunststofflinie tiberzeugt mit
optimierter Funktionalitdt aufgrund des nun noch schnellerem Pumpmecha-
nismus sowie durch mehr Tragekomfort fiir die Monteure auf der Baustelle
oder Glasverarbeiter in der Werkstatt.

GLASSLINE
Rahmenlose
Glassysteme im Fokus

Foto: Glassline

Zur Fensterbau 2020 sind alle Systeme, die vor ei-
nem Jahr auf der BAU vorgestellt wurden nun
marktreif und erfiillen laut Entwickler die hochs-
ten Anforderungen der Baunormen fiir die Ab-
sturzsicherung.

Mit den minimalistischen Punkthaltern Pointfix
fing das bei Firmengriindung im Jahr 1998 an und
wurde mit Balardo Glasgeldndern weiter ausge-
baut. Pointfix - Das erste System am Weltmarkt er-

Mit Balardo aqua
control hat Glassline
eine Absturzsicherung
als wasserabfiihrendes
System entwickelt.

lebt bei Glassline eine Renaissance. Es werden wie-
der zunehmend Objekte mit Glasfassaden gebaut,
die mit diesen Punkthaltern verbunden werden.
Balardo wurde zur Marke im Bereich Ganzglasgeldnder. Ergdnzt wird das An-
gebot mit dem Glasvordachsystem Canopy, das mit Canopy cloud und Fix'N
Slide Befestigungen speziell im WDVS eingesetzt werden kann.

In 2020 feiert das System Balmero seine Premiere, ein Konzept fiir franzosi-
sche Balkone. Auch hier werden hohe technische Anspriiche an Mechanik und
Montage mit einem dsthetischen und minimalistischen Design umgesetzt.
Mit Balardo aqua control soll im Juni ein wasserfiihrendes System in den Markt
kommen. Hierzu wird aktuell eine neue Fertigungshalle aufgebaut. Es werden
Profillingen bis 6 m geliefert und jeder Balkon wird kundengerecht vorkon-
fektioniert, um eine optimale Dichtigkeit der Bauteile zu gewahrleisten.

www.glassline.de | & Halle 7a, Stand 514
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BISSTRANS®
1 Container fur alles!

Besuchen Sie uns

FRONTALE

Halle 4A | Stand 521

M PVC/Holz und Metall mit
Verglasung & Beschligen
alles nur in 1 CGontainer

BIOTRANS GmbH

1e.02304-96850-0

www.biotrans-gmbh.de

M nahezu bundesweiter
Baustellenservice
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In diesem Hochschulbau hersscht
- ein HochstmaB an Transparenz.

GLAS MARTE: VERKLEBTE GLASBRUSTUNGEN IN DER HOCHSCHULE

Studieren im Glaskubus

Der Bildungscampus in Heilbronn wachst stetig, wobei immer neue Gebaude errichtet werden.
Einige davon stammen aus der Feder der Stuttgarter Architekten Auer + Weber. Dazu gehoren die
beiden Gebaude des DHBW CAS und der HHN, deren Raume jeweils um ein Atrium anordnen. Bei den
Briistungen dieser Atrien und bei einem Glaskubus kamen Elemente von Glas Marte zum Einsatz.

100 GLASWELT | 032020



Foto: Roland Halbe

s Beim Planen der Gebdude fiir
die Fakultdt fur International
Business (HNN) und fiir das Center for Ad-
vanced Studies (CAS) setzten die Architek-
ten in vielerlei Hinsicht auf Glas. Beide Ge-
bduden ist gemeinsam, dass sich die Rau-
me um ein Atrium herum gruppiern, bei
dem Glas eine grofe gestalterische Rol-
le spielt.
Die gesamte Absturzsicherung zum At-
rium und bei den geschossverbinden-
den Treppen besteht aus Glaselementen,
bei denen der Betrachter keinerlei Befes-
tigungselemente wahrnimmt.  Moglich
wird dies durch das Bristungssystem GM
Railing Plan von Glas Marte.
Diese Absturzsicherung wird hochsten ds-
thetischen Ansprichen gerecht, da der
Betrachter die Montageprofile nicht wahr-
nimmt, sondern nur die pure Glasflache
sieht. Abstehende Bauteile, Materialwech-
sel oder vertikale Befestigungselemente
(Steher) sind nicht vorhanden.
Beim Gebdude des DHBW CAS und der
HNN wurde das Glas stirnseitig gegen die

Gebdude groBen Wert darauf, den Studen-
ten Rdume zum Lernen und Treffen zur

Die gesamte Absturzsicherung zum Atrium und bei den
geschossverbindenden Treppen besteht aus Glaselementen.

Verfligung zu stellen.

Ein Beitrag hierzu leisteten sie unter an-
derem damit, dass sie ins Atrium einen
dreigeschossigen Glaskubus setzten, in
dessen Innerem sich die Hochschiler frei
aufhalten kénnen. Das Besondere daran:
Obwohl das GM-Railing-System eigent-
lich fur absturzsichernde Bristungen ge-
dacht ist, setzen die Architekten es hier
fir die Glaswénde ein, die tiber 3 m hoch
sind.

Die zusatzliche Planung, die entsprechend
notwendig war, Ubernahmen die Glas-
Marte-Ingenieure in enger Abstimmung
mit den Architekten. Die GM Railing-Ele-
mente werden an Metallbauer, Glaser und
andere ausfihrende Betriebe geliefert.

Bei den beiden Campus-Gebduden tber-
nahm Glas Marte die Montage allerdings
selbst. Achim Soding:,Die Arbeit von Glas
Marte hat uns absolut tberzeugt. Einer-
seits fligen sich die puristischen Glasele-
mente hervorragend in die Gebdude ein.

Betondecke montiert, wobei es auch das
Befestigungselement iberdeckt.

Da das Glas an dieser Stelle mit einem weillen
Siebdruck versehen ist, tritt das Montagesystem
nicht in Erscheinung. Als einziger Hersteller bie-
tet Glas Marte mit dem GM Railing-System eine
geprifte und zertifizierte Absturzsicherung an,
bei der Glas und das Befestigungsprofil bereits
im Werk spannungsfrei verklebt sind.

Die Ganzglasmodule missen auf der Baustel-
le nur noch mit den Unterkonstruktionsprofilen

k|

verbunden werden, die vorher bauseitig befes-
tigt wurden. So lassen sich Montagekosten auf
ein Minimum reduzieren, wobei gleichzeitig ein
Hochstmald an Prazision moglich ist.

Transparenz und Sicherheit

Doch das GM-Railing-System kam nicht nur bei
den Absturzsicherungen zum Einsatz. Wie ein-
gangs beschrieben legten die Planer beim HNN-

Der Blick in das Atrium wird nicht durch eine Briistung verstellt, da diese als
Ganzglas-Konstruktion ausgefiihrt wurde.

verwendeten Glaser aus.

Andererseits fuhrten die Mitarbeiter des
Unternehmens die Montage auf den Millimeter
genau aus.”

Bekraftigt wird diese Aussage durch die Tatsache,
dass das Biro das GM-Railing-System auch in der
neuen Mensa einsetzt, die in Kiirze fertiggestellt
wird. Auch hier warten die Planer mit einer Be-
sonderheit auf: Das Glas ist dieses Mal gebogen.
www.glasmarte.de

B Halle 7a, Stand 205

Auch in der Fassade zeichnet sich das Gebdude mit einem spannenden Einsatz der

032020 | GLASWELT
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H.B. FULLER | KOMMERLING

Starke Warme Kante

Der Hersteller und Systemlieferant von Kleb- und Dichtstoffen zeigt in Niirnberg seine Highlights
aus dem Glas- und Baubereich. Besucher konnen am Stand das Direktverkleben von Isolierglas
im Fensterfliigel selbst ausprobieren. Weiterer Schwerpunkt der Messeprasentation ist neben der
Fensterverklebung auch das Warme-Kante-System Kodispace 4SG fiir Fenster und Fassaden.

Die Warme Kante mit Kodispace 45G bietet laut Anbieter auch bei anspruchsvollen Anwendungen, wie dem Montagebiegen von Isoliergldsern, eine dauerhafte Funktionalitat.

s Fir die Messebesucher bietet der
Hersteller die Moglichkeit, sich aus-
fUhrlich Uber Systemlésungen fir Fenster und
Fassade zu informieren und auch gleich in die
Praxis einzutauchen.
Besucher konnen am Messestand selbst testen
und live erleben, wie sich ein Fenster manuell
verkleben lasst. Denn verklebte Fenster bieten
in punkto Verarbeitungsmaglichkeiten und Pro-
duktfunktionalitdt zahlreiche Vorteile: Direct Gla-
zing lasst sich in jede Produktionsform von der
manuellen tber die teilautomatische bis zur voll-
automatisierten Verarbeitung einbinden.
Durch die umlaufende elastische Verbindung
von Glas und Profilen werden die statischen Ei-
genschaften des Fensters grundlegend verbes-
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sert. Weitere Leistungsmerkmale sind vor allem
ein verbesserter Einbruchschutz, héhere Warme-
dammung und optimierter Schallschutz.

Diese Warme Kante erfiillt
sehr hohe Anspriliche

Zu den Kernkompetenzen des Herstellers zahlt
insbesondere der Randverbund. Mit dem Dicht-
stoff Kodispace 45G bietet H.B. Fuller | Kbmmer-
ling ein Warme-Kante-System, das optimal auf
die Anforderungen silikonversiegelter Isolierver-
glasungen zugeschnitten ist.

Denn durch den festen und zugleich elastischen
Randverbund passen sich die Isolierglaseinhei-
ten auch starken mechanischen Belastungen fle-
xibel an und bleiben langfristig gasdicht.

So gewdhrleiste der Randverbund mit Kddispace
4SG selbst bei anspruchsvollen Anwendungen
wie dem Montagebiegen von Isolierglaselemen-
ten dauerhafte Energieeffizienz und Funktionali-
tat, so die Auskunft der Entwickler.
Um das Thema Warme-Kante dem Fensterbauer
und seinen Kunden noch naher zu bringen, hat
H.B. Fuller | Kdmmerling einen kundenorientier-
ten Flyer herausgebracht, der auf der Messe aus-
liegt und dort bestellt werden kann.
Kédispace 45G von H.B. Fuller | Kbmmerling fin-
den Sie auch am Stand 555 des Profilherstellers
profine in Halle 7: Dort sind viele profine-Expona-
te mit ISO mit der Warmen Kante des Kleb- und
Dichtstoffherstellers ausgestattet.
www.koe-chemie.de | Ik Halle 7, Stand 118
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Foto: H.B. Fuller | Kdmmerling



Fensterkleben: Direct Glazing lasst sich in jede Produktionsform von
der manuellen iiber die teilautomatische bis zur vollautomatisierten
Verarbeitung einbinden.

& |
\1/ KOSTENLOSER FLYER FUR
ENDKUNDEN-BERATUNG

Damit Fensterbauer ihre Bauherren in Sachen Isolierglas gut beraten
konnen, gibt es dazu von H.B. Fuller | Kdmmerling einen Flyer mit leicht
verstandlichen Informationen. Dieser wurde entwicklet, um Fensterbauer
bei ihrer Beratung zielgruppengerecht zu unterstitzen. Den Flyer findet
man zum kostenlosen Download unter.
www.koe-chemie.de/news-downloads/downloads

Ab sofort ist bei H.B. Fuller | Kémmerling ein kostenloser Flyer zum
Isolierglas-Randverbund und zur Warmen Kante als Download erhaltlich.

032020 | GLASWELT
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: GLAS

THERMA FENSTERBAU: ERFAHRUNG MIT LEICHTEM 3-FACH-ISO

Uberzeugt von leichtem Isolierglas

Die gestiegenen Anforderungen an die Energieeffizienz haben bei uns 3-fach-
Isolierglas zum Standard gemacht. Gegeniiber frither werden ISO-Einheiten dadurch
dicker und benotigen starker dimensionierte Beschldage sowie tiefere Profilfalze und
teils tiefere Profile. Die hoheren Gewichte fordern zudem die Monteure. Hier erfahren

Sie, warum therma Fensterbau auf diinnere Glaser als Alternative setzt.

Andrew Horn (L.), Fertigungsleiter bei therma Fensterbau in Bad Steben, und Stephan Horn, Geschiftsfiihrer der
therma Fensterbau GmbH, setzen auf leichte 3-fach-Isolierglaser von Saint-Gobain Glass.

mmmmm Fenster mit normalen 3-fach-Iso-
liergldsern sind deutlich schwerer
und erfordern ein anderes Handling," so Andrew
Horn von der Fertigungsleitung der therma Fens-
terbau GmbH. UNd weiter: ,Zudem missen die
Mitarbeiter groBSere Lasten bewegen und wer-
den vor allem korperlich starker gefordert. Au-
Berdem funktionieren das Beladen des Lkw und
die Montage am Einbauort bei vielen Formaten
kaum noch ohne Hebegerate.”

Die therma Fensterbau GmbH mit Stammsitz in
Bad Steben/Bobengriin fertigt an drei Standor-
ten mit insgesamt 115 Mitarbeitern Fenster und
Turen und liefert die zugehorigen Sicht-, Son-
nenschutz- und Liftungssysteme.

Gerade in der umfangreichen Fensterproduktion
war der Produktivitatsnachteil bei den schweren
3-fach-Isoliergldsern deutlich zu bemerken.
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Als Alternative werden seit vier Jahren auch
LeichtGlaser mit Climatop XN Light und Clima-
top XN Extra Light vom Saint-Gobain Isolierglas-
Center (© www.glassolutions.de) in Bamberg
angeboten.

Mit gewichtigen Folgen: Statt eines herkdmmli-
chen Aufbaus mit 4/14/4/14/4 werden damit bei-
spielsweise 3-fach-Isolierglaser mit 3/14/3/14/3
umgesetzt. Und diese bringen nur noch 22,5 kg/

Foto: Saint-Gobain Glassolutions Isolierglas-Center GmbH

Beim Verglasen der Fenster haben die Mitarbeiter gute
Erfahrungen mit dem leichten 3-fach-1S0 gemacht.

m? auf die Waage, statt 30 kg/m® im Standard-
aufbau. Mit der jungsten Entwicklung Clima-
top XN Extra Light sind sogar 3-fach-1SO-Einhei-
ten méglich mit nur 20 kg/m?, dann im Aufbau
3 mm Glas/SZR/2 mm Glas/SZR/3 mm Glas. Die-
se liegen damit in der GroBenordnung der frithe-
ren Standard 2-fach-Gldsern.

Fensterbauer therma verarbeitet Gldser im Auf-
bau 4/14/23/14/3 seit 2017 und erreicht 22,5 kg/

Y , N EEEEE——

(1)

L/ DIEEINGESETZTEN LEICHTGLASER

Therma Fensterbau arbeitet bei den Leichtglasern mit
Produkten von der SGG Isolierglas-Center GmbH, die

am Standort Bamberg gefertigt werden. Zum Einsatz

kommen dabei auch die Glaser Climatop XN Light

©: Hier bietet das GLASWELT E-Paper mehr Informationen. Infos zum E-Paper: www.glaswelt.de/epaper

und Climatop XN Extra Light von Saint-Gobain Glass
sowie die Isolierglas-Abstandhalter von Swisspacer.
www.swisspacer.com
B Halle 7a, Stand 214
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Foto: Saint-Gobain Glassolutions Isolierglas-Center GmbH



m?. ,Bei der Entscheidung fiir die leichten Gla-
ser der Climatop Light-Familie war uns nattrlich
wichtig, dass die Fenster alle modernen techni-
schen Anforderungen erfiillen, etwa beim War-
me- und Schallschutz’, betont Andrew Horn.
,Der Schallschutz kann mit bestimmten Extra
Light-Aufbauten sogar noch verbessert werden.
Auch bei der Lichtdurchlassigkeit schneiden die
diinneren Glaser besser ab

Darliber hinaus lassen sich die Isoliergldser
auch mit schlanken und leichten Sicherheits-
gldsern - VSG 4 mm oder ESG 3 mm - kombinie-
ren, wodurch absturzsichernde Gléser oder Ein-
bruchschutzglas P4A moglich werden. Die ma-
ximalen Glasabmessungen liegen aktuell bei
1400 % 2200 mm, was zirka 85 Prozent der gangi-
gen Male im Wohnbau abdeckt.

Eine gute Alternative

gegeniiber Standardglasern

Die Kunden erhalten mit den leichten Glasern al-
so Fenster in gewohnt hoher Funktionalitdt und
Qualitdt. Aber wie reagieren die therma-Mitar-
beiter auf die Umstellung und was bedeutet sie
flr die Produktionsprozesse?

Dazu Andrew Horn:,Das Material ist so robust wie
herkdmmliches Basisglas und wird bei uns auch
genauso verarbeitet. In den Abldufen und bei der
Gerdtetechnik gibt es also keinen Unterschied.
Aber das leichte Glas ist immer die bessere Wahl,
wenn es per Hand bewegt werden muss. Bei vie-
len Formaten kann jetzt wieder ein Mitarbeiter al-
lein die Verglasung in den Rahmen stellen oder
die Fligel am Einbauort einhdngen — auch ohne
maschinelle Hebegerdte!” Das bedeutet, die Mit-
arbeiter werden entlastet und der Fensterbauer
habe unterm Strich kiirzere Montagezeiten.
Durch geringere Ladegewichte lasse sich zu-
dem Kraftstoff beim Transport einsparen. Au-
Rerdem lassen sich mehr Elemente laden, bis

&

Durch die leichteren ISO-Einheiten reicht meist ein
Mitarbeiter aus, um die ISO-Einheiten per Hand in den

Rahmen zu stellen oder die Fliigel einzuhdngen.

das zuldssige Gesamtgewicht des Transporters
erreicht ist.

Leichtere Glaser,
leichteres Handling
Horn erganzt:,Die Kollegen spiren diese Erleich-
terungen sehr deutlich und arbeiten darum lie-
ber mit dem leichteren Glas. Bei Auftrdgen mit
Standardgldsern héren wir schon einmal: Wiir-
den wir das in Leichtglas ausfiihren, kénnten wir
uns leichter tun!” Ahnliche Erfahrungen machen
auch die von therma belieferten Handler, die die
Fenster ja ebenfalls bewegen missen. Da die Zu-
lassungen flr Funktionsglas und die erforderli-
chen Funktionsprifungen fir Climatop XN Light
und Climatop XN Extra Light alle vorhanden sind,
probieren sie die neue Losung gern aus.
,Gerade auch bei den Neukunden bekommen
wir durch diese Produkte leichter einen Ful$ in
die Tur, als mit herkdmmlichen Isoliergldsern, hat
Andrew Horn beobachtet:,Denn wer das leichte
Glas einmal verwendet hat, der geht kaum noch
davon weg! —
www.therma.de

LA

v.l.: Jiirgen Saal (5GG Bamberg), therma GF Stephan Horn, Fertigungsleiter Andrew Hornbei therma in Bad Steben.
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Raffstoren

Fiir noch mehr Sonnenkontrolle:

ZIP-Screen

Textilbehang zur Beschattung

oder Verdunkelung

licht & schatten mit system

Gewerbepark Markfeld 9
D-83043 Bad Aibling

Tel.08061]9360-0
www.folgner-rolladen.de
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: GLAS + ABSTANDHALTER

HOCHWARMEDAMMENDE ISOLIERGLASER

Glas und Spacer stark kombiniert

Um Innenraume mit viel Tageslicht zu
versorgen, werden Gebdaude zunehmend mit
groBBen Glasflachen realisiert. Doch auch der
Warmeschutz muss hier gegeben sein. Sehr
gute Ergebnisse in Sachen Warmedammung,
solare Gewinne und Tageslichtausnutzung
liefert bei ISO-Einheiten die Kombination der
passenden Basisglaser mit den entsprechenden
Abstandhaltern. Lesen Sie, was hier Eclaz
von Saint-Gobain und der Warme Kante-
Abstandhalter Swisspacer Ultimate leisten.

mmmmm SGG Eclazist eine vollig neue Genera-
tion von Wadrmeschutzgldsern: Dank
einer neu entwickelten Beschichtungstechno-
logie verbinden die Gldser sehr gute Warme-
dammeigenschaften mit einem hohem Tages-
lichteintrag und solaren Gewinnen.
Climatop Eclaz ist ein 3-fach-Wdrmeschutzglas,
das sich insbesondere fir den Einsatz in kalten
und gemaBigten Klimazonen eignet. Der Warme
Kante-Abstandhalter Swisspacer Ultimate am
Glasrand sorgt fiir sehr gute Psi- und UW-Werte.
Er gehort zu den leistungsstarksten Abstandhal-
tern auf dem Markt.
In Landern, wie etwa Ddanemark, die Uber klar
regulierte Energiekennzahlen fir Fenster (Win-
dow Energy Ratings) verfligen, ermdglicht al-
lein der Einsatz von Eclaz Warmeschutzglasern
und der Warmen Kante von Swisspacer hdu-
fig den Sprung in eine um eine 2-Stufen hohe-
re Effizienzklasse. Fensterbauer, die ihre Produkte
mit solchen Gldsern optimieren, verfiigen tiber
ein starkes Wettbewerbsargument — gerade
wenn in Exportmdrkten belegbare Kenn-
werte verlangt werden, so die Entwickler.

In Niirnberg prasentiert Swisspacer neue
Anwendungen fiir den Swisspacer Air, die
gemeinsam mit Systemgeber Veka entwickelt

wurden.

106

II.-: .

m— -

3
\J
!
{
!
1

—_—

—

Bei Verschattungssysteme im SZR sorgt der Swisspacer Air selbst bei hohen Klimalasten
dafiir, dass keine Ein- und Ausbauchungen der Glaser entstehen, die die Bewegungen der
integrierten Jalousien beeintrachtigen konnen.

Besserer Schallschutz fiir Fenster

Schallschutz, Warmedémmung und Sonnen-
schutz: Zur fensterbau frontale 2020 in Nirnberg
prdsentiert Swisspacer neue Anwendungen fir
den Swisspacer Air, die gemeinsam mit Veka,
Spezialist fiir Fensterprofile, entwickelt wurden.
Der Swisspacer Air ermoglicht einen Druckaus-
gleich, wenn im lIsolierglas von Fenstern auf-
grund von Temperaturdifferenzen oder Hohen-
unterschieden zwischen Herstellungs- und Ver-
wendungsort Druckunterschiede auftreten.
Mit dem Einsatz des Bauteils konnen sehr gro3e
Scheibenzwischenrdume (SZR) realisiert werden,
ohne Risiken von Schaden durch Klimalasten, so
die Entwickler. Dadurch ergibt sich eine Vielzahl
an neuen Moglichkeiten fur Systemaufbauten.
Das PVC Profilsystem Veka Artline 82 kann bis zu
60 mm dicke Isolierglaser aufnehmen und ist da-
her sehr gut geeignet flr neue Anwendungen
mit Swisspacer Air. So wur-
de eine groBe Fensterti-
re mit druckentspanntem
4-fach-Isolierglas und in-
tegrierter Jalousie bei Ve-
ka auf Schlagregendich-
tigkeit, Windlasten und
Differenzklima erfolgreich
\{ gepruft. Am ift Rosenheim
wurden die Schallddmm-
& male verschiedener dru-

ckentspannter 3-fach- und 4-fach-Isolierglaser
getestet und ausgewertet.

Durch die erweiterten Scheibenzwischenrdu-
me Idsst sich der im Gebdude wahrgenomme-
ne Larm um ca. 20 Prozent verringern, bei gleich-
bleibendem Glasaufbau. Das Schallddmmmaf
des Isolierglases verbessert sich um bis zu 3 dB.
Ein groBerer SZR mit dem Swisspacer Air bringt
flr Verarbeiter weitere Pluspunkte. Bei gleichblei-
bender Schall- und Warmeddmmung ist der Ein-
satz dinnerer Gldser moglich, was zu einem ge-
ringeren Gewicht fuhrt, die Fensterbeschldge
schont und die Bedienung erleichtert.

Sonnenschutz im SZR

,Bauteile wie aulenliegende Verschattungen
kommen durch hdufiger werdende extreme
Wetterlagen an ihre Grenzen und der Aufwand
fUr deren Reinigung ist betrachtlich’, so Micha-
el Koch von Veka. ,Mit dem Swisspacer Air kon-
nen Verschattungssysteme im SZR realisiert wer-
den. Im Betrieb gewdhrleiste der Swisspacer Air
auch bei hohen Klimalasten, dass keine Ein- und
Ausbauchungen der Glaser entstehen, die die
Bewegungen der integrierten Jalousien beein-
trachtigen kénnen. So lassen sich hochste An-
forderungen an Schallschutz und Warmedam-
mung erfillen: Eine Systemlsung mit dhnlichen
Leistungseigenschaften wie die eines Verbund-
fensters.
www.swisspacer.com | B Halle 7a, Stand 214
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SUPER SPACER

Diese Spacer sind ,Automation-ready”

Individuelle Fenster nach Mal} prégen seit
eh und je Fensterbau und Isolierglasproduk-
tion. Aufgrund des intensiven Wettbewerbs
und des groBen Effizienzdrucks hat ein Grof3-
teil der Branche den Wandel zur industriellen
Fertigung vollzogen.

Nicht zuletzt stellen energetische Anforde-
rungen sowie der Trend zu groBen Glasfla-
chen sowie gebogenen und freigeformten
Gléasern die Branche vor immer neue Heraus-
forderungen.

Mit intelligenter Automatisierung kénnen Iso-
lierglashersteller zum einen die Skalenvortei-
le groBerer Stiickzahlen nutzen, zum anderen

konnen sie auch ausgefallene Kundenwiin-  Warme Kante informieren.

Am Messestand von Edgetech kdnnen sich Fensterbauer und
Isolierglas-Hersteller umfassend iiber flexible Abstandhalter und die

Foto: Edgetech

Foto: Edgetech

Edgetech Europe zeigt in Niirnberg, welche
Vorteile der flexible Super Spacer Abstandhalter
fiir automatisierte Prozesse bietet.

sche in LosgroBe 1 wirtschaftlich realisieren.
Um dieses kundenorientierte Denken in die
digitalisierte Produktion zu transferieren, braucht es ,automation-ready Kompo-
nenten.

Die kundenspezifischen Massenproduktion (Mass Customization), wird vielfach
als eine der Erfolgsformeln fiir Produkte und Dienstleistungen im 21. Jahrhun-
dert ausgerufen. Edgetech Europe zeigt in Niirnberg, welche Vorteile der flexi-
ble Abstandhalter Super Spacer fiir automatisierte Prozesse im digitalen Zeital-
ter bietet., denn der Spacerproduzent sieht sich fiir diese Herausforderung bes-
tens geristet. ,Flexible Abstandhalter wie Super Spacer konnen ihre Vorteile
jetzt erst so richtig ausspielen’, unterstreicht Joachim StoR, Geschéftsfiihrer der
Edgetech Europe GmbH.

Fiir Tatigkeiten, die bei der Verarbeitung starrer Abstandhalter anfallen, wie
Biegen, Trockenmittelbefiillung oder Fiigen der Profile, ist der Investitionsbe-
darf gerade fiir kleinere und mittlere Betriebe sehr hoch.

Werden flexible Abstandhalter von der Rolle automatisiert appliziert, entfallt
ein Grof3teil der Riistzeiten und die Linie ist maximal flexibel in puncto Fens-
termaB, Glastyp, Verglasungsanzahl und Abstandhalterbreite. ,Super Spacer
wird millimetergenau parallel gesetzt und garantiert einen optisch anspre-
chenden, vor allem aber dichten Randverbund”, erganzt Prokurist Johannes
von Wenserski, .

Die Warme Kante hat in vielen Landern in Europa einen Marktanteil von {iber
50 Prozent bei den Abstandhaltern erobert. ,Die Kernfunktion unserer Ab-
standhalter als Warme Kante bleibt das Dauerthema Nummer 1 fiir unsere Be-
sucher auf der FRONTALE", fahrt Johannes von Wenserski fort, ,Am Ende ent-
scheidet das beste Gesamtpaket aus Psi-Werten, Klimaschutz, Raumkomfort,
Flexibilitdt und Produktionseffizienz dariiber, welche Losung am Markt die Na-
se vorn haben wird.”

www.superspacer.com I Halle 7a, Stand 302
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: GLAS

SANCO | GLAS TROSCH

Bewahrtes Doppel

Stand das Jahr 2019 fiir die Sanco Gruppe ganz
im Zeichen des 50-jéhrigen Jubildums, gilt es nun
wieder sich den Herausforderungen der Zukunft
zu stellen: Unter dem Motto ,More than Glass”
steht Sanco und Glas Trdsch fiir innovatives Archi-
tekturglas, Konstruktiven Glasbau und Design so-
wie Service, Nachhaltigkeit und Kundennahe.

Die war auch die Basis fiir den neu konzipierten
Sanco Messeauftritt: Sanco Isoliergldser fiir Fens-
ter und Fassaden sollen Présenz in einer Architek-
tur zeigen, die man wiedererkennt. In Niirnberg
stellt der Anbieter sein breites Produktspektrum
an Isoliergldsern fiir Niedrigenergiebauweise, War-
me- und Schallddmmung, Sonnenschutz, Sicher-
heit sowie multifunktionale Anwendungen vor.
Neues gibt es im Konstruktiven Glasbau: Spezi-
ell entwickelt als Absturzsicherung fiir bodentie-
fe Fenster ist Swissrailing Two Sided ein filigranes
Bristungssystem. Dank schmaler Tragprofile ist

Das Glasvordachsystem Sanco Roof Free verfiigt jetzt
iiber eine allgemeine bauaufsichtliche Zulassung.
Eingesetzt wird dabei das VSG Sanco Lamex.

ECONTROL
Clever geschaltete Glaser

Als der Pionier dimmbarer Verglasung hat EControl die elektrochrome Verschattungsmdglichkeit im Glas
zur Marktreife gebracht und seitdem kontinuierlich weiter entwickelt.

Mit diessem smarten Produkt im Riicken will EControl die Einbindung der Gléser in digitale Steuerungs-
konzepte der Gebdudetechnik noch mehr in Fokus riicken und loT-Lésungen prasentieren, deren Mdg-
lichkeiten in Niirnberg auf der Messe erldutert werden. ,Wir haben uns bewusst dafiir entschieden, diesen
Weg zusammen mit Partnern zu gehen. Damit die entwickelten Losungen genau den Anforderungen der
Anwender, Architekten und Planer entsprechen’, so EControl-Geschaftsfiihrer Tobias John.

Die Energiebilanz eines Gebaudes und die Asthetik - sowohl beim Blick von AuBen als auch Innen -
sind zwei zentrale Ankniipfungspunkte, wo die dimmbare Verglasung Vorteile gegeniiber aulenliegen-
den Verschattungen bietet.

Dabei schafft der Einsatz von EControl in Fenstern und Fassade schnell eine adaptive Gebaudehdille. Man
kann abhdngig von der Sonneinstrahlung oder von der Raumtemperatur das Glas selbst regeln lassen.
Und das ist bald keine Zukunftsversion mehr: Das Glas bestimmt selbst, wie viel Energie in den Raum
reinkommt.

Kiinstliche Intelligenz, das heift vorausschauendes Denken und smart Maintenance — dahin geht wahr-
scheinlich der Trend, so der Anbieter.

EControl entwickelt die Lésungen am Bedarf der Kunden entlang weiter. ,Fiir uns ist es in vielen Berei-
chen eine Weiterentwicklung. Man kann in dem Glas noch weitergehen, dunkler und heller werden zum
Beispiel. Gerade in dem smarten Bereich liegen die Potenziale, die man sehr schnell abschépfen kann
und dem Kunden, zum Beispiel {iber ein Software-Update, zusatzliche Funktionen ermdglicht”, betont GF
John. Es gehe darum, die adaptive Gebaudehiille in smarten Gebduden als feste GroRe zu etablieren. Vor
diesem Hintergrund infomiert der Anbieter in Nlrnberg Uber die Mdglichkeiten, die sich fiir Fenster- und
Fassadenabauer mit dem schaltbaren Glas bereits heute in der Praxis umsetzen lassen.

www.econtrol-glas.de | I Halle 7a, Stand 103

108

die Sicht nach auflen nahezu ungehindert. Dabei
wird wissrailing two sided direkt in den Fenster-
rahmen oder in das Mauerwerk montiert.

Und das Glasvordachsystem Sanco Roof Free mit
Allgemeiner bauaufsichtlicher Zulassung bietet
als Schutz der Haustiir eine elegante Transparenz
und filigrane Leichtigkeit. In Kombination mit
dem verwendeten Verbundsicherheitsglas Sanco
Lamex tritt die Befestigung aus einem Aluminium-
profil, dabei dezent in den Hintergrund.

Auch fiir den Innenbereich zeigt Sanco Glaser fir
spannende und individuelle Anwendungen. Das
System Sanco Lamex Protect hat ein Allgemei-
nes bauaufsichtliches Priifzeugnis fiir die Decken-
und Bodenmontage, um raumhohe Absturzsiche-
rungen oder Trennwénde aus Glas bis zu 4000 mm
Spannweite zu verwirklichen. Mit Sanco Planline
TB wird ein flichenbiindiges Glas-Modul-System
fiir Glastrennwénde vorgestellt.

www.sanco.de | i Halle 7a, Stand 504

Die Energiebilanz eines Gebaudes und die Asthetik
sind zwei zentrale Faktoren, wo dimmbare EControl-
Glaser Vorteile gegeniiber auBBenliegenden
Verschattungen bietet.
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Besser die Galactic:
Mehr Zuschnitt, weniger Verschleils.

Dynamik, Prazision und minimale Wartung

Erreichen Sie mit der Galactic die High-Speed-Dimension im Floatglas-
zuschnitt. Die elektromagnetischen Linearantriebe erzielen eine hohe
Beschleunigung und Fahrdynamik. Das punktgenaue Messsystem
iberzeugt verlasslich mit hdchster Prézision bei den Ritzergebnissen.

* High-Performance durch elektromagnetische Linearantriebe
* Exakte Ritzergebnisse bei Modellen und geraden Schnitten
* Wartungsarm durch beriihrungslose Antriebe
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: LOGISTIK & TRANSPORT

GLASTON | BYSTRONIC GLASS

Glashandling auf neuem Niveau

Daten sind der Schliissel zur effektiveren Produk-
tion und besserer Qualitdt. Das gilt auch fiir Hebe-
technik. Auf der Messe zeigen Glaston und Byst-
ronic, wie Verarbeiter einfache Schritte unterneh-
men kdnnen, um die Daten |hrer Anlagen auszu-
werten sowie eine hohere Betriebszeit und Anla-
genverfligbarkeit zu erhalten.

Vorgestellt wird dazu B'Vacoom, eine véllig neue
Generation von Handlinggerdten fiir das effizien-
te Flachglas- und Plattenhandling, die Bystronic
glass erstmals prasentiert. Diese Gerét steht fir
eine erfolgreiche Kombination aus traditionellem
Gerdtebau und digitaler Transformation.

Die integrierte Lastkontrolle gewdhrleiste, dass
nur die jeweils zuldssige Gesamtlast gehoben wer-
den darf. Mithilfe der automatischen Vakuumkon-
trolle zeigen die Sauger eventuelle Vakuumver-
luste an und schalten sofort ab, wenn das Vaku-
um fiir das erforderliche Gewicht nicht mehr ver-

HEGLA KRETZSCHAU

fligbar ist. Auch vorausschauende Wartung ist mit
der neuen B'Vacoom Generation moglich. Einge-
baute Sensoren melden friihzeitig den erforderli-
chen Austausch der Saugteller oder anderer Kom-
ponenten fiir die Vakuumerzeugung.

Das ergonomische Design und die bewdhrte star-
re Lastflhrung erfordern nur einen minimalen
Kraftaufwand fiir den Bediener. Das neu gestalte-
te Touch-Display sorgt fiir eine einfache Geratebe-
dienung und zahlreiche Auswertungsmaoglichkei-
ten, z.B. Uber den téaglichen Ausstof. Erhohte Si-
cherheit bietet u.a. die passwortgeschiitzte Be-
dienung, um die B'Vacoom Handlinggeréte gegen
unbefugte Benutzung zu schiitzen.

Seit April 2019 gehort Bystronic glass zur Glaston
Gruppe, die weltweit mit Produktionsstandorten
sowie Service- und Vertriebsniederlassungen in 12
Léndern tatig ist.

Handlinggerate fur Glas und Fenster

Hebetechnik: Wer sich fiir Vakuumhebetechnik in-
teressiert kann bei Hegla die neuen robusten und
bedienerfreundlichen Sauggerdte ,Made in Kretz-
schau” unter die Lupe nehmen. Dazu Hendrik
Boche, Verkaufsleiter von Kretzschau. ,Um fiir die
Wiinsche eines Kunden eine passende Losung zu
finden, sollten vor der Entscheidung fiir ein Mo-
dell die Anforderungen genau ermittelt werden”.
Zu den Ausstellungsstiicken gehort u.a. ein Hubfix
F-G, der als kleines, wendiges Hebegerat bei der
Fensterverglasung und fiir das Restscheibenhand-
ling zum Einsatz kommt.

Lagertechnik: Eine h6here Lagerkapazitat auf glei-
chem Raum, eine bessere Ubersicht und schnel-
lere Arbeitsabldufe versprechen die Hegla-Kom-
paktlager fiir Langgut, die ebenfalls in Kretzschau
entwickelt und gefertigt werden. Die auf Schienen
montierten Systemregale lassen sich leichtldufi-
gen vom Bediener je nach Bauart entweder nach
vorn herausziehen oder seitlich verfahren. Die Ein-
oder Auslagerung ist dann im direkten, zeitsparen-
den Zugriff und ohne Umstapeln moglich.
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Am Stand von Glaston/Bystronic glass feiert der
B’Vacoom seine Premiere, hierbei handelt es sich um
eine neue Generation von Handlinggeraten fiir das
effiziente Flachglas- und Plattenhandling.

Vorausschauende Wartung ist mit der neuen B'Vacoom
Generation maglich. Eingebaute Sensoren melden

friihzeitig den erforderlichen Austausch der Saugteller
oder anderer Komponenten fiir die Vakuumerzeugung.

www.glaston.net | B Halle 3A, Stand 303

Robust, bedienerfreundlich und wartungsarm sind die Hegla-Vakuumgerate ,Made in Kretzschau”

www.hegla.com I Halle 3A, Stand 103
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SCHMALZ

VacuMaster Window 200
far die Werkstatt

Schmalz prasentiert in Niirnberg effiziente und ergonomische Spann- und He-
beldsungen. Speziell fiir das Handhaben von Fenstern und Glasscheiben zeigt
Schmalz den VacuMaster Window 200. Das Vakuum-Hebegerdt ermdglicht das
miihelose Drehen der Werkstiicke um 90 Grad. Zwei Saugplatten von 305 mm
Durchmesser handhaben abdruckarm Lasten bis zu 200 kg. So beschleunigt
der VacuMaster das Umsetzen schwerer Objekte und steigert damit die Pro-
duktivitdt im Betrieb.

Weitere Highlights am Stand von Schmalz sind die neue Generation von
Blocksaugern mit NFC-Technologie sowie die Vakuum-Spanntechnik: Das Sor-
timent umfasst vielfaltige Mdglichkeiten fiir das effiziente Riisten von Konso-
lentisch-, Rastertisch-, Nestingtisch- und Glatttisch-Systemen.

Dazu zdhlen Lésungen, die das Modernisieren oder Nachriisten bestehender
CNC-Bearbeitungszentren ermdglichen, etwa fiir die Fertigung ab LosgroBe 1.
Im Fokus ist der neue Blocksauger mit NFC-Technologie (Near Field Commu-
nication). Anwender kénnen einfach und schnell per Smartphone das Spann-
element identifizieren, Ersatzteile beschaffen und auf produktspezifische Do-
kumentationen zugreifen — ganz ohne App. Schmalz integriert damit erstmals
digitale Technologien in Spannmittel fiir die CNC-Bearbeitung.

Ebenso wichtig bei der Arbeit mit Holz ist die Frage, wie grof3e und schwere
Platten ergonomisch und sicher gehandhabt werden kdnnen. Hierfiir gibt es
den Vakuum-Schlauchheber JumboErgo mit der pneumatischen Schwenkein-
heit PSE. Er unterstiitzt etwa beim Be- und Entladen von CNC-Bearbeitungszen-
tren. Auf Knopfdruck kdnnen Anwender bei der in Niirnberg gezeigten Version
JumboErgo 110 schwere Werkstiicke bis 90 kg bequem um 90 Grad schwenken.
Eine Losung fiir das Greifen von Profilen oder Zuschnitten, auf die der Saug-
greifer nicht vollflichig aufliegen kann, ist der Flachsauggreifer FMP. Seine
Saugflache aus Dichtschaum passt sich optimal der Oberflache an und kann
somit auch sdgeraue Bretter und profilierte Holzwerkstlicke sicher greifen.
Stromungsventile verschlieBen nicht belegte Saugzellen und steigern somit
die Haltekraft und die Effizienz des Systems.

Fir optimale Prozesssicherheit sorgt dabei die neue Schwenkwinkelbegrenzung
mit Sensorik: Montiert am Kranausleger verhindere sie Kollisionen zwischen
Schwenkkran mit Vakuum-Handhabungssystem und CNC-Bearbeitungszentrum.

www.schmalz.com | If1 Halle 10.0, Stand 308

Im neuen Schmalz Blocksauger vereinfacht die NFC-Technologie die
Produkterkennung und beschleunigt die Ersatzteilbeschaffung.
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: TRANSPORT & LOGISTIK

EUROTECH

Zwei neue Hebegerate feiern
in NUrnberg ihre Premiere

Der Spezialist fiir Vakuumhebetechnik, Eurotech,
stellt auf der Fensterbau Frontale zwei neue Ge-
rate seiner eT-Lift Schlauchheber Serie vor. Au3er-
dem mit dabei sind Hebegeréte der Serie eT-Hover
und der akkubetriebene Vakuum Handsauger, Typ
Nemo. Die Messebesucher kdnnen die ausgestell-
ten Geréte ausgiebig testen und werden am Stand
von Eurotech sachkundig beraten.

Mit zwei neuen Varianten des eT-Lift Schlauchhe-
bers bietet Eurotech interessante Handlingldsung.
Die vielseitigen und in vielen Bereichen einsetzba-
ren Hub- und Positionierhelfer liberzeugen durch
einfache Handhabung und ergonomische Ein-
handsteuerung. Durch sein Schnellwechselsystem
lassen sich Werkzeuge mit wenigen Handgriffen
ganz einfach austauschen. Die abgestuften Tragfa-
higkeiten reichen von 20 bis max. 250 kg, in zwei
Varianten - als pneumatischer 90° Schwenker oder
als manueller 180° Wender.

Ebenfalls mit dabei ist das eT-Hover-univac line, ei-
ne kompaktere und leichtere Variante des eT-Ho-
ver-univac. Der Heber verfiigt {iber ein 2-K-System
und vier linear angeordnete Saugplatten die dem
eT-Hover-univac line seinen Namen verleihen.

Das eT-Hover-univac line eignet sich zum Heben
und Versetzen von flachigen Lasten aus Glas, Holz

und Metall sowie Stein und Kunststoff. Das Hebe-
gerdt handhabt Lasten vertikal bis 360 kg und ho-
rizontal bis 500 kg. Es eignet sich fiir alle Anwen-
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dungsfille, bei denen schmalgeschnittene
Lasten gehoben und versetzt werden ms-
sen.

Die zu tragenden Lasten diirfen AbmaRe bis
zu 2.500 % 1.000 mm besitzen. Fiir die erfor-
derliche Sicherheit sorgen mehrere Sicher-
heits- und Warneinrichtungen gemaf DIN
EN 13155 zur Verhinderung von Fehlbedie-
nung und Gefahren.

Mit dem mobilen, elektrischen Vakuum-
handsauger Nemo hat Eurotech ein weite-
res Gerat am Start. Der Handsauger kann
sich praktisch auf jeder Oberflache ansau-
gen. Die Materialien kdnnen, mit einer Hal-
tekraft von bis zu 170 kg, problemlos bewegt
und sicher platziert werden.

Ein im Handsauger installiertes Vakuumme-
ter mit rot/griin-Bereich dient zur Uberwa-
chung. Die im Handgriff verbaute Vakuum-
pumpe erzeugt den erforderlichen Unter-
druck. Wenn dieser erreicht ist, wird die Va-
kuumpumpe abgeschaltet. Sobald das Va-
kuum im Sauger fallt, schaltet sich die Vaku-
umpumpe wieder selbststandig ein.

Der Handsauger, Typ Nemo ist eine zukunftswei-
sende Art flachige Materialien zu heben und zu
transportieren. Hierbei spielt es keine Rolle, ob es
sich um glatte oder strukturierte Oberflachen han-
delt. Nahezu alle Oberflachen hebt das Gerat und

Foto: Eurotech
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Der Handsauger Nemo dient dazu, flachige Materialien zu heben und zu transportieren.
Hierbei spielt es keine Rolle, ob es sich um glatte oder strukturierte Oberflachen handelt.

12

Das eT-Hover-univac line verfiigt iiber ein 2-Kreis-System und
vier linear angeordnete Saugplatten fiir Lasten bis 360kg
vertikal und bis 500kg horizontal.

ist somit die perfekte Ergdnzung im Werkzeugbe-
stand fiir eine sehr breit gefacherte Gruppe von
Fachleuten. Ob Lagermitarbeiter oder Bauprofi,
das Tool minimiert das Risiko der Beschdadigung
von Material. Der Handsauger reduziert dabei die
physischen Arbeitsbelastung der Handwerker.

Mit dem elektrischen Vakuumhandsauger Nemo konnen Gewichte bis zu
170 kg einfach bewegt und sicher platziert werden.

www.etvac.de | I Halle 3, Stand 208
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UPLIFTER
So lassen sich die RUcken
der Monteure entlasten

Hebegerdte sowie Montagehilfen sind heute von modernen
Hochbau-Baustellen kaum mehr wegzudenken. Denn nicht nur
Zeitmanagement, Wirtschaftlichkeit und Effizienz spielen bei
modernen Bauvorhaben eine grof3e Rolle, sondern auch die Si-
cherheit fiir das Montagepersonal sowie das Minimieren von
Schéaden an den oft teuren Baustoffen. Von der Leistungsfahig-
keit flexibler Hebegerate kdnnen sich Interessenten im Marz live
in Nirnberg liberzeugen. Dort gibt es bei Uplifter Glassworker,
Minikrane sowie Vakuumheber und Co zum Ansehen und An-
fassen.

Premiere feiert hier der GW 295 aus der Produktfamilie der Glass-
worker. Dieser kann Lasten bis zu 295 kg heben, transportieren
und fiir die Montage Millimeter genau positionieren. Die kom-
pakte Bauweise ermdglicht den Einsatz in engen und schwer
zugdnglichen Bereichen, was noch einmal die Wendigkeit des
Glassworkers unterstreicht.

Die Produktpalette von Uplifter an Minikranen, Vakuumhebern,
Glassworkern, Mobilkranen und weiteren Montagehilfen zur

Foto: Uplifter

Der Glassworker von Uplifter dient zum Transport
und zur Montage von schweren und schweren
Glas- und Fensterelementen auf der Bauestelle.

Monteure kdnnen den Glassworker beim
Einbau von Fenstern und Tiiren im Innen- und
im AuBenbereich einsetzen.

Foto: Uplifter

Vermietung und zum Kauf spart Personal, Zeit und Kosten.

Glassworker: Als mobiler Helfer zum Ansaugen, Heben, Senken und Transpor-  Anzeige

tieren von schweren Glasscheiben und glatten, schweren Bauelementen préa-
sentiert sich der Glassworker mit einer Tragkraft von bis zu 625 kg. In verschie-

. v

MINIPICKER
MPKO06

FUR NEUE

BAUSTELLEN-
ANFORDERUNGEN ¢

denen Ausfiihrungen erméglicht er die sichere und flexible Montage von Ele-

menten in der Hohe und an schwer zuginglichen Stellen, etwa zur Uberkopf-
montag. Mit einer automatischen Winkelkorrektur, die die Last beim Heben
und Senken in Position halt.

Zudem ist eine Seitenverschiebung des zu montierenden Bauelements di-
rekt an der Sauganlage méglich. Sollte der hydraulische Ausschub nicht aus-
reichend sein, ist es schnell und unkompliziert moglich diesen noch einmal
manuell zu dndern, um die benétigte Lange und Hohe zu erreichen. Fenster,
Scheiben, Decken-, Fassaden- und Bauelemente kdnnen mit dem Glassworker
von einer Person aufgenommen und hydraulisch gedreht oder geschwenkt
werden, das roboterhafte Gerat ermdglicht zudem
den sicheren Transport von Elementen in beeng-

Premiere feiert in

Niirnberg der GW 295 aus

der Glassworker-Reihe. ten Raumen sowie einen prazisen Einbau. Eﬂ“‘%ﬁ.??‘ﬁg
Er kann Lasten bis 295 kg Da es die erganzenden Sauger in unterschiedli- a

heben, transportieren chen Varianten gibt passen diese fiir den Ein- 2%&'#3233

Lasthaken
oder

Manipulator mit

Vakuum-Technik

und fiir die Montage satz im Handwerk und der
Millimeter genau

positionieren.

Industrie, diese sind sowohl

fiir den Indoor- oder Out-
dooreinsatz geeignet. Dies
macht den Glassworker va-

riabel einsetzbar.

www.uplifter.de
B Halle 3a, Stand 325

Foto: Uplifter

JESIKO

y MINICRANES | MINIPICKERS.
TELE-CRAWLER CRANES | VACUUM&TOOLS
AT ARTICULATED CRAWLER CRANES

www.jekko-cranes.com
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE:

TGT TEUPEN
Zur Messe drei Neuheiten

Gleich drei neue Highlights wird der Logistikspezialist auf der Messe vorstellen:
Highlight 1: der TGT HighCrane TopNew. Dieser Montagehelfer ist das Ergeb-
nis konsequenter Entwicklungsarbeit der TGT Spezialisten in der eigenen
Kranlinie. Mit der Arbeitshdhe von 19 m und einer seitlichen Reichweite von
9,5 m ist er ein passender Montagehelfer fiir den Fenster-, Metall- und Glas-
bauer, die hoch hinaus miissen. Zudem l3sst sich der High-Caran in eine Per-
sonenbiihne umriisten, da ein Personenkorb adaptiert werden kann.

Mit der duBBerst kompakten Bauweise und mit seinem kraftvollen Gummiket-
tenantrieb ist er schnell und flexibel an jeden Einsatzort. Nach Auskunft der
Entwickler sei das universelle Raupengerét gleichermafen fiir alle Untergriin-
de geeignt. Aufgrund seines optimierten Eigengewichts reicht fiir den Trans-
port ein leichter 3,5 t Anhdnger aus. Damit kdnnen Monteure fiir den Trans-
port den High-Crane mit seinem Hénger direkt an den Transporter andocken.
Highlight 2: Der neue TGT Robby 2000 mit den gleichen Eigenschaften wie seine
Briider, aber mit einigen speziellen Neuheiten. Ausgeriistet mit Kranhaken ver-
fiigt der Robby 2000 iiber eine Arbeitshéhe von rund 7,5 m, bei einer waagerech-
ten Reichweite von iber 5 m. Mit einem Flyjib (Auslegerverléngerung) erreicht er
sogar eine Arbeitshéhe von Uiber 8,4 m. Wie die Geréte der Serie TGT Robby 900
handelt es sich bei dem neuen Robby 2000 um eine Pick- und Carry- Maschine,
also ein Gerdt ohne Stiitzen. Ausgeriistet mit dem neu konzipierten TGT Manipu-
lator 800 mit Funkfernbedienung und mit 2-Kreissystem (nach EN 13155), lasst er
sich um 360° elektrisch drehen, und ist um 180° stufenlos kippbar sowie seitlich
schwenkbar. Weiter ist die Anwendung fiir die TGT Raupengeréte adapiertbar.
Highlight 3: Mit dem TGT Robby 900 S ,Ecoline” geht TGT bei den Raupengera-
ten auf einen neuaen Elektroantrieb tiber und wird so den Wiinschen der Kun-

BARBARIC
Vakuumhandling made in Austria

Fiir jede Handling-Anwendung die passende Lo-
sung, das ist die Devise von Logistik-Spezialist Bar- ~ mdglich zu machen.
Die neue Akku-Heber-

generation ist nach EN-

baric. Und das gilt gleichermal3en fiir manuelle Va-
kuumhebetechnik fiir die Baustelle sowie auch fiir
den Werkstatteinsatz.

In Nirnberg stellt Barbaric die ,Vakuum- @ﬁ’

D)

handling Mobil” Gerdte vor: Diese Heber-

serie ist fiir den vielfaltigen Einsatz so-
wobhl in der Produktion, als auch auf Bau-
stelle konzipiert. Die mobilen Vakuum-
heber kennzeichnen sich durch Langle-
bigkeit und Standfestigkeit aus. Dabei
kommen elektrischen Vakuumpumpen
in Verbindung mit Akkus zum Einsatz, um
Kippgeschwindigkeit.

Barabric hat den CSL Ttyp | als flexibles,
handliches Hebegerat fiir Baustelle und
Weerkstatt konzipiert.

Foto: Barbaric
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den mobilen Einsatz e

oy

Norm 13155 mit Vier-

kreissystem fiir die sichere Verlegung von
Dach-, Wand- und Glaselementen fiir den
Baustelleneinsatz konzipiert.

Weiter wird uniWood UWL 5 vorgestellt wer-
den. Dieses Spezialhebegerdt mit schmalem
Grundkorper ist fiir vertikalen und horizonta-
len Transport von Tiirblattern konzipiert. Da-
bei ist die Kippung der Teile um 180° horizon-
tal moglich, bei einer stufenlos regelbaren

Die Anwendung ist komplett mit Hebezeug. Die
stufenlose Ausfiihrung aller Bewegungen im

LOGISTSIK & TRANSPORT
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Was sich hinter dieser Plane verbirgt, wird erst auf der Messe verraten.

den nach einem umweltfreundlichen Antrieb auch bei Pick und Carry-Raupen-
gerdten gerecht. Weitere Vorteile des Robby 900 S ,Ecoline” sind seine gerin-
ge Fahrgestellbreite von nur 0,78 m (passt durch Haustiiren), seine hohe Trag-
kraft von bis zu 900 kg und der Flyjib (Auslegerverléngerung).

www.tgt-teupen.de | I Halle 3A, Stand 123

Das uniWood UWL 5 ist fiir den
Transport von Tiirblattern (vertikal +
horizontal) konzipiert, die sich zudem
um 180° horizontal kippen lassen.

Foto: Barbaric

Ein-Hand Betrieb wird durch ei-
XD nen Spezialhandlinggriff moglich.
bl Neben den manuellen Vakuumhebern entwickelt

der Anbieter auch automatische Gerdte fiir das
Platten- und Teilehandling fiir gewerbliche und in-
dustrielle Fertigungsanlagen.

Manuelle Vakuumheber von Barbaric ermdglichen
die effiziente Handhabung von schweren Glasern
und Bauelementen und sparen wertvolle Zeit in
der Produktion.

Wahrend bei herkdmmlicher Manipulation von
Hand 2 bsi 3 Mitarbeiter benétigt werden, kann
mit einem Vakuumhebesystem ein einzelner Mit-
arbeiter selbst Platten in UbergréBe bewegen, und
das gleichzeitig mit hochster Ergonomie und ohne
korperliche Anstrengung, so die Entwickler.

www.barbaric.at| & Halle 3a, Stand 511
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JEKKO CRANES

Kompakt und stark

Der neue Mini Picker MPK06, ein
Elektro-Fahrkran, wurde ganz
nach den Anforderungen der
Monteure fiir den Baustellen-

Foto: Jekko Cranes

einsatz konzipiert und ergdnzt
nun die Serie der Mini Picker
von Jekko. Dabei arbeitet der
MPK06,sowohl mit Haken als
auch mit Manipulator.

Das kompakts Gerat kann bis zu
600 kg Last heben. Gleichzei-
tig machen seine geringe Gro-
Be und das reduzierte Gewicht
den MPKO6 flexibel fiir den Ein-
satz in Handwerks- und Indust-
riebetrieben. Der MPK06 kann
nach EN13000 als einziger Mi-
ni Picker mit einem Manipulator
mit Saugtellern fiir Glasscheiben

600 kg Last aus.
oder mit einem Lasthaken ein-

Der kompakte Mini Picker MPK06 zeichnet
sich durch seine hohe Tragkraft von bis zu

Foto: Jekko Cranes

Der Elektro-Fahrkran arbeitet
serienmédBig sowohl mit Haken (o.) als
auch mit Manipulator (linkes Bild).

gesetzt werden, wie Anbieter
Jekko unterstreicht. Was diese Maschine in ihrem Bereich
zu einer Besonderheit macht, sei weiter die Moglichkeit,
die Kransdule elektrisch um 10° nach rechts und links zu
drehen. So lassen sich Lasten mit geringem Platzaufwand
auch seitlich verfahren, was auf engstem Raum eine opti-
male Zugénglichkeit gewdhrleistet.

Das Gerdt arbeitet wahrend des Einsatzes sowohl beim
Verfahren als auch bei der Auslegerbewegung rein elekt-
risch, dabei sorgen die zwei 12V — 155Ah starken Antriebs-
batterien des 3 kW Motors fiir ei-
ne konstante Leistung. Der Elek-
tromotor gewahrleiste zudem
einen lautlosen Betrieb des Mi-
ni Pickers, der auch in geschlos-
senen Rdumen vollig emissions-
los arbeiten kann.

Die neuen elektrischen Antriebe,
deren Leistung mit der von gan-
gigen Hydraulikzylindern ver-
gleichbar ist, ermdglicht gleich-
zeitig bis zu drei schnelle und
gleichmaBige Bewegungen ohne
Leistungsabfall, so die Entwick-
ler. Da auf hydraulische Kompo-
nenten verzichtet wurde, sind die
Wartungskosten niedrig; zudem
kann der MPKO06 so auch in emp-
findlichen Arbeitsumgebungen
eingesetzt werden, da keine Ge-
fahr von Olaustritt besteht. Opti-
onal auch mit elektrischer Mani-
pulatordrehung erhaltlich.

032020 | GLASWELT

Fiir die Bedienung des Gerats sei keine spezielle Schu-
lung nétig. Der Mini Picker kann direkt mit dem Steu-
erhebel an Bord der Maschine oder iiber die Kabelfern-
bedienung gesteuert werden, inklusive die Bewegung
auf Radern. Das Einsetzen von Glas und Bauelementen
lasst sich mittels Fernbedienung erleichtern, gleichzei-
tig sei damit eine grofe Prézision der Kranbewegung
méglich.

Der MPKO6 ist mit einem modularen und abnehmbaren
Ballast (Gesamtgewicht 200 kg)
ausgestattet. Wenn die Maschi-
ne mit einem Kran oder einem
Aufzug angehoben werden soll,
lasst sich der Ballast entfernen,
was das Gewicht bis auf 720 kg
verringert.

Foto: Jekko Cranes

Mit seinen robusten Ganzme-
tallhauben und den serienmagi-
gen geldndegédngigen und pan-
nensicheren Radern kann der
MPK06 auch auf schwierigem
Baustellengeldnde eingesetzt
werden. Fiir Arbeiten in Innen-
bereichen sind optional weil3e
spurlose Rader erhdltlich. Durch
seine kompakte Gréfe und sein
geringes Gewicht ldsst er auch
mit einem Transporter transpor-
tieren.

Mit den serienméBigen gelandegangigen,
pannensicheren Radern lasst sich der MPK06
auch auf schwierigem Gelande einsetzen.

www.jekko-cranes.com
I Halle 3a, Stand 233
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: TRANSPORT & LOGISTIK

HEGLA FAHRZEUGBAU

/um Messe-Sonderpeis gibt's den
Transporter in der Frontale-Edition

Hegla Fahrzeugbau, Spezialist fiir Transportaufbauten, prasentiert in Niirnberg
ein Branchenfahrzeug zum Vorzugspreis an und stellt zudem einen speziell
fiir den Stadtverkehr entwickelten Transporter vor. Hier die Details.

Interessierte erhalten auf der Messe in Niirnberg den neuen Renault Master

inklusive Hegla Transportaufbau zum Sonderpreis.

. \Wir freuen uns sehr darauf, dem

Fachpublikum unsere Branchen-
neuheiten auf der Messe vorzustellen’, so Hans-
Peter Lohner, Geschéftsfihrer von Hegla Fahr-
zeugbau. Extra zur Messe hat er gemeinsam mit
Renault ein Paket fiir die Frontale-Edition ge-
schnirt: Ein Renault Master, der zum Branchen-
fahrzeug umgebaut wird: Mit AuBBenreff, Dach-
gepdcktrager, klappbaren Innenreff und Werk-
zeugschrank ist er mit all dem ausgestattet, was

116

fUr den Transport von Glas, Fenstern und Bauele-
menten bendtigt wird. Das Fahrzeug, inklusive
Aufbau und Innenausstattung gibt es zum An-
gebotspreis von nur 28500 Euro (zzgl. MwSt.)
Als weiteres Merkmal verfligt der Kastenwa-
gen erstmalig ber eine Luftfederung, die im
beladenen Zustand bessere Fahreigenschaf-
ten garantiere, eine zu starke einseitige Nei-
gung verhindert und den Transport noch siche-
rer mache.

Foto: Hegla

Auch im GroBstadtverkehr

Glas sicher Transportieren

Weiter parsentiert Hegla einen zum kompakten
Tiefgaragenfahrzeug umgebauten Renault Tra-
fic, der fur die Logistik in GroBstadten entwicklet
wurde. Enge Stralen und kein Parkplatz in Sicht,
das ist fur dieses Handwerkerfahrzeug leicht zu
handhaben. Wendig, klein und universell ein-
setzbar kann das Lieferfahrzeug im Stadtverkehr
mit seinem hohenverstellbaren AuBenreff selbst

GLASWELT | 032020



Foto: Hegla

Der passt sogar in die Tiefgarage — mit klappbarem
und hohenverstellbarem AuBenreff ist der Renault
Trafic das perfekte Auto fiir den Stadtverkehr und
macht selbst vor Parkhausern keinen Halt.

bei kleinen Raumhdohen, wie in einem Parkhaus
einparken.

Ist der Stellplatz zu schmal, ist es moglich, die
Auflagen des Reffs hochzuklappen. Verfigt
das Fahrzeug zusatzlich Gber ein ausziehbares
Innenreff lassen sich die Scheiben trocken und
sauber im Fahrzeugheck transportierten und —
trotz niedriger Innenhdhe — bequem ein- und
ausladen.

,Speziell fir Innenstddte gab es noch kein Bran-
chenfahrzeug in dieser Form”, unterstreicht Heg-
la Geschaftsfiihrer Hans-Peter Lohner. ,Im Ver-
gleich zu den deutlich gréBeren Transportern
Uberzeugt der Renault Trafic zudem mit seinen
Alltagsmaglichkeiten und der vertrauten Gro3e”,
so Lohner.

Weiter gibt es dazu inen integrierter Schrank mit
ausreichend Stauraum fir Werkzeuge, Montage-
materialien u.a.m.
Seit Uber 40 Jahren entwickelt und fertigt der
Hegla Fahrzeugbau passende Branchenldsun-
gen fiir den Transport von Glasern und von Bau-
elementen, alles,Made in Germany”. -
www.hegla.com | Ik Halle 3A, Stand 103

Mit am Stand der Hegla-Gruppe ist auch Hegla boraident, ein Anbieter
von Laseranlagen. Dieser prasentiert din Nirnberg die Moglichkeiten
der Kennzeichnung von Fensterprofilen. Dies ist fir die automatisierte
Fertigung interessant, das es die Produktnachvollziehbarkeit und der
Datenbereitstellung erlaubt. Die hohe Auflésung der Lasermarkierung
ermdgliche es, Logos in gestochen scharfer Qualitét auf Profilen
beispielsweise als Herstellernachweis zu erzeugen.

Insbesondere bei grofien Bauprojekten mit mehreren Lieferanten
bringt dis Vorteile, da die Markierung doch eindeutig Auskunft dariiber
gibt, ob das Fenster iiberhaupt aus dem eigenen Betrieb stammt.

Wird auerdem ein QR- oder Datamatrixcode auf das Profil gelasert,
kénnen Produktionsdaten erfasst, verknlpft und beispielsweise

per Scan mit dem Smartphone wieder ausgelesen werden. Falls
gewiinscht ldsst sich dann per Knopfdruck der erneute, identische
Fertigungsauftrag erzeugen.

032020 | GLASWELT
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Die Mdglichkeiten der Lasermar-
kierung von Fensterprofilen und der
Produktverfolgung stehen bei der
Hegla boraident im Vordergrund.

Foto: Hegla

Foto: Hegla

Anzeige

Schiebeverglasungen.
Nach MaB.

Ihr Wohlfihlplatz
zwischen Wohnraum
und Natur.

Mit den
Schiebeverglasungen
von Neher Multiraum
machen Sie Ihre Terrasse
oder Balkon zu einem
multifunktionalen,
unbeheizten Raum.

Wir freuen uns auf ein
personliches Gespréch.

multiraum
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Foto: Olaf Vogele

TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: SONNENSCHUTZ
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In Zonen mit Szenen denken ist vor allem dann ein sinnvoller Ansatz, wenn der Kunde nach und nach das Haus mit Smarthome ausstatten will.

WAS BIETET DIE MESSE, WAS DIE AUSSTELLER?

Wie digital wird die FRONTALE?

ICGONTROL NEO

Sinnvolle Allianzen werden das Modell der Zukunft sein, um Funktionalitiaten miteinander zu kombinieren.

18

mmmmmm  Schauen wir doch mal auf die bevor-

stehende FENSTERBAU FRONTALE.
Welche Themen werden hier von den Ausstellern
gespielt? Wie reagiert das Handwerk als wichti-
ger Vertriebspartner darauf.

Komfort oder Sicherheit?

Wofiir steht das einfache Offnen und Bedienen
von Fenstern oder Rollladen? Bedeutet es Kom-
fort, wenn sich Rollldden automatisch bewegen
lassen oder Sicherheit, weil sie immer Anwesen-
heit simulieren und den Einblick ins Geb&ude im
Dunklen verhindern? Wie sieht es mit schaltba-
ren Verglasungen aus, bei denen man z.B. die
Transparenz stufenlos Uber die ganze Fenster-
flache oder auch nur segmentweise verandern

GLASWELT | 032020

Foto: Olaf Vogele
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SMART HOME MONITOR 2017

Repradsentative Befragung zum Themenkomplex ,Smart Home in Deutschland”
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Die Studie wurde zwar 2017 erstellt, zeigt aber immer noch die Trends bei Smarthome.

kann. Tageslichttechnik: Die Steuerung der ge-
winschten Tageslichtmenge im Raum erfolgt
per Taster, App, Sprachbefehl oder Sensoren,
die durch die Gebdudeautomation ausgewertet
werden. So kdnnen Gldser im Wohnbereich oder
Birobereich je nach Bedarf als Verschattung oder
Blendschutz eingesetzt werden.

Das Thema Sicherheit: Sinnvolle Ergdnzung zu
den Klassen RC2, RC3 usw.? Hier geht es um Ein-
bruch-, Bewegungs- und Glasbruchmelder, die
am oder im Fenster oder Rollladen installiert wer-
den. Je nach Steuerung kann bei einer entspre-
chenden Meldung mit dem Schalten von Licht-
szenen oder Musik etc. in ausgewdhlten Raumen
reagiert werden, um abzuschrecken.

Welche Rolle spielen Allianzen

Wenden wir uns den Themen bessere Luftquali-
tat in Rdumen zu, wird es interessant, wenn ein
Sensor eine Uberschreitung der Grenzwerte fiir
Kohlendioxid oder die Luftfeuchte meldet. Soll
sich das Fenster automatisch ¢ffnen? Was macht
dann die Heizung, die auf Hochtouren lauft? Spa-
testens hier ist die Kommunikation der Systeme
untereinander gefragt, wenn es sich nicht gerade
um ein KNX-System handelt. Deshalb darf man
auf der FRONTALE gespannt sein, wer sich mit
wem zusammentut, um genau solche Fragen
sinnvoll zu lésen und beantworten zu kénnen,
um die verschiedenen Systeme nutzbringend zu
verknupfen und verstandlich anzubieten.

032020 | GLASWELT

Was macht der Handwerker?

Vorweg: Das Handwerk muss mehr tun, denn
das Wohnhaus der Zukunft ist smart. Hauser
und Wohnungen zukunftsfahig zu gestalten,
ist in erster Linie Aufgabe des Handwerks, egal
ob in Neubau oder Sanierung. Doch gerade die
hier handelnden Akteure sind sich bis auf weni-
ge Ausnahmen in zu vielen Punkten unsicher. Im
direkten Bereich der R+S Branche gehort KNX
nach wie vor zu den wenigen Tools, die gesamt-
heitliche Lésungen flr das Smarthome anbieten.
Hauser und Wohnungen zukunftsfahig und flexi-
bel zu gestalten, wird eine der gro3en Herausfor-
derungen der nachsten Jahre sein. Aber nicht nur
die Fachplaner und Architekten miissen sich ver-
starkt mit der Alterung unserer Gesellschaft be-
schéftigen und generationengerechte Gebaude
entwerfen, auch die Fachbetriebe mussen sich
mit dem Thema Smarthome auseinandersetzen.

Die Aussichten bei Smarthome

Nicht nurin der R+S-Branche gibt esimmer noch
Diskussionen dariiber, was ,Smarthome” lber-
haupt bedeutet und wie man es an den Mann
bzw. Frau bringt. Kaum ein Thema wird so viel-
fdltig diskutiert, nirgends gibt es so unterschiedli-
che Ansichten darlber, ob man es mit verkaufen
soll oder nicht. Einig sind sich die meisten Fach-
betrieb nur dartber, dass Smarthome viel Arbeit
vor und nach dem Verkauf bedeutet.

Olaf Vogele
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE: SONNENSCHUTZ

INNOVATIVE LOSUNGEN FUR EFFIZIENTEN UND MODERNEN SONNENSCHUTZ
Warema zeigt Neues Uber alle Bereiche

Mit textilen Sonnenschutz kann das Raumlicht optimal
gestaltet werden.

Alle zwei Jahre ist sie der Anziehungspunkt fiir Ar-
chitekten, Fenster- und Fassadenbauer sowie Fach-
héndler: Vom 18. bis 21. Mérz lockt die FENSTERBAU
FRONTALE 2020 die Branchenprofis nach Niirnberg.
Warema prasentiert auf der Weltleitmesse fiir Fens-
ter, Tiir und Fassade sein innovatives Produktport-
folio, das den Menschen neben dem klassischen
Sonnen- und Wetterschutz eine optimale Tages-
lichtnutzung erméglicht. Dafiir verbindet der Son-
nenschutzexperte modernste Technologien mit
groBtem Nutzerkomfort und &@sthetischen Designs.
Die positive Wirkung von Tageslicht auf den Men-
schen und der zuverldssige Schutz vor Hitze und
UV-Strahlung stehen im Fokus der vielféltigen
Produktldsungen von Warema. Der europdische
Marktfiihrer fiir technische Sonnenschutzproduk-

Foto: Warema

—L
Auch das Thema
Absturzsicherung in
Kombination mit dem
Sonnenschutz wird grof8
geschrieben.

]

Glasschiebeelemente
und ZIP-Systeme
erweitern das
Lamaxadach zur
Komfortzone

Mit der Eck-Losung bei den Raffstoren konnen Ganz-
glasecken perfekt verschattet werden.

Foto: Warema

Mit WMS Pro bietet der Marktheidenfelder Hersteller
eine cloudbasierte Smarthome-Losung an.

te ladt die Messebesucher ein, sein Sortiment im
Kontext moderner Wohn- und Arbeitswelten so-
wie die verschiedenen Services und Tools kennen-
zulernen. Rund um die Bereiche Home Comfort,
Outdoor Living sowie Smart Building Solutions
zeigt Warema vielféltige Lésungen, die Lebensrdu-
me gestalten, sicherer machen und das Wohlbefin-
den der Menschen fordern.

Mit seinen aktuellen Neuheiten optimiert und er-
weitert der Hersteller sein Portfolio, um seinen
Kunden noch mehr Auswahl in héchster Qualitat
zu bieten. Im Fokus auf der Messe stehen unter an-
derem Erweiterungen im Fenster-Markisen-Pro-
gramm, Verbesserungen von Raffstore- und Rollla-
den-Systemen sowie neue digitale Anwendungen
rund um die Businessplattform myWarema. Fiir das

behagliche Leben im Freien bietet Warema 2020 Er-
gdnzungen zum Lamaxa Lamellendach und funk-
tionale Design-Extras im Bereich Outdoor Living,
dank derer Auenrdume neu definiert werden kdn-
nen. Zukunftsfahig und technisch auf dem aller-
neuesten Stand sind die intelligenten Smart Buil-
ding Solutions, die mit verschiedenen Funk- und
Bussystem-Losungen eine automatisierte, ener-
gieeffiziente und vernetzte Steuerung der unter-
schiedlichen Sonnenschutzprodukte erméglichen.
Wer die Neuheiten und Produkthighlights von Wa-
rema live erleben will, erhalt auf der FRONTALE
2020 in Halle 7 an Stand 618 den perfekten Uber-
blick. Fir Produktvorfiithrungen und zusétzliche
Informationen stehen die Warema Experten vor
Ort zur Verfligung.

120

www.warema.de | B Halle 7, Stand 618
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ROMA MIT UMFANGREICHEN LAMELLENPROGRAMM BEI RAFFSTOREN

Das Licht im Blick

Die bereits 2017 vorgestellte Comfort- und Design-
Lamelle (CDL) soll die geschlossene, flachige Optik
eines Rollladens mit den Sonnenschutz- und Lich-
tlenkungsfunktionen von Raffstores kombinieren
Mittlerweile wird passend dazu auch eine Lamel-
lenfiihrung fiir Ecklésungen angeboten, um dem
Trend der Ganzglasecken zu folgen, und dabei oh-
ne storende Fihrungsschienen auszukommen.
Stattdessen sollen Seile an der Ecke fiir eine filig-
rane Optik und sichere Befestigung sorgen.

Der Hersteller aus Burgau hat seine Raffstore-
lamellen-Auswahl zusdtzlich erweitert: Neu im
Programm ist die moderne ZL 81. Die Z-Lamelle
mit kantiger Profilansicht soll im geschlossenen
Zustand mit ihrer neutralen, klaren Optik gefallen.
Dank der charakteristischen Lamellenform gelingt
eine dicht schlieBende Uberdeckung, die zusam-
men mit der kleinen Lamellenstanzung eine ver-

Die ZL 81 lasst sich im Raffstore-Kasten gut stapeln
und wegen der Lamellenbreite von 81 mm in alle
hauseigenen Raffstoresysteme integrieren.

Mit der Lamellenfiihrung fiir Ecklosungen bei der CDL-
Lamelle will man dem Trend der Ganzglasecken folgen,
damit Fachhandler bei der Beratung punkten kénnen.

Foto: Roma

In der Endleiste wird durch eine zusatzliche Mechanik
iiber die Rollenwagen die Hochschiebehemmung des
Raffstores realisiert.

besserte Abdunklung und einen minimalen direk-
ten Lichteinfall erwarten ldsst. Des Weiteren tra-
gen eingearbeitete Lamellenkeder zur Gerdusch-
dampfung bei, was sowohl beim Auf- und Abfah-
ren des Raffstores als auch bei Wind angenehm
auffallen soll.

Ende 2019 hat Roma die Umweltwirkung seiner
Produkte und Prozesse offengelegt und dazu Um-
welt-Produktdeklarationen (EPDs) vom Insti-
tut Bauen und Umwelt (IBU) erstel-
len lassen und diese veroffent-
licht. diese gelten fir
Rollladen, Raffs-
tores und Textil-

screens. Man will mit den EPDs vermutlich min-
destens zwei Fliegen mit einer Klappe schlagen:
Zum einen erleichtern die EPDs die Zertifizierung
von Gebduden nach DGNB-, LEED- und BREEAM-
Vorgaben. Zum anderen werden Partnerbetriebe
in die Lage versetzt, liberzogenen Preisdiskussio-
nen mit guten Argumenten aus dem Weg zu ge-
hen, wenn Nachhaltigkeit ausdriicklich gefordert
ist.

Als erster Hersteller hat Roma damit transparent
die Nachhaltigkeit seiner Produkte belegt und so
ein Umdenken in der Sonnenschutzbranche aus-
geldst. Kiinftige Generationen werden von diesem
Umdenken profitieren kénnen.

www.roma.de | I Halle 4a, Stand 323
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Hausautomatisierung schnell
und einfach einrichten

Mit Antrieben und Steuerungen fiir Rollladen und
Sonnenschutz von Becker-Antriebe.

Erleben Sie unsere neuen Produkte live auf der
Fensterbau Frontale in Nirnberg.

www.becker-antriebe.de

Besuchen Sie uns auf der Fensterbau
EERN(%TNE¥RQU Halle 7, Stand 7-322 2

18. - 21.03. 2020 | Messe Niirnberg
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TOP-THEMA FENSTERBAU FRONTALE

IM INTERVIEW MIT CHRISTIAN STEINBERG

Die Digitalisierung wird uns beschaftigen

Christian Steinberg hat zum 1. Juli 2019 die Position Vorstand Global Market in der
Warema Group libernommen. Steinberg bringt mehr als 25 Jahre Berufserfahrung

im Vertrieb von Hightech- und Designprodukten mit den Schwerpunkten B2B / B2C,

internationaler Vertrieb und Marketing mit und ist spezialisiert auf den Bereich

Global Leadership und Organisationseffektivitat. Die GLASWELT Redaktion hat die
Gelegenheit genutzt, ein erstes Interview auf der INTERGASTRA mit ihm zu fiihren.

GLASWELT _ Wie sehen Sie nach etwas (iber ei-
nem halben Jahr in Amt und Wiirden die Bran-
che? Welche Erwartungen haben Sie an die be-
vorstehende FENSTERBAU FRONTALE als Ihre ers-
te grole Messe?

Christian Steinberg _ Ich bin personlich seit 25
Jahren im baunahen Vertrieb tétig und so seit je-
her mit dem Markt vertraut. Die Messe wird fur
mich die Moglichkeit sein, mir einen relativ kom-
pletten Uberblick Uiber die Branchen Fenster/Fas-
sade und Sonnenschutz verschaffen zu kénnen
und so meine ersten Erfahrungen der vergan-
genen Monate zu vertiefen. Besonders freue ich
mich auf die personlichen Gesprache mit unseren
Partnern. Die Themen Smarthome, Energieeffizi-
enz, CO,-Reduktion und Lichtmanagement finde
ich hierbei duferst interessant. Nattrlich wollen
wir als Warema nah am Kunden sein und unsere
Produktneuheiten zeigen.

GLASWELT _ Wo setzen Sie den Fokus fiir die
Zukunft? Fensterbau oder R+S Handwerk?
Steinberg _ Man kann es nichtin Prozenten aus-
drlcken, flr uns sind beide gleich wichtige Ziel-
gruppen. Das sollte auch unser Fokus in der Zu-
kunft sein, um den Marktentwicklungen gerecht
zu werden.

GLASWELT _ Wie sieht Warema die Riickver-
meisterung bei den Rollladen- und Sonnen-
schutztechnikern?

Steinberg _ Allgemein gesprochen begrii3en
wir die Rickvermeisterung sehr. Wir haben in der
Branche komplexe Produkte mit vielen Funktio-
nen und hohen Anspriichen in der Montage, die
eine gute und fundierte Ausbildung erfordern.
Unsere Produkte sind nicht ,Do it yourself, es
braucht Fachleute, Ausbildung und Know-how,
und diese Punkte sind gewahrleistet, wenn es ei-
ne Meisterpflicht in diesem Gewerk gibt. Die da-
malige Rickstufung in die Anlage B seheich auch
als eine Geringschdtzung unserer Branche.
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GLASWELT _ Betriebsnachfolge: Wie unter-
stiitzt Warema seine Fachpartner?

Steinberg _ Ich finde es personlich sehr schade,
dass Handwerksbetriebe Probleme mit der Nach-
folge haben. Das Handwerk ist ein attraktives Ge-
werk in dem Ubrigens gutes Geld zu verdienen
ist. Denken wir 20 Jahre zuriick und vergleichen
denjenigen, der in die Bank gegangen ist mit
dem, der einen Betrieb gegriindet hat, so steht
der Handwerker heute wesentlich besser da. Wa-
rema hat deshalb ein umfangreiches Schulungs-
programm fUr die Fachbetriebe und einen Lehr-
gang fir Jungunternehmer, um unsere Partner
malSgeblich unterstiitzen zu kdnnen.

GLASWELT _ Trendthema Outdoor Living: Wir
unterhalten uns wdhrend des Aufbaus auf der
INTERGASTRA. Wie wichtig ist Ihnen das Thema
Outdoor Living fiir Warema? Was sind hier die
Strategien fiir die Zukunft?
Steinberg _ Outdoor Living ist fir uns ein sehr
positives Schlagwort. Hier spielen Emotionen ei-
ne sehr starke Rolle, weil es um Lebensqualitdt im
Freien geht. Es ist flr uns ein Weg, um noch star-
ker in die Képfe der Endverbraucher zu kommen
und unsere Produkte positiv darzustellen. Hier
bietet sich eine klasse Chance fir die gesamte
Sonnenschutzbranche.. Warema baut deshalb
sein Outdoor Living Programm aus und startet
dieses Jahr Giber Magazine und Social Media ei-
ne grof} angelegte Kampagne Richtung Endver-
braucher, um den Fachhandel zu unterstitzen.
Mit Produktkonfiguratoren oder Augmented Rea-
lity (Digitale Visualisierungen, Animationen, Vi-
deos) wollen wir den Endkunden begeistern
und die generierten Leads dann an unsere
Fachhdndler weitergeben. Das bedeutet fiir
beide Seiten eine direkte Win-win-Situation.

GLASWELT _ Direkt-Vertrieb versus Fach-
handel: Welche Rollen werden Caravita, Exter-
ra und Wings Professional als Teil der Warema-
Gruppe in der Zukuntft spielen?
Steinberg _ Klare Aussage: Wir sind fachhandel-
streu und unsere klassische Schiene ist B2B. Exter-
ra ist fir den Bereich HORECA (Hotel, Gast-

Christian Steinberg ist seit dem
01. Juli 2019 Vorstand Global
Market der Warema Renkhoff SE.
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ronomie) zustandig, auch hier wird in erster Linie
der Fachhandel mit einbezogen. Wenn der Fach-
handel nicht aktiv werden will oder kann, finden
wir alternative Wege, um die Projekte zu realisie-
ren. Mit Caravita stehen wir zum Fachhandel und
auch Wings praferiert trotz hoher Projektlastigkeit
immer den Weg Uber unsere Fachhandler. Letzt-
lich kénnen wir es uns als Warema mit unseren
Fachbetrieben nicht erlauben, Auftrdge an Mitbe-
werber zu geben.

GLASWELT _ Trendthema Smarthome: Digita-
lisierung ist ein Haupttreiber im Markt. Wie sieht
es hier bei Warema zukiinftig mit der Kompatibi-
litdt zu HomeKit, Google, Alexa & Co aus?
Steinberg _ Das Thema Digitalisierung ist eines
oder sogar das wichtigste Thema unserer Branche,
denn erst damit werden unsere Produkte und da-
durch auch Fenster und Fassaden richtig effektiv
und energieeffizient. Auch die Tageslichtsteuerung
hat einen mechanischen und einen digitalen Part,
die gespielt werden mussen, um perfekt zu funk-
tionieren. Wir werden auf der Messe unsere neue
cloudbasierte Smarthome Losung WMS WebCon-
trol pro zeigen, mit der, wenn gew(nscht, von
Uberall in der Welt auf das eigene Heim zugegrif-
fen werden kann, um Sonnenschutz und Licht zu
steuern. Auch Sprachsteuerung wird moglich sein.
Wir werden das Thema Smarthome aber noch
starker umsetzen, entsprechende Entwicklungen
sind am Start und auch Allianzen mit anderen An-
bietern sind durchaus denkbar.

GLASWELT _ Der Objektbereich wird von den
Grof3en der Branche direkt abgewickelt. Wie setzt
Warema die Projekte im Zeichen des Fachkriifte-
mangels um?

Steinberg _ Auf der einen Seite gibt es ledig-
lich eine begrenzte Anzahl an Fachbetrieben, die
so aufgestellt sind, dass sie grof3e Projekte mit der
erforderlichen Kapazitat, Qualitat und Kompetenz
umsetzen kénnen. Davon wirden wir uns mehr
winschen. Auf der anderen Seite stehen heute
Punkte wie Vorfinanzierung, zeitliche Verzégerun-
gen bei Baufortschrift und in der Abwicklung, etc.
Risiken, die die meisten Fachbetriebe bei grof3en
Projekten nicht eingehen kénnen oder sollten.
Probleme bei der Abnahme kénnen da schnell die
Existenz eines Fachbetriebes ins Wanken bringen.
Letztlich gilt es auch hier fir uns als Warema Auf-
trdge zu sichern und auszufiihren, um den Umsatz
positiv verbuchen zu kénnen. So arbeiten wir hier
gerne Hand in Hand mit kompetenten Fachbetrie-
ben, agieren als direkter Partner und Mittler bei
Vergabe und Ausfiihrung und ermaéglichen dem
Fachhandel eine Beteiligung zu deutlich Uber-
schaubarem und somit fiir ihn begrenztem Risiko..
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GLASWELT _ Viele Unternehmen agieren mit
fehlerhaften Angaben zu ihren technischen Pro-
dukten. Fehlende oder falsche CE-Kennzeichnun-
gen, fehlende Systemstatiken etc. sind fast véllig
normal. Wie geht Warema mit dem Thema um?
Steinberg _ Wir haben ein sehr ausfihrliches
Qualitdtsmanagement im Unternehmen und da-
durch klare Prozesse, wie Dinge umgesetzt wer-
den missen. Dazu gehort auch, soweit erforder-
lich, die Zusammenarbeit mit Behorden oder Re-
gierungsstellen. Alle unsere Produkte verfiigen so
Uber erforderliche Kennzeichnungen und Monta-
ge-, Bedienungs- und Wartungsanleitungen. So
befindet sich unser Fachpartner, mit dem Kauf
und der Montage unserer Produkte, bei uns als
Marktfuhrer auf sicherem Boden.. Unerfreulicher-
weise bietet gerade das Internet Produkte an, die
nicht im entferntesten diesen Vorgaben entspre-
chen. Deshalb ware hier durchaus mehr Kontrolle
durch die Marktaufsicht wiinschenswert.

GLASWELT _In Polen erfolgte mit Anwis ein
kontrollierter Zukauf. Wo werden die hier produ-
Zierten Gliter zukiinftig vertrieben? China boomt,
Warema ist dort schon mehrere Jahre aktiv und
produziert direktim Land der Mitte. Gibt es weite-
re zukiinftige Produktionsstdtten in Europa oder
dem Rest der Welt?

Steinberg _ Anwis war ein strategischer Zukauf
mit dem Hauptabsatzmarkt Polen und von dort in
den osteuropdischen Raum. Das wird auch in Zu-
kunft so bleiben. Der chinesische Markt ist bereits
seit mehr als 10 Jahren interessant fir uns. Dort sind
wir mit einer eigenen Gesellschaft und Produktions-
statte aktiv. Neu ist unser Showroom in Shanghai,
hier prdsentieren wir der stark wachsenden, zah-
lungskraftigen Bevélkerungsschicht unser Produkt-
portfolio fir den Outdoor Living Bereich. Wir sehen
uns so weltweit gut aufgestellt, weitere Produkti-
onsstatten sind bei uns momentan nicht geplant.

GLASWELT _ Hand aufs Herz: Welche Produk-
te aus dem R+S Bereich hatten Sie schon vor Wa-
rema zu Hause installiert?

Steinberg _ Offen gesagt, unser Sonnenschirm
und innen liegender Sonnenschutz sind die einzi-
gen Produkte, die ich vor meiner Zeit bei Warema
mit Sonnenschutz in Verbindung gebracht habe.
Natdrlich kannte ich Rollldden, die ich jedoch nicht
unbedingt als Sonnenschutz gesehen habe. Aber
gerade das zeigt ja, dass wir noch viel starker in die
Kopfe der Endverbraucher gelangen missen, um
das Thema Sonnenschutz voranzubringen. Eine tol-
le Aufgabe, der ich mich sehr gerne stelle.

Das Interview fiihrte GLASWELT Redakteur Olaf
Végele.

Anzeige

2 RENSON’

Fixvent® Mono AKEVO

M Clever; Windfester Sonnen-,
Insektenschutz und LUftung
in einem Produkt

M Komfortabel: optimaler
akustischer Komfort

M Unauffallig: diskret ohen
dem Fenster platziert

M Garantie bis 130 km/h

FENSTERBAU HALLE 4
FRONTALE sTAND 202

www.renson.eu
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FUR JEDEN FENSTERTYP DEN PASSENDEN TEXTIL-SONNENSCHUTZ VON RENSON

Den Sonnenschutz im Fokus

GroBe Fenster sind nach wie vor beliebt. Doch angesichts von zwei aufeinanderfolgenden heif3en
Sommern, an die sich sicherlich noch jeder erinnern kann - einschlieB8lich Hitzewellen und

Warmerekorde - ist es wichtiger denn je, liber den effizientesten Sonnenschutz nachzudenken, um eine
optimale Kontrolle von Raumtemperatur und Tageslichteinfall zu erreichen. Fiir jeden Fenstertyp gibt es
die passende Losung. Dach-, Eck-, Schiebefenster oder Vorhangfassade, vom Neubau bis zur Nachriistung.

Tuchkassetten als auch die Seitenfiihrungen kdnnen in derselben Farbe ausgefiihrt werden, und beeintrachtigen
so den modernen Stil des Hauses auch in heruntergelassenem Zustand nicht.

s Bei Hausern, die entsprechend dem
einfallenden  Tageslicht  konzipiert
sind, ist es von Anfang an wichtig, den Sonnen-
schutz zu beriicksichtigen. Der Fixscreen Textil-
Sonnenschutz von Renson kann dazu nahezu
unsichtbar in der Fassade integriert werden.

Eckfenster und Schieberahmen

Dank Panovista Max ist es nun moglich, grofle
Eckfenster mit Textil-Sonnenschutz auszustat-
ten, ohne dass stérende Kabel oder Flihrungen
in der Ecke erforderlich waren. Die beiden Tuch-
teile werden vom gleichen Motor gesteuert und
beim Abrollen verzahnen sich die beiden Ti-
cher an der Ecke ineinander. Auf diese Weise ist
der Screen bis 90 km/h winddicht verarbeitet.
Auch bei komplett heruntergelassenem Screen
braucht man nicht auf den Panoramablick nach
drauflen zu verzichten, wahrend gleichzeitig die
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Innentemperatur an sonnigen Tagen ertraglich
bleibt. Slidefix ist der erste Textil-Sonnenschutz,
der der logischen Seitwadrtsrichtung von Schie-
berahmen folgt. Auf diese Weise ist es auch bei
weitgehend geschlossenem Textil-Sonnenschutz
maglich, die Schiebetir weiterhin als Durchgang
zum Garten oder zur Terrasse zu nutzen. Slide-
fix ist in Einzel- und Doppelkonfiguration sowie
in einer (Innen- oder Aul3en-) Eckanordnung er-
haltlich. Da Slidefix nun auch mit Glasfasertuch
erhaltlich ist, kdnnen alle Arten von Renson Tex-
til-Sonnenschutz mit dem gleichen Tuchtyp be-
stellt werden. Und das kommt naturlich dem ein-
heitlichen Erscheinungsbild des Projekts zugute.

Dachfenster vor Sonne schiitzen

Topfix Textil-Sonnenschutz fiir Schrag- und Hori-
zontalverglasungen ist ebenfalls mit der bekann-
ten Fixscreen-Technologie ausgestattet. Dadurch

Ab April 2020 wird der neue Vorbauscreen Fixscreen
Minimal fiir die nachtragliche Installation in ganz
Europa erhaltlich sein.

wird eine unubertroffene Tuchspannung er-
reicht, auch bei extremer Windlast bis 120 km/h.
Klappernde und zerrissene Ticher gehoren da-
mit der Vergangenheit an.

www.renson.be | Ik Halle 4, Stand 202

Mit Topfix Max kdnnen auch groBe Flachen von bis zu
30 m? mit Textil-Sonnenschutz ausgestattet werden.

GLASWELT | 032020
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ROLLLADENAUFSATZKASTEN SCHNELLER MONTIEREN

Neuer Adapter fur Blendrahmen
mit Vorsatzschale aus Aluminium

Kunststofffenster mit einer
Vorsatzschale aus Aluminium
sind Trendsetter und oft ers-
te Wahl im anspruchsvollen
Wohnungsbau. Allerdings ver-
breitert und erhoht die Vor-

satzschale den Blendrahmen

i

und erschwert so den biindi-
gen Aufsatz eines Rollladen-
kastens. Mit einem neuen Ad-
apter hat Exte dieses Problem
jetzt gelost.

Fensterbauer kennen das Pro-
blem aus der téglichen Praxis.
Die Montage eines Rollladen-

aufsatzkastens ist technisch
Schnelle und sichere Montage fiir

Aufsatzkasten auch bei Kunststoff-Alu-
Fenstern: Ein neuer Adapter (siehe unten)
iiberbriickt den Versatz der Alu-AuBenschale.
Optisch passende Fiihrungsschienen
komplettieren das Element.

aufwandig, wenn Kunststoff-
fenster mit AuBBenschalen aus
Aluminium verarbeitet wer-
den sollen. Denn diese ver-
breitern den Blendrahmen um
ca.5 mm und sorgen fiir einen
Uberstand von ca. 3 mm nach
oben. Um hier einen Aufsatzkasten spaltfrei und dicht zu montieren, missen
die Monteure bislang vorne einen Universalwinkel anbringen und hinten ei-
ne Flachleiste auf dem oberen Blendrahmen montieren. Erst dann kdnnen sie
den Aufsatzkasten sachgerecht mit dem Rahmen verbinden.

Mit einem neu entwickelten Adapter 5403 Aluskin aus Kunststoff gleicht der
Wipperfiirther Rollladenkasten-Spezialist nun den Versatz aus, der sich bei
Kunststoff-Alu-Fenstern aus den vorgesetzten Aluminiumblechen ergibt. Da-
mit entsteht zugleich auch eine saubere Auflagefldche fiir den Aufsatzkasten,
der sich nun wie gewohnt in einem einzigen Arbeitsschritt sicher und schnell
auf den zuvor eingeklipsten Adapter aufsetzen und einrasten lasst.

Der neue Adapter ist ab sofort fiir Kunststofffenster mit Aluminium-Vorsatz-
schale von aluplast (Systeme mit Rahmenbreite 70 und 85 mm), profine (76
und 88 mm), Schiico (82 mm), Veka (82 mm) und Gealan (82 mm) lieferbar.
Passend zu der Aludeckschale der Fenster gibt es zudem Rollladen-Fiih-
rungsschienen sowie AufRenblenden aus dem gleichen Werkstoff. Dadurch
entsteht im Ergebnis ein optisch attraktives Fensterelement aus Alu-Kunst-
stoff mit perfekten technischen und energetischen Eigenschaften.

www.exte.de | & Halle 7, Stand 500

Der neue Adapter iiberbriickt den Versatz der Alu-AuBenschale.

032020 | GLASWELT

Anzeige

beck-heun.de

BESUCHEN SIE UNS

FRONTALE

HALLE 7 STAND 356

Der Baustellen-
Beschleuniger.

WINDOWMENT®: Fenster,
Beschattung und Fensterbdnke
im Dammkorpus zum Einmauern.

Holen Sie sich die Baustelle in die Werkhalle: Fachkrdfte kon-
nen mit WINDOWMENT® dort eingesetzt werden, wo sie ge-
braucht werden — bei der sauberen und prdzisen Vorfertigung.
Das Komplettsystem wird konfektioniert an den Fensterbau-
betrieb geliefert und dort mit dem Fenster vervollstandigt.
Auf der Baustelle trifft ein sto3fest verpackter Baustein ein,
der alle Bauteile integriert und nur noch eingemauert wird.

Kein Schleppen, keine teuren Hubsyste-
me: WINDOWMENT® wird per Kran an den
Bestimmungsort verbracht. Das Video
zeigt, wie einfach Baustellenlogistik bei
groBen Fensterelementen sein kann.

v/W\/Beck+Heun

BESTE WERTE FURS HAUS

T +49 (0) 6476 9132-0
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SCHWERENTFLAMMBAR INKLUSIVE: SICHER IST SICHER

Verlangerung: Outdoor Living auch
wenn die Sonne mal nicht scheint

Outdoor Living ist nach wie vor das Trendthema im Bereich Sonnenschutz. Auch der Rettenbacher
Hersteller Reflexa hat das Maktsegment erkannt, und liefert mit der Bella Plaza ein ausgereiftes
Oudoor-System mit dem Terassen und Freiflachen groB3ziigig iiberdacht werden konnen.

Das Terrassendach Bella Plaza verfiigt nicht nur iiber ein absolut wasserdichtes PVC-Tuch, sondern bietet auch
einen kontrollierten Wasserablauf an.

s Mit den  Terrassenliberdachungen

von Reflexa konnen die Gastrono-
men lhren Gasten auch dann das Outdoor-Fee-
ling bieten, wenn das Wetter den Terrassenbe-
trieb eigentlich ausschlieBen wirde. Denn das
Terrassendach Bella Plaza verfiigt nicht nur Gber
ein absolut wasserdichtes PVC-Tuch, sondern
bietet auch einen kontrollierten Wasserablauf.
Unschone Ausbeulungen durch stehendes Was-
ser gebe es damit schlichtweg nicht.

SerienmaBig schwerentflammbar

Die Pergola ist serienmdfig mit schwer ent-
flammbaren Tichern der Klasse B1 (DIN 4102-1)
ausgestattet, wie sie fir den 6ffentlichen Bereich
vorgeschrieben sind. Das Terrassendach wird
mit Hilfe eines leisen und kréftigen Elektromo-
tors bedient. Der Anwender hat die Wahl, ob ei-
ne Stand-alone-Losung mit Fernbedienung ge-
wiinscht wird oder lieber auf eine Smart Home

Losung mit Funkfernbedienung (io) gesetzt wer-
den soll. Der Standard io macht beispielsweise
dann Sinn, wenn die Bella Plaza als Schutz fur
rauchende Gaste genutzt werden soll.

Zubehor schafft Komfort

Dank integrierter Beleuchtung und Heizstrah-
lern sollen die Géste schlechtes Wetter als Kulis-
se wahrnehmen, und der Gastronom kann den
Outdoor Bereich regenunabhdngig bewirtschaf-
ten. NatUrlich gelten die gleichen Vorteile bei der
privaten Nutzung einer Terrasse.

Von Klein bis Grof

Mit durchgdngigem Tuch sind GroRen zwischen
2 x2m und 13,5 x 7 m moglich. Damit soll die
Bella Plaza die optimale Saison-Verlangerung fiir
lhre AuBengastronomie oder die passende Ter-
rassentiberdachung fiir das Privathaus sein. s
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www.reflexa.de | B Halle 7, Stand 504

Die Pergola-Markise ist serienmaBig mit schwer

entflammbaren Tiichern der Klasse B1 (DIN 4102-
1) ausgestattet, das zu einem kompakten Paket

zusammengefahren werden kann.

J//
Details wie das integrierte LED-Licht in den
Quersparren sorgen fiir das richtige Ambiente am
Abend.

w

Die ausgekliigelte Antriebsmechanik sorgt fiir eine
saubere Faltenbildung des Behangs.

GLASWELT | 032020
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Mit einem Klipsprofil ist der luftdichte Anschluss
an das Fensterprofils sicher gewihrleistet.

Foto: Hella

®E

VIELSEITIGE EINSATZMOGLICHKEITEN ALS AUFSATZELEMENT
Top in Foam

lasst Revisionen von unten und auf3en zu. Bei einer
minimalen Breite von 40 cm bis zu einer maxima-

Foto: Hella

len Breite von 370 cm, bei einer maximalen Héhe
von 300 cm, kdnnen die Anlagen bis zu einer ma-

ximale Behangflache von 8 m? gefertigt werden.

Als Aufsatzelement Top Foam screen, mit integ-

riertem Schacht zur Aufnahme von textilen Be-
Legende:

(1) Kastentiefe @) Clipsadapter
(2) Kastenhohe (@) Bodenbasisprofil

schattungen, und Insektenschutz, der auf Wunsch
integriert werden kann sind Revisionen von unten
und auBlen zu mdoglich. Die minimale Breite be-
tragt hier 40 cm, bis zu maximale Breite 400 cm
bei einer maximalen Hohe von 450 cm. Die maxi-
Warmetechnische Kennwerte

male Behangfliche wird beim Screen mit 12 m” de-

Foto: Hella

finiert. Fiir Losungen mit integriertem Schacht zur
Aufnahme von Raffstores & AuBenjalousien dient
das Aufsatzelement Top Foam store. Hier kdnnen

bei einer minimale Breite von 54 cm bis zu einer

maximale Breite von 500 cm bei einer maximalen
Héhe von 400 cm eine Behangfliche bis zu 18 m?
realisiert werden.

Der Top Foam RvU/RvU.S eignet sich fiir alle Tir-

Top-Foam Kasten sind fiir Rollladen, ZIP-Systeme und
Raffstoren lieferbar.

Das Aufsatzelement Top Foam von Hella mit integ-
riertem Schacht zur Aufnahme von Rollldden und
Revision von unten, ist in verschiedenen Kasten-
groBen erhaltlich und eignet sich auch fiir Rollla-
denbehdnge, Raffstores und seitensaumgefiihrte
Screens bzw. Insektenschutz, die diskret im Inne-
ren des Kastens verschwindet. Das Aufsatzelement
ist mit verschiedenen Antrieben erhdltlich und

und Fensterdffnungen bei Neubauten und Alt-
bausanierungen. Die Fensteranbindung per Clips-
technik macht ihn auBerordentlich montage-
freundlich. Er verfiigt zudem (ber verschiedene
Méglichkeiten der Decken- und Sturzbefestigung
durch z.B. Statikkonsole und Bodenverstarkungs-
profil. Priifungen fiir Schallschutz, Luftdichtigkeit
und Wérmeschutz sind vorhanden.

|

Ugp, bis 0,26 W/m2K
frej bis 0,80
Alle Kasten erfiillen die Anforderungen der
Bauregelliste A, Teil 1 bzw.
Energiesinsparverordnung EnEV.
Alle Kasten erfiillen die Anforderungen der Bauregel-
liste A, Teil 1 bzw. Energieeinsparverordnung EnEV.

www.hella.info| I8 Halle 7, Stand 218

Anzeige

« |hr Spezialist fiir Antriebe mit elektronischer End-
punktabschaltungunterstreichtseinePionierrolle
mit den neuen Rollladenantrieben RolloTube
M-Line und S-Line

« Der RolloTube S-line ist unser neuer selbst-
lernender Funkmotor mit Sanftanschlag zur Inte-
gration in das HomePilot Smart Home

RolloTube -
Die neue smarte
Antriebsgeneration

« Der neue rastbare Universal-Motorkopf ermég-
licht die einfache Montage ohne Werkzeug und
gewahrleistet damit eine hohe Kompatibilitat zu
anderen Befestigungs- bzw. Rohrmotorlagern

3 é Erleben Sie unser aktuelles Produktportfolio auf der Fensterbau
Frontalein Nirnbergvom 18.bis21.Marzin Halle 7, Stand 225
undlassen Siesichvondenneuesten Innovationen Uberzeugen!

« Alle neuen Motore erkennen Sie am Original
RADEMACHER-Blau
— |

4

www.rademacher.de
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LIVE-MONTAGE DES EINMAUERBAREN FENSTER-KOMPLETTSYSTEMS WINDOWMENT

Bitte den Blick nach

oben richten

Mehr schaffen in kiirzerer Zeit, dieser Devise widmet sich der
Messeauftritt von Beck+Heun auf der Fensterbau Frontale

2020. Dort stellt der Hersteller von Verschattungs-, Damm-

und Liiftungssystemen seine Neuentwicklungen vor. Sie

sollen das Handwerk von Fensterbauern erleichtern und die
Montagezeit auf der Baustelle verkiirzen. Allen voran das

nun praxiserprobte Komplettsystem Windowment, werkseitig
ausgestattet mit Sonnenschutz, Fensterbanken sowie Dammung
und vom Fensterbauer komplettiert mit dem Fenster.

mmmmmm  Dariiber hinaus ermoglicht Beck+ Heun mit der vergroRerten

Stabilum-Serie die Befestigung von Hebeschiebeanlagen sowie
die Ableitung von Lasten aus Absturzsicherungen. Weitere Messehighlights:
Der weiterentwickelte Verschlussdeckelkasten Roka-Top 2 Plus, der Neoline-
Gurtkasten und die universelle EG-Systemdose.

Fenster-Komplettsystem zum Einmauern

Das Fenster von heute ist dreifachverglast, Fensterbauer haben deshalb ne-
ben steigenden Anforderungen in der Montage einen logistischen Kraftakt zu
vollbringen. Uber diese Herausforderungen soll das Komplettsystem Windo-
ment buchstablich hinweg fliegen — per Baustellenkran vom LKW direkt an
den Ort der Verarbeitung. Das Fenster, die Beschattungseinheit, die Fenster-
bank und die geddmmte Laibung sind zu diesem Zeitpunkt bereits in dem
kompakten Bauelement integriert. Das Element wird vorkonfektioniert an
den Fensterbaubetrieb geliefert und dort mit dem Fenster vervollstandigt.
Auf der Baustelle trifft ein grolSer Baustein ein, der nur noch eingemauert wer-
den muss. Auch Uber den Messestand wird Windowment schweben: Es wird
live am Drahtseil in einen Mauerwerksaufbau gehoben und montiert.

Foto: Beck+Heun

Windowment hat sich bereits in der
Praxis bewahrt.

Der Verschlussdeckel-Aufsatzkasten
Roka-Top 2 Plus im Detail.
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Die Stabilisierungskonsole Stabilum SK HSA tragt auf die
Hebeschiebeanlage wirkende Wind- und StoBlasten in das
dariiberliegende Mauerwerk ab.

Neu: Verschlussdeckel-Aufsatzkasten

Ein in sich geschlossener Aufsatzrollladenkasten sowie neuartige Ver-
schlussdeckel bilden ein geprift luftdichtes Bauelement. Das bietet Roka-
Top 2 Plus bereits ab Werk. Der Aufsatzkasten verflgt Gber eine unabhan-
gige Damm- und Dichtebene. Durch die zwei erhdltlichen Verschlussde-
ckel kann entweder die Warme- oder die Schallddmmung nochmals ver-
starkt werden. Konform den Novellierungen der DIN 4108 Beiblatt 2:2019 ist
der Neuzugang in der Aufsatzkastenserie Roka-Top 2 ebenfalls. Eine weite-
re praktische Eigenschaft: Roka-Top 2 Plus wird in nur einem Arbeitsschritt
auf das Fenster gesetzt. Die Verschraubung durch den Blendrahmen in die
Verschlussdeckelaufnahme gewahrleistet eine kraftschlissige Verbindung
der Bauteile. Sie erfolgt, ohne den Kasten aufklipsen oder zusatzliche Adap-
ter montieren zu missen. Details, wie neuartige Transportsicherungen, ver-
stellbare Laibungen und neue Stabilum-Konsolen mit der Moglichkeit das
Fenster einzustellen, runden die Neuentwicklung ab.

Neues Zubehor fiir Stabilisierung und Steuerung

Die Stabilum-Serie von Beck+Heun wurde um Befestigungskonzep-
te fir Hebeschiebeanlagen und Absturzsicherungen erweitert — inklusi-
ve entsprechender Verwendungsnachweise akkreditierter Institute. Ne-
ben dieser Ausstattung zur Stabilisierung von Fenster, Rollladen- und
Raffstorekasten kénnen auferdem zwei findige Produkte fir die Bedie-
nung des Behangs in Augenschein genommen werden: Das ist zum ei-
nen die universelle EG-Systemdose. Sie dient in der Grundausstattung als
Elektroverteilerdose und in Kombination mit dem Gurtauslass als dam-
mende und dichte Gurtflhrung. Letztere kann herausgezogen und in ei-
ner Zwischenposition arretiert werden, um das Verlegen von Fliesen zu
erleichtern. Zusdtzliche Verlangerungen sind nicht mehr notwendig. Zum
anderen erleichtert der neue Neoline-Gurtkasten die horizontale Positio-
nierung des Gurtwicklers unter dem Gurtauslass — per millimetergenau
verstellbarem Inlay.

www.beck-heun.de | I Halle 7, Stand 356
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ALUKON ZEIGT EINEN BUNTEN STRAUSS
Viel Neues an Board

Der Hersteller von Rollladen, Sonnen- und Insek-
tenschutzldsungen présentiert den Besuchern auf
dem ca. 350 m? groBen Messestand wieder viele
Neuheiten und Weiterentwicklungen. Dabei ste-
hen in diesem Jahr besonders die Themen Sicher-
heit, Design und Funktionalitdt im Fokus.

Die Besucher der Fensterbau Frontale 2020 diirfen
sich auf viele Neuheiten und Weiterentwicklungen
aus dem Hause Alukon in den Bereichen Raffsto-
ren, Rollladen und Rolltore freuen. In diesem Jahr
stehen dabei besonders die Themen Sicherheit,
Design und Funktionalitdt im Vordergrund. Alex-
ander Winkler, Leiter Marketing und Produktma-
nagement, freut sich auf die bevorstehende Mes-
se:,Bei uns gibt es wieder einige Highlights zu se-
hen. Neben interessanten Produktneuheiten kdn-
nen wir auch viele Weiterentwick-lungen im Be-
reich Sonnenschutz vorstellen”. Zudem prasentiert
sich Alukon im neuen Design und neuem, moder-
nen Standkonzept. Die Fensterbau Frontale, die
Weltleitmesse fiir Fenster, Tiren und Fassaden, ist
einer der wichtigsten Messen fiir Alukon. Seit 18
Jahren ist Alukon auf der Fensterbau Frontale ver-
treten und nutzt die Messe, um Architekten, Fens-
terbauern und dem Bauelementehandel die Pro-
duktneuheiten vorzustellen, aber auch interessan-
te Gesprache mit Kunden zu fiihren. ,Die Fenster-
bau Frontale bietet uns als Hersteller eine sehr gu-
te Plattform fiir einen direkten und personlichen
Austausch mit unseren Kunden. Das ermdglicht
uns, langfristig Kunden zu binden und neue Kon-
takte zu kniipfen’, so Geschaftsfiihrer Klaus Braun.

g
D AUKON g,

Die Besucher der Fensterbau Frontale kdnnen sich
auf dem Alukon Stand zu vielen Neuheiten und
Weiterentwicklungen im Bereich Rollladen, Sonnen-
und Insektenschutz informieren und beraten lassen.

www.alukon.de | B Halle 7, Stand 325
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MHZ SETZT AUF NEUES UND BEWAHRTES

ZIP und Metallgewebe

MHZ bietet fiir den senkrechten Sonnenschutz textile
und Metallbehéange an.

Die Fenstermarkise zip_2.0 gibt es jetzt in den Kas-
settengréfen 110 und 150 mm. Die groBe Kasset-
te ist in der Lage, Flachen von bis zu 20 m? abzu-
decken. Die seitlich gefiihrte Fensterbeschattung
gibt es bis 480 cm Breite, wahrend Héhen von so-
gar 600 cm realisierbar sind. Die seitlichen Schie-
nen garantieren eine stabile Fiihrung der Tuchglei-
ter und damit ein gleichmaBiges Wickelverhalten.
Das von MHZ entwickelte, patentierte Gleitersys-
tem und die verstellbaren Fithrungsschienen ma-
chen das Produkt dariiber hinaus einzigartig auf
dem Markt. Die Anordnung der Gleiter orientiert
sich am Prinzip der Fibonacci-Folge: Aufgrund der
immer groBer werdenden Abstédnde zwischen den
Gleitern legen sich diese beim Aufwickeln so {iber-
einander, dass das Tuch platzsparend und ohne
Wellenbildung in die schmale Kassette passt. Die
Gleiter reihen sich sanft in die seitlichen Fiihrungs-
schienen ein, sorgen fiir ein leichtldufiges Auf- und
Abwickeln sowie ein glattes Tuchbild - beste Vor-
aussetzungen fiir eine hohe Langlebigkeit.

Die beweglichen auBenliegenden Metall-Sonnen-
schutz-Behange liberzeugen durch ihren nachhalti-
gen Auftritt: Einzigartige Profile aus Edelstahl oder
Aluminium verleihen Bauwerken einen erstklassi-
gen Charakter. Die rollbaren Metallbehdnge s_enn,
s_onro und s_enro sind robust und lange nutz-
bar, sowohl bei Sonne als auch bei Wind. Sie beste-
hen aus einem recyclingfahigen Material und {iber-
zeugen durch geringe Instandhaltungskosten. Sie
sind filigran und erfiillen zugleich die Anforderun-
gen an einen windstabilen und effizienten Sonnen-
schutz. s_enn, s_onro und s_enro verringern die so-
lare Energie, die in das Gebdude gelangt. Gleichzei-
tig versorgen sie die Innenrdume optimal mit Tages-
licht. Durch ihre hohe Transparenz erhalten sie den
Bezug zur AuBenwelt. Der Aluminium-Behang s_on-
ro ermdglicht es, Rdume vollsténdig abzudunkeln.
Die Profile lassen sich flexibel zusammenschieben,
um die Lichtverhaltnisse im Innenraum anzupassen.

www.mhz.de | I Halle 4a, Stand 506
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GEIGER
PRO.TECline &
SLIM.TECline

GEIGER prasentiert auf der FRONTALE
erstmals seine neuen Motorenbaureihen
mit 35 mm und 45 mm Durchmesser.

Durch ein optimales Zusammenspiel von
Forschung & Entwicklung, innovativen
Fertigungsverfahren und Qualitéts-
management - den Grundpfeiler unseres
Erfolgs - entstehen leise, kosten- und
energieeffiziente Antriebe.

Audits und eine hundertprozentige
Endprifung der Produkte sichern die
hohen Qualitdtsanspriiche von GEIGER.

Besuchen Sie uns in Nirnberg und tber-
zeugen Sie sich selbst!

FRONTALE

Halle 7, Stand 217

Gerhard Geiger GmbH & Co. KG
Schleifmiihle é | D-74321 Bietigheim-Bissingen
E-Mail: info@geiger.de | Internet: www.geiger.de
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RADEMACHER ZEIGT WAS SO ALLES GEHT
Smarthome vom Feinsten

Der Experte fiir Antriebstechnik und Hausautomation aus Rhede stellt in
Nirnberg unter anderem die neuen smarten Rollladenantrieben RolloTube M-
Line und S-Line sowie die Weiterentwicklung der C-Line Gerdte vor, mit de-
nen die Installation von Rollladenmotoren fiir Fachhandwerker zum Kinder-
spiel wird. Zu den weiteren Messehighlights zéhlt die Vorstellung der neuen
DuoFern Handzentrale, die eine einfache manuelle Steuerung des HomePilot
Smart Home méglich macht.

Mit dem im eigenen Haus entwickelten Smart-Home-System HomePilot, das
sich flexibel zusatzlich zur Handzentrale per Smartphone oder Sprache steu-
ern und mit anderen Systemen wie z.B. Philips Hue kombinieren I&sst, ist Rade-
macher eine feste GroBe im wachsenden Marktsegment Hausautomation und
gestaltet als Systemanbieter die Zukunft des intelligenten Wohnens aktiv mit.
Der Anspruch des Unternehmens ist es, einen einfachen Zugang zum Smart
Home zu erméglichen - fiir alle Anwendungsbereiche wie Sonnenschutz,
Licht, Heizung und Sicherheit. Neben der funkbasierten Smart-Home-L6sung
bietet Rademacher mit mehr als 50 Jahren Erfahrung und elektrischen Rollla-
denantrieben Made in Germany seinen Kunden und Fachpartnern ein breites
Angebot an Antrieben und Steuerungen zur Automatisierung von Sicht- und

GEIGER MIT NEUER MOTORENGENERATION

\

FENSTERBAU FRONTALE: SONNENSCHUTZ

Wohnkomfort aus einer neuen Perspektive zeigt der neue YouTube Film: Entdecken
Sie die unbegrenzten Maglichkeiten des HomePilot Smart Home, die den Alitag
komfortabler machen.

Sonnenschutz. Darunter auch das Premium-Antriebsmodell S-Line, welches
noch einige Ausstattungsmerkmale mehr bietet, zum Beispiel die zuverlassi-
ge Reversierung, wenn bei einer Blockade ein Hindernis erkannt wurde. Ein in-
tegrierter Fliegengitterschutz sorgt fiir ein Stoppen der Rollladenfahrt sobald
eine Fliegengittertiir nicht richtig geschlossen ist. Besonders praktisch: Uber
den HomePilot kann diese Funktion ein- oder ausgeschaltet werden. Ebenso
lasst sich die Hinderniserkennung iiber den HomePilot aktiv oder inaktiv set-
zen - schnell, unkompliziert und ohne an den Motor zu missen.

www.rademacher.de | B Halle 7, Stand 225

Zauberwort Tecline GE'GER s 2T e
GEIGE
ANTRIERS TEC )y
Der Antriebsspezialist fiir Sonnenschutzsysteme
stellt auf der FENSTERBAU FRONTALE erstmals die = St T
neu entwickelte TECline sowie neue Handsender vor. ety HiTt GEIGER GEIGER GEIGER  GEIGER
— -

Die neue Baureihe startet mit Motoren fiir die gan-
gigsten Anwendungen: Die Pro.Tecline mit 45 mm
Durchmesser ist mit 10 Nm und 20 Nm Drehmo-
ment fiir die meisten Rollladen und Screens ge-
eignet. Mit der Slim.Tecline bietet man zudem ei-
nen Rohrmotor fiir kleinere Anwendungen mit 35
mm Durchmesser und 6 bzw. 10 Nm Drehmoment.
Die Motoren lassen sich mechanisch oder per Funk
steuern. Weitere Modelle sind in Vorbereitung.

,Wir haben den Ruf der Branche nach einem zuverlas-
sigen, leisen, kosten- und energieeffizienten Antrieb
gehdrt. Mit der neuen Tecline bieten wir den Fachbe-

-

Motoren, mechanischen Antrieben und Systemkomponenten werden unter dem Motto ,Modern Art by Geiger”
kunstvoll in Bilderrahmen inszeniert prasentiert.

,Wir werden diesen Bereich auch weiterentwickeln

trieben und OEMs nun eine entsprechende Ldsung
fiir eine Vielzahl von Anwendungen und Projekten”,
erkldrt Thomas Franke, Vertriebs- und Marketinglei-
ter bei der Gerhard Geiger GmbH & Co. KG. Die Tecli-
ne-Antriebe sind mit den bewéhrten Systemkompo-
nenten von uns wie Lager, Adapter, etc. kompatibel
und ermdglichen eine sichere und schnelle Montage.
,Ein optimales Zusammenspiel von Forschung &
innovativen

Entwicklung, Fertigungsverfahren

und Qualitdtsmanagement sind die Grundpfeiler
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unseres Erfolgs”, so Franke. Die Tecline wird mit
eigens konstruierten Anlagen und Prozessen her-
gestellt, die am deutschen Hauptsitz und bei der
neuen Tochter Geiger International in China iden-
tisch sind. Audits und eine hundertprozentige
Endpriifung der Produkte in Deutschland sichern
die hohen Qualitatsanspriiche und das Markenver-
sprechen an die Kunden.

»Zusétzlich zu den Antrieben bleibt auch das The-
ma Smart Home fiir uns wichtig”, erldutert Franke.

und sind offen fiir weitere Partnerschaften. Aber
als Antriebsspezialisten mdchten wir auch Lésun-
gen bieten, die ohne Smart Home System auskom-
men.” Auf der FRONTALE wird Geiger die neuen
Pro.Tecline- und Slim.Tecline-Motoren zusammen
mit der Solidline, Rescueline und weiteren Moto-
ren, mechanischen Antrieben und Systemkompo-
nenten in Bilderrahmen kunstvoll inszeniert unter
dem Motto ,Modern Art by Geiger” prasentieren.

www.geiger.de | B Halle 7, Stand 217
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Comfort & Design
Lamelle CDL

Mit der Raffstoren-Innovation ROMA CDL, der Comfort & Design

Lamelle, bieten Sie Sonnenschutz und Lichtlenkung in Perfektion.

Gleichzeitig schaffen Sie damit Geschlossenheit und Sichtschutz
in ganz neuer Qualitat.

ROMA Raffstoren mit CDL: Geradlinige, flachige Optik,
Blickdichtheit, Windstabilitat und Hochschiebehemmung.

FENSTERBAU
FRONTALE

18.-21.03.2020,
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VIA

[AR

NNER




TOP-THEMA

FENSTERBAU FRONTALE: SONNENSCHUTZ

Bislang wurden die Highlights aus der Silent-Motion-Serie nur einem
ausgewahlten Kundenkreis prasentiert. Auf der FENSTERBAU FRONTALE
stellt elero das innovative System zum ersten Mal der Offentlichkeit vor.

ELERO PRASENTIERT ZWEI NEUE ANTRIEBSGENERATIONEN
Von flUsterleise bis solarbetrieben

Alles auf Knopfdruck, anwenderfreundlich und
100 % zuverldssig. Mit dem ungebrochenen Trend
zur Hausautomatisierung wachsen ebenso die An-
spriiche an Funktionalitdt und reibungslose Inte-
gration einzelner Komponenten. Hausbesitzer wie
Mieter schétzen bei automatisiertem Sicht- und
Sonnenschutz vor allem den leisen, unauffélligen
Betrieb. Gleichzeitig steigt bei Bauherren, Planern
und Architekten die Nachfrage nach nachhaltigen,
umweltbewussten Losungen.

Die neue Produktreihe RolMotion iiberzeugt in ers-
ter Linie durch ihren aulergewdhnlich gerdusch-
armen Betrieb. Die Besonderheit sind zwei unter-
schiedliche Anwendungsvarianten: Im Standard-
modus werden Rollldden mit der liblichen Laufge-
schwindigkeit bewegt, der Flistermodus ist fiir Ta-
geszeiten und spezielle Situationen vorgesehen,
die einen besonders ruhigen Einsatz erfordern. Der
leise Lauf wird ganz einfach manuell aktiviert - in

der Funkvariante kommt er auch bei Auto-

matikbefehlen zum Einsatz. Ob Krankenhaus,

Kindergarten, Wellnesshotel, GroBraumbiiro
oder Conference Area — die Vorteile von Rollladen
ohne unnétige Gerdusch-Emission liegen klar auf
der Hand. Die RolMotion-Serie ist als verdrahtete
Lésung oder mit Funktechnologie erhéltlich und
setzt auf die bewdhrte elero Antriebstechnik. Wie
die RolTop-Reihe verfiigt auch RolMotion Uber ei-
ne Hindernis- und Blockiererkennung sowie den
Softstart und Softstopp. Dadurch arbeiten die An-
triebe langlebig und zuverlassig, die Rollldden wer-
den geschont. Installation und Einstellung der An-
triebe erfolgen wie gewohnt einfach und schnell.
Noch unkomplizierter geht es mit den Plug-and-
Play-Modellen der Antriebsreihe. Die Einbindung
der Funkvariante in Centero Home, das smarte
elero Steuerungssystem fiir die intelligente Haus-
automatisierung, ist ebenfalls mdglich. Eine wei-

Foto: Elero

tere Neuheit aus dem Hau-
se elero ist RolSolar M-868 DC. Das autonome An-
triebssystem wird mit Solarenergie betrieben und
stellt damit eine besonders nachhaltige Lésung im
Sicht- und Sonnenschutz dar. RolSolar eignet sich
ideal fuir die Motorisierung von Rollldden ganz oh-
ne Stromanbindung: Gartenhauser und Garagen in
peripherer Lage profitieren genauso von dem in-
novativen Antrieb wie Architekten und Installateu-
re, die ihren Kunden eine 6kologische und gleich-
zeitig effiziente Art von Rollladen bieten mochten.
Zudem liberzeugt das eigens entwickelte System
durch echte bidirektionale Kommunikation. Eine
gerduschlose Softbremse sowie der elektronische
Behangschutz sind bereits integriert.

SMARTE LOSUNGEN IM GEPACK
Zeigen, was Trend ist

Mit einem einladenden Standkonzept auf knapp 100 m? Flache und vor allem
mit etlichen neuen Exponaten tritt Selve bei der Fensterbau Frontale auf.,Die
internationale Leitmesse hat fiir uns hohen Stellenwert”, betont Marketinglei-
ter Guido Schildbach. Seit Jahren zeigen in Niirnberg Flagge, die Messe wur-
de fiir den Antriebs- und Steuerungsspezialisten immer wichtiger: ,Deshalb
stocken wir dieses Mal auch unsere Messe-Mannschaft auf” Mit einem Gber
20-kopfigen Team gibt es am Stand, wo ,Sehen, entdecken und erleben” die
Devise ist, noch mehr Kapazitéten fiir intensive Gesprache mit dem Fachpub-
likum. Rede und Antwort stehen neben der Geschéfts- sowie Vertriebsleitung
selbstverstandlich auch alle bundesweiten AuBBendienstler, Vertriebsmitarbei-
ter aus dem Export, die Produktmanager sowie ebenso Ingenieure und Konst-
rukteure der Entwicklungsabteilungen.

Innovative Technik und anwenderfreundliche Lésungen aus Lidenscheid werden
fiir Fensterbauer, Verarbeiter, GroBhéndler sowie Architekten und Planer wort-
waortlich greifbar:,,Unsere Neuentwicklungen kénnen allesamt in Aktion bestaunt
und direkt ausprobiert werden’, so Schildbach. Und das Beste sei: ,Alle gezeig-
ten Neuheiten sind bereits lieferbar” Auf dem Messestand geht’s duBerst smart
zu: Eine simulierte Haussituation verdeutlicht, wie sich mit dem Home Server 2
verschiedenste Hausbereiche steuern und individuelle Wiinsche umsetzen lassen.
Im ,Zentrum des Interesses diirfte die bidirektionale Funkreihe commeo ste-
hen”, ist der Selve-Fachmann iiberzeugt: Darunter der commeo Timer BT (Blu-
etooth), der sich per kostenloser App einstellen und steuern lasst — und bei
dem das Smartphone oder Tablet zum Display der Zeitschaltuhr werden. Cle-
vere Anwendungen und hilfreiche Funktionen gibt es im Produktprogramm
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www.elero.de | & Halle 4a, Stand 304

Jede Menge Neuheiten: Guido Schildbach prasentiert eine der neuen Mustertafeln,
die man in Niirnberg zeigt. Die Neuentwicklungen - darunter Funk-Antriebe sowie
Zeitschaltuhren - sind allesamt bereits vollumfanglich lieferbar.

noch viele, beispielshaft dafiir sind neuen Antriebslésungen. ,Als Highlight
prasentieren wir unseren Premium-Antrieb SE Pro, der bei Profis keine Wiin-
sche offenldsst’, so Schildbach.

,Nicht nur wegen unserer Neuheiten im Antriebs- und Steuerungsbereich ist
ein Besuch dufBerst lohnenswert, auf unserem Messesstand zeigen wir auch
diverse neue Rollladenbauteile”, berichtet Schildbach. Neben einem abrollba-
ren Motorlager oder Gleitlager mit AuBendurchmesser 40 Millimeter aus Spe-
zial-Kunststoff, fligen sich hier ein neuer geddmmter Mauerkasten-Typ und
noch weitere interessante Produktlésungen ein, wie etwa der bewdhrte Wel-
lenverbinder ,SecuFix".

www.selve.de | B Halle 4a, Stand 205
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Der Smart-Home-Gateway namens TaHoma DIN
Rail lauft mit Erweiterungsmodulen und ist fiir
die Montage im Verteilerschrank vorgesehen.

DA KANN DER FACHBETRIEB

Somfy prasentiert
TaHoma-KNX-
Losungen

Gute Nachrichten fiir fiir die Fachbetriebe, denn in
Kiirze kdnnen sie Tahoma auch mit KNX anbieten-
und so Planern, Architekten, Elektroinstallateuren
und Systemintegratoren Losungen anbieten, und
damit die vertraute io-Technologie bei Objekten
einsetzen.. Mit dem neuen TaHoma-KNX-Konfigu-
rator nimmt Somfy Anlauf zum Quantensprung
bei der smarten Gebdudesteuerung. Die gemein-
sam mit dem loT-Tochterunternehmen Overkiz
entwickelte Anwendung erméglicht die Verbin-
dung der Steuerungszentrale ,TaHoma DIN Rail”
mit der KNX-Technologie. So kdnnen KNX-Anwen-
der ab dem dritten Quartal 2020 auch die vielfélti-
ge Smart-Home-Welt von Somfy nutzen, was un-
terer anderem io-homecontrol, RTS, ZigBee, EnO-
cean und Z-Wave umfasst. Der neue TaHoma-KNX-
Konfigurator koppelt das verdrahtete KNX-Bus-

FELETREEEE

system und die moderne io-Steuerung der TaHo-
ma DIN Rail direkt miteinander. Das ermdglicht die
Kommunikation aller Gerdte sowie den Datenaus-
tausch. Die Komplexitat wird auf ein Minimum re-
duziert — gerade beim Management unterschied-
licher Protokolle. Die Anwendung ist geeignet
fiir Ein- oder Mehrfamilienhduser sowie den Ge-
schosswohnungsbau - sowohl beim Neubau als
auch bei der Sanierung. Im Laufe des dritten Quar-
tals 2020 wird Somfys neue Lésung als Add-on zur
Engineering Tool Software (ETS) im KNX-Shop ver-
fligbar sein. So kdnnen neue Systeme intuitiv und
im Handumdrehen aufgesetzt werden. Der Konfi-
gurator ermdglicht es, eine Datei zu erstellen, um
die KNX-Produkte in das TaHoma-Okosystem zu
Uibertragen. Die Datei wird dann direkt in die Steu-
erungszentrale der TaHoma DIN Rail geladen.

www.somfy.de | B Halle 4a, Stand 306

MAXIMALE FLEXIBILITAT BEI ANTRIEBEN UND STEUERUNGEN
Auf magische Weise verbunden

Die neuentwickelte, bidirektionale Funkgenerati-
on CentronicPlus von Becker Antriebe liberzeugt
mit vielfdltigen Steuerungsmdglichkeiten. Eine
besondere Fahigkeit: Durch die Mesh-Technologie
verbinden sich einzelne Antriebe automatisch und

lateure und Planer sowie fiir Hausbe-
sitzer und Bauherren gleichermaf3en
entscheidende Vorteile und setzen
neue Maf3stdbe im Bereich der in-

(= telligenten, nachhaltigen Hausau-
eigensténdig zu einem l6sungsfokussier- - tomatisierung. Becker ist der erste
ten Netzwerk. Gerate, die zuvor isoliert %m Anbieter, der die zukunftsweisen-
voneinander mit einer zentralen Stel- ‘+ % de EnOcean-Technologie direkt
le kommuniziert haben, kdénnen In- kA in einem Rohrantrieb verbaut

. . . CENTRONIC 3 .
formationen jetzt auch untereinan- PLUS T und so noch einfacher nutzbar
der austauschen. Teilnehmende An- macht. Das macht einen separa-
triebe konnen direkt mit dem Hand- Durch die Mesh-Technologie ten Aktor Uberfliissig und ver-

sender bedient werden — ein separa-
ter Mastersender ist nicht ndtig. Der
Handsender, mit mehrfarbiger LED-
Anzeige, zeigt die Rlickmeldungen
der angesteuerten Empfénger an.
Die storungsunempfindliche Funkfrequenz 868 MHz
schafft eine optimale Erreichbarkeit und Reichweite
des Signals und ist per AES-128 verschliisselt.

Batterielose Funksensoren und -schalter auf Ba-
sis des EnOcean-Funkstandards bieten fiir Instal-

verbinden sich einzelne
Antriebe automatisch und
eigenstiandig zu einem
losungsfokussierten Netzwerk.

meidet damit auch den ho-
hen Verkabelungsaufwand. Mit
dem EnOcean-Antrieb wird die
Kompatibilitdt geférdert und
die Integration noch mihelo-
ser. Das Ziel ist, Hausautomatisierung fiir alle ein-
facher und offen fiir andere Systeme zu machen.
Ein HochstmaB an Flexibilitdt schafft deutliche
Einsparungen von Zeit und Kosten sowie einen
wesentlich geringeren Wartungsaufwand.

www.becker-antriebe.de | B Halle 7, Stand 322
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VORBAUROLLLADEN

- aus langlebigem, korrosions-
bestandigen Aluminium
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FENSTER

~ROCK DEIN HANDWERK*

Vom Angebot bis zur
Montage alles im Griff

Eine ganzheitliche, digitale Praxislosung fiir den Verkauf und die Montage von Bauelementen
wird auf der FENSTERBAU prasentiert. Doch was steckt hinter dem ganzheitlichen Konzept?

mmmmmm Rock Dein Handwerk’, unter dieser
Marke wird Digitalisierung im Hand-
werk neu definiert. Fiinf ausgewiesene Experten
prasentieren gemeinsam erstmals auf der dies-
jahrigen FRONTALE ein ganzheitliches Erfolgs-
konzept speziell fiur Bauelementehdndler. Ge-
meinsam mit seinen Partnern mochte der Initi-
ator Armin Leinen, bekannt als Experte flr Kun-
denbegeisterung im Handwerk, Unternehmen
eine einfache und Erfolg versprechende Ge-
samtlésung anbieten, die Verkaufen und Mon-
tieren nicht nur deutlich vereinfache, sondern
auch enorme Kosten einspart, die Produktivitdt
steigert, die Abldufe digitalisiert sowie Mitarbei-
ter und Kunden begeistert.
Armin Leinen: ,Auf dem ganzen Markt gab es
nur Inselldsungen. Handler waren verzweifelt,
weil sie vergebens nach einer ganzheitlichen Lo-
sung suchten, die zudem ihre Bedrfnisse vor
allem aus Handlersicht beriicksichtigt und 16st.
Diese Gesamtlésung macht die Abldufe in Ver-
kauf, Auftragsbearbeitung und Montage nun ef-
fizient und digital und hilft Handlern, ihre Kun-
den- und Arbeitgeber-Marke weiter erfolgreich
auszubauen.”
Die Gesamtldsung ist aus der Sicht von Bauele-
mentehdndlern entwickelt, die Fenster, Haustu-
ren, Innentlren, Garagentore, Beschattungen,
Smart-Home-Produkte und Outdoor-Living-Pro-
dukte verkaufen und montieren.
Anstatt einer Software steht der perfekte Ablauf
samtlicher Prozesse in Verkauf, Auftragsbearbei-
tung und Montage eines Bauelementehandlers
im Fokus. Wdhrend eine Software erst einmal nur
Funktionen bietet und mit eigenen Daten muihe-
voll gefuttert werden muss, ist hier die Gesamtlo-
sung durch App-Anwendungen und Tools nicht
nur digital abgebildet, sondern bereits mit Pra-
xisdaten, die individuell angepasst werden kon-
nen, bereits angelegt. Einfach perfekt durchstar-
ten, quasi steckerfertig’, so das Kundenverspre-
chen der Gesamtlésung.
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Es darum, Unternehmen eine einfache und Erfolg versprechende Gesamtlosung anzubieten, die Verkaufen und
Montieren nicht nur deutlich vereinfacht, sondern auch Kosten einspart, die Produktivitat steigert, die Ablaufe

digitalisiert sowie Mitarbeiter und Kunden begeistert.

Daten werden in den

Apps weitergereicht

Kernstlicke sind App-Anwendungen fiir Ange-
bote, den Verkauf, das Aufmaf sowie die Monta-
ge, eine Montageplantafel, die Zeiterfassung, La-
gerverwaltung, Belegwesen sowie ein CRM-Pro-
gramm, wobei Daten von einem ins andere Sys-
tem automatisiert weiterverarbeitet werden. Die
Mitarbeiter werden bei der etappenweisen Ein-
flhrung direkt personlich unterstitzt, so dass die
Anwendung ohne zeitraubender Einarbeitungs-
zeiten erfolgen kann. Die App-Anwendungen
laufen auf 10S und Android und sind auch off-
line fur die spdtere Synchronisation anwendbar.

Einzigartig macht dieses ganzheitliche Konzept
auch die praxisorientierten Motivationsschulun-
gen von Unternehmen und deren Mitarbeiter

sowie die Umsetzungsunterstiitzung samtlicher
Abldufe im Betrieb.

Schulung und Motivation

der Mitarbeiter

Um den maximalen Erfolg zu erzielen, werden
Unternehmer, Verkdufer und Monteure in der ge-
lebten Kundenbegeisterung geschult, damit sie
ihre Kunden- und Arbeitgeber-Marke weiter aus-
bauen und aktive Weiterempfehlungen erzielen.
Fur Unternehmer steht die strategische Ausrich-
tung mit operativen UmsetzungsmalSnahmen
im Vordergrund. Verkdufer lernen, wie sie mit
System und Begeisterung hohe Abschlussquo-
ten erzielen und hochwertig verkaufen. Monteu-
re werden motiviert, mit Organisation und Auf-
treten Kunden zu begeistern.
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Digital unterstiitzter
emotionaler Verkauf

Ein Highlight der Gesamtldsung ist eine ganz
speziell auf den emotionalen und zielsicheren
Verkauf entwickelte Anwendung, die Kunden
vorqualifiziert, emotionalisiert und fiir den Ver-
kauf vorbereitet. Verkdufer werden durch die An-
wendung begleitet, in dem sich Fragen und Pré-
sentationen an die Kundenwiinsche anpassen
und somit das fir den Kunden passende Pro-
dukt ermittelt wird. Insgesamt werden Fehler in
der Akquise reduziert und die Abschlussquoten
erhoht. Die Anwendung unterstiitzt zudem den
Verkdufer digital, die offenen Angebote nachzu-
halten und zum Abschluss zu fihren.

Fir die schnelle Preisermittlung

Ein wesentlicher Kern der Gesamtlésung ist
die Angebots-App. Diese ist so angelegt, dass
die Erfassung der Kundenwinsche, der techni-
schen Daten und der Montageleistungen im Ge-
sprachsfluss bei der Kundenberatung erfolgt.
Der Preis und die geplante Montagezeit sind so-
fort vorhanden und kénnen mit dem Kunden
besprochen werden, um den Verkaufsabschluss
vorzubereiten. Nach Fertigstellung des Angebo-
tes kann der Kunde sofort rechtlich bindend in
der App unterschreiben. Wartezeiten fir die Er-
stellung von Angeboten, Versand von Angebo-
ten und die Besprechung von Angeboten Tage
spater sind Geschichte. Da jeder Handler mehre-
re unterschiedliche Produkte und damit Lieferan-
ten im Sortiment hat, ermdglicht die Angebots-
App die unabhdngige Eingabe von einfachen lie-
ferantenbasierten Preistabellen.

AufmaB-App und Montage-App

Die Daten der Angebots-App flieSen wiederum
automatisch in eine Aufmaf-App ein, mit der der
AufmalStechniker vor Ort beim Kunden weiterar-
beitet. Hier werden nun alle bestell- und mon-
tagerelevanten Daten erfasst und in eine weite-
re Anwendung, der Montage-App automatisch
Uberspielt. Der Monteur kann sich samtliche In-
formation zur jeweiligen Position abrufen, die-
se entsprechend den bereits hinterlegen Vorga-
bezeiten ausfiihren, als erledigt deklarieren und
dem Kunden somit als digitale Bauabnahme zur
Bestatigung vorlegen.

Auftragsbearbeitung, Plantafel
und Zeiterfassung

Parallel flieSen alle Daten in eine CRM-Lésung
und eine Auftragsbearbeitung, die die ganzen
Daten zentral verwaltet und hieraus Belege (z.B.
Rechnungen), Nachkalkulationen sowie Ana-
lysen beziehungsweise Kennzahlen zur Unter-
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nehmenssteuerung erstellt. Diese Losung wé-
re nicht ganzheitlich, wenn nicht auch eine an-
geschlossene und vor allem tbersichtliche und
leicht zu bedienende Montageplantafel dafir
sorgt, dass Produkte, Mitarbeiter und andere
Ressourcen zur vereinbarten Zeit am richtigen
Ort ankommen.

Um die Produktivitdt zu erhdhen, ist zudem ei-
ne zuverldssige Zeiterfassung integriert, die au-
tomatisch und einfach Auftrags- und Tatigkeits-
zeiten erfasst und zur weiteren Analyse, Nach-
kalkulation und Bearbeitung bereitstellt.
Gleichzeitig ermdéglicht auch ein angeschlos-
senes Bestellwesen das automatische Bestellen
von Materialien und die Erfassung der bestellten
Produkte. Nach Lagereingang kénnen nun ein-
fach von der Buchhaltung ohne Produktkennt-
nis die Wareneingangsrechnungen verbucht
werden. Dabei sind Grof3teil an Lagerartikeln
im Lagerwirtschaftssystem bereits fertig hinter-
legt, um direkt mit der Anwendung starten zu
kénnen.

Alle Anwendungen sind Uber eine intelligente
Datensteuerung so miteinander verknipft, dass
keine Daten doppelt erfasst werden und diese
von einer in die ndchste Anwendung automa-
tisch Ubertragen und so problemlos weiterbear-
beitet werden kdnnen.

Praxis-Umsetzungsunterstiitzung

Um die Gesamtlésung abzurunden, werden
Héandler auch in der Umsetzung samtlicher Be-
triebsabldufe praxisnah weiter unterstitzt. Dazu
kénnen eine komplette Fahrzeugeinrichtung mit
Lagerung und Verbuchung der Verbrauchsmate-
rialien zahlen, genauso wie die Lagereinrichtung
und -verwaltung oder die Aufstellung von Lohn-
und Prdmiensystemen.
Armin Leinen ,Diese Gesamtlosung ist von Bran-
chenexperten speziell fiir Bauelementehand-
ler entwickelt worden. Wir suchen keine Unter-
nehmen, die nur eine Insellésung suchen. Diese
ganzheitliche Branchenldsung ist fur diejenigen
Bauelementehdndler gedacht, die ihr Unterneh-
men in allen Bereichen motivierend, kundenbe-
geisternd, effizient, erfolgreich und gleichzeitig
digital aufstellen wollen
,Rock Dein Handwerk” wird erstmals auf der Mes-
sein Halle 1(im Messekatalog am Stand von ZMI)
vorgestellt. In anschlieBenden Webinaren und ei-
ner Roadshow durch ganz Deutschland kdnnen
sich interessierte Bauelementehdndler detailliert
informieren und sich von der einfachen und mo-
tivierenden Umsetzung der digitalen Gesamtlo-
sung Uberzeugen. —
www.arminleinen.com
E Halle 1, Stand 422
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FENSTER SCHWEIZER FENSTERMARKT

IM INTERVIEW MIT 4B CEO JEAN-MARC DEVAUD

Dieses Momentum
wollen wir nutzen”

Im Sommer letzten Jahres hat Jean-Marc Devaud die operative
Fiihrung von 4B libernommen. Wir haben jetzt den neuen
Mann an der Spitze des Schweizer Fensterkonzerns in der
Zentrale in Hochdorf getroffen und wollten von ihm wissen,
welche Ziele und Visionen er fiir das Unternehmen hat.

GLASWELT _ Wie ldsst sich das Unternehmen
4B einordnen?

Jean-Marc Devaud _ Wir sind ein Schweizer
Hersteller von Fenstern und Fassaden mit hun-
dertprozentiger Inlands-Produktion — das zeich-
net uns aus. Im Bereich Holz-Metall sind wir ganz
klar der Marktfiihrer und wollen diese Position
noch weiter starken.

GLASWELT _ Wie haben Sie das letzte Jahr ab-
geschlossen, welche Einschétzung geben Sie fiir
das laufende Jahr?

Devaud _ Wir kdnnen auf ein gutes Jahr 2019 zu-
riickblicken. Die 180 Mio. Franken-Schwelle haben
wir deutlich tberschritten. Fir 2020 haben wir ei-
nen guten Auftragsbestand, sodass wir zuversicht-
lich sind, auch in diesem Jahr die Umsétze steigern
zu konnen. Aber unser Fokus liegt nicht so sehr auf
Wachstum, sondern auf der Ertragsqualitat. Wir
wollen Geld verdienen mit dem was wir tun.

GLASWELT _ Das war in der Vergangenheit
nicht so?

Devaud _ Die Baubranche in der Schweiz ist
schwierig, der Markt ist sehr heterogen und es
findet sich immer ein Marktbegleiter, der noch
glinstiger anbietet. Das macht es nicht immer
leicht, deswegen brauchen wir ein ausgekliigel-
tes Konzept, in welchen Segmenten man
wachsen will.

Foto: 4B

GLASWELT _ Wie ist 4B entstanden und
Jjetzt aufgestellt? Woher kommt der Name?
Devaud _ 4B gibt es seit 1896, ist aus ei-
ner Schreinerei entstanden und hat ei-
ne Holz-DNA. 2003 wurde die Kronenber-
ger AG in Ebikon dazu erworben, damit
wurde das Portfolio um Kunststofffenster
und die wichtige Fassadenkompetenz er-
weitert. 2017 wurden die bisher eigenstan-
dig gefiihrten Unternehmen 4B Fenster AG,
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4B Fassaden AG und Kronenberger AG zu einer
Aktiengesellschaft, der 4B AG, zusammenge-
schlossen. 100 Jahre nach der Griindung wurde
die Unternehmensgruppe 1996 in 4B umfirmiert:
Das war dann die vierte Generation und es waren
vier Brlider, die die Gruppe leiteten. Heute gehort
4B Otto und Mark Bachmann mit jeweils 50 Pro-
zent der Anteile.

GLASWELT _ Wo werden die Produkte herge-
stellt?

Devaud _ Hier am Headquarter in Hochdorf
produzieren wir Holz-Metall-Fenster und Fassa-
den. Am Standort in Emmen bei Luzern produzie-
ren wir Fenster und Schiebetiren aus Kunststoff.

GLASWELT _ Grof3e andere Schweizer Fenster-
hersteller haben ihre Produktionsstdtten ins Aus-
land verlagert. 4B hat das auch in Zukunft nicht
vor?

Devaud _ Wir stehen zum Produktionsstandort
Schweiz. Wir sind iberzeugt, dass die Nahe zu
unserem Kunden eine wichtige Komponente ist.

GLASWELT _ Achten Ihre Kunden auf die
Swiss-Made” Produktion?

Devaud _ Das kommt auf die Segmente an.
Wenn es um ein renditeorientiertes Objekt geht,

Synfinity vereint Schiebetiiren, Fenster, smarte Technologien, Hindernisfreiheit,
groBtmaglichen Glasanteil, filigrane Ansichtsbreiten und flieBende Uberginge.

Jean-Marc Devaud hat 2019 die operative Fiihrung von 4B iibernommen.

dann eher nicht. Da sind die Kosten im Zentrum.
Es gibt aber auch Segmente, wo Kunden bereit
sind, fir Qualitat auch etwas mehr zu bezahlen. Es
wird nicht das entscheidende Kriterium sein, aber
es hilft bei gewissen Entscheidungsprozessen.

GLASWELT _ Wer sind Ihre Wettbewerber?
Kommen die aus Deutschland?

Devaud _ Unsere gré(Sten Wettbewerber kom-
men aus dem Schweizer Raum. Auch hier gibt es
einen intensiven Preiskampf untereinander.

GLASWELT _ Uber welche Kandile werden die
Produkte von 4B vertrieben?

Devaud _ Das Vertriebsnetz wurde sukzessive
ausgebaut — heute sind es 10 Standorte in der
Schweiz. Im Holz-Metall- und Kunststoffbereich
verkaufen wir im B-to-B-Bereich — also im Ob-
jektbereich — direkt und nicht Gber Wiederver-
kaufer. Parallel haben wir eine Unit, die sich direkt
an den Schweizer Endkunden richtet — vor allem
im Renovationsbereich. Dann haben wir noch ei-
ne Service-Abteilung, die gleichfalls zum Umsatz
beitrdgt.

GLASWELT _ Sie leisten sich eine eigene Inno-
vationsabteilung bei 4B?

Devaud _ Ja, wir kdnnen mit unserem Profil nicht
der GUnstigste sein, aber wir
konnen unsere Kunden mit
interessanten  Innovationen
gewinnen und Uberzeugen.
Deswegen legen wir so viel
Wert auf Produkte, die vie-
le  Alleinstellungsmerkmale
innehaben. Wir wollen vor-
ne dabei sein und die tech-
nischen Maglichkeiten voll
ausschopfen. Das liefert uns
viel Differenzierungspoten-
zial.
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GLASWELT _ 4B gibt ein interessantes Versprechen:
Die entspannteste Fensterrenovation in der Schweiz.
Wie haben wir uns das vorzustellen?

Devaud _ Diese Botschaft richtet sich vor allem an
unsere Endkunden. Wir haben ein minimalinvasives
Renovationssystem entwickelt, damit bekommt der
Kunde schnell und ohne groen Aufwand ein neues
hochwertiges Fenster. Es wird kein Maurer und kein
Gipser benétigt. Der neue Rahmen wird von innen
aufgesetzt, ohne dass der alte Rahmen wie bei der
klassischen Sanierung komplett herausgerissen und
neu aufgebaut werden muss. Auch die bestehenden
Abdichtungen werden nicht zerstort, sondern erganzt.

GLASWELT _ Die 4B-Produkte werden von eigenen
Mitarbeitern montiert?

Devaud _ Es gibt Segmente, da arbeiten wir mit eige-
nen Mitarbeitern. Es gibt aber auch Bereiche, wie z.8.
bei groBBeren Neubauprojekten, da nutzen wir gute
Montagebetriebe, die unsere Produkte dann einsetzen.

GLASWELT _ Was kénnen Sie uns iber das
Synfinity-System verraten?

Devaud _ Bei diesem Fassadensystem kénnen Glas-
fronten mit maximalem Glasanteil und grof3formati-
gen Elementen gebaut werden. Es gibt variable Eck-
zusammenbauten von 90° bis 180°, eine Vielzahl an
Einsatzelementen und Ganzglasecken erlauben ge-
schosshohe Fensterbdnder ohne Unterbrechung. Die
durchgehenden Bauanschliisse ohne Systemwechsel
schaffen eine maximale Grof3ziigigkeit und ein homo-
genes Design. Dabei werden Schiebetiiren, Fenster,
smarte Technologien, Hindernisfreiheit ohne Schwel-
lenim System vereint. Die Botschaft richtet sich an die
Architekten, die sich damit verwirklichen kénnen.

GLASWELT _ Wie ist die Swissbau fiir 4B gelaufen?
Devaud _ Ich war begeistert, wir haben einen fan-
tastischen Auftritt hingelegt. Wir haben bewusst da-

-_— ,
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Neu lanciert 48 die Balkontir RF1 mit flacher Schwelle, die
Lerste und einzige Losung flr die schonende Renovation von

Balkontren mit Wechselrahmen”. Die Balkont(r beseitige ldstige

Stolperfallen und schafft dank ihrer neuen Schwelle flache
Ubergénge. Wie schon beim Fenster wird auch die Balkontiir

rauf verzichtet, Produktprasentationen aneinanderzu-
reihen. In erster Linie wollten wir Gastgeber sein und
mit unseren potenziellen Kunden ins Gesprach kom-
men. Das ist uns sehr gut gelungen. Unsere Mitarbei-
ter haben sich als Standpersonal beworben. Ich woll-
te nur hoch motivierte Mitarbeiter in Basel auf dem
Stand haben. Dieses Momentum wollen wir jetzt nut-
zen — auch flr unsere tagliche Arbeit.

GLASWELT _ Wo sehen Sie 4B in der Zukunft, was
ist lhre Vision?

Devaud _ Wir wollen mehr als nur unsere Marktpo-
sition halten. Wir wollen auch als sehr innovatives Un-
ternehmen wahrgenommen werden, das die Zeichen
der Zeit erkennt und umsetzt.

GLASWELT _ Stehen fiir die ndchste Zeit wichtige
Investitionen an?

Devaud _ Wir haben und werden noch sehr stark in
die Digitalisierung entlang der ganzen Prozesskette
investieren. Wir wollen einfach in unserem Kernpro-
zess schneller, digitaler und performanter werden.

GLASWELT _ Was wiinschen Sie sich fiir den
Schweizer Fenstermarkt?

Devaud _ In Deutschland wird der Fenstertausch
staatlich gefordert. Ich kann nicht nachvollziehen,
dass im Schweizer Fonds, der die Renovation von Ge-
bauden unterstitzt, die Fenster ausgeklammert sind.
Wenn jeder der Hausbesitzer, die vor 1990 gebaut ha-
ben — das sind 1 Million an der Zahl — ihre Fenster
tauschen wirden, dann wirde das einen signifikan-
ten Beitrag zur CO,-Reduktion leisten.

GLASWELT _ Herr Devaud, herzlichen Dank fiir Ihre
Auskiinfte. —
Das Gespriich fiihrte Chefredakteur Daniel Mund am
4B Standort Hochdorf.

NEUE BALKONTUR RF1 MIT FLACHER SCHWELLE

RF1von innen schonend und dicht aufgesetzt — das Mauerwerk
bleibt unverletzt. Mieter, Gaste oder Biroangestellte kénnen auch
wahrend der Renovation im Objekt bleiben.
Das Fligel-AulBenmal kann in der Breite bis zu 1000 mm betragen,
in der Hohe bis 2960 mm. Die Ausfiihrung ist je nach Bedarf 1-,
2- oder gar 3-fligelig umsetzbar (max. Breite bei 3-fligeliger
Ausfiihrung 2500 mm).

www.4-b.ch
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Fiir die schnelle und saubere Renovation ohne

Stolperfallen prasentiert 4B die Balkontiir RF1 mit
flacher Schwelle.
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FENSTER FASSADE

BIM verandert nicht das Bauen

selbst, sondern die Planung

Tischlermeister Harald Hochstaffl (MSc MBA) ist ein
ausgewiesener Kenner der Branche und zugleich
»Digitalisierungsexperte”. Er hatte in seiner Karriere

stets die Prozessoptimierung und das QM in der
Produktionsleitung im Blick. Von 2010 bis 2016 war er CEO
eines IT-Dienstleisters in der Bauelementefertigung mit
dem Schwerpunkt Digitalisierung und Automatisierung
von Geschéfts- und Fertigungsprozessen und zudem
verantwortlich fiir das Stammdatenmanagement des
Softwarehauses. Davor betreute er beim 6sterreichischen
Baubeschlagshersteller Maco den Beschlagskonfigurator.
Jetzt hat Hochstaffl als gepriifter BIM-Koordinator

ein Buch zum Thema BIM als Basis der Auftrags- und
Positionsdaten fiir Bauelemente geschrieben. Wir wollten
von ihm unter anderem wissen, ob es sich in Zukunft
auszahlt, sich beim Thema BIM weiter wegzuducken.

GLASWELT _ Sehr geehrter Herr Hochstaff], welches Ziel hat das Buch?
An welche Leser haben Sie gedacht, als Sie das Buch geschrieben haben?
Harald Hochstaffl _ Das Buch richtet sich an strategische Entscheider der
Fensterbau- und Zulieferindustrie, an der Stelle sind auch die Vertreter der
Verbande und Normungsinstitute angesprochen. Ziel ist es, die Rahmenbe-
dingungen einer digitalen Auftragsabwicklung herauszuarbeiten, welche
weit Uber das Digitalisieren von Papier hinausgeht. Dabei liegt nicht nur der
Prozess im Fokus, vorrangig sind die Herausforderungen in der digitalen In-
formation und deren eindeutigen Interpretation zu finden.

GLASWELT _ Deutschland ist sozusagen BIM-Diaspora. Die Marktakteure
webhren sich bislang relativ erfolgreich, sich mit dem Thema BIM auseinan-
derzusetzen. Ist das eine Strategie, die auch fiir die Zukunft Erfolg verspricht?
Hochstaffl _ Mitnichten, RAL und DIN sind Standards und Regelwerke auf
die viele Staaten Bezug genommen haben, Marktakteure verweisen gerne
und haufig auf diese Standards. Woran es liegt, dass beim Thema standardi-
sierte Digitalisierung, z.B. von Stammdaten oder technischen Produktinfor-
mationen, nur wenig Bewegung zu erkennen ist,

muss auch in den Gremien der Verbdnde gesucht

werden. Sicher scheint, dass es noch Themen-

Pusher braucht, die wie Marktakteure Giber Nati-

onalgrenzen hinaus denken.

GLASWELT _ Business-Prozesse in der Bauwirt-

schaft haben sich noch nicht mal3geblich weiter-

entwickelt bzw. digitalisiert. Was wird sich diesbezliglich in Zukunft @ndern?
Hochstaffl - Um die Jahrtausendwende entstanden Plattformen wie
e.Vergabe oderVergabe Bayern und ein halbes Dutzend weiterer Marktpldtze.
Die Bauindustrie ist der Erfinder des Virtuellen-Marktplatzes. Der Kannibali-
sierungseffekt und die geringe Maschinenlesbarkeit der Daten flihrten nicht
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Harald Hochstaffl kennt sich bestens mit dem Thema , Building Information
Modeling”, der Bauwerksdatenmodellierung, aus.

alle Plattformen zum Erfolg. Die Maschinenlesbarkeit der Information ist das
wesentliche Element, um den Virtuellen-Marktpldtzen neues Leben einzu-
hauchen. Die Datenstruktur und der Sprachgebrauch des Datensatzes be-
stimmen die eindeutige Information. Im BIM-Modell kommt die Datenstruk-
tur aus dem IFC und die Information entspricht einem Klassifizierungssystem
wie dem bsDD, der STLB-Bau oder einem weiteren der unzahligen Systeme.

GLASWELT _ Mit welchen Marktverschiebungen ist zu rechnen, wenn die
Digitalisierung auch in der Bauwirtschaft angekommen ist?
Hochstaffl _ Die Marktverschiebung wird von mehreren Faktoren getrie-
ben. So zeigen die Marktzahlen, dass zunehmend Sanierungen sowie auch
die Errichtung von 1-FH und 2-FH gewerblich umgesetzt werden. Dadurch
stehen dem Hersteller und dem Handler immer haufiger gewerbliche Kun-
den gegeniiber. Die Angebotsanfrage und die Auftragserteilung werden als
digitaler Datensatz Ubermittelt, die Bearbeitung muss dabei nicht zwangs-
ldufig vom Handler selbst bearbeitet werden. Zudem werden vermehrt Bau-
elemente online gekauft. Fiir Handler und Hersteller wird es immer entschei-
dender, wo und wie Sie Ihre Kunden ansprechen
und wie das Business-Model aussieht. Mit der
Plattform-Okonomie sind die Hiirden kleiner und
gleichermafien haben Systemgeber wie Herstel-
ler die Moglichkeit, direkt am Markt sehr breit auf-
gestellt tdtig zu werden.

GLASWELT _ Wird sich die Art zu bauen dindern
miissen, um digitalisierte Prozesse erst zu ermdglichen — Stichwort Vorferti-
gung und modulares Bauen?

Hochstaffl _ Nicht das Bauen an sich, die Planung verandert sich. BIM ver-
folgt den Grundsatz gebaut wie geplant (digitaler Zwilling). Damit wird erst
mit dem Bau begonnen, wenn alle Details definiert und das Koordinations-
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‘1 BEGRIFFSKLARUNGEN

BIM: Der Begriff Building Information Modeling beschreibt eine Methode der
vernetzten Planung, Ausfiihrung und Bewirtschaftung von Gebduden und anderen
Bauwerken mithilfe von Software.

IFC: Die Abkirzung steht fir Industry Foundation Classes und bezeichnet

einen primdren, weltweiten, offenen Standard fiir den Datenaustausch in

der Bauindustrie. Entwickelt wurde er von buildingSMART, einer Non-Profit-
Organisation, die sich um die Standardisierung des Datenaustauschs im

Rahmen von Prozessen des Planens, Bauens und Betreibens von Gebauden und
Infrastruktur bemaht.

BsDD: steht fiir buildingSMART Data Dictionary, ein offenes, internationales
Warterbuch fiir die Beschreibung von Objekten und ihren Attributen.
STLB-BAU: Das Standardleistungsbuch fir das Bauwesen (StLB) dient der
rationellen Beschreibung von Bauleistungen und dem Informationsaustausch der
am Bau beteiligten Partner.

modell kollisionsfrei ist. Dartiber hinaus werden Planer und Bauelemente-
hersteller fir die Planung ndher zusammenriicken und auf Kollaborations-
plattformen zusammenarbeiten. Der digitale Zwilling ist die Grundlage fir
Vorfertigung und modulares Bauen.

GLASWELT _ st die Partizipation an BIM-Prozessen eher ein Thema fiir
Anbieter, die sich mit gewerblichen Nachfragern auseinandersetzen?
Hochstaffl _ Ja, um ein BIM-Modell herzustellen bedarf es einer Auto-
rensoftware und entsprechender Kenntnisse. Diese sind ublicherweise nur
von Planern und Architekten zu erwarten.

GLASWELT _ Kunden verlangen immer mehr nach dem individualisierba-
ren Bauelement — die Haustiir mit der ganz speziellen Fiillung, das Fenster
mit der ganz speziellen Konfiguration. Wohl dem, der bei so einer Produkti-
onsvielfalt seine Stammdaten im Griff hat, oder?

Hochstaffl _ Ja, dem kann ich nur zustimmen. BIM ist ein methodisches
Vorgehensmodell fiir die Planung und Bauabwicklung und 16st keine
Problemstellung der Stammdatenanlage. Die Digitalisierung der — »

Das 176-seitige Buch von
Harald Hochlstaffl ,BIM

als Basis der Auftrags-

und Positionsdaten

fiir Bauelemente: Eine
Betrachtung des BIM-
Datenflusses in der
Bauelemente Herstellung” ist
2019 im AV Akademikerverlag
erschienen.

ISBN-13: 978-3330502246

Reihe Geseila:haﬂswissens:haﬂen

Marald Hochstatt
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Bmﬂl.mel Positionsdaten ?ur
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-Datenflusses in der
Eine Betrachtung des BINCDatetiLecs, ellung

N AkademikerVerlag

032020 | GLASWELT

Anzeige

®
o
S
©
»
£
S
3
3
3

Q 8

811 815

FENSTERBAU
FR(ONTALE

18. bis 21. Marz 2020

Messezentrum Nirnberg

Komm zur Messe,
es wird interessant!
Halle 3, Stand 3-113

LIT)
oP %
C A,
Ramsauer GmbH & Co KG Sarstein 17,

4822 Bad Goisern am Hallstattersee Osterreich ”
E-Mail: office@ramsauer.at « Fax: 0043 (0) 6135 8205-250

Tel.: +43 (0)6135 8205-0 - www.ramsauer.at 408 T R\v‘



FENSTER FASSADE

Stammdaten basierend auf einem Regelwerk
(z.B. e@class) wirde fir Systemgeber und
Fensterhersteller einiges verandern.

GLASWELT _ Wie muss der Datenfluss ge-
staltet sein, damit Prozesse auf der Basis von
Open BIM digitalisiert automatisiert ablau-

BIM verfolgt den Grundsatz gebaut wie geplant (digitaler Zwilling).

Hochstaffl _ Fir BIM-Modelle gibt es zwei
Philosophien, diese sind Closed BIM und
Open BIM. Welches Modell zur Anwendung
kommt, wird vom Auftraggeber oder Bau-
herren festgelegt. Die Parametrisierbarkeit

kommt in beiden Fdllen Uber die Bereit-

stellung der Planungsobjekte in die Mo-

Foto: Getty Images / lilu_foto

fen?

Hochstaffl _ Um die Frage ausfuhrlich zu be-
antworten musste ich zu weit ausholen, den
wichtigsten Aspekt méchte ich dennoch er-
wahnen. Informationen werden nur einmalig er-
fasst und immer wieder verwendet. Dabei sind die Ein-

deutigkeit des Datensatzes und die Exaktheit der Sprache entscheidend. Als
Beispiel: Das Merkmal Farbe bringt die Merkmalsauspragung RAL 9016. Die-
se Exaktheit braucht es fir jede Eigenschaft, jedes Merkmal und deren Aus-

pragung.

GLASWELT _ Informationen zu Bauelementen werden in allen Planungs-
stadien, in der Errichtungsphase wie auch in der Phase der Nutzung erzeugt.
Sind diese Informationen also eh da und miissen jetzt nur noch entspre-
chend definiert und hinterlegt werden?

Hochstaffl _ Besser konnte ich es nicht ausdriicken. Aktuell gibt der Auf-
traggeber vor, wie die Informationen zu hinterlegen und welches Klassifi-
zierungssystem dabei zu verwenden ist. Er ist dabei frei in seiner Auswahl.
Empfehlenswert ware die Verstandigung auf ein oder zwei Systeme wie das
bsDD, dies bietet eine grofSe Bandbreite und ist in vielen Staaten anerkannt.

GLASWELT _ Welche Vorteile sehen Sie fiir den Fensterbauer bei der Pro-
duktion und bei der Montage, wenn er BIM in allen Facetten implementiert
hat?

Hochstaffl _ Hier ist die 111 Beziehung zwischen dem geplanten Element
und dem gefertigten Element zu nennen. Im digitalen Zwilling sind die in-
dividuellen Bedarfe erkennbar und die Fertigung kann automatisiert dar-
auf reagieren. Fir den Gebdudebetrieb verwendet der Kunden ein as-built-
model, dies ist erganzt mit den Informationen aus Fertigung und Montage.
Glasbruch? Kein Problem — aus dem Modell habe ich am Schreibtisch al-
le ndtigen Angaben, wie Scheibenaufbau und GroRe. Wartungsplane fir
Brandschutzabschnitte inkl. der Dokumentation oder Alarmanlagen sind
mogliche Anwendungen.

GLASWELT _ Nimmt nicht auch die Vergleichbarkeit dras-
tisch zu, wenn man seine BIM-Daten zur Verfiigung stellt?

Hochstaffl _ Auf den bestehenden Produktportalen wird
seit vielen Jahren die Vergleichbarkeit hergestellt. Es wird
nach Klassen, Eigenschaften und Merkmalen sortiert, der
Planer schreibt in der Folge die entsprechenden Produk-
te aus. BIM hilft an der Stelle allerdings Transparenz her-
zustellen. Der BIM-Koordinator priift im Koordinationsmo-
dell so lange gegen die Anforderung und die zu erfiillen-
den Eigenschaften, bis das Modell ohne Beanstandung ist.

GLASWELT _ Um einen Marktzugang fiir alle Herstel-
ler und Hdndler sicherzustellen, bedarf es eines einheitli-
chen maschinenlesbaren und parametrierbaren Daten-
standards. Wie kann dieser aussehen? Wer bestimmt hier
die Regeln?
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delle. Closed BIM bedingt, dass alle Pro-

jektbeteiligten auf einer Softwareplatt-

form arbeiten, die Struktur des nativen Da-

tenformates wird vom Softwarehersteller bestimmt. Fir

Open BIM gilt: Alle Planer und Projektbeteiligten arbeiten in

der gewohnten Umgebung. Der BIM-Koordinator organisiert den

Austausch auf Basis von IFC in der vereinbarten Version (Aktuell IFC 4). Ab-

gestimmt wird das Format in der buildingSmart, welche weltweit organisiert

ist. Viele Regierungen haben sich fiir Open BIM ausgesprochen, eine Empfeh-
lung der Interessenvertreter ist noch nicht erkennbar.

GLASWELT _ Mit BIM entstehen neue Plattformen, um Produkte zu prd-
sentieren und zu vermarkten. Kénnen Sie Beispiele benennen?

Hochstaffl _ BIMobject, Plan.One, MagiCAD spezialisiert auf TGA oder build-
up, ein Spin-off der ETH Zrich, um nur wenige Beispiele zu nennen. Zurzeit er-
weitern viele Bauproduktedatenbanken ihre Funktionen, um BIM-Modelle vor-
zuhalten. Fir Verbdnde und Bauelementehersteller wird es zunehmend ent-
scheidender, sich Digitalstrategien zu tberlegen. Es ist nicht nur wichtig zu
wissen, wer meine Kunden sind — auch wie diese arbeiten. So kann man auf ei-
nigen Plattformen das Produkt konfigurieren, um es im Anschluss ins Planungs-
modell zu Ubernehmen. Weitere Plattformen stellen auf Autorensoftware ab-
gestimmte Planungsmodelle bereit, die Konfiguration erfolgt in der Software.

GLASWELT _ Wird man auf der FENSTERBAU mehr Antworten zu BIM-
Themen finden wird?

Hochstaffl _ Ja, viele Unternehmen und Verbande beschéftigen sich schon
linger mit den Themen Digitalisierung und BIM, als man dies wahrnimmt.
Ich bin davon Uberzeugt, dass die meisten ihre Beobachterrolle verlassen
und proaktiv Lésungen wie auch Anwendungen prdsentieren werden.

GLASWELT _ Herr Hochstaffl, vielen Dank fiir die Informationen.

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund.

Mit BIM wird sich nicht das Bauen an sich verandern, aber die Planung.

GLASWELT | 032020
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Moderne Fenster und Fassaden

.. apber sicher!

OTTO AUF DER
FRONTALE 2020

Auf der Frontale von 18. bis 21. Marz 2020 in Nurnberg
beleuchtet OTTO als Hersteller von hoch spezialisier-
ten Dicht- und Klebstoffen das Thema ,Sicherheit” aus
ganz unterschiedlichen Perspektiven, die flir Hand-
werker und industrielle Verarbeiter relevant sind. Auf
einem neu konzipierten Stand (6-119) in Halle 6 machen
vier Exponate die wichtige Funktion der Produkte von
OTTO und ihre Eigenschaften im komplexen Gesamt-
system anschaulich nachvollziehbar.

Bei der einbruchhemmenden Verglasung geméaB den
beiden Widerstandsklassen RC2 und RC3 treten
OTTOCOLL® S 81 und OTTOCOLL® S 670 den Beweis
an, wie sich moderne Fenster auch mit schmalen
Profilbreiten heute sicher, normgerecht und effizient
herstellen lassen. Mit OTTOSEAL® M 360 als Hybrid-
Dichtstoff und OTTOSEAL® M 361 als Struktur-Hybrid-
Dichtstoff demonstriert OTTO den fachgerechten
Baukoérperanschluss unter anderem mit Stauwasser-
und Schlagregenschutz fur Fenster und Turen.
OTTOCOLL® S 645 zur Klebung an Metall-Glas-Fassa-
den zeigt, wie sich Ganzglasfassaden mit Zulassung
nach ETAG 002 montieren lassen. Und mit dem Modell
einer Hebe-/Schiebetir mit Eckwinkelklebung stellt
OTTO die statisch unterstitzende, windfeste und
schlagregendichte Klebung groBer Glasformate sowie
belastbarer Eckwinkel vor. Mit diesen Demonstrations-
objekten zeigt OTTO, wie Fenster und Fassaden rund-
um funktionssicher gestaltet, hergestellt und montiert
werden konnen.

Eine oft vernachlassigte Sicherheitslicke entsteht jedoch meist bereits vor
der Herstellung oder Montage von Fenstern und Fassaden bei der Auswahl
der passenden Dicht- und Klebstoffe. Deshalb préasentiert und erlautert OTTO
auf der Nlrnberger Fachmesse auch seinen neuen Spezialkatalog zu Glas,
Fenster und Fassade. Dieser neue GFF-Katalog stellt die richtige Auswahl
aller passenden Produkte fUr Hersteller und Monteure sicher, gibt Praxis-
tipps, erlautert normrechtliche Grundlagen und enthalt weiterfUhrende Links
auf die OTTO-Website sowie andere wichtige Informationen.

Wer selbst auf Nummer sicher gehen will, sollte sich die Gelegenheit zu einem
Fachgesprach mit dem Messeteam von OTTO auf der Frontale 2020 nicht
entgehen lassen.

Mehr zum Thema finden Sie unter
www.otto-chemie.de

FENSTERBAU
FRONTALE

18. - 21. Marz 2020
Halle 6, Stand 6-119

4 Hermann Otto GmbH
Krankenhausstr. 14
83413 Fridolfing
Deutschland
Tel.: +49-8684-908-0

Dichtstoffe * Klebstoffe



FENSTER LUFTUNG

REGEL-AIR

FensterfalzlUfter ganz
einfach reinigen

Liifter, die im Fensterfalz stecken, sind nicht nur Garanten fiir ein behagliches Raumklima: Sie
beugen auch der Schimmelbildung in Raumen vor. Die so erzeugte Luftqualitat steigert zum einen
das Wohlbefinden, zum anderen werden damit auch Mensch und Bausubstanz geschiitzt. Damit
das auf Jahre auch so bleibt, sollte man sich von Zeit zu Zeit auch um die Reinigung kiimmern.

mmn Fensterfalzlifter sorgen fur einen
einfachen und geregelten Luft-
austausch. Doch finden sich in der frischen
sauerstoffreichen Luft, die von auRen die ver-
brauchte im Raum ersetzt, kleine Schmutz-
und Staubpartikel. Diese kdnnen auf ihrem
Weg durch den Fensterfalzlifter fir Ablage-
rungen sorgen.
So lautet denn auch die Empfehlung von
Gutachter-Seite, die nahezu unsichtbaren
Fensterfalzltfter regelmafig zu reinigen, da
ein Einsatz von Filtern bei den kleinen Geréa-
ten nicht méglich ist. Am sinnvollsten ist die
Reinigung in Intervallen, zum Beispiel bei der
normalen Fensterreinigung. Beginnen sollte
man mit einer einfachen Sichtkontrolle, es
gilt zu prifen, ob sich Ablagerungen ange-
sammelt haben und somit eine Reinigung
notig ist.
Auch die neue DIN 1946-6, die seit vergan-
genem Dezember gliltig ist, hat diesbezlig-
lich einen Absatz eingefligt. Unter Punkt 7.7.1 Eine einfache Sichtkontrolle zeigt, dass sich bereits einige Ablagerungen in dem Fensterfalzliifter gebildet haben.
wird darauf hingewiesen, dass ALDs (Au3en-
bauteil-Luftdurchlass) zur Reinigung leicht
zu demontieren sein sollten, um diese an-
schlieBend auch wieder einfach einbauen
zu kénnen.
Damit stellt sich die Frage nach dem ,Wie",
denn mit einem Putzlappen sind die schma-
len Liftungsschlitze im eingebauten Zustand
kaum zu reinigen. Es empfiehlt sich eine Rei-
nigung unter flieBendem Wasser oder — noch
besser — den Fensterfalzlifter einfach beim
ndchsten Spiilgang mit in den Geschirrspi-

ler geben. Wie einfach das mit einem Fens- .
terfalzlifter von Regel-air funktioniert, wird Mit einem einfachen Akkuschrauber lassen sich die je Die Fensterfalzliifter konnen einfach mit in die

zwei Schrauben eines Fensterfalzliifters losen. Spiilmaschine gegeben werden. Mit einem feuchten
Putzlappen wird auch am Fenster die Stelle gereinigt,
wo der Fensterfalzliifter eingesetzt war.

Foto: Regel-air Becks

hier schrittweise dargestellt. —
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gereinigt werden.

Als Vollsortimenter eré6ffnen wir
L Ihnen vielfaltige Moglichkeiten:
Neben hochwertigen Fenstern und
TUren aus Kunststoff und Aluminium
bietet GERMAN WINDOWS jetzt auch
Premium-Produkte aus Holz.

Nach der Montage an der gleichen
Stelle muss noch mit einem
kleinen Fingerdruck sichergestellt
werden, dass die SchlieBklappen
funktionieren.

Sind Sie bereit, mit uns gemeinsam
neue Kundengruppen und Markt-
segmente zu gewinnen?

1 REGEL-AIR BECKS AUF DER FRONTALE

Erstmals wird das Unternehmen Regel-air Becks, Erfinder des automatischen
Fensterfalzllfters, mit einem eigenen Stand auf der Weltleitmesse in Nirnberg
ausstellen. Neben den bewahrten Systemen wird ein neuer Lifter fur
Holzfenster préasentiert. Der FFLHmax hat bereits die Prifungen flr
die Schallschutzklasse 4 absolviert. Auch beim Thema Luft
und Schlagregendichte weise der Lufter fur Holzfenster
Werte aus, die Uber den marktiblichen
liegen, versichert Geschéftsfiihrer
Thomas Verhoeven.

Foto: Regel-air Becks

Regel-air Becks
présentiert sich erstmals

mit einem eigenen Stand auf der
Messe. Der Erfinder des automatischen
Fensterfalzliifters hat diesmal auch einen
neuen Liifter fiir Holzfenster im Gepack.

Das Service- und
Dienstleistungsangebot von Regel-
air wird ebenfalls in den Blickpunkt
gerlickt. Dazu zéhlt besonders das
kostenlose Online-Berechnungstool.
Dieses wurde an die jingst reformierte DIN 1946-6 angepasst und um weitere Funktionen ergénzt. Mit diesem

Tool lasst sich errechnen, welche liiftungstechnischen Manahmen notwendig sind, um einen sicheren
Feuchteschutz in Wohnungen zu gewahrleisten, selbst fiir Wohnungen mit innen liegenden Rdumen.

Mitim Gepdack hat der Hersteller auch seine bewahrten Liftungssysteme FFL, PLUS und Forte sowie die
RegelDichtung fr eine effiziente WohnraumlUftung. www.regel-air.de | i Halle 6, Stand 419

' N S§ FENSTERBAU
GLA?;%M\EI;TIBERS | | FRONTALE

www.glaswelt.de/guidedtours

GERMAN 7
WINDOWS
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FENSTER BRANCHENTREFF

Emotionales Vortragsprogramm
und gelebte Community

Das Netzwerk von Oliver Frey hat sich letzte Woche auf dem 7. Partnertag in Heidenheim
getroffen. Die groBe Klammer war der Austausch zwischen Fensterbauern, Zulieferern
und Wohnungswirtschaft. Diesmal gab es zudem im Vortragsprogramm mit Joey Kelly
und Erik Meijer zwei besondere Hohepunkte. Was sonst noch passierte...

Bereits am Vorabend ging es los

mit der Moglichkeit des Netzwer-
kens: Der Organisator war berrascht iber
die Rekordbeteiligung am ,After Work Treff".
Am Veranstaltungstag selber begrif3te Frey
dann 180 Teilnehmer im Forum des Congress
Centrums Heidenheim.
In die moderne Location auf der Ostalb wa-
ren viele Gaste aus dem gesamten Bundes-
gebiet und dem benachbartem Osterreich
der Einladung folgend angereist. Es ist er-
staunlich, wie diese jahrliche Veranstaltung
in der schwabischen Provinz immer mehr
Teilnehmer anzieht — wer aber einmal dabei
war, kann die Anziehungskraft dieses Bran-
chenmeetings sicher nachvollziehen. Die
Kooperationspartner — also Zulieferer und
Dienstleister fiir die Fensterbauer — hatten erneut die Moglichkeit, ihre Neu-
heiten in der begleitenden Innovationsaustellung Fensterbaupartnern und
Entscheidern aus der Bau- und Wohnungswirtschaft zu prasentieren.

Oliver Frey und Joey Kelly

»~Der nachste Sturm wird kommen”
Auf der Veranstaltung selbst ging Frey mit seinem Kurzvortrag ,Dienstleis-
tung im Fensterbau” auf die Frage der Differenzierung ein.,Niemand ist ge-
zwungen, Angebote abzugeben — bei einer Quote von einem Auftrag bei 10
Angeboten kann man sich schon die Frage stellen, warum man das macht”.
Es gelte einen neuen Kurs einzuschlagen
und keine Angst vor einem guten Preis zu
haben, denn was nichts kostet, ist nichts
wert. Frey warnte eindringlich die Fenster-
bauer: ,Wir missen unsere Betriebsergeb-
nisse weiter verbessern, denn der ndchste
Sturm wird kommen!”

Man msse neue Wege gehen. Seine Triebfe-
dern dabei seien die vier Elemente Motivati-
on, Leidenschaft, Ehrgeiz und Freude.

Die Immobilien- und Wohnungswirtschaft
wurde von Lothar Hein, als technischer Leiter
der Bau und Grund GmbH in Pforzheim, ver-
treten. Er prasentierte aktuelle Projekte und

zeigte deutlich auf, welche Vorteile vorgefertig-
te Fertigbauteile auch in Beton haben kénnen.

Zijellos agieren ist sinnlos

Danach begeisterte Joey Kelly, als ,Popstar mit
dem langsten Atem” bekannt, das Forum mit
seinem emotionalen Vortrag. Kelly verriet in sei-
nem Vortrag wie es dazu kam, dass die Kelly-Fa-
mily ihr Musikgeschaft entwickelte:,Die Italiener
sind schuld daran!” Denn bei einer Fahrt durch
Norditalien wurden sie komplett ausgeraubt und
waren so gezwungen, auf der Strale das nétige
Kleingeld durch Gesangseinlagen einzusammeln.
Joey Kelly stellte eindrucksvoll dar:,Das ganze Le-
ben ist ein Marathon!” Dabei gehe es immer auch
um ein Ziel, denn ziellos zu agieren sei sinnlos.
Der Wirtschaftsprofessor Dr. Oliver Haas vermit-
telte den Teilnehmern den theoretischen Uberbau:,Wir wollen nicht erfolg-
reich sein, sondern glticklich!” und er verriet: Wir befinden uns im 6. Kon-
dratjew-Zyklus, nach dem Zeitalter der Informationstechnologie gehe es
jetzt um die psychosoziale Gesundheit und Lebensqualitdt. Wachstum wer-
de dann generiert, wenn dieses Wachstum auch sinnorientiert ist. Sein Ap-
pell an die Geschaftsfihrer und Unternehmer: Wer etwas verdndern will, ist
gut beraten, bei sich selbst anzufangen.”

Im Anschluss daran der nachste emotionale Hohepunkt: Fulballlegende
und Sky-Moderator Erik Meijer lieferte einen leidenschaftlichen Vortag und

[ T - - . |'” = Wt 7.

Oliver Frey konnte 180 Teilnehmer im Forum des Congress Centrums Heidenheim begriiBen.
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Kein Trikotverkaufer sondern FuBBballstar mit beeindruckender Biihnenprasenz: Sky-
Moderator Erik Meijer auf dem Netzwerk-Treffen von Oliver Frey.

z0g Parallelen zwischen dem ProfifulSball und der mittelstandischen Wirt-
schaft. Er wurde mit stehenden Ovationen begeistert verabschiedet.
Abschliefend gab es in der Fragerunde ,Drei bei Frey” mit den Referen-
ten noch ein wichtiges Statement von Lothar Hein von der Wohnungswirt-
schaft: Die Fensterbauer missten sich viel mehr als Dienstleister verstehen.
,Das muss besser werden bei den Fensterbauern!” Und tberraschenderwei-
se verriet er, dass er zu wenig Vertreterbesuche bekomme: Wir werden zu
wenig aufgeklart Uber die Neuheiten, die Beratung muss besser werden.”

ﬁL—

)

Foto: Netzwerk Frey

,Wer etwas verandern will, ist gut
beraten, bei sich selbst anzufangen.”

Dr. Oliver Haas

Der8.NetzwerkPartnertagfindetam Donnerstag,den18.Marz2021imCongress
Centrum in Heidenheim statt. Und Frey verriet schon, wer dann auf der Buh-
ne stehen wird:,Die beiden Persénlichkeiten und Topredner Dr. Boris Nikolai
Konrad, mehrfacher Gedachtnis-Weltmeister, sowie der Bestsellerautor
Winfried Schroter mit seinem aktuellen Buch ,Fihr mich, Chefl” konnten
bereits jetzt fest verpflichtet werden —

Daniel Mund

,Mein Tipp zur Veranstaltung”

Oliver Frey offeriert die Maglichketit,
an der Veranstaltung teilzunehmen
und somit auch das Netzwerk
kennenzulernen und zu testen,
ob man diesem Kreis beitreten
maochte. Sprechen Sie ihn einfach
mal an — z.B. auf der FENSTERBAU!
Chefredakteur Daniel Mund

032020 | GLASWELT
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Use the blue technology.

ol

ISO-BLOCO HYBRATEC
MULTIFUNKTIONSBAND 4.0

ISO-BLOCO HYBRATEC vereint die Qualitdtsmerkmale hoch-
wertiger Fensteranschlussfolien mit den Vorteilen von BG 1- und
BGR- zertifizierten Multifunktionsfugendichtbéndern. Die neuar-
tige Hybridtechnologie fusioniert die hohe Luft- und Schlagregen-
dichtheit von Folien mit der starken Expansionskraft und hohen
Daverbewegungsaufnahmeféhigkeit von vorkomprimiertem
PUR-Weichschaum. Das ist geniall

Mit ISO-BLOCO HYBRATEC sind Sie
auf der sicheren Seite:

« 3-Ebenen Abdichtung in einem Arbeitsschritt

 Hoéchste Abdichtung gegen Regen und Sturm

« Abdichten von unterschiedlichsten Fugen mit einer
Banddimension von 6 — 40mm

« Absolute Dichtheit durch Folien-Firewall (Sperrschicht)

« Optimaler Trocknungseffekt
schitzt vor Schimmel

3 ISOM @
ES

GEBAUDEABDICHTUNG DER
NACHSTEN GENERATION
Mehr unter: BAUFUGEA4.0.iso-chemie.eu
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ISO-Chemie GmbH \ info@iso-chemie.de \ www.iso-chemie.de
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FENSTER MONTAGE

ISO-CHEMIE

So geht die Oko-Abdichtung

Iso-Bloco Hybratec das Multifunktionsfugendichtband
4.0 mit Hybridtechnologie entwickelt.

HANNO
Digitale Dicht- und
Damm-Innovationen

Iso-Chemie hat zur FRONTALE einige Neuheiten
im Gepdck: Natirlich dreht sich bei Iso-Chemie’s
Messeauftritt wieder alles um das Thema Baufuge
4.0. Der Abdichtungsspezialist wird in diesem Zu-
sammenhang erstmals seine neue umweltfreund-
liche Produktlinie ,Blue Line” vorstellen. ,Dabei
haben wir den Fokus auf nachwachsende Rohstof-
fe gelegt’, erklart Marketingleiterin Inge Knorn.

Die Messebesucher diirfen sich auch auf ein neues
Produkt zur Vorwandmontage freuen. Die neuen
Iso-Top Winframer Konstruktionsplatten kdnnen
fiir konstruktive Sonderbauteile bei der Montage
von Fenstern in der duBeren Warmeddmmebene
individuell auf der Baustelle angepasst werden.

In Sachen Multifunktionsband 4.0 hat das Unter-
nehmen eine weitere Innovation zu bieten. Das
Multifunktionsfugendichtband
ratec basiert auf einer neuartigen Hybridtech-

Iso-Bloco Hyb-

nologie. Dadurch kdnnen die Qualitdtsmerkma-
le hochwertiger Fensteranschlussfolien mit den
Vorteilen von BG 1 und BG R-zertifizierten Mul-
tifunktionsfugendichtbéndern vereint werden.

Das bringt absolute Luftdichtheit, hochsten War-
meschutz sowie eine der Klimaveranderung ge-
schuldeten Schlagregendichtheit und eine lang-
fristig funktionierende Dauerbewegungsaufnah-
mefahigkeit.

Mit dem neuen Online-Konfigurator des Unter-
nehmens aus Aalen unterstiitzt der Anbieter
Planer und Verarbeiter bei der passenden Pro-
duktauswahl. In wenigen Schritten ldsst sich ein
auf die jeweilige Bausituation zugeschnittenes
Produktpaket schniiren. Eine in Echtzeit generier-
te 3D-Skizze des konfigurierten Bauanschlusses,
sowie weitere Produktinformationen kdnnen ge-
meinsam mit dem empfohlenen Abdichtungspa-
ket downgeloaded oder im Iso-Portal gespeichert
werden.

AuBerdem hat der Nutzer die Mdglichkeit, das
projektbezogene Produktpaket gleich im Iso-Che-
mie Webshop zu bestellen. Interessierte Besucher
konnen sich auf dem Messestand von I1SO-Chemie
zu dem Thema informieren oder die ift-Sonder-

1

schau ,Fenestration Digital” besuchen.

www.iso-chemie.de | I Halle 4A, Stand 125

Der Spezialist fiir Dicht- und Dammldsungen Hanno aus Laatzen stellt seine
neuesten digitalen Services und Produkte in Niirnberg vor. Im Fokus stehen
der Hanno-PU-Injektionsklotz sowie neue digitale Service-Angebote fiir Pla-
ner und Verarbeiter.

Mit dem Hanno-PU-Injektionsklotz lassen sich einfach und zeitsparend druck-
feste Bereiche zur Lastabtragung von Eigengewicht oder bei Anforderungen
an die Einbruchhemmung innerhalb bestehender Fugenabdichtungen erstel-
len. Als Alternative zu herkdmmlichen mechanischen Klotzen wird das Harz
direkt nach der Montage in Dichtungsbander injiziert. Mit dem Hanno-PU-In-
jektionsklotz werden diese innerhalb kurzer Zeit mechanisch belastungsféhig.
Als Antwort auf die zunehmend digitalen Anforderungen von Planern und
Verarbeitern stellt der Hersteller von Fugendichtungsbédndern jetzt auch, ne-
ben CAD-Daten und Ausschreibungstexten, fiir eine gro3e Anzahl seiner Pro-
dukte BIM-Daten zu Verfiigung. Vor allem Nutzer des Planer-Programms Revit
profitieren von dem Plug-In, mit dem nahezu alle Hanno-Produkte in Planun-
gen per Klick einflieBen. Sowohl die BIM-Daten, als auch das Plug-in sind kos-
tenlos erhaltlich.

Die teils patentierten und GEG-konformen Hanno-Produkte sind jetzt auch im
ift-Montageplaner gelistet. Die Online-Plattform unterstiitzt die Nutzer schon
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Der Hanno-Injektionsklotz lasst sich anhand einer Kartuschenpresse einfach in das
Abdichtungsband einspritzen.

wéhrend der Planung von Baukdrperanschliissen indem sie gezielt nur Pro-
dukte bewertet, die mit den angegebenen Parametern ibereinstimmen.

www.hanno.com | B Halle 6 Stand 453
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PDR
Schulungspaket fur den Nachwuchs

Wohin mit gebrauchten Bauschaumdosen? Antwort auf diese Frage finden
Handwerker auf dem Messestand der Firma Soudal. Dort préasentiert das Re-
cyclingunternehmen PDR seinen Service zur kostenfreien und korrekten Riick-
gabe von PU-Schaumdosen. Neu ist das Schulungspaket, um der zukiinftigen
Handwerksgeneration das Recycling ndher zu bringen. Ausbilder und Lehrer
von Meister-, Techniker-, Fach- und Berufsschulen kénnen das Material jeder-
zeit fiir den Unterricht herunterladen.

Den Einstieg in das Thema erleichtern kurze Zeichentrickfilme mit den wichtigs-
ten Informationen. ,Wenn die Auszubildenden das verinnerlichen, haben wir
schon viel gewonnen’, erkldrt Annette Schnauder vom PDR-Marketing. Schrift-
liche Infos zum Recycling von gebrauchten PU-Schaumdosen und eine Pow-
er-Point-Prdsentation fiir den Unterricht vertiefen das Gelernte. Um die Unter-
richtseinheit komplett zu machen, gibt es auBerdem Unterrichtsmaterialien des
PU-Schaum-Infocenters zum richtigen Umgang mit PU-Schaumdosen.

Die Riickgabe der gebrauchten PU-Schaumdosen ist wichtig, weil der Gesetzge-
ber sie als gefahrlichen Abfall einstuft. PDR bietet eine Losung fiir die korrekte
Entsorgung der Verpackung und der Restinhalte. Am einfachsten geht das tber
den kostenfreien PDR-Riickgabe- und Recyclingservice. Der Nutzer stellt die ge-

Schulungspaket fiir die richtige Entsorgung von PU-Schaumdosen

PRODUKTE DURCH RECTCLING
1 ==
ACHTUNG!
SONDER

ABFALL

L0800 7836736
www.pdr.de

brauchten Bauschaumdosen einfach in den Originalverkaufskarton zuriick. Die-
ser dient gleichzeitig als Riicksendekarton.

AnschlieBend beauftragt der Handwerker vor Ort auf der Baustelle tiber die ge-
biihrenfreie Telefonnummer (0800-7836736) oder lber das Internet (www.pdr.
de) die Abholung. Die Kontaktdaten hierzu finden sich auf jeder Dose und je-
dem Verkaufskarton.

Wer seine gebrauchten Bauschaumdosen lieber persdnlich beim Fachhandel
abgeben will, findet tiber die Online-Suche Riickgabestellen in der Nahe. Bun-
desweit sind rund 3.000 Riickgabestellen gelistet. Darunter sind iber 500 Fach-
handler, die Dosen auch kartonweise zuriicknehmen.

www.pdr.de/unterrichtsmaterial | I Halle 7, Stand 519
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SHOW!

Anzeige
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Wir haben das Zeug dazu! Rocken Sie lhre Baustelle mit unseren
starken Systemlosungen im PowerPaket — fiir

und I Unsere Experten unter-
stiitzen Sie bei jeder Herausforderung. Biihne frei
fiir den groBen Auftritt unter:

rockitwith.illbruck.de

Gewinnen Sie ZW_ei
Konzert—Gutschem

“illbruck

making it perfect.

ILB-1086-4C-D



Foto: Festool GmbH

FENSTER MONTAGE

DER NEUE SYSTAINER3 VON FESTOOL

Mehr als Vielseitig

SRS : - %
Der neue Systainer® kann mit weiterem Festool Systemzubehr, wie beispielsweise
dem neuen Systainer’ Rollbrett oder den Absaugmobilen, gekoppelt werden.

Arbeitsplatz ordnen, Werkzeug und Zubeh&r sicher transportieren — von der
Werkstatt bis zur Baustelle. Die neue Systainer-Generation ermdglicht maxi-
male Mobilitét und liefert zahlreiche cleveren Funktionen. Der neue Systai-
ner3 wurde von Festool und Tanos im Rahmen einer Kooperation mit bott
Fahrzeugeinrichtungen entwickelt.

Das gemeinsame Ziel der Kooperation: professionellen Anwendern den Ar-
beitsalltag noch weiter zu erleichtern. Daher lassen sich samtliche Werkzeuge
und Verbrauchsmaterialien im neuen Systainer® in die bott vario3 Fahrzeug-
einrichtung integrieren und bleiben so lbersichtlich verstaut und stets griff-
bereit. Ganz gleich ob in der Werkstatt, unterwegs oder auf der Baustelle.

SOUDAL

Soudafoam PURe setzt neue Mal3stabe

Mit dem Systainer3 in Kombination mit der bott vario3 Fahrzeugeinrichtung
deutlich wirtschaftlicher und effizienter unterwegs, das spart Zeit und Geld.
Gleichzeitig ist man mit dem Systainer3 in Kombination mit der bott vario3
Fahrzeugeinrichtung, die einfaches Be- und Entladen ermdglicht, deutlich
schneller unterwegs. Das spart Zeit und Geld.

Ebenfalls neu in der Systainer-Welt ist der neue Systainer® Organizer zum or-
dentlichen und {bersichtlichen Aufbewahren von Kleinteilen. Er ist in zwei
verschiedenen GroBen erhdltlich und verfligt tiber einen transparenten De-
ckel, der eine leichte Identifikation des Inhalts ermdglicht. Fiir den Organizer
bietet Festool verschiedene Bestiickungen mit insgesamt sieben unterschied-
lich groBen Kleinteileboxen an.

Beide Neuheiten docken via bewédhrtem Einhand-Bedienelement T-LOC an ei-
ne weitere Neuheit an: Das Systainer3 Rollbrett. Es kommt mit vier Griffmdg-
lichkeiten sowie praktischen Durchfiihrungen fiir Spanngurte und ist mit sei-
ner Tragfdhigkeit von bis zu 100 kg fiir den mobilen Einsatz gewappnet. Der
Systainer® kann zudem mit weiterem Systemzubehdér, wie beispielsweise den
Absaugmobilen, gekoppelt werden.

Oliver Seeger, Produktmanager fiir Systainer bei Festool: ,Obendrein fiigt er
sich nun durch integrierte Aufnahmeschienen nahtlos in die neue Fahrzeug-
einrichtung bott vario3 ein. Dadurch spart man nicht nur jede Menge Zeit auf
dem Weg von der Werkstatt zur Baustelle und zuriick, sondern man ist auch si-
cher unterwegs, da keine ungesicherten Ladungsteile herumfliegen kénnen.
Alles bleibt an seinem Platz, auch bei einem Unfall. Sicherheit steht bei allen
unseren Produkten an erster Stelle.”

Wichtig zu wissen: Der Systainer3 ist voll abwéartskompatibel mit allen &lteren
Systainer-Modellen und in verschiedenen Breiten und Hohen erhaltlich.

www.festool.de | Ifl HH Halle 12.0, Stand 10
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Mit dem Soudafoam PURe stellt Soudal einen neu-
en Bauschaum vor, der sich durch seine besonders
hohe Nachhaltigkeit auszeichnet und deshalb von
der Deutschen Gesellschaft fiir Nachhaltiges Bauen
(DGNB) zertifiziert wurde. Produziert aus isocyana-
tarmem (<0,1%) Polyurethan, erfiillt er das DGNB-
Kriterium ENV1.2 in den Qualitdtsstufen 1 bis 4.
Auch das GEV-Zeichen Emicode EC1 PLUS R be-
weist: Soudafoam PURe ist sehr emissionsarm.
Der Schaum verzichtet auf halogenierte Treib- und
Brandschutzmittel und ist zudem frei von Weich-
machern, Chlorparaffinen sowie TCEP und TCPP.
Damit bietet er die gréBtmogliche Sicherheit in
puncto Arbeits- und Gesundheitsschutz und ist zu-
dem besonders umweltfreundlich.
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Soudafoam PURe wird zur Montage,
Dammung und Isolierung von Fens-
ter- und Tlirrahmen eingesetzt. Da er
auf fast allen Untergriinden haftet,
eignet er sich auch fiir das Ausschéu-
men von Hohlrdumen und Fugen in
Warmedammverbundsystemen sowie
von diversen anderen Hohlrdumen,
wie z.B. Mauerdurchbriichen oder
Grundsétzlich
ist er flr alle statischen und beweg-

Rohrdurchfiihrungen.

lichen Fugen geeignet. Der Polyure-
than-Fillschaum ist mit der Baustoff-
klasse B1 ausgezeichnet. So kann der
schwer entflammbare Schaum auch

Squdafoam

E

in Bereichen mit hohem Anspruch an die
Brandschutzklasse verwendet werden. Zu-
dem sorgt er mit einem Wert von 0,037 W/
(mK) fiir eine hohe Warmedammung.

Der einkomponentige PUR-Schaum ist so-
fort einsatzbereit und kann mit einer Pisto-
le oder dem beigefiigten Adapterrohrchen
ausgeschdumt werden.

]

Soudals neuer Bauschaum Soudafoam PURe
erfiillt die DGNB-Qualitatsstufen 1 bis 4 und
ist zudem mit dem GEV-Siegel EC1 PLUS R
ausgezeichnet.

www.soudal.com | & Halle 7, Stand 519
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BECK+HEUN

Drahtseilakt auf der Messe

Mehr schaffen in kiirzerer Zeit, dieser Devise wid-
met sich der Messeauftritt von Beck+Heun auf
der FRONTALE. Der Hersteller von Verschattungs-,
Dé@mm- und Liiftungssystemen stellt das nun pra-
xiserprobte Komplettsystem Windowment vor,
werkseitig ausgestattet mit Sonnenschutz, Fens-
terbénken sowie Dammung und vom Fensterbau-
er komplettiert mit dem Fenster.

Fensterbauer haben auf der Baustelle einen logis-
tischen Kraftakt zu vollbringen. Hinzu kommen
steigende Anforderungen in der Montageausfiih-
rung der Anschlussdetails.

Uber diese Herausforderungen fliegt das Kom-
plettsystem Windowment von Beck + Heun buch-
stablich hinweg — per Baustellenkran vom LKW di-
rekt an den Ort der Verarbeitung.

Das Fenster, die Beschattungseinheit, die Fenster-
bank und die geddmmte Leibung sind zu diesem
Zeitpunkt bereits in dem kompakten Bauelement
integriert. Denn das Element wird von Beck+Heun
vorkonfektioniert, an den Fensterbaubetrieb ge-
liefert und dort mit dem Fenster vervollstandigt.
Auf der Baustelle trifft ein groBer Baustein ein, der
nur noch eingemauert werden muss. Auch tber
den Messestand wird Windowment schweben: Es
wird live am Drahtseil in einen Mauerwerksaufbau
gehoben und montiert.

GLASWELT war dabei: Schon auf der Erstbaustelle eines Windowment erfolgten die Logistik und die Montage in nur
rund 20 Minuten.

Auch mit neuem Zubehdr wartet der Rollladen-
kastenhersteller auf: Die Stabilum-Serie wurde
um Befestigungskonzepte fiir Hebeschiebeanla-
gen und Absturzsicherungen erweitert — inklusi-

ve entsprechender Verwendungsnachweise akkre-
ditierter Institute. Auch wird am Messestand eine
Losung fiir die senkrechte Befestigung des Blend-
rahmens gezeigt.

ML GERUST

Sicheres Arbeiten bis zu drei Meter Hohe

Mit dem ML Geriist bietet die Gilinzburger Steig-
technik eine Alternative zum Einsatz von Leitern.
AuBerdem sind Anwender damit auch in Bezug
auf die aktuelle Vorschriftenlage auf der sicheren
Seite.

Ferdinand Munk, Geschéftsfiihrer der Giinzburger
Steigtechnik, nimmt Bezug auf die aktuellen Vor-
gaben der Betriebssicherheitsverordnung: Die-
se fordert, dass gewerbliche Nutzer bei entspre-
chender Geféhrdungslage und bei ldngeren Tatig-
keiten an hochgelegenen Arbeitspldtzen Alterna-
tiven zu Leitern einsetzen.

Das klappbare Fahrgeriist ist schnell zur Hand und
in Rekordzeit einsatzbereit: Klapprahmen aufklap-
pen, Standplattform einhdngen und schon kann
es losgehen. Dank der schlanken und mobilen

Bauweise ist die Neuheit vielseitig einsetzbar und
sorgt auch an schwerer zugénglichen Stellen fiir
ein Plus an Sicherheit und Komfort.

Die 60160 cm groBe Standplattform ldsst sich
auf verschiedenen Ebenen einhdngen und er-
moglicht ein sicheres Arbeiten bis zu einer Ar-
beitshéhe von drei Metern. Uber seine vier Len-
krollen ist das Geriist schnell verfahrbar. Bei Be-
darf erh6hen optional erhdltliche Teleskopausle-
ger die Standsicherheit. Der Aufbau des Geriists
erfolgt ohne Werkzeug, genauso schnell Iasst sich
das Klappgeriist wieder zusammenklappen und
besonders platzsparend aufbewahren.

Die Fertigung des ML Geriists erfolgt nach BGR
173 fiir Kleingeriiste, die Produkte verfligen lber
15 Jahre Qualitdtsgarantie.

www.beck-heun.de | & Halle 7, Stand 356

Sicherheit und hohe Bewegungsfreiheit sind Trumpf
beim neuen ML Geriist der Giinzburger Steigtechnik.

032020 | GLASWELT

www.steigtechnik.de
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Foto: Ginzburger Steigtechnik



FENSTER DIE FASSADEN VON MORGEN

,In Bezug auf CO, haben wir in New York bald
die hartesten Fassaden-Anforderungen der Welt"

Beim 5. Fachdialog Fassadenplanung im Next Studio dreht sich am 26.03.2020
alles um die Fassade der Zukunft. Auf der Tagung gibt Christoph Timm vom
renommierten Architekturbiiro SOM (Skidmore, Owings & Merrill) als Keynote-
Speaker einen Uberblick iiber die Fassaden-Trends in New York City, wo in
Kiirze die weltweit scharfsten Anforderungen an die Gebaudehiille in Kraft
treten, um den CO,-Ausstof von Gebauden und Fassaden zu senken. Hier im
exklusiven Interview erlautert Christoph Timm bereits, was dort auf Bauherren
und Planer zukommt und wie er die Entwicklung in Europa einschatzt.

GLASWELT _ Die USA waren bis dato nicht da-
fiir bekannt, dass dort — zumindest aus europd-
ischer Sicht — die Anforderungen an die Energie-
verbrduche bei Gebduden bzw. bei Fassaden ext-
rem hoch sind. Das scheint sich gerade umzukeh-
ren, wie kommt das?

Christoph Timm _ Hier spielt Bill de Blasio, der
New Yorker Blrgermeister, eine entscheidende
Rolle. Er treibt diese Entwicklung und Gesetzge-
bung seit einiger Zeit massiv voran. Sein Ziel ist
es, den Energieverbrauch von Gebduden massiv
zu senken und Erneuerbare Energien zu pushen.

GLASWELT _ Wird er das schaffen?

Timm _ Ich denke ja, alle Zeichen sprechen da-
fur. Die gro8e Zustimmung im New Yorker Stadt-
rat fur die neue Gesetzgebung zeigt, dass seinen
Aktivitdten eine breite politische Mehrheit zu-
grunde liegt. Und dass er es ernst meint, wird vor
allem auch daraus ersichtlich, dass die Besitzer
und die Gebdudebetreiber wirklich in die Pflicht
genommen werden. Alle Gebdude ab einer Gro-
Be von Gber 2500 m® miissen kiinftig den realen
Energieverbrauch nachweisen. Was die Evaluie-
rungdes CO,-AusstoResangeht, sind keine Simula-
tionenzugelassen, sondern es muss der reale Heiz-
und Energieverbrauch nachgewiesen werden.

GLASWELT _ Was bedeutet das fiir alte Fassa-
den bzw. fiir Bestandsgebdude?

Timm _ Bauherren und Betreiber mussten bis-
lang nur den Stromverbrauch ihrer Gebdude of-
fenlegen. Das wird sich nun dndern und kinftig
mussjedweder Energieverbrauch angegebenund
belegt werden. Anhand eines speziellen Berech-
nungs-Schlissels wird dann daraus der CO,-Aus-
stol$ ermittelt und mit den erlaubten Werten ver-
glichen. Werden die vorgegebenen Werte nicht
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Timm Christoph von SOM

erreicht und sind keine Abschreibungen vorhan-
den, etwa bei einem Gebédude aus den 1960er-
Jahren, kann dass schnell richtig teuer werden.

GLASWELT _ Weshalb wird es dann teuer?
Timm _ Liegt man (ber dem vorgegebenen
Wert, muss man teuer bezahlen: Dann kostet es

Foto: Lucas Blair

schnell etwa 10 Dollar pro m*/Jahr. Gerade bei
Hochhdusern geht das schnell in die Hunderttau-
sende und mehr. Hier rentiert sich auf alle Félle ei-
ne neue Fassade, die sich dann in wenigen Jah-
ren amortisiert. Die Fassade alleine wird tbrigens
diese Anforderungen nicht erfiillen kénnen, auch
die Haustechnik wird ihren Beitrag dazu leisten
mussen, um eine wirkliche Reduzierung der CO,-
Emissionen zu erreichen.

GLASWELT _ Werden viele Gebdude diese stei-
genden Anforderungen erfiillen k6nnen?

Timm _ Wir von SOM gehen davon aus, dass bei
der Mehrzahl der hiesigen Gebaude tiber 2500 m?
nachgebessert werden muss. In New York gibt es
noch viele Gebdude, auch Hochhduser, die nur
mit Einfachgldsern ausgestattet sind. Und bei de-
nen mit Isolierglasern in der Fassade wird das Gros
ebenfalls die neuen Anforderungen nicht erfil-
len k&nnen. Aus unserer Sicht sollte eine Fassade
kiinftig mit 3-fach-Isolierglas ausgestattet sein, um
die geforderten Werte zu erreichen. Die neue Ge-
setzgebung lasst noch einige Definitionen vermis-
sen, Annahmen Uber die Entwicklungen im Ener-
giesektor lassen aber relative genaue Schliisse zu,
ab wann sich eine neue Gebdudehdlle lohnt. Hier
kommen also die Besitzer/Betreiber unter Zug-
zwang, da es einen groReren Nachholbedarf gibt
und damit auch einen entsprechenden Markt.

GLASWELT _ Wird die Verschdrfung fiir alle Ge-
bdude in New York gelten?

Timm _ Grundsatzlich ja. Allerdings gibt es eine
Reihe an Ausnahmen, wie zum Beispiel &ffentli-
che Bauten oder denkmalgeschiitzte Gebdude.

GLASWELT _ Spielen regenerative Energien im
Rahmen der Verschdrfung eine Rolle?

Timm _Ja. Es wird wie gesagt einen Berech-
nungsschliissel fiir die CO,-Immissionen geben,
der auch beriicksichtigt, welche Energien fur den
Stromverbrauch herangezogen werden. Setzen
Bauherren und Investoren auf Windkraft oder Son-
nenenergie, wird das positiv bewertet, anders als
bei Strom aus Kohle oder Gas.

GLASWELT _ Ab wann wird die neue Regelung
in New York in Kraft treten?

GLASWELT | 032020



Timm _ Ab 2024 und ab 2025 missen die Nach-
weise/Reports vorgelegt werden. Das neue Ge-
setz, welches tibrigens,Local Law 97 of 2019” heilst,
sieht vor, dass alle funf Jahre die Berechnungs-
prinzipien fur den CO,-Ausstol§ neu evaluiert
werden und den neuen Rahmenbedingungen,
2.B. Elektrizitdtsmix im Netz (erneuerbar/nicht er-
neuerbare Energie), angepasst werden.

GLASWELT _ Wie gehen Sie als groBes Archi-
tekturbiiro mit der Situation um?

Timm _ Zum einen setzen wir auf zeitgemafe
Fassadensysteme mit bevorzugten 3-fach-Isolier-

032020 | GLASWELT

glasern oder vielleicht in der Zukunft auch Vaku-
um-Isoliergldsern und des Weiteren setzen wir bei
der Haustechnik auf elektrische Systeme oder zu-
mindest elektrifizierbare Technik, weil wir damit
rechnen, dass die Erneuerbaren Energien eine
tragende Rolle spielen werden.

GLASWELT _ Sehen Sie, dass das New Yorker
Modell auch fiir Europa relevant werden kénnte?
Timm _ Das kann ich mir gut vorstellen. Viel-
leicht nicht 1:1, das Thema CO, im Bau wird aber
global eine immer wichtigere Rolle spielen — sei
es nun in operativen Lasten beim Betreiben von

Blick auf das Park Loggia in New York von SOM

Gebduden oder aber auch beim sogenannten
Embodied Carbon zur Herstellung von Baumate-
rialien oder Gebauden. Der CO,-Aussto8 muss auf
der ganzen Welt so schnell es geht reduziert wer-
den, daran geht kein Weg mehr vorbei.

Das Interview fiihrte Matthias Rehberger.

Tipp der Redaktion: Nehmen Sie am 5. Fachdialog
Fassadenplanung am 26.03.2020 im Next Studio teil.
Weitere Infos und die Anmeldung unter
www.next-studio.de.
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FENSTER DIE FASSADEN VON MORGEN

5. FACHDIALOG FASSADENPLANUNG

Die Zukunft der Fassade

Am 26. Marz 2020 laden die NEXT Partner Wicona, Flachglas MarkenKreis und
HD Wahl gemeinsam mit der GLASWELT als Medienpartner zum 5. Fachdialog
Fassadenplanung nach Frankfurt/Main ins Next Studio ein.

mmmmmn |m Fokus des 5. Fachdialogs steht die
Weiterentwicklung der Gebdudehdille.
Aktuell erfdhrt die Fassadenbranche einen Inno-
vationsschub. Dieser wird einerseits durch stei-
gende Anforderungen an den Umweltschutz
und den daraus resultierenden verscharften Ge-
setzes- und Normen-Anforderungen ausgelost,
andererseits treiben die zu erwartenden Mate-
rialverknappungen bei den Basisrohstoffen (u.a.
bei Aluminium) sowie steigende Energiekosten
bei der Herstellung der Basisprofile und anderer
Halbzeuge die Preise sukzessive in die Hohe.
So missen sich beispielsweise Investoren, Pro-
jektentwickler und Fachplaner schon heute auf
die kommenden Mal3stabe und gesetzlichen EU-
Vorgaben einstellen: Ab 2021 sind alle neuen Ge-
bdude in Europa als Null-Energiebauten auszu-
flhren. Von 2030 an sollen die EU-internen Treib-
hausgas-Emissionen um mindestens 40 % nied-
riger gegentiber 1990 ausfallen.
Gleichzeitig soll der Anteil der erneuerbaren
Energien am Endenergieverbrauch der EU auf
32% gesteigert und der Primdrenergieverbrauch
der EU um 32,5% gegeniiber einer zugrunde ge-
legten Referenzentwicklung reduziert werden.
Zukunftsfahige Fassaden-Losungen sind gefragt.
Zur Erflllung dieser Vorgaben werden die Ge-
bdudehllen eine entscheidende Rolle spielen.
Und Recycling wird dabei eines der ganz grof3en
Themen bei Aluminiumsystemldsungen sein.
Dies sieht auch Fassadenspezialist Wicona, der
sich schon fir die Anforderungen als Vorrei-
ter aufgestellt hat. Dazu Wicona Geschaftsfiih-
rer Werner Jager: ,Recycling-Profile sind die Zu-
kunft im Fassadenbau. Wir bieten heute System-
|6sungen an, die zu Uber 75 aus recyceltem End-
of-Life Aluminium bestehen. Die Qualitdt unserer
recycelten Profile ist gleichwertig mit der Quali-
tat von Profilen aus reinem Primar-Aluminium.”’

Der 5. Fachdialog gibt Antworten

Die kommenden Anforderungen, die sich fir die
Fassadenbranche stellen, sowie die passenden L6-
sungen fur diese Entwicklung beleuchten interna-
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Auch der Manhattan West Komplex wurde von SOM entworfen.

tional bekannte Spezialisten beim 5. Fachdialog
Fassadenplanung am 26. Marz 2020. Der Veran-
staltungsort ist das Next-Studio in Frankfurt/Main.
Als internationaler Keynote-Speaker wird der Ar-
chitekt und Fassadenspezialist Christoph Timm
vom renommierten Architekturbiro SOM (Skid-
more, Owings & Merrill) einen Uberblick tiber die
Fassaden-Trends in New York City geben.

Dort treten in Kirze verschdrfte Anforderungen
in Kraft, die den CO,-Verbrauch von Gebduden
und Fassaden deutlich senken sollen, wobei Bau-
herren und Besitzer sowohl den realen jahrlichen
Verbrauch als auch die Gebdude-/Fassadenper-
formance nachweisen missen, was wiederum
die Investoren mit ins Boot holt. Diese Verschar-
fungen werden entscheidenden Einfluss auf die
verwendeten Systeme haben sowie auf die Pla-
nung der Fassade und ihre Bauteile.

Architekt Timm, der entscheidend an der glaser-
nen Sockelfassade des,New World Trade Centers”

in New York mitgeplant hat, wird auf die Bedeu-
tung der hoheren Anforderungen und ihrer Aus-
wirkungen auf den Fassadenbau eingehen.
Interessant wird auch der Vortrag von Prof. Dr.
Michael Bruse von der Johannes Gutenberg-Uni-
versitat Mainz. Dieser wird fiir die Teilnehmer er-
ldutern, wie photokatalytisch aktive Oberflachen
bei Gebdudehllen zur Reduktion von NOx-Im-
missionen beitragen kénnen. Sowoh! Fassaden-
glaser als auch Aluminiumprofile und -bleche
kénnen dazu auf der AuBenseite mit einer spezi-
ellen TiO,~Beschichtung versehen werden. War-
um aber diese Beschichtungen einsetzen?
Solche photokatalytischen Beschichtungen wir-
ken luftreinigend, da sie u.a. messbar Stickoxi-
de abbauen. Aufgrund dieser Eigenschaft kon-
nen Fassadenflachen — selbst die transparenten
Fassadengldser — genutzt werden, um die aktuell
diskutierte Immissionsbelastung in urbanen Ge-
bieten zu reduzieren.
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Das Next-Studio ist ein Ort des Fachaustauschs und der Kommunikation.

Oslo setzt auf Nachhaltigkeit
Spannend wird sicherlich auch der Beitrag von
Dark Arkitekter aus Oslo. Der Vortrag der Archi-
tekten zeigt anhand eines aktuell laufenden Pro-
jekts auf, wie umweltbewusste Planung und Fas-
sadenbau mit Ressourcenschonung Hand in
Hand gehen kénnen und welcher Stellenwert
innovativen Fassadensystemen und Recycling-
konzepten dabei zukommt.

Das Architekturblro hat beim @kern Portal, ei-
nem der groften Entwicklungsprojekte in Oslo,
erstmals in groRem Mafstab als Fassadenmate-
rial Hydro Circal 75R-Aluminium eingesetzt. Das
Besondere daran: Uber 75 Prozent des verwende-
ten Aluminiums in Hydro Circal bestehen aus re-
cyceltem Altschrott. Damit konnte der gesamte

CO,-FuRabdruck deutlich gesenkt werden, was
sich sehr positiv auf eine Gebdudezertifizierung
auswirkt. Damit hat Hydro Circal 75R entschei-
dend dazu beigetragen, die ehrgeizige BREEAM
Excellent-Zertifizierung zu erreichen.

Als weiterer Referent stellt Christoph Omlin von
Henn Architektur die Besonderheiten der Fassa-
den bei drei interessanten Projekten vor: Gezeigt
werden Details zu der Continental Hauptverwal-
tung in Hannover, dem Icampus Rhenania und
dem HVB Tower (beide in Miinchen).

Kommen Sie ins Next und sichern
sich einen Informationsvorsprung
Neben den spannenden Vortrdgen stehen die
Referenten wdhrend der Veranstaltung sowie im

Foto: Wicona
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Die Tower des Manhattan West ragen beeidruckend in
den Himmel von New York.

Anschluss an die Vortrdge auch fir Fragen der
Teilnehmer sowie fir Diskussionen in der Runde
zur Verfligung.
Alle, die sich mehr Uber die kommenden Fas-
sadenkonzepte sowie nachhaltige Fassadenma-
terialien- und -konstruktionen informieren wol-
len und sich fur die verscharften Anforderungen
und kiinftigen Entwicklungen fit machen wollen,
sind am 26. Mdrz 2020 herzlich ins Next-Studio in
Frankfurt eingeladen.
Auch die GLASWELT ist als Medienpartner beim
5. Fachdialog Fassadenplanung vor Ort.
Matthias Rehberger

Anmeldung unter www.next-studio.de

Anzeige
KrE I I I E r kremer-tec.de
o o y ~

Profile nach Zeichnung

— auch fir kleine Bedarfsanfragen, geeignet fir

vulkanisierte Rahmen. Auf Wunsch erhalten Sie o '

ein Profilmuster innerhalb von 3 Wochen. Interessiert? o . i

Fragen Sie jetzt Gummiprott e av ' =

P EPDM, Silikon oder TPE bei uns an!
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FENSTER DIE FASSADEN VON MORGEN

,Eine Fassade fertigzustellen, muss noch
lange nicht der Schlussstrich sein”

Ob Smarthome, elektronische Sicherheit oder verschiarfte
energetische und Umwelt-Anforderungen, die Fassade,
und damit auch die Fassadenbauer, werden mit ganz
neuen Herausforderungen konfrontiert. Diese er6ffnen
jedoch gleichzeitig fiir die Fassaden- und Metallbauer
eine ganze Reihe an Chancen und neuen Marktfeldern.
Welche das sind, erlautert Wicona Geschéftsfiihrer Werner
Jager im nachfolgenden Gesprach mit der GLASWELT.

GLASWELT _ Was sind die groSen Themen im
Fassadenbau in den kommenden Jahren?
Werner Jager _ Die Gebdudehdlle muss zuneh-
mend autark werden und Energie erzeugen so-
wie Uber den Nutzungszeitraum die Chance ha-
ben, Energie- und CO,-neutral zu werden. Das
wird flr die gesamte Fassadenbranche relevant
werden.

GLASWELT _ Wird das nicht zu steigenden
Preisen fiihren?

Jager _ Nun, solche Entwicklungen sind auch
6konomisch interessant. Nachhaltige Fassaden
lassen sich als Teil eines nachhaltigen Gebdude-

konzepts Okonomisch besser darstellen und auch besser vermarkten.

Oko bedeutet Haus und Okonomie passt zu Okologie: Wer-
den weniger Baumaterialien, also auch weniger Rohstoffe
verbaut, senkt das auch Kosten und ist gleichzeitig 6ko-
logischer, schon aufgrund der eingesparten Ressour-
cen. Allerdings sind die Kosten nicht das Thema, son-
dern die sorgfaltige Planung. Eine unzureichende Pla-
nung flhrt fast zwangsweise zu erhéhten Kosten, die
oft weit Uber das urspriinglich gesteckte (finanzielle)
Ziel hinausgehen. Das ist zwar schon heute so der
Fall, mit der steigenden Komplexitdt der Gebdude-
hiille werden sich die Kosten fiir Planungsfehler jedoch
vervielfachen.

GLASWELT _ Wo sehen Sie gravierende Ver-
dnderungen fiir die Fassadenbauer?
Jager _Die Gebdude der Zu-
kunft werden komplexer. Vor
diesem Hintergrund ms-
sen sich alle Baubeteilig-
ten, und damit auch Fassa-
denbauer und -planer, ins-
gesamt mehr Gedanken bei

Wicona Geschiftsfiihrer Werner Jager
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Ein Riesenfeld an neuen Chancen
fuir Fensterbauer bietet die zuneh-
mende Elektronik in der Fassade.
Das betrifft die Bauelemente
selbst sowie zunehmend auch
Sicherheit. So kann er z. B. die
Nachristung mit elektronischer
Sicherheitstechnik anbieten.

ihren Bauprojekten machen. Die Gewerke missen friiher und vor allem mehr
miteinander sprechen. Als Folge der steigenden Komplexitat der Bauleistun-
gen wird sich weiter die bestehende Abtrennung nach Gewerken anpassen
(mussen) und durchldssiger werden.

GLASWELT _ Ein groB8er Knackpunkt bei der Weiterentwicklung nachhal-
tiger Gebdude ist doch, dass Investoren billig bauen méchten, was den Inte-
ressen der Nutzer héufig entgegensteht, etwa bei teureren Details und Bau-
produkten, die jedoch die Betriebskosten senken.

Jager _ Gerade bei internationalen Investoren
stellt sich haufig die Frage, wie (wenig) man in-
vestieren kann, um maximalen Gewinn zu er-
reichen. Und da haben sie Recht, diese Investo-
ren interessieren sich nicht fir die kiinftigen Be-
triebskosten, ganz im Gegensatz zu den Nutzern.
Insbesondere internationale Investoren sind hier
konservativ.

GLASWELT _ Wo sehen Sie dann Alternativen,
dieser Entwicklung entgegenzuwirken?
Jager _ Es gibt doch auch regionale und loka-
le Investoren, und da sieht es haufig ganz an-
ders aus. Diese Investoren kénnen und mussen
sich vom Wettbewerb absetzen, um sich in ihrem
Umfeld zu positionieren. Solche regionalen Investoren wollen eine gute Re-
putation und haben deshalb haufiger die Motivation, neue, technisch hoch-
wertige Gebdude und Fassadenkonzepte sowie Innovationen umzuset-
zen. Dazu kommt, dass gute Gebdude eine positive Strahlwirkung in
der Region haben. Und das wiederum fordert die Vermarktung sol-
cher Bauwerke.

GLASWELT _ Wo sehen Sie Verdnderungen und Chancen fiir den

Fassadenbauer?

Jager _ Der Fassadenbauer der Zukunft ist vielleicht oder sogar

sehr wahrscheinlich weit mehr als nur Hersteller und Monteur, des-

halb sollte er sich Gedanken machen, welchen zusatzlichen Mehr-
wert er nach der Montage noch generieren kann, etwa im Ser-
vice. Denn eine Fassade fertigzustellen, muss noch lange nicht der
Schlussstrich sein.

GLASWELT _ Geben Sie ein Beispiel?
Jager _ Fin Riesenfeld an neuen Chancen bietet fiir
denFassadenbauerdiezunehmendeElektronikinder
Fassade. Das betrifft die Bauelemente selbst sowie
zunehmend auch die Sicherheit. So kann der Fas-
sadenbauer auch die Nachriistung mit Sicherheits-

technik (Elektronik, Mechatronik) anbieten.
Foto: Matthias Rehberger/GLASWELT
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FENSTER DIE FASSADEN VON MORGEN

Uber die Nutzungsdauer der Fassade miissen dann automatisierte, elektro-
nische Bauteile gewartet werden und bei den Steuerungen sowie bei der
angesprochenen Sicherheitstechnik sind Updates notwendig. Diese Felder
missen belegt werden.

GLASWELT _ Wo sehen Sie weitere Felder, bei denen sich der Fassaden-
bauer einbringen kann?

Jager _ Das reicht von der Wartung der Fenster und Tiren tber die allge-
meine Instandhaltung bis hin zur Fassadenreinigung etc. Durch solche Ser-
viceleistungen lasst sich mittels Wartungsvertragen tber Jahre Geld verdie-
nen. Und als Errichter kennt der Fassadenbauer seine Fassade am besten.
Zudem ist er nahe am Planer und am Bauherrn dran. Wenn seine origindren
Arbeiten fertiggestellt sind, ist es ein guter Zeitpunkt, gleich ein Aftersales-
Geschaft mit anzubieten. Diese Chancen gilt es zu nutzen.

GLASWELT _ Machen das dann der Fensterbauer bzw. sein Team selbst?
Eigentlich haben diese ja andere Kernkompetenzen?

Jager _ Solche Zusatzaufgaben missen ja nicht zwangsldufig von den
Fassadenspezialisten Ubernommen werden. Hier besteht die Mdglichkeit,
Schwester-Firmen zu griinden, die dann solche Arbeiten ibernehmen kon-
nen und fir die dann die entsprechend qualifizierten Mitarbeiter eingestellt
werden. So ist alles unter einem Dach. Diese Mitarbeiter kann der Fassaden-
bauer dariber hinaus auch speziell fiir die Wartung der Gebdudehitille schu-
len, sodass sie gegenlber generellen Anbietern
solcher Arbeiten deutlich besser qualifiziert sind.
Und wie schon gesagt, ist es dann vielleicht auch
von Vorteil, wenn der Fassadenbauer dafiir eine
weitere Firma griindet, die sich dann genau auf
solche Arbeiten fokussiert und damit auch wirbt.

a4

GLASWELT _ Noch eine Frage zu Bauelemen-

ten: Wo sehen Sie hier eine besondere Entwick-

lung?

Jager _ Wir sehen, dass das Wachstum zunehmend in den Stadten erfolgt.
Zudem werden haufiger auch kleinere Wohnungen mit geringem Platzbe-
darf gesucht. Wir erwarten deshalb eine Zunahme an &ffenbaren Tiir- und

Im Objekt-Geschaft werden gerade solche Fassaden immer wichtiger, die viele Punkte zu
einer Gebaudezertifizierung beisteuern.
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Es gibt einen Trend, die Haus-
technik oder zumindest einen Teil
davon in die Fassade zu verlegen.

Im Gesprach: Matthias Rehberger und Wicona Geschaftsfiihrer Werner Jager (r.)

Fensterelementen, die sich wegkippen und/oder verschieben lassen. Sol-
che Systeme und Schiebeelemente beanspruchen im Raum einfach we-
niger Platz.

GLASWELT _ Und noch eine Technikfrage: Wird sich die Haustechnik in die
Fassade verlagern und ist das bei Wicona ein Thema?

Jager _ Ja, es gibt einen Trend, die Haustechnik oder zumindest einen Teil
davon in die Fassade zu verlegen. Bereits im Jahr
2004 hat Wicona mit Temotion 2004 ein solches
System entwickelt. Diese Herangehensweise hat
verschiedene Vorteile. So ldsst sich die Technik
von aufSen leicht warten und auch erneuern, oh-
ne im Gebdude den Betrieb zu stéren. Und ein
ganz wichtiger Punkt ist der minimierte Platzbe-
darf fur die Technik, wodurch auch héhere Rau-
me ermdglicht werden, da abgehdngte Decken
entfallen. Die Verlagerung der Haustechnik in die Fassade macht bei Gebau-
den Sinn, die maximal 18 bis 20 m in der Tiefe messen, da die Beluftung und
natdrliche Beleuchtung der Rdume von der Gebdudehille her mit 2x9 m
ausgereizt sind.

Foto: Wicona_PICARD MClaude

Profile aus recyceltem Aluminium werden in naher Zukunft zum Standard
werden. Wicona hat diese schon heute im Programm.

GLASWELT | 032020

Foto: Matthias Rehberger/GLASWELT

Foto: Matthias Rehberger/GLASWELT



GLASWELT _ Warum gibt es bis dato kaum solche Systeme am Markt?
Jager _ Hier gibt es rechtliche und organisatorische Fragen, die geklart wer-
den mussen. Bei einem Fassadenelement sind fast alle Gewerke vereint. Wer
schreibt so eine Fassade aus und wer Gbernimmt wofir die Gewahr?

GLASWELT _ Sie sind also zuversichtlich, was die Weiterentwicklung der
Fassade angeht?

Jager _ Aufalle Fille. Die Gebdudehdlle wird in Zukunft noch an Bedeutung
gewinnen und wir haben dies nicht nur im Fokus, sondern sind in vielen Be-
reichen federfiihrend in der Weiterentwicklung der Fassade aktiv.

Das Interview fiihrte Matthias Rehberger

Die Wicona Konzernmutter Hydro betreibt in Dormagen ein Recycling-Werk.
Aus dem dort gesammelten Aluminium-Schrott wird das Basismaterial fir
hochwertige Wicona-Neuprofile gewonnen, denn Alu ldsst sich zu 100 %
recyceln. In Dormagen kénnen jahrlich bis zu 36000 t Aluminium-Schrott
aufbereitet werden.

Nach Auskunft von Wicona sei die Qualitdt des recycelten Aluminiums
gleichwertig wie das aus reinem Primar-Aluminium. Vor diesem Hintergrund
bestehen die neuen Aluminium-Profile von Wicona zu tiber 75% aus
recyceltem Basis-Material.

Die Herstellung der Recycling-Profile ist unabhangig zertifiziert und Idsst sich
komplett nachverfolgen. Die Zertifizierung wird jahrlich erneuert.

Mit Hydro Circal Aluminium-Profilen will der Systemgeber den Planern und
Investoren zusatzliche Vorteile bei der Gebdudezertifizierung sowie bei
Cradle-to-Cradle bieten. Mit diesem Anteil von 75% und mehr an recyceltem
Aluminium seien die Circal-Profile in der CO,-Bilanz besser als ein PVC-Fenster.
Recycling-Profile sind nach Aussage von Wicona die Zukunft im Fassadenbau.
Aufgrund begrenzter Ressourcen richte sich der Fokus bei der Beschaffung der
Basismaterialien zunehmend auf Recycling und Urban Mining, also darauf den
Gebdudenbestand als Materiallager fur kiinftige Neubauten zu nutzen. Das
Werk in Dormagen sei firr den Konzern ein wichtiger Schritt in diese Zukunft.

Foto: Matthias Rehberger / GLASWELT
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Wicona verfiigt iiber ein eigenes Werk in Remagen (bei Koln), wo Altschrott
aus Aluminium - wie Fenster und Fassaden - recycelt wird.
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FENSTER DIE FASSADEN VON MORGEN

50 spannend kann Nachhaltigkeit aussehen

Teil eines der groBBten Bauprojekte Norwegens ist das @kern Portal. Das innovative Biiro-
gebaude bekommt eine Wicona Fassadenlosung aus Hydro’s Ciral 75R Aluminium, einer der
umweltschonendsten Aluminiumlegierungen, die es gegenwartig auf dem Markt gibt.

Das von Dark Arkitekter geplante Projekt umfasst eine Flache von 80.000m’. Ziel der Planer war dabei, héchste Energieeffizienz und Nachhaltogkeitsaspekt zu erfiillen.

mmmmmm Das innovative Birogebdude @kern
Portal bekommt eine Fassade aus ei-
ner der umweltschonendsten Aluminiumlegie-
rungen, die es heute gibt.
Das von Dark Arkitekter geplante Projekt wurde
nach hochsten Energieeffizienzstandards entwi-
ckelt. Die Gebaudehdille mit Ihren 14.600 m* be-
steht aus Wicona Fassadenelementen, bei denen
Hydro Ciral 75R Aluminium zum Einsatz kommt,
eine Aluminiumlegierung, die umweltschonend
ist und so zur hohen Nachhaltigkeit des Gebdu-
des beitrdgt. Energieverbrauch, Umweltbelas-
tung sowie Materialbeschaffung werden sorg-
faltig geprift, mit dem Ziel ein nachhaltiges Ge-
baude mit einem langen Lebenszyklus zu reali-
sieren und mit dem BREEAM Glitesiegel der Stufe
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Lexzellent” ausgezeichnet zu werden. Die Gebau-
deform gleicht der eines Waldes mit zahlreichen
Wegen, die den urbanen Bereich 6stlich und die
Vororte westlich miteinander verbinden.

,Bei diesem Gebdude haben wir groe Fassa-
denflachen. Es gab viele Diskussionen, wie wir
die Fassade gestalten sollen, um die BREEAM
Anforderungen zu erfillen’, so Arne Reisegg-
Myklestad von Dark Architects.,Wir waren abso-
lut begeistert davon, dass wir mit einer Fassade
aus wiederverwertetem Alu, ndmlich mit Hydro
Ciral 75R, das zu 75 % aus recyceltem Aluminium,
sogar den Aspekt der Nachhaltigkeit in die Fassa-
den integrieren konnten."

Fir die einzigartige Aufenhaut des Gebadudes
wurde die Wictec EL evo Fassadenlésung von Wi-

cona an die besonderen Anforderungen des Pro-
jektes angepasst. Diese besteht aus einer modu-
laren Aluminium-Tragkonstruktion mit Warme-
dédmmung fir doppelverglaste Fenster sowie
hochddmmenden opaken Paneelen.

Um den aufenliegenden Sonnenschutz (Jalou-
sien mit Lamellen) in die Fassade zu integrieren,
entwickelte Wicona vertikale Fiihrungsschienen
und grof3formatige Horizontalabdeckungen.

Vorgefertigte Fassadenelemente

Das Wictec EL evo Elementfassadensystem bie-
tet durch seine hohe Flexibilitdt den Architekten
und Planern vielfaltige Gestaltungsfreiheit fir je-
des Projekt, welcher Art auch immer, so die Ent-
wickler. Die einzelnen Fassadenelemente wer-
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Um die hohen BREEAM-Anforderungen zu erfiillen, setzten die Planer auf eine Fassade aus Wicona Hydro Ciral 75R.

den in der Werkstatt unter kontrollierten Bedin-
gungen komplett vorgefertigt, was einen hohen
Qualitdtsstandard garantiert, aber auch die Mon-
tage vor Ort erleichtert und somit zur signifikan-
ten Zeit- und Kostenersparnis beitrdgt.

Minimaler CO,-FuBabdruck bei Alu

Was der Einsatz von recyceltem Alu fir die Redu-
zierung der Emissionen bedeutet, dazu zwei Zah-
len: Fur die Produktion von 1kg Aluminium wer-
den in Europa etwa 8,6 kg CO, freigesetzt. Auf
globaler Ebene sind es im Schnitt 18 kg CO, pro
Tkg Alu. Bei Hydro Ciral 75R sind es dagegen nur
ca. 2,0 kg CO, pro 1 kg Aluminium, und damit den
weltweit geringsten CO,-Ful8abdruck. —

www.darkarkitekter.no

032020 | GLASWELT

Hydro Ciral 75R ist ein von DNVGL zertifiziertes
Material. DNV-GL ist eine unabhangige Prifstelle, die
garantiert, dass das Material zu 759% aus Aluminium-
Altschrott, d. h. Aluminium, welches das Ende des
Lebenszyklus erreicht hat, besteht.
Wicona Hydro Ciral 75R ist Aluminium mit einem
zertifizierten Recyclinganteil von ber 75% Alu-
Altschrott. Das, Alt"-Aluminium stammt aus
Fassaden die am Ende ihrer Nutzung von Gebduden
demontiert und vollstandig recycelt wurden.
www.wicona.com

Anzeige

Foto: Dark arkitekter/Luxigon
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SWISSPACER FUR DIE ,ZIN FUX“ SKIHUTTE IN SUDTIROL

Viel Glas vor der HUtt'n

Die Skihiitte ,Zin Fux” in Siidtirol ist mit ihrer Stainderbauweise etwas ganz
besonderes, denn sie 6ffnet sich auf drei Seiten mit vollverglasten Fassaden

in die malerische Berglandschaft. Verbaut sind Aluminium-Fenster und
Fensterwdnde von Finstral. Hier erfahren Sie, warum die Fenster mit Isolierglaser
mit Warme Kante-Abstandhalter von Swisspacer ausgestattet wurden.

Die ,Zin Fux” Skihiitte offnet sich mit ihren Alu-Fenster und Fensterwande von Finstral uf drei Seiten zu der malerisch umgebenden Berglandschaft.

Die,Zin Fux” Skihutte nahe Sexten ladt sie mit ihrem Restaurant
im EG und der Skilounge im OG Skifahrer, Wanderer und Moun-
tainbiker fir eine kleine Starkung ein.
Bauherr, Johann Fuchs und die Planer, Glinther Bachmann und Pavlina
Sasinkova (Planungsburo raumwerk), den Standort gut erfasst haben.
Die Skihtitte 6ffnet sich auf drei Seiten mit vollverglasten Fassadenflachen in die
malerische Berglandschaft. Mit dem Riicken wendet sich die Hutte dem Wald
zu. Gegenlber findet sich eine gro3zlgige Freifliche mit Panoramaterrasse.

160

Trotz der grol3en Fensterflachen sollte der Innenraum behaglich sein, auch
in Sachen Raumklima und Energieeffizienz. Die Planer entschieden sich des-
wegen flr Alu-Fenster und Fensterwénde von Finstral mit schmalen Rah-
men. In die Konstruktion der Glasbauteile von Finstral wurden Warme Kan-
te-Abstandhalter von Swisspacer integriert, um Wéarmebricken zu minimie-
ren und fir eine gute Energieeffizienz des Gebdudes zu sorgen.

Einen wichtigen Baustein fiir das perfekte Fenster hat Fensterhersteller Fins-
tral in den Warme Kante-Abstandhaltern von Swisspacer gefunden. ,Die

GLASWELT | 032020
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Bei den Isoliergldsern der Zin Fux-Hiitte sind Swisspacer Advance Spacer verbaut.

ISO-ABSTANDHALTER GLAS

Selbst das Dach 6ffnet sich durch einen glasernen Fensterausschnitt.

Bei Dunkelheit laden die vollverglasten Fenster- und Fassadenflachen die Skifahrer und Wanderer zur Einkehr in das heimelige Chalet ein.

Qualitat hat uns einfach tiberzeugt — sei es die energetische Performance,
die einfache industrielle Verarbeitung oder die perfekte Optik. Deshalb pro-
duzieren wir seit Anfang 2017 unsere Isoliergldser ausschliefSlich mit Swis-
spacer-Abstandshaltern”, erklart Florian Oberrauch, leitender Produktions-
manager der Finstral AG.

Bei den Glaselementen der Zin Fux-Hitte kam der Abstandhalter Swisspa-
cer Advance zum Einsatz, der Uber eine sehr geringe Warmeleitfahigkeit
verfligt, was insbsondere fiir die Bauherren von groSer Bedeutung war.

Die Zin Fux-Htte ist ein gelungenes Beispiel dafir, dass gute Architek-
tur nicht immer mit grol3er Geste geplant sein muss: Bis ins kleinste Detail
durchdacht, den értlichen Gegebenheiten angemessen, wertig und nach-
haltig geplant und mit regionalen Unternehmen ausgefUhrt, ist hier ein be-
hagliches Kleinod firr Alpinisten und Skisportler entstanden.

www.swisspacer.com
B Halle7a, Stand 214
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GLAS ABSTANDHALTER

EINES DER HOCHSTEN HOLZHAUSER DER WELT

Superspacer fur das HoHo in Wien

Das HoHo Wien ist nicht nur eines der hochsten Holzhauser der Welt. Es ist vor allem ein
Leuchtturmprojekt fiir nachhaltigen Holzbau. Bei Warmedammung, Ressourcenschonung,
Energieeffizienz und Schallschutz gleichermafen leistungsstark, wurde es mit LEED Gold und
OGNB Gold ausgezeichnet. Auch 6000 m2 3-fach-ISO (mit Super Spacer) von der Petschenig glastec
GmbH, verarbeitet mit leisten dazu einen wichtigen Beitrag, wie der folgende Artikel zeigt.

Die 3-fach-Isolierglaser der Fassade stammen von der
Petschenig glastec GmbH und erreichen einen Ug-
Wert von 0,5 W/(m?K). Ausgestattet sind die Gliser mit
Warme Kante Abstandhaltern von Edgetech.

- ECEEERRET] |

Das HoHo Wien ist eines der hochsten Holzhiuser der Welt und wurde mit LEED Gold und 0GNB Gold fiir seine Nachhaltigkeit ausgezeichnet.
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Im 22. Wiener Bezirk steht heute eines der hochsten Holzhdu-
ser der Welt kurz vor der endgiiltigen Fertigstellung. Das HoHo
Wien, entworfen vom Biro Rudiger Lainer und Partner, wird zum Wahrzei-
chen eines der gréBSten Stadtentwicklungsprojekte Europas, der Seestadt
Aspern. Der dreiteilige Hauptkomplex besteht aus dem 84 m hohen Turm
mit 24 Geschossen. Zwei weitere Tirme mit 15 und 9 Geschossen sind an-
gedockt, so dass die Gebaude sich gegenseitig stitzen. Hinzu kommt das
6-geschossige Nebengebdude HoHo Next.

Urspriinglich waren fiir das Projekt raumhohe, zweifligelige Fensterele-
mente geplant. Die statischen Anforderungen an Schlagregendichtigkeit
und Windfestigkeit erforderten jedoch ein Umdenken und so entwickelte
der Fensterbauer Katzbeck in Zusammenarbeit mit Holzforschung Austria
eine Losung aus zweifligeligen Fichtenholz-Aluminiumfenstern mit Pfos-
ten, Absturzsicherung und geteilter Unterlichte.
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Rund 1100 3-fach-ISO-Einheiten mit Uniglas Top pure FLS lieferte Petsche-
nig glastec GmbH aus Wien flr die Fassaden. Aus schalltechnischen Griin-
den ist die au8enliegende Scheibe Verbundsicherheitsglas, die innere Ein-
scheibensicherheitsglas. Als Warme Kante wahlte Hanspeter Petschenig Su-
per Spacer T-Spacer Premium Plus von Edgetech. Die Isolierglaser erreichen
damit einen U -Wert von 0,5 W/m?K und der Glasrandverbund punktet mit
einem Psi-Wert von 0,033 W/mK. Der U, -Wert fiir das gesamte Fenster be-
tragt 0,78 W/mK, der Gesamtenergiedurchlassgrad 49 %.

Just in time montierte Fenster

Der ndchste Vorfertigungsschritt erfolgte bei Hasslacher Norica Timber, wo
die Fenster in die Wandelemente aus Brettsperrholz eingefligt wurden, be-
vor Generalunternehmer Handler die Endmontage des kompletten Fassa-
denaufbaus tbernahm.

GLASWELT | 032020
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Die Montagezeit des Gebaudes konnte durch die vorgefertigten Bau- und
Fassadenelemente deutlich verkiirzt werden.

Just in time wurden die Wandelemente angeliefert, mit dem Kran hochge-
zogen und montiert. Der U-Wert von 0,182 W/mK der mit Eternit verkleide-
ten, opaken Wandelemente spiegelt ebenfalls die guten Warmedammei-
genschaften des Gebdudes wider.

Zeitsparende Serienfertigung

Auftrieb erhdlt der internationale Holzhochhausbau derzeit durch intelli-
gente Fertigteil-Baukastensysteme. Auch das modulare Konstruktionsprin-
zip des HoHo Wien besticht durch seine Einfachheit.

Der hohe Wiederholgrad einiger weniger Massivholzbauteile bietet neben
der Kostensicherheit den Vorteil kurzer Bauzeiten, denn sie kénnen wit-
terungsunabhangig seriell vorgefertigt werden. Die Tragwerksplaner von
RWT Plus unter Leitung von Richard Woschitz entwickelten speziell fir das
Hoho Wien einen Systemknoten, der die vorgefertigten Elemente Holz-Be-
ton-Verbunddecke, Holzsdule, Unterzug und Wandelement formschlissig
zusammenfiigt — weitestgehend ohne metallische Verbindungen, denn
Schweilarbeiten verbieten sich in einem Holzhaus quasi von selbst.

Auch die aufwdndigen technischen Vorprifungen in puncto Brandschutz,
Schallschutz und Windsoglasten sind wegweisend flr Nachfolgeprojekte.
Laut Holzforschung Austria halten sowohl Fensterkonstruktion und Wan-
delement Windlasten von 4.425 Pa problemlos stand.

Wegweisend bei der Energieeffizienz
,Die Frage, ob man einen thermisch getrennten Fenster-Randverbund, also
eine Warme Kante verbauen soll, stellt sich bei einem Nachhaltigkeitspro-
jekt wie dem Hoho Wien selbstredend nicht’, erklart Hanspeter Petschenig,
Geschéftsfuhrer der Petschenig glastec GmbH, ,s0 geringe Wéarmedurch-
lasswerte wie im HoHo Wien lassen sich auf andere Weise nicht erreichen.”
Der Superspacer Randverbund von Edgetech © (www.superspacer.com)
reduziere im Zusammenspiel mit dem flexiblen Material auf Basis von Sili-
konschaum dariiber hinaus die Belastung durch Pumpeffekte und die ho-
hen Windlasten in 84 m Hohe. Spannungsrisse der Dichtung sind praktisch
ausgeschlossen.
,Das HoHo Wien ist wegweisend bei Energieeffizienz und Ressourcenopti-
mierung. Wir sind stolz, mit unserem Edgetech Super Spacer einen Beitrag
leisten zu kénnen’, sagt Joachim Stofs Geschaftsfiihrer der Edgetech Europe
GmbH und Vice President International Sales bei Quanex.
Fir die Isolierglasfertigung bieten flexible Spacer aber auch aufgrund der
Kostenaspekte enorme Vorteile. Bei Petschenig in Leopoldsdorf werden die
Super Spacer® standhalter robotergesteuert und auf den Millimeter genau
von der Rolle appliziert.,Unsere automatisierte ISO-Linie garantiert, dass wir
termingerecht und wirtschaftlich produzieren konnen’, so Petschenig. s
www.petschenig.com

032020 | GLASWELT

Anzeige

—XT

FACADE AND DESIGN STUDIO
BY WICONA + PARTNERS

JETZT ANMELDEN

5. Fachdialog
Fassadenplanung
26. Marz 2020

NEXT — URBANE ZUKUNFT WEITERGEDACHT

Wegweisende Exponate rund um Technik, Funktion und
Design sowie hochkaratige Events — das ist NEXT!
Mit dieser Informations- und Kommunikationsplattform
prasentieren WICONA und seine Partner urbane Inno-
vationen rund um die Gebaudehiille. Einfach anmelden,
exklusive Einladungen erhalten und ,Up-to-Date” bleiben:
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GLAS DICHT- + KLEBSTOFFE

Starkes PU fur Isolierglas

Mit eco pur CBD steht nun in der DACH-Region

ein RAL- und CEKAL-zertifiziertes PU-Produkt zur
Verfiigung, das nicht nur die Performance der
meisten Polyurethane deutlich iibertreffe, sondern
auch einige der klassischen Vorteile von Polysulfid
(PS). Weiteres Plus, es ist rund 20% giinstiger

in der Beschaffung als PS. Hier die Details.

Der Dichtstoffmarkt fiir gerahmtes Isolierglas wird schon seit lan-
gem von den etablierten Technologien Polyurethan (PU) und Po-
lysulfid (PS) bestimmt — mit den bekannten wechselseitigen Vor- und Nach-
teilen. Mit eco pur CBD steht nun auch im deutschsprachigen Raum ein
RAL- und CEKAL-zertifiziertes PU-Produkt zur Verfligung. Dieses Ubertrifft
nach Auskunft des Herstellers nicht nur die Performance der meisten erhdlt-
lichen Polyurethane, sondern es Ubertrifft auch einige der klassischen Vor-
teile von Polysulfid, und zwar deutlich. Gleichzeitig sei das PU-Produkt im
Mittel etwa 20% ginstiger in der Beschaffung als PS.
Die grofiten polnischen Isolierglas-Hersteller sowie auch grole polnische
Fensterproduzenten mit eigener ISO-Fertigung setzen bereits auf eco pur,
ebenso wie einige Sanco-Partner.
Wie geht das? Anbieter eco in hat schon von vor vielen Jahren — und zwar
lange vor dem einschldgigen Verbot von Quecksilber-Verbindungen in Po-
lyurethanen — ein neuartiges, quecksilberfreies PU entwickelt, das tber die
Jahre stetig weiterentwickelt wurde und heute zudem auf Anfrage auch
Phthalat-frei erhaltlich ist. Nach aktuellem Stand lassen sich laut Hersteller
gegenlber Polysulfiden folgende Vorteile nachweisen:
= extrem niedrigere Wasserdampf- und Gasdiffusionsraten
— vermindertes Fogging-Risiko
= deutlich hohere Mischtoleranzen
= Verbesserte mechanische Eigenschaften.
Neben der Investition in Forschung und Weiterentwicklung hat Hersteller
eco in zudem in die Anlagentechnik investiert und verfligt aktuell Uber ei-
ne hochmoderne Fertigung mit einer weltweit einzigartigen kontinuierli-
chen PU-Produktion, wie das Unternehmen unterstreicht.
Diese hoch effizienten Strukturen sowie der Fokus auf ein innovatives und
umweltfreundliches Produktsortiment ermdglichen ein sehr wettbewerbs-
fahiges Angebot.
Auch das Molekularsieb-Produkt des Herstellers namens eco mol zeichne sich
durch die Kombination von sehr hoher Performance mit attraktiver Wirtschaft-
lichkeit aus: Das Molekularsieb enthalte weitaus weniger Fillstoffe als her-
kommliche Trocknungsmittel und biete damit eine hochstmdgliche Feuchtig-
keitsaufnahme bei sparsamem Einsatz durch ein rund 20% geringeres Gewicht.

Diese Services bietet eco in dem ISO-Hersteller an

Der Anbieter legt grofRen Wert auf die Herkunft der verwendeten Rohstof-
fe sowie auf die hohe Verarbeitungsqualitdt des Endprodukts. Der techni-
sche Labor-Service optimiert kundenspezifische Anpassungen der Produk-
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Mit eco pur CBD steht nun auch im deutschsprachigen Raum ein RAL- und CEKAL-
zertifiziertes innovatives PU-Produkt zur Verfiigung.

te, fihrt Kompatibilitats-Prifungen durch sowie die Sicherstellung konstan-
ter Qualitat. Vor Ort beim Isolierglas-Hersteller begleitet der AulSendienst
gemeinsam mit eigenen Technikern alle Tests und Umstellungen, die bei
den Anlagen des Isolierglas-Produzenten notwendig sind und leistet jeder-
zeit Hilfestellung, um eine einfache Verarbeitung zu gewahrleisten.

Dazu Joérg Schollenberger, der den eco Vertrieb im deutschsprachigen
Raum leitet:,Im Mittelpunkt stehen die intensive Zusammenarbeit und der
Dialog mit unseren Verarbeitern. Dabei erarbeiten wir immer gemeinsam
eine maligeschneiderte Losunge fir den jeweiligen Isolierglasbetrieb.”
Angesprochen auf die langfristigen Ziele von eco in, erldutert Schollenber-
ger:, Wir arbeiten gezielt daran, dass unsere Produkte noch umweltfreund-
licher in der Rohstoff-Zusammensetzung und gleichzeitig noch anwender-
freundlicher in der Applikation werden.” —

www.ecoin.pl

Der polnische Mittelstandler eco in produziert und vertreibt seit 25 Jahren
Vorprodukte fr die Isolierglas-Industrie. Zum Angebot zahlen dabei:
— Eco Butyl: Bewdhrte Primdrabdichtung
— Eco PUR C: Polyurethan-Sekundardichtstoff, erfiillt EN1279 neu
— Eco PUR CBD: Polyurethan-Sekundardichtstoff mit hohem Poly bd-Anteil,

zudem RAL- und CEKAL-zertifiziert
— Eco MOL: Trocknungsmittel mit hoher Performance
Der Vertriebsleiter von eco in DACH und Benelux ist Jérg Schollenberger. Als
Ansprechpartner beantwortet er fiir Isolierglas-Hersteller technische und
weitere Fragen unter

joerg.schollenberger@glasstight.de
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Spacermaterialien werden standig weiterentwickelt und verdndert.

Um den aktuellsten Anforderungen gerecht zu werden, haben wir unsere

Biegeanlage BSV-B45NK vollstandig iiberarbeitet. Jetzt kann sie sowohl die altbekannten Abstandhalter als auch
Neuentwicklungen in Spitzenqualitat biegen. Das Highlight dieser neuen Generation der Biegeanlage ist die Zero-Radius-
Corner (ZRC) Technologie, die LiSEC speziell fir faserverstarkte Abstandhalter entwickelt hat. [hr Hauptmerkmal ist die
selbstaussteifende Ecke, die es ermoglicht, eine formstabile, perfekt 90° Biegung herzustellen und gleichzeitig die maximal
mogliche Butylauftragsflache erreicht.

Mehr erfahren iiber diese und weitere LiSEC Neuerungen:
www.lisec.com

LISEC

best in glass processing
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GLAS UNTERNEHMEN

Hidden Glas-Champion aus
dem Salzburger Land

1969 gegriindet gehort Glas Gasperlmair nach einer beeindruckenden Entwicklung
heute zu den fiihrenden Glasverarbeitern in Osterreich. Und das nicht ohne Grund:
das Familienunternehmen legt viel Wert auf Vertrauen, Qualitat und Termintreue.
Mittlerweile arbeiten ca. 400 Mitarbeiter rund um die Griinderfamilie gemeinsam am
Erfolg. Lesen Sie warum der Betrieb bei der Anlagentechnik auf Lisec setzt.

Nur durch die Berge scheinen die

Produktionshallen von Glas Gasperl-
mair mit einer Gesamtfliche von 60000 m” im
schonen Wagrain im Salzburger Land begrenzt
zu sein. Dort findet man einen der moderns-
ten und leistungsfahigsten Maschinenparks in
ganz Osterreich, in dem tdglich mehr als 300 t
Glas verarbeitet. Hierflr steht ein Team an ver-
sierten Fachkréften bereit' die die verschiedens-
te Glasprodukte fertigen beziehungsweise wei-
terverarbeiten, die dann von eine Flotte aus 29
werkseigenen Lkw ausgeliefert werden.
Basis fiir die hohe Qualitdt der Produkte sind ne-
ben den Fachkréften der moderne Maschinen-
und Anlagenpark von Glas Gasperlmair. Der
Startschuss der Zusammenarbeit mit Lisec fiel
1975 mit der Investition in die erste Glaswasch-
maschine des Maschinenanbieters. Den Grund-
stein flr die jahrelange Geschaftsbeziehung leg-
te damals die Bekanntschaft zwischen den Fir-
mengrindern Josef Gasperlmair und Peter Lisec.
Gasperlmair erinnerst sich: Vor allem in den An-
fdngen haben wir Peter Lisec die Prototypen ab-
genommen. Er wollte, dass wir diese Maschinen
testen und dass unsere Mitarbeiter jeden Fehler
und jeden Verbesserungsvorschlag dokumentie-
ren., so Josef Gasperlmair, der sein Unternehmen
heute gemeinsam mit seinem Sohn fuhrt, Uber
die ersten gemeinsamen Projekte.

Ein einziartiger Maschinenpark

Damit entstand in den Hallen von Gasperlmair
ein Maschinenpark, der mit Lisec Maschinen ge-
fulltist: Beschickung, Zuschnittanlagen, Sauman-
lagen, Bearbeitungsanlagen, lsolierglas-Linien,
horizontale Waschmaschinen, Wasserstrahl, Fill-
anlagen, Butylanlagen sowie Biegeanlagen. Der
GroRteil dieser Lisec Maschinen sind auf die Son-
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Richard Bruckner von Lisec (1.) und Firmengriinder Josef Gasperlmair schitzen die enge und langjahrige
Zusammenarbeit ihrer Unternehmen.
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Der Lisec VSL-A kann etwa 30 Prozent mehr Glas pro Stunde schneiden als herkomlichen Anlagen.
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derwiinsche der Firma Gasperlmair abgestimmt
und mit Spezialfunktionen geristet.

An die gute Kommunikation und das gemeinsa-
me Verstandnis von damals wird in aktuellen Pro-
jekten angeknipft.,Es ist wichtig, dass wir Feed-
back bekommen — nur so kdnnen wir uns ver-
bessern und die Kundensicht besser verstehen.
Glas Gasperlmair ist in dieser Hinsicht ein wirklich
guter Partner. Im Laufe der Jahre haben wir die-
selbe Sprache entwickelt und konnten basierend
auf gegenseitigem Austausch optimierte Projek-
te fertigstellen., so Richard Bruckner, der zustan-
dige Lisec Regional Sales Director WEU und Key
Account Manager.

Alle Erfahrungen an den Maschinen, die bei Gas-
perlmair gemacht werden, werden also direkt an
Lisec (© www.lisec.com) weitergegeben. Diese
Feedbackschleife macht den Glasverarbeiter bei
den Lisec Mitarbeitern in Technik und Produkti-
on zu einem wohl bekannten Sparring Partner.
Gleichzeitig ist der Verarbeiter zu einem wichti-
gen Inputgeber geworden.

,FUruns missen der Kunde und seine Bedrfnis-
se im Fokus stehen’, so Gottfried Brunbauer, CEO
von Lisec. ,Im Hause Gasperlmair kénnen die
Maschinen unter ganz anderen Bedingungen
als bei uns getestet werden, dementsprechend
ist uns der gegenseitige Austausch extrem wich-
tig. Wir horen gut zu und versuchen bestmdog-
lich die Verbesserungsvorschldge in Program-
me und Maschinen mit einzuarbeiten. Hier sieht
man: Eine gute Kooperation ist der Schlissel zum
Erfolg”

Permanente Investitionen

Erst vor Kurzem investierte die Firma Gasperl-
mair in einen neuen VSL-A. Auf der letzten
glasstec wurde das Familienunternehmen erst-

mals auf den neuentwickelten
Lisec Schneidtisch aufmerk-
sam. ,Nicht nur die Geschwin-
digkeit der Maschine hat mich
fasziniert, sondern auch, dass
die  Anlage vollautomatisch
Sonderformen schneiden kann
und die Traveren automatisch
gedreht werden’, so Josef Gas-
perlmair.

Der VSL-A ist eine Hochleis-
tungsanlage fiir den automati-
schen Zuschnitt von Verbund-
glas und zeichnet sich durch
viele neue Funktionen aus.

Vollautomatischer
Zuschnitt

Bei Gasperlmair wurde ein vollautomatischer Be-
trieb ohne manuellen Eingriff umgesetzt, abge-
spaltene Scheiben werden automatisch nachge-
dreht und auf den nachsten Schnitt positioniert.
Der Bediener konzentriert sich lediglich aufs Ab-
nehmen der fertig geschnittenen Gldser. Mit
dem neuen VSL-A kann bis zu 30% mehr Glas
geschnitten werden als mit vergleichbaren Ma-
schinen, so die Auskunft der Entwickler.

Ein weiteres wichtiges Merkmal ist die Maglich-
keit von reduzierten Rand- bzw. Restschnitten mit
20 mm. Diese Moglichkeit steht an allen vier Sei-
ten einer Optimierung zur Verfigung. Dadurch
wird der Glasverschnitt erheblich reduziert.
Weiteres Highlight des VSL-A ist die zum Patent
angemeldete Folien-Heizeinrichtung. Je nach
Schnittlange werden kurze Hochleistungs-Heiz-
elemente selektiv geschalten und es existieren
durch diese Technologie keine ,kalten” Stellen,
die den Schnitt negativ beeinflussen.

Taglich verarbeitet der Glasveredler iiber 300 Tonnen Glas die mit einer
eigenen, 29 Lkw umfassende Flotte angeliefert werden.

Den Blick nach vorne
gerichtet
Die Trends der Glasbranche liegen vor allem bei
qualitativ _hochwertigen Produkten, das sieht
auch die Firma Gasperlmair. Ein effizienter und
hochmoderner Maschinenpark ist hierfiir un-
abdingbar, um in eine erfolgreiche Zukunft zu
gehen.
,Lisec ist meiner Meinung nach nicht nur wegen
den innovativen Maschinen einzigartig. Auch
die Software Programme sind up to date und
als Gesamtanbieter ist Lisec vom Markt nicht
wegzudenken!, so der Unternehmensgriinder
von Glas Gasperlmair, der in diesem Jahr sein 50
jahriges Firmen-Jubildum feiert: Wenn wir neue
Maschinen brauchen — ausgetauscht, neu ins-
talliert, aber auch bei Erweiterungen — setzen
wir uns automatisch mit der Firma Lisec in Ve-
rbindung!” -—
www.glas-gasperlmair.at

Gasperlmair Glas hat jetzt einen neuen, hochautomatisierten VSL-A Zuschnitttisch im Einsatz.
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GLAS UNTERNEHMEN

So starken Netzwerke ihre Partner
nach innen und aulSen

Sind Netzwerke vor dem Hintergrund von Digitalisierung und Industrie

4.0 heute eigentlich noch zeitgemaB? Was bringt das Engagement den
Betrieben und wie sieht das Zusammenspiel konkret aus? Wir wollten

es wissen und haben uns mit zwei Unternehmern unterhalten. Thomas
Dersch (GF Glas Dersch Waldkirchen), ,Glas nach Mass“-Partner, und

Luca Liardo (Betriebssleiter Werk 2, Reli Glastechnologie Miihlhausen),
Mitglied der ClimaPlusSecurit Partner (CSP), dem &ltesten Flachglas-
Expertennetzwerk im deutschsprachigen Raum. Beide Netzwerke werden
von Saint-Gobain Glass als Partner unterstiitzt, im Gesprach vertreten durch
Marketing-Director Martin Stadler von Saint-Gobain Building Glass.

GLASWELT _ Herr Dersch, Herr Liardo - Sie lei-
ten mittelstdndische glasverarbeitende Betriebe
und sind in einem Branchen-Netzwerk aktiv. Was
motiviert Sie, sich dort einzubringen? Und was
passiert da eigentlich?

Thomas Dersch _Wir pflegen einen sehr
lebhaften Austausch, gerade weil wir mit den
Kollegen nicht im unmittelbaren Wettbewerb
stehen. Das ist auch das Schone beim Partner-
netzwerk ,Glas nach Mass": Da wir teilweise re-
lativ weit auseinander sind, kdnnen wir eigent-
lich Uber alles sprechen. Etwa wie man auf Re-
klamationen reagiert und technische Fragestel-
lungen 16st. Und auch wie man erfolgreich am
Markt agiert, welche Werbemittel funktionieren
und so weiter.

Luca Liardo _ Beispielsweise konnen wir di-
rekt kldren, wie dhnlich aufgestellte Betriebe, an
knifflige Fragestellungen herangehen. Durch den
Kontakt mit den Partnern erhalten wir einen gu-

Foto: RELI Glastechnologi
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ten Einblick in aktuelle Entwicklungen und fir ef-
fiziente Losungen. Das bringt ungemein viel.

GLASWELT _ Wie sieht die Zusammenarbeit
mit den Partnern aus?

Dersch _ Das Netzwerk ist eigentlich unbezahl-
bar. Wenn man vor einem Problem steht, dann
findet man immer jemanden, der weiter weil.
Oder wenn bei einer Fern-Baustelle kurzfristig ei-
ne Anfrage kommt. Dann kann ich einen Kollegen
vor Ort anrufen und muss nicht extra einen Mitar-
beiter auf die Reise schicken.

Liardo _ Durch das Netzwerk kénnen wir schnell
und zuverldssig reagieren, auch wenn bei uns ein
grolBer Auftrag oder eine spezielle Anfrage rein-
kommt. Wir arbeiten gelegentlich mit Isolierglas-
Herstellern von CSP zusammen und vermitteln
auch an die Spezialisten im Fensterbau weiter.
Anders herum funktioniert das genauso. Das Gute
ist, durch das Netzwerk wissen wir, dass die Part-

Luca Liardo ist die 2. Generation in der Unternehmensfiihrung von RELI
Glastechnologie. Er leitet das Zweigwerk im badischen Miihlhausen.

ner absolute Profis sind. Wir kénnen die Empfeh-
lungen also mit bestem Gewissen aussprechen.
Martin Stadler _ Man kann es auch so sehen:
Bei CSP bilden die Partner quasi eine Task Force™:
Sie kénnen — jeder fir sich im eigenen Spezial-
gebiet und in der Zusammenarbeit mit den Part-
nern — ein sehr breites Leistungsspektrum anbie-
ten, wie sonst nur ein grof3es Industrieunterneh-
men. In den Netzwerken wird quasi das Beste aus
beiden Welten verknlpft: Die Agilitdt der mittel-
standischen Betriebe mit dem Know-how und
den Ressourcen eines Konzerns.

Liardo _ Gerade bei hochwertigen und kom-
plexen Produkten schdtzen unsere Kunden die-
se Marktnahe, die Sicherheit und die kurzen We-
ge zum Ansprechpartner. Dazu kommt dann die
Moglichkeit, sich konkrete Lésungen vor Ort an-
schauen zu kdnnen, z.B. Umbaubeispiele oder
neue Glasdesigns.

Dersch _ Unsere Kunden schdtzen unsere Ar-
beit — bodenstandig auf der einen Seite und das
Besondere im Blick. Vom Angebot bis zur Monta-
ge erhalten sie Glas, das nicht von der Stange ist.
Daher finden wir die Idee von,,Glas nach Mass™
auch so spannend — ein Netzwerk von Glasern,
die fir innovative und hochwertige Loésungen
stehen. Glas Dersch hat sich schon friih gezielt
aufgestellt: mit einer eigenen Website und Aus-
stellungsraumen — ich wiirde sagen, wir sind ein
eher untypischer Handwerksbetrieb. In den so-
zialen Netzwerken sind wir ebenfalls schon l&n-
ger aktiv.

Stadler _ Im Wettbewerb mit preiswerten Pro-
dukten etwa aus Fernost lohnt es, die eigenen
Stérken zu betonen. Der personliche Kontakt der
Netzwerkpartner zum Kunden, gepaart mit indi-
viduellen Beratungsleistungen und Servicekom-
petenzist nicht zu ersetzen. Auch nicht durch On-
line-Portale und giinstige Preise.

GLASWELT _ Wie stark héngen die Partner ei-
gentlich von Saint-Gobain ab?

Dersch _ Abhéngigkeiten oder Verpflichtungen?
Nein, da wirde ich nicht mitmachen. Insgesamt
lduft alles sehr offen und partnerschaftlich. Wir
haben unsere Ansprechpartner direkt am Stand-
ort Deggendorf und beziehen dort vor allem be-
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Foto: Glas Dersch

Foto: Olaf Rohl / Saint-Gobain Building Glass

Die Leute sollten genau wissen, was ein Gla-
ser iiberhaupt leistet. Vielleicht liegt es ja auch
am Produkt, dass man dran vorbei geht und es
nicht wahrnimmt. Aber das bekommen wir als
Glasprofis hin und machen Glas wahrnehmbar.

Thomas Dersch fiihrt Glas Dersch in der 3. Generation

reits veredelte Produkte aus Verbund-Sicherheits-
glas. Qualitdt, Lieferzeit und Preis, das passt.
Liardo _ Im Prinzip sind wir frei in der Wahl.
Durch die enge Verbindung beziehen wir gerne
das Basisglas vom Netzwerkpartner, aber auch
von anderen Herstellern. Gerade bei Neuentwick-
lungen und ganz speziellen Anfragen greifen wir
gerne auf das Know-how unseres Industriepart-
ners zuriick.

GLASWELT _ Kénnen Sie ein Beispiel geben?
Liardo _ Nehmen wir den Ladenbau. Wenn
es darum geht, den besten Spiegel fiir weiles
Licht mit méglichst natirlicher Wirkung fir eine
Umkleidekabine auszuwahlen. Hier beziehe ich
Saint-Gobain direkt ein und der Kunde wird ge-
meinsam beraten: Vom Profi in der Herstellung
und dem Profi in der Glasbearbeitung. Das funk-
tioniert zuverldssig und direkt — ohne Umwege.
Oder wenn ein Architekt einen technisch aus-
gefallenen Wunsch hat. In dem Moment holen
wir Saint-Gobain als Glaslieferanten dazu. Durch
die Vernetzung verkirzen sich die Wege deut-
lich. In der Konsequenz fiihrt das zu besseren
Losungen.

Dersch _ Was ich sehr schatze ist der kurze Draht
ins Unternehmen. Bei ganz spezifischen Fragen
kann ich jederzeit anrufen. Der Informationsfluss
ist insgesamt gut. Zudem erhalten wir bei den
Netzwerktreffen zu einzelnen Themen sehr tief-
greifende Informationen. Dariiber hinaus nutzen
wir Weiterbildungsangebote zum Beispiel in den
Webinaren.

Stadler _ Wir verstehen die Partnerschaft auf
Augenhohe. Saint-Gobain bietet zum einen tech-
nischen Support bei der Planung und stellt zum
anderen Prifzeugnisse und Zertifizierungen zur
Verfligung. Und auch wir profitieren von dem
Know-how unserer Partner bei den Produktent-
wicklungen oder anwendungsbezogenen Fra-
gen. Da wir selbst in den entscheidenden Aus-
schiissen mitwirken, sind wir sachkundige Ge-
sprachspartner fiir die Betriebe, wie jetzt bei der
Uberarbeitung der DIN 18008. Und natiirlich un-
terstiitzen wir die Firmen bei Rechtsfragen.
Liardo _ Es nutzt extrem viel, wenn wir durch die
Seminare auf dem neuesten Stand bleiben, etwa
bei Betriebsleiter- oder Verkauferschulungen. Bei
RELI ist die CE-Kennzeichnung derzeit ein wichti-
ges Thema. Mit dem Netzwerk im Ricken — »

J

Man kann es auch so sehen: Bei CSP bilden die
Partner quasi eine ,Task Force”: Sie kdnnen —
jeder fiir sich im eigenen Spezialgebiet und in
der Zusammenarbeit mit den Partnern — ein
sehr breites Leistungsspektrum anbieten

Marketing-Director Martin Stadler von Saint-Gobain Building Glass
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GLAS UNTERNEHMEN

Der Industriepartner Saint-Gobain unterstiitzt die ClimaPlusSecurit Partner unter anderem beim Marketing.

ist das um ein Vielfaches einfacher: Ein Kenn-
zeichnungsprofi kommt vorbei und geht mit uns
Schritt fr Schritt durch, was zu tun ist. Ein Riesen-
vorteil — auch flr unsere Kunden.

Dersch _ Sagen wir einmal so. Bei den Netz-
werk-Partnern steht ein hohes Qualitdtsdenken in
Verbindung mit dem Rundumservice im Vorder-
grund — hier kann nicht jeder Mitglied werden.
Durch den direkten Zugang zum technischen
Marketing und in die Entwicklungsabteilung von
Saint-Gobain sind im Grunde genommen keine

(1

Thomas Dersch flihrt das Familienunternehmen Glas Dersch in der 3.
Generation. Gegriindet hat den Betrieb in den 1930er Jahren sein Grof3vater.
Heute sind rund 20 Mitarbeiter bei Glas Dersch beschaftigt, darunter zwei

Glasdesignerinnen.

Einen Schwerpunkt bildet der hochwertige Innenausbau mit Glas,
anschaulich dargestellt in der grofRziigigen Ausstellung. Die Leidenschaft
flr den Werkstoff Glas belegen Referenzen aus Hotel- und Messebau

1) GLAS DERSCH, WALDKIRCHEN 1)

Grenzen gesetzt und wir kénnen auch flr sehran-
spruchsvolle Projekte Losungen anbieten.
Liardo _ Was ich spannend finde ist, dass wir bei
Neuentwicklungen friihzeitig eingebunden wer-
den. Denn oft haben wir einen ganz anderen Blick
auf die Méglichkeiten als der Hersteller — so kon-
nen wir direkt Einfluss auf die Verarbeitungs- und
Anwendungsmaglichkeiten nehmen.

Glaswelt — Wie ist eigentlich die Trennscharfe
zwischen den verschiedenen Partner-Netzwer-
ken von Saint-Gobain?

Stadler _ Die Ziele der beiden Netzwerke sind
identisch: Bereitstellen von innovativen Glaslo-
sungen, beste Qualitdt und Beratung. Die Ziel-
gruppen sind allerdings komplett unterschied-
lich. Glass nach Mass spricht Glaser an, die auf
Endkunden und Betreiber spezialisieret sind, die
das Besondere suchen. CSP ist das Flachglas-
Netzwerk, das sich an B2B Kunden wie Fenster-
bauer, Glaser oder Fassadenbauer und Planer
wendet. Die Kundenerwartungen unterscheiden
sich, folglich auch die Services. Aber selbstver-
standlich gibt es Uberschneidungen und auch ei-
nige Partner, die in beiden Netzwerken aktiv sind.

GLASWELT _ Wie schdtzen Sie die aktuelle Ent-
wicklung der Glasbranche ein? Welche Rolle kén-
nen dabei die Netzwerke einnehmen?

Dersch _ Der Glaserberuf hat sich komplett ge-
wandelt — und muss sich noch weiter wandeln.
Alles ist viel komplexer geworden, rechtliche Zu-
lassungen, Absturzsicherung, Diibeltechnik usw.
Die AuBenwahrnehmung muss hier mitziehen
und hoher werden. Wir missen so weit kommen,
dass der Endkunde bei Briistungsbau und Glas di-
rekt an den Glaser denkt und gar nicht mehr auf
die ldee kommt, einen anderen Handwerker ein-
zusetzen. Hier bekommt das Netzwerk einen zen-
tralen Stellenwert.

GLASWELT _ Also feilen am Berufs-Image?

Dersch _ Auch, ja. Die Leute sollten genau wis-
sen, was ein Glaser Uberhaupt leistet. Vielleicht
liegt es ja auch am Produkt, dass man dran vorbei
geht und es nicht wahrmimmt. Und das bekom-
men wir als Glasprofis nur hin, wenn wir uns nach

Iy,
RELI GLASTECHNOLOGIE, EPPINGEN

Luca Liardo ist die 2. Generation, in der Unternehmensfiihrung von RELI
Glastechnologie. Sein Vater Roberto Liardo griindete 1992 die Firma gemeinsam
mit Hubert Rebel. Seither ist die Firma sukzessive gewachsen. 2017 wurde ein

Zweigwerk in Mihlhausen eroffnet, das Luca Liardo leitet.

Flachglasexperten.

sowie die Gestaltung von Shops- und Praxisraumen. Zu den Kunden von

Glas Dersch gehoren Endverbraucher aber auch Schreiner, die Glas zur
Innenraumgestaltung einsetzen. Eine Spezialitdt des Unternehmens ist die

Aktuell zéhlen 50 Mitarbeiter zur Belegschaft. Die Firmengriinder entschieden
sich schon in den Griindungsjahren fir eine Mitgliedschaft bei den CSP-

RELI setzt auf Glasveredlung und die Fertigung von Verbund- und Sicherheitsglas
sowie lackierten und CNC-bearbeiteten Gldsern in der eigenen Produktion. Zum

Kombination von technischem Know-how mit individueller Glasgestaltung
und handwerklichem Kénnen. Persénliche Beratung und Betreuung sind
Bestandteil der Firmenphilosophie. Seit zehn Jahren ist das Unternehmen
Mitglied bei,,Glas nach Mass™ — dem Partnernetzwerk von Saint-Gobain.
www.glasdersch.de

Angebot gehoren verschiedene Veredlungsverfahren wie Kantenbearbeitung,
Bohrungen und Oberflachenbearbeitung. Eine Spezialitat sind bedrucktes und
begehbares Glas. Kunden kommen vor allem aus dem Bereich B2B und sind
Schlosser, Schreiner, Mobelbauer und Architekten.

www.reli-glas.de
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aullen zusammen prdsentieren — mit gemeinsa-
mer Werbung mit der Marke ,,Glas nach Mass™.
Liardo _ Durch das Netzwerk erreichen wir auch
einen héheren Wiedererkennungswert bei unse-
ren Kunden. Denken Sie z.B. an die CSP-Kampag-
ne mit den Tieren —,Glas tierisch vielfaltig".
Dersch _ AuSerdem kdnnen wir durch den di-
rekten Zugriff auf Produkt-Broschiiren und andere
Werbematerialien bezahlbar Werbung machen.
Wenn ich jetzt Existenzgriinder wdre, wirde ich
die Unterlagen von ,,Glas nach Mass™ tberneh-
men: Mit einer Internetseite, Logo, bedruckten
Prospekten. Eine Supersache und gute Starthilfe.
Das gilt letztlich fur etablierte Betriebe genauso —
hier erhalten wir eine tolle Unterstlitzung.
Liardo _ Wir sind alle gut, da bin ich mir ganz si-
cher — aber keiner von uns ist perfekt. Und zu-
sammen kommen wir ein bisschen ndher an das
,Perfekt” heran.

Dersch _ Und als starke Gemeinschaft beeinflus-
sen wir auch das Umfeld positiv — und kénnen
junge Leute fiir den Ausbildungsberuf begeistern
und dem Fachkrdftemangel entgegenwirken.

Das Gespriich fiihrte Matthias Rehberger

i
it
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1 PARTNERNETZWERKE VON SAINT-GOBAIN GLASS

Bei Saint-Gobain Glass gehoren Partnerschaften mit Kunden zu den Stiitzen des Geschéftsmodells.

Netzwerk ClimaPlusSecurit Partner
ClimaPlusSecurit ist das fiihrende Netzwerk von Flachglas-Experten in Europa. Gemeinsam mit Saint-Gobain
bindeln mehr als 50 Glasverarbeiter ihre Kompetenz fiir innovative Glaslosungen. Das Netzwerk wurde 1985
gegriindet — und gehért damit zu den Pionieren im deutschsprachigen Raum. Die Partner bieten unter anderem
Sonnenschutz, Designglas, Sicherheitsglas und Larmschutzglaser.
Der Name geht zuriick auf die Markennamen SGG ClimaPlus-Isolierglas und des SGG Securit-Sicherheitsglas. Im
Mittelpunkt stehen der Erfahrungsaustausch, technischer Support, Marketingunterstiitzung und umfangreiche
Schulungsangebote.

www.climaplus-securit.com

Netzwerk Glas nach Mass
Glas nach Mass ist das Glasernetzwerk von Saint-Gobain Glass fiir hochwertige Glasaufbauten und besteht seit
iiber zehn Jahren. Aktuell zahlen mehr als 55 Partnerbetriebe aus Deutschland und Osterreich zum Netzwerk.
Die Initiative setzt zusammen mit Saint-Gobain auf die Vermarktung von Glaslosungen fiir den hochwertigen
Innenausbau und die Fassade, z.B. Glastiren und -duschen, Mébel aus Glas sowie Wintergdrten und Vordacher.
Die zugehdrigen Fachbetriebe zeichnet ein hohes Qualitdtsverstandnis in Verbindung mit einem Rundumservice
fir individuelle Glasldsungen aus: von der Beratung Gber das Aufmal3 bis zur Lieferung und Montage.
Die Partner erhalten umfangreiche Werbematerialien und kénnen an Schulungen teilnehmen. Zudem spielt der
gegenseitige Wissens- und Erfahrungsaustausch eine besondere Rolle.

www.glas-nach-mass.com
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CHNIK NAETHBOHM GmbH

Manufacturer: Luoyang North Glass Technology Co.,Ltd.
sales@northglass.com | Telefon: +86 021 57858688 | www.northglass.com
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office@at hi de | Telefon: +49 4531 B80 7964 | www.atn-naethbohm.com
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GLAS WULFMEIER GMBH, BIELEFELD

Automatisierung und ein Paukenschlag!

Seit mehr als 90 Jahren ist das Bielefelder Familienunternehmen Glas Wulfmeier aktiv. Der
Flachglasexperte verfiigt liber ein umfangreiches Angebot an Sonderglasern, mit denen auch
Kollegen beliefert werden. Lesen Sie, warum fiir Geschaftsfiihrer Frank Wulfmeier heute die
Automatisierung unumganglich ist und die Glasindustrie einen Paukenschlag braucht.

mmmmmm Der 1929 gegriindete Familienbetrieb Glas Wulfmeier beschaf-
tigt heute 65 Mitarbeiter, davon 45 in der Produktion. ,Wir pro-
duzieren heute hauptsachlich fir den B-2-B-Bereich, also fir Systemhauser
aus der Region, die Faltanlagen und Wintergérten bauen, Automatiktiren,
Fenster, Fassadensysteme herstellen oder im Innenausbau tétig sind”, erldu-
tert Geschaftsflhrer Frank Wulfmeier.
Das war nicht immer so. Verandert habe sich der Fokus, als das Unterneh-
men in 2008 mit der ESG-Produktion begann. ,Bis dahin hatten wir einen
wesentlich hoheren Anteil an Handwerkern als Kunden,” so der Geschafts-
fUhrer. Aus der Historie heraus bedient man nach wie vor das Endkunden-
geschéft, auch wenn das im Gesamtumsatz nur 5 Prozent bringe.
Die Zusammenarbeit mit den Systemgebern habe zudem die Kundenan-
sprache bei Wulfmeier verandert: Waren es friiher die Wulfmeier-Glastage
mit Fachvortragen, sind heute eher interne Schulungen fir neue Produk-
te und die Besichtigung der Produktion gefragt.,Dabei geht es viel um das
gegenseitige Verstandnis von Produktion auf der einen und Anforderungen
und Wiinsche auf Seiten der Partner. Wir sind sehr stolz auf unsere langjah-
rigen Kundenbeziehungen, die wir so férdern und erhalten. Das machen
wir auch umgekehrt, indem wir zu unseren B-to-B Kunden gehen: Wir wa-
ren z.B. mit 30 Leuten zur Produktionsbesichtigung bei Solarlux in Melle
und haben dort gesehen, wie unsere Gldser weiterverarbeitet werden,’ so
Wulfmeier.
Mit der Produktionserweiterung durch ESG, VSG, Alarmglas etc. und dem
entsprechenden Ausbau der Kapazitdten und dem Glashandel ist Wulfmei-
er heute einer der gréSten und vielseitigsten Anbieter in Ostwestfalen.
,Mit unserer Vielfalt und dem gro3en Lagersortiment kdnnen wir uns am
Markt gut behaupten. Wir haben stdndig viele verschiedene Spezialglaser
unseres Hauptlieferanten Saint-Gobain auf Lager und kdnnen so kurzfris-
tig und flexibel reagieren. Bei uns sind vielleicht die Mengen geringer, aber
die Produktvielfalt ist hoch. Das entspricht bei Spezialgldsern ja durchaus
den Anforderungen der Bauprojekte: Es sind ja nicht alle Scheiben mit ei-
nem hoheren Einbruchsschutz versehen oder mit einem héheren Sonnen-
schutz, das ist ja in der Regel immer nur ein Teilbereich. Diese Gléser liefern
wir dann haufig auch an Kollegen, die Bauprojekte betreuen, aber solche
Glaser nicht selber herstellen und auf Lager halten,” so der Geschéftsfiihrer.

»Die Glasindustrie braucht einen neuen Paukenschlag!”
Nach den Innovationsspriingen der vergangenen Jahrzehnte in der Glaspro-
duktion erwarten die Kunden standig etwas Neues. Nicht nur deswegen
vermisst Frank Wulfmeier einen Technologiesprung in der Glasindustrie:
,Aus meiner Sicht brauchen wir Weiterentwicklungen bei den schaltbaren
Glaser im Sonnenschutzbereich. Die Produkte sind nicht ausgereift genug,
als dass sie dem breiten Markt zur Verfiigung stehen kénnten. Die Herstel-
lung ist zu kompliziert und aufwendig. Die Preise, die daftr aufgerufen wer-
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Ein Blick in die automatisierte Fertigung von Glas Wulfmeier

den, gibt der Markt nicht her; die GroRen sind eingeschrankt, die Lieferzei-
ten sind lang; das sind alles Faktoren, die in der vielschichtigen Vertriebsket-
te Probleme bereiten. Der Paukenschlag, der uns hier fehlt, ist eine Inno-
vation im Herstellungsprozess und ein kurzer Weg zum Kunden fir dieses
Produkt.”

Hier wiinscht sich der Geschdftsfihrer eine Industrie, die den Mut hat, sol-
che Produkte schneller und kostenginstiger zu produzieren und auf den
Markt zu bringen. Eine noch fehlende Entwicklung sind transparente Gla-
ser, die Energie produzieren, so Wulfmeier.

Automatisierung kompensiert fehlende Mitarbeiter

Aufgrund der schwierigen Lage, Nachwuchs und auch neue Mitarbeiter zu
finden, setzt Glas Wulfmeier in der Produktion stark auf Automatisierung,
um Kapazitatserhéhungen und Qualitdtsverbesserungen zu erreichen. s

\1/) GLAS WULFMEIER ...
... ist ClimaPlusSecurit Partner und fertigt und veredelt
Produkte von Saint-Gobain, u.a. Isoliergldser mit
Warmeschutz, Securit-ESG und Stadip-Protect und
bietet im Handel viele Sonderglaser an.
www.glas-wulfmeier.de
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GLAS GLASREINIGUNG

GLASDACHREINIGUNG MITTELS ROBOTER

50 macht das Reinigen von
Glasddchern wieder Spals

Das niederldandische Finanzministerium in Den Haag ist ein Bau mit viel Glas. Das ,gldserne”
Gebiude umfasst heute eine Fliche von insgesamt 66 000 m>. Ein groBer Innengarten wurde
bei der letzten Sanierung mit einer Stahlkonstruktion und sonnenbestandigem Isolierglas
liberdacht. Das Atriumdach hat eine GréBe von 2500 m>. Schwierig war die Dachreinigung,
insbesondere aufgrund des Vogelkots. Eine gute Losung fanden die Verantwortlichen mit einem
Reinigungsroboter, der auf Radern iiber das Atriumdach fahrt. Lesen Sie, wie das funktioniert.

Ideal geeignet fiir Glasdacher: Der HyCleaner blue Glass Roof ermdglicht eine einfache und effektive Reinigung
von groBflachigen Uberkopfverglasungen.

In den Jahren 2007 bis 2010 wurde
das niederlandische Finanzministe-
rium in Den Haag aufwendig saniert und neu ge-
staltet. Das,glaserne” Gebdude umfasst heute ei-
ne Flache von insgesamt 66000 m’. Fin groRer
Innengarten wurde mit einer Stahlkonstruktion
und sonnenbestandigem Isolierglas tiberdacht.
Das Atriumdach hat eine GréRBe von 2500 m?
Das Gebdude ist standigen Umweltbelastungen
ausgesetzt und wird durch Abgase, Verwitterung
und Pflanzenbewuchs stetig verschmutzt — hin-
zukommen  zahllose, lokale Verunreinigungen
durch Vogelkot auf dem Atriumdach. Dieser ent-
halt aggressive Sauren, kann die Baumaterialien
angreifen. Nur durch regelméfSige Schmutzent-
fernung sind dauerhafte Schaden an der Bausub-
stanz zu vermeiden.

Der niederlandische Spezialist RL Glas & Ge-
velonderhoud aus Den Haag ist mit der Reini-
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gung des Atriumdaches betraut. Um das stark
verschmutzte Glasdach einfach, sicher und wirt-
schaftlich vom Schmutz zu befreien, suchten die
Reinigungsprofis von RL Glas & Gevelonderhoud
nach einem halbautomatischen Reinigungs-
system. Fiindig wurden sie bei Firma TG hyLIFT
GmbH aus dem nordrhein-westfdlischen Gronau.
Das Atriumdach wird heute nun regelmdRig mit
dem HyCleaner blue Glass Roof gereinigt. Das
System ermdglicht eine einfache und effektive
Reinigung und tiberzeugt mit Schnelligkeit, gro-
Ber Fldchenleistung, einfachem Handling und ei-
nem optimalen Reinigungsergebnis.

Bediener wird durch Videokamera
am Gerat unterstiitzt

Die Bedienung mittels Funkfernsteuerung er-
laubt es RL Glas & Gevelonderhoud die Maschi-
ne ohne kérperliche Anstrengung auf dem Glas-

Foto: TG hyLIFT GmbH

Das stark durch Vogelkot verschmutzte Atriumdach.

dach zu bewegen — und ohne dieses betreten
zu mssen. Eine Videokamera nimmt hierbei je-
de Bewegung auf und erméglicht selbst aus gro-
Berer Entfernung ein prézises Steuern des Hy-
Cleane.

Angetrieben wird das System Uber leistungsstar-
ke Lithium-lonen-Batterien. Fiir eine gute Haf-
tung auf den nassen Flachen sorgen die Lauf-
bander — die das Maschinengewicht gleichzeitig
optimal auf die zu reinigende Fldche verteilen.
Dank der modularen Bauweise ist es mdglich,
die Maschine in Einzelteilen auf das Atrium-
dach zu transportieren und dort werkzeugfrei zu
montieren.

Die TG hyLIFT GmbH bietet neben ihren Lésun-
gen zur Dachreinigung auch Systeme firr die Rei-
nigung von Fassaden, Solar-Paneele und Sonder-
[6sungen an. —

www.tg-hylift.com
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Sprechen Sie mit uns /

Unser Sortiment umfasst adber 130
verschiedene Transport- und Lagersysteme

:’ FGL - Schubfachlager- und Querlagersysteme
| Glas- und Fenstertransportgestelle

| Roll- u. Kommissionswagen - Scheibensortierwagen
verschiedene Lagergestelle bis JumbomaRgrofie
Sonderanfertigungen, individuelle Problemlésungen

und vieles mehr ...
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Ihr Partner rund ums Glas und Fenster

Qualitat aus Deutschland
Made in Germany

FGL-GLASLAGER + TRANSPORTSYSTEME GmbH

Florenz-Sartorius-Stral3e 16 Telefon: +49-(0)551-6 38 63
D-37079 Goéttingen Telefax: +49-(0)551-6 33 94 74
Internet: www.fglgmbh.de E-Mail: info@fglgmbh.de
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INTERVIEW MIT PETER DIXEN VON A+W

5 Antworten zur Digitalisierung

Die Digitalisierung ist das groBe Thema fiir Glasverarbeiter. Doch hier gibt
es viele Fragen, die sich die Betriebe stellen (miissen). Wir haben wichtige
Player der Branche dazu interviewt, und ihnen 5 Fragen” gestellt, wo die
Glasbranche in Sachen Digitalisierung in fiinf Jahren wohl stehen wird.
Hier die Antworten von Peter Dixen, CEO des Software-Hauses A+W.

GLASWELT _ Wird sich die Produktion in den _jﬁ }
kommenden fiinf Jahren grundsdtzlich éndern? /

Peter Dixen _ Ja, ganz sicher. Wir werden mit Die Notwendigkeit, alle Produkte
voranschreitender Digitalisierung eine zuneh- zu dokumentieren (Produzenten-
mend intelligente Automation bis hin zur selbst- haftung) ist ohne Digitalisierung

tatigen Organisation auch komplexer Produk-
tionsprozesse erleben. Maschinen werden auf

nicht wirtschaftlich leistbar.
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Basis einer einheitlichen Datenplattform ver-
starkt miteinander, aber Uber die Softwaresyste-
me auch mit dem Benutzer kommunizieren. Das
betrifft sowohl die Nutzung intelligenter bidirek-
tionaler Schnittstellen als auch die Optimierung
der Produktionsablaufe auf Basis umfangreicher,
von Maschinen bereitgestellter Daten. Die Pro-
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duktion wird schneller, sicherer und transparen-
ter werden. In das Kommunikationsnetz werden
verstarkt Marktpartner wie Zulieferer und Kunden
einbezogen, was die Planungs- und Fertigungs-
prozesse noch effizienter machen wird.

GLASWELT _ Was sind die Griinde dafiir?

Dixen _ Die Branche hat sich an Industrie 4.0 ‘ge-
wohnt. Wer im Privatleben standig mit ‘smarten’
Alltagsbegleitern und Helfern umgeht, verliert
Berlihrungsangste und setzt zunehmend auch
im Unternehmen auf hoch digitalisierte Prozes-
se. Ich denke, es gibt in der Branche heute deut-

Es gibt sicherlich in den Betrieben
Bereiche, die keine Digitalisierung
benotigen. Aber kein Flachglas-
Unternehmen, ganz gleich wel-
cher Grof3e, kann heute auf die
Digitalisierung verzichten.

lich weniger Vorbehalte als noch vor drei bis finf
Jahren. Wenn z.B. ein Verarbeiter mit einer neu-
en Maschine dank intelligenter Schnittstellen in
der gleichen Zeit die doppelte Menge wie vorher
produzieren kann, wird er nach dieser positiven
Erfahrung mit hochster Wahrscheinlichkeit den
digitalen Weg konsequent weitergehen und die
neuen Moglichkeiten verstarkt nutzen. Hier sind
wir auf einem guten Weg.

Nicht zu vergessen ist auch die rasant steigen-
de Notwendigkeit, sdmtliche Fertigungsschritte
und verwendete Komponenten zu dokumentie-
ren (Stichwort: Produzentenhaftung). Das ist oh-
ne konsequente Digitalisierung nicht wirtschaft-
lich leistbar.

GLASWELT _ Welche Rolle spielen kiinftig die
Software und Updates?

Dixen _ Die Software ist als Gehirn der Digita-
lisierung entscheidend fir den Erfolg jedes Un-
ternehmens auf dem Weg zur Smart Factory. Das
betrifft neben Einzelprojekten wie der oben be-
schriebenen bidirektionalen Ansteuerung einer
Maschine weit umfassendere Aufgaben wie etwa
die Erstellung einer durchgangigen Datenplatt-
form zur Vernetzung von Menschen, Maschinen
und Systemen. Nur so kdnnen die Unternehmen
von der neuen Datenfiille profitieren, die die neu-
en Maschinenumgebungen sowohl bereitstellen
als auch benotigen, und nur so kann in Zukunft
eine sich selbst organisierende Fertigung rea-
lisiert werden. Wichtig ist, dass die eingesetzte
Software herstelleriibergreifend ist — auch hete-
rogene Maschinenwelten missen intelligent ver-
netzt gesteuert und ausgewertet werden.
RegelmaBige Updates sind unumganglich, da-
mit die Softwaresysteme ihre Aufgaben zuver-
ldssig und sicher erledigen kénnen. Eine veral-
tete Software ist fehleranfdllig, vor allem aber
ein potenzieller Angriffspunkt fiir Schadsoftware
und kann Unternehmen schwer schadigen. Nur
neue, aktuelle Release werden neue Maschinen
durch,plug in” erkennen kénnen.

Modernste Vakuumhebetechnik flexibel
far jede Anforderung.

Manuelle Vakuumheber flr einfache Anwendungsbereiche bis hin zur komplexen
Glasverarbeitung mit hohem Sicherheitsstandard.

Barbaric bietet fir jede Handlinganwendung die passende Lésung.

Barbaric GmbH, 4020 Linz, Osterreich, Tel. +43 732 779800, email: office@barbaric.at

Hier sind die Maschinenhersteller und deren Ver-
bande (VDMA) gefordert, sich auf einheitliche
Schnittstellen zu einigen (Stichwort OPC-UA).
Fir die Softwarehduser wird damit eine Mitar-
beit im VDMA zwingend, da sie eine federfiih-
rende Rolle bei der Erarbeitung dieser Schnitt-
stellen spielen.

Allerdings mussen die Softwarehduser ihre Haus-
aufgaben erledigen und kiinftig Updates einfa-
cher und weniger fehleranféllig machen. »

Foto: A+W

Peter Dixen, CEO von A+W

Anzeige

www.barbaric.at
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GLAS DIGITALISIERUNG

GLASWELT _ Was dndert sich fiir den Glasbe-
arbeiter bei der Wartung?

Dixen _ Predictive Maintenance wird sich zu-
nehmend durchsetzen und den Unternehmen
viel Zeit und Geld bei der Wartung ersparen. Zu-
satzlich wird die Wartung selbst z.B. durch den
Einsatz von Augmented Reality-Systemen einfa-
cher und zuverldssiger.

Predictive Maintenance (vorausschauende bzw.
geplante Wartung) wird eine genauere Produk-
tions-/Kapazitatsplanung und die sichere Ein-
haltung von Lieferterminen erleichtern. Sie wird
daher nicht nur in die eingesetzten PMS-Sys-

B ——
A%

Konsequente Digitalisierung
macht die Unternehmen profi-
tabler und konkurrenzfahiger,

wenn sie Uberlegt und im

richtigen Mal3 umgesetzt wird.

L____

teme integriert werden, sondern bei optimaler
Konfiguration bereits bei der Zusage von Liefer-
terminen im ERP-System beriicksichtigt werden.

GLASWELT _ Wie kénnen Verarbeiter von der
Digitalisierung profitieren, wie sind die Kosten,
wo lauern Gefahren, und gibt es auch Bereiche,
die darauf verzichten kénnen?

Dixen _ Konsequente  Digitalisierung  macht
die Unternehmen profitabler und konkurrenzfa-
higer, wenn sie Uberlegt und im richtigen Mal3
umgesetzt wird. Die Verarbeiter und Isolierglas-
produzenten bendtigen vor allem einheitli-
che Datenplattformen und moderne bidirektio-
nale Schnittstellen. Hier missen Software- und
Maschinenhersteller eng kooperieren — es gibt
dazu bereits vielversprechende Ansétze. Das er-
leichtert und verbilligt die Implementierung di-
gitaler Prozesse und erhoht die Akzeptanz in der
Branche.

Es gibt sicherlich in vielen Unternehmen Berei-
che, die keine Digitalisierung bendtigen, aber es
gibt keine Unternehmen gleich welcher Gré3e in

“\!/: A+W UND SEINE TECHNOLOGIE-PARTNER

A+W kreiert offene Fertigungswelten, in denen die
Wertschépfungskette bei Glas und Fenster aus digital
vernetzten, vollautomatischen und intelligenten

der Flachglas Branche, die auf Digitalisierung ver-
zichten konnen. Sie waren binnen kurzem vom
Markt verschwunden.

Hier spielt die Prozessdokumentation (Stichwort
Produzentenhaftung) eine entscheidende Rol-
le. Ohne Digitalisierung wird die Dokumentation
der Produkte entweder unvollstandig oder ext-
rem aufwandig sein. Beides ist in Zukunft nicht
mehr tolerabel Aber natlrlich ist der optimale
Grad der Digitalisierung unternehmensindividu-
ell unterschiedlich. Ihn durch sachkundige Bera-
tung genau zu evaluieren ist eine wichtige Auf-
gabe, die Gefahren bei der Gestaltung von Smart
Factories von vorn herein minimieren kann.

Die Sicherheit der Informationssysteme muss
verbessert werden — das haben Hacker-Angriffe
in jingster Zeit auf teils dramatische Weise ge-
zeigt. Vielleicht sind diese Félle geeignet, dem
Thema kinftig mehr Aufmerksamkeit zu schen-
ken und Schwachstellen im System auszumer-
zen. Hier ist eine enge Zusammenarbeit der Un-
ternehmen mit ihren Softwarepartnern not-
wendig.

Foto: A+W

Prozessen besteht. Menschen, Produktionsanlagen und
Informationstechnologien werden zunehmend online, in
Echtzeit und ganzheitlich koordiniert. Dies ermdglicht es
Verarbeitern, Glas und Bauelemente effizient und kreativ zu
veredeln und zu vertreiben.

Moderne Fertigungsumgebungen sind stets vernetzte
Systeme aus leistungsfahigen Maschinen und intelligenter
Branchensoftware. Im Innovationsnetzwerk aus Glasveredler
oder Fensterbauer, Maschinenbauer und Softwarehersteller
entstehen aus oft heterogenen Komponenten ganzheitliche
Lésungen aus der Praxis fir die Praxis, die fiir die Branche
wegweisend sind.

So hat A+W mit verschiedenen Maschinenbauern stets
passende Lésungen flr Verarbeiter gefunden und die
Glasindustrie nachhaltig verdndert.

Beispiele sind die vollautomatische online-Glas-Sortierung
und die Roboter-Beladung in Wunschsequenz am Ende der
Isolierglaslinie. Ziel sei es, die Maschinenkommunikation
zwischen heterogenen Anlagen sowie zu libergeordneten
Systemen zukunftsfahig zu machen.

Gemeinsam mit den Herstellern von CNC-Fertigungsstrafen
programmiert und optimiert der Sofware-Anbieter intelligente bidirektionale
Schnittstellen zur vollautomatischen Maschinensteuerung — wichtige Bausteine

I A\ B

A+W arbeitet gemeinsam mit Maschinenpartnern an der Entwicklung eines herstelleriibergreifenden
Schnittstellen-Standards fiir die Flachglas-Industrie.

herstelleriibergreifenden Schnittstellen-Standards fiir die Flachglas-Industrie, um
komplexe Produktionslandschaften schneller, digitaler und sicherer zu machen.
jeder modernen Fertigung auf dem Weg zu Industrie 4.0. Gemeinsam mit seinen

Maschinenpartnern arbeitet A+W an der Entwicklung eines gemeinsamen www.a-w.de | Ik Halle 1, Stand 329

178 GLASWELT | 032020



FENSTERBAU
FR(ONTALE

18. - 21. Marz 2020 / Nirnberg

Entdecken Sie die Highlights der
FENSTERBAU FRONTALE mit den
GUIDED TOURS der GLASWELT

Von Mittwoch bis Samstag bietet die GLASWELT in
Kooperation mit der FENSTERBAU FRONTALE

von Branchenexperten gefiihrte Messerundgange an.
Die Teilnahme ist flir Fachbesucher kostenlos

Jetzt anmelden unter www.glaswelt.de/GuidedTours



GLAS GLASDACH

SEELE MONTIERT GLASDACH IN MONTREAL

Das grofSte Glasdach in Kanada

kommt aus Bayern

In Montreal setzte Fassadenbauer seele ein 42 m langes Glasdach um. Das Besondere daran,
die Konstruktion besteht aus nur 18 Isolierglasern. Mit der ,Grand Hall” hat seele bereits das
vierte Projekt in Kanada fertig gestellt. Hier die Details und Bilder von der Baustelle.

Die Dachansicht von oben

- Stahl-Glas-Konstruktionen und Elementfassaden sind in Kana-
da sehr verbreitet, wahrend Ganzglaskonstruktionen eher spe-
ziell und einzigartig sind. In Montreal findet sich jetzt eine ganz besonde-
re Ganzglaskonstruktion.
Im Rahmen der Revitalisierung des Place Ville Marie entstand dort ein neu-
er Eingangspavillon fir die Mall (& www.placevillemarie.com), der aus ei-
nem rund 630gm grofen Glasdach und bis zu 4,2 m auskragenden Vorda-
chern besteht. Mit dem Ganzglasdesign wurde ein freier Blick in den darun-
tergelegenen Bereich ermdglicht.
Die uberdimensionale Dachverglasung schafft Transparenz und Grol3zi-
gigkeit und wird somit zum attraktiven Anlaufpunkt.
Das Glasdach in Montreal ist das Projekt mit den gré3ten Isolierglaseinhei-
ten und Glastrdgern im ganzen Land, so die Auskunft des Fassadenspezi-
alisten seele.
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Die Glasdetails der Dachkonstruktion

Die 15 m langen und 2,5 m breiten Isoliergldser, mit einem Eigengewicht
von bis zu 5,6t, werden von 8-lagigen Verbundglastrdgern gestiitzt, die
ebenfalls 15 m lang sind.

Aufgrund des Architektenentwurfs sind die Konsolen der Trager in der
Wand versteckt, so dass das Dach zu schweben scheint, um so ein Hochst-
mal$ an Transparenz zu schaffen.

Ein besonderes Augenmerk der Konstruktion liegt auf den Eingangs-
Uberdachungen an beiden Enden: Sie kragen bis zu 42 m (ber die
Eingangsfassaden hinaus und werden von 14-lagigen Glastragern getra-
gen.

,Da es sich bei diesem Projekt um die bisher gréte Ganzglaskonstruktion
in Kanada handelt, wurden hohe Erwartungen an die Expertise von seele
gestellt’, so Sebastian Keller, Project Manager bei seele.

GLASWELT | 032020
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» Vitello-Flex ,Glasschiebedach”

Die Montage auf der Baustelle war alleine aufgrund der 15 m langen Isolierglaser Wahlweise manuell und motorisiert lieferbar

eine Herausforderung.

v kein Hitzestau v 100% Wasserundurchldssig
v biszu75% des Daches dffenbar  «/ einfache Montage
v einfache Pflege v 5 Jahre Garantie

Hier die glaserne Konstruktion vom Gebaudeinneren aus gesehen. Spannend sind
die langen Glastrager.

_n P |
f &
Und wetiter:,Wir realisieren bereits seit 2007 Ganzglasfassaden in spektakula- CLIREATUMENTUIMEGIASS DA
ren Glasgroen. Besonders spannend sind dabei die anzuwendenden Nor-

men und Prifverfahren in den jeweiligen Ldndern. Die Zusammenarbeit -
mit der Baubehorde war sehr konstruktiv und hat, wie man sehen kann, zu Vacanza Flex
einer Neuheit in Kanada geflhrt” Der innovative Dachschiebeliifter
Logistik und Montage, eine gro3e Herausforderung fiir Terrasseniiberdachungen
Gerade die statischen Anforderungen hinsichtlich der Lastabtragung galt es . . .
gemeinsam mit dem bauseitigen Tragwerksplaner NCK nachzuweisen, da Hitzestau rgdunerend einfache Pflege
das Glasdach und die auskragenden Vordicher massive Lasten aufgrund der durch Kamineffekt kinderleichte Bedienung
extremen Wetterbedingungen in Kanada tragen mussen. 10 mm Sicherheitsglas, TVG/VSG einfache Montage
Bei nahezu jedem Bauvorhaben in einer Grol3stadt gibt es besondere An- Elementeanzahl wihibar Jahre 6
5 Jahre Garantie

forderungen hinsichtlich der Logistik und Montage. Im Falle des Glasdachs
am Place Ville Marie waren vor allem der begrenzte Platz auf der Baustel-

le, eine speziell bendtigte Glasvakuummaschine und das Wetter von Be- ® N

deutung. W
&

Die 2,5t schwere Glasvakuummaschine mit bis zu 60 Saugern wurde speziell \‘

in Europa entwickelt. Um den Mobilkran auf der Baustelle einsetzen zu kon-

nen, musste die Bestandskonstruktion fir die Glasmontage verstarkt wer- SYSTE M GMBH

den. Da die Montage auch in den Wintermonaten erfolgte, wurden zusétz-

lich Einhausungen eingesetzt, um die Silikonarbeiten fachgemal(s ausfiihren Tel. 04221 - 685350 | www.joka-system.de

zu kénnen. —

GRTE
www.seele.com S, ’
N % ZDH
§ joxame B 2D
JJoKh
ey J Reg-Nr: Q1 040301
ING:&
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GLAS AUS DER FORSCHUNG

Verbundglaselemente mit
3D-gedrucktem Kern

Die baukonstruktive Einbindung von Diinnglas in der
Fassade birgt viele interessante Anwendungen. Eine
Reihe von MSc-Thesis-Projekten an der TU Delft
und TU Dresden untersuchen hier neue Ansatze.
Teil 1 des Beitrags fokussiert sich auf den Einsatz
von Diinnglas in Verbundglaselementen.

Verbundglaselemente aus Dinnglas: Dinnes chemisch ge-

hartetes Aluminosilikatglas wird haufig in der Elektronikin-
dustrie fur Displays verwendet. Eigenschaften wie hohe Festigkeit, Kratz-
festigkeit, StolSfestigkeit, optische Qualitdt sowie die geringe Dicke und
das verminderte Gewicht machen die Verwendung hier besonders at-
traktiv, kénnen aber auch in neuartigen Glasanwendungen nutzbar ge-
macht werden (Bild 01) ™.
Insbesondere die sehr geringe Dicke von etwa 0,1 bis 2 mm und die ho-
he Biegefestigkeit von etwa 200 bis 1000 MPa ™ sind besonders hervorzu-
heben. Dariiber lassen sich leicht gekrimmte Glaskonstruktionen mit kalt
gebogenem Glas umsetzen. Zudem geht der Einsatz von Dinnglas mit ei-
ner deutlichen Gewichtsreduktion gegeniber herkémmlichen Fensterver-
glasungen einher.

01: Rendering der Anwendung von Diinnglas-Verbundelementen in der Fassade und
im Dach. Der 3D-gedruckte Kern iibernimmt gleichzeitig die Sonnenschutzfunktion.

Grundidee: Der schlichte Austausch von Fensterglas gegen Dinnglas ist
aufgrund der hohen Flexibilitdt nicht moglich. Der Einsatz von Dinnglas
ohne zusatzliche Mallnahmen fuihrt zu hohen Verformungen, der Grenzzu-
stand der Gebrauchstauglichkeit wiirde nicht eingehalten werden kén-

nen. AuBerdem konnen Schwingungen damit einhergehen.
Aus Sicht von Betrachter und Nutzer ist beides nicht

erwiinscht. Diinnglas
Die Idee des Verbundglaselementes liegt dar- <, Klebung
in, die Diinnglaser durch einen inneren Kern aus - ‘"?-‘-‘-i,
geeigneten Kunststoffen auszusteifen, der im 3D- ‘f-_y:P'/"""’ 3D-Kunststoffkern
Druck hergestellt wurde. = ~~ Klebung
Uber eine lastabtragende Klebung, die den
Dinnglas

Kunststoffkern im Scheibenzwischenraum  mit
dem auBenliegenden Glas koppeln, entsteht ein sehr
leichtes und dennoch stabiles und tragfahiges
Verbundelement. Fiir den Kunststoffkern werden
Hohlkernmuster angestrebt, um den Kern zu op-

02: Prinzipieller Aufbau eines Verbundelements aus zwei Diinnglas-Scheiben mit einem 3D-gedruckten Kern.
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03: Verbundelement aus Diinnglas und 3D-gedrucktem Kern. Links im Bild ist ein
hyparformiger Kern zu sehen, rechts ein Fachwerkkern.

timieren im Hinblick auf eine weitere Gewichtsreduktion, auf die individu-
elle Gestaltbarkeit und eine gro3tmogliche Transparenz.

Das Kernmaterial kann opak aber auch lichtdurchldssig sein. Es kann archi-
tektonisch gestaltend eingesetzt oder aber auch zur Tageslichtlenkung he-
rangezogen werden. (Bild 2)

Muster des 3D-Kunststoffkerns

Mehrere Projektarbeiten untersuchten verschiedene Kernmuster. Dabei
wurden die Verwendung von Hyparkern- und Fachwerkmustern sowie von
Voronoi-Kernmustern naher betrachtet (Bild 3 und 4). Ein Hyparkernmuster
erzeugt einen transluzenten, strukturierten 3D-gedruckten Kunststoffkern,
der durch regelmaBige Perforation etwas an Durchsicht gewinnt. Ein fach-
werkartiger Kunststoffkern wirkt dagegen transparenter und offener.

Im Rahmen einer Machbarkeitsstudie ® wurden Verbundglaselemente in
einer GrofRe von 210 x 297 mm hergestellt. Fir die AuBenscheiben des Ver-
bundglaselementes wurden einzelne Scheiben aus chemisch gehdrtetem
Alumosilikat-Diinnglas der Dicke t = 0,7 mm verwendet. Der 11 mm dicke
Kern wurde aus einem Polyethylenterephthalat-Glykol (PETG) modifizier-
tem Filament mittels Fused Deposition Modelling (FDM)-Technik gedruckt.
Aufgrund der Gro3enbeschrankung in der Drucktechnik wurde der Fach-
werkkern in vier Teilen und der hyparférmige Kern in zwei Teilen gedruckt,
die anschliefend verklebt wurden. Um das Glas und den PETG-Kern sowie
die einzelnen Teile des PETG-Kerns zu verkleben, wurde ein transparenter
Zweikomponentenkleber auf Epoxidharzbasis gewahlt.

Die kleinformatigen Paneele zeigten die architektonische Qualitdt sowie das
Potenzial des Konzepts und erwiesen sich in einem 3-Punkt-Biegeversuch
als sehr belastbar. Die Steifigkeit des Verbundes konnte auch rechnerisch
bestdtigt werden.

Eine weitere Studie ® hatte zum Ziel, das Muster des Kerns weiter zu opti-
mieren. Das Kernmaterial sollte nur dort verwendet werden, wo es struktu-
rell am effizientesten ist, um gezielt Material und Gewicht zu sparen. Eine
Parameterstudie untersuchte die Auswirkungen sich dndernder Randbedin-
gungen im Hinblick auf die erforderliche Musterdichte.

Der Aufbau der Prototypen

Um die Prinzipien und die praktische Umsetzbarkeit zu priifen, wurden
Glasverbundelemente in einer Grée von 150 X300 mm hergestellt (Bild 4).
Diese bestehen aus den 3D-gedruckten PETG-Kernen mit einer Nenndicke

032020 | GLASWELT
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04: Das Muster eines gekriimmten Verbundelements mit 3D-gedrucktem und
eingeklebtem inneren Kunststoffkern bei einer gebogener Glaseinheit.

von t =8 mm und zwei AuSenschichten aus chemisch gehértetem Alumo-
silikatglas mit einer Dicke von je t =1mm. Um das 3D-gedruckte Voronoi-
Kernmuster mit den duBBeren Glasschichten zu verbinden und einen ge-
meinschaftlichen Lastabtrag zu erzielen, wurden ein PET-Band mit Acrylkle-
beschicht und ein UV-hdrtender Acrylatklebstoff verwendet.

Anzeige
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05: Hier im Bild zwei Verbundglaselemente mit unterschiedlichen Kunststoffkernen
im Voronoi-Muster.”

Foto: Daniel Pfarr, Institut fur Baukonstruktion, TU Dresden

06: Prinzipieller Aufbau eines Glas-Verbundelements mit einem neu entwickelten
3D-gedrucktem Kunststoffkern.

Die Prototypen veranschaulichten deutlich die architektonische Qualitdt
des Verbundelements. AuBerdem konnte auch fir diese Elemente die Trag-
fahigkeit in einem 3-Punkt-Biegeversuch nachgewiesen werden. Es zeigte
sich jedoch, dass insbesondere der Verbund zwischen den duferen diinnen
Glasscheiben und dem Polymerkern mithilfe des PET-Bandes nur unzurei-
chend gewadhrleistet war. Die Klebung mit dem benannten Acrylatklebstoff
erwies sich jedoch als sehr belastbar.

Mogliche Anwendungen

Obwohl die bisherigen Ergebnisse lediglich experimenteller Natur sind, er-
lauben sie dennoch einen vielversprechenden Blick in Zukunft. Es konnte
in ersten Versuchen nachgewiesen werden, dass Verbundglaselemente aus
Dinnglas und 3D-gedrucktem Kern dufSerst tragfdhig sind und gleicher-
maflen mit einem geringen Gewicht aufwarten. Sie werden damit deutlich
montagefreundlicher als herkdmmliche Verbundglasscheiben. AulSerdem
sind sie sehr gut als gekriimmte Struktur umsetzbar (Bild 5).

In ebener oder gekrimmter Form kénnen sie im Innenbereich als Ausbau-
element Verwendung finden, beispielsweise als Raumteiler oder Trenn-
wand. Der 3D-gedruckte Kern ist nahezu frei gestaltbar, deshalb wird er-
wartet, dass das Verbundelement gerade fiir die Ausgestaltung der person-
lichen Wohnwelt von hohem Wert ist. Eine Verwendung als Fassadenele-
ment ist natrlich ebenso denkbar (Bild 1).

Fur die Verwendung des Verbundelementes ist — je nach Anwendung -
noch entsprechende Entwicklungsarbeit zu erbringen. Die umfassende Be-
wertung des Verbundverhaltens, der Nachweis der Tragfahigkeit und Dau-
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Prof. Dr. ir. Christian Louter leitet das Institut fir
Baukonstruktion an der TU Dresden.
www.bauko.bau.tu-dresden.de
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erhaftigkeit der lastabtragenden Klebung und deren Herstellungstechno-
logie sowie die erforderliche Dichtigkeit des Randverbunds im Sinne eines
vollwertigen Isolierglases sind nur einige wesentliche Fragen, die es noch
zu kldren gilt.

Im Rahmen aktueller Projektarbeiten an der TU Dresden werden derzeit
weitere Kernstrukturen (Bild 6) und deren Klebbarkeit untersucht.

Die eingesetzten Materialien

Als Polymere ftr den 3D-Druck kamen PLA+, PETG und Green-TEC zum Ein-
satz. Aus einer Klebstoffrecherche und der Auswertung von Datenblattin-
formationen wurden in besonderem Hinblick auf Viskositat und Alterungs-
stabilitdt vier verschiedene Klebstoffe ausgewahlt.

So sind Prifkorper mit einem hochfesten 2K-Epoxidharz, mit einem flexi-
bleren 2K-Polyurethan sowie mit zwei verschiedenen UV-hdrtenden Ac-
rylaten hergestellt worden. Die wesentlichen Alterungseinflisse in Fassa-
denanwendungen sind Temperaturwechsel und UV-Strahlung, so dass Kili-
mawechselbeanspruchungen von -20°C bis +80°C und eine UV-Alterung
durchgefiihrt wurden, um die Restfestigkeit nach Alterung zu ermitteln.
Die Zugfestigkeiten der 2K-Klebstoffe wurden durch die Alterungen nicht
signifikant verandert. Die zundchst sehr hohen Festigkeiten der Acrylat-ge-
klebten Prifkérper fielen nach den Alterungen etwa auf das Niveau der 2K-
Klebstoffe ab. Auffallig zeigte sich die 3D-gedruckte Struktur wahrend der
Alterungen durch die Einwirkung erhohter Temperaturen. Hierbei trat star-
kes Verziehen des Materials auf, was unter Zugbeanspruchung hdufig zu ei-
nem Substratbruch fiihrte.

Der nachfolgende Teil 2 beschreibt im ndchsten Heft neue Konzepte zur Ver-
wendung von Diinnglas als adaptive Fassadenelemente.

[1] Schneider, J., Thin Glasses - A future envelope? The Future Envelope 9 — Conference on the
Building Envelope. Pages 54-69, Delft, 2015.

[2] Akilo, M., Design and analysis of a composite panel with ultra-thin glass faces and a 3D-
printed polymeric core. MSc thesis, University of Bologna, 2018.

[3] Neeskens, T, Thin glass composites: based on a structural efficiency increasing design stra-
tegy. Master’s thesis, TU Delft, 2018. uuid:676851fc-0556-4e1e-ac6a-dcdf4b7cfcOa.

[4] Pfarr, D.: Diinnes Glas mit 3D-gedrucktem Kern. Projektarbeit, Dresden, 2020.

[5]1 Bodenko, A.: Investigation of the adhesive performance in thin glass sandwich panels with
3D printed cores. Project work, Dresden, 2020.
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GLASVEREDLUNG GLAS

Schneidet der Laser jetzt auch krumm?

Der Fokus der Entwicklung in der La-

serbearbeitung von Glas liegt seit ei-
niger Zeit auf dem Schneiden sowie Bohren mit-
tels Performation. Wurde in den Anfdngen des
Laserschneidens von Glas mit spannungsindu-
zierten Verfahren gearbeitet, setzt sich zuneh-
mend das Verfahren der ,Perforation” durch.
Dank der Verfligbarkeit von Lasern mit ultrakur-
zen Pulsen, man spricht von Nano-Sekunden (ei-
ner milliardstel Sekunde) oder Femto-Sekunden
(einer billiardstel Sekunde) Impulsen, die auf das
Glas geschossen werden, erschliel3t sich nun ei-
ne weitere Art der Bearbeitung von Glas. Die un-
vorstellbar kurzen Laserimpulse bringen in das
Glas eine Art kleinen Kanal ein. Setzt man nun
einen dieser kleinen Kandle an den anderen er-
gibt sich eine durchgédngige Strecke von Trenn-
stellen im Glas — die Perforation ist vollstandig.
Ein so gelasertes Glas trennt sich entweder allein
durch diese Behandlung oder kann mit Hilfe einer
geringen Spannung, thermisch oder mechanisch,
getrennt werden.
Zur Geschwindigkeitssteigerung gibt es Entwick-
lungen, die nicht nur einen einzelnen Laserstrahl
verwenden, sondern gleich ein ganzes Bindel
solcher Strahlen, die parallel arbeiten. Mittels Ul-
trakurzpulslaser kann Glas nicht nur geschnitten,
sondern auch gebohrt und gefrast werden.
Die Weiterentwicklung der Strahlquellen hat die
Preis gesenkt, so dass es Ultrakurzpulslaser fir
Glasveredler heute zu akzeptablen Preisen gibt.

Lasereinsatz in der Praxis

Dr. Thoma Rainer von der Hegla-Boraident stell-
te eine Reihe von Produkten vor, die mit einem
,Laserbird’, der hauseigenen Laserbearbeitungs-
anlage, hergestellt werden kdnnen. Hier geht es
in erster Linie darum, die Oberfladche des Glases
zu verandern, das Schneiden oder Bohren ist je-
doch ebenso maglich. Die Palette der erzielba-
ren Produkte reicht dabei von Entschichten im
Randbereich (Isolierglasproduktion), heizbarem
Glas, Vogelschutzglas, Radarglas, Mobilfunkemp-
fang verbessernden Glasern, Sonnenschutzstruk-
turen bis hin zu funktionalen Aufdrucken zur Er-
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Heute sind mit dem Laser vielféltige Bearbeitungen im und am Glas maglich, selbst gekriimmte Kanten.

zeugung eines Alarmglases. Darliber hinaus las-
sen sich Gldser mit einer Laser-Markierung zur
Verfolgung des Glases durch die Produktion ver-
sehen (automatisierte Fertigung).
Falschungssichere  Produktmarkierungen auf
Glas war das Thema von Kay Bischoff vom Las-
erzentrum Hannover. Immer 6fter gibt es die An-
forderung bei hochwertigen Glasprodukten, die-
se von Plagiaten sicher unterscheiden zu kénnen
und auch dem Kunden die Mdglichkeit zu ge-
ben, sicher zu sein das Original
gekauft zu haben.

Die Arbeitsgruppe Glas im
LZH beschaftigt sich mit Mi-
krostrukturen, die in Glas ein-
gebracht werden und dort ein
Hologramm ergeben; dies ldsst
dann eine eindeutige Kenn-
zeichnung entstehen.
Laserpolieren ist ein Verfahren,
das kleinste Unebenheiten auf
der Glasoberfldche mit Hilfe der durch den La-
ser zugeflihrten Energie beseitigt. Zum Einsatz
kommt dieses Verfahren zum Beispiel bei Glas-
linsen, die wegen ihrer gebogenen Oberflache
schlecht mit anderen Verfahren bearbeitbar sind.

Vor kurzem ist es gelungen,
auch gebogene Glaskanten

zu schneiden. Zum Einsatz
kommt ein Ultrakurzpulslaser

Weitere Felder der Glasbearbeitung, die vorge-
stellt wurden, waren inverses Bearbeiten fiir die
Mikrostrukturtechnik (z.B. Analyse von geringen
Mengen in der Medizintechnik), Schweilsen von
(Quarz-)Glasern und der aufkommende 3-D Druck.
Diese Verfahren ist allerdings noch im Laborstatus.

+Krumme” Kanten schneiden

Einen hochstinteressanten Ausblick in die Zu-
kunft zeigte Dr. Schafer von der Firma Trumpf
auf. In ersten Arbeiten ist es ge-
lungen, den Laser krumm”
schneiden zu lassen. Zum Ein-
satz kommt hier wieder ein Ul-
trakurzpulslaser und das oben
beschriebene  Perforationsver-
fahren. Damit kénnte in nicht all-
zu weiter Zukunft beim Flach-
glasscheiben eine C-Kante ge-
neriert werden, die die Vorteile
der klassischen Formgebung mit
den Prozessvorteilen der Lasertechnik verbinden
wiirde. Man darf also gespannt sein, wie die Ent-
wicklung hier weitergeht.

Trumpf Laser- und Systemtechnik

www.glasberater.com
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GLAS GEBAUDEZERTIFIZIERUNG

GLASPRODUKTE VON AGC INTERPANE FUR FASSADE UND INTERIEUR

10 Jahre Cradle to Cradle

Beim 6. Internationalen Cradle to Cradle Congress diskutierten Anfang Februar rund
70 Referenten in mehr als 30 Sessions iiber die erforderlichen Rahmenbedingungen
fiir nachhaltiges Wirtschaften sowie eine echte Kreislaufwirtschaft nach Cradle

to Cradle. Dabei stellte AGC Interpane als , best practice” seine 10 Jahre lange
Zertifizierungsarbeit fiir die eigene Glaspalette nach vor. Hier die Details.

i il u|||ll[ll||qm, I ‘ ﬁll “”" >

Das Organdi Gebaude in Frankreich ist mit den Cradle-to-cradle zertifizierten Glasern ipasol neutral 70/37 ausgestattet.
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Der Klimawandel und die Dringlich-

keit eines effektiveren Umweltschut-
zes sind flr unsere Gesellschaft wichtiger, denn
je. Beim 6. Internationalen Cradle to Cradle Con-
gress in Berlin diskutierten hochrangige Vertreter
aus Politik, Wirtschaft und Gesellschaft dariiber,
wie sich klimapositiv wirtschaften ldsst und was
sich dariiber hinaus noch umsetzen Iasst. Disku-
tiert wurden Ansétze flr eine echte Kreislaufwirt-
schaft nach Cradle to Cradle, wie dies AGC Inter-
pane seit Jahren mit seinen Gldsern bereits um-
setzt.
Der Glashersteller und Veredler prdsentierte im
Rahmen des ,best practice” Panels seine inzwi-
schen 10 Jahre lange Zertifizierungsarbeit nach
Cradle to Cradle (C20). Das Unternehmen ist da-
mit ein C2C-Pionier in der Glasbranche und hat
inzwischen sehr viele Produkte in derzeit acht
Sparten erfolgreich zertifiziert.
Die C2C Denkschule steht fir ein positives Men-
schenbild mit,griinem FuBabdruck”: Der Mensch
ist als Nutzer in Teil der Natur. Vor dem Hinter-
grund des immer schnelleren Klimawandels, gilt
es es nicht nur alte Denk- und Verbrauchsmuster
zus Hinterfragen und zu verandern, sondern dies
auch in der Baubranche mit umzusetzen. Dazu
sprach die GLASWELT mit Marc Everling, Head of
Marketing Communications von AGC Interpane,
Uber den aktuellen Stand bei der Zertifizierung
und die Hintergriinde dieser Arbeit.

GLASWELT _ Herr Everling, warum engagiert
sich die AGC Glass Europe Gruppe seit mehr als
10 Jahren, wdhrend andere erst jetzt beginnen,
nach diesem Konzept zu arbeiten?

Marc Everling _ Die Industrie muss sich darauf
fokussieren, Produkte zu designen, die gesund,
nachhaltig und kreislauffahig sind und der Na-
tur nicht schaden. Und sie muss diese Kreisldufe
auch installieren. Denn dann hinterlassen wir ei-
nen ,Green Footprint. Wir haben inzwischen bei-
spielsweise alle bestehenden Sonnenschutzpro-
dukte aus der ipasol- und Stopray-Familie nach
,Cradle to Cradle” zertifiziert und seit kurzem,
als erster Glashersteller weltweit, sogar zwei Ver-
bundsicherheitsgldser: Stratobel beGreen und
Stratophone beGreen.

GLASWELT _ Was heil3t das im Detail?

Everling _ Fir die Zertifizierung muss das Pro-
dukt strengen Anforderungen in finf Kategori-
en genigen: Materialgesundheit, Kreislauffahig-
keit, erneuerbare Energien, Wasserverbrauch und
soziale Verantwortung. Aber das Sonnenschutz-
segment ist nicht alles. Wir haben das weltweit
umfassendste Portfolio an Glasprodukten, die auf
den Stufen Bronze, Silber und Gold zertifiziert
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sind. Die Gesamtbewertung fiir die Isolierglaspro-
dukte, unter die z.B. Stopray und ipasol fallen, er-
reichte das Bronzezertifikat, in den Unterkategori-
en ,Erneuerbare Energie” und ,Wasserverbrauch”
wurden die Produkte mit Silber und bei der Kreis-
lauffahigkeit” und ,Soziale Verantwortung” sogar
mit Gold bewertet.

Im Gegensatz zu anderen Glasprodukten sind bei
der Zertifizierung eines Isolierglases nach,Cradle
to Cradle” wesentlich mehr Beteiligte einzubin-
den, da nicht nur das Glas zertifiziert wird. Auch
alle weiteren Komponenten, die fir den Auf-
bau eines 2-fach- oder 3-fach-Glases erforderlich
sind, also auch Kleb- und Dichtstoffe usw., mis-
sen wesentliche Kriterien erfillen. Infolgedes-
sen umfasst der komplexe Zertifizierungsprozess
mehrere Dutzend Zulieferer und alle an der Her-
stellung beteiligten Werke. Die Zertifizierung un-
terstreicht das entschlossene Engagement der
Gruppe fir Umwelt und Nachhaltigkeit.

GLASWELT _ Seit 10 Jahren bieten Sie nach Cr-
adle to Cradle zertifizierte Gldser an, wie war da-
mals die Nachfrage, und wie sieht sie heute aus?
Everling _ Die AGC Gruppe hat die C2C-Zerti-
fizierung immer als integrativen Teil einer ganz-
heitlichen Umweltphilosophie gesehen, von Be-
ginn an. Die Wertschatzung der Zertifizierung
auf Seiten der Kunden steigt mit dem wachsen-
den Umweltbewusstsein. Mit dem starken und
weltweiten Impuls der jungen Menschen durch
,Fridays for Future’, den man, meine personli-
che Meinung, gar nicht hoch genug wertschat-
zen kann, wacht nun auch endlich auch die Mas-
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AGC Certified Products

Die Fachleute von AGC interpane beim C-2-C Kongress
2020.

se auf. Die Welt ist in einer wichtigen Ubergangs-
phase, die Menschen beginnen zu begreifen, dass
wir ein Teil der Natur und nicht Gber der ihr ste-
hen. Es ist also mehr als ein nice to have#, wirk-
lich kreislauffahige Produkte zu entwickeln und
die nétigen Schritte der Kreisldufe auch einzuhal-
ten. Dieses nice to have’ wird zum ,must, um es
flr die Branche entsprechend zu formulieren. Es
sollten — branchenibergreifend — keine Produkte
mehr produziert werden, die der Biosphare scha-
den, die nicht zerlegbar sind, die als Mull

Product type

Patterned Glass (Imagin, Oltreluce)

Magnetron Coated Glass

Decorative Glass (Painted Glass, acid-
etched Glass and Lead-free Mirrors)

Fire Resistant Glass (Pyrobel)
Float Glass (Planibel, ipaclear)
Mirox MNGE Mirrors

Laminated Glass (Stratobel, Stratophone)

SILVER

BRONZE

Insulating Glass Unit (Thermobel - several

configurations)

Cradle to Cradle zertifizierte Produkte von AGC Interpane
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Marc Everling von AGC Interpane

enden. Im Gegenteil: Es ist jetzt gefordert, dass
wir Produkte schaffen, die der Biosphére helfen
oder zumindest mit ihr im Einklang stehen. Wir
tun das seit rund 10 Jahren und sind so der unbe-
strittene C2C-Pionier in der Glasbranche.

GLASWELT _ Was bringt es, wenn die Fenster-
und Fassadengldser C2C zertifiziert sind?
Everling _ Mal abgesehen davon, tatsdchlich ex-
zellente Produkte einzusetzen, die zudem noch
auf Giftstoffe verzichten und kreislauffahig sind?
Es wirkt sich positiv auf die Zertifizierung von
Gebduden nach Leed, Breeam oder DGNB Stan-
dard aus, es gibt Punkte bei der Okozertifizie-
rung. Planer kénnen zerlegbare Gebdude schaf-
fen, an denen idealerweise alles kreislauffahig ist.
Die als Materialspeicher funktionieren und in de-
nen Menschen eine nachgewiesen héhere Pro-
duktivitdt erreichen, weil sie gestinder und gliick-
licher sind.

Zudem tun wir unseren Kinder etwas Gutes. Ich
weils, das erscheint vielleicht trivial, aber wenn
Sie genauer darber nachdenken, ist das viel-
leicht sogar wichtiger als alles andere. Jeder
muss daran arbeiten, dass wir unseren Kindern
und Enkeln keine giftige Mllhalde hinterlassen.

GLASWELT _ Also kurz gesagt, man kommt an
einer Zertifizierung kaum mehr vorbei?
Everling _ Richtig. Es ergibt keinen Sinn, mit Pro-
dukten zu arbeiten, die nicht kreislauffahig sind,
es hat keinerlei Vorteile.

GLASWELT _ Sind die entsprechenden Produk-
te denn nicht teurer als ,Standardverglasungen”?
Everling _ Nein, die Zertifizierung sehen wir als
Grundlage unserer Umweltphilosophie, wir wollen
unseren positiven ,Green-Footprint” so grol$ wie
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moglich gestalten, diese Kosten sind eine Investiti-
on in die Zukunft, die wir mit Stolz tragen und kos-
tentechnisch nicht an unsere Kunden weitergeben.
Aber wir geben gern unsere Begeisterung weiter.

GLASWELT _ Gibt es auch Bereiche, wo es nicht
unbedingt zertifizierte Produkte braucht?
Everling _ Nein, denn kreislauffdhige, Okolo-
gisch wertvolle Produkte machen uberall Sinn.

GLASWELT _ Sie als Glashersteller und Veredler
sind ja ,nur” Zulieferer fiir Fenster- und Fassaden-
bauer. Wie machen Sie lhren Kunden C2C-Gldser
schmackhaft und mit welchen Argumenten?
Everling _ Wir sind mehr als nur Zulieferer, wir
sind zudem auch Berater und Wegbegleiter von
der Planung bis zum fertigen Gebdude und dar-
Uber hinaus. Wir tragen dazu bei, Cradle to Crad-
le mit viel Engagement in die Gesellschaft zu tra-
gen. Es gibt noch so viel zu tun und man kann
immer noch besser werden — das betrifft uns ge-
nauso wie unsere Kunden. Seit 2020 sind wir z.B.
Bildungspartner des C2C LAB hier in Berlin.

GLASWELT _ Was hat es damit genau auf sich?
Everling _ Das LAB ist ein Reallabor und ein Bil-
dungszentrum fiir alle an Cradle to Cradle interes-
sierten Menschen, u.a. Architekten, Fassadenbau-
er, Planer und Verarbeiter. Gern laden wir unsere
Kunden ein, das LAB mit uns zu besuchen und
mehr (iber die Arbeit des Cradle to Cradle NGO
zu lernen und wie kreislauffahige Produkte rich-

tig eingesetzt werden. Denn was haben Sie von
einem C2C féhigen Fenster, wenn der Monteur es
mit Bauschaum in die Fassade klebt? Sie werden
es dann nicht perfekt in den Kreislauf zurtickbrin-
gen kdnnen. Zu lernen ist also nicht nur Uber die
Produkte, sondern auch tber die Design-Philoso-
phie dahinter. Im Mai werden wir hier eine Ver-
anstaltung des C2C LABs als Partner unterstiitzen
und mit einem Referat oder Workshop mitwirken,
sowie auch einige Unternehmen, die unser C2C-
Engagement teilen. Es wird um zerlegbare Ge-
bdude gehen, um Wissensvernetzung fiir 6kolo-
gisch sinnvolle Produkte und mehr.

GLASWELT _Wo sehen Sie weitere Schritte
iiber C2C hinaus auf die Branche zukommen?
Everling _ Wichtige und groSe Investitionen.
Wer kiinftig z.B. eine Floatwanne baut, wird hof-
fentlich in der Lage sein, sie mit Okostrom zu be-
treiben, nicht mit fossilen Rohstoffen. Kiinstliche
Intelligenz wird helfen, immer smartere griine
Produkte zu schaffen, die alle eine Gemeinsam-
keit haben: Als Teil der Technosphdre sind sie dar-
auf ausgelegt, der Biosphare zu helfen.

GLASWELT _ Mit Blick auf 10 Jahre Zertifizi-
rung nach C2G, hat sich der Aufwand gelohnt?

Everling _ Ja, definitiv. Wir sind glicklich, dass
es diese groRartige Denkschule und Designphi-
losophie gibt und werden sie weiter vorantreiben.

Das Interview fiihrte Matthias Rehberger

Referent Hugues Lefévre von AGC bem C2C-Kongress 2020 in Berlin Anfang des Jahres.
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MULTIFUNKTIONALE SICHERHEITSGLASER

SICHERHEITSGLASER GLAS

Anti-PaniktUren ticken anders

Wirksamen Schutz fiir Fluchttiiren wie Anti-Panik-Tiiren bieten Verbundsicherheitsglaser.
Die Auswahl des Glases richtet sich nach den jeweiligen Ausschreibungsunterlagen. Diese

sollten besonders gut studiert werden, um unliebsame Uberraschungen zu vermeiden.

e Glaser, die fuir den Schutz vor Einbruch zum Einsatz kommen,
sind in der europdischen Norm EN 356 definiert, die angibt, wie
diese Gldser geprift werden mussen. Dabei unterscheidet man zwischen
den durchwurfhemmenden Klassen P1A bis P5A, die durch einen Kugelfall-
versuch gepriift werden, und Glasern der durchbruchhemmenden Klassen
P6B bis P8B, die einer maschinellen Axtpriifung unterzogen werden.
In der EN 1627 sind die einzelnen Widerstandsklassen RCI bis RC6 festge-
legt. Die Norm beschreibt, mit welchen Werkzeugen der Priifer das Bauteil
angreifen darf, um einen potenziellen Einbruch so realistisch wie maglich
nachzustellen. Ausschlaggebend dabei ist, in welchen Zeitraum es mog-
lich ist, sich Gber das entsprechende Bauteil Zugang zum Gebdude zu ver-
schaffen.
Die Norm EN 1627 beschreibt zwar den Angriff auf die Konstruktion und
die zugehdrigen Bauteile, allerdings nicht den direkten Angriff auf das Glas.
Die Folgenormen EN 1628 (statische Belastung), EN 1629 (dynamische Be-
lastung) und EN 1630 (manuelle Prifung) ergdnzen diesbeziiglich die EN
1627. In der Norm EN 1630 wird der manuelle Angriff auf das Glas vorgege-
ben, mit detaillierten Angaben, wie die einzelnen Werkzeugsdtze Al bis A6
in welchem Zeitraum verwendet werden missen.
Fur Taren mit Anti-Panik-Funktion und fir die Klassen RC5 und RC6 gelten
Ausnahmen von dieser Vorgehensweise. Da an Material und Verarbeitung
besonders hohe Anforderungen gestellt sind, wird bei den Prifverfahren fir
diese Klassen das Glas direkt manuell angegriffen.
Da reine Verbundglasaufbauten aus mindestens zwei durch PVB-Folien mit-
einander verbundenen Gldsern fiir die Anwendung in Anti-Panik-Tiren zu
dick sind, wird auf ein Verbundsicherheitsglas mit einem widerstandsfdhi-
gen Polycarbonat-Kern zurtickgegriffen.
Solche Sicherheitsgldser sind dinner und leichter und bieten dennoch
ein hohes Mal$ an Sicherheit durch besonders hohe Schlagfestigkeit und
Splitterbindung. Daneben sind sie sehr gut mit anderen Produkten kom-
binierbar und erlauben, genau wie die Verbundglasaufbauten, genau auf
den spezifischen Anwendungsfall abgestimmte multifunktionale Kombi-
nationen.

Anti-Panik-Anforderung verlangt spezielle Glaser

Die hdufigste Widerstandsklasse bei Fluchttlren ist RC2. Hierfir bendtigt
man eine angriffshemmende Verglasung nach EN 356 und EN 1627, die da-
zu bestimmt ist, einen gewaltsamen Einbruchsversuch um drei Minuten zu
verzogern.

Das Glas wird zusammen mit dem Rahmensystem geprift, um die Wider-
standsklasse der vollstandigen Konstruktion gema(s EN 1627 zu bestdtigen.
In den hoheren Klassen wie RC5 und RC6 kommen sogar Elektrowerkzeu-
ge wie Bohrmaschine, Flex und Tigersdge zum Einsatz, um innerhalb einer
Angriffszeit von 15 Minuten eine Offnung von 400250 mm herzustellen.
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Die haufigste Widerstandsklasse bei Fluchttiiren ist RC2. Hierfiir benétigt man eine
angriffshemmende Verglasung nach EN 356 und EN 1627, die einen gewaltsamen
Einbruchsversuch um drei Minuten zu verzogern.

Glaser, die lediglich nach der EN 356 geprift wurden, halten diesem An-
griff keinesfalls stand. Dies wird in der praktischen Umsetzung oftmals ver-
gessen. Die EN 1627 nennt in den einzelnen RC-Klassen lediglich die Min-
destanforderung an das Glas. In der Praxis hélt das Glas den Anforderun-
gen nicht stand.
In Ausschreibungsunterlagen ist tiberwiegend von RC2 die Rede und den
Hinweis auf die geforderte Anti-Panik-Funktion findet man oftmals ver-
steckt in einem kurzen Satz, der leicht Ubersehen wird. Wenn voller Schutz
mit Anti-Panik-Funktion gewdhrleistet werden soll, dann reicht ein Ange-
bot mit einem P4A-Glasaufbau in keinem Fall aus. Um die Anti-Panik-Funk-
tion zu erreichen und eine mangelfreie Abnahme zu gewdhrleisten, muss
in der Ausschreibung zwingend auf ein Produkt mit Polycarbonat hinge-
wiesen werden.
Nicht zuletzt im Angebotspreis spiegelt sich dieser Unterschied: RC2-An-
ti-Panik-Taren mit Polycarbonat sind um ein Vielfaches teurer als ein Glas-
aufbau mit einem P4A wie in der Widerstandsklasse RC2 vorgegeben. Nur
sie erreichen aber die fiir Glaser mit Anti-Panik-Funktion vorgeschriebenen
Prifwerte. Hier ist also ein genaues Lesen der Ausschreibungsunterlagen
zwingend erforderlich.

www.vetrotech.com
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DIE ANPSRACHE DER GASTRONOMIE UND HOTELSZENE HAT BREITEN ERFOLG

Erfolgreiche OUTDOOR-
Sonderschau auf INTERGASTRA 2020

Vom 15. bis 19. Februar fand die zweite Ausgabe der OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. im Rahmen der
INTERGASTRA 2020 - Leitmesse fiir Gastronomie und Hotellerie statt. Auf iiber 750 m? prisentierten
Top-BranchengrofB3en ihre hochwertigen Sonnen- und Wetterschutzprodukte im Freigeldnde der
Messe Stuttgart. Von Lamellendachern iiber Markisen bis hin zu Pergolen und Sonnenschirmen -
das alles konnten die Fachbesucher im unteren und oberen Rothaus Park bestaunen.

o Zudem lud eine 150 Meter lange und ~ weilen ein. Dieses Angebot nutzten ber 100000  weiteren Losungssysteme direkt vor Ort unter re-
bunte Schirmallee mit hochwertigen ~ Messebesucher — egal ob bei 20 Grad im Son-  alen Bedingungen in Augenschein genommen
Sonnenschirmen namhafter Hersteller zum Ver-  nenschein oder bei Regen. So konnten auch die  werden. Vor allem in der Aufbauzeit konnten die
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Produkte bei Sturmtief ,Sabine” zeigen, was bei
Wind und Wetter leisten kénnen.

Sonderschau wird auch
zukiinftig weiterentwickelt

Die Besucher der Leitmesse fiir Gastronomie
und Hotellerie zeigten groSes Interesse an den
Produkten der ausstellenden OUTDOOR-Living-
Branchengréfen, wie Bahama GmbH, Caravita
GmbH, Corradi Srl, erwilo Markisen GmbH, Hel-
la Sonnenschutz GmbH, Leiner GmbH, markilux
GmbH & Co. KG, Warema Renkhoff SE und wein-
or GmbH & Co. KG. ,Mit den ausstellenden Her-
stellern haben wir eine geballte Branchenkom-
petenz vor Ort. Das Feedback der Besucher zeigt,
dass wir mit der Sonderschau den Puls der Zeit
getroffen haben’, freut sich Sebastian Schmid,
Abteilungsleiter Technologie bei der Messe
Stuttgart und Initiator des Formates. ,Mit diesem
Erfolg gehen wir einen wichtigen Schritt, um die
Marke OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. weiter im
Markt zu etablieren.

Perfekte Symbiose

Auch INTERGASTRA-Projektleiter Markus Tisch-
berger ist vom Konzept der Sonderschau ber-
zeugt: ,Der steigende Bedarf an OUTDOOR-L6-
sungen in Gastronomie und Hotellerie ist deut-
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e

. H=LLA
N .
1 x P&% \\.

Nae g
~arwilo

" corradi

QUTDOOR LIVING SPACE

WHIRLPOOL

& LIVING

&
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11 renommierte Hersteller
zeigten ihre Produkte im
Rothauspark zwischen Halle
5/6 und Halle 9/10

lich zu spuren. Dies hat uns darin bestarkt, OUT-
DOOR. AMBIENTE. LIVING auf der INTERGASTRA
2020 erneut zu realisieren. Ich freue mich dari-
ber, dass wir die Synergien im Hause genutzt ha-
ben und dieses Projekt so erfolgreich weiterent-
wickeln konnten und auch in Zukunft noch wei-
ter ausbauen werden.” Auch auf der kommenden
INTERGASTRA vom 19. bis 23. Februar 2022 wird
die Sonderschau OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING.

erneut umgesetzt. RM B I E N TE \

Rothauspark als Ausstellerflaiche
Mehr als 750 m* Standfliche konnte die Messe praufien
Stuttgart im Rothauspark zwischen den Hallen

5/6 und 9/10 verzeichnen. Da war gegeniber i T
2018 mehr als eine Verdopplung, die Schirm- \

allee nicht mitgerechnet. ein groler Teil der ‘smm s

Ausstellung bleibt bis zu den Friihjahrsmes- - ’ | /f//

sen im April stehen, um auch den Endverbrau- ' . Po10 |

chern die Outdoor Living Produkte zugdnglich | o moni !
|

zu machen. //
BaHaMma |

A
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Lmarkilux

geniefien - 365 Tage im Jahr

CARAVITA

~ warema

Ausstellerstimmen: _
FOO2
Gordon Zapf, Vertriebsleitung, Hella
Sonnenschutztechnik GmbH:

,Wir ziehen ein sehr positives Fazit! Wir hat-
ten Uber die finf Messetage hinweg durch-
gehend eine sehr gute Besucherqualitdt
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SONNENSCHUTZ OUTDOOR
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Exit West
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5 Tage im Jahr
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Die 150 Meter lange und bunte Schirmallee mit hochwertigen Sonnenschirmen namhafter Hersteller lud die Besucher zum Verweilen ein.

an unserem Stand mit einem Besuchermix aus
Fachhandlern, die extra aufgrund der OUTDOOR.
LIVING. AMBIENTE. zur INTERGASTRA gekom-
men sind, sowie Besuchern aus der Gastronomie
und Hotellerie. Dass alle flihrenden Hersteller der
OUTDOOR Living Branche vor Ort waren, unter-
streicht die Wertigkeit der Sonderschau. Wir sind

auf jeden Fall wieder bei OUTDOOR. AMBIENTE.
LIVING. dabei”

Jan Kattenbeck, Leitung team:project der
Markilux GmbH & Co. KG:

JWir sind mit der Teilnahme an der OUTDOOR.
AMBIENTE. LIVING. sehr zufrieden. Wir hatten mit

Die Losungssysteme konnten direkt vor Ort unter realen Bedingungen von den Besuchern in Augenschein
genommen werden.

192

unseren Standen im Auf3en- und Innenbereich
sehr gute Kontakte und konnten sowohl Fach-
besuchern als auch Endkunden unser gesamtes
OUTDOOR-Produktportfolio prasentieren. Durch
die verschiedenen Wetterlagen hatten wir die
Maoglichkeit, den Besuchern zu zeigen, was un-
sere Produkte bei Sonne, Wind und Regen leis-
ten koénnen. Nach aktuellem Stand sind wir bei
der nachsten OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. wie-
der mit dabei

Jan Van Moerkerke, Country Sales
Manager DACH, Corradi Srl:

,Es war bereits unsere zweite Teilnahme an der
OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. Wir hatten dieses
Mal mehr Besucher als 2018 bei uns am Stand
und sind daher sehr zufrieden mit der Entwick-
lung von OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. Wir kén-
nen uns eine erneute Teilnahme sehr gut vor-
stellen”

Ekkehard Kamp, Leiter Vertrieb, Caravi-

ta GmbH:

,Die Sonderschau OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING.
im Rahmen der Leitmesse INTERGASTRA hat
sich bereits zu einer wichtigen Leistungsschau
fur den Gastgarten in der Region DACH entwi-
ckelt. Inhaber von Eis-Cafés, Wirtsleute und Ho-
teliers sind begeistert, dass sie die Moglichkeiten
und Grenzbereiche von sinnvollem Sonnen- und
Wetterschutz erklart bekommen und sie diese
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Produkte in aller Breite anfassen konnen. Wir als
Firma CARAVITA sagen: Sehr gerne wieder! Wir
freuen uns auf 2022!"

Volker Schroder, Geschéftsfiihrer, Bahama
GmbH:

,Die INTERGASTRA war fiir Bahama ein guter
Erfolg. Die Idee der doppelten Prasenz von Ba-
hama in der Halle und im Freigeldnde auf der
OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. in Kombination
mit der ,Schirmallee” war ein Chance, die wir
gerne wieder nutzen werden/

Christian Thomas, SGF OUTDOOR Living |
Leiter, Warema Renkhoff SE:

,Das Konzept mit OUTDOOR. AMBIENTE. LI-
VING. ist voll aufgegangen. Wir hatten viele Be-
sucher, angefangen von wichtigen Gastrono-
men (ber Fachhandler bis hin zu privaten Inte-
ressenten. Die Messe INTERGASTRA wird auch
in Zukunft fur unsere Marken Warema und Ca-
ravita eine wichtige Plattform sein. Und da ist
OUTDOOR. AMVBIENTE. LIVING. genau der rich-
tige Schritt”

HELLA hat menr
aur dem Kasten!

Das neue Aufsatzelement TOP FOAM

Der Kasten macht den Unterschied!

HELLA bietet beste Dammwerte bei maximaler Flexibilitat.
Verschiedene Hbhen und Tiefen werden allen Einbau-
situationen gerecht und die exklusive Fensteranbindung
per Clipstechnik sorgt fiir exakte und einfache Montage.

www.hella.info

Andreas Husmann, Verkaufsleiter
Gastronomie & Hotellerie, Leiner GmbH:
JUnsere Gesamtkonzept kam bei den Besu-
chern sehr gut an. Wir hatten sehr gute Gespra-
che. Unsere Erwartungen an die Sonderschau
wurden Ubertroffen und daher kommen wir
beim nachsten Mal gerne wieder.”

Frank Reisenauer, Geschiftsfiihrer,
Shadesign GmbH:

,Furuns war es das erste Mal auf der OUTDOOR.
AMBIENTE LIVING. und wir waren alles in allem
mit der Resonanz sehr zufrieden. Es kamen Gas-
tronomen mit konkreten Anfragen auf uns zu
und sowohl bekannte als auch neue Fachhand-
ler, die von der Idee unsere Segelsysteme Gast-
rogdrten anzubieten, begeistert waren.

UIf Kattelmann, Geschiftsfiihrer, erwilo
Markisen GmbH:

,Unsere Sonnen- und Wetterschutzsysteme zei-
gen der Gastronomie und Hotellerie, wie man
zusatzliche Bewirtungsflichen im Aul3enbe-
reich schaffen kann. Die INTERGASTRA bietet

hier den idealen Rahmen, unsere Lésungen ei-
nem breitem Fachpublikum zum Start in die
Freiluftsaison zu prasentieren.” —

— .—
\1/ UBER OUTDOOR.
AMBIENTE. LIVING

OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. zeigt alles, was

die AuRengastronomie fir jede Wetterlage
bestmdglich nutzbar und komfortabel macht. Als
Pilotprojekt 2016 gestartet, fand die Sonderschau
OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING im Jahr 2018
erstmals statt — damals gemeinschaftlich auf

der INTERGASTRA und der nachfolgenden

R+T — Weltleitmesse fur Rollladen, Tore und
Sonnenschutz. Aufgrund der sehr guten Resonanz
des Fachpublikums wurde die OUTDOOR.
AMBIENTE. LIVING. vom 15. bis 19. Februar 2020
erneut im Rahmen der INTERGASTRA auf dem
Stuttgarter Messegeldnde veranstaltet. Die
ndchste Veranstaltung findet im Rahmen der
INTERGASTRA vom 19. bis 23. Februar 2022 statt.

Anzeige

H=LLA

Jalousien. Markisen. Roliladen.



SONNENSCHUTZ OUTDOOR

PERGOLEN VON HELLA BESCHATTEN GASTGARTEN IN ALLEN ERDENKLICHEN GROSSEN UND GRUNDRISSEN

Gastraume im Freien — ohne Limit

In den warmeren Monaten des Jahres, wenn die Bewirtung von Gasten von drinnen nach drau8en
verlagert wird, sind Terrasseniiberdachungen aufgrund ihrer Robustheit und Wetterfestigkeit

die perfekte Alternative zu Schirmen und Sonnensegeln. Pergolen sind nicht nur effizienter
Sonnenschutz, sondern schiitzen auch vor Regen und je nach Ausstattung auch vor Wind.

e

Optional kdonnen LED Beleuchtungen angebracht werden.

mmmmmm Um den Entwicklungen im Outdoor-
bereich zu folgen, hat Hella sein Lie-
ferprogramm mit innovativen Systemen erwei-
tert, die Indoor mit Outdoor verbinden. ,Alle
Produkte von Hella werden nach den Kunden-
wiinschen individuell angepasst und gefertigt”,
erklart Geschéftsfuhrer Christian Schaller.
,Ob das Produkt als solches, Gestellfarbe,
Stoffqualitdt, BaugroRe oder Montageart, wir
kdnnen uns der jeweiligen Architektur auf der
Terrasse oder dem Freisitz anpassen.
Da wir von der Produktentwicklung Uber den
Fertigungsprozess bis hin zur Qualitdtskontrol-
le und Lieferung alles aus einer Hand angebo-
ten wird, und wir mit qualifizierten Fachbetrie-
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ben zusammenarbeiten, kdnnen wir gutes De-
sign, Langlebigkeit und die optimale Funktion
der Produkte garantieren”, erklart Schaller.

Ventur oder Sintesi?

Elegant und funktional.

Das ideale Maf3 an Sonneneinstrahlung ist beim
Modell Ventur supereinfach zu steuern. Die be-
weglichen Aluminiumlamellen des waagrech-
ten Dachs erlauben nicht nur Halbschatten und
kiihlenden Luftzug, sondern auch auf Knopf-
druck wasserdichten Schutz bei plotzlichen Re-
gen. Eine weglaufende Gasteschar, die das Tro-
ckene oder gar das Weite sucht, sowie eine Ser-
vicemannschaft, die deshalb im Chaos versinkt,

sind mit der Ventur Geschichte. Das Modell Sin-
tesi ist der Klassiker, wenn eine textile Uberda-
chung bevorzugt ist.

Durchdachte Bauweisen

Das Lamellendach Ventur wurde von den Ent-
wicklern als bioklimatische Pergola mit beweg-
lichen Aluminiumlamellen und einem waage-
rechten Dach konzipiert. So bildet das Pergola-
System geschlossen einen wasserdichten Regen-
schutz, und kann bei Sonne, durch das Anstellen
des Lamellendaches, zusétzlich zum Schatten
einen kihlenden Luftzug realisieren, damit die
Stauwdrme unter dem Dach minimiert werden
kann. Mit den vertikalen Beschattungen Ventur
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Side und Ventur Side M kann das Pergola-Sys-
tem mit der ZIP-Technologie auch zusatzlich an
den Seiten geschlossen werden und so Wind-
geschwindigkeiten bis zu 70 km/h widerstehen.
Damit kdnnen die Terrassennutzer sich auch vor
der seitlichen Sonne stlitzen und ganz nebenbei
den Sichtschutz genieflen, wenn es gewiinscht
ist. Soll die Uberdachung aufgefahren werden,
bietet sich das Beschattungssystem Sintesi an,
das auch freistehend an Wanden oder Decken
montiert werden kann. Die raffbare Bespan-
nung bendtigt zusammengefahren 20% weni-
ger Platz als vergleichbare Modelle, und wird in
diesem Zustand durch ein formschdnes Regen-
schutzdach vor Wind und Wetter geschiitzt. Bei
nur 7° Gefdlle lauft das Regenwasser sicher tiber
das PVC-Tuch und durch die Verschraubungen in
den Pfostenprofilen nach unten ab.

Individuelle Konstruktion

und zeitloses Design

Die Gestaltungsmaglichkeiten sind vielfdltig, un-
zahlige Farben und Stoffe in zig Varianten stehen
zur Auswahl. Das geradlinige und zeitlose De-
sign integriert sich sowohl bei modernen Neu-
bauten als auch in Kombination mit historischem
Bestand. Sonderlosungen, die auf regionale Bau-
kultur und vorhandene Gegebenheiten Ruck-
sicht nehmen, sind méglich.

Gute Beratung darf man erwarten

Ob in Hamburg oder in den bayrischen Al-
pen, ob Ost- oder Stidwest-Terrasse, ob 40 oder
400 m? Hella unterstiitzt Kunden bei der Pergo-
lenplanung und liefert einen malsgeschneider-
ten Gastraum im Freien, der auf die individuel-
len Anforderungen in all ihren Facetten eingeht.
Die einfache Montage der Ventur oder Sintesi als
Einzelanlage oder die Kombination von mehre-
ren Modulen sind wichtige Features, die Bera-

Genius |

M

Micro13
Minimal und kompakt

Auch auf der Terrasse ist eine Montage in der Regel
ohne Probleme maglich.

Foto: Hella

Vier Sonnen- und Wetterschutz Anlagen sorgen fiir
zufriedene Gaste.

tung, Planung und Montage einfacher machen
..Wir wollen den Gastronomen mit unseren Pro-
dukten bei jedem Wetter eine Losung bieten, um
moglichst viel Zeit im Freien verbringen zu kon-
nen’, fasst es Schaller zusammen, ,deshalb bie-
ten wir mit der Kombinierbarkeit der einzelnen

BaugroBen (Ventur max. 4,5m x 6,2 m, Sinte-
si6m x 51m bzw. 55m x 7m) alle Méglich-
keiten, die eigene Gasteterrasse grol3zligig in der
gewdlinschten Dimension zu Uberdachen’, figt er
hinzu.

www.hella.info

Anzeige

Visit us at

Fensterbau Frontale

Foto: Hella

Micro13 ist das kleinste plissierte Insektenschutz-System,

. : : > S . 18-21 February 2020
sehr einfach zu installieren dank der magnetischen Fiihrungsschienen.

Hall 7 Stand 626

> Elegant und ergonomisch
> Perfekte Integration in Fenster Rahmen,

Rolldden und AuBenjalousien

> Sehr niedrige untere Fiihrungsschiene
> Nur 13mm tief

> Extra Profil! Fiir frontal Montage & den
Kunden schon montiert zu schicken

Follow us on:
Y
t]
FANDIS S.p.A. - Via per Castelletto 65/69 - 28040 Borgo Ticino (NO) Italy
info@geniusandblinds.com - www.geniusandblinds.com




SONNENSCHUTZ OUTDOOR

Kindertagesstatten zeigen, wie Spielflachen drauBen vor Sonne geschiitzt werden kénnen.

Sonnenschutz fur Spiel- und
Verweilplatze im Freien

Sonnenschutz ist seit Jahren ein groBes Thema. Denn ein Zuviel an ultravioletten Strahlen
schiadigt Haut und Augen. Besonders kleine Kinder sind hiervon betroffen. Sie benotigen
einen besonderen Schutz vor Sonne. Deshalb sorgen Kindergarten und zunehmend auch
Gastromiebetriebe immer haufiger dafiir, dass Spielflachen drau3en beschattet sind.

Sonnenschutz ist seit Jahren ein grofRes Thema. Denn ein Zu-

viel an ultravioletten Strahlen schadigt Haut und Augen. Beson-
ders kleine Kinder sind hiervon betroffen. Sie benétigen einen besonde-
ren Schutz vor Sonne. Deshalb sorgen Kindergarten und zunehmend auch
Gastromiebetriebe immer haufiger dafiir, dass Spielflichen drauflen be-
schattet sind. Markisenspezialist markilux konnte hier schon verschiedene
Einrichtungen von seinen individuell gestaltbaren Sonnenschutz-Systemen
flr grofe Freiflichen tGberzeugen.

196

,In Kindergérten, aber auch bei Spielpldtzen von Gastronomiebetrieben
geht es vor allem darum, groBe Spielfldchen wie Sandkdsten zu beschat-
ten, damit sich die Kinder maglichst lange bei jedem Wetter draufSen auf-
halten konnen”, weil3 Jan Kattenbeck, Leiter von,team project” bei markilux.
Er und sein Team kiimmern sich darum, Kindertagesstatten zu beraten, um
gemeinsam mit ihnen das AuSengeldnde zu planen, damit sie den fir ih-
ren Zweck passenden Sonnenschutz finden. Auch in der Gastronomie spie-
len beschattete Spielplatze mehr und mehr eine Rolle.
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Foto: Markilux



1 I 1
SATTLER =jii=

Anzeige

thinking highTEX ’ ’

Markisen nach MaR bieten Sonnenschutz
fiir jede Flachenform

Die Systeme mssen flexibel sein und sich leicht an die Situation vor Ort an-
passen lassen, und so sind bei den meisten Kindergdrten frei stehende Tra-
gersysteme gefragt, die man Uberall aufstellen kann. Ahnliche Konstellati-
onen ergeben sich auch in der Gastronomie. Und das nicht nur bei Kinder-
spielpldtzen, sondern vor allem wenn es darum geht ein schattiges Platz-
chen fir Gdste zu schaffen. Infrage kdme zum Beispiel das System,syncra’,
an dem Markisen befestigt sind, die entweder tiber Gelenkarme oder Gber
seitliche Schienen ein- und ausfahren. Denn so lieBe sich der Schattenwurf
mit einer oder mehreren Markisen frei gestalten.

Guter UV-Schutz ist beim Spielen

im Freien das A und O

Dabei ist fUr markilux ein hoher UV-Schutz aller Markisenttcher, die in ei-
nem Schwesterunternehmen am gleichen Ort gewebt werden, selbstver-
standlich. Fir Kinder sei dies besonders wichtig. ,Kinderhaut besitzt noch
nicht so viele Pigmentzellen, um den Farbstoff Melanin zu bilden, der vor
Sonnenstrahlen schitzt. Und auch die Augen sind gefdhrdet, da die Pupil-
len groRer und die Linsen klarer sind, weshalb mehr UV-Licht auf die Netz-
haut gelangt’, erklart Jan Kattenbeck. Fir die tiefer stehende Nachmittags-
sonne lassen sich deshalb einige der Systeme mit zusatzlichen Senkrecht-

ki tatten.
markisen ausstatten DESIGN

Markisenanlagen vom Profi planen SELECTOR
und aufstellen lassen

So lassen sich die Risiken, die mit Sonnenstrahlen verbunden sind, minimie-
ren und kontrollieren. Denn es kommt nicht nur auf den Schattenwurf an,
sondern auch die sichere Ausfiihrung.

www.markilux.com MIT DEM DESIGN
SELECTORIN
WENIGEN SCHRITTEN
ZUM LIEBLINGSSTOFF!

Die Suche nach dem richtigen Stoff ist nicht immer

Foto: Markilux

einfach - gut, dass Sie mit dem Design Selector
von Sattler das perfekte Tool zur Hand haben um
Ihren Kunden den Entscheidungsprozess einfacher

zu machen.

Wenn Sie den Design Selector auf lhrer Website
einbetten, bietet Innen das viele Vorteile. Welche
das sind, finden Sie auf:
www.world-of-sattler.com/design-selector

SATTLER
SUN-TEX

: o Y Ther / o . S T

A R L 3, :f"“-;' A
Auch bei den Gastronomieldsungen kann das Modell Syncra durch die freistehende ° YOUTUbe
Doppelmarkise punkten.

www.world-of-sattler.com
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SONNENSCHUTZ OUTDOOR

Der etwas andere Sonnenschutz

In den vergangenen Jahren hat sich das Shade als wirkliche Alternative zum klassischen Sonnenschutz
im privaten Bereich etabliert. Nun greifen auch immer mehr Entscheider aus der Gastronomie

und Hotellerie auf die Segelkonstruktion zu, um ihre Terrassen oder Gartenbereiche zu schiitzen.
Shade soll sich in jede Gebaude-Architektur einfiigen und setzt mit seinem minimalistischen

Design und der frei schwebenden Segelmembrane ein visuelles Highlight an jeder Fassade.

Das System ermdglicht eine Gesamt-

flaiche von beachtlichen 34,5 m* und
bietet gegeniiber Markisen und fest verspannten
Sonnensegeln ein. Die Membran wurde speziell
fur die hohen Anforderungen von Shade ent-
wickelt. Das Tuch ist sehr leicht, schimmelresis-
tent imprdgniert, absolut wasserdicht, schmutz-
abweisend und bietet mit einem Wert von UPF
50+ einen hohen Schutz gegen gesundheits-
schadliche UV-Strahlung. Die UV-Stabilisierung
sorgt dauerhaft fir hohe Reif3festigkeit und sat-
te Farben. Durch das Aufrollen des Segeltuches
kann eine mehr oder minder ausgeprdgte Blatt-
struktur im Tuch entstehen. Auf die Funktion und
die Qualitdt des Stoffes hat dies keinen Einfluss.
Der Blattstruktur-Effekt verringert sich nach einer
kurzen dauerintensiver Sonnenbestrahlung.

Die Funktion: So einfach wie genial
Die Tuchwelle ist das Herzstick. Das Aufrol-
len des Segels und die erforderliche Tuchspan-
nung sind auf einfache Weise kombiniert. Wird
das Segel von der Tuchwelle abgewickelt, wer-
den durch die Rotation der Seilkegel die Spann-
seile aufgewickelt. Spannseil und Segel bleiben
dabei in jeder Position gespannt. Die Bedienung
ist denkbar einfach: innerhalb von Sekunden
ldsst sich das Twister-Segel selbstandig ausrol-
len, ebenso rasch und kraftschonend verlauft das
Einrollen mittels Bedienseil, welches sich im An-
schluss ganz einfach fixieren lasst. Das Segel ist
auch mit Motorantrieb erhdltlich.

Beliebig erweiterbar

Durch das 2019 eingefiihrte ,modulare” System”
stehen nahezu grenzenlose Kombinationsmog-
lichkeiten mit dem Sonnen-Segel zur Verfligung.
Darliber hinaus lasst sich das Segel an nahezu
jeder Fassade montieren. Auch eine freistehen-
de Version ist mit dem Shade Cube oder Shade
Frame moglich. Auf Wunsch kann das Tuch mit
einem individuellen groB3flachigen Druck verse-
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werden, und lasst so groBe Anlagenbreiten zu.

Foto: Shadesign

Auch Sonderkonstruktionen wie hier auf dem Schiff
sind kein Hexenwerk.

hen werden, so dass es sich perfekt in das Ge-
samtkonzept des gastronomischen Betriebs in-
tegrieren lafst.

Sicher ist sicher

Last but not least kann das CE-zertifizierte SHADE
durch seine wasserdichte Membran auch als Re-

genschutz eingesetzt werden, so bleiben die Gds-
te jederzeit bestens geschiitzt. Beim Wasserstest
nach DIN EN 1933 hat das Twister-Segel den erfor-
derlichen Wert fir die Leistungklasse 2 (56 | min/
m?, Schwerer Landregen) mit tiber 120 | min mehr
um als das doppelte Gberschritten.

www.shadesign.de
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NEUES SCREENGEWEBE VON SERGE FERRARI

Eleganter

Sonnenschutz

Soltis Touch ist ein dekoratives und leistungsstarkes
Gewebe, dessen Name Programm ist. Das erste,
gewebte Screenmaterial von Serge Ferrari fiir

den innenliegenden Sonnenschutz iiberzeugt

hier vor allem durch seinen sehr natiirlichen

Look: Das Ergebnis einer vollkommen neuen
Webtechnologie, bei der verschiedene

Materialien und Farben kombiniert werden

und dem Screen ein besonderes Erlebnis von
natiirlichem Griff und Anmutung verleihen.

mmmmmm Eine gute Raumgestaltung erfordert

eine umfassende Betrachtungsweise
und Berlicksichtigung vielfaltiger Aspekte. Um ein
sehr hohes Komfortniveau zu erreichen und eine
behagliche und einladende Atmosphare zu schaf-
fen, sollten die Innenrollos oder -jalousien sowohl
den Eintrag von Warme- und Tageslicht regulie-
ren, als auch wesentlich das Gestaltungskonzept
unterstlitzen. Screengewebe missen dabei im-
mer strengere technische Normen erfillen, unter
anderem in Bezug auf die Wéarmeregulierung, die
Energieeffizienz von Gebduden, die Qualitat der
Innenluft sowie die Brandsicherheit. Und sie soll-
ten auch den personlichen Stil der Bewohner zum
Ausdruck bringen und aktuelle Trends widerspie-

Soltis Touch ist in 28 Dessins erhaltlich und
charakterisiert durch seine mehrfarbige Webung.
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geln. Die dsthetische Dimension von technischen
Geweben (hochwertiger Griff, breite Farbpalette)
ist ein entscheidendes Moment, um Innenrdume
zu schaffen, in denen man sich wohlfiihlt. Ein As-
pekt, der vom Serge Ferrari Team mit ganz beson-
derem Augenmerk behandelt wurde.

Neues Screen-Material

Wahrend des Webens wird in das mehrfarbige
Webmuster aus bis zu 4 Faden ein Rohgarn ein-
gearbeitet, das eine sehr raffinierte und markan-
te Oberflache schafft. Soltis Touch wurde spezi-
ell fir den innenliegenden Sonnenschutz entwi-
ckelt, wobei es in verschiedensten Anwendungen
wie Rollos, Vertikaljalousien oder Flachenvorhan-
gen eingesetzt werden kann. Es ist in einer Viel-
zahl von natirlichen, vitalisierenden oder beru-
higenden Tonen erhdltlich, die vielfdltigsten Ein-
richtungsstilen gerecht werden. Soltis Touch ist
das erste gewebte Screenmaterial im Soltis-Pro-
gramm von Serge Ferrari und in zwei Breiten (180
und 270 cm) und drei Offnungsgraden erhaltlich:
1%, 3% und 5%.

Das Komfortplus fiir

vielfaltigste Anforderungen

Neben seinem gestalterischen Charakter unter-
stlitzt Soltis Touch auf vielschichtigen Ebenen den
Komfort im Raum und sorgt zudem fiir einen ho-
hen Brandschutz:

Der dekorative Look bietet ein breites Spektrum an Einsatzmaglichkeiten:
von Living iiber Gastro/Hotel bis zu Biiroanwendungen.

= Blendschutz: filtert das nattrliche Licht fur
besseren visuellen Komfort im Innenraum

— Transparenz: exzellente Sicht nach draufen

= Thermischer Komfort: Reduktion des solaren
Eintrags, um innen die Temperaturen auch im
Sommer stabil zu halten und den Einsatz von
Klimatechnik zu minimieren

= Akustische Absorption: zur Reduzierung des
Nachhalls und Verbesserung der Raumakustik

— Hervorragende Bestdndigkeit gegen Knittern
und Rissbildung

= Brandschutzklassifizierung Euroclass B-s2,d0
nach EN13501-1

— Hochwertiges Design: raffinierte Webeffekte
mit einem besonderen, natlrlichen Look und
attraktiven Farbkombinationen: soft, puristisch
und vitalisierend.

Vier aktuelle Farbwelten

Soltis Touch ist in insgesamt 28 Farbvarianten er-
haltlich und bietet sowohl weiche Farbnuancen
als auch markante Dessins, die speziell fir jede
der vier Farbwelten Kreativ, Belebend, Pur und Ele-
gant entwickelt wurden. Mit ihrem scharfen Blick
fur Neuentwicklungen und aufkommende Trends
hat die Textildesignerin Anne Emery, Mitbegriin-
derin der Stilberatung Aujourd’hui Ou Mardi, zu-
sammen mit Serge Ferrari die Farbkollektionen fir
Soltis Touch entworfen. -

www.sergeferrari.com
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SONNENSCHUTZ OUTDOOR

Die zusatzlich verfiigharen Lumera 3D Stoffe empfehlen sich durch die erweiterten
optischen Effekte.

Die CBA-Technik geht noch einen Schritt weiter — spinndiisengefarbtes Markenacryl
als Filament-Garn soll fiir schone optische Effekte im Markisentuch sorgen.

Darf es ein wenig griner sein?

Zur optimalen Beurteilung konnen Sattler Sonnenschutz- oder Gartenmobelstoffe in verschiedenen
realen Szenen betrachtet werden. So bekommt man einen ersten Eindruck, wie der gewahlte Stoff auf

der Markise wirkt. In vier einfachen Schritten kann man so vergleichen, aussuchen und anfragen.

‘Sattier Gartenmobetstoffe L Wit £

Mibelbenug, Tierkissen: Art. 321 43 7 - moss 2 >

e =
e o == bt

Die Farbkombination von Markisenstoff und Gartenmabel sollte nicht unterschatzt
werden und ist oft das entscheidende Detail zu Mithewerbern.
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So kann z. B. auch der Endkunde einen guten Eindruck bekom-

men, wie der gewahlte Lieblingsstoff von Sattler auf seiner Mar-
kise oder den Gartenmobeln wirkt. Voraussetzung dafir, ist die Einbindung
des Design Collectors in die eigene Homepage des Fachhandlers, damit der
Endkunde den Konfigurator benutzen kann. Fir die Integrierung des Design
Collectors in die eigene Homepage des Fachhandlers gibt es entsprechen-
de Format-Anpassungen fur eine nahtlose Implementierung, bei der sich
die Kollektion immer auf dem aktuellen Stand befindet.

Verkaufsférderung und Beratungskompetenz

Ob sonntags auf der Couch oder beim Fachhdndler in der Ausstellung,
durch den einfach zu bedienenden Konfigurator bekommt der Kunde sehr
schnell einen ersten Eindruck, wie seine neue Markise oder die Neubespan-
nung aussehen kann. Die Méglichkeit, konfigurierte Szenen zu vergleichen,
macht zudem die Entscheidungsfindung einfacher. Ob einfarbig oder Strei-
fen oder die Suche nach verschiedenen Qualitaten, die Suche wird einfach
und kann als PDF gespeichert oder ausgedruckt werden. Das so generierte
PDF wird mit Logo und Kontaktdaten des jeweiligen Fachbetriebes verse-
hen. Damit kdnnen gleich zwei Fliegen mit einer Klappe geschlagen wer-
den, zum einen um das attraktive und emotionale Thema Stofffarbe auf der
Fachhandler-Homepage zu spielen und zum anderen den Konfigurator als
professionelles Beratungstool im Kundengesprach in der Ausstellung oder
beim Kunden auf der Terrasse zu nutzen.

GLASWELT | 032020
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Sattler Markisenstofie
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Mit einem Klick kann die Farbe des Markisentuchs in der gewahlten Kollektion
gedndert und bei Bedarf als PDF gespeichert und/oder ausgedruckt werden.

World of Sattler Kollektion

Die neue Kollektion im Flexbook ist die Einladung auf eine Reise in eine
Welt schillernder Vielfalt, faszinierender Farben und unvergesslicher Eindri-
cke. Unsere Umgebung aus Licht und Farben pragt unser Leben und un-
ser Wohlbefinden. Mit dem Design Collector kann sich der Endkunde die
Welt der Sattler-Stoffe nach Hause holen und sein ganz personliches,Wohl-
flihlambiente” gestalten. Bei Sattler kommen nur die Materialien zum Ein-
satz, die auch den hartesten Wetterbedingungen standhalten. Daher ver-
wende man das beste Outdoor Garn: SpinndUsengefdrbtes Markenacryl ist
extrem witterungsbestandig und durch und durch gefdrbt bis in die letzte
Faser. Mit der CBA-Technik geht man noch einen Schritt weiter — spinndi-
sengefdrbtes Markenacryl als Filament-Garn soll firr schone optische Effekte
im Markisentuch sorgen. Mit den Qualitdten Elements, Lumera und Lume-
ra 3D wird eine breite Auswahl an Qualitdten und Dessins angeboten. Die
Qualitdt 370XL Groove bietet aber auch eine Auswahl an Streifen und Solids
aus spinndisengefdrbtem Polyester an, bei welchen auch noch nach Jah-
ren die Farben ihre Brillanz behalten.

Auch bei der Suche nach wasserdichten Geweben kann geholfen werden.
Mit Polyplan Bright und Pergola Opaque stehen PVC-beschichtete Gewe-
be flir den gewiinschten Anwendungsfall zur Verfligung. Aber auch in Acryl
gibt es wasserfeste Stoffe, die trotzdem den textilen Charakter bewahren.
Zum Beispiel All Weather, fir den Einsatz bei Wetterkapriolen gedacht, oder
Reflect, wenn es etwas Besonderes sein soll.

Die Kombination macht es aus

Die Erfolgsgeschichte, der im Design Collector wahlbaren von Outdura Out-
door-Mébelstoffen, begann In den spdten 1990er-Jahren in den USA. Mit
hohen Qualitatsanspriichen und Know-how hat sich die Marke, mit Sitz in
North Carolina, zu dem entwickelt was sie heute ist: Einem der fiihrenden
Anbieter fir Outdoor-Mobelstoffe. Die Marke Outdura vereint beste Qualitdt
mit anspruchsvollen Dessins und ldsst dabei keine Wiinsche offen.
Die Stoffe sind aus 100 % spinndiisengefarbtem Markenacryl gefertigt und
garantieren hervorragende technische Eigenschaften hinsichtlich Licht-
und Farbechtheit, UV-Bestdndigkeit und Strapazierfahigkeit. Farblich abge-
stimmt auf den Markisenstoff ein weiteres starkes Verkaufsargument.
www.word-of-sattler.com
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Architektur in einem System und
bestechen durch schlichte Eleganz.

I GroBe Variantenvielfalt
I Effiziente Nutzung auch bei starkem Wind
I Hohe Widerstandsfahigkeit
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fir eine optimale
Tuchspannung.
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SONNENSCHUTZ OUTDOOR

Behagliche Warme: Infrarot-
Heizstrahler flUr den Aulsenbereich

Mit innovativen Heizsystemen
kann der Aufenthalt der Gaste
im AuBBenbereich unkompliziert
verlangert werden. Infrarot-
Heizstrahler sind sowohl in
Gastronomie als auch Hotellerie
sehr beliebt, in zahlreichen
Terrassendachern, Markisen oder

Schirmen sind sie bereits integriert.

Ihr Vorteil gegeniiber Heizpilzen,

die vielerorts bereits verboten sind,

liegt auf der Hand: Sie nehmen
keinen wertvollen Platz weg.

Auch nachtrdglich kénnen Infrarot-

Heizstrahler an Wand, Dach, Terras-
sendach, Pergola, Markise oder Schirm mon-
tiert werden. Sie heizen umgehend auf Knopf-
druck und strahlen eine besonders angenehme
Warme aus, da die Infrarot-Technik den Grof3teil
der Energie direkt in Strahlungswédrme umwan-
delt. So kommt die Wdrme punktgenau da an,
wo sie erwiinscht ist. Und das vollkommen ge-
rausch- und geruchslos — bei geringem Energie-
verbrauch.

Fiir jede FlachengroBe findet sich das passende Modell.
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Mit Infrarot-Heizstrahlern herrschen im AuBenbereich stets angenehme Temperaturen.

Wetterfeste L6sungen

Tansun bietet als Spezialist auf diesem Gebiet
unter anderem wetterfeste Outdoor-Terrassen-
strahler an, die auf unterschiedliche Anforderun-
gen zugeschnitten sind. Das Modell Miami eig-
net sich als kompakter Heizstrahler fir kleine Fla-
chen — beispielsweise fir mobile Theken. Son-
nenschirme und Markisen lassen sich optimal
mit dem Modell Rio ergdnzen. Hier iberzeugt
ein modernes Design mit einer starken Leis-
tung in einer leichten Konstruktion. Rio Grande
dsst stilvolle Komfortzonen entstehen. Das Pra-
zisionsmodell ldsst sich mit zeitlosen Gehduse-
farben muhelos in jede Umgebung integrie-
ren. Dank der innovativen Soft-Light-Technolo-
gie sorgt das Modell St. Tropez neben angeneh-
mer Wdrme auch fiir ansprechendes halbdunkles
Licht, welches durch eine dezente Lichtabgabe
bewirkt wird. Besonders robust zeigt sich die L6-
sung Sorrento. XL-Reflektoren und ein seitlich
perfekt geliftetes Gehduse pradestinieren dieses
Modell vor allem fiir den gehobenen Gastrono-
mie-Bereich. Die Serie Monaco ist nahezu baug-
leich, hier sind jedoch die Reflektoren und Heiz-
rohren mit einer zusatzlichen Farbschicht tber-
zogen, wodurch die Helligkeit der Lichtabgabe
weiter reduziert wird. Den allerhochsten Ansprii-
chen wird Primus gerecht, der optisch mit den

Baustilen groRziigiger Gastronomie-Terrassen
harmoniert. Dariiber hinaus bietet man eine Viel-
zahl mobiler Varianten an.

Passendes Zubehor inklusive

Passend zu den Infrarot-Heizstrahlern ist eine
breite Auswahl an Zubehér erhéltlich, mit dem
sich die Lésungen optimal montieren, besser
steuern oder nahezu automatisiert bedienen las-
sen. Auch in diesem Segment setzt TANSUN auf
die perfekte Kombination aus robuster und inno-
vativer Technik.

www.tansun-europa.com

Der niedrige Energieverbrauch der Infrarot-
Heizstrahler ist ein zusatzlicher Pluspunkt.
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Windschutzanlagen sorgen vor allem an der See dafiir, dass Wind den Aufenthalt auf
der Terrasse nicht triibt, und Sand und Nasse fernbleiben.

GUT GESCHUTZT VOR ZUGLUFT

Die Larmbelastigung wird durch die Glasscheiben in beiden Richtungen reduziert.

Geschaftsnachbarn werden weniger belastigt, und der Gast bekommt weniger mit.

Windschutzsysteme: Schatfen
Sie mehr Terrassenkomfort

Auf bestandiges Wetter ist in unseren Breitengraden schon langst kein Verlass mehr - auf

die unterschiedlichsten Wetter-Kapriolen hingegen schon. Es ist mehr als argerlich, wenn die
AuBenplatze in der Gastronomie und Hotellerie trotz trockenen Wetters nicht genutzt werden,
da es viel zu windig ist. Spezielle Windschutzanlagen bieten hier eine praktikable Losung.

s Ein gut geplantes Windschutzsystem
verldngert zuverldssig die Nutzung
der AuBengastronomie. Die Investition amor-
tisiert sich so innerhalb sehr kurzer Zeit durch
mehr Offnungstage und -stunden, sowie einer
optimalen Nutzung wahrend der gesamten Out-
door-Saison, teilweise sogar ganzjahrig.

MafBanferigung oder Standard

Windschutzanlagen werden malgeschneidert
und exakt auf die baulichen Gegebenheiten so-
wie Anforderungen des jeweiligen Betriebes ab-
gestimmt. Die Windanlagen fiir die Gastronomie
sind aus Sicherheitsglas und Aluminium gefer-
tigt. Die Modelle sind dabei ebenso vielfdltig wie
die Betriebe, bei denen sie installiert werden. Sie
werden sowohl farblich als auch in puncto De-
sign an den Hauptbetrieb angepasst, so dass ei-
ne Einheit entsteht.

Gasten wird durch die Abgrenzung das Gefiihl
von Behaglichkeit vermittelt, was durch den

032020 | GLASWELT

Larmschutz, der bei der Installation zusétzlich
geschaffen wird, verstarkt wird. Ein weiteres Plus:
Die Windschutzanlagen kénnen als Werbetrager
mit Signalwirkung fungieren. Besser und unkom-
plizierter kann man kaum auf den Betrieb und
den dazugehorigen Aufenbereich aufmerksam
machen.

Befestigungsmoglichkeiten

Windschutzanlagen werden  objektabhdngig
entweder mobil aufgestellt, fest auf dem Boden
verschraubt oder im Erdreich befestigt. Schon in
der Planung wird die jeweils optimale Befesti-
gung der Windschutzwénde festgelegt. Hohen-
unterschiede kénnen ausgeglichen werden und
die Elemente sind stabil miteinander verbunden.
Da das gesamte Befestigungsmaterial fur die
Windschutzelemente viele Jahre dem standig
wechselnden Wetter und teils sehr extremen
Beanspruchungen ausgesetzt ist, werden aus-
schlieBlich korrosionsfreie Materialien verwen-

det. Das schafft eine hohe Langlebigkeit der Pro-

dukte und verhindert dauerhaft optische Ein-

schrankungen durch Korrision.
www.terrassenprofis.de

Die Winschutzlosungen sind stabil, robust und wetter-
besténdig. Sie kdnnen bei Bedarf eingefahren werden.
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SONNENSCHUTZ OUTDOOR

Outdoor ist aus dem Gastronomie-
bereich nicht mehr wegzudenken

Schon auf der R+T 2015 konnte man eine deutliche Entwicklung im Bereich von Lamellendachern
und anderen Outdoorprodukten feststellen. Mit der INTERGASTRA und der R+T 2018 hat

das Thema Outdoor Living dann richtig Fahrt aufgenommen. Griinde genug warum die
OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. powered by R+T auch 2020 im Rahmen der INTERGASTRA
stattgefunden hat. Die GLASWELT hat mit dem Macher der Sonderveranstaltung gesprochen.

GLASWELT _ R+T meets Gastronomie auf der INTERGASTRA konnte man
es nennen, wenn man es auf den Punkt bringen will. Was erwartete die Be-
sucher im Rothauspark?

Sebastian Schmid _ Auf der Sonderschau,OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING
konnten die Besucher verschiedenste innovative Sonnen- und Wetterschutz-
systeme flr die AuBengastronomie — von Markisen, Gber Sonnenschirme
bis hin zu Terrassenddchern mit vielfaltigem Zubehor erleben. Insbesonde-
re Hoteliers und Restaurantbesitzer haben sich im Rothaus Park des Stutt-
garter Messegelidndes von den unterschiedlichen Uberdachungs- und Be-
schattungsmaoglichkeiten im Freien Uberzeugen kénnen. Namhafte Herstel-
ler zeigten ihre hochwertigen Produkte, die direkt vor Ort auf Herz und Nie-
ren geprift werden konnten. OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. zeigte einfach
alles, was die AuBengastronomie und Hotellerie fiir jede Wetterlage best-
moglich nutzbar und komfortabel macht.

GLASWELT _ Wie sehen Sie die Weiterentwicklung der Sonderausstellung
fiir die Zukunft?

Schmid _ Wir setzen uns vor allem nicht unter Druck. Die Sonderschau
OUTDOOR. AMBIENTE. LIVING. ist ein klassisches Projekt, welches gemein-
sam mit der Branche ins Leben gerufen wurde und mit dieser auch weiter-
entwickelt wird. Die Weiterentwicklung hangt letztlich auch vom Erfolg der
Aussteller ab. Wir erhoffen uns natirlich mit dem Ausbau des Themenbe-
reichs und der belegten Fldche den bisherigen Erfolg fortschreiben zu kon-
nen. Ferner wiinschen wir uns dann besucherseitig positive Synergien zur
R+T im Februar 2021. Grundsatzlich ist das Projekt aber auch zur INTERGAS-
TRA 2022 geplant. Wir denken langfristig, und freuen uns die Veranstaltung
in den kommenden Jahren weiter entwickeln zu dirfen.

GLASWELT _ 2018 gab es ja schon eine Sonderausstellung zum Thema
Outdoor. Wie war die Resonanz der Gastronomen?

Schmid _ Wir haben den Themenbereich bereits zur INTERGASTRA 2016 im Au-
Renbereich mit einer kleinen Sonderschau getestet. Wir hatten somit fiir 2018
bereits einige Erfahrungen gesammelt und diese in das ausgebaute Konzept
einflieRen lassen. Zudem haben wir natirlich von der kurz danach stattfinden-
den R+T - Weltleitmesse flir Rollladen, Tore und Sonnenschutz profitieren kén-
nen. Wir haben die Synergien genutzt und ein gemeinsames Format auf die
Beine gestellt. Das Feedback hat dann gezeigt das wir den Puls der Zeit getrof-
fen haben.

GLASWELT _ Wie sind die Reaktionen der Besucher, wenn eine AuBenaus-
stellung im Februar stattfindet?
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Sebastian Schmid ist Abteilungsleiter der Technologiemessen bei der Messe
Stuttgart, und seit iiber 10 Jahren verantwortlich fiir die R+T. Er sorgt maBgeblich
fiir die strategische Weiterentwicklung seiner Messethemen im In- und Ausland

Schmid _ 2018 hatten wir natlrlich ideale Rahmenbedingungen. Innerhalb
eines Monats haben sowohl die INTERGASTRA als auch die R+T in Stuttgart
stattgefunden. Schon aus logistischen Gesichtspunkten haben sich hier fr
die Aussteller viele Vorteile ergeben. In der diesjahrigen Auflage fokussieren
wir uns vor allem auf den Besucher, und die Synergien welche sich daraus
auch fur die im kommenden Jahr stattfindende R+T ergeben. Unsere Aus-
steller haben eigens fir die Sonderschau bereits die Mdglichkeit potentielle
Kunden zur ndchsten R+T einladen zu kénnen. Des Weiteren laden wir die-
ses Jahr auch gezielt das Fachhandwerk aus der Region ein, um sich tiber die
aktuellen Outdoor Trends informieren zu kdnnen.

GLASWELT _ Was passiert 2021 auf der R+T. Was darf man dort im Bereich
Outdoor auf dem Messegeldnde erwarten?

Schmid _ Erfreulicherweise ist die R+T 2021 in nahezu allen Hallen bereits
komplett ausgebucht. An der weiterhin gestiegenen Nachfrage zum Thema
,OUTDOOR" kdnnen wir bereits schon jetzt festhalten, dass dies eines der
Leitthemen auf der kommenden Messe sein wird. Das Herzstiick fiir diesen
Themenbereich wird dann wie bereits 2018 die Halle 6 sein. Die Besucher
kénnen sich hier auch auf den ein oder anderen Neuaussteller freuen. Wir
werden fUr alle Bereiche breit aufgestellt sein, und uns als wichtigster Bran-
chentreffpunkt und einer Weltleitmesse entsprechend prdsentieren.

Das Interview fiihrte GLASWELT Redakteur Olaf Végele
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VERBANDE SONNENSCHUTZ

FORDERUNG FUR MEHR KLIMASCHUTZ UND GEGEN RESSOURCENVERBRAUCH
Intelligenter Sonnenschutz muss noch starker gefordert werden!

Regierungsprogramm lassen hoffen, bereits laufende Férderungen ebenfalls.
Doch Experten sind sich einig: Es geht nicht nur um die sauberste Energie,
sondern vor allem um jene, die eingespart werden kann. Dabei riickt auch in
unseren Breitengraden der Kiihlaufwand im Sommer zunehmend in den Vor-
dergrund. Der Bundesverband Sonnenschutztechnik fordert daher noch mehr
Unterstiitzung fiir passive Technologien wie dynamische Sonnenschutzsyste-
me. Das Bekenntnis, dass es zusétzliche Mittel fiir den Klimaschutz geben soll,
ist im Regierungsprogramm klar enthalten. Wieviel an Investitionen tatsach-
lich getatigt werden wird, ist zwar noch offen, Gebdude sollen jedenfalls nach-
haltig und energiesparend beheizt, gekiihlt, gebaut und saniert werden.

Was beweglicher Sonnenschutz dazu beitragen kann, zeigt eine Studie des In-
stituts fiir Gebdudetechnik und Energie der Hochschule Luzern. Die Simulati-
onsergebnisse belegen die bedeutenden Auswirkungen des Klimawandels auf
den Energiebedarf und die Behaglichkeit in Gebduden: Dieser kann durch in-
telligente Beschattung auch bei Abwesenheit der Bewohner um bis zu 95%
bzw. 600 bis 800 W/m? reduziert werden. Demnach reduziert sich der Heiz-
wérmebedarf um 20-30%, wahrend der Energiebedarf fiirs Kiihlen hinge-
gen exponentiell ansteigt. Behagliche Temperaturen in den Innenrdumen wer-
den nur durch optimale Nutzung des Sonnenschutzes und einer geniigenden
Nachtauskiihlung der Gebdude gewahrleistet werden kénnen. Die Automati-
sierung dieser Systeme und der Gebdudeentwurf, insbesondere die Fenster
(Qualitat, Ausrichtung, Fliche, Offnungsméglichkeit, Beschattung usw.) wer-
den eine zentrale Rolle hinsichtlich der Behaglichkeit und der Robustheit ge-
geniiber dem Klimawandel spielen. Johann Gerstmann, Sprecher des Bundes-
verbandes Sonnenschutztechnik in Osterreich: ,Endlich haben auch die Poli-
tiker in einigen Bundeslandern erkannt, dass beweglicher Sonnenschutz wie
Raffstore, Rollldden und Markisen eine bewdhrte und ausgereifte Technolo-
gie zur Vermeidung eines zusatzlichen Energiebedarfs ist. Variabler Sonnen-
schutz, der einerseits solare Energie in der Heizperiode nutzt und andererseits
vor Uberwdrmung schiitzt, sollte bundesweit geférdert werden!” Das Uber-
warmungsrisiko nimmt mit der Gebaudedichtheit, der Effizienz der Warme-
dédmmung und dem Flachenanteil an siidorientierten Fenstern zu. Gerstmann:
,Deshalb ist es das Gebot der Stunde, durch ganzheitliche passive MaBhahmen
den Innenraumkomfort zu sichern und die beim Heizen eingesparte Energie
nicht in anderen Bereichen teilweise wieder zu vergeuden!” Wer klimagerecht
planen und bauen méchte, muss in seine Uberlegungen ausreichend Beschat-
tung und natiirliche Belichtung genauso miteinbeziehen wie gute Warmedam-
mung. Das bedeutet, beim Energieeinsparen darf nicht langer vorrangig die
Heizenergie im Zentrum stehen. Vielmehr muss die Planung so gut sein, dass
keine Nachriistung von Klimageraten und -anlagen im Wohnbau (ausgenom-
men in klimatisch exponierten Lagen) erforderlich ist, und der Energiebedarf
fiir Beleuchtung durch gezielte Nutzung von Tagelicht mdglichst niedrig ge-
halten wird. Durch passive MaBnahmen ist es mdglich, Kiihllasten im Wohnbau
fast zur Génze zu vermeiden und im Nicht-Wohnbau so gering wie méglich zu
halten. Zu den passiven MaBnahmen zahlt die tempordre Reduktion der direk-
ten Sonneneinstrahlung tiber transparente Flachen durch variable AuBenbe-
schattung, die Auskiihlung der Speichermassen durch effektive Nachtliiftung,
aber auch die Warmed@ammung der opaken Gebaudehiille, sowie die Redukti-
on innerer Lasten durch energieeffiziente Gerédte und eine Optimierung der Ta-
geslichtnutzung. Dariiber hinaus spart ein auBenliegender Sonnenschutz {iber
20 Jahre gerechnet, ca. das 60fache seines CO,-FuBabdruckes ein — die sola-
ren Gewinne fiirs Heizen noch gar nicht eingerechnet. Das Land Tirol, die Stadt
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Der Energieeintrag durch die Sonne kann durch intelligente Beschattung auch bei
Abwesenheit der Bewohner um bis zu 95 % bzw. 600 bis 800 W/m’ reduziert werden.

Wien und das Land Niederdsterreich haben das bereits erkannt und fordern
variablen Sonnenschutz als passive MaBnahme zur Vermeidung sommerlicher
Uberwarmung - vor allem in der Sanierung, aber auch im Neubau.

www.bvst.at

Anzeige

Reflexa

Zuhause Wohnfuhlen

Stand 7-504 Halle 7
18.03.-21.03.2020
Messe Niirnberg

FENSTERBAU
FRONTALE
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SONNENSCHUTZ RAFFSTOREN

FOLGNER TECHNIKTAGE

Alles neu

macht der Mai

Mit einem inspirierenden Informationsprogramm,
mit vielen News zu innovativen Markt- und Produkt-
entwicklungen sowie einem Impulsvortrag zum
Thema Personlichkeitsanalyse lddt Folgner Kunden
und Interessierte am 7. Mai einmal mehr zu einem
spannendem Techniktag nach Bad Aibling ein.

o Mittlerweile im vierten Jahr hat sich

der Techniktag schon zu einer kleinen
Tradition entwickelt. Und traditionell und Folg-
ner like ist beim Techniktag auch der Blick in an-
dere Bereiche, um den Teilnehmer einen guten
Rundumblick bieten zu kénnen.

Qualitat von A-Z

So gibt Antonio Marucci, bekannter Trainer und
Coach, einen wissenswerten Einblick in die Per-
sonlichkeitsanalyse und Potentialentwicklung.
Entscheidungsfindung, Einschatzung des Selbst-
und Fremdwahrnehmung, Gesprdchscoaching
fUr schwierige Situationen sowie das selbstsi-
chere Auftreten durch die eigene Personlichkeit
sind dabei spannende Themen. Sebstian Folg-
ner wird die Weiterentwicklungen und Neuhei-
ten bei den innovativen Zip-Screens und den er-

Mit mehr als 20 Jahren Erfahrung als Geschiftsfiihrer eines Rollladen-
und Sonnenschutzunternehmens kennt Antonio Marucci die Branche

wie kein anderer Trainer und Coach.

SRS

Bernd Folgner und Sebastian Folgner laden am 7.Mai zum Folgner

Techniktag nach Bad Aibling ein. Die Besucher erwartet ein spannendes
Programm und viel Kommunikation und Austausch unter Kollegen.

folgreichen FORSA-Raffstoren prdsentieren. Bei-
de Produktgruppen haben sich in den letzten
beiden Jahren zum Bestseller entwickelt und
bieten mit vielen technischen Finessen und In-
novationen weiterhin ein groles Wachstum-
spotential im Markt. Geschatzt wird hier das un-
glaublich marktgerechte Angebot. Insbesondere
die PreMo-Baureihen mit vormontierten Raffsto-
reldsungen sind hoch geschatzt. In Kombination
mit dem hohen Qualitdtsstandard Made in Ger-
many, dem Folgner Nachhaltigkeitsversprechen
und hochster Energieeffizienz bei der Fertigung
sowie der 2-wdchigen Liefergarantie bietet Folg-
ner seinen Kunden einen groRartigen Mehrwert.

Verkauf als wichtige Komponente

Um die richtige Beratung und den Verkauf von
Screens geht es bei dem Vortrag von Stephan

Foto: Folgner

Martens, Sunconfex. Er zeigt was im Verkauf
zahlt, welche Screen-Typen es gibt und mit wel-
chen technischen Eigenschaften diese punkten.
Die aktuellen Entwicklungen im Bereich der Mo-
torisierungskonzepte und von Smart Home pra-
sentiert Oliver Schopf vom Marktfihrer Somfy.
Die smarte Sonnenschutzreise in die Zukunft
zeigt die grofRartigen Chancen und den Mehr-
wert, den dieses visiondre Thema den Fachbe-
trieben bietet und wie diese Chancen profitabel
umgesetzt werden kdnnen.

Netzwerken steht ganz oben

Mit den Techniktagen 2020 bietet Folgner wieder
einmal mehr eine innovative Informations- und
auch Networking-Platform mit viel Input und In-
spiration flr seine Kunden.

www.folgner-rolladen.de

Die Voraussetzungen am Firmensitz in bad Aibling sind stimmig, neben einer sauber strukturierten
Produktion, finden sich im Ausstellungszentrum des Unternehmens alle Produkte, die produziert
werden.
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ROLLADEN SONNENSCHUTZ

VALETTA SETZT AUF SINNVOLLE KOMBINATION VON MECHANIK UND ELEKTRONIK

Komplette Sicherheit — smart geldst

Eine aktuelle Studie des Instituts fiir Wissenschaft und Forschung der Sicherheitsakademie
des Bundesministeriums fiir Inneres bestatigt: Das subjektive Sicherheitsgefiihl der
Osterreicherinnen und Osterreicher ist seit 2016 wieder deutlich angestiegen. 93 % von ihnen
fiihlen sich sicher. Dieses Sicherheitsgefiihl ist natiirlich ebenfalls durch die wachsende Anzahl
an gut geschiitzten Eigenheimen gepriagt. Fenster und Tiiren gehoren zu den sensibelsten
Stellen, was deren Sicherheit betrifft. Deswegen wollen Frau und Herr Osterreicher diese
bestmoglich schiitzen. Die Produkte von VALETTA zeigen, wie das am besten geht.

mmmmmm Der  oberosterreichische  Sonnen-

schutz-Spezialist Valetta bietet hierzu
zwei Strategien, um das Einbruchsrisiko zu min-
dern. Zum einen sind es Qualitatsrollldden, die
mit Hochschiebesicherungen angeboten wer-
den. Zum anderen erwecken automatisierte Roll-
ldden den Eindruck eines bewohnten Gebédudes
— was wahrend der Abwesenheit der Bewohner
flr zusatzlichen Einbruchschutz sorgt. In den fri-
hen Abendstunden signalisieren unbeleuchte-
te Hauser und Wohnungen schon von weitem,
dass niemand zu Hause ist, was zu Spontanein-
briichen fiihren kann. Dazu Andreas Klotzner,
Geschaftsfihrer des oberosterreichischen Son-
nenschutzproduzenten Valetta: ,Automatisierter
Sonnenschutz, der sich bewegt, weist auf anwe-
sende Bewohner hin und ist somit eine empfeh-
lenswerte Mallnahme zur Sicherung des Eigen-
heims. Vor allem unsere Sicherheitsrollldden sind
zudem schlag- und stof3fest und halten einem
Hochschiebedruck von mehr als 100 kg stand!
Darauf sind Spontaneinbrecher kaum vorberei-
tet” Die Steuerung der Rollldden ist leicht und
intuitiv. Der nahezu gerduschlose Motor wird als
Standard angeboten, sowohl als Funkvariante
und alternativ auch als drahtgebundener Kom-
fortmotor. Die stranggepresste Fiihrungsschiene
mit Soft-Fin-Bursteneinlage sorgt fur eine beson-
ders hohe Gerduschdammung. Hochste Windwi-
derstandsklassen und der zusdtzliche Dammef-
fekt im Winter helfen nicht nur beim Energiespa-
ren, sondern steigern zudem den Wohnkomfort.

Gepriifte Qualitat - noch

besser in der Kombi

Diese Anforderungen erflllt auch der Valetta Ta-
geslichtrollladen, der sowohl Sicherheit als auch
Transparenz verschafft. Wer sich fur ihn entschei-
det, versorgt seine Rdume nicht nur mit ausrei-
chend Tageslicht, sondern reduziert zudem die
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Der Sicherheitsrollladen Si-Roll kann mit seinem kleinen Wickeldurchmesser innen oder auBen montiert werden.

Beleuchtungskosten. Im Winter kann die tief-
stehende Sonne zur Raumerwdrmung herein-
gelassen werden, was Energiekosten spart. Sto-
ren aber die Sonnenstrahlen, konnen die Lamel-
len jederzeit zusammengefahren werden. Wenn
die Rollldden rechtzeitig geschlossen werden,
mindern sie die Warmeverluste durch die Fens-
ter und Fenstertiiren, die wdrmetechnisch die
schwachsten Teile der AulSenwénde darstellen.
Noch bessere Ergebnisse erzielt die Kombination
mit dem ISO RollRaff Sturzkasten. Das wurde auch
vom ift Rosenheim geprlift. Bewertet wurde der
50er Sturzkasten mit einem Kasten-Warmedurch-
gangswert Us, 0,30 und dem Temperaturfaktor
fei 075. Dieses sehr gute Ergebnis ist im Priifbe-
richt Nr. 18-001420-PR02 festgehalten. Klotzner:
,Als Sonnenschutz-Spezialist ist es uns wichtig,
unsere Produkte stets weiterzuentwickeln. Um
die besten Ergebnisse zu erreichen, sind laufende
Produkttests und Qualitatsprifungen notig. Die-
se zahlen auch auf die Langlebigkeit unserer Pro-
dukte ein. So tun wir nicht nur etwas Gutes fir
den Nutzer, sondern auch fr die Umwelt”

Die strangepreBte Fiihrungsschiene mit Soft-Fin-
Biirsteneinlage sorgt fiir den leisen Lauf der Behdnge.

Dezent gelost
Eine besonders elegante Lésung stellt der Si-Roll
dar. Der Sicherheitsrollladen schiitzt nicht nur vor
Einbriichen, sondern mit der hochsten Windwider-
standsklasse auch vor Unwettern. Der sehr kleine
Rollladenkasten kann auch im Innenbereich ange-
wendet werden. Der Si-Roll wird hier direkt hinter
dem inneren Fenstersturz bzw. hinter der Mauer-
6ffnung montiert, was eine zusatzliche Sicherung
der Rdume bzw. Geschaftslokale bedeutet.
www.valetta.at
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1900 Raffstoren E 80 A6 S, teilweise mit Tageslicht-
Transportelement, wurden am Gebaude installiert.

Foto: Warema

Im Zeichen der Mobilitat

Das OAMTC-Mobilitatszentrum  in

Wien Erdberg wurde vom Wiener Ar-
chitekturbiiro Pichler & Traupmann entworfen.
Die Bauunternehmung Granit Bau war der Gene-
ralunternehmer. Immobilienentwickler und Bau-
herrenberater Moocon war fiir die Raum- und
Funktionsplanung verantwortlich. Bei dem par-
tizipativ ausgerichteten Planungsprozess wirkten
mehr als 200 Mitarbeiter mit. Entstanden ist ein
modernes Begegnungs- und Servicezentrum fiir
alle OAMTC-Mitarbeiter und -Mitglieder.

Architektonisches Highlight

Mit dem OAMTC-Mobilititszentrum hat Wien
ein weiteres architektonisches Highlight gewon-
nen. Die Elemente der einzelnen Gebaudefunkti-
onen wurden nicht nebeneinander gereiht, son-
dern entlang einer vertikalen Achse ineinander
geschoben. Ein zentrales Atrium verbindet die

208

Bereiche in den beiden Sockelgeschossen und
die Burotrakte in den vier Obergeschossen wie
ein Gelenk miteinander. Die an dieses Gelenk an-
geschlossenen Bauteile miinden in ein offenes,
lichtdurchflutetes Atrium.

Durch seine im Kreis organisierte Form steht das
Gebédude sinnbildlich fir die Unternehmenskul-
tur des OAMTC und setzt ein Zeichen fiir Mobili-
t4t. Auf einer Bruttogeschof3flache von 27000 m?
beherbergt das Gebdude u.a. die Nothilfezent-
rale, die Redaktion des Mobilitdtsmagazins auto
touring, Fachbereiche wie Mitgliederinteressen
und Konsumentenschutz und die Rechtsdiens-
te. Der neue Stitzpunkt Erdberg bietet u.a. Be-
ratungen zu Mobilitdtsthemen, Reisebiiro, tech-
nische Prifdienste, Versicherungs-Service und
Kfz-Zulassungsstelle. Am Dach befindet sich der
Notarzthubschrauber-Stitzpunkt Christophorus
9, der von hier seine Einsdtze fliegt.

BIM-Technologie
Fur die Erarbeitung der Tragstruktur eines Gebdu-
des mit einer derart komplexen Geometrie war
es enorm wichtig, bereits in friihen Projektpha-
sen mit einer dreidimensionalen Planung zu ar-
beiten. Durch die BIM-Technologie war es mog-
lich, schon in einer sehr friihen Projektphase ein
hochwertiges Planungs- und Berechnungsmo-
dell zu schaffen. Gemeinsam wurde zu Beginn
des Projekts eine Struktur geschaffen, mit der die
Ingenieure und Architekten gleichzeitig an ei-
nem einzigen Gebdudemodell arbeiten konnten,
wodurch eine Ubereinstimmung der Planungs-
grundlagen zu jedem Zeitpunkt gewahrleistet
war. Die Planung des Gebdudes erfolgte vom
Vorentwurf bis zur Ausflihrungsplanung durch-
gangig an einem gemeinsamen, dreidimensio-
nalen BIM-Modell.

www.oeamtc.at
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Foto: AluKonigStahl

Foto: Warema

Foto: Warema

OBJEKT DES MONATS SERVICE
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Problemzonen wurden mit innenliegendem Mit dem neuen GAMTC Mobilititszentrum entstand ein modernes Arbeitsumfeld fiir rund 800 Mitarbeiterinnen
Sonnenschutz beschattet . und Mitarbeiter.
-_— , —
\1/ AUF EINEN BLICK
Objekt OAMTC-Mobilitéitszentrum, Wien

Sonnenschutzldsung: Warema SE

1900 AuBenjalousien / Raffstoren £ 80 A6 S

1100 Kassetten-Rollos 62.F.04

86 Innen-Jalousie 5.50.08

Architekt: Pichler & Traupmann Architekten ZT
GmbH, Wien

Bauherr: Osterreichischer Automobil-, Motorrad-
und Touring Club, Wien

Das OAMTC-Mobilititszentrum in Wien Erdberg wurde
vom Wiener Architekturbiiro Pichler & Traupmann
entworfen.

£ _ R SN N =
Mit der Tageslichtfunktion der Raffstoren wird der Durch seine im Kreis organisierte Form steht das Gebaude sinnbildlich fiir die Unternehmenskultur des GAMTC und
Lichteintrag in den Biiros gesteuert. setzt ein Zeichen fiir Mobilitat.
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INSERENTENVERZEICHNIS

3E Datentechnik GmbH, Oberkochen

Abel Metallsysteme GmbH & Co. KG, Geisa

Aereco GmbH, Hofheim-Wallau

A+W Software GmbH, Pohlheim

ALUKON KG, Konradsreuth

Alumat Frey GmbH, Kaufbeuren

aluplast GmbH, Karlsruhe

ATN Anlagentechnik Naethbohm GmbH, Bad Oldesloe
Barbaric GmbH, Linz (A)

BaSys - Bartels Systembeschldage GmbH, Kalletal
Beck+Heun GmbH, Mengerskirchen

Becker-Antriebe GmbH, Sinn

Biotrans GmbH, Schwerte

Bohle AG, Haan

diispohl Maschinenbau GmbH, SchloB8 Holte-Stukenbrock
Elumatec AG, Miihlacker

EXTE GmbH, Wipperfiirth

Fandis S.p.A., Borgo Ticino (1)

Fehr Lagerlogistik AG, Winterthur (CH)

FGL Glaslager- u. Transportsysteme GmbH, Gottingen
Folgner GmbH, Bad Aibling

FOREL S.P.A., Vallio di Roncade (1)

Carl Fuhr GmbH & Co.KG, Heiligenhaus

Gealan Fenster-Systeme GmbH, Oberkotzau

Gerhard Geiger GmbH & Co., Bietigheim-Bissingen
GfS - Gesellschaft fiir Sicherheitstechnik mbH, Hamburg
Glas Trosch GmbH, Nordlingen

Glaspro Solutions GmbH, Hiittlingen

Gotzinger Maschinen GmbH, Waghéusel
Gretsch-Unitas GmbH, Ditzingen

Growe Rollladen und Bauelemente GmbH, Barf3el
GW GERMAN WINDOWS Siidlohn GmbH, Stidlohn-Oeding
Hanno-Werk GmbH & Co. KG, Laatzen

W. Hautau GmbH, Helpsen

Hegla GmbH & Co. KG, Beverungen

HELLA Sonnenschutztechnik GmbH, Duisburg
heroal, Verl

Holzbau Schmid GmbH & Co. KG, Adelberg

Homag GmbH, Schopfloch

Hormann KG Verkaufsgesellschaft, Steinhagen
Konrad Hornschuch AG, Wei3bach

Hydro Building Systems Germany GmbH, UIm
Innoperform GmbH, Preititz

Inoutic / Deceuninck GmbH, Bogen

1SO-Chemie GmbH, Aalen

Jechnerer GmbH, Herrieden

Jekko srl., Colle Umberto (1)

JOKA-SYSTEM GmbH, Delmenhorst

KASTO Maschinenbau GmbH & Co. KG, Achern

Horst Klaes GmbH & Co. KG, Bad Neuenahr-Ahrweiler
Kremer GmbH, Wachtersbach

Kuraray Europe GmbH Finance & Administration, Hattersheim
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LISEC Austria GmbH, Seitenstetten (A)

markilux GmbH + Co. KG, Emsdetten
Maschinenbau Riebsamen GmbH & Co. KG, Allmannsweiler
Meesenburg GroBBhandel KG, Stuttgart

Moog GmbH, Niirnberg

NEHER Multiraum GmbH, Frittlingen

OKNOPLAST Deutschland GmbH, Ibbenbiiren
Orgadata AG, Leer

Hermann Otto GmbH & Co., Fridolfing

profine GmbH, Pirmasens

ProLogic Computer GmbH, Rottendorf
Rademacher Gerate-Elektronik GmbH, Rhede
Ralmont GmbH, Berngau

Ramsauer GmbH & Co. KG, Bad Goisern (A)

Range + Heine GmbH, Winnenden

Reflexa-Werke Albrecht GmbH, Rettenbach
Regel-air Becks GmbH & Co. KG, Geldern-Walbeck
Rehau AG & Co., Erlangen

Remmers GmbH, Loningen

Renson Ventilation N.V., Waregem (B)

ROMA KG, Burgau

Roto Frank FTT Vertriebs-GmbH, Leinfelden-Echterdingen
RYKO Maschinenbau GmbH, Konigsbach-Stein
Salamander Industrie-Produkte GmbH, Tiirkheim
Sattler SUN-TEX GmbH, Gossendorf (A)

Schiit-Duis Fenster & Tiirentechnik GmbH & Co. KG, Aurich
Ernst Schweizer AG, Hedingen (CH)

ShowMotion Sola GmbH, Berlin

SICURTEC Laminatglastechnik GmbH, Mondsee (A)
Siegenia-Aubi KG, Wilnsdorf

Sika Deutschland GmbH, Stuttgart

Simonswerk GmbH, Rheda-Wiedenbriick

SOMFY Feinmechanik und Elektrotechnik GmbH, Rottenburg

Soudal N.V. Deutschland, Leverkusen
Siid-Fensterwerk GmbH & Co. Betriebs-KG, Schnelldorf
Sunflex Aluminiumsysteme GmbH, Wenden
SYSCAD Team GmbH, Alfeld

TGT GmbH, Emsbiiren

Tremco lllbruck GmbH & Co. KG, Ko6In

upCranes, Hemau

Uplifter GmbH & Co. KG, Guteneck

Urban GmbH & Co. Maschinenbau KG, Memmingen
Valetta Sonnenschutztechnik GmbH, Linz (A)
Variotec GmbH & Co. KG, Neumarkt

Veka AG, Sendenhorst

Ventana Deutschland GmbH & Co. KG, Vreden

Weinig Vetrieb & Service GmbH & Co. KG, Tauberbischofsheim

weinor GmbH & Co.KG, Kdln
Gebr. Willach GmbH, Ruppichteroth
Aug. Winkhaus GmbH & Co. KG, Telgte

Zuani Deutschland GmbH, Hohenstein
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Zur Verstarkung unseres leistungsfahigen Betriebs suchen wir
Techniker Glaser Fensterbauer (m/w/d)
Ihre Aufgaben:
« Kundenberatung sowie Erstellung von Angeboten
« AufmaR von Fenstern, Turen, Bauelementen mit techn. Ausarbeitung
« Planung Uberwachung der Montagearbeiten (keine Sub.)
* Abnahme und Vorbereitung der Rechnungsstellung
Ihr Profil:

« Abgeschlossene Ausbildung Glaser, Schreiner, Metallbauer, idealerweise
Weiterbildung zum Meister oder Techniker

* Erfahrung in Montage und AufmaR von Fenster/Haustiren

« Kenntnisse von CAD (2D) und Branchensoftware (Klaes 0.4.)
Wie bieten:

« Attraktive Vergltung, Firmenparkplatz

» Eigenverantwortliches Handeln, flache Hierarchien

« Unbefristeter Arbeitsvertrag, Vollzeit

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung.

Bitte per Mail an Bz Krots A
ak@pforzheimer-fensterbau.de. Pforzheime
www.pforzheimer-fensterbau.de Fensterbau

Anzeigenschluss fiir Heft 4/2020
ist am 19.03.2020
Anzeigenverkauf Marion Hinze
Tel.: 0711/63672-841
E-Mail: hinze@gentner.de
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Macht Krach. Macht Hoffnung.
Viele haben das ganze Jahr nicht t
genug zu essen. Spenden Sie Saatgut.
brot-fuer-die-welt.de/ernaechrung fiir die Welt
Mitglied der actaliance Wiirde fur den Menschen.

ANKAUF VON GEBRAUCHTEN GLASBEARBEITUNGSMASCHINEN
sowie gerade Kantenschleifmaschinen, Facettiermaschinen,
Float- und VSG-Glasschneidanlagen, CNC-Bearbeitungszent-
rum, Bohrmaschinen, Sandstrahlanlagen, ESG Ofen, komplette
Isolierglasherstellungsanlagen.

Interessante Hersteller: BAVELLONI, BOTTERO, BOVONE, BODO GERHARD,
INTERMAC, LATTUADA, LISEC, BYSTRONIC, TAMGLASS

Technovit Glastechniek (Belgien), z.Hd. von Herrn Dirk Vandermeeren,
tel. 0032 13 774773, fax. 0032 13 778002, e-mail: info@technovit.be

Diverse Lagerregale und Transportgestelle in unterschiedlichen Gréen
und 1 Schieberegal, alles Marke Hegla, fur Glas/Fenster/Turen
umstandehalber giinstig abzugeben.

Weitere Informationen erhalten Sie von Gerhard Stoffler,
Telefon 07271-8491

HOLGER KRAMP

Qualitatswerkzeuge von
BOVONE DIAMOND TOOLS

CNC-Werkzeuge der Firma BDT
Top Qualitat - lange Standzeit - super Finish

Fiir jede Anwendung das richtige Werkzeug.
Rufen Sie uns an - wir beraten Sie gerne.

Tel.: 0451-499690
www.glastechnik.com
Mail: info@glastechnik.com

Glastechnik Holger Kramp GmbH
Albert-Einstein-Str. 18
23617 Stockelsdorf
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GLASWELT TOP-THEMA ‘L TERMINE

Fassaden: Mehr Design, mehr Komfort, ausgereifte Technik FENSTERBAU FRONTALE
18.~21.03.2020, Niimberg

www.frontale.de

Die optimale Gebdudehiille im
Objektbau: Wir erldutern, wie die
Entwicklung energieeffizienter
Fassaden fiir die Zukunft weiter-
geht und zeigen auf, welche
Herausforderungen sich daraus fiir
den Fassadenbauer und -planer
ergeben und welche Rolle die
Fassadengldser dabei spielen.

5. Fachdialog Fassadenplanung
26. Médrz 2020, Next Studio, Frankfurt
www.next-studio.de

Foto: Simon Ricklin

Glaskongress Bundesverband Flachglas
22.-24.04.2020, Berlin
www.bundesverband-flachglas.de

Weiter erldutern wir, was die
Fassadensteuerung leisten
muss, damit die Gebdudehiille

VFF Jahreskongress
13.-15.05.2020, Diisseldorf

nicht nur effektiv arbeitet, son-

dern auch mehr Funktionen
Ubernehmen kann. Dazu stel-
len wir eine Reihe passender
Sonnenschutzsysteme vor.

www.window.de

2. Wiener Fensterkongress
18.-19.06.2020, Wien
www.interconnectionconsulting.de
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— Etablierteste Fachzeitschrift G!;,ﬁﬁ.ﬁ!&ﬂ

— Fundierte Fachartikel
— Wichtige Marktiibersicht

GL ASWELT

Fassade Sicherheit Sonnenschutz

Ich lese die GLASWELT, weil sie die etablierteste
Fachzeitschrift in der Branche ist, in der ich alle
relevanten Informationen flr meine Arbeit fin-
de. Das Heft sowie der GLASWELT Newsletter
versorgen mich immer aktuell mit allen
wichtigen Informationen zum Markt.

Weiteren Input flr meine tagliche Arbeit
finde ich in den fundierten Fachbeitragen.
Hier erhalte ich aktuelle und relevante
Informationen, die neben den Glas-Themen
auch wichtige Fassaden-Themen aufgreifen.
Zudem ist es flr mich wichtig zu lesen, was
neben der Glasbranche auch die Fassaden- und
Fensterbauer bewegt.

Foto: Isolar Glas

Hannes Spiss,
Leiter der Isolar Glas Beratung GmbH

Wenn Sie ebenfalls von der Qualitat der GLASWELT iiberzeugt sind, bestellen Sie www.glaswelt.de
Ihr personliches Abo unter www.glaswelt.de/abo und sichern Sie sich ein schones =

Willkommensgeschenk und den uneingeschrankten Zugang zum umfangreichsten Leserservice:
Archiv der Branche. Gerne konnen Sie uns auch weiterempfehlen! 0711/6 36 72 403
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Luftfederung

L2H2 3,5t dCi 150PS
Radio und Bluetooth
Klimaanlage
Spurhalte-Warner
Fernlichtassistenz
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Tempomat
Riickfahrkamera

Schnell abnehmbares
AluminiumauBenreff

Ladehohenverstellung und
Teleskop-Spannlatten

Dachgepécktrager mit
Leiterrolle

Innenreff mit zwei separat
klappbaren Auflagen

Praktisches Wiirth-
Werkzeugschranksystem
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P'rei'slab Werk. Abgebildete Produkte kénnen abweichen.
Limitierte Stiickzahl, nur solange der Vorrat reicht.
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