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Auswahl und Ausschreibung des 
geeigneten Isolierglases erleich-
tern soll die neue Software 
„Easyplan“ der Climalit-Partner. 
So behalten Planer und Architek-
ten den Überblick in der Vielfalt 
heutiger Glasanwendungen und 
finden für unterschiedlichste 
Projekte die passenden Produk-
te. Die Software ermöglicht es, 
die Anforderungen an eine Ver-
glasung genau zu definieren: 
Wärme- und Schalldämmung, 
g-Wert, Licht- und Energietrans-
mission bzw. -reflexion, UV-
Transmission und Farbwiederga-
be. Für Außen- und Innenschei-
be sind verschiedene Sicher-
heitseigenschaften wählbar: von 
der Ballwurfsicherheit über die 
Absturzsicherung bis zum Schutz 
gegen Schusswaffen oder Explo-
sionen. Auch Sonderausstattun-
gen lassen sich vorgeben, wie 
z. B. selbstreinigendes Glas 
„SGG Bioclean“ oder Warm-
Edge-Randverbunde. Das Pro-
gramm findet dann unter den 
mehr als 400 Aufbauten der 
„SGG Climaplus-Palette“ die 
Produkte, die zum Anforde-
rungsprofil passen. Jede einge-
gebene Anforderung grenzt au-
tomatisch die Zahl der Aufbau-
ten auf diejenigen ein, die noch 
in Frage kommen. In einem 
zweiten 

 Taschen-Fachbuch 

Glas- und Fenster-
technik 2005
Soeben ist im Gentner Verlag, 
Stuttgart, die neueste Ausgabe 
des Branchen-Jahrbuchs „Glas- 
und Fenstertechnik“ für das Jahr 
2005 erschienen. Dieses Werk 
bietet auf ca. 250 Seiten zahlreiche aktuelle und interessante 
Informationen für Glaser, Fensterbauer, Metallbauer, Beschäftig-
te in Glashandel und Glasindustrie sowie für Planer und Sach-
verständige. Aufgrund des handlichen Formats lässt sich das 
Buch gut auf die Baustelle oder zum Kundengespräch mitneh-
men. Geboten werden Basisinformationen und Produkt-Über-
sichten aller größeren, am deutschen Markt agierenden Isolier-
glas-Herstellergruppen. Die Themen richten sich nach der aktu-
ellen Branchendiskussion zu Wärme-, Schall-, Sonnenschutz, 
Angriffhemmung und erstmals auch zum Thema Brandschutz. 
Insgesamt enthält das kompakte Praxishandbuch Ausführungen 
zu Glas im Allgemeinen, entsprechende Richtlinien, eine sehr 
umfangreiche aktuelle Auflistung von Vorschriften und Regel-
werken sowie Produkt-Übersichten zu allen aktuellen Gläsern 
der oben genannten Anforderungsbereiche.
Autor dieser Ausgabe ist Reiner Oberacker, der Leiter der Tech-
nischen Beratung im Fachverband Glas Fenster Fassade Baden-
Württemberg. Das Taschenbuch kann zum Preis von 15,– € 
(incl. Mehrwertsteuer, zuzüglich Versandkosten) bestellt wer-
den bei:
Gentner Verlag
Postfach 101742
70015 Stuttgart
Fax (07 11) 6 36 72-735 
buch@gentnerverlag.de

Schritt erzeugt das Programm 
aus den Ergebnissen einen Aus-
schreibungstext, der ohne wei-
teres zur Ausschreibung verwen-
det werden kann. 
Es besteht die  Möglichkeit den 
Text nach eigenen Vorgaben zu 
verändern – bis auf die techni-
schen Werte, die sich aus dem 
gewählten Produkt ergeben. Ein 
besonderes Plus von „Easy-
plan“: Zu den gefundenen Pro-
dukten kann der Nutzer die zu-
gehörigen Produktdatenblätter 
anzeigen lassen. So hat man 
alle Produktdetails und techni-
schen Daten auf einen Blick. 
Außerdem sind alle vorhande-
nen Prüfzeugnisse hinterlegt, 
sortiert nach licht-, schall- und 
sicherheitstechnischen Prüfun-
gen. Die Dokumente lassen sich 
auf dem Bildschirm anzeigen 
oder ausdrucken.
Bei der Installation von „Easy-
plan“ ist eine Lizenzierung er-
forderlich. Dabei geht es um die 
Möglichkeit, den Usern Up-
dates zustellen zu können, 
wenn sich die Produktpalette 
ändert. Climalit-Partner versi-
chert, dass dadurch keine Kos-
ten entstehen. Die Daten wer-
den auch nicht anderweitig 
verwendet.
Climalit-Partner
52477 Alsdorf
Tel. (0 24 04) 2 20 91
info@climalit.de
www.climalit.de

 Lansing 

Zwei Neuheiten
Auf der glasstec 2004 zeigte 
Lansing Fahrzeugbau neben 
bewährten Produkten zwei  Neu-
heiten für den Glas- und Fens-
tertransport. Das ausziehbare 
Innenreff ermöglicht die beque-
me Be- und Entladung, wenn 
z. B. gerade mal eine zweite 

Kraft nicht zur Verfügung 
steht. Mit den schwenk-
baren Glasreff gibt es 
zudem nun eine kosten-
günstige und praxisnahe  
Alternative für den Au-
ßenbereich.

Die Entwicklung der 
Lansing-Fahrzeugausstat-

tungen geht darüber hinaus 
unvermindert weiter. In Zuge 
des Anstiegs der Kraftstoffkos-

ten arbeitet das Team in Vreden 
verstärkt an dem Ziel, Gewicht 
einzusparen und gleichzeitig die 
Sicherheit zu erhöhen. Prägnan-
te Einzeldetails, die bei Lansing 
schon immer einen hohen Stel-
lenwert genossen haben, prägen 
nach wie vor das Angebot. 
Neben eigenen Produkten zeigte 
Lansing in Düsseldorf auch Pro-
dukte des Fahrzeugausstatters 
Bott, mit dem 2004 eine Koope-
ration eingegangen worden ist. 
Somit konnte Lansing ein Sorti-
ment demonstrieren, das allen 
gewerblichen Anforderungen 
gerecht wird. Über bundesweite 
Servicepartner versucht Lansing  
auch überregional verstärkt Fuß 
zu fassen. 
Lansing Fahrzeugbau GmbH
48691 Vreden
Tel. (0 25 64) 93 05 30
www.lansing.de

„Easyplan“ erleichtert die 
Auswahl und Ausschreibung 
von „CP“-Isoliergläsern
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Glas- und Fenstertechnik 
2005 – das Taschenbuch 
für die Praxis
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Leichter ausschreiben


