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Blickpunkt

Grass

Bilanzgewinn
Eine Steigerung des Bilanzgewinns

von sieben Prozent verzeichnet die
Grass GmbH – Möbelbeschläge aus
dem österreichischem Höchst für das
Geschäftsjahr 1996/97. Damit erhöhte
sich der Gruppenumsatz auf 1,36 Mrd.
Schilling (194 Mio. DM). Der Bilanz-
gewinn beträgt 22,83 Mio. Schilling
(3,26 Mio. DM). Obwohl aufgrund von
Währungsschwankungen insgesamt 
knapp 13 Millionen ÖS (1,85 Mio. DM)
ertragsmindernd zu Buche schlugen,
bilanzierten sämtliche Unternehmen
der Gruppe positiv. Die Aktionäre be-
schlossen nun auf der Hauptversamm-
lung die im Geschäftsjahr 1995/96
ausgefallene Vorzugsdividende nach-
zuholen. Es werden nun Vorzugsdivi-
denden für 1995/96 und 1996/97 in
Höhe von 12,5 Prozent ausgeschüttet.
Diese Ausschüttung, so das Unterneh-
men in einer Presseerklärung, sei als
Signal für die Aktionäre und den
Markt gedacht und Ausdruck des Auf-
schwungs, der nach der Neuordnung
des Unternehmens zu erwarten sei.
Die börsenorientierte Grass Holding
hatte beschlossen, sämtliche operative
Gesellschaften in der Rechtsform
gleichzustellen und daher auch die –
nicht an der Börse notierte – operati-
ve Gesellschaft in Höchst in eine
GmbH umgewandelt. Die Alleinge-
schäftsführung sowohl der Holding als
auch der GmbH wurde an Ing. Hubert
Grass übertragen. Der Personalstand
blieb konzernweit mit 939 gegenüber
963 Mitarbeitern des Vorjahres nahe-
zu unverändert.

Grass GmbH, A-6973 Höchst,
Fax (00 43 55 72) 29 90 2

Glas Längle

Glas braucht gute Verbindungen
Die Verbindung von Fachkompetenz

und Kundenorientierung ist die Er-
folgsbasis der Anton Längle KG in
Götzis. Das Unternehmen mit Stamm-
sitz in Vorarlberg liefert Glas, Be-
schläge, Profile und Maschinen. Sämt-
liche Produkte werden im eigenen
Glasbearbeitungs- und Montagebetrieb
getestet, um garantiert nur praxisori-
entierte und bewährte Produkte in das
Sortiment aufzunehmen. Glashalter
für die einfache Verbindung von Glas
mit Metall und Holz sind bei Längle
in vielen verschiedenen Formen und
Farben sofort ab Lager lieferbar. Für
Kunden in Österreich und der Schweiz
sogar im 24-Stunden-Express-Service.

Das neue Edelstahl-Beschlagsystem
„Connect“ für Geländer- und Dach-
konstruktionen beispielsweise, das mit
großem Erfolg auf der Messe BWS 97
in Salzburg vorgestellt wurde, verbin-
det anspruchsvolles Design mit einfa-
cher Planung und Montage. Glasbear-
beitungsmaschinen und Lagersysteme
für Glas runden die Angebotspalette
ab. Das Lieferprogramm bei Maschi-
nen umfaßt Kantenautomaten, Facet-
tenautomaten, Wasch- und Bohrma-
schinen sowie Schiebe- und Regal-
systeme mit bis zu 10 t Tragkraft pro
fahrbarem Fach.

Beratung, Service und Ersatzteilla-
ger in Österreich, so Mag. Oswin
Längle, seien Basis für die Zufrieden-
heit der Kunden. Basis für den lang-
fristigen Erfolg des nun schon über
100jährigen Unternehmens seien je-
doch Kompetenz, Zuverlässigkeit und
absolute Kundenorientierung. Beson-
deres Augenmerk wird auf das Infor-
mationssystem gelegt. Neueste Infor-
mationstechnologie im Unternehmen
und Verbindungsmöglichkeiten zu
Partnerfirmen (Kunden, Lieferanten
und Architekten) sind im Entstehen.

Längle ist mit der Division Euro-
glas-Marketing außerdem in der Ex-
port-Marketing-Beratung in Europa
und den USA tätig. Hier wurde Neu-
land betreten, da diese Beratungs-
dienstleistung bisher hauptsächlich in-
ternationalen Konzernen vorbehalten
war. Klein- und Mittelbetriebe mit
guten, innovativen Produkten werden
bei der internationalen Vermarktung
begleitet.

Anton Längle KG, A-6840 Götzis,
Fax (00 43 55 23) 5 58 55


