Bfl Karlsruhe

Praxisseminare bis
Marz 2000

Die Bundesfachlehranstalt
fur Glaser und Fensterbauer
in Karlsruhe bietet im nach-
sten Jahr wieder eine Fille
von Praxisseminaren an. Im
ersten Teil der Terminvor-
schau listet die GLASWELT
die Veranstaltungen bis
einschlieBlich Marz 2000
auf.

10. Februar 2000: k- und
U-Wert Ermittlung —
Grundlagen;

17. Februar 2000: Normen
und Vorschriften im Fen-
ster-, Tlren- und Fassaden-
bau;

18. und 19. Februar 2000:
Konstruieren leicht gemacht
| — CAD-Lehrgang fur Ein-
steiger (insgesamt 10 Ter-
mine);

24. Februar 2000: Ein-
bruchhemmung in der Fen-
stertechnologie (nur fur LIV
Baden-Wiurttemberg) — Vor-
stellung neuer Prototypen;
25. und 26. Februar 2000:
Der Holz/Alu-System-Tech-
niker (insgesamt 15 Termi-
ne, jeweils Freitags und
Samstags 150 Stunden);

3. und 4. Marz 2000: Kon-
struieren leicht gemacht Il —
CAD-Lehrgang fur Fortge-
schrittene (insgesamt 10
Termine);

10. Marz 2000: Die Haus-
tar;

17. Marz 2000: Konstru-
ieren mit Glas — Statik,
Wérmeberechnung, Einsatz
des Werkstoffes Glas, Uber-
kopfverglasungen;

Des weiteren ist eine Fort-
bildung zum Holz-Alu-Sy-
stem-Techniker, die insge-
samt 100 Unterrichtsstun-
den umfalit, geplant.
Information und Anmel-
dung: Gewerbliche Akade-
mie fir Glas-, Fenster- und
Fassadentechnik Karlsruhe,
Otto-Wels-Str. 11, 76189
Karlsruhe,

Tel. (07 21) 986 57 21
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Eurowindoor Academy

Seminare im nachsten
Fruhjahr

Die Eurowindoor Academy
am i.f.t. Rosenheim veran-
staltet folgende Seminare
im Frihjahr 2000:

27. bis 28. Januar in Ro-
senheim: Schaden an Fen-
stern (Ziel des Seminars ist
es, durch die Vermittlung
technischer und juristischer
Hintergriinde Schadensfélle
zu vermeiden).

28. bis 29. Januar in
Nirnberg: Verkaufstechni-
ken und kundenorientiertes
Handeln.

18. bis 19. Februar in Ro-
senheim: Einbruchhem-
mung und mechanische
Nachristung (neben ein-
bruchhemmenden Bauteilen
werden auch Mdaglichkeiten
der mechanischen Nachrii-
stung und Befestigungstech-
nik vorgestellt).

22. Marz in Nurnberg: DIN
V ENV 1627 — Die neue
europdische Norm fur ein-
bruchhemmende Bauteile.
29. Marz in Kassel: Vom
Bauvertrag zur Abnahme
(Ziel des Seminars ist es,
den Teilnehmern (Nicht-Ju-
risten) anhand praxisnaher
Beispiele die Grundziige des
Bauvertragsrechts zu ver-
mitteln.

30. Méarz in Kassel: Mon-
tage von Fenstern: Techni-
sche Grundlagen.

31. Mérz in Kassel: Mon-
tage von Fenstern: Vertie-
fungsseminar.

Anmeldung und Information:
Eurowindoor Academy am
i.f.t. Rosenheim,
Theodor-Gietl-Str. 7-9,
83026 Rosenheim,

Tel. (080 31) 26 10, E-Mail:
eurowindoor.academy@
ift-rosenheim.de
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Glasmuseum Rheinbach

Ausstellungen im ersten
Halbjahr 2000

So man es noch nicht
kennt, sollte man es im
neuen Jahrtausend kennen-
lernen: das Glasmuseum
Rheinbach. Vom 2. Januar
bis zum 31. Dezember 2000
sind zwolf Glasveredler aus
Steinschonau in Rheinbach
mit ihren Arbeiten zu se-
hen. Vom 4. Februar bis
zum 19. Mérz 2000 stellt
die ,,Rheinbacher Gruppe*
aus und vom 7. April bis
zum 21. Mai ist Jean-Paul
Raymond mit seiner Glas-
kunst in Rheinbach zu Gast.
Das Glasmuseum Rheinbach
ist von Montag bis Freitag
von 10 bis 12 Uhr und von
14 bis 17 Uhr, am Samstag
von 14 bis 17 Uhr und am
Sonntag von 11 bis 17 Uhr
geodffnet.

Information: Glasmuseum
Rheinbach, Himmeroder
Wall 6, 53359 Rheinbach,
Tel. (022 26) 92 74 10

Otti-Kolleg

Fachforum Schichten
auf Glas

In Regensburg veranstaltet
das Otti Technologie-Kolleg
vom 4. bis 5. April das
,Dritte Fachforum Schichten
auf Glas — Herstellung, Ei-
genschaften, MeR3- und
Prufmethoden, Anwendun-
gen*.

Anmeldung und Informa-
tion: Otti-Technologie-
Kolleg, Wernerwerkstr. 4,
93049 Regensburg,

Tel. (09 41) 2 96 88 20

Fischer

Erfinder des S-Diibels wird
80 Jahre alt

Am letzten Tag des zweiten
Jahrtausends wurde ,,Befe-
stigungsspezialist* Artur Fi-
scher 80 Jahre alt. Fir mehr
als 1000 Erfindungen erhielt
er weltweit knapp 5800
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Schutzrechte. Eines aber —
Nr. 1097117 vom 8. No-
vember 1958 — machte ihn
buchstéblich in jedem Haus-
halt bekannt: das Patent fir
den ,,Spreizdibel aus Kunst-
stoff”.

Auf das Innovations-Konto
des gelernten Schlossers ge-
hen auch der Fotoblitzer

Artur Fischer feierte seinen
80. Geburtstag  Bild: Fischer

mit Synchronauslésung, das
Baukastensystem fischer-
technik, ein wiederverwert-
barer Waschebuigel und
neuerdings das Spielmaterial
TiP. Die meisten Erfindun-
gen (730) machte Artur Fi-
scher freilich auf dem Ge-
biet der Befestigungstech-
nik. Herausragende Beispie-
le: der graue Nylondubel S
und die Hinterschnittveran-
kerung in Beton.

Gewdirdigt wurden die Lei-
stungen des Dr. h. c. und
Prof. e. h. unter anderem
mit der hochsten deutschen
Techniker-Auszeichnung:
1991 erhielt er als 27. Tra-
ger in 75 Jahren und als
erster Nicht-Akademiker den
Werner-von-Siemens-Ring.
Der Erfinder war auch als
Firmengrunder erfolgreich:
Die Unternehmensgruppe
fischer, die bereits seit 1980
von Sohn Klaus geleitet
wird, setzt derzeit mit welt-
weit 3000 Mitarbeitern 642
Mio. DM (1998) um.

Aicham

Hermann Huber geht
in Ruhestand

Er hat im Mérz 1958 die
_ersten drei Baumstamme
_des Uberall verwendeten
llomba-Holzes aus Afrika
_anliefern lassen, spater die
_ Leinwandklebemaschine
_entwickelt und wesentlich
~ dazu beigetragen, eine der
_ groRkten Bilderleisten- und
- Rahmenfabriken Deutsch-
lands nach ganz vorne zu
bringen: Der Produktions-
- und Marketing-Profi Her-
“mann Huber, seit Uber ei-
nem Vierteljahrhundert

- Prokurist der ,,Gebriider
Aicham GmbH & Co.” in

- Neu-Ulm, verabschiedete

- sich mit 61 Jahren in sei-
_nen wohlverdienten Ruhe-
- stand.

_,Der Umgang mit Bilder-

- rahmen ist fur mich der

' Umgang mit schénen Din-
~gen, mit Kunst“, sagt Hu-
ber, der seit vielen Jahren
selbst ein begeisterter

- Sammler ist. Er hat miter-
_lebt, wie Mode und Ge-

- schmack sich veranderten
_—von den Leinwandleisten
_ der 60er Jahre Uber braune
Rustikalleisten bis hin zum
- modernen Colani-Rahmen.
- Ob beim Umzug und Neu-
bau des gesamten Unter-

- nehmens, bei der Ein-
 fihrung von Innovationen

Thermix

Auf internationalem
Erfolgskurs

Weltweit zunehmendes In-
teresse und steigende Nach-
frage im Inland an Thermix
Abstandhaltern und Spros-
sen lassen die Thermix
GmbH weiter wachsen. Die
hochwertigen Thermix Ab-
standhalter aus Kunststoff,
kombiniert mit Edelstahl fur
den thermisch getrennten
Isolierglas-Randverbund

wie z. B. die der maschi-
nellen Oberflachenverede-
lung und des Zuschnitts-
service’ oder bei der Kol-
lektions-Gestaltung: Her-
mann Huber hat Aicham
mit Liebe, Lust und Lei-

Hermann Huber im Unruhe-

stand Bild: Aicham

denschaft gepragt und |
mitgeholfen, daraus ein er-
folgsorientiertes Unterneh-
men zu machen. Er selbst
sah sich als zupackenden
Visionar, aber auch als
unbeugsamen Querdenker,
der neue Wege gehen ;
muR, denn: ,Von der Ver-
gangenheit kann keiner le-
ben, man muf} in die Zu-
kunft schauen!*

(-warme Kante"), liegen voll
im Trend.

Seit dem 1. Januar 2000
hat Jurgen Jendri als Ver-
triebsleiter Export mit dem
Aufbau des internationalen
Marktes begonnen. Der
45jahrige Diplom-Ingenieur
ist durch seine zehnjahrige
Tatigkeit als Vertriebsleiter
fur Abstandhalter-Biegean-
lagen der Firma Fr. Xaver
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Bayer ein Branchen-Insider.
Mit seinem technischen
Know-how und seinen
Marktkenntnissen hat die
Thermix GmbH einen sehr
kompetenten Fachmann als
neuen Mitarbeiter fur diese
verantwortungsvolle Aufga-
be gewinnen kénnen.

Jirgen Jendri neuer Vertriebs-

leiter Export Bild: Thermix
Die Export-Mérkte werden
in enger Zusammenarbeit
mit der Ensinger Gruppe, zu
der die Thermix GmbH seit
1997 gehort, aufgebaut. En-
singer beschéftigt sich seit
1966 mit technischen
Kunststoffen in einer brei-
ten Anwendungspalette im
Bereich thermoplastischer
und duroplastischer Werk-
stoffe. Es werden u. a. Halb-
zeuge, zerspante und spritz-
gegossene Fertigteile, Bau-
profile und Industrieprofile
gefertigt. Die Ensinger Pro-
dukte finden Anwendung in
nahezu allen Industriezwei-
gen. Ensinger ist weltweit
in 12 Landern mit 24 Pro-
duktions- und Vertriebsnie-
derlassungen vertreten.

Weru/Triton Fund

Weru-Mehrheit an Triton
Fund verauRert

Die britische Unternehmens-
gruppe Caradon plc., Wey-
bridge, Surrey, hat mit Wir-
kung zum 22. November
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1999 ihr komplettes Aktien-
paket von insgesamt

94,04 % des Grundkapitals
der Weru AG an ein Unter-
nehmen, das sich mehrheit-
lich im Besitz der Triton
Fund befindet, veraulRert.
Mit dem Verkauf der Ak-
tienmehrheit der Weru AG
schlieBt Caradon seinen an-
gekiindigten strategischen
Rickzug aus dem Fenster-
und Tarenmarkt ab.

Weru wird auch zukiinftig
von den beiden Vorstdnden
Walter Had und Thomas
Becker gefiihrt. Neuer Vor-
standsaktionar ist die TFB
Fenster-Beteiligungs GmbH,
Frankfurt, die sich mehr-
heitlich im Besitz des Triton
Fund befindet. Der Triton
Fund ist ein von der Triton-
Gruppe beratener Private
Equity Fonds.

Weru hat von 1995 bis zur
zweiten Jahreshéalfte 1998
kontinuierlich Umsatz- und
Marktanteile verloren. Vor
dem Hintergrund eines un-
veréndert schwierigen
Marktumfeldes wird Weru
bei wieder steigenden
Marktanteilen, aber starkem
Preisdruck im Markt, seinen
Umsatz in diesem Jahr
knapp auf Vorjahresniveau
halten kdénnen.

Das Management sieht die
Notwendigkeit, den einge-
schlagenen Weg der Neu-
ausrichtung der Weru AG
konsequent fortzufihren,
mit dem langfristigen Ziel,
das Potential der Marke und
des Vertriehsweges wieder
besser auszuschdpfen. Sich
am Markt abzeichnende
Materialpreiserhdhungen
kénnen das Ergebnis noch-
mals belasten. ,,In dieser
schwierigen Phase bendti-
gen wir Handlungsfreiheit
fur gesellschaftsrechtliche
Umstrukturierungen. Hierzu
streben wir die Einstellung
der Borsennotierung der
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Weru-Aktie an, deren Kurs
in den letzten Jahren konti-
nuierlich zuriickgegangen
ist“, teilte Thomas Becker,
Finanzvorstand der Weru
AG, mit.

Kommentar des Weru-Vor-
standes zum Wechsel des
Mehrheitsaktionars: , Wir
freuen uns, mit dem neuen
Mehrheitsaktionar einen
strategischen Partner zu ha-
ben, der den eingeschla-
genen Weg der Neuausrich-
tung der Weru AG im nach
wie vor schwierigen Markt
fir Fenster und Turen in
Deutschland nachhaltig un-
terstitzt. Die neue Eigen-
timerstruktur bindet auch
Mitglieder des Managements
ein und sichert so die Kon-
tinuitat in der Fihrung des
Unternehmens und der
Marktbearbeitung®.

Die Triton Gruppe verfligt
Uber Beratungsgesellschaf-
ten in Frankfurt, Stockholm
und London und beréat den
Triton Fonds bei seinen In-
vestitionen in vorwiegend
mittelgroRe Unternehmen
mit erfahrenem Manage-
ment.

BV Glas

Glasindustrie verzeichnet
leichten Aufwartstrend

Auf der Generalversamm-
lung des Bundesverbandes
Glasindustrie und Mineral-
faserindustrie e.V. (BV Glas)
in Aachen wurde Klaus Pe-
ter Rambow, Vorsitzender
des Vorstandes Gerresheimer
Glas AG, Dusseldorf, als
Prasident fur weitere zwei
Jahre im Amt bestétigt.
Ebenso wurden die Vizepréa-
sidenten Marc Van Ossel,
Generaldelegierter fir
Deutschland und Mitteleu-
ropa der Compagnie Saint-
Gobain, Aachen, und Dr.
Leopold von Heimendahl,
Sprecher des Vorstandes

Das Volumen des Deut-
schen Fenstermarktes be-
lief sich in 1998 auf 22,6
Mio. Fenstereinheiten. Fir
1999 wird ein Volumen
knapp unter dem Vorjah-
resergebnis von rund 22,4
Mio. FE erwartet.

Nach einem schwachen
Start im ersten und zwei-
ten Quartal 1999 war nach
dem Sommer ein deutli-
cher Anstieg der Auftrags-
eingange zu verzeichnen.
Nach Einschatzung des
Ausschusses Statistik und
Markt des Verbandes der
Fenster- und Fassadenher-
steller, Frankfurt, kann fir
das gerade vergangene
1999 die Vorjahresmenge
erreicht werden.

Nach wie vor klafft aber
eine Licke zwischen den
neuen und den alten Bun-
deslandern. So wird auch

Ve

Fenstermarkt hat Talsohle erreicht

im neuen Jahr 2000 nur
im westdeutschen Fenster-
markt mit einer Belebung
gerechnet, wahrend in Ost-
deutschland die Rezession
im Baubereich weiter an-
halten wird. Begunstigt
wird die Entwicklung in
Westdeutschland besonders
durch die deutliche Bele-
bung im Ein- und Zweifa-
milienhausbau. Die riick-
laufige Entwicklung im
Osten wirkt auch im Jahr
2000 auf den Gesamtmarkt
stagnierend, da sich der-
zeit noch kein Ende der
Rezession in Ostdeutsch-
land abzeichnet. Hingegen
verzeichnen die Auslands-
markte, allen voran in Po-
len, deutliche Zuwachsra-
ten.

Nach der neuen Struktur-
und Kapazitatsuntersu-
chung zum Fenstermarkt

ist die Anzahl der deut-
schen Fensterbaubetriebe
in 1996 von 10 290 auf
9450 in 1999 zurickge-
gangen. Die Studie be-
statigt den mittelstandi-
schen Charakter der Bran-
che, da vor allem in der
UmsatzgrofRenklasse von
5-10 Mio. DM der grofite
Umsatz realisiert wird.
Nach vier Jahren Preisver-
fall sind die Rationalisie-
rungsmaglichkeiten, so-
wohl bei den Fensterher-
stellern als auch ihren Zu-
lieferern, weitgehend
ausgeschopft. Daher wird
mit deutlichen Preiser-
hohungen ab 2000 gerech-
net. Im Objektbaugeschéft
haben aufgrund des erheb-
lichen Kapazitatsabbaus
sowie des Kostendrucks
durch die Zulieferer die
Preise bereits angezogen.

Schott Glas, Mainz, sowie
Schatzmeister Norbert Ull-
mann, Inhaber der Ull-
mannglass, Osterhofen, wie-
dergewahlt.

Unter Berucksichtigung
wirtschaftlicher Rahmenbe-
dingungen — anhaltende
Baukrise, schwaches Kon-
sumklima, aber Belebung in
wichtigen Abnehmerbran-
chen und anziehende Ex-
portkonjunktur — lag die
Glasbranche nach den drei
ersten Quartalen 1999 bei
konstanten Erzeugerpreisen
knapp Uber Vorjahresni-
veau. Bis Ende September
kletterte die Umsatzleistung
um 1,5% auf rund 12,1
Mrd. Mark. Dabei legte die
Branche allein im 3. Quartal
um drei Prozentpunkte zu.
,Die Auftragseingange aus
dem In- und Ausland haben
in allen drei Quartalen zu-
gelegt und kiindigen eine
Trendwende zum Positiven
an“, berichtete Klaus Peter

Rambow. Zwar sei bis zum
Frihjahr die Inlandsnach-
frage geringfiigig mehr fur
das Zustandekommen des
Zuwachses verantwortlich
als das Auslandsgeschéft,
doch mache sich seitdem
erneut die starke Auslands-
nachfrage bemerkbar, so
Rambow weiter. Immerhin
entfielen knapp 40 % der
Umsatzleistung auf Exporte.
Bei leicht steigender Um-
satzentwicklung im Inland
konnte die starkere Bele-
bung des Exportes dazu
beitragen, daB die Wachs-
tumsrate aus dem Vorjahr
(+3,3 %) durchaus in er-
reichbare Nahe ricke.

Der allméhliche Aufwaérts-
trend der Branchen-Ent-
wicklung wurde durch die
Ergebnisse einer aktuellen
Konjunkturumfrage im

Spatherbst 1999 in der
Glasindustrie bestatigt. Ein
Indiz dafir bildete die aktu-
elle Geschéaftsentwicklung,
die im Inland im Herbst un-
term Strich von gut 70 Pro-
zent der befragten Unter-
nehmen als gut bis befrie-
digend eingeschatzt wurde.
Die Geschaftssituation im
Export wurde von der
Mehrheit (Saldo: +10 %) so-
gar wieder deutlich positiv
bewertet. Fir die kommen-
den sechs Monate erwarten
die Unternehmen sukzessive
eine weitere Verbesserung
der umsatzbezogenen Ge-
schéftsentwicklung. Diese
wird angesichts der abklin-
genden Regionalkrisen in
Asien, Stidamerika und Ost-
europa, der Erholung der
EU-Konjunktur und des flo-
rierenden Nordamerika-Ge-
schéfts fur den Exportbe-
reich wesentlich héher aus-
fallen als fiir das Inlandsge-
schaft.
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GMI
Ab sofort im Internet

Der Vorstand der Gltege-
meinschaft-Mehrscheiben-
Isolierglas e.V. (GMI) nahm
die diesjahrige Hauptver-
sammlung zum AnlaB, den
Mitgliedern eine eigens ent-
wickelte Homepage vorzu-
stellen. Unter http://www.
gmiev.de kann man nun-
mehr vielseitige Informatio-
nen Uber die GMI abrufen.
Hier findet man u. a. Hin-
weise zu den Ansprechpart-
nern der Geschaftsstelle,
Organisation der Gutege-
meinschaft, Mitglieder der
Gremien. Uber die dort ein-
gerichtete Datenbank hat
man nun die Moglichkeit,
Isolierglashersteller in der
Nahe zu suchen, die mit
dem RAL-GUtezeichen ,aus-
gezeichnet sind. AuRerdem
bietet die GMI ihren Mit-
gliedern gleichzeitig an, ne-
ben der RAL-Glitezeichen-
verleihung auch den bau-
aufsichtlich relevanten Be-
reich der U-Kennzeichnung
gemaR der Ubereinstim-
mungszeichenverordnung
durchzufihren.

Roplasto
Verkauf starkt den Ricken

Durch den Verkauf seiner
Unternehmensgruppe Bowa-
ter Windows Ltd. an das
bisherige Geschaftsleitungs-
team und die Legal & Ge-
neral Ventures, einen der
fuhrenden britischen Invest-
mentkonzerne, hat der briti-
sche Mischkonzern Rexam
plc. auch fiir die deutsche
Tochter Roplasto Fenster-
profil Gruppe in Bergisch
Gladbach die Weichen fiir
einen erfolgreichen Auf-
bruch ins nachste Jahrtau-
send gestellt.
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»Dieses Ergebnis ist ein
groRer Verhandlungserfolg
fir uns, vor allem, weil die
bisher wirtschaftlich erfolg-
reiche Bowater-Gruppe da-
mit als Ganzes erhalten
bleibt und nicht aufgeteilt
und getrennt veraufert wur-
de. Davon profitiert Ropla-
sto nicht nur auf dem deut-
schen Markt“ kommentiert
Jacques Rooryck, Geschéfts-
flhrer der Roplasto Gruppe
die Entscheidung.
Erfolgsgarant ist dabei die
Zusammenarbeit des Mana-
gementteams mit dem eben-
so finanzkréftigen wie re-
nommierten Investor Legal
& General Ventures. Der
Wechsel des gesamten Ge-
schaftsleiterteams in die
neue Unternehmenskonstel-
lation sichert eine kontinu-
ierliche und erfolgreiche
Fortsetzung der bisherigen
Unternehmenspolitik. Die
sechs Mitglieder der Ge-
schaftsfuhrung haben einen
Teil ihres privaten Vermo-
gens investiert, um den
Kauf zu ermdglichen.

Die finanziellen Ressourcen
der Legal & General Ven-
tures bieten dartber hinaus
kurz- wie langfristig vollig
neue Perspektiven zur Wei-
terentwicklung des Unter-
nehmens.

Kunden, Belegschaft und
Lieferanten werden nach
Meinung aller Beteiligten
von dieser Partnerschaft
profitieren, denn dadurch
werden Investitionen in die
Expansion der fur das kon-
tinentaleuropéische System-
geschéft zustdndigen Ropla-
sto Gruppe erst moglich.
Geplant sind der forcierte
Ausbau der bereits begon-
nenen Auslandsaktivitaten
in Polen und der Tschechi-
schen Republik sowie die
Aufnahme neuer Aktivitaten
in Ost- und Sudeuropa. Da-
bei gibt vor allem das ra-
sante Wachstum der polni-
schen Fertigung AnlaR zu
Optimismus. Der erfolgrei-
che eigenverantwortliche
Marktaufbau rechtfertigt

dort bereits seit einigen
Jahren eine eigene Ferti-
gung. Basis flr den raschen
Ausbau der Aktivitaten sind
die bestehenden 3- und 4-
Kammer-Profilsysteme, die
den Anforderungen in den
neuen Mérkten gerecht wer-
den.

Schiico

Kooperation im Stahl-
leichtbau

Die Schuico International
KG, Bielefeld, und die Jan-
sen AG, Oberriet/Schweiz,
gehen auf dem deutschen
Markt eine strategische
Allianz im Stahlsystemge-

kurz notiert

Vertrieb von Jansen-Stahl-
Profilsystemen fur das Bau-
wesen.

Jansen entwickelt, produ-
ziert und vertreibt hochqua-
litative Stahlrohr- und
Stahlprofil-Systeme. In der
Schweiz und Liechtenstein
bietet Jansen schon viele
Jahre zusétzlich als Lizenz-
nehmer die Aluminium-
und Kunststoff-Systeme der
Schiico International KG an.
Jansen ist seit 1946 mit an-
gesehenen und qualitativ
hochwertigen Profilsystemen
fur den Stahlsystembau im
Markt etabliert. Seit 1998
produziert das Unternehmen
seine Systeme auch in
einem neu errichteten Stahl-

Zwei erfolgreiche Partner besiegeln die Allianz im Stahlsystem-
geschaft: Dirk U. Hindrichs, Geschaftsfiihrender und personlich
haftender Gesellschafter der Schiico International KG, und Peter
Jansen, Geschéftsfihrer der Jansen AG (v. 1. n.r.)

schéft ein. Die beiden fih-
renden Unternehmen aus
dem Bereich des systemge-
stitzten Bauens, die seit
Jahren erfolgreich zusam-
menarbeiten, werden kinf-
tig zum Nutzen ihrer Kun-
den noch intensiver koope-
rieren und dabei Synergie-
effekte nutzen. Im Rahmen
der Kooperation tbernimmt
Schiico in Deutschland den

Bild: Schiico International KG

réhrenwerk im thiringi-
schen Dingelstadt.

Schico International ist ei-
nes der europaweit flihren-
den Unternehmen fir das
systemgestutzte Bauen mit
Aluminium und Kunststoff.
Vom 1. 1. 2000 bietet Schi-
co in Deutschland Jansen-
Stahl-Profilsysteme fur
Tiren, Tore, Fenster und
Fassaden an. Der Vertrieb
der Systeme erfolgt unter
dem Namen Schiico-Stahl-
systeme-Jansen. Bereits be-
stehende Jansen-Agenturen
Ubergeben das Stahlsystem-
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geschéaft an Schiico. Eine
eigene Verkaufsorganisa-
tion, die in die Vertriebs-
sparte Aluminium Europa
integriert wird, wird mit
Schiico-AuRendienstmitar-
beitern und mit Unterstit-
zung von Stahlfachleuten
den Vertrieb der Jansen-
Stahlsysteme forcieren. Die
jetzige Handlerstruktur in
Deutschland bleibt bestehen
und wird gemeinsam mit
Schiico den Marktanteil von
Schuico-Stahlsysteme-Jansen
in Deutschland ausbauen.

Glaserinnungen Stuttgart
und Ludwigsburg

Grunes Licht fir Fusion

Die Glaserinnung Ludwigs-
burg gab einstimmig grunes
Licht fur die Fusion mit der
Glaserinnung Stuttgart. Die
fusionierte Innung soll un-
ter dem Namen ,,Glaserin-
nung Stuttgart-Ludwigs-
burg”“ am 1.4. 2000 ihre
Geschafte auf- und die In-
teressenvertretung der 72 in
ihr organisierten Glasermei-
sterbetriebe Ubernehmen.
Die letzte Sitzung in diesem
Jahrhundert und ,die letzte
Sitzung der selbstédndigen
Glaserinnung Ludwigsburg*
fand am 24.11. 1999 im
Haus des Handwerks, Lud-
wigsburg, statt. Zentraler
Punkt der Tagesordnung
war die geplante Fusion mit
der Glaserinnung Stuttgart,
als deren Vertreter Obermei-
ster Siegfried Koénig und
Geschaftsfihrer Helmut
Bernhard an der Versamm-
lung teilnahmen. Heinrich
Beck legte bei der Frage um
den Fortbestand der Organi-
sation des Glaserhandwerks
Ludwigsburg klar: ,,Wir sind
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im Vorstand der Innung
einstimmig der Meinung:
wir brauchen eine Innung —
wir wollen eine Innung®.
Um die Zukunft meistern zu
kdnnen, musse aber deren
Form verandert werden.
Sich mit Kollegen zusam-
menzuschlieBen diene der
Ballung von Kraften, der
Starkung des Handwerks
und entspreche der in der
Kreistagsreform festgelegten
Forderung, die Handwerks-
organisationen mogen
groRere Einheiten bilden.
Noch bis 2004 geschieht
das auf freiwilliger Basis,
das anschlieRende politische
Ziel ist es, das Wirkungsge-
biet von Organisationen wie

unsere Klein- und Mittelbe-
triebe mussen naher zusam-
menriicken, um sich gegen
die Industrie und die immer
mehr werdenden Montage-
und ,,Kofferraum“-Firmen
zu stellen®. Mit 29 Mitglie-
dern aus Ludwigsburg und
43 Stuttgarter Betrieben
wird die fusionierte Innung
mit 72 Mitgliedsbetrieben
Uber eine ausreichende
GroRe verfugen, um die In-
teressen der Handwerksmei-
ster, ihrer Unternehmen und
Mitarbeiter sinnvoll zu ver-
treten. Unter dem Namen
,Glaserinnung Stuttgart-
Ludwigsburg* soll die Orga-
nisation ihren Geschaftssitz
in Stuttgart, unter Leitung

n
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Freuen sich tber die Fusion ihrer beiden Innungen: (v. I.) Rudolf
Stegmaier und Obermeister Heinrich Beck von der Glaserinnung
Ludwigsburg, Obermeister Siegfried Kénig und Geschaftsfiihrer
Helmut Bernhard von der Glaserinnung Stuttgart

den Innungen mindestens
mit den Kreisgrenzen
deckungsgleich zu machen.
Nach umfangreichen Son-
dierungsarbeiten, Vorge-
sprachen und Meinungsaus-
tausch mit Nachbarinnun-
gen sei man zur Uberzeu-
gung gelangt, fuhrte Beck
aus, daR eine Fusion mit
den Kollegen aus Stuttgart
sinnvoll und wiinschenswert
ist. Als Ziel nannte er, aus
Konkurrenten mogen Kolle-
gen werden, denn ,gerade

Bild: Glaser-Innung Ludwigsburg

von Geschaftsfiihrer Bern-
hard, tbernehmen. Trotzdem
wird die Kreishandwerker-
schaft Ludwigsburg weiter-
hin als Informationsquelle
und Anlaufstelle fungieren,
damit in der Phase des Zu-
sammenwachsens der Kon-
takt der Ludwigsburger Kol-
legen untereinander und zur

bisher geschaftsfuhrenden
Kreishandwerkerschaft er-
halten bleibt, freute sich
auch Ehren-Obermeister
Klaus Raible.

Wicona Bausysteme AG,
Schweiz

Marktfihrer durch
Ubernahme der Alisol AG

Die Wicona Bausysteme AG
mit Sitz in Dubendorf bei
Zirich hat zum 1. 1. 2000
die bisherigen Aktivitaten
der Alisol AG Metallbau-
systeme, Menziken, Uber-
nommen. Wicona wird da-
mit deutlicher Marktfihrer
im Bereich Aluminium-
Systemkonfiguration in der
Schweiz.

Mit diesem Schritt stellt
sich Wicona den Anforde-
rungen eines wachsenden
Marktes. In der Schweiz
steht der Markenname seit
Uber 20 Jahren fir einen
hohen Technologieanspruch
und konsequente Systemlo-
sungen. ,,Die steigende An-
zahl der Partner verpflichtet
zu einer stetigen Optimie-
rung und Weiterentwick-
lung. Die Systemanbieter
mussen darauf mit innova-
tiven Produkten und einer
hohen Servicekompetenz
reagieren“, so Johannes
Nadler, Vize-Direktor Mar-
keting/Vertrieb der Wicona
Bausysteme AG.

Die Wicona Bausysteme AG
verstarkt mit den fuhrenden
Marken Wicona und Alisol
kinftig ihre Kundenorientie-
rung im Schweizer Bau-
markt. Ansprechpartner fur
die Alisol-Produkte werden
weiterhin die bisherigen
Mitarbeiter der Alisol AG
aus Vertrieb und Technik
sein. So sichern zwei part-
nerorientierte Teams eine
gemeinsame und erfolgrei-
che Zukunft der Wicona
Bausysteme AG, Schweiz.
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