Unternehmen

Glas+Spiegel-Schulz feiert 40jdhrige Isolar-Lizenzpartnerschaft:

Die kiihlen Klaren aus dem Norden

Glas+Spiegel-Schulz, Kiel, feiert
als dltester, aktiver Lizenznehmer
in diesem Jahr seine langjéhrige
Zugehdrigkeit zur Isolar-Gruppe.
Angefangen hat alles in einem
Hinterhof in Kiel, wo Otto Schulz
1905 eine Glasschleiferei und
Spiegelbelegerei griindete.

In den sechziger Jahren traten die
norddeutschen Glasspezialisten der
Isolar-Gruppe bei. Das Unterneh-
men wird heute von Axel Schulz in
der vierten Generation geleitet.

Umfassende Produktpalette

Bereits Anfang der sechziger Jahre
wurde auf Initiative von Harald
Schulz die Isolierglasproduktion nach
dem Isolar-System aufgenommen,
Glas+Spiegel-Schulz zdhlt damit zu
den Pionieren der modernen Isolier-
glastechnik.

Das abgestimmte Isolar-Funktions-
glasprogramm wird auch heute in
Zeiten der neuen EnEV allen Lei-
stungsanspriichen gerecht. Hierzu
zdhlen wiarmeddmmende Energiespar-
glaser mit U-Werten, Schalldammgla-
ser, angriffshemmende Glaser in allen
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der Isolar-Gruppe - und das seit vier
Jahrzehnten.

Neben der Isolierglaskompetenz
nutzt Glas+Spiegel-Schulz sein Glas-
Know-how seit iiber 90 Jahren im
Geschiftsfeld GSK-Glastechnik fiir
maBgefertigte Ideen fiir Haus, Wohn-
und Geschiftsriume. Windfanganla-
gen, Schiebe- und Faltwinde, Glas-
tiiren und -duschen sowie Glasmébel
werden individuell produziert und
montiert. Gliserne Spiegel, Vordacher
und Treppengeldnder runden das Pro-
gramm ab.

Das Unternehmen bietet Losungen
aus einer Hand, von der Projektierung

Die vier Generationen des Unternehmens: Firmengriinder Otto Schulz, die Briider Fedor und Eugen, Harald und Axel Schulz

Von stetiger Expansion gepragt, hat
sich das Familienunternehmen zu einem
modernen Industrie- und Dienstlei-
stungsunternehmen mit 140 Mitarbei-
tern entwickelt. Der Traditionsfirma
steht Axel Schulz, Ur-Enkel des Griin-
ders, als Geschéftsfithrer vor. ,Ent-
scheidend fiir die stetige Aufwértsent-
wicklung ist die Mischung aus hand-
werklicher Tradition und Qualitit
einerseits und die Nutzung moderner
Technik sowie die Innovationsbereit-
schaft andererseits”, erklart Axel
Schulz die Erfolgsgeschichte der Firma.

Heute ist das Unternehmen mit den
Geschéftsfeldern GSK-Isolierglastech-
nik, GSK-Glastechnik und GSK-Pri-
sentationstechnik am Markt aktiv.
»Wir wollen dem Kunden Komplettls-
sungen anbieten. Dazu gehoren Flexi-
bilitdt und technologisches Know-how
genauso wie ein umfassender Service®,
erlautert Schulz die Zielrichtung der
Firma.
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Widerstandsklassen sowie Sonnen-
schutzglidser mit sehr guten strah-
lungsphysikalischen und lichttechni-
schen Werten.

Das Produktangebot der Isoliergliser
wird durch Einbauten im Scheibenzwi-
schenraum wie Jalousien und Sonnen-
schutzrollos sinnvoll erweitert. Eine
Vielfalt an dekorativen Moglichkeiten
bietet das umfangreiche Sprossenpro-
gramm, das durch die Eigenentwick-
lung ,Kieler Sprosse Top“ ergdnzt wird.

Langjdhrige Partnerschaft

,Die Einbindung in die Isolar-Gruppe
bedeutet nicht nur eine hohe Produkt-
qualitét, sondern auch Beratungskom-
petenz, Serviceleistungen und gemein-
same Marketingkonzepte, wie sie ein
starker Verbund bietet“, betont Schulz.
Die feste Verankerung des Kieler
Unternehmens in der Gruppe zeigt
sich auch in dem hohen Engagement
der Glasspezialisten in den Gremien

iiber die Montage bis hin zum techni-
schen Kundendienst. Als moderner
Dienstleister iibernimmt die Firma da-
bei Wartungs- und Reparaturfunktio-
nen fiir Systeme verschiedener Her-
steller mit einem 24-Stunden-Service
an 365 Tagen im Jahr.

Das Geschéftsfeld GSK-Prasentati-
onstechnik bietet u. a. Vitrinen, Stell-
wand- und Prisentationssysteme aus
Glas, die nach individuellen Vorstel-
lungen der Museums- und Ausstel-
lungsleitungen entworfen und gefer-
tigt werden. Die langjdhrigen Erfah-
rungen mit Glas, Metall und Holz
sowie in den Bereichen Sicherheits-,
Licht- und Klimatechnik ermoglichen
vielfiltige Umsetzungen fiir unter-
schiedliche Ausstellungskonzepte. [

Glas+Spiegel-Schulz
24113 Kiel

Tel. (04 31) 6 48 80
info@glasschulz.de
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